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Мониторинг и оценка кредитоспособности заемщика – юридического лица является 
важным этапом процесса выдачи кредита. Для проведения мониторинга и оценки необхо-
димо провести анализ финансового состояния, бизнес-модели, рынка и конкурентной среды 
юридического лица. Мониторинг и оценка кредитоспособности позволяют банку оценить 
риски, связанные с выдачей кредита и принять решение о его выдаче или отказе. 
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Monitoring and assessing the creditworthiness of a legal entity borrower is an important 

stage in the loan issuance process. To carry out monitoring and prevaluation, it is necessary to ana-

lyze the financial condition, business model, market and competitive environment of the legal entity. 

Monitoring and assessing creditworthiness allows the bank to assess the risks associated with issu-

ing a loan and make a decision on issuing or refusing it. 
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В данной статье рассматривается важный аспект процесса выдачи кредита – монито-

ринг и оценка кредитоспособности юридических лиц. Подробно рассмотрены этапы прове-

дения анализа финансового состояния компании, ее бизнес-модели, рынка и конкурентной 

среды. Оценка платежеспособности заемщика является ключевым фактором при принятии 

решения о выдаче кредита, а мониторинг и оценка должны проводиться регулярно на протя-

жении всего срока действия кредита для минимизации рисков для кредитора. 

Мониторинг и оценка кредитоспособности заемщика – юридического лица является 

важным этапом процесса выдачи кредита. Целью мониторинга и оценки является определе-

ние способности заемщика выполнять свои финансовые обязательства в срок и без просро-

чек платежей. 

Для проведения мониторинга и оценки кредитоспособности заемщика необходимо 

провести анализ финансового состояния юридического лица, его бизнес-модели, рынка, кон-

курентной среды и других факторов, которые могут повлиять на его платежеспособность и 

финансовую устойчивость. 

Оценка финансового состояния юридического лица включает в себя анализ его бухгал-

терской отчетности, финансовых показателей, текущих активов и обязательств, денежных 

потоков и других факторов, которые могут повлиять на его платежеспособность [5, с. 70]. 

Анализ бизнес-модели юридического лица включает в себя оценку его стратегии разви-

тия, конкурентных преимуществ, рисков и возможностей для роста и развития. 

Стратегия развития – это план действий, который определяет, как юридическое лицо 

будет достигать своих целей и задач в долгосрочной перспективе. В рамках анализа бизнес-

модели оценивается, насколько стратегия развития соответствует текущей ситуации на рын-

ке и какие возможности и риски связаны с ее реализацией. 

Конкурентные преимущества – это особенности бизнеса, которые позволяют юридиче-

скому лицу выделиться на фоне конкурентов и привлечь больше клиентов. В рамках анализа 

бизнес-модели оцениваются конкурентные преимущества юридического лица и их значи-

мость для рынка. 

Риски – это возможные негативные последствия, которые могут возникнуть в процессе 

реализации стратегии развития. В рамках анализа бизнес-модели оцениваются риски, свя-

занные с текущей ситуацией на рынке, изменениями в законодательстве, конъюнктурой 

рынка и другими факторами. 

Возможности для роста и развития – это перспективы, которые открываются для юри-

дического лица в связи с изменениями на рынке, новыми технологиями и другими факторами. 
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В рамках анализа бизнес-модели оцениваются возможности для роста и развития, их значи-

мость для бизнеса и возможные препятствия на пути к их реализации. 

В целом анализ бизнес-модели юридического лица позволяет определить его конкурен-

тоспособность на рынке, выявить возможности для роста и развития, а также оценить риски, 

связанные с реализацией стратегии развития. Это позволяет принять обоснованное решение 

о выдаче кредита и минимизировать риски для кредитора. 

Анализ рынка и конкурентной среды позволяет определить потенциал для роста юри-

дического лица и его конкурентные преимущества. Оценка потенциала роста включает в се-

бя оценку рыночного спроса на продукты и услуги юридического лица, потенциального объ-

ема рынка и других факторов, которые могут повлиять на его развитие [4, с. 81]. 

Оценка платежеспособности юридического лица включает в себя анализ его текущих 

активов и обязательств, прогнозирование денежных потоков на будущее и определение его 

способности выполнять свои финансовые обязательства в срок и без просрочек платежей. 

Для начала аналитик должен получить доступ к бухгалтерским отчетам юридического 

лица за последние несколько лет. Он должен проанализировать бухгалтерский баланс, отчет 

о прибылях и убытках, а также отчет о движении денежных средств. Это позволит ему оце-

нить текущую финансовую ситуацию компании и ее платежеспособность. 

Далее, аналитик должен проанализировать текущие активы и обязательства юридиче-

ского лица. Он должен определить, какие активы могут быть легко конвертированы в деньги, 

и какие обязательства должны быть выплачены в ближайшее время. Например, если у ком-

пании есть большое количество денежных средств на счетах в банке, это может свидетель-

ствовать о ее высокой платежеспособности. 

Далее, аналитик должен прогнозировать будущие денежные потоки компании. Он дол-

жен оценить, какие доходы и расходы будут у юридического лица в ближайшие годы, и как 

это повлияет на его платежеспособность. Например, если компания ожидает значительного 

роста продаж в ближайшие годы, это может улучшить ее платежеспособность. 

Наконец, аналитик должен определить способность юридического лица выполнять 

свои финансовые обязательства в срок и без просрочек платежей. Он должен оценить, какие 

финансовые обязательства у компании есть в ближайшее время, и насколько она способна их 

выполнить. Например, если у компании есть большие долговые обязательства, это может по-

влиять на ее платежеспособность. 

В целом оценка платежеспособности юридического лица является важной частью про-

цесса выдачи кредита. Это позволяет кредитору минимизировать риски и принимать обосно-

ванные решения о выдаче кредита [2, с. 151]. 

Оценка финансовой устойчивости юридического лица включает в себя анализ капита-

ла, долгосрочных финансовых обязательств и показателей прибыльности. Анализ капитала 

включает в себя оценку его собственных средств и заемных средств. Оценка долгосрочных 

финансовых обязательств включает в себя оценку долгосрочных займов и других долгосроч-

ных обязательств. Анализ показателей прибыльности включает в себя оценку прибыли, рен-

табельности и других показателей прибыльности. 

Оценка финансовой устойчивости также включает в себя анализ рисков, связанных с 

деятельностью юридического лица. Кредитор должен оценить, какие риски могут повлиять 

на финансовую устойчивость компании, например, риски внешней среды (экономические, 

политические, социальные и т. д.), риски внутренней деятельности (управленческие, произ-

водственные, кадровые и т. д.) и риски финансовых операций (валютные риски, процентные 

риски и т. д.). 

В целом оценка платежеспособности и финансовой устойчивости юридического лица 

является важной частью процесса выдачи кредита. Кредитор должен убедиться, что заемщик 

способен выполнять свои финансовые обязательства в срок и без просрочек платежей, а так-

же, что он имеет достаточную финансовую устойчивость для того, чтобы справиться с воз-

можными рисками и трудностями в будущем. 
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Проведение мониторинга и оценки кредитоспособности заемщика – юридического лица 

является важным этапом процесса выдачи кредита. Он позволяет определить риски, связанные 

с выдачей кредита, и принять решение о выдаче или отказе в выдаче кредита [1, с. 91]. 
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Малый бизнес на сегодняшний день является самым распространенным в мире.  

Его проще организовать, к нему меньше требований со стороны учета и функционирования 


