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ВЕДЕНИЕ.

I. ЦЕЛИ И ЗАДАЧИ ДИСЦИПЛИНЫ.
Целью дисциплины «Внешнеторговая деятельность строительных пред­

приятий" является изучение законов, принципов, форм организации и структуры 
внешнеторговой деятельности.

Основные задачи курса;
4 изучение основных принципов международной торговли;
4 ознакомление с особенностями динамики и изменений территориально­

товарной структуры международной торговли;
4 рассмотрение основных видов международных торговых сделок;
4 структура, содержание и основные условия заключения международных тор­

говых сделок;
4 ознакомление с основными условиями финансирования международной торговли;
4 анализ внешней торговой деятельности РВ;
4 изучение особенностей внешнеторговой деятельности.

Н. СОДЕРЖАНИЕ И СТРУКТУРА ДИСЦИПЛИНЫ.

2.7. #яммен##янме лнам лекционных зянягяим.

1. Сущность и основы ВТД.
2. Организация внешнеторговых операций.
3. Основные документы, используемые при ВТД.
4. Финансирование внешней тортовой деятельности.
5. Формы коммерческого финансирования.
6. Выбор формы оплаты и гарантии платежей во ВТД.
7. Встречная торговля.
8. Организация и проведение подрядных торгов в строительстве.
9. Методы регулирования ВТД.
10. Роль посредников в организации внешнеторговых связей.

2.2. ТУяйтиснцслние желт ярдкгммчсскш* зднягним.

1. Международные условия поставок.
2. Международных контрактов купли-продажи.
3 Основные документы, сопровождающие международные сделки. 
^Финансирование внешнеторговой деятельности.
5. Цены в международной торговле.
6. Формы коммерческого финансирования.
7. Выбор формы оплаты и установление платежей в международных контрактах.
8. Международные контракты при встречной торговле.
9. Подрядные торги (тендеры). Международный контракт строительного подряда.
10. Роль посредников в организации внешнеторговой деятельности.



HI. М ЕТО ДИЧЕСКИЕ УКАЗАНИЯ ПО ПРОВЕДЕНИЮ 
ПРАКТИЧЕСКИХ ЗАНЯТИЙ.

ПРАКТИЧЕСКОЕ ЗАНЯТИЕ № 1
Тема: 'W п.шбгм м g уел з  б' ил я  о шм "

/7Й0ОШМ.- Изучение и анализ содержания торговых термине и 
"INCOl'ERMS-90'з

Базисные условия поставки - специальные условия, которые определяют обя­
занности продавца и покупател я по десяти основным вопросам:

обязаллосунн пробнауп; ГЖсза/уносуму пощууюуиеля.'
- предоставление товара в соответствии с 
условиями договора;

- уплата покупной цены;

- оформление лицензий, разрешений и др. 
формальностей;

- оформление лицензий, разрешений и др. 
формальностей;

- оформление договора перевозки и стра­
ховки;

- оформление договора перевозки;

- поставка; - принятие товара;
- переход риска; - переход риска;
- распределение расходов; - распределение расходов;
- извещение покупателя; - извещение продавца;
- доказательство поставки; транспортные 
документы или извещения по электронной 
связи;

- доказательство поставки: транспортные 
документы или извещения по электрон­
ной связи:

- проверка, упаковка, маркировка; - инспектирование товара;
- другие обязательства. - другие обязательства.

При заключении международного контракта купли - продажи продавец и поку­
патель должны согласовать между собой условия поставки в соответствии с Incoterms 
- 90 и закрепить их в контракте.

Международная торговая палата разработала и подготовила тринадцать торго­
вых терминов, которые используются с 1 июля 1990 года.

Все термины разделены на четыре группы Е, F, С, D, путем использования пер­
вой буквы в качестве индикатора соответствующей группы, к которой относится дан­
ный термин.

/р гш м  F  включает один термин EX Works:
- продавец продает товары покупателю непосредственно в своих помещениях.
Ерумяя F содержит три термина - ЕСА, FAS, FOB:
- продавец обязуется предоставить в распоряжение перевозчика товар, который 

обеспечивается покупателем. Риск случайной гибели или повреждения товара и до­
полнительные расходы, возникающие после передачи товара перевозчику, возлагаю! 
ся на покупателя.

Трунил С включает четыре термина - CFR, ( П ,  СРТ, С IP:
- продавец обязуется заключить договор перевозки без принятия на себя риска 

гибели или повреждения товара в пути и каких-либо дополнительных расходов после 
погрузки товара.
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Тдуяяя D включает пять терминов * DAF, DES, DEQ, DDU, DDP и представ­
ляют договоры доставки.

Краткое описание торговых терминов:
EXW  -Ex Works - с предприятия
FAS - Free Alongside Ship - франко вдоль борта судна
FOB - Free on Board - франко судно
FCA - Free Carrier - франко лицо, ответственное за перевозку
CP F - Carriage Paid To - перевозка оплачена до ...
CFR - Cost and Freight - расходы и фрахт
CfP - Carriade and Insurance - перевозка и страховка оплачены до ...

Paid To
C№  - Cost, Insurance and - расходы, страховка, фрахт

Freight
DAF - Delivered At Frontier - доставлено, граница
DDE- Delivered Duty Unpaid - доставлено, пошлина не оплачена
DES - Delivered Ex Ship - доставлено, судно
DDP - Delivered Duty Paid - доставлено, пошлина уплачена
DDQ - Delivered Ex Quay - доставлено, набережная (пошлина выплачена)

Термины FAS, FOB, CFR, CIF, DES DEQ используется только в случае мор­
ских перевозок.

Incoterms включает формулы типа "!око" и "franco".
Формула "toko" означает, что продавец обязан предоставить товар в распоря­

жение покупателя в месте, в котором товар находился в момент заключения соглаше­
ния или в другом месте, причем продавец не несет никаких дополнительных расходов 
(формула E X  W ORKS).

Формула "franco" накладывает на продавца обязательство доставки товара до 
оговоренного места за свой счет, в результате чего к цене товара прибавляются расхо­
ды, в пересчете на единицу товара, за доставку товара и, зачастую, страхования товара 
(все формулы incoterms за исключением EX WORKS).

Проверьте Ваш и знания:

1. Что такое lncoterms-90?
2. Какие из терминов Incoiemi.s-90 используются только в случае морских перевозок?
3. Какие преимущества для покупателей условий С№ ?
4. За какие расходы отвечает покупатель при условии FOB?
5. За какие расходы отвечает продавец при условии FCA?
6. Каковы преимущества условий Ex Works для продавца?
7. Какие из терминов Incoterms-90 предпочтительнее для покупателя с точки 

зрения минимального риска потерь и повреждения товаров при транспортировке?
S. Какие из терминов incoterms-90 предпочтительнее для продавца с точки зре­

ния минимального риска потерь и повреждения товаров при транспортировке?
9. Дайте краткую характеристику каждой из групп Е, F, С, D терминов 

incotenns-90.
Ю.Какую роль в международной торговле играет Международная торговая па­

лата? Какие международные торговые организации Вы знаете?



На основании данных, приведенных в таблице 1, установите правильность ВЫ" 
бора базисных условий поставок согласно Incot erms-90 (Приложение 1).

В случае несоответствия предложенных терминов и заданной ситуации пред-, 
лежите свои варианты по каждой сделке, а также наиболее удобный вид транспорта.

Произведите анализ выгодности сделок для сторон.
Перечислите обязанности и статьи расходов участников сделки.

ПРАКТИЧЕСКОЕ ЗАНЯТИЕ № 2
Тема: "М е .ж А у л п Р н  ы м кпмшрдк,?? купли -

Б(Юь рймты .- Приобретение практических навыков при составлении междуна­
родных контрактов купли - продажи товаров и услуг.

рапош м.

Конвенция ООН о договорах международной купли - продажи товаров - меж- : 
дународный документ, имеющий практическое значение при заключении и исполне­
нии внешнеторговых контрактов.

Она разработана Комиссией ООН по праву международной торговли (ЮН- 
СИТРАЛ) с целью определения единообразных норм, регулирующих международные 
торговые договоры, и принята в Вене в 1980 году.

На территории РБ Конвенция вступила в силу в 1990 году.
Контракт купли - продажи - это документ, свидетельствующий о том, что од­

на сторона сделки (продавец) обязуется поставить товар в собственность другой сто­
роне (покупателю), который в свою очередь обязуется примять его и оплатить.

Международные контракты купли-продажи индивидуальны по содержанию, но 
схожи по структуре. Наиболее распространены типовые контракты купли-продажи, 
разработанные, в рамках Европейской Экономической Комиссии ООН.

Международный контракт купли-продажи является основным документом, за­
нимающим центральное место в коммерческой сделке.

Договоры перевозки, страхования, кредитования имеют второстепенный харак­
тер и заключаются отдельно.

Конвенция ООН о договорах купли-продажи товаров не применяется к продаже:
а) товаров, которые приобретаются для личного, семейного или домашнего ис­

пользования (исключая случаи, когда продавец не знал об этом);
б) с аукциона;
в) в порядке исполнительного производства или другим образом;
г) фондовых бумаг, акций, обеспечительных бумаг, оборотных документов и
денег;
д) судов воздушного и водного транспорта;
е )  электроэнергии.
Конвенция регулирует заключение договора купли-продажи и тс права и обя­

занности продавца и покупателя, которые возникают из договора, в соответствии со 
международными обычаями и в силу норм международного частного права, а также
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соблюдения добросовестности в международной торговле.
Исполнение контракта купли-продажи проходит три стадии: поставку товара, 

переход права собственности и переход риска. ,

Пробёр&им № ;ш м змлнмл;

1. Перечислите причины, по которым предприятия становятся участниками ме­
ждународной торговли.

2. Как Вы понимаете, что такое оферта?
3. Перечислите виды внешнеторговых операций.
4. Предложите наиболее важные мероприятия по выходу фирм на внешний рынок.
5. Перечислите основные разделы международного контракта купли-продажи.
6. Какие способы определения качества товара и гарантии качества применяют­

ся в международной практике?
7. Назовите способы установления сроков и даты поставки товара.
8. Какие требования предъявляются к упаковке и маркировке товара в между­

народной торговле?
9. Что включает раздел "Условия платежа"?
10. С какой целью предусматриваются штрафные санкции при составлении ме­

ждународного контракта купли-продажи?

л о & г р а я & я а а  з и д и я ж  №  7.

Используя типовую проформу международного контракта купли-продажи, 
предложенную в приложении 2, составьте и защитите проект международного кон­
тракта купли-продажи товара, имея следующую информацию, касающуюся сделки 
(таблица 2).

Предложите наиболее выгодный вариант контракта, учитывая особенности 
сделки, а также интересы как продавца, так и покупателя. Недостающую информа­
цию дополните самостоятельно.

Составьте трафик поставки товаров и спецификацию на одну партию поставки 
в соответствии с условиями вашего контракта.

ПРАКТИЧЕСКОЕ ЗАНЯТИЕ № 3
Тема: &жу.и<жжм, иси<?лбзуёл%ы<? ярд щпзигне/норсодьм

рабо/яы; Изучение содержания международной торговой документации.

рйОЦЯНЛ.
В международном торговом обороте используются многочисленные докумен­

ты. Их можно разбить на основные группы:
1) торговые документы;
2) транспортные документы;
3) страховые документы;
4) финансовые документы;
5) официальные документы, требуемые в соответствии с постановлениями пра­

вительств.
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Торговые документы подтверждают исполнение контракта и позволяют идем-' 
тифинировать доставляемый товар и являются основанием для востребования оплаты, 
поэтому могут являться предметом банковского инкассо или аккредитива. Основным 
из торговых документов является счет-фактура.

Транспортные документы подтверждают отправку товара и выписываются в 
зависимости от используемого вида транспорта. Основным транспортным докумен­
том является транспортная докладная.

Страховые документы подтверждают заключение соглашения о страховании 
товара с соответствующей страховой организацией относительно защиты от риска на 
время перевозки товара. К ним относится страховой полис и страховой сертификат.

Финансовые документы, такие как векселя, чеки и др. самостоятельно либо 
совместно с пакетом торговых документов являются основанием требования оплаты 
по ним.

Дополнительными документами, которые могут потребовать различные пра­
вительственные органы, являются: сертификат происхождения, сертификат качества и 
контроля, сертификат "черного списка" и др.

В рамках Европейской Комиссии ООН в Женеве с целью упрощения техники 
международных расчетов и стандартизации торговых документов была создана Рабо­
чая Группа, входящая в состав Комиссии по Развитию Торговли, которая подготовила? 
единые формы торговых фактур, коносаментов, различных справок, свидетельств и г 
других документов.

Йййим зияния;

К Что представляет собой счет-фактура и какую роль в международных сделках 
она играет?

2. Чем отличается страховой полис от страхового сертификата?
3.8 каких качествах может выступать морской коносамент?
4. Почему импортер товаров предпочитает использовать транспортную наклад­

ную вместо коносамента?
5. Перечислите основные виды коносаментов. В чем их отличительные 

особенности?
6. Перечислите виды транспортных документов, которые встречаются в между­

народном торговом обороте.
7. Что такое вексель? Перечислите всех участников вексельного оборота.
8. Что представляет собой переводной вексель? Назовите преимущества ис­

пользования переводных векселей в международной торговле.
9. Что представляет собой чек? Какие виды чеков Вам известны?
10. Назовите документы, которые могут требовать правительства стран экспор­

тера, импортера или транзита, кроме обычного пакета товарораспорядительных доку­
ментов в международных сделках.

Ознакомьтесь с официальными документами, которые сопровождают внешне­
торговые сделки: торговыми, транспортными, страховыми, финансовыми и др.



Возьмите за основу разработанный Вами вариант международного Кондрата ку­
пли-продажи (см. практическую работу № 2) и учитывая условия поставки, вид транс­
порта, права и обязанности партнеров, переход права собственности и риски, а также 
возможное участие других организаций в реализации сделки (страховой компании, фи­
нансовой корпорации, банка, транспортного агентства и др.), укажите перечень товаро­
распорядительных документов, необходимых для успешной реализации сделки.

Дайте краткую характеристику по каждому документу.

ПРАКТИЧЕСКОЕ ЗАНЯТИЕ № 4
Тема: "Фмнгжсмрпмммс кн е ш и сш  о м ел шил ь А ц туч и ".

раццум&ь' Анализ форм расчетов и приобретение навыков установления 
условий платежа при составлении международных контрактов, 

рябом? ЬЬ

В процессе заключения внешнеторговых контрактов при определении платежа 
партнерами устанавливаются:

- валюта платежа;
- оговорки, направленные на уменьшение и устранение валютного риска;
- меры против задержки платежей, неплатежей и т. д.;
- средства платежа (векселя, чеки);
- формы расчетов (инкассо, аккредитив, банковский перевод).
Конкретные условия контракта зависят от наличия и содержания межправительст­

венных соглашений о платежах, в которых фиксируются валюта, цены и платежи.
Регламентация международных расчетов осуществляется с помощью вырабо­

танных мировой практикой правил и обычаев.
Традиционными методами краткосрочного финансирования являются: авансы 

под инкассо или покупка векселей и чеков банком, услуги по документарному аккре­
дитиву, акцептные кредитные линии.

Основными формами международных расчетов являются инкассо и аккредитивы.
При инкассовой операции банк по поручению своего клиента (экспортера или 

кредитора) получает платежи от импортера (плательщика) после отгрузки товаров и 
оказания услуг. Получаемые средства зачисляются на счет клиента в банке.

Стандартизированные международные правила, определяющие роль и ответствен­
ность банков в инкассировании, сформулированы МТП и опубликованы в Унифициро­
ванных правилах по инкассо в !936г. В настоящее время действует редакция №78 г.

Аккредитив представляет собой поручение банка произвести по просьбе кли­
ента оплату документов в пользу третьего лица - экспортера (бенефициара) при усло­
вии выполнения им всех условий контракта.

При аккредитивной форме расчета инструкции банку поступают от покупателя, 
а обмен товарораспорядительными документами осуществляется в месте нахождения 
предприятия продавца (при инкассо - наоборот).

Единые принципы и банковская практика, относящиеся к аккредитивным сдел­
кам, систематизированы в Унифицированных правилах и обычаях для документарных

t



Й"
жty
'й.Й

а
М.at g

оX

М

о

м

Рчм

о№

3
Ж
е

Й

азАй
й

йК
Оюазч
X
О
< W

м

й

й

Й

X

X

к о  
S  <

М

о

&
3р-
<

3р№.
е

и

s о

3А№
е

а
Й
S

ц;

Е

йА№
е

Й

И

и

й

12





аккредитивов, подготовленных МТП в 1933 году. В настоящее время действует ре­
дакция 1983 г.

Единые принципы пересматриваются и дорабатываются, обеспечивая макси­
мальную пользу и возможность их использования всеми сторонами.

Лр<?С(?рьт<у Ланчи зияния;
1. Как Вы понимаете, что такое платежное поручение? Опишите процедуру ис­

полнения платежного поручения.
2. Опишите международную чековую операцию. Что означает учет чека?
3. В чем преимущества документарной тратты в международных расчетах? 

Опишите процедуру оплаты при помощи тратты.
4. Что такое дисконт векселя?
5. Объясните процедуру исполнения международного платежа по инкассо. Пе­

речислите всех участников сделки.
6. Чем отличаются сделки по документарному инкассо Д/П и Д/А?
7. В чем состоит суть аккредитивной сделки? Перечислите всех участников 

сделки.
8. Перечислите основные виды аккредитивов, чаще всего используемых в меж­

дународной торговле.
9. Что такое переводной аккредитив? Объясните с помощью примера.
М, Что такое компенсационный аккредитив? Объясните с помощью примера.

Т Т Т Ч Л Ж  №  7.

Ознакомьтесь с основными средствами и способами платежа, которые чаще 
всего встречаются в международном товарообороте.

Взяв за основу разработанный Вами вариант международного контракта купли- 
продажи (см. практическую работу № 2) и проведя анализ ситуации, предложите ва­
риант наиболее приемлемой формы платежа, учитывая интересы, а также права, обя­
занности и возможные риски для обоих партнеров.

Расчеты по контракту могут производиться как в твердой, так и в национальной 
валюте одной из стран-партнеров.

Объясните конкретную схему финансирования сделки и функциональные обя­
занности всех ее участников.

ПРАКТИЧЕСКОЕ ЗАНЯТИЕ № 5
Тема: ^ жижа) ри просияй мирен <ы с".

ряйьчяы; Изучение основных принципов определения цен в международ­
ной торговле.

Со держ ание ряйпть;.

Контрактная цена - количество денежных единиц, которое должен заплатить 
покупатель продавцу в той или иной валюте за весь товар или единицу товара, дос­
тавленные продавцом в соответствии с базисными условиями поставки в указанное в 
контракте место поставки.
м



Определение контрактной цены - один из наиболее существенных вопросов, 
решаемых при заключении сделки.

При установлении цены прежде всего определяется единица измерения, за ко­
торую устанавливается цена, поэтому цена в контракте может быть установлена либо 
за количественную единицу, либо за весовую единицу.

Базисные цены устанавливаются в зависимости от того, входят ли транспорт­
ные, страховые, складские и другие расходы по доставке товара в его цену в зависи­
мости от условий поставки согласно Incoterms-90 с указанием пункта сдачи товара.

Цена в международном контракте купли-продажи может быть выражена в на­
циональной валюте страны-экспортера или страны-импортера по договоренности ме­
жду контрагентами, а чаще в "твердой" валюте (DM, $, фунты стерлингов). Если при 
заключении международного контракта нет возможности достижения согласия пла­
тежей в "твердой" валюте, то следует застраховаться от возможного курсового риска.

При выборе валюты на массовые товары большое значение имеют торговые 
обычаи.

Уровень цены определяется в соответствии с мировыми ценами, т. е. ценами, 
по которым производятся крупнейшие экспортно-импортные операции, в наибольшей 
степени характеризующие состояние международной торговли конкретным товаром.

В международной торговле применяются два основных вида цен: расчетные и 
публикуемые.

Расчетные цены индивидуально определяются фирмами-экспортерами на 
конкретные виды промышленных товаров в соответствии с различными методиками.

Публикуемые цены - это цены, сообщаемые в специальных и фирменных ис­
точниках информации (журналах, каталогах, фирменных прейскурантах). Они отра­
жают уровень мировых цен и к ним относятся:

Ф справочные цены;
Ф биржевые котировки;
Ф цены торгов;
Ф цены фактических сделок; 
ф цены предложения крупных фирм.

Еще одним важнейшим элементом установления цены в контрактах является 
способ ее фиксации.

В зависимости от способа фиксации различают цены: 
ф твердая;
ф с последующей фиксацией; 
ф подвижная;
Ф скользящая.

При определении контрактной цены могут быть учтены также различные скидки:
Ф простая скидка со справочной (прейскурантной) ценой товара; 
ф скидка при покупке товара за наличный расчет (сконто);
Ф бонусная скидка (за оборот);
Ф скидка за количество или серийность;
Ф дилерская скидка;



ф специальная скидка на пробные партии товаров;
Ф экспортная скидка;
Фсезоннаяскидка;
Ф скрытая скидка в виде оказания бесплатных услуг и др.

1. Какие виды цен применяются в международной торговле?
2. Что такое контрактная цена?
3. Что такое базисная цена?
4. Опишите способы фиксации цен в международных контрактах.
5. Какие скидки учитываются при определении контрактной цены?
6. Что такое таможенная пошлина? Перечислите основные виды таможенных 

пошлин.
7. Преследуя какие цели государство вводит пошлины?
8. Какие виды нетарифных ограничений Вам известны?
9. Какие дополнительные платежи взимается при ввозе товаров на территорию РБ?
10. К акне товары при ввозе их на территорию РБ относятся к подакцизным?

Л Г<Ж 7Р(?Ж № Ж  И Л  1ШУ7: №  7.

При заключении международного контракта купли-продажи рассмотрим сле­
дующие ситуации:

а) Ваше'внешнеторговое предприятие находится на территории РБ, а Вы вы­
ступаете в качестве'импортера. Можете взять за основу условия сделки международ­
ной купли-продажи товара (см. практическую работу № 2) или предложить другую 
ситуацию и другой товар.

Рассчитайте цену импортного товара на внутреннем рынке РБ, учитывая что 
цена на импортные товары формируется исходя из:

1) контрактной цены (т. е. базисная цена);
2) таможенной стоимости, которая определяется в соответствии с таможенным 

законодательством РБ;
3) таможенной пошлины, которая взимается в % или экю от таможенной стои­

мости (см. ставки таможенной пошлины);
4) сборов за таможенное оформление, которые составляют 0.15 % от таможен­

ной стоимости;
5) суммы акцизов по товарам, на которые установлены ставки акцизов при вво­

де товаров на территорию РБ, начислены в % от таможенной стоимости (см. перечень 
и ставки акциза);

б) суммы налога на добавленную стоимость, взимаемой в % исходя из суммы та­
моженной стоимости, таможенной пошлины и суммы акциза по подакцизным товарам;

7) суммы расходов, связанных с реализацией товара по территории РБ (транс­
портные расходы, страховые платежи, проценты по кредитам банка, комиссионные 
вознаграждения).

Предположим, что:
1) транспортные расходы составляют i $ за километр;
2) расходы на страхование составляют 10 % от стоимости контракта;



3) НДС взимается в размере iO % на продовольственные товары и 20 % на все 
остальные плюс подакцизные.

б) Допустим, что предприятие на территории РБ является экспортером, в этом слу­
чае экспортная цена включает цену на складе продавца плюс все закаты  продавца: 
транспортные расходы, расходы на страхование, тарифы на экспорт в стране продавца 
(если они существуют), тарифы-на импорт в стране покупателя и прибыль продавца.

Расходы распределяются покупателем и продавцом в зависимости от условий 
поставки Incoierms-90, которые они оговаривают в заключенном контракте.

Рассчитайте цену экспортируемого товара, предположив, что:
1) транспортные расходы составляют 1 $ за километр;
2) расходы на страхование составляют 10 % от стоимости контракта;
3) таможенную пошлину на импорт товаров принимаем условно: а) на продукты 

питания - 20 % от цены товара; 6) на строительные материалы - 25 % от цены товара.
Допустим, что таможенные пошлины на экспорт отсутствуют.
Продавец может предоставлять следующие виды скидок:
1) при продаже строительных материалов, когда объем покупок иностранного 

партнера значительный, то предоставляется скидка в размере 20 % от контрактной цены;
2) в случае предоставления импортером предоплаты за поставляемый товар 

предоставляется скидка в размере 13 % от контрактной цены;
3) скидка покупателю внесезонного товара предоставляется на рынке с/х про­

дукции, одежды, обуви в размере 10 % от контрактной цены.

ПРАКТИЧЕСКОЕ ЗАНЯТИЕ № 6

Тема: ^миаяпмррбйммя"

щюзшы.' Приобретение практических навыков составления международ­
ных контрактов по международном)' финансовому лизингу.

рцщпям.
В международных торговых сделках используются следующие формы финан­

сирования:
Ф среднесрочного: финансирование кредитов поставщику, ссуда в валюте, 

факторинг, форфейтинг, лизинг, встречная торговля;
4 долгосрочного: финансирование кредита покупателю, выпуск еврооблига­

ций, акций.

3  Международных торговых сделках различают в зависимости от срока сле­
дующие формы аренды:

- ренгинг - краткосрочная аренда (до года);
- хайринг - среднесрочная аренда (от 1 года до 5 лет);
- лизинг - долгосрочная аренда (более 5 лет).
Лизинг - это форма долгосрочной аренды (машин, оборудования и недвижимо­

го имущества) с оплатой потребленной стоимости, услуг арендодателя и процента по 
стоимости оборудования.



Различают около 30 видов (разновидностей, форм, типов) лизинга. Основными 
являются:

1) по способу использования - производственный и потребительский:
2) по предмету - движимый и недвижимый;
3) по методу использования - индивидуальный и лизинг-бланко;
4) по характеру взаимодействия между лизингодателем и лизингополучателем - 

чистый, мокрый;
5) по сфере предоставления объекта лизинга - внутренний и внешний (в случае

международного лизинга-экспортный и импортный); '
6) по характеру предоставления объекта лизинга - финансовый лизинг;
7) "возвратный "лизинг и др.

Финансовый лизинг - это соглашение, которое предусматривает в течение периода 
действия оплатить предмет, взятый в лизинг, т. е. выкупить оборудование в собственность.

Правовая форма сделки: трехстороннее соглашение или наличие двух догово­
ров: купли-продажи (между поставщиком и лизингодателем) и лизинга (между лизин­
годателем и лизингополучателем).

Правовая основа международного финансового лизинга была заложена на Ме­
ждународной конференции по вопросам лизинга и факторинга, проходившей в мае 
1988 года в г. Оттаве (Канада). Участники конференции подписали "Конвенцию о 
международном финансовом лизинге" и "Конвенцию о международном факторинге".

Факторинг - передача денежных требований поставщика к покупателю банку 
или специализированной факторинговой компании за определенное вознаграждение.

В соответствии с Конвенцией о международном факторинге, операция счита­
ется факторинговой, если она удовлетворяет хотя бы двум требованиям из четырех:

1) наличие кредитования в форме предварительной оплаты долговых требований;
2) ведение бухгалтерского учета поставщика;
3) инкассирование задолженности;
4) страхование поставщика от кредитного риска неплатежа.

Форфейтинг - передача от поставщика банку или специализированной компа­
нии (форфейтеру) денежных требований к покупателю путем продажи векселей и др. 
долговых требований без права регресса.

ТТфЦб'ерчЦЯГ Д н ш м  ДНЙМИЯ.-

1. Что такое факторинг? Перечислите виды услуг, предлагаемые факторинго­
выми компаниями.

2. Перечислите преимущества факторинга для всех участников сделки.
3. Какая плата взимается с поставщика фактор-фирмой?
4. Как функционирует услуга по форфейтингу?
5. Перечислите преимущества форфейтинга для экспортера,
6. Что такое финансовый лизинг? Чем он отличается от обычной аренды.
7. Перечислите всех участников сделки по международному финансовому ли­

зингу, а также их права и обязанности.
8. Какие основные статьи включаются в международный контракт по финансо­

вому лизингу?



9. Какие виды лизинга Вы знаете?
10. Перечислите основные формы лизинговых сделок. Дайте их краткую харак­

теристику.

Выбрав самостоятельно участников лизинговой сделки и учитывая все ее особен­
ности с помощью проформы контракта международного финансового лизинга (Приложе­
ние 3), составьте свой вариант международного контракта по финансовому лизингу. Воз­
можны любые изменения и дополнения к предложенной структуре контракта.

Предмет лизинга выберите из предложенного Вам перечня;
4 грузовой автомобиль; '
4 легковой автомобиль;
4 грузовой самолет;
4 судно;
4 контейнеры для перевозки груза;
4 станки;
4 средства телевизионной и дистанционной связи;
4 производственное оборудование и механизмы;
4 линия по разливу соков в упаковки тетро-пак;
4 минипекарня;
4 минипивзавод;
4 молокоперерабатывающий завод;
4 недвижимое имущество: выставочный зал, производственное помещение, 

складские сооружения и др.
Всю недостающую информацию дополните самостоятельно.
Как изменится внешнеторговая сделка при использовании факторинга (см. при­

ложение 6)?

ПРАКТИЧЕСКОЕ ЗАНЯТИЕ № 7
Тема: оялялны и у стм ял ся не утл о г? й м /мяижж'си е

л%иж<)уня/7л<)нм.х кон;я^якя1йх"
рйЙЩйзан Изучение и анализ форм оплаты и условий платежей в междуна­

родных контрактах.

Реализация и итог международных сделок зависит от условий и способов платежа, 
поэтому необходимо остановиться на таком выборе при заключении сделок, который:

- ограничил бы виды и масштабы возможных рисков;
- обеспечил бы страхование от рисков;
- ограничил бы расходы по сделкам.

В рамках международной торговли встречаются следующие виды рисков:
19



4 риск неплатежа;
4 риск повреждения товара;
4 риск поставки неподходящего товара;
4 риск непоставки;
4 валютный риск;
4 риск нехватки финансирования,
4 а также наличие в странах своих торговых законов, всевозможных преднис- 

ний и ограничений.
Анализ этих рисков может помочь партнерам при решении спорных вопросов.
В условиях международной торговли имеется несколько способов страхования 

выплаты задолженности:
1) гарантии по контракту;
2) поручительство, т. е. аваль на траттах:
3) "del credere" серьезного агента или фирмы;
4) страхование задолженности по кредиту.

Международная торговая палата разработала в 1978 году "Единые принципы, 
относящиеся к гарантиям по контракту". Гарантии по ко тракту  могут выписывать и 
предоставлять банки, страховые общества, крупные предприятия и концерны в адрес 
экспортера или импортера.

Если в результате переговоров по поводу экспорта не удается получить наличных 
или кредитных платежей аккредитивом, банковской гарантией или авалем тратт, экспор­
теру остается застраховать свою сделку в страховом агентстве от риска неплатежа.

Международные кредитные сделки - поставка иностранному партнеру това­
ров и услуг взамен обещания оплаты в более поздний срок.

Эти сделки являются выгодными не только для импортеров, но и для экспорте­
ров товаров. Импортеру такие сделки позволяют без больших капиталовложений уве­
личить оборот или производственные мощности, а по результатам сделки оплатить 
свои обязательства по кредиту. Экспортеру кредит помогает найти покупателя и, бла­
годаря этому, увеличить продажу товаров или услуг.

С точки зрения субъекта различают четыре основных вида кредитов:
1) государственные кредиты;
2) кредиты международных организацией;
3) банковские кредиты;
4) кредиты на покупку;

С точки зрения объекта различают кредиты:
1) товарные;
2) финансовые;

. В зависимости от срока, на который выделяется кредит, различают:
^краткосрочные;
2) среднесрочные;
3 ) долгосрочные.
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Л р о ар р ьте  Еяш м знлнмя.'
L Перечислите виды рисков, которые встречаются в рамках международной 

торговли.
Z. Каким образом можно избежать риска неплатежа при реализации междуна­

родной сделки?
3. Каким образом может застраховать себя импортер от риска поставки непод­

ходящего товара?
4. Как можно застраховаться от возможного валютного риска при осуществле­

нии международных сделок?
5. Что такое банковская гарантия? Перечислите виды гарантий.
6. В каких целях приобретает банковскую гарантию продавец товаров и покупа­

тель товаров?
7. Какие способы страхования выплаты задолженности в международной тор­

говле Вы знаете? Опишите их.
8. Как Вы понимаете кредитную сделку? Какие документы необходимо подго­

товить и представить в банк для получения кредита?
9. Что представляет собой международный кредит на покупку в рамках экс­

портного контракта?
Ю. Опишите, как проходят импортные сделки с кредитом на покупку.

З Д Д 4 Я Ж  №  К

а) Если бы у Вас была возможность получения кредита на покупку, который 
предоставляется в рамках заключенного международного контракта купли-продажи 
(см. задание № 2), то опишите подготовку и исполнение экспортного или импортного 
контракта с кредитом на покупку в зависимости от того, в качестве экспортера или 
импортера Вы выступаете в сделке.

Перечислите все необходимые документы, сопровождающие данную сделку.

б) Если нет возможности получения кредита на покупку, каким образом Вы за­
страхуете сделку от риска возможного неплатежа.

Опишите подробно выбранный Вами способ страхования выплаты задолженности.

ПРАКТИЧЕСКОЕ ЗАНЯТИЕ № 8
Тема: ьтш/иряджм яри бтщршшпм тордобл д "

Дань рйппмьт- Приобретение навыков составления международных контрактов 
по бартеру.

Встречная торговля - внешнеторговые операции, при совершении которых в 
документах (соглашениях или контрактах) фиксируются твердые обязательства экс­
портеров и импортеров произвести полный или частично сбалансированный обмен 
товаров.

Это самый, известный вид международной торговли, заключавшийся ранее в 
натуральном обмене товарами. Вытесненная впоследствии товарно-денежными отно-



чтениями встречная торговля в современных условиях приобрела новое содержание и 
получила определенное развитие в международном товарообороте.

Эксперты ООН выделяют три основных вида международных встречных сделок:
1) бартер;
2) торговые компенсационные сделки;
3) промышленные компенсационные сделки.

Бартерные операции - наиболее традиционная разновидность встречной тор­
говли, представляющая собой безвалютный, но оцененный обмен товарами.

Компенсационные сделки на коммерческой основе предусматривают участие 
продавца в реализации товаров и имеют две разновидности:

1) непосредственную закупку товаров для внутрифирменного использования 
либо для перепродажи третьей стороне;

2) содействие экспортера в нахождении покупателя товаров импортера.
Сделки могул осуществляться одним экспортным контрактом с указанием усло­

вий встречной торговли или двумя контрактами на первичный экспорт и встречный 
экспорт.

Разновидности сделок этой группы:
а) компенсационные сделки:
- с полной компенсацией;
- с частичной, компенсацией;
б) встречные закупки:
- параллельные сделки;
- сделки "оффсет";
- сделки типа "свитч";
- треугольная компенсация;
в) авансовые закупки;
г) выкуп устаревшей продукции.

Промышленная компенсация - сделки, в которых одна сторона осуществляет 
поставку второй стороне товаров, услуг и технологий, используемых последней для 
создания производственных мощностей.

Операции промышленной компенсации предполагают заключение как мини­
мум трех контрактов: на. поставку оборудования и оказание тех. услуг; на встречную 
поставку на основе долгосрочного контракта; банковского соглашения о финансиро­
вании поставки оборудования.

Разновидности сделок:
а) компенсационные поставки
б) операции с давальческим сырьем и др.

77р0берб/яб? Даши знлмияг

1. Что представляет собой встречная торговля?
2. Перечислите причины, по которым страны прибегают к встречной торговле.
3. Назовите виды международных встречных сделок.
4. Перечислите риски, которые несет экспортер, заключив сделку по встречной 

торговле.



5. Каким образом осуществляется сделка по бартеру?
6. В чем отличие компенсационных сделок на коммерческой основе от бартера?
7. Опишите разновидности компенсационных сделок на коммерческой основе.
8. Опишите сделки по встречным закупкам, такие как параллельную сделку и 

треугольную компенсацию.
$. Какие контракты заключаются при сделках промышленной компенсации?
10. Что представляют собой промышленные сделки с "обратной" закупкой и 

операции с давальческим сырьем?

Предприятие, имея трудности с наличием валютных средств на своем счету, для 
осуществления международных расчетов по договоренности с партнерами решает ис­
пользовать встречную торговлю.

В приложении 4 дана проформа международного контракта по бартеру. 
Учитывая отрасль, форму собственности и специфику деятельности, а также 

продукцию, производимую Вашим предприятием, предложите свой вариант между­
народного контракта по встречной торговле с одной из европейских фирм, произво­
дящих продукты питания.

Ниже предлагается перечень белорусских предприятий, которые производят и 
предлагают продукцию иностранным партнерам в обмен на бартер:

1. АО "Луч", Минский часовой завод.
2. ПО "Беларуськалий", г. Солигорск.
3. ПО "Азот", г. Гродно. . .
4. ПО "Минский тракторный завод".
5. Бобруйский шинный комбинат "Болтина".
6. АО "Атлант".
7. АО "Пинскдрев"
8. Минский мотовелозавод.
9. ПО "Кричевцементошифер".
10. Лунинецкий завод электродвигателей.
П .М А З, г. Минск.
12. Завод Цветотрон", г. Брест.
13. БЭЛЗ.
14. Брестский электромеханический концерн.
15. Березовский КОМ.
16. ПО "Гранит", г. н. Микашевичи. -
17. Горынский. КСМ.
18. Оршанстройматериалы.
19. АО "Бел пар кет ? г. Минск.
20. Минский завод "Горизонт".
2П АО  "Брестгазоаппарат",г. Брест.
22. Гомсельмаш.



ПРАКТИЧЕСКОЕ ЗАНЯТИЕ №  9

Тема. йтррам Жеж^унаро^имм к^м^иряк^я с/иром-
яя^рл ^я"

Д*̂ л& раппипл.* Приобретение навыков составления международного контракта 
строительного подряда.

Со<)рржяяия р я ^ я т м .

Подрядные торги (тендеры) - форма размещения заказов на строительство, 
предусматривающая выбор подрядчика для выполнения работ по оказанию услуг на 
основе конкурса.

Основными участниками подрядных торгов являются: заказчик, организатор 
торгов, тендерная комиссия, претенденты.

Подрядные торги бывают закрытые, открытые и смешанные.
Тендерная документация разрабатывается в следующем объеме по разделам;
1) общие сведения об объекте строительства и предмете торгов;
2) технические и коммерческие условия торгов, включая порядок их проведения;
3) инструкция для претендента о составе и порядке представления тендерного 

предложения;
4) условия заключения договора (контракта) подряда с приложением проекта 

контракта.

Между заказчиком и победителем торгов заключается договор подряда на усло­
виях, содержащихся в тендерной документации.

Предметом договора могут быть:
- строительство, реконструкция предприятий, зданий и сооружений и др. объектов;
- выполнение монтажных, пусконаладочных и других работ, связанных со 

строящимся объектом;
- капитальный ремонт зданий и сооружений.

Специальной международной конвенции по договору подряда не принималось. 
К имеющимся унифицированным правилам относятся:

4 "Условия договора о строительстве", разработанного Международной феде­
рацией и нжея еров - ко н суд ьта нтов в 1977 году;

4 "Руководство по составлению договоров на проведение крупных промыш­
ленных работ", издано ЕЭК ООН в 1973 году;

4 "Руководство по составлению международных договоров на строительство 
промышленных объектов".

Положение о порядке организации и проведения подрядных торгов в строи­
тельстве на территории РБ утверждено постановлением Коллегии Министерства ар­
хитектуры и строительства РБ, согласовано с Министерством экономики и Министер­
ством финансов РБ в 1995 году.



1. Что такое тендеры? Назовите виды подрядных торгов.
2. Перечислите всех участников подрядных торгов и их функции.
3. Опишите порядок проведения открытых подрядных торгов.
4. В каком объеме и кем разрабатывается тендерная документация?
5. Что отражается в разделе "Общие сведения об объекте строительства и пред­

мете торгов"?
6. Что включает раздел "Технические и коммерческие условия торгов"?
7. Что означает термин претенденты? Что включается в раздел "Инструкции 

для претендента о составе и порядке представления тендерного предложения"?
8. Перечислите основные разделы международного контракта строительного 

подряда.
Какие права и обязанности закрепляются за заказчиком после заключения 

контракта строительного подряда?
Ю. Какие права и обязанности закрепляются за подрядчиком после заключения 

контракта строительного подряда?

Д Т З Я Т Р С Л Ь Ж Ж №  К

Допустим, что тендерные т о р т  проходят на территории РБ. Заказчик -  бело­
русское предприятие. Претенденты - участники подрядных торгов - международные 
строительные организации из ряда стран Европы. Предположим, что вы являетесь 
одним из претендентов, представляя интересы одной из строительных организаций. 
Название фирмы и страну выбираете самостоятельно. Предмет торгов предлагается по 
выбору из предложенного перечня:

1. Строительство дорог.
2. Строительство детсада.
3. Строительство школы.
4. Строительство санатория.
5. Строительство жилого дома.
6. Строительство магазина.
7. Строительство общежития.
8. Строительство торгового комплекса.
9. Строительство ФОКа,
10. Строительство гостиницы.
11. Строительство спортивного комплекса.
12. Строительство здания ателье.
13. Строительство корпуса института.
14. Строительство складских сооружений.
13. Строительство автомобильного моста.
16. Строительство здания аэропорта.
17. Строительство здания автовокзала.
18. Строительство здания ж/д вокзала.
19. Строительство корпуса больницы.
20. Строительство выставочного павильона.



Опишите организацию и проведение открытых подрядных торгов.

Составьте и защите международный контракт строительного подряда. В при­
ложении 5 предлагается проформа международного контракта строительного подряда.

ПРАКТИЧЕСКОЕ ЗАНЯТИЕ № 10
Тема: "Роль я#<?рб<)нйя<?б б з/уддямзящмм бябимб/я<?рд#й#й йбя/мельмос/им "

рдббж&я Приобретение навыков при выборе посредников в организации 
внешнеторговой деятельности и составлении посреднических 
контрактов.

Сбйе/кмгямйб ряйяш м.

Торгово-посреднические внешнеэкономические операции - это операции, 
связанные с куплей-продажей товаров, совершаемые по поручению экспортера или 
импортера независимым от него посредником на основе специальных соглашений, 
контрактов или поручений.

Торгово-посреднические фирмы в юридическом отношении независимы от про­
изводителей и потребителей товаров. К ним не относятся дочерние предприятия, фи­
лиалы и представительства иностранных компаний.

Функции, выполняемые торговыми посредниками, разнообразны и связаны не 
только с приобретением и сбытом товаров, но и с различным кругом операций и услуг 
по выбору иностранных партнеров, изучению рынков сбыта, транспортировке и стра­
хованию товаров, кредитно-финансовому обслуживанию, оформлению документов, 
рекламированию товаров и др.

Различие видов международных торговых посредников определяется следую­
щими факторами:

- переходом права собственности на товар от поставщика к посреднику;
- наличием у посредника права продажи товара от своего имени:
- продолжительностью взаимоотношений торгового посредника с поставщиком.
В зависимости от различных комбинаций этих факторов посредники подразде­

ляются на сбытовых, комиссионеров, агентов и брокеров.

Брокеры подыскивают и сводят из а и м оз а и нтер е с ов ан ны х продавцов и покупа­
телей, но сами не принимают непосредственного участия в сделке.

Брокер подготавливает проект' договора и направляет его сторонам для подпи­
сания, а затем передает каждой стороне подписанный экземпляр договора.

За свои услуги брокер получает вознаграждение в размере от 0.25 до 2 - 3 % от 
стоимости сделки.

Широко распространено привлечение продавцами или покупателями (довери­
телями) фирм, организаций и лиц к совершению сделок от имени и за счет доверите­
ля, т. е. в качестве поверенных.

Поверенному выдается доверенность на выполнение определенных функций от 
фирмы-доверителя и подписывается договор поручения.
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Доверители исполняют подписанные поверенными контракты, возмещают им 
их расходы и выплачивают вознаграждение.

Комиссионеры на рынке выступают и подписывают контракты купли-продажи 
от своего имени, но за счет продавца. С продавцом товаров (комитентом) подписыва­
ется договор комиссии, по которому комиссионер подучает право подыскивать парт­
неров и заключать контракты от своего имени. Перед третьим лицом комиссионеры 
выступают как продавцы. Полученный от покупателя платеж за вычетом комиссион­
ного вознаграждения переводится на счет комитента. Размер комиссии составляет в 
США 1.5 - 2.5 %, в Европе 2.5 - 4 %.

Разновидностью комиссионных операций является консигнация.
Экспортер (консигнант) поставляет товар на склад посредника (консигнатора) и 

поручает ему реализацию товара в течение определенного срока, подписывает дого­
вор консигнации. Консигнатор осуществляет платежи консигнанту по мере реализа­
ции товара со склада.

Агенты не покупают товар в свою собственность и не продают его от своего 
имени, они оказывают постоянное содействие в заключении сделок от имени и за счет 
экспортера. Стороны подписывают агентское соглашение, в котором оговаривают 
полномочия и обязательства посредника.

Поставка товара осуществляется по самостоятельным контрактам купли- 
продажи, заключаемых с учетом посреднических договоров.

Основной объем международной торговли осуществляется независимыми тор­
говыми фирмами и агентами - дистрибьюторами, дилерами.

Сбытовые посредники заключают с поставщиками контракт купли-продажи и за­
тем продают его с поставщиками от своего имени. Поставщик товаров и посредник за­
ключают соглашение о предоставлении права на продажу товаров на длительный срок.

В соглашении отваривается перечень сбываемых товаров, территория сбыта, 
право на продаж)', минимальный годовой объем реализации, обязательства посредни­
ка о доработке и гарантийном и техническом обслуживании, предоставление инфор­
мации о состоянии конъюнктуры рынка и др. обязанности сторон.

Выходя на рынок незнакомой страны, надо внимательно изучить особенности 
национального законодательства, заключения договоров с торговыми посредниками и 
деловой этики.

Отношения но соглашениям с посредниками могут регламентироваться как 
иностранным, так и национальным законодательством. В РБ отношения между 
предприятием и комиссионером, предприятием и агентом определяются кодексом РБ.

Большинство национальных законодательств, в т. ч. РБ, не содержит специаль­
ных норм, регламентирующих взаимоотношения со сбытовыми посредниками.

Внешнеэкономическая связь с посредниками, которые приобретают продукцию 
в свою собственность, регулируется выполнением обязательств по договорам купли- 
продажи.

В Международную практику хозяйственной деятельности широко вошли дого­
вора об исключительной продажи товаров и договор о франшизе.



1. Перечислите преимущества использования посредников при осуществлении 
внешнеторговой деятельности.

2. Перечислите недостатки, которые возникают при внешней торговле через 
посредников.

3. Кто может выступать в качестве посредников при международной торговле?
4. Назовите независимых и зависимых посредников.
5. Как Вы понимаете неисключительные, исключительные и преимуществен­

ные права продажи?
6. В чем состоит суть франчайзинга? Перечислите всех участников сделки.
7. Перечислите основные права и обязанности сторон при заключении между­

народного договора комиссии.
8. Перечислите основные права и обязанности комиссионера и комитента.
9. Как оформляется международный агентский договор?
19. Что представляет собой соглашение с брокером?

ж ж з т а ж ж ж  Е ч л л л ж  ̂  7.

Предположим, что Вы. являетесь дилером или официальным дистрибьютором 
одной из нижеперечисленных фирм: Bosch, Fischer, Phi tips, Icarus, Deco, Voikswagen, 
Mercedes, Braun, Mouhnex, Xepter, Peugeot, GiUette, IBM, Nestle, Revlon, Yamaha, Coty, 
E.Wedel, Stolhverk, Coca-cola, Pollen a, Fiorena, L'Oreai, Beiersdorf.

Вы можете представить себя также в качестве одного из зависимых посредни­
ков: агента, комиссионера, консигнанта одной из вышеперечисленных фирм. Прини­
мая во внимание мировую известность вышеперечисленных фирм и большой ассор­
тимент производимой и предлагаемой ими продукции, составьте и защитите свой ва­
риант посреднического контракта, который с Вами заключает одна из фирм.

При составлении контракта можете взять за основу одну из проформ, предло­
женных в приложениях 7 -1 2 .

IV. КО НТРОЛЬНАЯ РАБОТА ДЛЯ СТУДЕНТОВ ЗАОЧНОЙ 

ФОРМ Ы  ОБУЧЕНИЯ.

Контрольная работа должна быть посвящена изучению особенностей динамики 
международной торговли и анализу изменений ее территориально-товарной структуры.

В контрольной работе должны быть отражены вопросы организации междуна­
родных торговых сделок, финансирование и кредитование внешнеторговой деятель­
ности, а также анализ различных форм сотрудничества строительных предприятий с 
иностранными партнерами. Рассмотреть роль посредников в организации внешнетор­
говых связей.

Произвести анализ форм регулирования и методов управления внешнеторговой 
деятельностью строительных предприятий.

Тема контрольной работы выдается в соответствии с программой курса «Внешне­
торговая деятельность строительных предприятий^ согласно номера зачетной книжки 
студента. Содержание контрольной работы согласовывается с преподавателем.
28



Контрольная работа выполняется в ученической тетради или на белых листах 
формата А-4 объемом 13-20 страниц машинописного текста и сдается на проверку до 
начала экзаменационной сессии. Контрольная работа должна содержать титульный 
лист с названием темы и автора. Обязательными являются содержание и список ис­
пользованной литературы в алфавитном порядке. Контрольная работа после проверки 
преподавателем подлежит защите.

Темы контрольных работ.

1. Место строительных предприятий в международной торговле.
2. Особенности динамики и структура международной торговли.
3. Эффективность участия строительных предприятий от внешнеторговой деятельности.
4. Основные документы, используемые при внешнеторговых сделках.
5. Структура, содержание и основные условия заключения международных контрак­
тов купли-продажи.
6. Формы финансирования внешнеторговой деятельности.
7. Международный финансовый лизинг.
8. Международный факторинг, форфейтинг и другие формы коммерческого финанси­
рования.
9. Формы гарантий при внешнеторговой деятельности.
К). Выбор формы оплаты и установление условий платежей в международных контрактах.
11. Инкассовая форма расчетов. Виды инкассо.
12. Аккредитивная форма расчетов. Виды аккредитивов.
13. Встречная торговля и ее роль в МТ.
14. Особенности встречной торговли в РБ.
15. Особенности заключения и структура международных контрактов при встречной 
торговле.
16. Тендерные торги.
17. Тендерная документация.
18. Основные условия заключения и структура международных контрактов подряда.
19. Управление внешнеторговой деятельностью на строительном предприятии.
20. Анализ международной торговой деятельности РБ.
2 1 . СЭЗ в РБ.

- 22. Совместное предпринимательство.
23. Оффшорный бизнес.
24. Ценообразование в международной торговле.
25. Структура, содержание и основные условия заключения международных бартер­
ных контрактов.
26. Перспективы выхода строительных предприятий РБ на международный рынок.
27. Особенности структуры и содержание международных контрактов на аренду в 
строительстве.
28. Организация внешнеторговой деятельности строительных предприятий.
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Приложение 2
ДОГОВОР КУПЛИ - ПРОДАЖИ ТОВАРА 

С ЗАРУБЕЖНЫМИ ПАРТНЕРАМИ
КОНТРАКТ № ____

200__г. №

^  Ф . Ж  О  м н О м д ы Р у о л ь м о .ю

именуемое в дальнейшем "Продавец", в лице ___________  , действующего
Ф.Я.0.2

на основании _ _ _ _____ _______________
f  У с я м й ,  П й Л б Х Ж 'й ^ м е ,  Д 'У б 'б р ь о . 'н о ь 'У я ь , № ,  < З о *м д  №  с б м ^ с ж е л ь ^ ж с с :  

_____________________________________________   ̂одной стороны, и
СО Q .'O  ь:рС7Я 6 T N  Н О М б ? Ж -;н р а  777777 7777 0  776'77dy 77Л Ь 77 С -Ж  л р й  ь) 7?р Mb' 7 7 Ж 0 7 И б д Ф

ЕсрмОачссЕЕОсо лм:.;о, Ф.И Ф. тшОиеыОуалмо^о

именуемое в дальнейшем "Покупатель", в лице _ __, действующего
(' должность, Ф. И Фу

на основании ; ___
77оложсс?;ие, Дож'рж/Еь'сунь, №, Од?и<з, № ссмОежельстнсй ьосуОoprf77gс/л /с 

____________ . ____ _ _ _ _ _  с другой стороны, заключили
рССЖЛЕраИЙЫ ЫН0МйиУуЯЛЬ77030 Л/̂ 87)77/77М77Е7Л-7аТНМД)

настоящий контракт о нижеследующем:

7. /ТреФнсш кддщрйКШй

8 соответствии с настоящим контрактом Продавец продал, а Покупатель 
купил на условиях Incoterms-90__ _____ в количестве , ассортимент

( 'У а з з ш ж е  т и о б т з р д )  к с  м ^ p j

которых уточняется в прилагаемой к контракту спецификации, подписываемой 
договаривающимися сторонами и являющейся неотъемлемой частью контракта. 

Дрщиечяиие. /тюо^'М-РО т жео/сУ уооуо У о w о т?о жмкооямыю /нодсоыыт
/У 'Ж р А т н у ) :? .  А Ф о Т С У о ж у  7-у''c d 0 7 0 ЫЯ-Ж 7770, З Й 7 П Ь 7 М Й Ю М 7 С .^уС Л  О Н О 7.77 77О Э К О .40 .0 7Z7О й С 7 7 0 77 У 0 Л /7 '7 б .';& -  

770С7'НЬЮ, Нё'Ь&ХоДьМ'Ю Ы.М67ЛЬ 777СО/еТ77!Ь'-.$б, ШЛ7Г КЙК g .З'Уру 07307077 Ь7А" КОНЕМрйХЖЖ б.М̂ СЖО 
й - О у З р о о н о с о  ОЯ77СЙ7777Я & ? й 7 ^ -у  о о  /77/у о  ж  g  н  ш Ё  кы тр77?Н й 'Д 'ьМ -л : у х д д ы б л о м с д  о о о м е е т и -

Г Т Я е у Ю Е Д М И  д м р А ш н

Z  0?ОКП иосшндкм

2.1. П оставка___________ ______ должна быть осуществлена _ _ _ _ ^ _ _
Фьтменабснне мо&орд) Фонкр̂ Еннью

________________ __ _ ______ с учетом выполнения трафика поставок, который
Уя/ио, йерысьЗ с _____ мо 3 
указывается в приложении к контракту.

2.2. Досрочная поставка _________________________________________ ____
(Эопускае/жя, ь.'б (Зооубкоется, фьтке усло^ья, сбяьо.ныыь- с Досрочном нос?ао8!ьоы)

3. Цсид

3.1. Цена за __________
êdE77YE7̂ M3.Wep677̂ .'pyd, У, Др. б'ЖУ70777Ф

3.2. Общая цепа контракта -
3 4



3,3. Цены устанавливаются с учетом Incoterms-90_______ ___ .
В цену товара вошли транспортные расходы но .поставке и погрузке товара на 

борт судна, все расходы в случае повреждения и потери товара в пути до момента 
доставки на борт судна, получение на свой риск и за свой счет экспортной лицензии, 
стоимость упаковки, оплата расходов в связи с проверкой товара, необходимой для 
осуществления поставки товара.

ТТр^мечояле. ЗРсм-тДроесо оожрож, а.тоДящм.т 6 мету товара, заомси/и о т  усто­
ями Ф ^Д  СЯФ, Ад! Ф. Фб С я ?)р.

4. Кячесдяб#
4.1. Качество должно соответствовать __________

)н ам,м с но ея7; ме ?но<-яр Ф (ФОСТ, ОСТ!

С777, Дя/яа жу7т?еер,жбенмя, если они ы,ме707нсф

Ййрмйнн! 77. А лчсстео_____________ боджпд соо/иеетс7?юоеао?ь тпчтстб'у
фя:сие7?оей77ме 7?? о сор??,)

оф?оэмое ^'этмлотоф, обобрея/чыт п тобжссржсб6'нньгт обеими с/пороном^; 
ных и оиломбмроеонныт м т . & обемлсм с/порояомшу

Офоомо; __________ яе/тяются э???стонол.-? Для сторон на cm од to ело тоннуактсс
фом.ме77оеонме тоеорму

(Зблм экосммяр эталонд туснттся у Пробстуя, бсс брутж - у /7окупятсля о ?псчс??7.?с 
_____________с .момента получения ТТокут-ителож .

()7л.*пзоть сред) фтомЁлоб'о/те /'соссу^р
Э7л слоны (бфоомы^ неус баются Дробдемож бФсут,'Отелю бесил о/яно.

ЛйрийнжТ/^ АЪчесяма тоеоро м о ж е т  бы ть подробно описано о боеоеоре. 
ТТрюисчйЯйс. ^ядаяме но документ (офаэеф, ло которому можно бубен? опре­

делить соо/пеетстеме /тчестео куиленноео тоеаро, - нсобтод?тмое уел о емс доеоеора. 
Его отсутстви е м?м нечеожое о??усделение услоемм, которым долотсно соотоетстео- 
еать  сочостео тоеара, часто ромеобмт к конфлдк/77ом при оснолнсм?.??.? доеоеорй, о 
порой к яееозможмсстм Уокяоо/пь нс лот-сшеенносшь ооео/ооленноео тоеоро. Требо- 
е?7??ня но кочестеу к као/сбой срупие тоеорое моеут быть укоэоны е сж^пфикя^иы о 
ррилооюс^^ж, 7;от?7ороеяеляется неотъемлемом частью контракта.

4.2. Продавец гарантирует качество товара в течение ________ с момента
^ ________ _ _ _ _ _ _ _ _____  (Цр07б

(отгружу но.луче77Ия, оееденмя е эсс.я.р-?'77?:о?р.7/о)

4.3. Качество товара подтверждается сертификатом изготовителя.
Продавец должен обеспечить Покупателя

(ноосанме бокумеь'пм?.;;.?:?, шымрукзщм ?7о тооор м т. У у 
в количестве____________ штук на _ _ _ _ _  языке.

3. Гсхяйческйлдгйрйктмсрйстмкй р?рн* 7?со&?одымоемн);
5.1. Комплектность товара___________________________________ ____
5.2. Длина ..
5.3. Ш ирина_____________ -
5.4. Вес .
5.5. Цвет -
5.6. И т. д.
/Уры.мечояме. А'брякт &р??с;?? ыко ^йомем/и о т  жоеоро. Чем .ооУрссЗ.чее о7? о бусу???, 

тем  /полнее оеоеоре/уыус^/оемя контракта.



6. УяЛКОЙКЦ М АМрКМрОакД

6.1. Упаковка должна обеспечить сохранность___ _ во время
(мЯМ/МЛОСанме моедр<р

транспортировки______________________, перевалки в пути, во время хранения
У?лУ луа/^сиортио млм л7оМй)

в -, предотвратить порчу товара от
(если 7/еобхобм.чо, у^базать особый услоемя хрененля) 

атмосферных воздействий.

6.2.
(нсл?и8нойа;7ме 77-юя-арр)

должен быть упакован
77 С У р  О О Н  7) т С у ) У я '0 ; :Я 1 0 С 'Д

холмнесл78оену77?ритары, 8А(ест:смост&мт.Э., гжмса^льлатиёрмял

ЖСрь; )У С р СЙС, ЛЛЙС 77LM ЙСС а, 7МЯ'ЙНЬ Л 777. J J ,  8 которой Н'.'ОбТр боУСЖ'й/; быть )7ШЛ7086Ш. С НОС О б Ь!
крсплснмя;'обшискaj м ж  б.)

6.3. Места упаковки ___________________________ пломбируются пломбами
(Д:дикы, ко к/н я'йр еры, /)рУ

С м з с о т о о м м е л л ,  Т Т р о б а с ^ д ,  о р с о н о с  т р я ж с и о р ж р

( у к о л о т ь ,  й  к о е ю . '  . м е с т а х  л ч о л б м р у с т с я  у л и х о е х а )

Оттиск плобмы должен быть четким. Номера пломб вносятся в транспорт­
ные документы__________________ , высылаемые Покупателю, и в упаковочные

- (Н Я К Л С 0 Н Л Я , У р У

листы, вкладываемые в __________________  .
( " к о н т с й й / с р ,  б р .  077Л 0.7,' P Z t p o  е о я  К' О С .'О Я С7Ж .У

В упаковочном листе указывается:
- номер контракта;
- наименование Продавца и Покупателя;
- наименование товара;
- количество мест и товара;
- вес брутто и нетто;
- номера пломб.
6.4. Каждый___________________должен иметь следующую маркировку,

(Я Щ И К , .47867770 Й т .  У . )  

нанесенную несмываемой краской:
- номер контракта;
- наименование Продавца и Покупателя;
- наименование и количество товара (для внутренней маркировки);
- вес брутто и нетто;
- номер ящика;
- адрес Покупателя (получателя) (для внешней маркировки);

(Эр. реквизиты по соамсоеоныто сторон хонтряктр)
Примечание. Уел о емя упсжо е км ы-маркмроакгы нкзеяро - еяжь/емшие условия боео- 

бора. (У;л нмх ео силосож сое меж?? еяеммим еиб 7лодара, еео сохранность о лути, уснех у 
лохула/леля.



7. (Згисрузкя и
7.1. Отгрузка . осуществляется силами, средствами и за

ДИОСОу)
счет Продавца.

Продавец оформляет необходимые документы (лицензии, сертификат стра­
ны происхождения, оплата таможенной пошлины, налога на экспорт) за свой 
счет.

7.2. Доставка . ______ осуществляется за счет
фж) ???уонсиооо?а) (очоооу) (77окупоте.ля, Пройж^д)

Место доставки __________________ __________  .
ф*к -ъж) Локуяожеля, ^одой m. й.)

7.3. Право собственности па ________________ и риск его случайной гибели
(тж.ждоб'ансе тозоря)

переходят ' ___ __
(укозсть момент н&усжоса - с мо.мемто лйрййачм транспорта

ылы йсстазкн нс снчой Покупателя, йостаскм 6* норм, на нрмсмянь м т. А) 
Примечание С люжентл дсрехсйс араеа ссбсжссннсстм на /Ускулажсдл перехо- 

Амт мрмск случайной смбелм ссмул.
Дслм Асессор заключается да i-'слосмях' ФФА. C7fФ, ДДФ am . А., же хжмент пе­

рехода рряея ссАсжседчесжм определяется этдмауслоеаяжм.

7.4. Груз сояровоящается 

В каждом________
(налкнше йокумсчнну - наклейная, л'оноеаже;-о?1 а н?. А)

(мдзеать Аоку.чс/^т.ы)
должны быть указаны:

- помер контракта;
- наименование Продавца и Покупателя;
- наименование товара;
- вес брутто, нетто;
- объем (при необходимости - площадь);
- номер контейнера (ящика и т. д.);
- число и знаки пломб;

рруене рекемзмжы - до Аоесеоренностм)

7.5. В отгрузочных документах должны быть сделаны отметки .
& ^н^ррж лиия <?А ошерузке

8.1. Продавец информирует Покупателя п о___________________ _
(способ ынформнуссоныя - шйлссрсф, телефон, телефакс м ж. й.)

'____________________ о готовности товара к отгрузке не менее чем за _ _
дней до начала отгрузки. В извещении указывается .

(жоаар, колмчесжсо, еес м т. А)
Немедленно после отгрузки _________________ Продавец сообщает:

ф'Юб'Оу.)
- номер контракта;
- наименование судна (вид транспорта, № и т. д.);
- дата, № рейса (расписание);
- номер коносамента;
- наименование товара;
- количество товара;



- количество мест;
- вес брутто, нетто;
- общую стоимость товара;
- другие данные, указанные в контракте.
Продавец должен отправить авиапочтой .__________.

(мпзеонне бо?<ужентое,. мх кол̂ чес7Йео) 
Покупателю в течение .

Сносы, бн7р
Привечай ме. Сеоеереже/о^ое полученме нн^оржотт поаеолдет слебить зо беи-

ЖеНМСЖ СруЗО, М.збеЖ*07?'76 ЙЛО 7707ИерН, порчм.
9. Сбичи - мрме,мкл /яоеири и цроееркя еео кичесщеи

9.1. Приемка товара по количеству и качеству осуществляется в течение
____ с момента__ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _  в (на) _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _
['срок; (ПОЛучСНИЯ, 770с'7ру7'М6'НМЯ 7̂ 771. & /ТЮбИро) (С'У̂Лоб A77p-7ie7,W&?H. S ЖОЖеНТП

рОЗер,У?КИу 7ГО Нй'771000 ДОЛуН!;7телЛ, СЖО.ме777?1 Дрие.МКМ 0717 00007717 HipOHCHOpm̂  ̂Ы 771. 6J
9.2. Приемка__ _ _ _ _ _ _ _  но количеству осуществляется Покупателем в

C?'7t?OOp,7
соответствии с ________________ _ _ ___ ____ .

(жракгнор/йные ылм иные бокужентиы)
9.3. Приемка _____ по качеству осуществляется Покупателем в соответствии

(7170ейр)
с качеством, указанным в сертификате ('образ не, онмсоннлх, нчелнн:ческмк услоеюы м
m. 6J. ^

9.4. В случае обнаружения несоответствия количества _ _  или его качества
(любар)

названным выше документам Покупатель извещает об этом Продавца в течение 
_____ _ _ _ _ _ _ _ _  "  составляет акт с представителем ________________
(срок) (Способ мзееирнмл) (указать - с кеж.' дребснизентелед!

ж оре о ео- нро.м ы тл рн н о :) нплатды, 77езймн7яересоеонно77 ореонмзсзрчн ыш б обмосторон77е.ч no- 
ряб ты)

9.5. Получив извещение, Продавец должен принять решение по факту не­
достачи или несоответствия качества и сообщить о нем Покупателю в течение

(фок) (способ сообщения)
Продавец должен _____________________________  .

(зсоиеннтиыиоеар, симзтлпь усну ы ж ().)

9.6. Претензии по вопросам качества и количества поставленного товара 
предъявляются Покупателем к Продавцу в течение ________ с момента

(О О 0/7100/7 о НОЯ <жия рриежкм илм 6pJ
Продавец обязан рассмотреть претензию в течение_____дней с момента ее

получения. Если Продавец ие дал ответа в названный срок, такая претензия счи­
тается признанной Продавцом.

Примечание. ^  контртсймх с зррубежныжы плрмнерсжм /юрябок прмомкн к 
сроки опребе/ш/отся искл/очмтелы/о ежороножи е боеоеоре. Если эти уел семя не опре­
делены, трубно скозоте, кок стороны .мору/и улобнть еолросы е случое несоотеет- 
о,'7жмя mosopo до кочестеу или колнчестеу. Уеж более, если но нх о т  нош е/ж не рос-



нрост/жялежсл Веяская с жежбуларобном хул?лм-аробажа же-
аароб'-

7А Рпочешм дя лобщлмщщрщ лробукммю
10.1. Оплата за поставленный товар производится в ______________ путем

(Валюта, руб./
(указать рормурас^ежоб* - яйкт'еля, чеха, атхребатыеы м ж. б./
10.2. Оплата производится при следующих условиях ' ___

(указать, если оям
и при наличии _ _ _  экземпляров до!<ументов: '

(указать есе необхобммь:е боку.иенты.счет, 
спй;̂ мрмка'уня. ярдыхн,' нлклаблые, офррл^ленмыеут^елзий м т. б./

Документы должны быть оформлены н а__________ языке,
В накладных (6р. бокуменлшр) должны быть в обязательном порядке сле­

дующие реквизиты: __________________________ ___________________ _______  .
(лалмть то, что стороны считают ыеобхобижьш слестм 6 бах^хмемты - 
№ пломб, бота лйребачм сруза, место иеребачы толара а т. 6./

10.3. Оплата производится: ,
(натжмор, ^6 % mosepa ои/мчмоается о течение указаяноео срока,

остаомыеоя 26 % - с течение л т  осе /66 % сячомзуооят тооара оллачмесноунсл сразу/
77. (Гдлкцмм

11.1, В случае просрочки поставки товаров против установленных в кон­
тракте сроков Продавец уплачивает Покупателю пеню___% от стоимости това­
ра, поставка которого просрочена, за каждый день просрочки.

Если просрочка превышает _ _ _  дней, начисление процентов (пени) пре­
кращается и сверх начисленной пени Продавец уплачивает Покупателю штраф 
в сумме_____% от стоимости не поставленного в срок товара.

П.2. В случае поставки некачественного, некомплектного товара Продавец 
уплачивает Покупателю штраф в размере ______ % от стоимости товара, при­
знанного некачественным (некомплектным).

Кроме того, Покупатель имеет право вернуть некачественный товар за счет 
Продавца, если стороны контракта не приняли решения об использовании това­
ра по другому назначению и снижению цены на товар, исправлению в установ­
ленный сторонами срок дефектов товара (если они устранимы).

11.3. Продавец уплачивает Покупателю штраф в размере___% от стоимо­
сти товара:

- при несоответствия условиям контракта упаковки и маркировки товара;
- неполной загрузке _ _ _ _ _ _  (млы.шлы, ходмемлерл, еадонл ы ж. 6 J;
- при неправильном оформлению отгрузочной документации;
- пересортице товара;
- повреждении товара в пути и частичкой потери товарного вида, если этот 

товар не признается некачественным согласно и. 11.2. настоящего контракта.
11.4. В случае просрочки оплаты товара Покупатель уплачивает Продавцу 

пеню в размере _ _  % от суммы платежа за каждый день просрочки.
11.5. Уплата штрафов и пени не освобождает стороны от обязанности воз­

местить ущерб, понесенный другой стороной в результате несоблюдения ими ус­
ловий контракта.

3 9



/(уылшчанмг. Асл<̂  стороны не о со сорит услоою? отбе.то7?^е?;ноотм со лоуумг- 
?-7ио Оо '̂ОбТрньсг обязотольото, т о  о;??сотс/неоwнос/нь не ностнужт,

Ф орс - УНйЖОрМбЩ #бСЖ#ЯГЯ^ЛАСЯ%Ш
Лр^мё^акяс. Форс - лгожорныЁ о & с т  о.яж со <ь сто с - э т о  обстоятельство, 

ностз^м^ми который стороны о особо ж  Ало ж ся о т  отестстеснностм  с слон ос ненс- 
пол?'/ення принятии? но себя обязо.'-ибльс.тй. Э'?ос обо.оюятсльс7-н go. болотснь: быть нсрс- 
чнелены с босо сор с. ^сто р  обратно нреблаеоет г;х нерсченн, который жо.жс/н быть 
как рясылырсн, ток  н сокровен.

12.1. Нм одна мз сторон не будет нести ответственности за полное или час­
тичное неисполнение своих обязательств, если неисполнение является следстви­
ем наводнения, пожара, землетрясения и других стихийных бедствий или воен­
ных действий, возникших после заключения контракта.

Освобождает стороны от ответственности за неисполнение обязательств 
также запрет на совершение действий, составляющих содержание обязательств, 
исходящий ог правительства, парламента,

бзеречыслм'т фугий о бытоятелыыж?р
12.2. Если любое из названных обстоятельств непосредственно повлияло на 

исполнение обязательств в срок, установленный в контракте, то этот срок со­
размерно отодвигается на время действия соответствующего обстоятельства.

12.3. Сторона, для которой создалась невозможность исполнения обязатель­
ства, обязана немедленно (однако не позднее 10 дней с момента их наступления и 
прекращения) в письменной форме уведомить другую сторону о наступлении, 
предполагаемом сроке действия и прекращений вышеуказанных обстоятельств. 
Факты, изложенные в уведомлении, должны быть подтверждены торговой (тор­
гово-промышленной) палатой (Фш мкььи комжж<?мтныж органам юш оуы?ынтоуиф) 
соответствующей страны. Не уведомление или несвоевременное уведомление 
лишает сторону права ссылаться на любое вышеуказанное обстоятельство как 
на основание, освобождающее от ответственности за неисполнение обязательст­
ва.

12.4. Если невозможность полного или частичного исполнения обязательст­
ва будет существовать свыше трех месяцев, Покупатель будет иметь право рас­
торгнуть контракт полностью или частично без обязанности по возмещению 
возможных убытков (в т. ч. расходов) Продавца.

исковом
13.1. Срок исковой давности но требованиям сторон, вытекающих! из на­

стоящего контракта, устанавливается в четыре года.
13.2. Любой спор, разногласие или требование, возникающие или касаю­

щиеся настоящего договора либо его нарушения, прекращения или недействи­
тельности, подлежат разрешению в арбитраже в соответствии с действующим в 
настоящее время Арбитражным Регламентом ЮНСИТРАЛ.

Орган, рассматривающий спор_______________________________ .
Число арбитров .

(фы н, /лум, кжо их н о лы ч я е ф
Место арбитража '

у  орф  ежу он А
Язык (языки) арбитражного разбирательства .
Дрюивчялие. R делят ^ярантиы зощмжы. своих пуле стороны должно; пргф- 

сжотрсть о Фаозгре, о коком гуф  б у Ф т у а ост а т у  иоти ь ся онср.
Фоумироёйлмо оосямбй оф о  ямжжг слёфж.т одобоумть, мночг ,мо^ут еозник- 

ну.жт? яуоФджы.



Лречые услееия
14.1. Все налоги, сборы и таможенные пошлины, связанные с выполнением

настоящего контракта и взимаемые на территории Продавца, уплачиваются за 
счет Продавца, а на территории Покупателя - за счет .

['фс&ж?р, ТУодулятедф
14.2. Страхование товара и транспортировки до границы __________ произ­

водится Продавцом и от границы __________ Покупателем.
14.3. Все переговоры и переписка, предшествующие подписанию настояще­

го контракта, считаются недействительными.
Ни одна из сторон не имеет права передачи своих прав и обязательств по 

контракту третьему лицу без письменного на это согласия другой стороны.
Примечание. допросы черерячм крае м обдздтельсте ф у я ш  7дща.м стороны 

$ <looo6"Gpc решить мне л л. чеуи лр^Рложено е R  частности, не о драла-
чмйять просо род^алюра до ус,"иржа требоеания Ррудалр' ли^у. В /по же ережя меле- 
соофадно нерезок Ро.джнмла.м сеаедо 7адда на ф у  лае л мыс ^о^скать лишь с сада а с мл 
дрермтрра.

14.4. Всякие изменения и дополнения к настоящему контракту будут дейст­
вительны лишь при условии, если они выполнены в письменной форме и подпи­
саны уполномоченными на то лицами обеих сторон.

14.5. Настоящий контракт составлен в двух экземплярах н а ________ и рус­
ском языках, причем оба текста имеют одинаковую силу.

!4.6. Вся деловая переписка осуществляется на .
ф ь ф

14.7. При решении споров, вытекающих из данного контракта, стороны ру­
ководствуются положениями Венской конвенции 1980 г. "О  договорах междуна­
родной купли-продажи товаров",

/3. Юридические яф еси  с/нирян;
Продавец
Ляиуиечоеячые фр. л.мфг .....................  *
('Ф. Ж О, мл 7 л а л фал ь л ада лреёлржмждше7м)
^Ррее.* ______________________________________________
Фандаеалас рекеидижье . ___________ _ __ _ _ _ _
Тел.фякс/' _ _ _ _ _ _ :___

Покупатель
Дя?еисеоейчые ф р. л?^ф.* ____________________________ _
1Ф. Я. О. ьн Р м лмруял ь и а да л pad ар МЛ t№ ЛШ глл̂
yippee.'_____ ____________________________________ _____
^декеестме рееемднты.* _________________ _______________
? ел. факсу ____________ ___________________ __ ______
Продавец _______________ Покупатель '

йФпМСЬ яоРлысь
лечажь печать

41



Приложение 3

ДОГОВОР ФИНАНСОВОГО ЛИЗИНГА 
ДОГОВОР

_200_ г. №

(мыжелоссише к?р^месхо<?о лщд Ф.77.0. нрсА?дмнм.ма̂ м.лл̂

именуемое в дальнейшем "Арендодатель", в лице , действующего
('А'жж'тос???  ̂ Ф.ИО.,)

на основании ____________________________________ _________________________
(Ус/нж, 77олож'е;ч'мб, несть. №, (Анна. № сбмАтяльгтиея ёос w)ayсмs ьнной

_______ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _  с одной стороны, и
(т ь̂сннЛж'мьнн'ьс а/.жг)т/?н /; мт;с/ие лд) ;'нмш-,'ннсьснал

____________ _______  , именуемое в дальнейшем
?сды^мчесно^олм^4 Ф.ЖО. м н о ж м ь н о т о  идedидинмым;м&т%)

Арендатор", в лице ______________
(13<ЭЛ,ЖЛОСН7Ь, Ф.ЙЙ)

действующего на основании _ _ _ _ _ _ _
(ААтан, Л'оло.ж-йммд

Уоасдснмость. №, <)яим, № сйм^стсльстся ьссьД̂ л'с??̂ нннном дс^ист^л^^м ынс)мбмф(я/;ьнсёо

, с другой стороны, заключили настоящий договор о нижеследующем:
до ег) мрнн'м.ы am ежн)

7. ЯргФиеш Родоуо/ш

1.1. Арендодатель обязуется приобрести в собственность указанное Аренда­
тором имущество ____________ у определенного им продавца_________________

(Алсиемйдлие шгщес/лбд) (малмелобамм?
и предоставить Арендатору это имущество за плату во временное владение 
и пользование для предпринимательских целей.

2. у4р^ядмяя иляшя

2.1. Арендная плата вносится Арендатором в виде платежей в твердой сум­
ме _ _ _ _ _ _ ______ _. Платежи вносятся ________________ на счет Арендодателя

(/жжсд и,7я?ж.ж'й) (ДедяссУчё<жц еJ ын<?б-реь-.'сн ,но)

;Ука?ь/бается № блм^ооскояо счёта)
Ндллсчядяе. №жболсе рлслродтрянеммом Доджей од л ятм яам стся  денежная g 

смё)с ус/панамаяяых е /меердам а)ыямб' м ятеж ей .

J .  ГУряея и ойяляпносши сто р о н

3.1. Арендодатель обязан:
3.1.1. Уведомить продавца, приобретая имущество, о том, что оно предна­

значено для передачи его в аренду определенному лицу.
3.1.2. Производить за свой счет капитальный ремонт переданного в лизинг 

имущества.
3.2. Арендатор обязан:
3.2.1, Принять имущество
3.2.1. Принять имущество в лизинг непосредственно у продавца в месте на­

хождения Арендатора. Передача осуществляется на основании акта, подписы­
ваемого Арендатором и продавцом.
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3.2.2. Нести риск случайной гибели или случайной порчи имущества е мо­
мента передачи ему арендованного имущества.

3.2.3. Пользоваться арендованным имуществом в соответствии с условиями 
договора аренды, поддерживать его в исправном состоянии, производить за свой 
счет текущий ремонт.

3.3. Арендатор вправе:
3.3.1. С согласия Арендодателя сдавать арендованное имущество в субарен­

ду, передавать свои права ж обязанности по договору лизинга другому лицу, пре­
доставлять арендованное имущество в безвозмездное пользование, а также отда­
вать арендные права в залог и вносить их в качестве вклада в уставный капитал 
хозяйственных товариществ и обществ или паевого взноса в производственный 
кооператив.

3.3.2. Предъявлять непосредственно продавцу имущества, являющегося 
предметом договора лизинга, требования, вытекающие из договора купли- 
продажи, заключенного между продавцом и Арендодателем.

Однако Арендатор не может расторгнуть договор купли-продажи е продав­
цом без согласия Арендодателя.

3.4. Арендодатель вправе:
3.4.1. Потребовать расторжения договора и возмещения убытков, если 

Арендатор пользуется имуществом не в соответствии с условиями договора 
аренды.

4. Qpox (Атгсшемя
4.1. Договор лизинга заключается сроком на .

(уму-зые<зел!ся конкр<линь;м qpoyj
4.2. По требованию Арендодателя договор лизинга может быть досрочно 

расторгнут в случаях, когда Арендодатель:
4.2.1. Пользуется имуществом с существенным нарушением условий дого­

вора или назначения имущества либо с неоднократными нарушениями.
4.2.2. Существенно ухудшает имущество.
4.2.3. Более двух раз подряд по истечении установленного договором срока 

платежа не вносит арендную плату.
4.3. По требованию Арендатора договор лизинга может быть досрочно рас­

торгнут в случаях, когда:
4.3.1. Арендодатель создает препятствия пользованию имуществом в соот­

ветствии с условиями договора или назначением имущества.
4.3.2. Арендодатель не производит капитальный ремонт имущества, пере­

данного в лизинг.
4.3.3. Имущество в силу обстоятельств, за которые Арендатор не отвечает, 

окажется в состоянии, непригодном для использования.
Д.

5.1. Арендованное имущество переходит в собственность Арендатора по ис­
течении срока, установленного настоящих! договором, или до его истечения при 
условии внесения арендатором всей обусловленной договором выкупной цены.

5.2. Условие о выкупе устанавливается дополнительным соглашением сто­
рон. При этом ранее выплаченная арендная плата засчитывается в выкупную 
цену.

6. Договор составлен в _ _ _ _ _  экземплярах.
7. Споры по настоящему договору рассматриваются в соответствии с зако­

нодательством _______________  В ________  -
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Ярызмечанме. A doaoeope т^одатяд, м  тсдм^о 3^.wwad^^7&"
стйдиауамА^еу^ебдстидржнебу^й/ираас^амру^аатьйяа^ор.

& Д)рм<)йч<?скй(? й ^ ё с а  м раканда^м с/яррамг
Арендодатель
Яджедоедние ("юр. л аир/.* _______________________
{"Ф.Я.О. ?7нбыемДральА'020 прednpмwюиателя)
,4 ф ее; . .
&777КДЙСКМЙ рЖЙМЗ?4ты.' .
ГёЛ. фяАй).' _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _
Арендатор
Яйнменсбание (юр. лимр).' _
( Ф. Ж О. 7/н d мб" лфл7л ь л о ля яр ed 7?р н н ZM7 ателя)

 ̂ - Аф(?с: _________ _ _ _ _ _ _ _ _ ______________________
^амкдйй^де ремиз иты; _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _
Я л .ф ак ф  ______________________

Арендодатель ______ Арендатор _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _

НОФшйЬ Я^ИИСЬ
иечашь лечась
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Приложение 4
ДОГОВОР ИА БАРТЕРНУЮ (ТОВАРООБМЕННУЮ) 

ОПЕРАЦИЮ
ДОГОВОР № ____

о т " "  _______ г.

, именуемое в дальнейшем "Продавец", в лице
(яаыже?;обй7ш<?

__________ ^ _ _ _  ? действующего на основании
(Эшжуюсмь, cj&. м. oj (угтпж, иоложанме, баеиу4ни<?с,''б'ь. ее №Гйят^
и , именуемое в дальнейшем "Покупатель", в лице

лы%я)
__________ .. , действующего на основании .
(Эялж/;бсй?е, м.о/" Сусмяб, ло^юженме, дом/?емность, ее№, бя^яя/
заключили настоящий договор о нижеследующем:

1. Продавец продает Покупателю следующую продукцию (углуз?/,

*...................  ?тр̂ Гт7г?длл услу ,̂уябож, ее колмчситпау)
2. Цена _________________ продукции (у̂ пуа, ^ябо/к) _ _ _ _ _ _  руб.

(ббмм!.;дя ?7̂ меуенмл)
Стоимость продукции (услуд рябб74  ̂________ руб.
3. Продаваемая иродукция(уялусм, ряб^нь/,: должна соответство-

в ать
бяребо^янйя к м̂ естийу̂  кожмектиностим, ;л;я4я{?л4, m.6J

4. Продукция (услуж рябошьб должна быть 

Покупателю в . срок с момента
(медебяня, якшаны,

(зяк.7 ю ч t:* * и яя б о g об ада мм брусом 
Способ отгрузки (Ъкязянмя услу^ бьшолменмя уябо/д) _____

______ ____________________ _ _____ (еыб туянспоутя,
/ну ян с я оу я?Про б як ?.у, 47о̂ ут;я7иеля я

К трансиортной накладной должны быть приложены следующие докумен­
ты .

Продукция должна быть отгружена в адрес ___________ ___________
Л барддши - ягуебя.^я б'

(жесячо яеуебячм) 
747 й^щнонш - услуги окязоны, ряботны еьшолне?7Ь7 _

уместно еынолнй77^

ции
5. Транспортные расходы включаются (не в стоимость продук-
и оплачиваются ________________________ ___________________-

'̂^м, 6 тйжя-и лоулбк^
6. Отгруженная продукция уяботно;, о м з^ н ы е  ус-

лузм) должна быть принята Покупателем в срок _ _ _ _ _ _  и оплачена.

7. Взаиморасчеты сторон
В качестве оплаты за отгруженную продукцию (Ькязяннме услузм, яыиолнся- 

y-fyw уябо^у) Покупатель обязуется отгрузить (^еуёбять) Продавцу следующую 
продукцию на сумму _ _ _ _  руб.($).

бГц77Я??-.' ь!яу о бдк' и мл?, уяботм, уг;;у^^
Количество передаваемой продукции (углу-?, уябо/н.)______, цена
Качество______ '____________________________.
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Качество продукции (рябопч, углу.?) подтверждается _________________
(*Эжу.4-̂ ;аи.)

8. Продукция передается омзы^яю/нсл) представителю Продавца
о срок _______ в .

(сиосо  ̂кеу ебочм йДоЭуувуыzo окдзок;л;услуй1 ^месжо чйаабочм, еыяолненмя рдбон?,
акчзання ус.^)

9. По результатам выполнения взаимных обязательств составляется акт, 
подписываемый уполномоченными представителями сторон.

10. Ответственность сторон за неисполнение (ненадлежащее исполнение) 
обязательств:

- за просрочку исполнения обязательств виновная сторона уплачивает
штраф в размере ________ % стоимости продукции (удбо/ч, усдул);

Стороны освобождаются от ответственности при наличии следующих форс­
мажорных обстоятельств: ;

(ножонж эмм обсмоя.т.йльсжеа)
- за продажу (леуебячу, окяз<жи<?, ^ыдолкенде) некачественной продукции (уч-
услуу) виновная сторона уплачивает штраф в размере _ _  % стоимости не­

качественной продукции (рлбо/я, усду^);
- кроме перечисленных санкций виновная сторона возмещает другой сторо­

не причиненные убытки (в т.ч. упущенную выгоду).
11. Все штрафные санкции и возмещение убытков оплачиваются дополни­

тельной поставкой оговоренных настоящим договором товаров (окязпнмем услуу
ya&w-y на сумму санкций.

С согласия сторон убытки и штрафные санкции могут быть оплачены в де­
нежном выражении.

12. Во всем остальном стороны руководствуются действующим законода­
тельством . ___________.

(уклзямь - какой смрпкы)
Споры, связанные с ненадлежащим исполнением настоящего договора, раз­

решаются в .
(укя.?ам& - (? каком суб<? каково ^осубйрстиел)

13. Срок действия договора с " " п о"  "

14. Сумма договора .

15. Ю ридические адреса сторон:

Продавец:
Дяжмоеннмёг _______ ___________ __

фё'С.' ___________________________________________
. . Да/^кобскпе режиз?л,'-ал.'__________ _̂___________________

№л. - __________________________

Покупатель:

ббуйс: '
б'дчкоескмё уекзызшиы.* __________
Уйл, Убаке).' ___

Продавец Покупатель
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ДОГОВОР
СТРОИТЕЛЬНОГО ПОДРЯДА

Приложение 5

200 г. №

юумбыческоаолм^а, Ф.Й'.О. :.нб7м8иУ)'альнсма уо̂ мХ?унм?̂ ма/?:сЗм)

именуемое в дальнейшем "Заказчик", в лице
фгмж.'носочь, Ф.АФбу

действующею

на основании
С Устое, Полезк;енис, .Добеусччсммиь, №, бота, № сеибетельстчея

с одной стороны,
жкубарстееннойуе^истуауии мнбмеибуальнояо нуёбурииимажелзб

(нткмсксеание юуибмческозо /пща, Ф .П Ф  аснбуальмо.--о луеблуыы.смате--м^

именуемое в дальнейшем "Подрядчик", в лице_____________ __, действующею
" ('болзк'насмь. Ф .й(2)

на основании _____________________________________ _______________________
('Устас, Пола.'ЖЛ'аыс. Доееуенмосжь, №, бате, № сйыбскклмлмеа

' с другой стороны,
зосубоустесемои уссмсшуа^ми пнбие2/буаяьно.?о иу сг)нумниматсжб

заключили настоящий договор о нижеследующем:
7. ТУребжеж боеоееуи

1.1. Предметом настоящего договора является выполнение Подрядчиком 
следующих работ:

(указмеиемся емб уабож)
1.2. Подрядчик обязуется выполнить указанные работы в соответствии с 

Техническим заданием , являющимся неотъемлемой частью настоящею догово­
ра, а Заказчик обязуется создать Подрядчику необходимые условия для выпол­
нения работ, принять их результат и уплатить обусловленную в настоящем до­
говоре цену.

Примечание. Д божеоуе можм/н бмть пуебуетможуена ебязаяиее/ль Пебуябчмка 
g мерные ояуебмемноео ером обеслечджь еонуоеогж'беные экедлуято^мм обьскнкз 
после еео Змказчмко.м.

1.3. Техническая документация по настоящему договору готовится и пре­
доставляется __________________________  в срок__________ .

(Заказчиков илыПобуябчиколу)
В состав технической документации входят:
11 ....... .......
2 ) _ _
3 )_____________ ___
Примечание. Гехкмчеекяя бокуме н ма мня. уаеао ка/с и ем а ж а, бол.жны coomeem- 

етеоеажб жуебоеанюуи яор^мджиеяь^х бокужеджое, уееу.7ууук7^ю  ̂с т у  о и w ел ь еж к о. Д 
чяемносттт, СПи77 (бжроижелькые морщим и пуме мл а) уеелатиемжиууюж ноуябок уазуа- 
бож?си, ооеласоб'<жыя м ужееужбенмя, л /на.жже еоежае нуоектноб бек)сменжаумм но
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гтрантгльстео объжтог м нргбндзначгнм блд нрмжечеакя. зсежм учдс7нникжт ?ччдг- 
стм^моадозд рромесся д cmро ы ж ел ̂  с/н 6* с.

1.4. Риск случайной гибели или случайного повреждения объекта вы пол- 
мяемых но настоящему договору работ до его приемки Заказчиком несет Под­
рядчик.

2. Р^смй босойорд. /7орябок рдгчсшоб.
2.1. Цена настоящего договора устанавливается в соответствии со сметой, 

являющейся его неотъемлемой частью. В цену включается стоимость материа­
лов, конструкций и оборудования, приобретаемых Подрядчиком для выполне­
ния работ.

Прммечйяме. ,Долойорсж. жожеж быть аргбугмзтргчо чаттдтог кдм подлое 
обгсягчсдме с/лроытсл ьcmег: Эяллзтжти. R Э7??о,.м случае еглом.молть тя.тбркл.'Юб и 
лб'орубоб'лчхлл е zymy бозозорд чг йтло чается.

2.2. Оплата работ осуществляется в следующем порядке и в сроки: .
Прщмдчднйо. Расчеты жоеум осущеснм ля;.пься код s хобе стромтельстеа, т ак  ы

аосде солиело зсзер^денмя р аб о т  по бозоеору. /^оеоеоролл ж ож ет  быть лребусжотре- 
до пре бо с/п аел спас язамса Побрябчмуу. Окончательлащ рас нети осущегтлзляетол по­
сле йылолнедмя осел работ, включая устрслченле зылеле^тимх е хобе дрмежхи бе^ек- 
/ное. за змчето.м аереннсленнь^транее сулои. R бозойорзжоотсзт быта прзбусжотрзна 
оплата пол ноет&ю ала частдчтщ за счет кребнтяых гребете.

2.3. В случае выявившейся в ходе строительства необходимости проведения
дополнительных работ й увеличения сметной стоимости строительства Подряд­
чик обязан сообщить об этом Заказчику. Заказчик обязан ответить на данное со­
общение в срок ________________________ .

Оплата работ в этом случае осуществляется в соответствии с дополнитель­
ной сметой.

В случае неполучения ответа от Заказчика в установленный срок Подряд­
чик приостанавливает выполнение работ с отнесением убытков, вызванных 
простоем, на счет Заказчика.

Ярил? годные. Я бтж о г бсгсеор жо.жгт быть гклкзчемо условие, ио которому $ 
'случае яелолучемыя о т е е т с  cm лстлзчлхл густяноглгщ^ый срок Яобрдбчмл еыдолнд- 
еж не<обхсбм.мые работа:, считая хюлчдяме Заказчика его созлдсогонмеж.

3. ТТрдед ы дйязднндешм ещдрон
3.1. Обязанности Подрядчика:
- застраховать_________________________________________________

(з.'казмзаюгнея рысму бчзлга-ллхлумс ах //оежолщего безоеоро)
на условиях ;
- предоставить Заказчику нотариальную копию заключенного договора 

страхования;
Ярижечдмме. .Яллючелле балле?: облзлтг/осан.; лобрлбчдкд г босс сор отлгегло ад 

усжожре;:ме сторон, т.с. лгяслдгтслобязщигд&ным;
- исполнять полученные в ходе работ указания Заказчика, не противореча­

щие условиям настоящего договора;
- соблюдать при осуществлении работ требования правовых актов об охране 

окружающей Среды и о безопасности строительных работ;
- устранять но требованию Заказчика и за его счет недостатки, за которые 

Подрядчик не несет ответственности, с срок _ _ _ _ _ _ _ _ _ _  -



Лумжечанле. После&ид ЛоЗулЗчм.'гс яелхс??:ся о̂полнм???.ел&но̂ ^
жо.э,яеж я с бюяочя?7ч&ся g гУсаб'Су. Лслм с^о/?онм лоляйсмлясь на /хансе услоб-ые. о^и 
dc-лжды ойобормжь лсуяЗсх аллахи ь; уа^от ЛсЗунЗчн^п ,̂ ймдоллслльыг <? сао^дестсж-
СМИ С ДЫМ.

3.2. Права подрядчика:
- требовать пересмотра сметы, если по независящим от него причинам 

стоимость работ превысила смету на Ю процентов и более;
- требовать возмещения расходов, которые могут быть понесены им в связи 

с установлением и устранением дефектов в технической документации.
Примечание. Луд о нус б ал ен ы и указа и я ь ж yacxe^og саж сж на уу каб'С 3 с/и я о бяж ь - 

ся ч.  ̂СЛыЛ "С'умслдяь/й нормы я лдязлыя ", Расходы &)лжны быть тйхл/ылтлхя zz экс- 
ZZO.WM4CCKM обсснодамы.

3.3. Обязанности Заказчика:
- своевременно производить оплату работ Подрядчика;
- своевременно предоставить земельный участок для строительства;
- предавать Подрядчику в пользование необходимые здания и сооружения, 

обеспечивать транспортировку грузов в его адрес, временную подводку сетей 
энергоснабжения, оказывать другие услуги.

Ярммечяние. Обязовносжв Заказчика завысят ом предмета бсеоеора. В часги- 
/zccmM, лу^агтлалелис зжел&лс^аучасжм ,4.;сжсэ?? нс ж е т ь  лиеома, еглы ллле&ие/ягом 
Зосоесуо' ясляе/лся уехонситуук^ыя млы хадытал&выы устиалт. Rr:ecme о там  czznoycjzHz 
ллойлл'?? устадсвить ^одаляытельхые о6взал7лоот7  ̂ Заказчика, халулиллер, яо сбесжче- 
лык? ПаРрдРчмка да стусытельдсы тюмаоке желефоннм^м ладкяхлм, до обсслечсныю 
ережеивым .жильем йре.мед.чызл раболдвдхоб 7Уо̂ рж<̂ чмха, дредосшаменаА? тм бмтс- 
оых ухлуа Оллама /-?у е3ос^иавляжых Заказчиком уо.ууз должна лус^усматуноажься с 
Зозоеоре;

- немедленно организовать и произвести приемку результатов работ (этапа 
работ) по получении сообщения Подрядчика о готовности к сдаче-яриемке;

- оплатить Подрядчику в полном объеме стоимость выполненных работ в 
случае их приостановления и консервации объекта но не зависящим от сторон 
причинам.

3.4. Права Заказчика:
- вносить изменения в техническую документацию, при этом дополнитель­

ные работы по стоимости не должны превышать Ю процентов указанной в смете 
общей стоимости строительства и не менять характера предусмотренных в дого­
воре работ.

Внесение в техническую документацию изменений в большем объеме осу­
ществляется на основе согласованной сторонами дополнительной сметы.

Луоэшчлиис. F  случай, если абссмсчсдм? техлычажаы zz светлом 3оуужслтаzzыеы 
осуществляется ПЬфябчйкож, се тйженедме сможет юиеть xzgczzzo только после со- 
йлясосаьлй с ЗахязчмхоА7, дум этаж в бойосоус 7zcc&xc3zcwc указать суок, с тсчсх?-7й 
хотоуоео О о дуем стоя тт^ос ызтивдйдыс,"

- осуществлять контроль и надзор за ходом и качеством выполняемых ра­
бот, соблюдением графика их выполнения, не вмешиваясь при этом в оператив­
но-распорядительную деятельность Подрядчика.

Обо всех случаях обнаруженных нарушений эехнических условий Заказ­
чик делает соответствующую запись в журнале производства работ.
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4.1. Сдача-приемка работ по настоящему договору осуществляется после 
полного завершения работ в срок ______________________.

Примечание. Д'оёоеороум сможет бм/ль яре Щ-'&моwpg лт лйэжйлнйя с^сча- 
лрмежж с лодлхюжы&м ро<ти<?ж;}'/яоч,чо;т лужде. /^ожйоро^ жлклте .можещ быть ире- 
ф-^'/о^ярёяо лроее^енме яре d 6 йгияясл ь н ы,ж мслытлнмй. Л этом сдучле лрмёлёл о гущ с- 
ежйляется нолджмнельном рбрулчя:яч?е-

4.2. Сдача-приемка работ оформляется актом, подписанным обеими сторо­
нами договора.

4.3. Организация сдачи-приемки работ возлагается на Заказчика и осущест­
вляется за его счет.

Дрммечяныс. /С^оророж ,можбт яреЩ-т.мрру?мед mься. рррё,

5. (Эщеетсщеениосщ& ещррнн

5.1, Заказчик несет ответственность за качество предоставленных им ма­
териалов, сырья, оборудования и за обнаруживающуюся невозможность их ис­
пользования в процессе выполнения работ. Если Заказчик не докажет, что такая 
невозможность возникла но обстоятельствам, за которые отвечает Подрядчик, то 
он обязан произвести замену некачественных материалов и оборудования и со­
ответственно отодвинуть сроки выполняемых работ.

Лрл.меЧЙНМе По РОШМ-ГИ РРЯЙМЛ)'. РЖ6-!? мс 7И 6ТЛ И О CW Ь ЗЛ О ОН Рpj-'Ж' Иб'МЛЧрёЯн е-
Ёозжржнрж& меддльдоельмя ^лмер?^длое млм обору^оейнм несем дреДоетаемйм.сая 
сбором.

5.2. Заказчик несет ответственность за своевременную оплату работ Под­
рядчика. За просрочку оплаты Заказчик уплачивает Подрядчику пеню в размере 
_J___% от подлежащей уплате суммы за каждый день просрочки.
. ЛрИМеЧПНИе. ёУоёОёОрО.М жожеж 6<МЖ& МЧО'М рйЗжёр пуслобмя. &7Й-
е.е?дстеенносдчм. Это бодрое, котормй сдюрояы <Золждм рамйть сд^мб'сжоятел&нд.

5.3. Подрядчик несет ответственность за качество выполненных работ, в 
том числе:

- за допущенные отступления от требований, предусмотренных в техниче­
ской документации;

- за недостижение показателей объекта строительства.
Примечание. Лрн реконетру^мим (нереещройке, реетебрямыр) яд Лофя^чикя 

ёО.УЛаё'ЙёЖёЯ йW6C№ ДМёё-ёёОД'Т?Ь Зй ДЛМТТёД'Ие ИЛИ ложерю ЛроЧНОГУЖ, ЛЙ<ЗёЖДОС/ПМ, 
уедммчмерети ёрднм, сооружения, еео ^аежм.

5.4. Настоящим договором устанавливается гарантийный срок __ лет.
Предельный срок обнаружения недостатков по настоящему договору со­

ставляет 5 лет.
б. /^рнйлнмтел&нме усладил

 ̂ 6:1. Если при выполнении работ обнаружатся преиятствия к надлежащему
исполнению настоящего договора, каждая из сторон обязана принять все зави­
сящие от нее разумные меры но устранению таких препятствий.
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Расходы стороны в этом случае подлежат возмещению другой стороной но 
согласованному расчету.

7. Договор составлен в ___  экземплярах.

8. Споры по настоящему договору рассматриваются в соответствии с зако­
нодательством ________________ в _________________________________-

Примечание. Л doaocope необтоФтмо уктижнь, да осноос кскосо зжоно&2П2М&- 
смея ы е мко.м суОебндм органе бубсю рассжатир^осться спор.

Р. Иронические адреса и реко^и тА / сторон ;

Заказчик
Наименование (юр. лица): _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _

(Ф.Й О. MHOMCMOyvMo/iogo прёбпрмммтю?неля)
Д ф е с .__________________  .
Уонкоеские рексмзм/нА;.*___ __________________ ______ _
Уел. ('факс).- _ _ _ _________________ _______ ____________

Подрядчик
Яяыженоеаже (юр. лмрр); ________________________
(Ф. И*- О. мwОмею) у ал ь н оло преочрмеюидщам)
й ф е с :____________ __________ ____ __________________
Удякоескче рекс^итм.*  ____ __
Уб.л. (фякс):_______________________________

Заказчик Подрядчик
поФжсь
печать печать



Приложение 6
ДОГОВОР ФАКТОРИНГА №

200 г.

в лице .
Дтм,чен<%кзмые Р?ян/-:а) (Оолж'нос/'пь, ф. м. J

действующего на основании___________ , именуемое в дальнейшем
(нли.мено<?аыме Ооку-мента^

"Банк", с одной стороны, и _______________________ ___________________ в
5нЛМ.'М;?̂ 06'&'НМ<? ЛЫ̂й - МС7ЙЯЗИД/М(ПДО̂ (Ж̂ а;

лице , действующего на основании _______________________ ,
(Эолж7юсмь, ф.м.о.,) (ном,^еномлмс документа)

именуемое в дальнейшем "  Клиент", с другой стороны, заключили настоящий 
договор о нижеследующем:

7. Ойщме нодда/сенкл
1Д. В соответствии с настоящим договором Клиент передает Банку право 

требования платежа по следующим платежным требованиям

(декгб'измты, сул-шй иламм/сй)

1.2. Банк возмещает клиенту часть суммы платежа по этим платежным тре­
бованиям д размере ____________ руб.____________ , а после поступления

сумма про,письмо damn нлшнсжя
средств от плательщика перечисляет Клиент)' остальную часть суммы платежа 
по вышеуказанным платежным требованиям в размере ____________ руб.

иронмсью
Лрммепдлие; е модте/л быжь лрсдтожо/?-д?бня яроРоо ?жжбль^ля омяжя

ЩМЛМЖНЫ.Х ждёбдеянмм.
1.3. За осуществление факторинговой операции Банк взимает с Клиента

плату в размере ___________________ руб. в срок ,
нро??ыс&?о

Прщиечпяые; рязжер нллжм зя осущесждлеяме ^аюяормнеойдм олеряуш^ жожеж 
й % г cywMg лздтеж я.

1.4. Под "плательщиками" в настоящем договоре понимаются____________

Ы фмОМЧООКМС ЗМНД 6МС07?С/йЛЛ7о;й0Л ЙЫ.?Т!СНЯЗЙЛННЫ̂ Я7,'йтм;.жтые ?ИД<2-
О̂йсныл. м А'омодыс' яатяюжш ломуидг?Ж'[я.мм

2. Обязднндсщй смдрон
2.1. Банк обязуется:
своевременно производить оплагу переуступленных ему платежных требований;
своевременно информировать Клиента о состоянии расчетов с плательщиками 

и о появлении или о возможности появления затруднений с плательщиками.
2.2. Клиент обязуется:
своевременно известить плателыцика(ов) о переуступке права требования и 

необходимости внесения платежа на счет Банка;
своевременно и полно урегулировать все спорные вопросы с илательщика- 

ми-покупателямн товаров Клиента;
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предоставлять Банку вею документацию о поставке товаров (предоставле­
нии услуг), включая документы, подтверждающие, что отгрузка произведена в 
соответствии с условиями заказа в отношении срока поставки, количества и ка­
чества товара, а покупатель принял товар:

предоставлять Банку сведения о неблагоприятных изменениях, произошед­
ших с плательщиками, которые могут повлиять на степень рискованности фак­
торинговых операций Банка;

участвовать вместе с Банком в рассмотрении дел в суде; 
в случае, если средства но платежному требованию, оплаченному Клиенту 

Байком, ошибочно перечислены плательщиком на счет Клиента, они не позднее 
следующего после поступления денег на счет Клиента банковского дня должны 
быть в полной сумме перечислены Клиентом на счет Банка.

Лрилшчдлие обязадзальстзо Длмснтш з случле,
<?слы илляноаленя яд г б зяр ю?; гл ь ч <.тч я ял я ям яумбоб'йяяя Азн-
АМЖ.

л. О т  о е ш  о т  g с ли о сш  ь ста р о м

ЗД. В случае несвоевременного перечисления Банком средств на счет Кли­
ента Банк выплачивает неустойку в размере___% от суммы, подлежащей пе­
речислению, за каждый день просрочки. Размер оплаты услуг по факторинговой 
операции Байку уменьшается па сумму неустойки.

3.2. В случае перечисления меньшей суммы, чем та, что указана в настоя­
щем договоре, Банк выплачивает неустойку___ % от невыплаченной суммы за
каждый день просрочки. Размер оплаты услуг но факторинговой операции Бан­
ку уменьшается на сумму неустойки.

3.3. В других случаях нарушения настоящего договора Банком он несет от­
ветственность в полном размере ущерба, нанесенному Клиенту этим нарушени­
ем.

3.4. Если в результате действия или бездействия Клиента, нарушающего на­
стоящий договор, произошла задержка оплаты платежного требования на счет
Банка, Клиент уплачивает Банку пеню в размере___% от суммы, подлежащей
оплате по вышеназванному требованию, за каждый день просрочки, после дня, 
когда должен был быть осуществлен платеж по договору.

3.5. В других случаях нарушения настоящего договора Клиентом последний 
несет ответственность в размере ущерба, нанесенного Банку этим нарушением.

3.6. Банк не несет ответственности за невыполнение договорных обяза­
тельств по поставкам между Клиентом и плательщиком, покупателем товаров, а 
также за неправомерные действия по отношению к Клиенту других финансово- 
кредитных учреждений и лиц, действующих по их поручению.

3.7. Банк имеет право передать Клиенту неоплаченное платежное поручение 
в случае отказа плательщика от платежа независимо от причин этого, включая 
отсутствие у последнего средств для оплаты долга. При этом Клиент обязан в 
течение одного дня после получения соответствующего извещения от Банка пе­
речислить всю предварительно перечисленную Банком Клиенту сумму но неоп­
лаченному платежному требованию.



/Убрябок ци^од^йи

4.1. Для совершения факторинговой операции Клиент представляет Банку 
следующие документы:

- копию платежного требования, выставленного на плательщика;
- телеграмму банку, обслуживающему плательщика, содержащую инфор­

мацию о совершении факторинговой операции, и указание заменить в платеж­
ном требовании наименование и номер счета получателя средств (Клиента) на 
реквизиты Банка. Банк снабжает такую телеграмму переводным ключом.

Банк рассматривает эти документы и, в случае их соответствия условиям 
настоящего договора, производит факторинговую операцию.

.5. Срок бейшиция босщшрй

5.1. Настоящий договор действует с _ _ _ _ _ _  по .
5.2. Действие договора может быть прекращено по следующим причинам:
а) по взаимному согласию сторон;
б) по желанию Клиента с уведомлением Банка за 1 месяц до прекращения 

договора;
в) по желанию Банка с уведомлением Клиента за 1 месяц до прекращения 

договора;
г) в случае нарушения одной из сторон условий настоящего договора, по­

влекших убытки для другой стороны, по желанию потерпевшей стороны.

' - б. Рекви зиты  сгиорлн

Банк:
Ялюиеноеддие ; _ _ _

.
Амкоескме рскзмзижыг 
7ел. ('^йк'с)_ _ _ _ _

Клиент:
: _______

.-4 фб-с; _ _ _ _ _ _ _ _ _ _
ДйЛА'Об'Слме ргмжзыжы.' 
Тел.^йлг).' _ _ _ _ _ _ _

Банк ' Клиент _ _ _ _ _ _ _
лобпдеь лобнись
лачяжь жчд/иь
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Приложение 7
ГЕНЕРАЛЬНЫЙ ДОГОВОР 

НА ДИЛЕРСКОЕ ОБСЛУЖИВАНИЕ

200 г.

, именуемое в дальнейшем "Продавец", в лице

____________ ______ действующего на основании_______ ____________________
(болжосс/иь, (2.;/.oJ иоложенмб,

и , именуемое в дальнейшем "Дилер", в лице

__________, действующего на основании
^юлжяость. ф.м.о^ fycmoa, положем^е, боберенность, ee№,6ow!o)

заключили настоящий договор о нижеследующем:
ГЯ^Амеш<)одо#цдй

Генеральный договор устанавливает и регулирует сбыт Дилером за преде­
лами Республики Беларусь , в дальнейшем именуемый

Дм ы-мя н Обам ме /я о ь'дра,)
"товар", производимый Продавцом, и поставку сырья и материалов, закупаемых 
Дилером для производственных нужд Продавца, в силу чего Дилер и Продавец 
берут на себя следующие обязательства.

2. Лряяа и обязймядсщи
2.1. Дилер обязуется покупать для дальнейшей реализации товар Продавца 

в количестве не менее _____________ в ассортименте по заказу Дилера, в сроки и
партиями, согласованными сторонами.

2.2. Дилер обязуется производить закупку сырья и материалов для Продав­
ца ежегодно в  ассортименте и по ценам, согласованным сторонами по каждому 
конкретному заказу Продавца. Поставка каждой партии сырья и материалов 
осуществляется по отдельным договорам поставки, купли-продажи или комис­
сии.

2.3. Дилер обязуется рекламировать за свой счет товар Продавца на рынках 
за пределами Республики Беларусь путем выпуска рекламных буклетов, опуб­
ликования рекламы в средствах массовой информации, участия в международ­
ных выставках и ярмарках, использования передовых методов торговли.

2.4. Дилер консультирует Продавца по вопросам рынка сбыта товара, вы­
пускаемого Продавцом, об ожидаемых потребностях рынка, но вопросам заклю­
чения прямых договоров по сбыту товара и закупке сырья и материалов.

2.5. Дилер предоставляет Продавцу информацию о появлении на рынке но­
вых производителей аналогичного товара, товара принципиально нового каче­
ства, о динамике цен на товар на международном рынке, о новых рынках сбыта 
для товара Продавца.

2.6. Дилер оказывает Продавцу маркетинговые услуги исследовательского 
и аналитического характера.

2.7. Дилер имеет право закупать товар Продавца в количестве, определяе­
мом Дилером, ио не менее _______, по цене , с условиями оплаты

2.8, Дилер имеет право именовать себя официальным Дилером Продавца и 
вносить эти сведения в штамп и титул своей фирмы: Производственно-
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коммерческая фирма (наименование Дилера) "_______ " - официальный Дилер
(наименование Продавца).

2.9. Дилер имеет право требовать оплаты сырья и материалов, поставляе­
мых Продавцу, товаром Продавца.

J?. И Ц/Ж?#МИ<7ГУЯМ
3.1. Продавец обязуется делать заказы на поставку сырья и материалов, не

менее______  .
3.2. Продавец обязуется своевременно оплачивать сырье и материалы, по­

ставленные ему Дилером на основании его заказов.
Условия и порядок оплаты оговариваются в договоре поставки (купли- 

продажи), заключаемом по каждому заказу Продавца.
3.3. Продавец обязуется продавать товар Дилеру в количестве и ассорти­

менте по заказу Дилера.
3.4. Продавец обязуется продавать товар Дилеру по цене , с ус­

ловиями оплаты .
3.5. Продавец обязуется по требованию Дилера оплачивать сырье и мате­

риалы, поставляемые ему Дилером, своим товаром, в ассортименте и количестве 
по требованию Дилера.

3.6. Продавец обязуется производить товар по ассортименту и дизайну но 
заказу Дилера в соответствии со своими техническими возможностями.

3.7. Продавец обязуется но заявке Дилера оказывать содействие в получе­
нии лицензии и оформлении документов на вывоз его товара Дилером за преде­
лы Республики Беларусь.

V. б'с/иснмспиосн;ь сторон
4.1. Дилер несет ответственность в случае непоставки сырья и материалов 

ио заказу Продавца в соответствии с конкретным договором поставки (купли- 
продажи).

4.2. Дилер несет ответственность в случае приобретения товара Продавца 
ниже _______________ количества в сумме документально подтвержденных пря­
мых убытков, которые понес Продавец вследствие действий Дилера.

4.3. В случае просрочки оплаты товара Продавца Дилер уплачивает ______
процентов за каждый день просрочки платежа от стоимости неоплаченного то­
вара.

4.4. В случае, если Продавец сделал заказ на поставку сырья и материалов
менее ______  , он обязуется возместить Дилеру все документально под­
твержденные прямые убытки, понесенные Дилером но долговременным кон­
трактам с поставщиками сырья и материалов.

4.5. В случае, если Продавец просрочил оплату сырья и материалов, постав­
ленных ему Дилером, Продавец уплачивает _______ процентов за каждый день
просрочки от стоимости неоплаченного сырья и материалов. , ^

4.6. В случае, если Продавец продал Дилеру товар в количеству и ассорти­
менте, не соответствующем требованиям Дилера, Продавец обязан полностью 
возместить Дилеру убытки, образовавшиеся в результате невыполнения кон­
трактов Дилера с покупателями товара.

4.7. Уплата штрафов и пени не освобождает стороны от обязанности возмес­
тить ущерб, понесенный другой стороной в результате несоблюдения условий 
контракта.

J . Флрк - ЖйЖйрямс ййсгмолзнйльстец

5.1. Пи одна из сторон не будет нести ответственность за полное или частич­
ное неисполнение своих обязательств, если неисполнение является следствием 
наводнения, пожара, землетрясения и других стихийных бедствий, или военных 
условий, возникающих после заключения договора.
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Освобождает стороны от ответственности за неисполнение обязательств 
также запрет на совершение действий, составляющих содержание обязательств, 
исходящий от правительства, парламента.

5.2. Если любое из названных обстоятельств непосредственно повлияло на 
исполнение обязательств в срок, установленный в контракте, то этот срок со­
размерно отодвигается на время действия соответствующего обстоятельства.

5.3. Сторона, для которой создалась невозможность исполнения обязатель­
ства, о наступлении, предполагаемом сроке действия и прекращении вышеука­
занных обстоятельств обязана немедленно, однако не позднее М дней с момента 
их наступления и прекращения, в письменной форме уведомить другую сторону. 
Факты, изложенные в уведомлении, должны быть подтверждены торговой (тор­
гово-промышленной палатой). Неуведомление или несвоевременное уведомле­
ние лишает сторону права ссылаться на любое вышеуказанное обстоятельство 
как на основание, освобождающее ее от ответственности за неисполнение обяза­
тельства.

5.4. Если невозможность полного или частичного исполнения обязательства 
будет существовать свыше 3-х месяцев, стороны будут иметь право расторгнуть 
договор полностью или частично без обязанности по возмещению возможных 
убытков (в т.ч. расходов) потерпевшей стороне, при этом возвратив полученное 
но сделке.

б. (фоки исмшлй г)ябл#<лйм. Дрбщяршмс
6.1. Срок исковой давности по требованиям сторон, вытекающим из на­

стоящего договора, устанавливается в 4 года.
6.2. Любой спор, разногласие или требование, возникающие или касающие­

ся настоящего договора либо его нарушения, прекращения или недействитель­
ности, подлежат разрешению в суде __ ____________________-

7.
Настоящий договор вступает в силу с момента его подписания и действует в 

течение _____ лет. Изменения и дополнения в договор вносятся по взаимному со­
гласию сторон путем оформления дополнительного соглашения. Конкретные 
условиятшставки, купли-продажи продукции, сырья и материалов регулируют­
ся отдельными договорами поставки и купли-продажи, заключаемыми сторона­
ми в соответствии с настоящим договором.

& Юридический и ф еса сншроя
Продавец;
У/смжсУгоедоие ; _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _
.4 ф ес;     "
Яйнкойскме реквизиты.' . _____________ _ _ _ _ _
?ел.флге).' ______________________ __________ ______ _
Дилер:
УУатшпобянме ; _____ ,___________________ ,__ ____
/(фес; _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _____________
Яонмссу-гме релемЗиты; ________________________________
Уел: ф ш ф ; _ _ _ _ _

Продавец ________

лечтнь

Дилер
лфу-шсь
лечамь
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Приложение §
ДОГОВОР КОМИССИИ

ИА ПРОДАЖУ В ПОРЯДКЕ РОЗНИЧНОЙ ТОРГОВЛИ 

ДОГОВОР № ___
" 200 Г.

, именуемое в дальнейшем "Комиссионер", в
(начмйооёамые юридического лы а̂)

лице , действующего на основании .
(Эолжностйь, (yewaea, Оозерснлостм, оолсоюелмд)

и , именуемая в дальнейшем "Комитент", в лице директора '
о.)

действующего на основании Устава, заключили настоящий договор о нижесле­
дующем:

Г Комиссионер обязуется по поручению Комитента в порядке розничной 
торговли реализовать населению и предприятиям .

y/mcwwea?№e' жюсард, его

2. Комиссионер реализует переданный ему товар по цене _____ руб. за одну 
единицу товара. При этом Комитенту за каждую реализованную единицу товара 
выплачивается ______ руб.

Общая стоимость переданного на комиссию товара _____ рублей. Общая 
стоимость вознаграждения, выплачиваемая Комиссионеру за реализацию всего 
переданного на комиссию товара, - _____рублей. Подлежит перечислению Коми­
тенту ____  ̂рублей.

3. Срок реализации переданного Комиссионеру товара - до .
В случае, если Комиссионер не смог реализовать до установленного срока 

товар, он оценивается на % и подлежит реализации по новым ценам до 
"___" ' 200__ г.

Соответственно н а ___% уменьшается с каждой реализованной единицы то­
вара н причитающаяся Комитенту сумма.

4. Если товар не реализуется до 200__ г, (на что составляется 2-
еторонний акт), Комитент его вывозит своими силами и за свой счет в течение

(У.'йЛй'ть срок)

5. По исполнении поручения Комитента, т.е. реализация товара, но не позд­
нее " "  200__г., Комиссионер обязан представить Комитенту от­
чет и перечислить ему суммы, оговоренные п. 2 настоящего договора.

6. Дополнительные обязательства сторон:
6.1. Комиссионер обязуется:
- бережно относиться к переданному ему товару, не допускать пометок на 

нем, загрязнений, потертостей, не допускать утраты внешнего вида переданного 
ему товара;

- возвратить нереализованный товар без повреждений, пометок, потерто­
стей, т.е. без утраты товарного вида;

- хранить товар в надлежащих условиях, не допуская снижения или утраты 
его товарного вида;

- Комиссионер несет риск случайной гибели переданного ему для реализа­
ции товара.

6.2. Комитент обязуется:
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- в соответствии с настоящим договором передать Комиссионеру товар. Ка­
чество товара должно соответствовать ;

- (слмл&зрт% образец)
- немедленно заменить по требованию Комиссионера товар, в котором обна­

ружены дефекты.

7. Ответственность сторон:
7.!. Комиссионер несет ответственность:
7.1.1. За повреждение находившегося у него товара в пределах его стоимости 

согласно п. 2 настоящего договора;
7.1.2. За не перечисление денег в сроки, установленные и. 5 настоящего до­

говора, Комиссионер уплачивает пеню в размере % за каждый день
просрочки.

7.2. Комитент несет ответственность:
- за качество товара. При наличии претензий покупателей к качеству това­

ра Комитент принимает все претензии на свой счет и возмещает Комиссионеру 
стоимость возвращенного покупателем товара и выплачивает Комиссионеру 
комиссионное вознаграждение за этот товар;

- за несвоевременный вывоз товара по истечении сроков, установленных и. 
4 договора, Комитент уплачивает Комиссионеру . % штрафа й % пени за 
каждый день просрочки.

S. Во всем остальном, что не предусмотрено настоящим договором, стороны 
руководствуются законодательством -

(гкязажй - каком слтранм)

9. Споры между сторонами рассматриваются в ______  " ________  -
(указать - 8 м№йж суДе каком гтдлны)

10. Срок действия настоящего договора - с "  "________ _ _  г- по
" " ___ 209 г.

И . Особые условия:

12. Ю ридические адреса сторон:

Комиссионер:
; _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _

.,4фгс.- _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ .
.банковские ̂ екеизмиы.- _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _
Тел. .

Комитент:
ббзи^енсеамие .* __________ ___________. *

7?аикоёекне _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _

Комиссионер_____ _ _ _ _ _  Комитент _ _ _ _ _ _ _
яодимгь
лечась
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Приложение 9
ДОГОВОР ПЕРЕДАЧИ ТОВАРА НА КОНСИГНАЦИЮ 

ДОГОВОР №

200 г.

— —   ____, именуемое .в дальнейшем "Коясигнаит"(%)маменф,
('наитиемОб'й?а̂ б е о  л?лдА_,

в лице :;.- . г-"-. , действующего на основании ______________
флэюматтть, ф.и.о.,) (%-жм, ноло.з/сенме, е?№, Омтд.)

и. , :н.... ... - ' - -"' именуемое, в дальнейшем "Консигнатор"

фазимсаианеф в лице , действующего на основании
(Эолжнас/ль, ф,м.од ' ;Уе?яой,

. заключили настоящий договор о нижеследующем:
фмденносжь, ее№,батя)

А Яре&нещ
1.1. Консигнант передает Консигнатору для реализации на условиях кон­

сигнации следующий товар:
№
л/н

Ламменоеяние
масада

Ебинмма южеденмя Ксл-ос А ф а  } Сулема

I
Консигнант остается собственником товара в течение всего срока нахожде­

ния товара у Консигнатора и несет риск случайной гибели товара.

2. Удддемл нёрейачи дщеяу?# мд ̂ щммзйцшо

2.1. Консигнант передает товар Консигнатору путем доставки его на на 
__________________ _________________ транспортом .
ф гм о  ()oc7?M6K2v - си*ла̂ , смата^мя мзядченмя :2 ж. ('А'Ьлем̂ яан̂ ла, АА2<:м.̂ нamдра)

2.2. Доставка осуществляется за счет .
ССнсмАалнта, 7\онсмАл амада,/ ,

2.3. Товар, передаваемый на реализацию, должен соответствовать
- до качеству........ ............______________.......................... ;

С7иакг)ау?/ма/, офоз?-/ы, ГУ, ф . ждебойоулф
до упаковке

А' УЯОКОЙАЧ?)
- до маркировке .
Товар должен сопровождаться сертификатом качества изготовителя.
2.4. Объемы и сроки реализации товара, переданного на консигнацию, по­

требители, которым товар реализуется, определяются Консигнантом.
2.5. В случае выявления Консигнатором обстоятельств, препятствующих

реализации товаров на условиях, установленных Консигнантом, Консигнатор в 
течение . ставит об атом в известность Консигнанта.

фок)
Консигнант самостоятельно или по согласованию с Консигнатором опреде­

ляет новые условия реализации товара.
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j?, ИбяЗЯИНОСГМ И M Н/7Й6Й

3.1. Консигнант обязан:
- предоставит оговоренный в п.1, договора товар на реализацию к

"__  Z00 г;
- предоставить товар соответствующего качества, маркированный и в со­

ответствующей упаковке;
- в пределах _________ менять условия реализации товара по информации

(срок)
Консигнатора;

- вывезти за свой счет в течение ________ после окончания сроков реализации
товар со склада Консигнатора.

3.2. Консигнант имеет право:
- контролировать соблюдение Консигнатором условий хранения и реализа­

ции товара;
- изменять условии реализации переданного на консигнацию товара по сво­

ему усмотрению, уведомив об этом предварительно Консигнатора з а _____дней.
4. Обязанности и ирдеа Хоясмдншязра

4.1. Консигнатор обязан:
- принять незамедлительно товар, поставленный продавцом в сроки, огово­

ренные в договоре.
При просрочке поставки - принимать товар на ответственное хранение и 

сообщить об этом Консигнанту;
- выполнять условия реализации товара, установленные Консигнантом;
- в течение _________ перечислить на р/с Консигнанта суммы, полученные

(Трек;)
от реализации товара, переданного на консигнацию;

4.2. Права Консигнатора:
- не принимать товар на консигнацию, если он не соответствует ио качест­

ву, маркировке, упаковке требованиям, установленным настоящим договором;
- требовать от Консигнанта в течение ________ менять условия реализации

(Tywr)
товара при наличии объективных условий, затрудняющих его реализацию;

- оставлять себе в качестве вознаграждения _______ от реализации товара;
(̂ У*ГМ<3, % ы ж &)

- требовать от Консигнанта оплаты расходов, связанных с хранением товара 
из _______ в случае задержки Консигнантом решения об изменении условий

(ртттоякя)
реализации.

5. Порядок йзящицрясчшяц#

5.1. Консигнатор перечисляет Консигнанту в течение стоимость
{"срок)

реализованного товара за минусом причитающегося ему вознаграждения.
5.2. Вознаграждение Консигнатора за услуги по хранению и реализации то­

вара состоит __________________________ -
(размер - g руб,, р % ы ж. р.)

5.3. Периодически (но не реже) _______________ стороны производят сверку
(пСрЛ̂ОС*'.)

поставленных и реализованных товаров, правильность взаиморасчетов.
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6.1. Консигнант несет ответственность:
- за поставку некачественного, некомплектного товара в размере ;
- за поставку немаркированного или в ненадлежащей упаковке товара

- за не замену некачественного товара на качественный в течение ______ дней,
в размере

6.2. Консигнатор несет ответственность:
- за нарушение условий хранения товара, приведших к его порче, :
- за несвоевременное перечисление денежных средств, вырученных за реа­

лизацию товара, ;

6.3. Стороны несут взаимную ответственность за нарушение условий дого­
вора. Виновная сторона возмещает другой стороне убытки.

7. Срок <)<?МСН18ЙЯ Р<з<лмдрй

7.1. Договор всгупает в силу с момента его подписания и действует до

7.2. Досрочное расторжение договора возможно только по взаимному согла­
сию сторон.

8. Спорь/ по исполнению условий договора разрешаются в суде по месту на­
хождения ответчика по законодательству страны - местонахождения ответчика.

Р. А2ри/)мческм8 Ф р е с а  с/лорпя

Консигнант:
Плммедскзянме .* _______
,4фег.\. .
.йзнкресхчж рексмзшим.' 
Тел.флкф ____ _____

Консигнатор:
.* ___

.7 фес.* _ ___
ремиз мжы.' 

7сл. ф а^ 'с):__________

Консигнант
подпись

Консигнатор
нос)нысь
дсчджь
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Приложение 10
ДОГОВОР ПОРУЧЕНИЯ 

ДОГОВОР №

200 г.

^ _______  1 именуемое в дальнейшем "Доверитель", в
юдь'&жескаж лм;;о)

.чнце , действующею на основании _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _  ,
Должность, ф.м.о.) О-'с̂ и̂ б, емкое,'Ио;

и , именуемое
{'нйк.иемоемж̂ мй жу!;г)ммеемееп лмма ылм м. о.

в дальнейшем "П оверенный", в лице , действующего на
(ЙОЛ;Ж'мЛГ?й&,

основании _ _ ____  , заключили договор о нижеследующем:
().-С???(Ж, ИОЛО.ЖС?ШР, 2ДЖ̂?ЙНН(ХЙИЬ)

7. ТТр^Диеж

И . По настоящему договору Поверенный обязуется от имени и за счет До­
верителя лично совершить следующие юридические действия:

(меоемкгемть ?дры̂ мче<жис бсмеязем, срок дх 7,м'лю,?ме̂ мж, срок ядебе;ийблен:ж ожче/ий)

1.2. За совершение действий, указанных в пункте 1 настоящего договора, 
Доверитель обязуется уплатить Поверенному вознаграждение в следующем раз- 
мере _ _ _  в срок _ _ _ _ _  после представления отчета о выполнении поручения.

1.3. Возместить Поверенному понесенные издержки, которые были необхо­
димы для исполнения поручения.

7?рюиечляи<?. Доюбор лоручеяия ж<э;ж<?;я бмжь ы баэюзмб'эбдыж 
дм€ слебуел? отлмчшиь дл? рлсхобоб, с еыяолненыем лоручекмл - жрйнс-
ЯОртпньл?, К <3 ИД Об О W Ы е, ЛОСГОШЛЫНЫ, РйСХР()м ДО б'е'Геем?
месем Доеерыжель.

Д 67ЙИДИИИОСЩИ 77оййрсиното

Поверенный обязан:
2.1. сообщать Доверителю по его требованию все сведения о ходе исполне­

ния поручения;

2.2. по исполнении поручения без промедления представить Доверителю от­
чет с приложением оправдательных документов;

2.3. без промедления передать Доверителю все полеченное в связи с испол­
нением поручения.

Отчет об исполнении должен быть представлен к " __"  200__г.

Д Обязамиосшм ,До#ерим!ажя

Доверитель обязан:
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3.1. выдать доверенность на совершение действий, оговоренных в п. 1.1. до­
говора;

3.2. обеспечить Поверенного средствами, необходимыми для исполнения 
поручения;

3.3. Доверитель обязан без промедления принять от Поверенного все испол­
ненное последним в соответствии с договором;

3.4. возместить Поверенному понесенные издержки, которые были необхо­
димы для исполнения поручения в течение_______;

3.5. после исполнения поручения уплатить Поверенному вознаграждение
(еслм оно прмчмжое/тк'л) в течение .

4. Онмет см? с ен м о cm & сторон

4.1. За неисполнение или ненадлежащее исполнение своих обязанностей по 
договору Доверитель и Поверенный несут ответственность согласно действую­
щему законодательству. Виновная сторона возмещает другой стороне убытки.

4.2. За несвоевременную выплату вознаграждения Доверитель уплачивает 
Поверенному пеню в размере _ _  % за каждый день просрочки.

4.3. За несвоевременное возмещение понесенных издержек Доверитель По­
веренному уплачивает пеню в размере ___ % за каждый день просрочки.

4.4. За несвоевременное возмещение понесенных издержек Доверитель По­
веренному уплачивает в размере___% за каждый день просрочки.

5. Договор вступает в силу с момента его подписания и действует до

6. Во всем ином, что не предусмотрено настоящим договором, стороны ру­
ководствуются действующим законодательством.

7. Юридические адреса и расчетные счета сторон; 

Доверитель:
Наименование : ___________________________

И фес.* _____________________________________________
Азнкояскые реквизиты.' __________________________
Тел. факс,).'_______________ ___________________ __

Поверенный:

/1фес; __ _________________________________ _
Тпнкоескые релзизигяы.'_____ __________________ _
Тел. ф <ж с);____________ _____________ _______ _

Доверитель
ЛО()йМСЬ

Поверенный
НО̂ НйСЬ
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Приложение

ДОГОВОР ИА ОКАЗАНИЕ ПОСРЕДНИЧЕСКИХ УСЛУГ 
ДОГОВОР Ns

200 г.

______________________________ , именуемое в дальнейшем "Доверитель", в
('южмечоб'.-жмй юрмОыжж02с лммй, ф?,м.о.

лице , действующего на основании____  ,
Лг)шжюос7??ь, ф. ;v.oJ Дстйб,

с одной стороны, и ______ ____________ __________ ____________ , именуемое
(нам.И̂ 770б'МИЛ6 ЮриО М Ч й .ЖА'Ю -.4 Uip.', .̂М.О. ф ИЗ 77 Ч С С К О А'7 Л i.; !рф

в дальнейшем "Поверенный", в лице , действующего на
0ОЛЖ7ЮС'7?7Ь, ф̂ .М.оф

основании , с другой стороны,
ф-сомю, положение, Оойеренность. ее №, 0о?пл)

заключили настоящий договор о нижеследующем:

7. ГУрд&меш

Доверитель поручает, а Поверенный принимает на себя обязанность

дюОержпюю иоере^ммческойуслу^м, ор о^  7;ополнен^я, мчеежбоуолуа 

зй чей счети %ыполМ70тся, Эруемсуслоёю; иоуе/мо^уе/^мто с/лоротф 

2. Ойязяимрщим /фойсрнш^т

Доверитель обязуется:
2.1. Оплатить услуги Поверенного.
2.2. Представлять Поверенному информацию ________________________

(КтЖЯЯ ЫлфорАШЗДЛЯ, срок 7?рё()0№706'..';еныл)
2.3. Согласовывать предложения Поверенного в .

Дротф
2.4. Оформить Поверенному доверенность на проведение от имени Довери­

теля необходимых хозяйственных операций в срок
2.5. В случае отказа от заказанной услуги немедленно уведомить об этом

Поверенного с возмещением ему фактически понесенных издержек и уплатой 
штрафа в размере ___________ _ .

2, (Мязймищдим /Ущщренящд?

3.1. Выполнить услуги, предусмотренные н. 1 настоящего договора.
3.2. В случае невозможности выполнения услуг уведомить об этом Довери­

теля в трехдневный срок с момента, когда невозможность выполнения стала 
очевидной.

4 .  Д й г ' п у / я ы  и  и р р щ ) < ж у я л я / и м 65



4.1. За выполненные услуги Доверитель выплачивает Поверенному _____
руб. ( _____% от ).

('яы/ручкл ддмАыль, сумма м ??:. А)
Сумма договора _ _ _ _ _ _ _ ^ _ _  руб.
4.2. Оплата производится не позднее .

(тиожЁНН? OK̂ yaHtf̂  услул, .мо.ме?ж закд/очеммя Оо.мзаоря м я;. d j  
путем перечисления предусмотренных в п. 4.1. сумм на расчетный счет .

5. 0№бё?мсжбоямО(жь САморон. Рдзретемые енорду

5.1. В случае нарушения условий договора, предусмотренных п. 1 договора,
или сроков оказания услуг, предусмотренных настоящим договором, Поверен­
ный выплачивает Доверители) неустойку в размере .

5.2. В случае несвоевременной оплаты Доверителем услуг Поверенного До­
веритель выплачивает пето в размере _ _ _ _ _ _  % от суммы, подлежащей вы­
плате Поверенному, за каждый день просрочки платежа,

5.3. Помимо уплаты неустойки виновная сторона возмещает другой стороне 
причиненные ею убытки.

5.4. Споры по настоящему договору рассматриваются в __________________
(умзл/иь - g южож cyde)

по законодательству .
(указжнь - каком смрдумД

6. Срок РСН<ЛМ<?ИЛ А ОДОЙ 0/7 Л с _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _  по .

7. ДТрлА индские дурней сторон

Доверитель:
№лшеяоеш-ше ; _____  . ..
Иф(?с.' __________________________ _______________________
А ом ко еск ме о е Кб m м _________ ___
Ум.рДшлД __________ ________ ________________

Поверенный:
.' _______________ _ _ _ _ _ _ '

_______________ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _
Д'яокобскме рекемзи/мм/ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _
Д?л. Д^акс),' __________________ _____ _____

Доверитель _____________ Поверенный_______________
лоснись дернись
дечи/нь лечятиь
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Приложение 12
РЕГЛ А М ЕН Т Д И С Т РИ БЬЮ Т О РА  

О Б Щ И Е  П РА В И Л А :

Дистрибьютор обязуется вести хозяйственную деятельность по следующим правилам:

I. П рава ди стри бью тора

1. Дистрибьютором может быть каждый человек, зарегистрировавшийся в каче­
стве частного предпринимателя, а также лица и др. организационные единицы, не 
имеющие правовой самостоятельности ведения хозяйственной деятельности.

Иностранные граждане могут быть дистрибьюторами на общепринятых услови­
ях этого регламента согласно законодательству Республики Беларусь.

2. Дистрибьютор имеет право действовать от своего имею-! и по своему усмотрению 
в пользу фирмы. Он не работник, не представитель и не имеет полномочий фирмы.

3. Дистрибьютор имеет право на условиях организатора участвовать в учебах, 
организованных спонсором или фирмой.

4. Дистрибьютор имеет право на получение удостоверения самостоятельного ди­
стрибьютора фирмы в Беларуси.

5. 1) Дистрибьютор имеет право получать ежемесячно в письменном виде ин­
формацию о продвижении н размерах заработанного вознаграждения!

2) Дистрибьютор имеет право на оплачиваемую полную информацию о 
структуре своей сети.

6. Дистрибьютор имеет право назначать наценку в размере 23 % от закупочной 
стоимости приобретенного товара.

7. !)  Лица, которые были ранее дистрибьюторами, и теперь хотят быть ими 
вновь, могут быть представлены новым спонсором при условии аннулирования пре­
дыдущего договора дистрибьюции и покупки нового стартового пакета.

2) Дистрибьютор, который не продлит договор, теряет право получения воз­
награждения. С первого дня следующего месяца, в котором дистрибьютор оплатил 
первую часть взноса за услуги фирмы (лицензионный взнос), получает право работы в 
своей сети и получения вознаграждения.

8. Дистрибьютор имеет право получать всестороннюю информацию об актуаль­
ном торговом предложении.

9. Дистрибьютор имеет право представить торговое предложение фирмы.

№. I) Дистрибьютор имеет право представлять структуру доходов в фирме при 
условии, что расчеты согласуются с планом маркетинга.

2) Дистрибьютор имеет право пользоваться исключительно матери азами, 
способствующими продаже товаров и создающими рекламу фирме.

3) Дистрибьютор имеет право предоставлять информацию о личных дохо­
дах, а также других дистрибьюторов как результат деятельности в фирме.

П . Дистрибьютор имеет право отказаться от сотрудничества с фирмой в пись­
менном виде.

12, Дистрибьютор имеет право передать свою позицию в дистрибьюторской сети 
в счет другого лица - но это, однако, требует нотариального заверения.
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13. Состояние дистрибьютора переходит его наследникам.

II. Обязанности дистрибьютора.

14. Дистрибьютор ведет хозяйственную деятельность на собственный счет согласно 
Белорусским законам о регистрации, налоговых предписаний, общественных страхова­
ний, а также обязательств, следующих из подписания нового договора с фирмой.

15. Дистрибьютор не должен принимать каких-либо действий, которые могли бы 
нанести ущерб фирме.

16. Дистрибьютор может заниматься любой деятельностью, которая не составля­
ет конкуренцию деятельности фирмы. Дистрибьютор, который продает или получает 
товары, не закупленные в фирме, не имеет права заставлять другого дистрибьютора 
продавать или поставлять эти товары другим дистрибьюторам.

17. Дистрибьютор должен открыть банковский счет и дать его номер фирме для 
подтверждения его наличия. В случаях невыполнения этой формальности фирма ос­
тавляет за собой право задержать выплату наличных до открытия счета в банке.

18. Дистрибьютор обязан пропагандировать доброе имя фирмы путем;
- представления фирменного знака;
- предъявления личного удостоверения дистрибьютора;
- распространения информационных материалов, бюллетеней, кассет; аудио и 

видео, издаваемых фирмой.

19. Дистрибьютор обязан строго хранить авторские права фирмы, основанные на 
некопироваиии кассет. Печатные и рекламные издания могут быть полностью скопи­
рованы с согласия фирмы в случае указания источника.

26. Дистрибьютор, распространяющий товары фирмы;
- заказывает товары непосредственно в фирме или через спонсора, выплачивая 

определенную квоту, соответствующую заказу;
- получает вознаграждение только по ценам, установленным фирмой;
- не пользуется сетью розничной торговли;
- не ведет продажу почтой;
- может' обратиться за разрешением к фирме на презентацию и продажу товаров 

на закрытых мероприятиях рекламного характера;
- может рекламировать товары фирмы в виде каталогов, реклам без ограничения, 

работая самостоятельно.

21. Дистрибьютор обязан немедленно информировать фирму об изменении адре­
са, места проживания, номера банковского счета.

22. Дистрибьютор обязан сам продавать товары, используя торговые предложе­
ния фирмы, принимать, рассматривать, решать вопросы рекламации качества соглас­
но законов. Дистрибьютор должен гарантировать помощь в первую очередь клиентам, 
которые живут в местах, где нет сервисного обслуживания, и, по мере возможности, 
всем м н е игам.

22. В случае нарушения регламента, фирма имеет право письменного предупре­
ждения, отстранения дистрибьютора на срок от 3 - 6 месяцев, а также вывода его из 
дистрибьюторской сети. О решении применить вышеназванные санкции фирма изве- 
щаег всех дистрибьюторов.
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