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NMPEAUCITOBUE

OcHoBHas uenb JaHHOro nocobus — Hay4YnTb NONb30BaTENS rPaAMOTHO U
yCrewHo BeCTU [eSiOBYH0 MNepernucky Ha HeMeuKOM A3blke U OBrageTb
HaBblKaMn yCneLwHoro obueHns B gaHHoW cdepe 1 B byayLien npodeccun.

MeTogmyeckoe nocobue cocTout mU3 Tpex vyacTten. lNpegnodTeHne aBTo-
pbl oTAann Hambornee BaXHbIM MpW COTpyaHW4ecTBe C BuM3HecMeHamu u3
[epmaHum Temam, Takmm Kak «[loroBop», «Cnpocy, «[lpegnoxeHune». Nep-
Basl YacTb BKMNoYaeT B cebsa TEKCTOBOM MaTepumar, packpbiBatoLLnin OCHOBO-
nonaratowime MOMEHTbl AenoBoro obuweHus. NpearekcToBble ynpaXHEeHUs
CMOCOOCTBYHOT ny4dlleMy YCBOEHUIO FEKCUMKM, OTpaboTKe NPOU3HOLLEHMS,
CHMMAT rpaMmmaTtmyeckme TPYAHOCTU, a [MOCMETEKCTOBbIE YNPaXKHEHUS
obecnevnBaloT BCECTOPOHHIOW TPEHMUPOBKY rPaMMaTUYECKUX U NEKCUYECKNX
doopM, XapaKTepPHbIX N9 TEKCTOB 9KOHOMWYECKOro cofepXaHua BnsioTb 40
MX MOJSTHOrO YCBOEHUA U MPaKTUYEeCKOro npuMeHeHua B YCTHOW peuun. Pag
ynpaxHeHu nepBoro pasgena nmeeTt ayanoconpoBOXAEHUS.

BTopon pasgen nocesLleH OefioBOW KOpPpPecnoHAeHUNN, Tak Kak yMeHue
NnpaBUnbHO BECTU OEMNOBYIO NEepPennucKy MoXeT 3HaYNTENbHO MOBbLICUTL LLAH-
Cbl TPyAOYCTpOMCTBa OyaylmMx MeHeapkepoB. [lenoBble NMcbMa COMpPOBOX-
AAl0TCA TUMNOBbLIMU TEKCTOBbIMKM 6GriokamMn M cHabXeHbl pasHoObpasHbIMU
TBOPYECKMMWN 3a4aHUSIMU U YNIPaXKHEHUSMU, KOTOpPble CNOCOBCTBYIOT pas3Bu-
TUIO HABbIKOB MUCbMEHHOW KOMMYHUKaLUW.

B TpeTbem pasgene mMeToguMyeckoro nocobusi cogep)katca ynpaxHeHus
AJ151 KOHTPOSIS HaBbIKOB NepeBoJa Matepuana no 4enoBou TemaTuke C pyc-
CKOro si3blka Ha HEMELKUN, TaK Kak MMEHHO [AaHHbIA BUA KOHTPOSIS NO3BONSA-
eT Haubonee MNOMHO MPOBEPUTb YPOBEHb MOSMYYEHHbIX HABLIKOB, a TakXe
NpoBepuUTb BrageHue crneumnanbHOW JNEKCUKOW W yMEeHue UCMnosb30oBaThb
rpaMmmaTuyeckme KOHCTPYKUUN TUMUYHbIE ONS TEKCTOB 9KOHOMWYECKOro Co-
AepXXaHus.

CocTtaBuTtenu xenawT BCeM, KTO paboTaeT ¢ 3TUM nocobuem, ycnexa u
yOOBOJSIbCTBUS OT U3YYEHUS HEMELKOro fA3blka, a Takke B MX AaribHeunwen
npodeccrnoHanbHoOM AeATeNbHOCTH.

Cocmasumernu
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Thema: Anfrage

1. Merken Sie sich bitte folgende Lexik, Ubersetzen Sie ins Russische
nachstehende Worter, Wortgruppen und Satze.
1. anderes:
unter anderem - cpean npo4yero
2. aus|arbeiten (arbeitete aus, hat ausgearbeitet) - paspabatbiBaTh,
BblpabaTbliBaTb
ein Programm (eine Anfrage, ein Angebot) ausarbeiten
3. ausjlasten (lastete aus, hat ausgelastet) - 3arpyxaTb (paboTon)
ausgelastet sein - 6b1Tb 3arpy>XeHHbIM (paboTaTb C NOSTHOM Harpy3Komn)
Der Betrieb ist nur zu 80% ausgelastet.
4. Bedarf, der an D - notpebHoCTb, Hy)Xaa, HaOo6HOCTL (B Y-f.), CpocC (Ha Y-1.)
(einen) Bedarf an einer Ware haben
5. bedauern (bedauerte, hat bedauert) A - coxxaneTb (0 Y€Mm-1.)
Wir bedauern das (es; dieses Mipverstandnis).
Wir bedauern, dass wir lhnen nicht helfen kdnnen.
6. beliebig - nobon
zu einer beliebigen Stunde (Zeit)
7. bestehen (bestand, hat bestanden) in D - coctosTb, 3akntoyaTbcs (B YEM-I.)
Worin besteht die Bitte? Die Bitte besteht in folgendem.
8. Bitte, die —n npocbba
Ich habe eine Bitte an Sie.
9. damals - Torga, B 10 Bpems
Damals (im Jahre 2010) produzierten wir solche Maschinen noch nicht.
10. decken (deckte, hat gedeckt) - 34. nokpbiBaTh, yO0OBNETBOPSATL
den Bedarf decken - obecneumBatb NoTpebHOCTL (Cnpoc)
11. dringend cpo4HO, Cpo4HbIN, Be3oTnaraTeneHo, besoTnarartenbHbIn
12. einverstanden sein mit D - 6bITb cornacHbIM ¢ KEM-11., YeM-I1.
Ich bin mit Ihnen einverstanden. Ich bin damit nicht einverstanden.
13. Einzelteil, der —e - oTAaenbHas 4yacTb, geTanb
14. endgiiltig - okOHYaTENbLHLIN
eine endgultige Antwort, der endgultige Bescheid
15. erklaren (erklarte, hat erklart) - 06bACHATL, TONKOBATL, UCTOSNKOBLIBATb
Wie erklaren Sie das? Es ist schwer zu erklaren.
16. erstaunt sein Uber A - youensatbca (4emy-n.)
Wir sind Uber diese Bitte erstaunt.
17. Fachmann, der, Fachleute - cneunanunct
18. Fall, der, Falle - cnyyan
In diesem Fall? In welchem Fall?
19. folgendes - crnegyoulee
Ich muss folgendes sagen.
20. hochachtungsvoll - ¢ rny6oknm yBaxxeHnem (B KOHLE NMCbMa)
21. Kaufmann, der, Kaufleute - Toproeeu, KomMmepcaHT
22. kaufmannisch - Toprosbli, KOMMepYeCKUI



23. Liefermoglichkeit, die, -en - BO3MOXXHOCTb MOCTaBKWU (NOCTaBUTb YTO-1.)
24. Lieferbedingung, die, -en - ycrnosne nocrasku
25. MiBverstadnis, das, -se - HegopasymeHue, ownbka
26. obig - BbILLEYNOMSAHYTLIN, BbllleyKa3aHHbIN (B NTMCbMax)
27. offiziell - odbnumansHbIN
28. Programm, das, -e nporpamma
Auf dem Programm (im Programm) steht folgendes.
29. regeln (regelte, hat geregelt) - yperynupoBaTb, NpMBOANTb B MNOPSAOK,
ynaxmBaTtb
30. richten: richten, sich nach D - nogctpansaTtbcs nog KOro-si.
Ich richte mich nach Ihnen.
31. schweigen (schwieg, hat geschwiegen) - monyaTtb
32. Schweigen, das — monyaHune
33. solch - Takon (Takas, Takoe, Takme), nogobHble (NogobHas, nogobHoe,
nogobHble)
ein solcher Text, eine solche Zeitung, ein solches Buch, solche Texte
34. Spezifikation, die, -en - cneundunkaums
35. technisch - TexHMyeckun
36. uberpriifen (Uberprifte, hat Uberpruft) npoBepsaTb, KOHTPONMpPOBaTL
37. unterbreiten (unterbreitete, hat unterbreitet):
das Angebot unterbreiten - nenaTtb npeanoxexne
Syn. das Angebot machen
38. Unterredung, die, -en - pasroBop, 6ecena, neperoBopbl
39. unverzuglich HemeaneHHo, be3oTnaraTensHO
Verladen Sie die Waren unverzuglich!
40. Verbindung:
in Verbindung setzen, sich (setzte sich, hat sich gesetzt) mit D -
CBSA3bIBATLCS C KeM-I1. (N0 TernegoHy)
Ich setzte mich mit der Firma in Verbindung.
41. verdanken (verdankte, hat verdankt) A (D) - ObITb 06513@aHHbIM Y-11. K-11.
Wir verdanken lhnen viel.
Wir verdanken lIhre Adresse unserer Handelsvertretung.
42. versprechen (versprach, hat versprochen) - obewaTb
Er verspricht das.
43. Verzogerung, die, -en - 3agepxka, onosgaHue
44. vor|bereiten (bereitete vor, hat vorbereitet)
zu D; far, auf A - nogrotaBnueaTb, NPUroTOBAATb YTO-M. (K Yemy-r.)
Verhandlungen (eine Reise) vorbereiten, alles fur die Reise (fur die
Verhandlungen) vorbereiten
45. Vorbereitung, die, -en zu D; auf, fur A - nogrotoeka, NpurotosBneHne K Y-.
Vorbereitung zu den (auf die; fur die)Verhandlungen
46. vorig - npoLunbIi, NpoLueaLwnm
im vorigen Jahr, in der vorigen Woche
47. vorlaufig - BpeMeHHO, Noka; npeaBapuUTenbHbIN, NepBoHavarnbHbIn
Vorlaufig brauchen wir das nicht.
Vorlaufige Verhandlungen haben stattgefunden.



48. vorllegen (legte vor, hat vorgelegt) A (D) - npeactaBndatb (Ha paccMOTpeHUe)
ein Programm (eine Anfrage, ein Angebot) vorlegen
49. Zahlungsbedingung, die, -en - ycrnosue nnarexa

50. zusatzlich - gononHuTenbHO

51. Zwischenzeit, die - npomexxyToK BpeMeHu, NHTepBan
in der Zwischenzeit - mexxay Tem, B 3T0 Bpemd

Syn.: inzwischen

In der Zwischenzeit (inzwischen) klaren wir das.

2. Merken Sie sich folgende Redewendungen zur Anfrage.

Bezugname — ccblinka

Herr Muller hat uns auf |lhre Firma
aufmerksam gemacht.

Durch unseren Geschaftsfreund ha-
ben wir erfahren, dass ... .

Ihre Anzeige haben wir in ... gelesen.

Zweckangabe — uenb

Wir mochten unser Sortiment erwei-
tern und bitten um ausfuhrliche Infor-
mationen uber ... .

Wir sind ein grosser Abnehmer von ...
und mochten gern lhre aktuellen Prei-
se fur diese Waren erfahren.

Fur meine Geschaftseroffnung suche
ich einen Lieferanten, der mir ein
gunstiges Angebot Uber ... machen
kann.

Bitte machen Sie uns ein gunstiges
Angebot fir ... .

Wir haben standig Bedarf an ... .

Wir bitten um Ubersendung Ihrer neu-
esten Kataloge und Preislisten.

Fir Informationen Uber lhre Verkaufs-
bedingungen und Lieferzeiten waren
wir lhnen dankbar.

"ocnoguH Mionnep obpatmn
Hallle BHUMaHWe Ha Bawuy covpmy.
OT Hawero OenoBoro napTHeEpa
Mbl Y3Hanu, Y7o ... .

Balue ob6baBneHre Mbl npoynTanm
B....

Mbl xoTenu 6bl paclunMpuUTb HaLl
aCCOPTUMEHT 1 NPOCUM NMpeao-
CTaBUTb NOAPOBHYH NHOPMa-
umto... .

Mbl siBfissemMca ONTOBbLIM MOKY-
naTtenem ... u xotenun bbl 0xoT-
HO y3HaTb Balun akTyanbHble
LEeHbl Ha 3TOT TOBap.

[nsa oTKpbITUS CBOEro MarasuHa
MHE HeobXxoauM NOCTaBLLUMK,
KOTOPbIN MOXET caenaTb MHEe
BnaronpuaTHoe npeanoXxeHue.
MoxanywncTa, caenante Ham
BbIFrOAHOE NPEeAIoXKEHNE Ha ... .
Y Hac cyLlecTBYyeT MOCTOSIHHO
cnpoc Ha ... .

Mol npocum BbicnaTeb Balwum Ho-
BEWLLME KaTarnorn n npemnckypax-
Tbl.

Mbl Ob1nn 661 Bam o4eHb 6na-
rogapHbl 3a cBeAeHus, Kacato-
lwunecs Bawmx ycnosun npoga-
XM N CPOKOB MOCTaBKW.



Qualitat - kauecTBO

Bitte teilen Sie uns mit, ob sie

noch immer Ware derselben Quali-
tat auf Lager haben.

Wir legen grossen Wert auf einwand-
freie Qualitat und punktliche Liefe-
rung.

FUr uns kommen nur hochwertige Er-
zeugnisse in Betracht.

Auf bestes Material und einwandfreie
Verarbeitung legen wir den grossten
Wert.

MoxanyncTta coobLlmnTe Ham,
ecTb N1 y Bac Ha cknage toBap
TaKoro e kayecTsa.

[1ns1 HaC O4YeHb BaXXHbIM SIBMSI-
eTcq 6e3ynpeyHoe KayecTBo U
CBOEBpPEMEHHas NOCTaBKa.

Hac nHTepecyoT TONbKO BbICO-
KOKa4eCTBEHHbIE N3aenus.
CaMbIM BaXkHbIM 115 HacC ABNs-
eTCcsl MaTtepuan BbicOYanLLEero
kKayecTBa n 6esynpeyvHasa obpa-
6oTka.

Lieferungs- und Zahlungsbedingungen — ycrnoBus onnartbl 1 nnarexa

Wenn die Qualitat Ihrer Erzeugnis-
se unseren Erwartungen ent-
spricht, kdnnen Sie mit grosseren
Auftragen rechnen.

Bei einem gunstigen Angebot kdnnen
Sie mit regelmaligen Auftragen rech-
nen.

Wir erwarten ein Zahlungsziel von 30
Tagen.

Vertreterbesuch — Bu3uT npeacrasutens

Falls moglich erwarten wir in Kurze |h-
ren Vertreter.

Einzelheiten wiurden wir gern mit |h-
rem Vertreter besprechen.

Muster-Katalog — O6paseu-kaTtanor
Fur die Zusendung einiger Muster wa-
ren wir lhnen dankbar.

Senden Sie uns bitte Ihren ausfuhrli-
chen Katalog.

Ecnun kayecTBO Bawunx nsgenum
OyneTt cooTBETCTBOBATL HALUUM
OXXNOaHUSM, TO Bbl CMOXETe
paccuyuTbiBaTb Ha bonee Kpyn-
Hble 3aKa3bl.

Ecnun Bbl caenaete Ham BbIrog-
Hoe npegnoxeHne Bol moxeTe
paccynTbIBaTb Ha MNOCTOSAHHbIE
3aKkasbl.

Mbi >xgém obsa3aTenbHOM onna-
Tbl Yepe3 30 gHen.

Mo BO3MOXHOCTU MbI XKOEM Ba-
Lero npeacraBuTenst B 6nu-
Xanwee Bpems.

Mol oxoTHO 6bI 0OCYaunu geta-
nn ¢ Bawwum npeacraButenem.

Mb! Obinn 661 Bam 6narogapHsl,
ecnu O6bl Bbl Bbicnanu Ham He-
CKONbKO 06pa3sLoB.

Bbiwnute Ham Ball NonHbIA Ka-
Tanor.

Phonetische Voriibungen
3. Lesen Sie die folgenden Worter; beachten Sie die Aussprache der

langen und der kurzen Vokale.

worum, von, folgendes, doch, das Programm, schon, der Export, der Mor-

gen, offiziell, das Labor.
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4. Lesen Sie die folgenden Worter; beachten Sie die Aussprache des
[n] im Suffix.

die Vorbereitung, die Handelsvertretung, die Lieferung, die Unterredung, die
Verbindung, die Ausstellung, die Entschuldigung, die Vereinigung, die Ver-
handlung, die Empfehlung, die Zahlung, die Bedingung, die Verzégerung.

5. Uben Sie die Aussprache der Woérter.

a) beliebig, endgultig, unverzuglich, vorlaufig, zusatzlich, solch, vorig;

b) bestehen, einverstanden, erstaunt, kaufmannisch, das Mildverstandnis,
schweigen, die Spezifikation, technisch, telefonisch.

6. Beachten Sie beim Lesen folgender Verben die Betonung.

a) anbieten, ausarbeiten, auslasten, vorbereiten, vorlegen, mitteilen, an-
kommen, vorkommen, anfragen, aushandeln, zunehmen, abnehmen,;

b) bedauern, bestehen, beabsichtigen, bendtigen, bestellen, bekommen, sich
beziehen, erklaren, erledigen, erwarten, empfehlen, Uberprufen, Ubergeben, un-
terbreiten, verdanken, versprechen, vereinbaren, verreisen, verkaufen.

7. Lesen Sie die folgenden zusammengesetzten Substantive; beachten
Sie die Wortbetonung.

der Einzelteil, der Fachmann, die Liefermdglichkeit, die Lieferbedingung, die
Zahlungsbedingung, die Zwischenzeit.

8. Schreiben Sie aus den Texten 1-4 zusammengesetzte Substantive
heraus und geben Sie die Wortbetonung an.

9. Lesen Sie die folgenden Satze mit steigender bzw. fallender Melodie.
1. Worum geht es?

2. Die Gerate stehen doch in Ihrem Programm, nicht wahr?
3. Und welche Anzahl wird von Ihnen bendtigt?

4. Aber worin besteht eigentlich Ihre Bitte, Herr Muller?

5. Kdonnen uns Spezifikationen Ubergeben werden?

6. Wann konnen Sie uns besuchen?

7. Meinen Sie die Anfrage vom 20.10. Uber die Ersatzteile?
8. Womit kann ich Ihnen dienen?

9. Sind Sie dafur zustandig?

10. Kann die Angelegenheit jetzt geregelt werden?

Ubungen zur Wortbildung und Wortbedeutung

10. Bilden Sie aus folgenden Verben Substantive.

sich interessieren, anbieten, bestellen, mitteilen, arbeiten, bitten, sich ent-
schuldigen, erklaren, verzogern, adressieren, anfangen, beziehen, empfeh-
len, besuchen, ausstellen, bestellen, vertreten, verkehren, schliessen.

11. Bilden Sie aus folgenden Substantiven entsprechende Verben.
der Besuch, die Vorbereitung, der Einkauf, die Information, die Zahlung, die
Antwort, der Anruf, der Export, der Import.
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12. Bilden Sie aus folgenden Substantiven Adjektive.
der Dienst, der Monat, die Woche, das Jahr, hoffen, der Kaufmann, die Technik.

13. Nennen Sie Synonyme zu den folgenden Wortern.

eine solche Menge, erhalten, sich treffen, erwarten, es geht um, tatig sein, ver-
danken, unverzuglich, sich verabschieden, brauchen, senden, sich beziehen,
der Mitarbeiter, zusagen, erteilen, der Skonto, die Unterredungen, die Liefer-
frist, das Angebot unterbreiten, fir den Export anbieten, auch, inzwischen.

14. Nennen Sie Antonyme zu den folgenden Woértern.

anfragen, senken, der Export, senden, kaufen, gunstig, verlangern, mind-
lich, niedrig, gewohnlich, das Inland, innerhalb, die Anwesenheit, mitteilen,
sich interessieren, sich einigen.

15. Bilden Sie die zusammengesetzten Substantive und libersetzen Sie
sie ins Russische.

die Versandbereitschaft + die Meldung der Handel + der Partner

vor + die Anfrage die Welt + der Markt + der Preis
herstellen + das Werk die Lieferung + der Termin
liefern + das Werk die Zahlung + die Bedingung
das Gesprach + der Partner die Herstellung + das Programm

Lexikalisch-grammatische Ubungen

16. Setzen Sie die passenden Verben in richtiger Form ein.
absetzen, liefern, herstellen, rechnen, mitteilen, erfahren, interessiert sein,
libersenden, aufnehmen, stellen
.Ich ... an lhren Erzeugnissen ... .
. Wir mochten lhre Produkte in unser Verkaufsprogramm ... .
Ich mochte Sie bitten, mir moglichst bald lhre Prospekte und Preislisten zu ... .
. Kénnten Sie uns Ihre neueste Musterkollektion zur Verfugung ... .
. Von lhrem Verkaufsleiter ... wir, dass Sie auch keine Fernsehgerate ... .
. Bitte ... Sie uns ..., wann Sie uns diese Gerate ... kdnnten.
. Wir hoffen, ungefahr 1000 Gerate dieser Art ... zu kbnnen.
. Wir ... mit einem Sonderrabatt.

7. Formen Sie Aktivsatze in Passivsatze um.

. Die Firma legte dieses Programm vor.

. Wir decken noch in diesem Jahr den ganzen Bedarf.

. Sie mussen dringend alle kaufmannischen Bedingungen prazisieren.
. Wie kann man das erklaren?

. Wer arbeitet dieses Angebot aus.

. Diese Einzelteile haben wir schon in der vorigen Woche bezahlt.

. Kénnen Sie uns lhre Liefermdglichkeiten mitteilen?

. Ich bin der Meinung, dass man diese Frage mehr nicht regeln kann.
. Unser Geschaftsfuhrer stellt unsere neuen Gerate auf der Hamburger
Messe vor.

10. Da diese Gerate in unserem Programm stehen, bitten wir sie an.

10



18. Formen Sie Passivsatze in Aktivsatze um.

1. Von unseren Kunden wird jetzt eine Anfrage vorbereitet.

2. Die Gerate wurden von uns fur den Export angeboten.

3. Welche Anzahl wird von den Kunden bendtigt?

4. Eine solche Menge kann schon in diesem Jahr geliefert werden.

5. Alle erforderlichen Unterlagen werden von uns |hren Kunden ubergeben
werden.

6. Die Laborchemikalien sind von unserer Firma im vorigen Jahr auf der
Leipziger Messe gezeigt worden.

7. Von diesem Unternehmen werden Spezialmotoren vom Typ A exportiert.
8. Die angefragten Waren konnen von unserem Geschaftspartner in diesem
Jahr nicht mehr angeboten werden.

9. Dieses Millverstandnis soll noch in diesem Monat geregelt werden.

10 Die Zahlungsbedingungen waren nicht besprochen worden.

11. Wie kdnnen Sie erklaren, dass diese Frage von lhnen in den Verhand-
lungen nicht gelost wurde.

12. Wie wird von lhnen Ihr langes Schweigen erklart?

13. Das Herstellungsprogramm war von uns vorgelegt worden.

14. Konnen die Lieferbedingungen von Ihnen noch einmal prazisiert werden?
15. In der Anlage mussen die Preise und der Liefertermin angegeben werden.
16. Diese Erzeugnisse werden von uns dringend bendtigt.

17. Der Einzelplan soll von der Firma ausgearbeitet werden.

18. Wahrend der Verhandlungen mussen alle offenen Fragen geklart werden.
19. Es wird Ihnen mitgeteilt, dass die Anfrage von uns schon gesandt worden ist.
20. Von uns wird jetzt die Konstruktion modernisiert.

19. Nennen Sie die Rektion folgender Worter und bilden Sie Satze damit.
die Anfrage, das Angebot, sich in Verbindung setzen, verdanken, vorberei-
ten, die Vorbereitung, vorlegen, der Bedarf, bestehen, einverstanden sein,
erstaunt sein, sich richten, zustandig sein, bendtigen, bitten, interessiert
sein, sich interessieren, Interesse haben, interessieren, bedauern, es geht,
rechnen, sich entscheiden, bestehen, schreiben, fragen, die Information.

20. Losen Sie die Klammern auf.

1. Ich habe noch eine Bitte ... (Herr Kuhn, Ihr Kollege, die Werkvertreter).

2. Wir mussen alles ... (unsere Unterredung, eine Reise, diese Arbeit) vor-
bereiten.

3. Solche Fragen interessieren ... (mein Direktor, unsere Kunden, Kollege
Iwanow).

4. Setzen Sie sich bitte ... (Herr Kuhn, Ihr Chef, Ihre Besteller) in Verbindung!

5. Sind Sie ... (ich, Herr Direktor, unser Spezialist, unsere Spezialisten) ein-
verstanden? — Ja, ich bin einverstanden und ich richte mich ... (Sie, Herr Di-
rektor, Ihr Spezialist, Ihre Spezialisten).

6. Wir sind ... (lhre Bitte, ein solcher Brief, das Schweigen der Firma, diese
Anfragen) etwas erstaunt.

7. Es geht um eine Anfrage ... (der Apparat N., solche Apparate, eine Maschine).
8. Ich modchte folgendes wissen, wer ist ... (dieses Gerat, dieser Apparat,
diese Maschinen) zustandig?
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21. Setzen Sie die passenden Prapositionen ein.
(aus, nach, auf, um, tber, an, zu, fiir)
1. Der Kaufer wendet sich ... die Firma und bittet ... ein glinstiges Angebot.
2. Er hat sich ... das gunstigste Angebot entschieden.
3. ... Messen oder Ausstellungen kann man die Adressen verschiedener
Firmen erhalten.
4. Eine Anfrage verpflichtet nicht ... einer Bestellung.
5. Ich mochte eine Information ... den Preis dieser Ware erhalten.
6. Viele Anfragen bestehen ... vier Teilen.
7. Ich muss einen Brief ... den Produzenten schreiben und ... den Liefe-
rungs- und Zahlungsbedingungen fragen.

22. Erganzen Sie die Endungen.

1. Schon lange sind wir an Ihr... Erzeugnis... interessiert.

2. Vor kurz... habe ich Ihre Anzeige im ,Wochenblatt® gelesen.

3. Ubersenden Sie uns bitte lhre Prospekt... und Verkaufsvedingung... .

4. Zwolf Jahr... lang war ich als Vertreter tatig und habe deshalb gut... Kon-
takt zum Markt.

5. Ich bin Uberzeugt, wir kdnnen mit zufriedenstellend... Umsatz rechnen.

6. Wir haben letzt... Woche lhren Stand auf der Munchen... Messe besucht.
7. Wir stellen unter ander... auch klein... Fersehgerat... her.

8. In unser... Gegend wird eine grol}... Siedlung gebaut.

9. Wir haben vor, innerhalb der nachst... Monat... ungefahr 300 solche Gera-
te abzusetzen.

10. Bitte schicken Sie uns ein ausfuhrlich... Angebot.

11. Wenn lhre Erzeugnis... konkurrenzfahig sind, konnen Sie mit einer dau-
erhaft... Geschaftsverbindung rechnen.

23. Korrigieren Sie die Fehler in den folgenden Satzen.

1. Wir brauchen von den Maschinen Modell X einer grossen Anzahl.

2. Wir sind an lhre Erzeugnissen sehr interessiert. Und wir bitten Sie daher,
uns Kataloge und Prospekte an diese Erzeugnisse zu schicken.

3. Ich mochte mein Lager erganzen. Und ich bitte um lhres Angebot mit
Mustern.

4. Unter welchen Bedingungen sind Sie bereit, uns lhrem Muster zu schicken?
5. Wir bittet Sie uns einen Angebot in dreifacher Ausfertigung entsprechend
Ihrem Katalog fur das Jahr 2010 zuzusenden.

6. Wir brauchen dringend den Zeichnungen.

7. Ich will ein Ledergeschaft eroffnen, deshalb ich suche Lieferanten fur Leder.

8. Wir bitten Sie von die Ausarbeitung eines festen Angebotes fur Maschinen
laut den angegebener technischer Daten.

9. Wir haben Bedarf fur Rohstoffe.

10. Bitte sendet Sie uns lhre neuste Preisliste und einige Muster von diesem
Stoff.

11. Wir verdanken lhre Adresse lhrem Vertreter in Bonn, der uns mitgeteilt
hat, dass lhre Firma in diesem Jahr Spielzeuge hergestellt wird.
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12. Wir bitten Sie, uns ein Angebot --- machen, das zu Geschaften im
groBeren Umfang fuhren konnte.

13. Wir werden in nachster Zeit eine grossere Menge von Seide bendtigt.

14. Geben Sie uns bitte an, welche Mengen Sie auf Lager haben und ob die
sofort geliefern werden kénnen.

15. Wir sind fur lhren Erzeugnissen sehr interessiert.

24. Gebrauchen Sie statt des Attributsatzes das Partizip | nach dem Muster.
Muster: Der Bedarf, der besteht. — Der bestehende Bedarf

1. Der Betrieb, der die Guter herstellt.

2. Das Unternehmen, das das Programm ausarbeitet.

3. Die Geschaftspartner, die in Kontakt treten.

4. Die Kunden, die sich am Einkauf der Gerate Typ N interessieren.

5. Herr Muller, der sich mit einer Bitte an Herrn Petrow wendet.

6. Der Leiter, der sich mit dem Lieferwerk in Verbindung setzt.

7. Die Hersteller, die Uber die Liefermdglichkeiten der Gerate sprechen.

8. Der Geschaftsfuhrer, der die Verhandlungen vorbereitet.
9. Die Firma, die diese Waren fur den Export anbietet.
10. Der Geschaftspartner, der fur die Anfrage dankt.

25. Setzen Sie zu und das Komma ein, wo es notig ist.

1. Wir bitten Sie uns lhre Preise, Liefer- und Zahlungsbedingungen ... (mitteilen).
2. Vertreter der Firma ,Konsul“ beabsichtigt mit lhren Fachleuten alle kauf-
mannischen und technischen Fragen Uber die Lieferung ... (vereinbaren).

3. Wir horen die Geschaftspartner Uber die Zahlungsbedingungen ... (diskutieren).
4. Unser Vertreter mochte sich mit lhnen in Verbindung ... (setzen).

5. Herr Krylow ist bereit zu einer beliebigen Zeit nach Brest ... (kommen).

6. Wir sind nicht in der Lage Ihnen diese Menge bis Ende Juni ... (liefern).

7. Sie kdonnen solche Angelegenheiten telefonisch nicht ... (erledigen).

8. Die Firmen beginnen sich zu den Verhandlungen ... (vorbereiten).

Text 1

26. Horen Sie sich den Dialog auf CD an, beachten Sie die Aussprache
und die Tonfiuhrung.

27. Lesen Sie den Dialog zu zweit vor.

Miiller: Herr Kusnezow, ich habe eine Bitte an Sie.

Kusnezow: Ja, bitte. Worum geht es?

Miiller: Es geht um folgendes. Von unseren Kunden wird jetzt eine Anfrage
vorbereitet. Die Kunden sind am Einkauf der Gerate Typ N. interes-
siert. Die Gerate stehen doch in lnrem Programm, nicht wahr?
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Kusnezow: Das stimmt. Diese Gerate werden von uns flr den Export ange-

boten. Und welche Anzahl wird von |hnen bendtigt?

Miiller: VVorlaufig beabsichtigen wir, 50 Stlck zu bestellen.

Kusnezow: Eine solche Menge kann schon in diesem Jahr geliefert werden.

Aber worin besteht eigentlich lhre Bitte, Herr Muller?

Miiller: Fir die Vorbereitung der Anfrage brauchen wir zusatzliche Informationen.
Kénnen uns Spezifikationen Ubergeben werden?

Kusnezow: Gewiss, das wird gemacht. Alle erforderlichen Unterlagen werden
Ihnen unverzuglich Gbergeben.

Miiller: Danke.

28. Antworten Sie auf die Fragen zum Dialog.

. An wen wendet sich Herr Muller?

. Worum geht es?

. Woran sind die Kunden interessiert?

. Warum wendet sich Herr Muller an Herrn Kusnezow?

. Welche Anzahl der Maschinen wird von den Kunden bendtigt?
. Wann kann eine solche Menge geliefert werden?

. Was brauchen die Kunden fur die Vorbereitung der Anfrage?

. Was interessiert die Kunden besonders?

. Was soll den Kunden Ubergeben werden?

OCoONOOOUPRWN -

29. Fassen Sie die Information aus dem Dialog 1 zusammen. Gebrau-
chen Sie folgende Worter und Wortgruppen.

eine Anfrage vorbereiten, interessiert sein, im Exportprogramm stehen, flur
den Export anbieten, bendotigen, beabsichtigen, eine solche Partie, eine Bitte
haben, zusatzliche Information, die Preise fur Einzelteile, Spezifikationen
ubergeben, danken.

30. Spielen Sie den Dialog.

31. Sprechen Sie zu zweit zu den folgenden Situationen.
1. Sie wenden sich an den Vertreter der Firma mit einer Bitte. Sie sprechen
Ihre Bitte aus.
2. Sie fragen den Vertreter einer Firma nach dem Exportprogramm seiner Firma.
3. Sie fragen den Vertreter der Firma, wie es mit der Vorbereitung einer An-
frage Uber die Ware lhrer Firma steht und ob den Kunden seiner Firma die
Unterlagen genugen. Die Unterlagen wurden vor einem Monat Ubergeben.
4. Sie informieren den Vertreter einer Verkaufsfirma Uber den Bedarf lhrer
Kunden an Waren. Sie nennen die erforderliche Menge und die gewlnsch-
ten Liefertermine.

Text 2

32. Horen Sie sich den Dialog auf CD an; beachten Sie die Aussprache
und die Tonfuhrung.

33. Lesen Sie den Dialog zu zweit vor.
14



TELEFONGESPRACH

Petrow: Firma “Export”, Petrow am Apparat.

Weinert: Guten Morgen, Herr Petrow. Hier Weinert aus der Handelsvertre-
tung der BRD.

Petrow: Guten Tag, Herr Weinert. Worum geht es?

Weinert: Es geht um folgendes. Wir haben von unseren Kunden eine offizi-
elle Anfrage Uber Laborchemikalien erhalten. Im Brief wird mitge-
teilt, dass Unterredungen dartber mit Ihnen schon gefuhrt wurden.

Petrow: Ja, die Laborchemikalien wurden von uns im vorigen Jahr auf der
Leipziger Messe gezeigt, und die Lieferung an Ihre Kunden wurde
schon damals besprochen.

Weinert: Sehr gut, Herr Petrow. Sie sind also bereits informiert. Dann kdnnen wir
uns wohl einmal treffen und alle Probleme besprechen? Nicht wahr?

Petrow: Bestimmt. Solche Angelegenheiten konnen telefonisch nicht erledigt
werden. Wann konnen Sie uns besuchen?

Weinert: Ich richte mich nach Ihnen, Herr Petrow.

Petrow: Dann treffen wir uns gleich nachste Woche. Ich setze mich in der
Zwischenzeit mit dem Lieferwerk in Verbindung und Uberprife unsere
Liefermdglichkeiten.

Weinert: Ich bin einverstanden.

Petrow: Abgemacht. Wir erwarten Sie Mittwoch nachster Woche um 10 Uhr.

34. Antworten Sie auf die Fragen zum Dialog.
. Von wem wird Herr Petrow angerufen?
. Was ist Herr Weinert?
. Was fur eine Anfrage hat Herr Weinert bekommen?
. Was wird im Brief der Kunden mitgeteilt?
. Wo wurden die Laborchemikalien ausgestellt?
. Was wurde in Leipzig diskutiert?
. Was soll jetzt diskutiert werden?
. Warum wollen sich die Gesprachspartner treffen?
. Warum mochte Weinert die genaue Zeit fur das Gesprach nicht nennen?
10. Wann treffen sich die KoIIegen’?
11. Was will Herr Petrow in der Zwischenzeit inbezug auf die Anfrage der
BRD-Firma erledigen?
12. Ist die BRD-Firma einverstanden, zu warten, oder ist die Angelegenheit
dringend?

©CoO~NOOPRWN=-

35. Fassen Sie Information aus dem Dialog 2 zusammen. Gebrauchen
Sie die angegebenen Worter und Wortgruppen.
1. Herr Weinert hat eine offizielle Anfrage Uber Laborchemikalien von seinen
Kunden erhalten. (ausstellen, die Lieferung besprechen, Unterredungen fuh-
ren, damals, Ubergeben)
2. Die Anfrage muss Ubergeben werden. (anrufen, es geht, Probleme be-
sprechen, telefonisch nicht erledigen konnen, einverstanden sein)
3. Der Besuch von Herrn Weinert bei Herrn Petrow findet erst nachste Wo-
che statt. (im Bilde sein, offene Fragen diskutieren, sich in Verbindung set-
zen, Liefermoglichkeiten Uberprufen, erwarten)
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36. Lesen Sie den Dialog 2 fur sich, und spielen Sie ihn.

37. Sprechen Sie zu zweit zu den folgenden Situationen.

1. Sie sprechen uber die Teilnahme der Firma lhres Gesprachspartners an
einer Ausstellung und Uber den Erhalt von Anfragen als Resultat der Teil-
nahme.

2. |hr Gesprachspartner will mit Ihnen in einer Angelegenheit sprechen. Sie
verabreden sich mit ihm, wie, wo und wann die Angelegenheit am besten er-
ledigt werden kann.

3. Sie haben von der Firma lhres Gesprachspartners eine Anfrage Uber lhre
Ware erhalten. lhre Liefermoglichkeiten mussen aber Uberpruft werden, da-
rum konnen Sie nicht gleich positive Antwort geben und erklaren das lhrem
Gesprachspartner.

4. Von |lhrem Kaufer wird eine Antwort auf seine Anfrage erwartet. Diese
Angelegenheit kann aber erst in zwei Wochen erledigt werden. Sie erklaren
dem Gesprachspartner, warum das erst spater moglich ist.

Text 3

38 Horen Sie sich den Dialog auf CD an, beachten Sie die Aussprache
und die Tonfuhrung.

39. Lesen Sie den Dialog zu zweit vor.

WOMIT KANN ICH DIENEN?

Iwanow: Guten Tag, Herr Reiner. Womit kann ich Ihnen dienen?

Reiner: Herr Iwanow, es geht um unsere letzte Anfrage. Bis heute haben wir

keine Antwort auf die Anfrage bekommen. Wie erklaren Sie sich das?

Iwanow: Meinen Sie die Anfrage vom 20.10. Uber die Gerate C, Herr Reiner?

Reiner: Eben, und wir bendtigen die Ware dringend.

Iwanow: Das weiss ich, und ich weiss auch genau, dass Ihre Anfrage schon

vor einem Monat an das zustandige Lieferwerk gesandt wurde.

Reiner: Ich habe gedacht, Sie sind daflr zustandig.

Iwanow: Das bin ich auch, aber ich war verreist, und ich bin Uber das Schwei-

gen des Lieferwerkes auch erstaunt. Es ist wohl ein Missverstandnis, nichts

weiter.

Reiner: Bestimmt, Herr Iwanow. Wie kann die Angelegenheit jetzt geregelt
werden?

Ilwanow: Ich verspreche lhnen, Herr Reiner, dass alles unverzuglich geklart wird.
Ich bitte Sie um Entschuldigung, Herr Reiner. Noch heute rufe ich Sie an
und sage lhnen endgultig Bescheid.

Reiner: Gut, Herr lIwanow. Dann warte ich auf lhren Anruf. Auf Wiedersehen.

40. Antworten Sie auf die Fragen zum Dialog.

1. In welcher Angelegenheit wendet sich Herr Reiner an Herrn lwanow?

2. Um welche Anfrage handelt es sich?

3. Wann wurde die Anfrage an das Lieferwerk gesandt?

4. Warum wollte Herr Reiner mit Herrn lwanow uber die Anfrage sprechen?
5. Wie erklart Herr lIwanow das Schweigen des Lieferwerkes?

6. Was kann Herr lwanow Herrn Reiner versprechen?
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41. Stimmt es, oder stimmt es nicht? Wie ist es im Dialog?

1. Von den Kunden der westdeutschen Firma wird eine Anfrage erst vorbereitet.
2. Von den Kunden der Firma werden zusatzliche Unterlagen flur eine offizi-
elle Anfrage bendtigt.

Die Firma hat sich an Herrn Iwanow mit einer Anfrage gewandt.

Herr Iwanow ist fur die Gerate C nicht zustandig.

Herr lwanow ist selbst Uber das Schweigen des Betriebes erstaunt.

Er meint, das Schweigen ist nur ein Missverstandnis.

Herr Iwanow verspricht, die Angelegenheit zu klaren.

Die Angelegenheiten kdnnen nicht unverzuglich erledigt werden.

. Herr lwanow bittet Herrn Reiner, die Vereinigung zu besuchen, weil sol-
che Angelegenheiten nicht telefonisch erledigt werden konnen.

10. Herr Reiner schlagt den Termin fur die Verhandlungen selbst vor.

11. Die Gesprachspartner verabschieden sich mit den Worten “Auf Wieder-
sehen”.

©ONOOAW

42. Lesen Sie den Dialog 3 fur sich, und spielen Sie ihn.

43. Sprechen Sie zu zweit zu den folgenden Situationen.

1. Der Vertreter der Firma wendet sich an Sie mit der Anfrage Uber eine Ware,
aber Sie sind dafur nicht zustandig. Sie geben Ihre Empfehlungen zur Situation.
2. Der Vertreter der Firma ruft Sie in einer Angelegenheit an. Sie sind Uber
diese Angelegenheit erstaunt. Es handelt sich um ein Missverstandnis. Das
Missver-standnis muss unverzuglich geklart werden.

3. Der Vertreter der Firma will Uber eine Warenmenge sprechen. Fur diese
Ware ist Ihr Kolege, Herr Petrow, zustandig, aber er ist im Moment verreist.
Sie informieren den Vertreter der Firma dartber und erklaren, wie ihm gehol-
fen werden kann.

Text 4
44. Lesen Sie den Text.

Was ist eigentlich eine Anfrage.

Unter einer Anfrage versteht man einen Handelsbrief. Einen solchen Brief
sendet eine Importfirma ihrem Geschaftspartner, um die Moglichkeit von Lie-
ferungen bestimmter Waren zu erfahren.

Die Anfrage steht meist am Anfang jeder Geschaftsbeziehung. Wenn zum
Beispiel ein Ladenbesitzer sich mit Waren eindecken will, wendet er sich an
mehrere bekannte Firmen und bittet um Angebote, um spater Preise, Liefe-
rungs- und Zahlungsbedingungen zu vergleichen. Er entscheidet sich dann
selbstverstandlich fur das gunstigste Angebot.

Die Adressen der Lieferanten kann man aus Annoncen in Zeitungen und
Fachzeitschriften, durch Empfehlungen, Besuche auf Messen oder Ausstel-
lungen usw. erfahren. Wenn man seinen ,alten® Lieferanten anfragt, mochte
man sich informieren, ob es neue Modelle gibt oder ob sich die Preise und
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Lieferungsbedingungen geandert haben. Eine Anfrage ist immer unverbind-
lich, d.h. sie verpflichtet nicht zu einer spateren Bestellung.

Es gibt allgemeine und bestimmte Anfragen. Bei einer allgemeinen Anfrage
bittet man um Kataloge, Preislisten, Prospekte, Muster oder um den Besuch
eines Vertreters. Viel haufiger aber haben wir im Geschaftsverkehr mit den
bestimmten Anfragen zu tun.

Durch eine bestimmte Anfrage moéchten wir genaue Informationen Uber den
Preis und die Qualitat einer Ware sowie Uber die Lieferungs- und Zahlungs-
bedingungen bekommen.

Eine Anfrage besteht oft (aber nicht immer) aus vier Teilen:

e Zuerst informieren wir den Adressanten, woher wir seine Anschrift kennen.

e Dann teilen wir ihm mit, warum wir an ihn schreiben.

e Weiterhin fragen wir nach den Preisen, Lieferungs- und Zahlungsbedin-
gungen.

e Zum Schluss kdnnen wir (eventuell) unsere Referenzen angeben.

(30

. Beantworten Sie die Fragen zum Text.

. Welche Rolle spielt die Anfrage in den Geschaftskontakten?

. Woher kennt man die Adressen der Lieferanten?

. Warum schreibt man an die ,alten” Lieferanten?

. Was bedeutet, dass eine Anfrage immer unverbindlich ist?

. Welche Arten von Anfragen gibt es?

. Wann benutzt man allgemeine und wann bestimmte Anfragen?
. Aus welchen Teilen besteht eine Anfrage?
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46. Machen Sie sich mit dem Inhalt des Textes vertraut.

Allgemeine Anfrage

Max Beier Hammeln, 23.05. 2010
Spielwarengrosshandel

Sandmannstrasse 7

31675 Hammeln

Korner & Co.
Abteilung Verkauf
LUbeckerstrasse 15
28437 Bremen

Anfrage wegen Spielwaren

Sehr geehrte Damen und Herren,
Ich habe lhre Anzeige in ,Weserkurier® gelesen und bin an lhren Erzeugnis-
sen interessiert.

Vor kurzem habe ich ein Grosshandelsgeschaft fur Spielwaren erdffnet und

mochte eventuell auch Ihre Produkte in mein Verkaufsprogramm aufnehmen.
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Bitte Ubersenden Sie mir |hre Prospekte, Preislisten und Zahlungsbedingun-
gen. Gleichzeitig wurde ich mich sehr freuen, wenn Sie mir lhre neueste
Musterkollektion zu Ausstellungszwecken zur Verfugung stellen kdnnten.

Da ich 10 Jahre als Vertreter fur Spielwaren tatig war und guten Kontakt zum
Markt habe, rechne ich mit zufrieden stellenden Umsatzen. Auskunfte Uber mei-
ne Firma kdonnen Sie jederzeit von der Commerzbank in Hammeln erhalten.

Mit freundlichen Griussen
Spielwarengrosshandel

M. Beier

Max Beier — Geschaftsfuhrer

47. Beantworten Sie die folgenden Fragen zum Brief.

1. Woher kennt Herr Beier die Adresse der Firma Korner & Co.?

2. Warum ist Herr Beier an den Produkten der Firma Korner & Co. interes-
siert?

3. Worum bittet Herr Beier die Firma Korner & Co.?

4. \Womit rechnet Herr Beier und warum?

5. Wo kann man Auskunfte uber Herrn Beiers Firma erhalten?

48. Machen Sie sich mit dem Inhalt des Textes vertraut.
Bestimmte Anfrage

Iwan Krutscha Minsk, den 23.10.2011
,Horizont"

ul. Kujbyschewa, 35

223017 Minsk

Radiowerke Hahn AG
Thomas Kogler
Steinstrasse, 3
D- 48235 BIELEFELD

Anfrage liber Fernsehgerate

Sehr geehrter Herr Kogler,

Wir besuchten letzte Woche lhren Stand auf der Koélner Herbstmesse und
haben von lhrem Verkaufsleiter Herrn Peter Wolf erfahren, dass Sie unter
anderem auch kleine Fernsehgerate herstellen.

Wir benotigen bis spatestens Ende dieses Jahres 500 Gerate dieser Art. Bit-
te teilen Sie uns mit, ob Sie die Gerate bis zu diesem Termin liefern kdnnen.
Die Einhaltung des Termins ist fir uns wichtig, denn in unserer Gegend ent-
steht eine grosse Wohnsiedlung fur etwa 3000 Familien. Wir hoffen deshalb,
innerhalb der nachsten Monate ungefahr 500 kleine Farbfernsehgerate ab-
setzen zu konnen. Bitte schicken Sie uns bald ein ausflhrliches Angebot.
Wir rechnen mit einem Ziel von 30 Tagen und einem Sonderrabatt.
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Sollten lhre Erzeugnisse im Hinblick auf Preis und Qualitat konkurrenzfahig
sein, waren wir an einer dauerhaften Geschaftsverbindung interessiert.

Mit freundlichen Grussen
Horizont

Iwan Krutscha

49. Beantworten Sie die folgenden Fragen zum Brief.

1. Wie kam Herr Krutscha auf die Adresse der Firma Radiowerke Hahn AG?
2. Was hat Herr Krutscha von Herrn Wolf erfahren?

3. Welche Frage richtet die Firma Horizont an die Firma Radiowerke Hahn
AG?

4. Warum ist die Einhaltung des Liefertermins fur die Firma Horizont wichtig?
5. Womit rechnet die Firma Horizont?

6. In welchem Fall ware die Firma Horizont an einer dauerhaften Zusam-
menarbeit mit der Firma Radiowerke Hahn AG interessiert?

ZUSAMMENFASSUNG

50. Lesen, erganzen und spielen Sie die Dialoge.

1. A: Herr Kuhn! Wir haben uns das letzte Mal vor einem Monat gesehen.
Damals wollten Sie sich mit unserem Unternehmen in Verbindung setzen
und alle kommerziellen Fragen klaren. Sie haben es uns versprochen,
nicht wahr? Wie steht es heute damit?

B: Sie meinen wohl die Lieferung in diesem Jahr? Ja, ich habe |hre Bitte nicht
vergessen und muss Ihnen folgendes mitteilen...

>®

Herr Muller, wir sind ein bisschen uber die Verzdgerung der Antwort auf
unsere Anfrage erstaunt. Heisst das, dass lhre Firma unseren Bedarf
an Waren in diesem Jahr nicht decken kann?

B: Doch, Herr lwanow, es ist nicht ganz so. Es geht um ein Missverstandnis,
darum wurde auch die Antwort verzogert, und ich will es Ihnen gleich
erklaren...

Herr Krause! Herr lwanow ist leider krank. Das heisst, unser Programm fur
morgen muss geandert werden. Sind Sie damit einverstanden?

: Ich bin einverstanden, aber wie muss es geandert werden? Was schla
gen Sie vor? Ich richte mich nach Ihnen.

Herr Berg, wir fahren schon morgen ins Werk, aber es muss noch manches
vorbereitet werden, und ich habe eine Bitte an Sie.
: Ja, Herr Petrow. Worin besteht lhre Bitte?

>»m 2> D 2>
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51. Lesen Sie noch einige Muster von Anfragen, und geben Sie den In-
halt dieser Anfragen wieder.

1.

Geehrte Herren!

Wir nehmen Bezug auf unsere Vorverhandlungen mit lhrem zustandigen
Fachmann, Herrn Petrow, vom 22.4.2010 in Brest. Damals wurde uns die
Lieferung einer Partie von X-Ware versprochen. Wir méchten Sie heute bit-
ten, uns dringend ein Muster der Ware zu senden. Teilen Sie uns ebenfalls
mit, ob die ganze Warenmenge in den Sommermonaten Juni — August gelie-
fert werden kann.

Hochachtungsvoll

Firma “Stern”

2.

Geehrte Herren,

Ihre Firma wurde uns von unserer Handelsvertretung in Koln als Kase-
Exportfirma empfohlen. Dabei wurde betont, dass von lhnen beliebige Men-
gen und zu beliebigen Terminen geliefert werden kdnnen.

Derzeit haben wir standigen Bedarf an Kase und mochten ihn teilweise bei
Ihrer Firma decken. Uns interessieren lhre Preise sowie Liefer- und Zah-
lungsbedingungen.

Im voraus bestens dankend, bitten wir Sie, ein Angebot auszuarbeiten und
verbleiben hochachtungsvoll

Firma “Kontinent”

3.

Sehr geehrte Damen und Herren!

Wir verdanken lhre Adresse der Zeitschrift “Aussenhandel”. Wir sind Import-
eure von Acrylglasabfallen. Solche Abfalle werden von uns gekauft, verar-
beitet und als Rohstoff fur die Herstellung von Platten weiter verkauft.

Wir bitten Sie, uns zu informieren, ob wir solche Abfalle aus |hrem Land be-
kommen konnten.

Unsere zustandige Delegation ist bereit, zu Ihnen zu reisen. Wir bitten nur
vorher um eine Information Uber die Liefermodglichkeiten. Im voraus danken
wir [hnen fur Ihren Bescheid!

Hochachtungsvoll

Abfalle otxoabl (cTekonbHOro npounssoacTtea); als Rohstoff B kadecTBe Cbl-
pbs; Platten nnnTol

4.

Geehrte Herren,

im vorigen Sommer haben Sie uns eine Waschmaschine geliefert. Unsere
Kunden sind mit der Maschine sehr zufrieden, aber in der Zwischenzeit wurden
uns Anfragen Uber eine Weiterentwicklung bzw. eine Neuentwicklung dieser
Maschine von unseren Kunden vorgelegt. Wir bitten Sie, uns mitzuteilen, ob
die neuen Typen der Maschine in diesem Jahr geliefert werden konnen.
Hochachtungsvoll
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52. Bestimmen Sie die Probleme in den Briefen aus Ubung 51, und
nehmen Sie Stellung dazu. Sagen Sie, wie die Briefe beantwortet wer-
den kénnen.

53. Berichten Sie uber die Anfragen, die Sie lhren auslandischen Kun-
den schreiben, oder die Sie von lhren Partnern bekommen.

54. Erflllen Sie die folgenden Aufgaben.

1. MNMonpocuTte npogasua nepefatb BaM KaTanory u NpocnekToel Ha obopyao-
BaHWe, B KOTOPOM HYXJaloTCs Baln KMeHTbl. CKaXuTe, YTo rnocre usyde-
HWSA NPOCMNEKTHOro Martepuana Bbl HAMEPEHbI BEPHYTLCSH K BOMPOCY 3aKYMKW.
2. HanomHuTe npeacraBuTesnito oupMbl, YTO B MPOLLSIOM MecsiLe Bbl BEMn
npeaBapuTenbHble NeperoBopbl O LIEHEe, KONIMYECTBE U CPpOKax NoOCTaBKU TO-
Bapa, B KOTOPOM 3aMHTEPECOBaHbl BallX KNMEHTbI. TN BONPOCHI Npeasapu-
TenbHo 6bM cornacoBaHbl. CerogHa BaM XOTeriocb Obl cornacoBaTb MO-
CTaBKy AONOSHUTENBHOIO KonnyecTsa ToBapa.

3. CkaxuTe, 4TO hnpMy cobeceHMKa pekoMeHAOBaNn BamM Kak nocrasLimka
MawmnH Tuna «Ax». llonpocute cpodHO paspaboTaTb NpeanoXxeHue Ha Ma-
LUNHBI. B npeanoXeHnn OomkHbl OblTb yKa3aHbl LieHbl, YCNOBUS MOCTaBKU U
ycnosus nnatexa. OdvumnanbHbii 3anpoc Ha MalumHbl ByaeT BbicnaH up-
Me He3aMeanuTenbHo.

4. CkaxuTe, YTo bMpma Ballero cobeceHuka sBnsieTcsl BaMM JOMrONETHAM
Xxopowunm napTHepoMm. ®upmon Bcerga npeaocTaBnsnMcb Bam Bnaronpuat-
Hble Cpokn. CoobLmMTE, YTO CerogHs Bbl MOMYYMN 3anpoC CBOUX KIMEHTOB Ha
TOBap, KOTOPLIN OOSMKEH OblTb MOCTaBfEH He3aMeasIMTeNbHO — B TEKYLLEM
mecsaue. Cnpocute, MOXET M ObITb NOCTaBMEH TOBAP B TaKOM KOPOTKMIA CPOK.

5. CkaxuTe, 4YTO Bbl O3HAKOMUITUCb C 3KCNOHaTamu Ha JlenMnuurckon sspmap-
Ke 1 Nonyyunun Tam nNpocnekTbl Ha HoBble 0bpa3subl. CerogHsa Bbl Obl XOTENMU
NOroBOpUTb CO CBeAyLIMM cneumanmnctom n obcyguTb C HAM TEXHUYECKME
BOMPOCHI, KacaroLmecs HOBbIX U3aesn.

6. CkaxunTte, 4YTO BalwMM creunannuctam ocobeHHO NoHpaBunacb NocneaHsas
MoAenb npubopa Tuna «A». 3T NpMbopbl AEMOHCTPUPYIOTCH Ha BbICTaBKE
B MuHcke. lNonpocute cobeceHuka n3y4nTb BO3MOXHOCTb MOCTaBKU 3TUX
NpUOOPOB BalLUMM 3aKas3ymkam. YKaxuTe, YTo pedb naet o 6onbLIon naptmm
NpnOopoB 1 0 BaronNPUATHBIX CPOKax NOCTaBKMN.

7. HanomHute cobeceqHuky, 4TO B agpec ero upmMbl eLLe B NPOLLSIOM MecsLue
6bINn BbICNaH 3anpoc. Beipasute coxaneHue (yameneHue) no noBogy MomyvaHus
dompMbl U NonpocuTe AaTb BaM OTBET MO CyLlecTBy 3anpoca. Ckaxute, 4YTo Ba-
LLM KINMEHTbI UCMbITbIBAKOT OCTPYHO NOTPEBHOCTL B 3anpallnBaeMoM ToBape.

8. Coobwmte npencraButento omMpmbl, 4TO BaMu NonyyeH ero 3anpoc. [lo-
bnarogapute cobeceHuka 3a 3TOT 3anpoc u noobellante HesameanuTenb-
HO O3HAaKOMWUTLCHA CO BCEMW MyHKTaMW 3anpoca, U3y4ymTb BO3MOXHOCTb MO-
CTaBKu U caenatb omumanbHoe npearnoxeHne Ha ToBapsbl.

55. Fuihren Sie ein Gesprach zur folgenden Situation.
Sie Ubergeben dem Vertreter einer auslandischen Firma |Ihre Anfrage und
geben erforderliche Erklarungen dazu.
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SCHRIFTLICHE HAUSAUFGABEN

56. Erganzen Sie die Verben im Passiv.

1. Ich werde hier erwartet. Herr Iwanow ... auch hier ... . Alle ... hier ... .

2. Wir wurden vom Bahnhof abgeholt. Unsere Kollegen ... auch vom Bahn-
hof ... . Frau Perowa ... noch nicht vom Bahnhof ..., Frau Perowa muss vom
Bahnhof ... .

3. Ich muss dem Werkdirektor vorgestellt werden. Herr lwanow ... dem
Werkdirektor auch ... . Wir ... dem Werkdirektor heute ... .

57. Schreiben Sie die Satze im Passiv.

1. Wo bestellt man hier Flugkarten? — Man bestellt Flugkarten in Halle 3.

2. Wo fertigt man hier das Gepack ab? — Man fertigt das Gepack in Halle 3 ab.
3. Wo kontrolliert man die Reisepasse? — Man kontrolliert die Passe hier.
Wer kontrolliert die Passe? — Die Grenzoffiziere kontrollieren die Passe.

4. Muss man eine Zollerklarung ausfullen?

5. Was muss man in der Zollerklarung angeben? — In der Zollerklarung muss
man alle zollpflichtigen Sachen angeben.

6. Wo muss man die Zollerklarung unterschreiben? — Hier muss man sie un-
terschreiben.

7. Erwartet man Sie hier? Wo erwartet man Sie? Wer erwartet Sie hier? —
Ja, man erwartet mich.

8. Holt man diesen Herrn ab? Wo holt man ihn ab? Wer holt ihn ab? — Ja, man
holt ihn ab, man holt ihn vom Bahnhof ab, sein Geschaftsfreund holt ihn ab.

58. Schreiben Sie die eingeklammerten Verben im Passiv, und beant-
worten Sie die Fragen.

1. Wir bendtigen die Maschinen, Modell N. Wo (herstellen) diese Maschinen?

2. Bald beginnt die Ausstellung. Was (ausstellen) dort?

3. Die Verhandlungen finden morgen statt. Welche Fragen (vereinbaren
mussen) dabei?

4. Die Konstruktion dieser Maschine ist schon sehr alt. (Modernisieren) die
Konstruktion?

5. Wir haben viele Fragen an Sie. Wann (klaren konnen) diese Fragen?

6. Wir brauchen die neuen Preise. Wann (mitteilen) die Preise?

7. Die Verhandlungen sind zu Ende. Die Vertreter der Firma sind zurickge-
reist. (Unterzeichnen) von ihnen ein Vertrag?

8. Die Vertreter der Firma waren viele Tage in der Stadt. Was (besuchen
und besichtigen) von ihnen in der Stadt?

59. Ubersetzen Sie, gebrauchen Sie, wenn moglich, das Verb im Passiv
in der entsprechenden Zeitform.

[MeTpoB paboTaeT B 06beanHeHnn «Cor3akcnopT». HegaBHo OH nobbiBasn B
ropoge H. B H. Haxoantcsa 3aBog — 6onblioe coBpeMeHHOe npeanpudatue.
Ha aTtom npegnpustum narotaBnmBaroTCA NePBOKNACCHbIE MaLUMWHbI.

[MeTpoB noceTun 3aBog, Obln NPUHAT ANMPEKTOPOM 3aBOAa U MOrOBOPUIT C HUM.
3atem [eTpoBa npeacTaBuny rnaBHOMY UHXeHepY 3aBoga. B conpoBoxaeHum
rMaBHOrO WHXeHepa [1eTpoB ocMOTpen npeanpustve M NPOoAyKUMKO 3aBofa.
OTO, AENCTBUTENBbHO, MEPBOKIACCHbLIE COBPEMEHHbIE MaluMHbI. 10 MHEHMIO
[MeTpoBa, 3TN MaLLNHbI MOTYT BbITb NPeaSIoKeHbl 06beANHEHNEM Ha SKCMOPT.
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60. Schreiben Sie deutsch.
1. A: locnoavH bepr, y Bac KO MHe npocbba, He Tak nu? B yem coctout
Balua npocbba?

Bb: lNocnoguH lleTpoB, S 3HaAKO, YTO B Bally 3KCMOPTHYIO MNporpammy
BXOAAT Tenepb MHOMMe HOBblE TOBApPHLI.

A: [la, Hamu nocTasnsatTca npudopel TMna A., H. n C. Npn atom BCe
MoAdenn mMoryT 6bITb NocTaBneHbl HamMmu B 60MbLIMX KONUYecTBax v B 6naro-
NPUSATHbLIE CPOKN.

B: O4yeHb xopowo. Halwm KnneHTbl 3anHTepecoBaHbl Kak pa3 B NOCTaB-
ke Takmx npubopoB. Bbl MoXeTe nepegaTtb HaM MPOCNEKTbI, Katanoru, apy-
ryto Heob6xoanMyto AOKyMEHTaLUun?

A: Pasymeercs.

b: 3710, NocnoawvH MeTpoB, 1 eCcTb, COBCTBEHHO rOBOPS, MOSA Npocbba K BaMm.

A: Bca gokymeHTaumsa 6ynet nepegaHa Bam, rocrnogunH bepr. A Hapge-
lOCb, YTO TOBap BaM NOAOWAET U B CKOPOM BPEMEHU Mbl BEPHEMCS K BOMPO-
Cy NMOCTaBKW.

B: A Toxe B aTOM yBepeH.

2. A: Hawwum knneHTtam TpebytoTca annapatbl Tuna A. 3Tu annapaTbl OT-
HOCSTCH K HOMEHKNaType Bawero oobeanHeHus!, He Tak nn?

b: [la, aTo Tak. B Kakom KonNn4ecTBe N B KakMe CPOKM OHU HaMEPEHbI 3a-
KasaTb annapatbl? Mbl Nony4mnn o4eHb MHOrO 3arnpocoB Ha 3T annaparhbl.

A: Hawwn knueHTbl HamepeHbl 3aKynuTb TpW annaparta B KavecTse
nNpoOHON MapTuM, HO annapartbl AOMKHblI OblTb MOCTaBMEHbI He3ameanu-
TenbHO, T.€. B cneaylolwem mecaue. Bo3aMoXxHO nvm aTto?

b: A gymaro, ga, HO Bbl JOMMKHbI 0BPaTUTLCH K HAaM C odnumanbHbIM
3anpocoMm. Takon 3anpoc Ham Heobxoaum.

A: PasymeeTcs, aT0 Heobxoammo, s cornaceH ¢ Bamu. CerogHs 4 cBs-
3asncs no TenedoHy C HALLIMMK KNneHTaMu. Takon 3anpoc noarotaBrnBaeT-
cd umun. Ha cnepyowien Hegene Bbl NofyynuTe ero.

B: Xopowo, Mbl xaem Baw ouumanbHbIM 3anpoc, a noka cnacudo 3a

beceny.
3. A: locnoguvH bepr! Ewe mecsy Hasag Bbl obelwlanu Bbicnatb Ham ou-
UuanbHbI 3anpoc Ha npubopbl. [JO cerogHAWHero AHSA Mbl HE MOMy4nnu
Bawero 3anpoca. Mbl HECKOSIbKO yAWBIEHbl MOSYaHWio Bawen pupmbl. A
nosfiarato, YTo 9TO BCEro Nub HegopasyMeHue. Ho kak Bbl 3TO 00bsCHUTE?
Beob ToBap Bam TpebyeTcsa CpPOYHO, He Tak nu, OTO ObiNo ckazaHo Bamu
npu BaLLen NepBoun BCTpeYe.

b: [a, koHe4yHO. Bce npaBunbHO. CerogHsa BONpPoOC MOXET ObiTb yna-
XeH. OTuMmun ToBapamu 3aHumaeTca ['ocnoguH Kpayse. B nocnegHee Bpems
rocnogmH Kpayse Haxoguncs B OTnycke, 3aTeM OH OOMMKEeH Obin BblexaTb B
KOMaHOMPOBKY, MO3TOMY MOArOTOBKA 3anpoca Obina 3agepxaHa. NpocTtute
3a Halle MoslYaHue n paspelumnTte nepegaTtbe Bam Haw 3anpoc.
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61. Ubersetzen Sie ins Deutsche folgende Ausziige aus den Briefen.

1. Npocum Bac BbicnaTh B HalWW agpec npeanoXxeHme Ha MalunHbl mogens H.
[MpeanoxeHne OOMKHO BbiTb pa3paboTaHo B COOTBETCTBMU CO cneunduka-
uMen — cneumdukauma npunaraeTcsa HaMmmn K NnMCbMmy.

B npeanoxeHun OOMKHbI ObITb Takke yKasaHbl LieHbl U CPOKM nocTaBku. K
NpeanoXeHuto OOMKHbI ObITb NPUMOXEHbI NPOCNEKTLI N YepTexun. 3apaHee
6narogapum Bac 1 octaemcs ¢ yBaXXeHUeM.

2. YBaxaemble rocnopa!

Bnarogapvum Bac 3a Baww 3anpoc ot 20.03.10 n coobwaem Bam, 4To Mbl MOXEM
npeanoxuTe Bam Halum nepBoKnaccHble MawwmHbl. Mogenn malumH Obinm yka-
3aHbl Hamu B npenckypaHTe Ha 2010 roa. MNMpenckypaHTbl Obiny NepegaHbl Bam
eLle B MpoLusioM rody. YcrnoBusi NMOCTaBkM U NMPOCMEKTbl NpuaraoTca Hamu K
AaHHoMmy nucbmy. CooOuiaem Bam Takke, YTO MOHTaX MalUMH Mbl MOXEM
B3ATb Ha cebs. Mbl HageeMcs, YTO Halum ycrnosus Bam nogonayr.

C yBaxeHnem ompma « KOHTUHEHT»

62. Unter welcher Nummer auf dem Briefblatt (links) sollten die einzel-
nen Bestandteile des Geschaftsbriefes (rechts) stehen.
1. 2. a\l\/lli?:freundlichen Grulden

b. Ko

3. : , 21.03.2011
4. c. Unterschrift
5. d. Es ware uns auch angenehm, wenn |hr Vertreter uns besuchen
konnte.
6. e. Hans Fritzen f. Elektrohandel
Elektrogeschaft Peter Schmidt
Postfach 1348 Mowenstrasse 17
20237 Koln 54789 Hamburg

7. 9. Bitte machen Sie mir moglichst schnell ein ausfuhrliches Angebot mit
Preisen, Lieferbedingungen und Lieferzeiten. Ich lege groldten Wert
auf bestes Material und einwandfreie Verarbeitung.
8. h. Sehr geehrte Damen und Herren,
9. i. Ausklnfte Uber meine Firma erhalten Sie jederzeit bei der Dresdener
Bank in Kaoln.

10. j. Ich habe Ihre Anzeige in dem ,Abendblatt® gelesen und bin an lhren
Bugeleisen interessiert.

11. k. Anfrage nach Bugeleisen

63. Schreiben Sie eine Anfrage nach folgenden Angaben.

Die Grosshandelsfirma RUBIKON in Wien (Prater-Allee, 10, 2238 Wien) fin-
det in der Zeitschrift ,Wirtschaftswoche“ eine Anzeige der BUSCH-Werke
KG in Minchen (Lindenstrasse, 35, 45366, Minchen) zu deren neuem Ko-
piergerat CZ 28. Sie ist an diesem Gerat interessiert und schreibt am 24.08.
2010 eine Anfrage an den Produzenten. Sie bittet um einen Prospekt mit
den genauen Beschreibungen des Kopiergerates sowie um ausfuhrliche Lie-
ferungs- und Zahlungsbedingungen. Auskunfte Uber die Grosshandelsfirma
RUBIKON kann die Firma Buromaschinen AG in Munchen (Goethestrasse,
46, 45366, Munchen) erteilen.
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Thema: Angebot

1. Merken Sie sich bitte folgende Lexik, libersetzen Sie ins Russische
nachstehende Worter, Wortgruppen und Satze.
1. ablehnen (lehnte ab, hat abgelehnt) — oTknoHaTe (npeanoxeHne)
ein Angebot ablehnen
2. Abschluss, der, die Abschliisse — 3akno4yeHne, nognucaHue
(aorosopa)
der Vertragsabschluss, Vertragsabschllusse — 3aknto4eHne gorosopa
3. Akkreditiv, das, -e — akkpeguTus
4. akzeptieren (akzeptierte, hat akzeptiert) — npuHumaTh, cumutaTtb npuem-
nembiM ein Angebot (eine Bedingung, einen Vorschlag) akzeptieren
5. andern, sich (anderte sich, hat sich geandert) — (u3)meHaTb(cq); nepeme-
HATb(CS)
Die Konstruktion soll geandert werden.
Die Sache kann sich andern.
. annehmbar — npnemnembin, nogxoaawmmn
. aufhalten (hielt auf, hat aufgehalten) — 3g. 3agepxuBaTb, OTHUMaTL BpEMS
. aufmerksam — BHUMaTenNbHbIN
. Auftrag, der, Auftrage — 3akas (Takke KoMMepY.)
einen Auftrag erteilen (erteilte, hat erteilt) — BblgaBaTth, pa3mellats 3akas
10. Augenblick, der, -e — MrHoBeHune
Warten Sie bitte einen Augenblick!
11. ausschlieBlich G — uckntoyas, 3a ucknryeHnem
12. bald - ckopo
so bald wie moglich — Tak ckopo, kak BO3MOXHO
12. Bedingung, die, -en - ycriosue
zu der Bedingung (den Bedingungen) — Ha ycnoBuax (Kommepu. )
Die Ware wird zu den Bedingungen frei polnische Grenze geliefert.
13. bekannt machen mit D (machte bekannt, hat bekannt gemacht) (A)-
3HaKOMWUTb KOro-I1. C KeM-I1.; C YeM-I.
Darf ich Sie mit unserem neuen Vertreter bekannt machen!
14. berechnen (berechnete, hat berechnet) — 3acunTbiBath, cTaBUTL KOMY-11. B
cyer
den Preis berechnen
15. bereits — yxe
Syn. schon
16. bestatigt — noaTBep>XaeHHbIN
ein bestatigtes Akkreditiv
17. bestimmt — onpeaeneHHo
nichts (etwas) Bestimmtes — Hu4ero (4T0-1.) onpeaeneHHoro (-oe)
Ich kann im Moment Uber diese Angelegenheit nichts Bestimmtes sagen.
18. Binnenmarkt, der, Binnenmarkte — BHyTpeHHNI pbIHOK
19. einschlieBlich G — Bkntoyas
20. enthalten (enthielt, hat enthalten) — coaepxatb (MHbopmauuto)
Der Artikel enthalt viele Zahlen.
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21. entsprechen (entsprach, hat entsprochen) — cootBeTcTBOBaTH, OTBEYATH
Der Preis entspricht den Weltmarktpreisen.
22. erfolgen (erfolgte, ist erfolgt) — (no)cneposath (06 oTBETE, O COBLITUM),
NpPONCXOANTb, 3. NPOMN3BOAUTLCS
Wie erfolgt die Zahlung? — Kak nponssogutca nnatex?
Die Lieferung ist schon erfolgt.
23. Ergebnis, das, -se — pe3ynbTart; BbIBOA, NOCNeacTemne
24. erinnern, sich (A) an A (erinnerte (sich), hat (sich) erinnert)— Hanomu-
HaTb KOMY-I1. O YeM-11.; BCMOMUHATb, NMOMHUTb O KOM-S1., O YeM-1.
Ich mochte Sie daran (an unser Gesprach) erinnern.
Ich kann mich an den Namen der Firma nicht erinnern.
25. eroffnen (eroffnete, hat erdffnet) — oTkpbIBaTh (34. akkpeanTuB)
ein Akkreditiv eroffnen
26. Fracht, die — ppaxT; rpys
27. frei, franko — dopaHko
28. Frist, die, -en — cpok
29. gelten (galt, hat gegolten) — pgencrtBoBaTb, OblTb OEWNCTBUTESbHbLIM,
NMETb CUny
Der Preis gilt im Laufe von einem Monat (fur einen Monat).
Diese Fahrkarte gilt nicht mehr.
30. genug — 4OCTaTO4HO, AOBOSIBHO
Wir haben genug Zeit.
31. Grenze, die, -n — rpaHnuya
32. grof: im groRen und ganzen — B o6LLeM 1 LLENOM; B OCHOBHOM
33. Hersteller, der, - nsrorosutenb
34. jederzeit — B Nnoboe Bpems, BO BCSKOe BpeMs, Bceraa
35. Inkasso, das — nHkacco
per Inkasso — no nHkacco
36. kennen, sich (kannte sich, hat sich gekannt) — 3Hatb apyr gpyra, 6bITb
3HaKOMbIM
37. Lage, die, -n — nonoxeHne, pacnonoxeHne; COCTOAHNE; CUTyaums
Lage: in der Lage sein — BbITb B COCTOAHUK (4TO-M. caenaTb)
Wir sind nicht in der Lage, Ihnen zu helfen.
38. lassen (liel, hat gelassen) — ocTaBnATb, BENETb, NO3BOSMIATb
es lasst sich machen — 310 MOXHO caenaTb
39. im Laufe G, von D — B Te4yeHue
im Laufe des Jahres
40. laufend — Texkywmn
laufende Rechnung, laufendes Jahr
41. Meinung, die, -en — MHeHVe, CyXaeHne
Meinung: der Meinung sein — cuntaTb, ObITb MHEHUSA
Ich bin der Meinung, dass ...
42. naher bringen D (A) (brachte, hat gebracht) — osHakomuTe 60nee no-
APOOGHO KOro-f. ¢ Yem-n.
Ich mdchte Ihnen unser Herstellungsprogramm naher bringen.
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43. Niveau, das, -s [nivo:] — ypoBeHb
44. Weltniveau, das — MMpoBOM YPOBEHb
45. normalerweise — 06bI4HO, KaK NpaBuno
46. Offerte, die, -n — npegnoxeHune (kKommepy.)
47. Prinzip, das, Prinzipien — npuHuun
Prinzip: im Prinzip — B npuHumMne
48. rechnen mit D (rechnete, hat gerechnet) — cuntaTtbca ¢ yem-n.; NpuHK-
MaTb B pacyeT 4To-f. (paccynTbiBaTb Ha YTO-1.)
mit einem Angebot (mit einer Anfrage, mit ginstigen Bedingungen)
rechnen
49. Recht, das, -e — npaBo
Das ist Ihr gutes Recht. — 310 Bawe npaso.
50. Richtangebot, das, -e — opMeHTMPOBOYHOE NpeanoXeHne
51. Richtpreis, der, -e — opneHTMpoBOYHas LiEHa
52. Seite, die, -n — cTOpoHa; goroBapmBaoLasCa CTOPOHA
Bei den Verhandlungen haben beide Seiten folgendes betont.
53. selbstverstandlich — camo cobon pasymeeTcs
54. stellvertretend — 3ameLuatomn (koro-n.)
stellvertretender Direktor — 3amectntens anpekropa
55. ublich — 06bI4HO, TUNNYHBIN, OBLLENPUHATBIN
Das ist bei uns nicht ublich.
Wir verkaufen die Ware zu den Ublichen Preisen.
56. unwiderruflich — 6e30T3bIBHbIN
ein unwiderrufliches Akkreditiv
57. Verladung, die, -en — norpyska, oTrpy3ska
58. Verpackung, die, -en — ynakoBka
59. verstehen, sich (verstand sich, hat sich verstanden) — 34. lNoHuMmaTbLCS
(O ueHe), BkNto4aTb B cebs (Kommepu.)
Der Preis versteht sich ab Werk.
60. verzogern (verzogerte, hat verzdgert) — 3aameansaTb, 3atarnsaTh (4en0)
die Lieferung (die Zahlung) verzogern
61. vorsehen (sah vor, hat vorgesehen) — npegycmMoTpeTb
Das Programm sieht folgendes vor.
Das ist leider nicht vorgesehen.
62. weiterleiten (leitete weiter, hat weitergeleitet) — nepegaTb, nepenpasnsaTb
AanbLle
Ihre Anfrage wurde an das Werk weitergeleitet.
63. Wert, der, -e — cTOMMOCTb; LIEHHOCTb; LieHa
im Wert von ... EURO/USD
64. Warenwert, der, -e — CTOMMOCTb TOBapa
65. Zahlung, die, -en — nnatex
Die Zahlung erfolgt per Inkasso.
66. zusagen D (sagte zu, hat zugesagt) — nogxoanTb KOMy-1., HpaBUTbLCHA
Die Ware sagt unseren Kunden zu.

28



2. Merken Sie sich folgende Redewendungen zum Angebot.

Anknupfung — Hayano nucbma
Besten Dank fur Ihre Anfrage.

Wir freuen uns uber das lebhafte
Interesse, das Sie unseren Artikeln
entgegenbringen.

Wir danken |hnen, dass Sie uns Ge-
legenheit geben, Sie mit unserem um-
fangreichen Sortiment bekannt zu
machen.

Wir danken lhnen fir lhr Schreiben
vom ... und bieten lhnen an:

Angebot - npegnoxeHue
Wir bieten Ihnen unverbindlich an:

Gern entsprechen wir Ihrem Wunsch,
Ihnen ein Angebot Uber ... vorzulegen.

Wir halten lhnen dieses Angebot bis
... offen.

Wegen der grossen Nachfrage bieten
wir freibleibend an ... .

Bitte entscheiden Sie sich umgehend,
weil wir nur begrenzte Mengen ... auf
Vorrat haben.

Bonbwoe cnacnbo 3a Baw 3a-
npoc.

Mbl o4eHb pagbl 60SbLOMY UH-
Tepecy, KoTopbln Bl npossnge-
T€ K HalnM ToBapam.

Mbl 6narogapHel Bam 3a 10, 4TO
Bbl paéte HamM BO3MOXHOCTb
o3HakoMuTb Bac ¢ Hawum 006-
LLUMPHBIM aCCOPTUMEHTOM.

Mbl 6narogapym Bac 3a Bawe
NMMCbMO OT N npeanaraem
Bawm:

Mbl npeanaraem Bam 6e3 06s-
3aTenbCTB:

OxoTHO nonaém Bam HaBcTpe-
4y, npegoctasmB Bam npenno-
XeHue Ha ... .

Mbl ocTaBngemMm 3TO npeanoxe-
HMe B cune ao ... .

N3-3a OGonblioro cnpoca Mol
npegnaraem Bawm ... 6e3 ob4a3a-
TEenbCTB.

[Moxanyncra, npumMmtTe CPOYHO
pelwleHne, Tak Kak y Hac B 3ana-
Ce €eCTb TOSIbKO OrpaHn4eHHoe
KONnM4ecTBO.

Katalog (und Preisliste) — kaTtanor (1 npenckypaHT)

Der beigefugte/beigelegte Katalog
wird Sie in unser umfangreiches Sor-
timent einfUhren.

Auf lhren Wunsch senden wir lhnen
hiermit unseren Katalog sowie unsere
aktuelle Preisliste.

Lieferbedingungen — ycnoBusi nocrtaBku

Die Lieferzeit betragt ... .

Wir fuhren die Bestellungen in der
Reihenfolge des Eingangs aus. In
dringenden Fallen machen wir jedoch
Ausnamen.

Sie konnen sofort jede gewlnschte
Menge erhalten.

[punoXXeHHbIN KaTanor o3Ha-
KomMuT Bac ¢ Hawum WMpoKUm
aCCOPTUMEHTOM.

Mo Bawemy >xenaHuio BbiCbiNa-
eM Mbl Bam aTum Haw kaTanor,
a TaKKe aKTyasibHblA NPencky-
paHT.

Bpems noctaBkn coctaBnser ...
Mbl ocyuiecTBnseMm 3akasbl CO-
rmacHo nopsagka ux nocTynne-
HUS. B 3KCTPEHHbIX Cry4asax Mbl
BCE e Jenaem UCKTIYEeHUs.
Bbl MoxeTe nonydnTb cpasy
noboe xenaemoe KONMYecTso.
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Verpackung, Porto und Versicherung
gehen zu unseren Lasten.

Bitte entnehmen Sie unsere Liefer-
bedingungen den beiliegenden ,All-
gemeinen Geschaftsbedingungen®.

Preise - LueHbl

Die Preise gelten einschliel3lich Fracht
und Verpackung bis Bahnhof.

Die genannten Preise gelten bis ...
(Ende des Quartals/des Jahres/ Mo-
nats).

Sie erhalten 2 % Barzahlungsskonto
und 5% Mengenrabatt, wenn Sie min-
destens fur ... € bestellen.

Bbl nonyuute 2% ckugkm 3a onnaty
HanM4YHbIMU U 5% CKUOKM C Konu4e-
Auf die angegebenen Preise erhalten
Sie 5% Rabatt.

YnakoBka, onnarta 3a TpaHcnop-
TUPOBKY M CTpaxoBka uayT 3a
HaLl CYET.

[Moxanyncra, O3HaKOMbTECbL C
HaLMMW YCINOBUSAMWU MOCTaBKM B
npunaraemblx ,,O6LWMX yCnoBusix
caenkn®.

LleHbl genctBuTEmbHbI, BKOYas
dopaxT 1 ynakoBkKy, 4O BOK3ana.
HasBaHHble LUeHbl OeuCTBYT
Jo ... (koHUa KBapTa-
na/roga/mecsaua).

cTBa, ecnn Bbl 3akakeTe TOBa-
pa MUHUMYM Ha ...€.

Ha gaHHble ueHbl Bbl nonyynte
cknaky B 5%.

Phonetische Voribungen
3. Lesen Sie die folgenden Worter; beachten Sie die Aussprache der

langen und kurzen Vokale [ o ].

Antonow, das Angebot, optisch, die Offerte, schon, oder, wollen, erfolgen,
gross, sofort, noch, Olymp, oft, Netto, das Konto, prompt, der Ort.

4. Uben Sie die Aussprache folgender Worter.
Die Norm, der Kontakt, der Katalog, die Probe, das Prinzip, das Inkasso, das Ak-
kreditiv, der Prospekt, das Material, der Reklamebrief, das Moment, der Termin.

5. Lesen Sie die folgenden Worter; beachten Sie die Aussprache der

Suffixe - lich und -ung.

a) selbstverstandlich, moglich, freundlich, erforderlich, nattrlich, ausfuhrlich,
ublich, einschliesslich, unwiderruflich, personlich, ziemlich;
b) die Meinung, die Neuentwicklung, die Ausstellung, die Entschuldigung,

die Leitung, die Zahlung.

6. Lesen Sie die folgenden Worter; beachten Sie die Betonung.

a) kennenlernen, unterzeichnen, teilnehmen, unterbreiten, weiterleiten,
ubergeben, vorbereiten, entsprechen, zusagen, weitersenden, herstellen;

b) vereinbaren, Uberprifen, verzégern, beauftragen , beabsichtigen, be-

kanntmachen, bestatigen;

c) ausserdem, nochmals, voraus, jederzeit, diesmal, ebenfalls, gleichzeitig,
gegenwarig, entgultig, kaufmannisch, annehmbar, preisgunstig, normaler-
weise, unmittelbar, arrangiert, auszahlbar, unbedingt;
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d) die Angelegenheit, der Ausstellungsstand, der Vertragsabschluss, die
Sonderbedingungen, der Aussenhandel, die Zuverlassigkeit, der Probeauf-
trag, die Werbedrucksachen, das Herstellungsprogramm.

7. Lesen Sie folgende Substantivgruppen; betonen Sie die Attribute
richtig.

Ein ausfuhrliches Angebot, die technische Seite, ein unwiderrufliches Akkre-
ditiv, ein bestimmtes Erzeugnis, eine internationale Ausstellung.

8. Lesen Sie folgende Formen; betonen Sie den Artikel und die Praposi-
tionen nicht.

Von jedem Gerat, bei einem Gesprach, mit der Leitung, uber die Meinung,
aus der Zeitschrift, wahrend des Aufenthaltes, auf die Offerte, fur die Pru-
fung, in der Lage, bei der Bank, von den Kunden.

9. Lesen Sie folgende Formen;beachten Sie die Betonung der Geniti-
vattribute.

Das Ahgebot der Firma, der Markt des Landes, das Ergebnis der Verhand-
lungen, die Anderung der Zahlungsart, die Adresse der Vereinigung, die Er-
klarung des Anbietenden, die Erwartung des Auftrages.

10. Lesen Sie folgende Satze im Fallton.

1. Was gibt es Neues?

. Was konnen Sie uns zu unserem Angebot sagen?

. Das ist unsere Neuentwicklung.

. Es geht um die Unterbreitung eines Richtangebotes.

. Herr Hartmann ist sicher, dass das Angebot angenommen wird.
. Das lasst sich im Prinzip machen.

. Der Preis versteht sich ab Werk ohne Verpackung.

. Wie erfolgt die Zahlung?

. Im Zusammenhang mit dem Angebot muss auch der Werbebrief erklart
werden.

10. Wir sind zu dieser Ausstellung eingeladen.

11. Ein Besuch bei lhrer Firma ist auch geplant.

12. Wo und wann findet die Ausstellung statt?

©Coo~NOOOP~,WN

11. Lesen Sie folgende Satze mit steigender Melodie.

1. Soll das Akkreditiv im Laufe von 30 Tagen nach Vertragsunterzeichnung
eroffnet werden?

Kann man die Zahlungsart andern?

Passt das Ihnen nicht ?

Musst du dich noch mit deiner Leitung in Verbindung setzen?

Ist das Ihre Neuheit?

. Sagen lhnen die Lieferbedingungen zu?

. Sind Sie in der Lage, das Angebot in der nachsten Zeit zu unterbreiten?
Lehnen Sie das Angebot der Firma ab?

. Sind Sie seit 1998 auf die Herstellung der Gerate spezialisiert?

©ONDUOAWN
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10. Werden lhre Gerate im In- und Ausland wegen lhrer Prazision und Zu-
verlassigkeit gern gekauft?

12. Lesen Sie richtig folgende Satze, die die direkte Rede enthalten;
beachten Sie dabei die Intonation.

1. Herr Antonow fragt: , Kdnnte ich bitte Herrn Hartmann sprechen?”

2. Herr Hartmann fragt: ,, Ist unser Angebot akzeptiert oder abgelehnt?*

3. Vertreter der Firma interessiert sich: ,, Was kdnnen Sie zu unserem Ange-
bot sagen?“

4. , Kann man die Zahlungsart andern?“, fragt Herr Hartmann.

5. Firma Konsul teilt mit: ,, Ihre Adresse verdanken wir dem Handelsburo in
Kaln.*

6. ,Fur Verpackung berechnen wir 0,5 % des Warenwertes®, berichtet der
Geschaftsfuhrer.

7. Der Kunde mochte wissen: , Kann die Verladung sofort nach Eréffnung
des Akkreditivs erfolgen?”

8. Herr Hartmann teilt mit: ,, Das lasst sich im Prinzip machen.”

9. Herr Antonow sagt: , Wir haben einander auf der Leipziger Messe ken-
nengelernt.”

Ubungen zur Wortbildung und Wortbedeutung

13. Bilden Sie aus den folgenden Wortern entsprechende Verben.
Die Prazision, die Entschuldigung, die Leitung, die Verhandlung, das Ergeb-
nis, der Glaube, der Gedanke, der Abschluss.

14. Bilden Sie aus den folgenden Verben Partizip II.

Ablehnen, akzeptieren, andern, annehmen, bekommen, besprechen, eroff-
nen, enthalten, informieren, rechnen, teilnehmen, vereinbaren, vorlegen,
uberprifen, verzdgern.

15. Bilden Sie aus den folgenden Verben Substantive.
Meinen, unterzeichnen, erfullen, vertragen, anbieten, anfragen, einladen,
bekanntmachen, aufhalten, leiten, vorbereiten, berechnen.

16. Nennen Sie die Pluralform folgender Substantive.
Das Gerat, der Vertrag, das Niveau, der Kontakt, der Zweck, der Erfullungs-
ort, der Vertragsabschluss, die Bank, die Lieferzeit, das Ausland, die Firma.

Lexikalisch-grammatische Ubungen

17. Bilden Sie aus den angegebenen Adjektiven die entsprechenden At-
tribute zu den folgenden Substantiven.

Muster: ein Akkreditiv (unwiderruflich) — ein unwiderrufliches Akkreditiv

In Farben, die Fragen, die Menge, nach Namen, die Antwort, ein Angebot,
die Gerate, eine Firma, beim Kaufer, die Werbedrucksachen, ein Akkreditiv,
die Bedingungen.
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International, kaufmannisch, eventuell, illustriert, verschieden, bestatigt, op-
tisch, deutsch, notig, kommerziell, ausfuhrlich, endgultig.

18. Setzen Sie folgende Satze ins Perfekt.

1. Sie ... das Angebot ... . (akzeptieren)

2. Unsere Firma ... die Zahlungsart ... . (&ndern)

3. Womit ... Sie ... . (rechnen)

4. Unser Mitarbeiter ... alle kaufmannischen Bedingungen ... . (Uberprifen)
5. ... Ihre Firma unser Angebot schon ... ? (erhalten)

6. Die Partnerfirma ... das Angebot ohne Anderungen ... . (annehmen)

7. Die Firma ... schon eine Einladung zur Ausstellung ... . (erhalten)

19. Setzen Sie die passenden Prapositionen und den Artikel, wo es no-
tig ist, ein.

1. Ich danke |Ihnen ... Ihren Brief ... 10.02. und freuen uns, dass Sie sich ...
Gerate interessieren.

2. Als Drucksache sendet die Firma Prospektmaterial ... Gerate, die sie ge-
genwartig liefert.

3. ... Zeit bendtigen die Geschaftspartner ... alle Gerate eine Lieferzeit ... 6-8
Wochen.

4. Das Unternehmen ist ... 2009 ... die Herstellung der optischen Gerate
spezialisiert.

5. Es handelt sich ... ein Angebot ... Wollstoffe.

6. Die Zahlung erfolgt ... Laufe ... 30 Tagen ... Erhalt der Ware ... 3 % Skonto.
7. Das Akkreditiv ist ... Dresdener Bank ... Minchen auszahlbar.

8. Die Gerate werden ... In- und Ausland ... ihrer Prazision und Zuverlassig-
keit sehr gern gekauft.

Text 1.
20. Horen Sie sich den Dialog auf CD an; beachten Sie die Aussprache
und die Tonfuhrung.

21. Lesen Sie den Dialog zu zweit vor:

AM AUSSTELLUNGSSTAND DER VEREINIGUNG ,,ASTOR* IN MOSKAU

Bauer: Herr Antonow, darf ich Sie bekanntmachen: Herr Hartmann — Herr
Antonow.

Hartmann: Wir kennen uns bereits.

Antonow: Ja. Herr Hartmann. Jetzt erinnere ich mich auch. Wir haben ei-
nander auf der Leipziger Messe kennengelernt, nicht wahr? Als der Vertrag
uber Maschinen Typ K. unterzeichnet wurde.

Hartmann: Eben.

Bauer: Herr Antonow, wir mochten Sie einen Augenblick sprechen. Wir wer-
den Sie nicht lange aufhalten.
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Antonow: Aber bitte. Ich habe genug Zeit.

Hartmann: Wir beabsichtigen, Ihnen unser Angebot Uber optische Gerate
,Olymp® zu unterbreiten.

Antonow: Ein Richtangebot also?

Hartmann: Ja, und dieses Angebot ist schon vorbereitet. Wir mochten es
Ihnen Ubergeben.

Antonow: Ist gut. Ich werde das Angebot an unseren Kunden weiterleiten.
Im Moment aber kann ich nichts Bestimmtes sagen, weil das Gerat auf un-
serem Binnenmarkt noch nicht bekannt ist.

Bauer: Ja, das ist unsere Neuheit. Aber wir sind der Meinung, dass die Ge-
rate Ihren Kunden zusagen werden, weil sie dem Weltniveau entsprechen.
AuBerdem sind die Liefer- und Zahlungsbedingungen sehr gunstig.
Antonow: Selbstverstandlich wird die Offerte aufmerksam gepruft.

Bauer: Ja, wir bitten Sie, das Angebot zu prufen und uns so bald wie mog-
lich Uber das Ergebnis zu informieren.

22. Antworten Sie.
1. Treffen sich Herr Antonow und Herr Hartmann zum ersten Mal, oder ken-
nen sie sich schon?
. Erkennen die Herren einander sofort?
. Woher kennen sie sich?
. Soll das Gesprach lange dauern?
. Worum geht es beim Gesprach?
. Was fur ein Angebot beabsichtigt die BRD-Firma zu unterbreiten?
. Warum kann Herr Antonow zum Angebot nichts Bestimmtes sagen?
. Welcher Meinung ist die BRD-Firma von den Geraten und warum?
. Wie sind die Liefer- und Zahlungsbedingungen?
10. Warum braucht Herr Antonow etwas Zeit fur die Vorbereitung einer Ant-
wort auf die Offerte?
11. WorUber bittet die BRD-Firma sie zu informieren?
12. Wie lange kann die Firma, lhrer Meinung nach, auf die Antwort warten
und warum?

©CoONOOITh,hWIN

23. Ersetzen Sie die fettgedruckten Worter und Wortgruppen durch die
sinnverwandten aus dem Dialog.
. Darf ich Ihnen vorstellen?
. Wir kennen uns schon.
. Jetzt weiss ich auch.
. Wir haben unsere Bekanntschaft auf der Leipziger Messe gemacht.
. Wir mochten mit lhnen einige Minuten sprechen.
. Unser Gesprach dauert nicht lange.
. Wir mochten Ihnen unser Angebot Uber Gerate ,Olymp*“ machen.
. Ich werde das Angebot unseren Kunden weitersenden.
. Jetzt kann ich nichts Genaues sagen.
10 Das Gerat ist auf dem Markt des Landes noch nicht bekannt.
11. Das ist unsere Neuentwicklung.
12. Wir meinen, dass die Gerate |hren Kunden gefallen werden.

©CoOoO~NOOOTRhWN =
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13. Die Gerate sind nach internationalen Normen hergestelit.

14. Naturlich wird die Offerte ausfuhrlich besprochen.

15. Wir bitten Sie, die Offerte zu prifen und uns Uber das Resultat zu infor-
mieren.

24. Stimmt es, oder stimmt es nicht? Wie ist es im Dialog?

1. Herr Antonow und Herr Hartmann kennen sich schon lange.

2. Herr Antonow erkennt Herrn Hartmann sofort.

3. Die Herren haben sich bei einer internationalen Ausstellung in Moskau
kennengelernt.

4. Das Gesprach soll, nach den Worten von Herrn Bauer, lange dauern.

5. Es geht um die Unterbreitung eines Angebotes und zwar eines Richtangebotes.
6. Herr Antonow ist bereit, eine Antwort auf das Angebot sofort zu geben.

7. Herr Antonow ist sicher, dass das Angebot seinen Kunden zusagt.

8. Herr Bauer teilt mit, dass die Gerate dem Weltniveau entsprechen.

9. Das Angebot wird gepruft, und die Firma wird so bald wie moglich Uber
das Ergebnis informiert.

25. Erganzen Sie die Satze.

a) 1. Herr Antonow, wir mochten Sie ... ... sprechen.
2. Aulerdem sind die ... und ... sehr gunstig.

3. Ist unser Angebot ... oder abgelehnt?

4. Wann kénnen wir mit entgaltiger ... rechnen?

5. Die Zahlung erfolgt durch ein ... und ... Akkreditiv.
6. Die Verladung kann sofort nach ... des Akkreditivs ... .
b) 1. Die Fa. ist in der Lage, ... .

2. Es ist vorgesehen, ... .

3. Wir bitten Sie, ... .

4. Ich bin beauftragt, ... .

5. Die Firma hofft, ... .

26. Lesen Sie den Text 1 fur sich, und spielen Sie ihn.

27. Spielen Sie ein Gesprach aufgrund des Dialoges zur folgenden Situati-
on.

Herr Bauer ruft Herrn Antonow in der Vereinigung an und informiert ihn tGber
den Wunsch seiner Firma, ein Angebot zu unterbreiten. Dabei vereinbaren
die Partner auch den Termin fur eine Verhandlung.

Text 2.
28. Horen Sie sich den Dialog auf CD an; beachten Sie die Aussprache
und die Tonfuhrung.

29. Lesen Sie den Dialog zu zweit vor.

WANN KONNEN WIR MIT DER ENDGULTIGEN ANTWORT RECHNEN?
(Telefongespréch)
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Antonow: Hier Antonow. Guten Tag.

Hartmann: Hier Hartmann. Herr Antonow, ich mdchte Sie an unser Angebot
erinnern. Was konnen Sie zu unserem Angebot sagen? Es ist sicher schon
gepruft.

Antonow: Ja. Ich muss um Entschuldigung bitten. Wir haben die Antwort ein
wenig verzogert, weil wir erst gestern den Bescheid von unseren Kunden
bekommen haben.

Hartmann: So. Ist unser Angebot akzeptiert oder abgelehnt?

Antonow: Die Kunden haben das Angebot akzeptiert. Ich meine die techni-
sche Seite. Die kaufmannischen Bedingungen mussen aber noch uberpruft
werden.

Hartmann: Es ist Ihr gutes Recht, Herr Antonow, aber ich kann Ihnen im Vo-
raus sagen, dass unsere Preise den Weltmarktpreisen entsprechen. Wann
konnen wir also mit der endgultigen Antwort rechnen?

Antonow: Ich glaube, in ein paar Tagen ist schon alles erledigt.

30. Antworten Sie.

1. War das Angebot zum Moment des Telefongespraches gepruft oder nicht?

2. Warum konnte die Vereinigung ihren Handelspartner Uber das Ergebnis
der Prufung friher nicht informieren?

3. Wurde das Angebot vom Werk akzeptiert oder abgelehnt?

4. Warum kann Herr Antonow im Moment keinen endgultigen Bescheid zur
Offerte geben?

5. Warum ist Herr Hartmann trotzdem sicher, dass das Angebot angenom-
men wird?

6. Wann kann die BRD-Firma mit dem endgultigen Bescheid rechnen?

31. Lesen Sie den Dialog 2 fiir sich und spielen Sie ihn.

32. Spielen Sie ein Gesprach aufgrund des Dialoges zur folgenden Si-
tuation.

Antonow ruft selbst in der Vertretung der BRD-Firma an. Er ist beauftragt,
uber die Meinung des Werkes zu informieren und einen Termin fur die Be-
sprechung der kommerziellen Fragen zu vereinbaren.

Text 3.
33. Horen Sie sich den Dialog auf CD an, beachten Sie die Aussprache
und die Tonfuhrung.

34. Lesen Sie den Dialog zu zweit vor.

DIE ZAHLUNGSBEDINGUNGEN MUSSEN PRAZISIERT WERDEN
(Telefongespréch)

Vermittlung: Vertretung der Firma ,Bosch® in Moskau.
Antonow: Konnte ich bitte Herrn Hartmann sprechen?
Vermittlung: Einen Moment bitte!

Hartmann: Hartmann am Apparat.
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Antonow: Guten Tag, Herr Hartmann. Hier Antonow von der Firma ,Sie-
mens”.

Hartmann: Guten Tag, Herr Antonow. Was gibt es Neues? Was kénnen Sie
zu unserem Angebot sagen?

Antonow: Herr Hartmann, wir haben lhre kaufmannischen Bedingungen
uberpruft. Ich bin beauftragt, Ihnen zu sagen, dass die Bedingungen im
groBen und ganzen annehmbar sind. Die Zahlungsbedingungen aber mus-
sen prazisiert werden.

Hartmann: Im Angebot ist angegeben, dass die Zahlung durch ein unwider-
rufliches bestatigtes Akkreditiv erfolgt. Passt das Ihnen nicht?

Antonow: Nein, weil bei uns die Zahlung per Inkasso ublich ist. Kann man
die Zahlungsart andern?

Hartmann: Ich glaube ja, wenn Sie es unbedingt wollen. Das lasst sich im
Prinzip machen. Aber ich muss mich mit meiner Leitung in Verbindung setzen.

35. Antworten Sie.

1. In welcher Angelegenheit ruft Herr Antonow Herrn Hartmann an?

2. Welche Bedingungen und warum mussen prazisiert werden?

3. Welche Zahlungsbedingungen stehen im Angebot der BRD-Firma?

4. Warum sind fUr die russische Seite diese Bedingungen nicht annehmbar?
5. Kann die Zahlungsart, welche im Angebot angegeben ist, geandert werden?
6. Warum kann Herr Hartmann die Anderung der Zahlungsart nicht sofort
bestatigen?

36. Gebrauchen Sie die eingeklammerten Worter und Wortgruppen,
und berichten Sie:

a) uber die kaufmannischen Bedingungen, welche Herr Hartmann angebo-
ten hat (anrufen, mitteilen, kaufmannisch, Bedingung, Uberprufen, annehm-
bar, Akkreditiv);

b) Uber die Meinung der russischen Vereinigung zu den angebotenen Be-
dingungen (erfolgen, Inkasso, Zahlungsart, andern, ublich sein, bitten, sich
in Verbindung setzen, warten, rechnen).

37. Lesen Sie den Dialog 3 noch einmal und spielen Sie ihn.

38. Lesen Sie die Dialoge 1, 2, 3, und berichten Sie uber die geschaftli-
chen Kontakte zwischen der Vereinigung und der BRD-Firma nach den
folgenden Punkten.

1. Das Treffen von Herrn Antonow und Herrn Hartmann am Ausstellungsstand.
2. Die Ubergabe des Angebotes.

3. Die Meinung des Werkes Uber die technische Seite des Angebotes.

4. Die kaufmannischen Bedingungen, welche im Angebot angegeben waren
(Preise, Termine, Zahlungsbedingungen).

5. Die Meinung der russischen Firma Uber die kaufmannische Seite des An-
gebotes.

6. Ihre Meinung Uber die Weiterentwicklung dieses Geschaftes.
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39. Spielen Sie ein Gesprach aufgrund der Dialoge 1-3 zur folgenden
Situation.
Herr Hartmann hat mit seiner Leitung Uber die Anderung der Zahlungsart
gesprochen und trifft sich in dieser Angelegenheit mit Herrn Antonow. Es
werden alle kaufmannischen Bedingungen nochmals prazisiert und die An-
nahme des Angebots durch die russische Vereinigung bestatigt.

Text 4.
40. Lesen Sie den Text.

Was ist eigentlich ein Angebot.

Das Angebot oder die Offerte ist die Erklarung des Anbietenden, dass er be-
reit ist, eine bestimmte Ware zu bestimmten Bedingungen zu liefern. Es gibt
verlangte und unverlangte Angebote. Das verlangte Angebot ist die Antwort
auf eine Anfrage. Mit dem unverlangten Angebot haben wir es dann zu tun,
wenn der Lieferant es von sich aus unterbreitet, ohne dass er vom potenziel-
len Kaufer darum gebeten wurde. Es gibt aber befristete und freibleibende
(unverbindliche) Angebote. Beim befristeten Angebot setzt man eine Frist
fur die Annahme des Angebots, d.h. die Annahme des Angebots muss in-
nerhalb des angegebenen Termins eingehen. Der Anbieter schreibt dann
beispielsweise ,gultig bis zum 30. August®. Ein freibleibendes (unverbind-
liches) Angebot enthalt eine Klausel, durch die der Verkaufer seine Bedin-
gung an das Angebot begrenzt (oder ausschliesst), z.B. ,ohne Verbindlich-
keit®, ,soweit verfugbar®, ,solange Vorrat reicht®, ,Preisanderungen vorbehal-
ten“ usw. Wenn das Angebot vom eventuellen Kaufer prompt und ohne An-
derungen angenommen wird, muss der Verkaufer die angebotenen Waren
zu den genannten Bedingungen liefern.

Ein vollstandiges Angebot enthalt folgende Punkte:

Art und Qualitat der Ware

Liefermenge

Preis

Lieferbedingungen

Lieferzeit

Zahlungsbedingungen

. Erfullungsort.

Da sich der Empfanger des Angebotes ein Bild von der Ware machen muss,
werden ihm oft Prospekte, Kataloge, Muster oder Proben zugesandt.

Im Zusammenhang mit dem Angebot muss auch der Werbebrief (oder Re-
klamebrief) erklart werden. Jedes Angebot ist gleichzeitig ein Werbebrief. Es
gibt aber auch Werbebriefe, welche keine Angebote sind, da sie keine oder nur
wenige Angaben Uber Preise und Verkaufsbedingungen enthalten. Sie sollen
nur den Empfanger Uber ein bestimmtes Erzeugnis informieren. Werbebriefe
mussen auch nicht unbedingt sofort zu einer Bestellung fuhren; oft soll nur er-
reicht werden, dass der Empfanger um Prospekte oder um ein ausfuhrliches
Angebot bittet. Werbebriefe werden meist gleichzeitig an mehrere Empfanger
gesandt. Oft werden ihnen illustrierte Werbedrucksachen beigelegt.
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41. Beantworten Sie die folgenden Fragen.

1. Was versteht man unter einem Angebot?

2. Welche Arten von Angeboten gibt es?

3. Worin besteht der Unterschied zwischen einem verlangten und einem un-
verlangten Angebot?

4. Was bedeutet ,befristetes Angebot*?

5. Was ist unter dem freibleibenden Angebot zu verstehen?

6. Wie wird das Angebot anders genannt?

7. Welche Angaben enthalt ein vollstandiges Angebot?

8. Warum wird einem Angebot oft verschiedenes Prospektmaterial beigelegt?
9. Was ist ein Werbebrief, warum kann er nicht immer ein Angebot genannt
werden?

42. Berichten Sie, was Sie aus dem Text Uber das Angebot erfahren haben.

43. Machen Sie sich mit dem Inhalt eines verlangten Angebots vertraut.

Korner&Co.
LUubeckerstr. 15 28437 Bremen
Max Beier 10.02.2011
Spielwarengrof3handel
Sandmannstr. 7
31675 Hammeln

Angebot

Sehr geehrter Herr Beier,
vielen Dank fur lhre Anfrage vom 05.02.2011 und lhr Interesse, unsere Er-
zeugnisse in lhr Verkaufsprogramm aufzunehmen.

Wunschgemaly schicken wir Ihnen in der Anlage unseren Katalog mit der
neuesten Preisliste. Den GroRhandlern gewahren wir auf unsere Preise ei-
nen Hochstrabatt von 3 %. Falls Sie mit unseren Erzeugnissen einen noch
zu definierenden Umsatz uberschreiten, erhalten Sie am Jahresende einen
Bonus von 2%.

Unser Vertreter wird Sie Anfang Juli besuchen und die von lhnen gewtnsch-
te Musterkollektion unserer Spielwaren mitbringen. Sie kdbnnen von ihm un-
sere detaillierten Lieferungs- und Zahlungsbedingungen erfahren.

Wir wirden uns freuen, wenn Sie uns aufgrund unseres Angebots einen
Auftrag erteilten und dies der Beginn einer fur beide Seiten gunstigen Ge-
schaftsbeziehung ware.

Mit freundlichem Grul}

Korner&Co.
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Klnze
Martin Klinze — Abteilungsleiter

1 Katalog

44. Beantworten Sie die Fragen zum verlangten Angebot.

1. Was schickt die Firma Kérner&Co Herrn Beier in der Anlage?

2. Welche Rabatte gawahrt die Firma Korner&Co. den Grolthandlern?

3. Zu welchem Zweck wird der Vertreter der Firma Korner&Co zu Herrn
Beier kommen?

4. Welche Hoffnung wird zum Schluss des Schreibens zum Ausdruck ge-
bracht?

45. Machen Sie sich mit dem Inhalt eines freibleibenden Angebots
vertraut.

Radfahr AG
Kochstrasse 17 20345 Hamburg
Martin Bohmer 10.02.2011
Sportwarengrofhandel
Lindenstr. 7

31675 Dudenhof

Freibleibendes Angebot

Sehr geehrter Herr Bohmer,

Von unseren Dudenhofer Freunde haben wir erfahren, dass Sie vor kurzem
ein grolRes Sport-Fachgeschaft eroffnet haben und Fahrrader erstklassiger
Qualitat fuhren.

Unsere Firma stellt seit 20 Jahren Fahrrader aller Arten und Groflen her. In
den letzten Jhren haben wir uns auf Fahrrader der Spitzenklasse speziali-
siert, die sowohl in Preis als auch in Qualitat konkurrenzfahig sind.

Wir erlauben uns, Ihnen unsere neuesten Kataloge, Preislisten sowie unsere
Lieferungs- und Zahlungsbedingungen zu Gbersenden.

Bei unverzuglicher Bezahlung gewahren wir 4% Skonto, bei Zahlung inner-
halb von 14 Tagen 2%.

Wir wirden uns freuen, mit lhnen in Geschaftsverbindung zu kommen, und sind
davon Uberzeugt, dass Sie in Inrem Sport-Fachgeschaft unsere Erzeugnisse mit
gutem Erfolg verkaufen konnen. lhr erster Auftrag wird Ihnen auch zeigen, dass
wir bemuht sind, alle Lieferwunsche mit grofter Sorgfalt zu erfullen.

Mit freundlichem Gruf3
Radfahr AG

E. Franke

Emil Franke — Verkaufsleiter
2 Anlagen

46. Beantworten Sie die Fragen zum freibleibenden Angebot.
1. Welches Geschaft hat Herr Bohmer vor kurzem eroffnet?
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2. Was stellt die Firma Radfahr AG her?

3. Was schreibt der Vertreter der Firma Radfahr Uber deren Erzeugnisse?
4. Womit kann Herr Bohmer bei sofortiger Zahlung rechnen?

5. Wovon ist Herr Franke Uberzeugt?

6. Worum ist die Firma Radfahr AG bemuht?

ZUSAMMENFASSUNG
47. Erganzen Sie die Dialoge mit mehreren Varianten, und spielen Sie sie.
1) A:...
B: Ja, das ist selbstverstandlich.
2)A: ...
B: Ja, wir sind mit dem Ergebnis auch zufrieden.
3)A: ...
B: Das lasst sich bestimmt machen.
4) A: ...
B: Leider ist es nicht vorgesehen.
5)A: ...
B: Die erforderlichen Unterlagen werden lhnen vorgelegt.
6) A: ...
B: Leider haben wir damit nicht gerechnet.
7)A: ...
B: Sie konnen damit bestimmt rechnen.
8)A: ...

B: Bei uns ist es auch ublich.

48. Lesen Sie den folgenden Brief, und fassen Sie den Grundgedanken
des Briefes zusammen.

Sehr geehrte Herren!

Wir danken lhnen fur Ihren Brief vom 10.2. und freuen uns, dass Sie sich fur
unsere Gerate interessieren.

Als Drucksache senden wir lhnen Prospektmaterial Uber alle Gerate, die wir ge-
genwartig liefern. Die Prospekte enthalten Beschreibungen von jedem Gerat.
Die Preise sind in der beiliegenden Exportpreisliste enthalten. Sie verstehen
sich ab deutsche Grenze, einschlielllich Verpackung. Preisanderungen be-
halten wir uns vor.

Unsere Zahlungsbedingungen sind: Bei Erstauftragen Eroffnung eines unwi-
derruflichen Akkreditivs, auszahlbar bei der Dresdener Bank in Munchen.
Zur Zeit bendtigen wir fur alle unsere Gerate eine Lieferzeit von 6-8 Wochen.
Wir sind seit 1998 auf die Herstellung von Geraten spezialisiert. Unsere Ge-
rate werden im In- und Ausland wegen ihrer Prazision und Zuverlassigkeit
sehr gern gekauft.

Wir hoffen, bald von Ihnen einen Probeauftrag zu erhalten. Er wird genau er-
ledigt.

Mit freundlichen Gruf3en
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Anlage
Exportpreisliste

49. Beantworten Sie die folgenden Fragen.

. Warum sendet der Verkaufer das Angebot? Welche Ware wird angeboten?
. Welche Angaben enthalt das Prospektmaterial?

. Welche Punkte enthalt das Angebot?

. Wie verstehen sich die Preise?

. Wie erfolgt die Zahlung?

. Im Laufe welcher Zeit konnen die Gerate geliefert werden?

. Wie lange schon ist die Firma auf Gerate spezialisiert?

. Warum werden die Gerate von der Kundschaft gern gekauft?

O~NOO OB WN -

50. Berichten Sie kurz, worum es sich im Angebot handelt.

51. Antworten Sie, ob dieses Angebot lhrer Meinung nach auch ein
Werbebrief genannt werden kann. Begriinden Sie lhre Meinung.

52. Spielen Sie ein Gesprach zur folgenden Situation.
Sie haben ein solches Angebot von einer Firma bekommen und treffen sich
mit dem Vertreter dieser Firma zur Besprechung des Angebots.

53.1. Lesen Sie den folgenden Brief, und fassen Sie den Grundgedan-
ken des Briefes zusammen.

Sehr geehrte Damen und Herren!
gestatten Sie uns, lhnen hiermit unser Angebot Uber Wollstoffe zu unterbrei-
ten. Es handelt sich um
Wollstoffe, das Stlck zu ca. 50 m, Breite 145 cm
Nr. 64352 Gewicht je Ifd. m? 450g Preis je 30 Euro m

62667 Gewicht je Ifd. m?420g Preis je 27 Euro m

60322 Gewicht je Ifd. m? 390g Preis je 25 Euro m
Muster dieser Stoffe in verschiedenen Farben senden wir lhnen mit diesem
Brief zu. Die Preise verstehen sich frei deutsche Grenze einschlielRlich Ver-
packung. Lieferzeit: 2-3 Monate. Zahlung: Im Laufe von 10 Tagen nach Er-
halt der Ware mit 3% Skonto, im Laufe von 30 Tagen mit 2% Skonto oder im
Laufe von 60 Tagen netto.
In Erwartung |Ihres Auftrages verbleiben wir
Mit freundlichen Grif3en

53.2. Berichten Sie liber das Angebot der Firma nach den folgenden
Punkten.

1. Art und Qualitat der Ware;

2. Liefermenge;

3. Preis;

4. Zahlungsbedingungen;

5. Lieferzeit.

53.3 Sprechen Sie zur folgenden Situation.
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Sie haben das Angebot der Firma erhalten, mussen es aber ablehnen. Bei
einem Gesprach mit dem Vertreter der Firma begriinden Sie die Ablehnung
des Angebots.

54. Erfullen Sie die folgenden Aufgaben.

1. MNpenctaBbTe 3aMecTUTENst AMPEKTOpa Bawlen upMbl NpeacTtaBUTENo
dupmbl 3 GPIT, 3aHMMmatowemyca umnopTom u3 benapycu.

2. lTlosscHuUTe nNpeacTaBuUTESNO (PUPMbI, YTO B BalleM MPearioKeHUn pedb
noet 06 OPUEHTUPOBOYHbLIX LieHaX. OHU MOTyT ObITb U3MEHEHDI.

3. lNocTaBbTe npencraButena UPMblI B U3BECTHOCTb, YTO afpec Ballero
o0beanHeHns nameHusnca. Hasosute Takke HOBbIM HOMepP TenedoHa.

4. 3aBepbTe npefcraButenis UpPMbl, YTO Bbl B JIO6ON MOMEHT MOXeTe
NPUHATL ero ANa peLlleHnss BONpPOCOoB, KacalLwWuxcs nepegaBaemMoro Bamun B
AAHHbIN MOMEHT MPeasiIoXKeHUS.

5. MNonHTepecynTecb y npeacrtaButens pupMbl, NpeaycMOTPEHO N noce-
LLileHMe 3aBoja, CTaHKM KOTOPOro Bbl 3aKynaeTte, MOXeTe N1 Bbl Ha 3TO pac-
CUYMTbIBaATb.

6. Coobwmte npeactaBuTento UPMbl, YTO Bbl AOBOJSIbHbI pe3yrbTaTamu
ncnoitanms (Prufung) ctaHkoB. B obliem 1 LUenom ctaHkM nokasanu BbICO-
Kyt0 Mpon3BoauTenbHOCTb. OHU COOTBETCTBYIOT MPOU3BOAUTESTLHOCTU, KO-
TOpas ykasaHa B KOHTpakTe.

7. CoobwuTte npencrasutento UPMbI, YTO Bbl BHMMATENbHO WU3Y4unu
npegnoxeHue ero gupmel. o BalemMy MHEHUIO, OHO NpUeMNEMO U OTBeYa-
eT MHTepecam BalLMX KITMEHTOB.

8. CoobwmTte npeactaBuTento pupMbl, Kakue Buabl nratexa NpUHATbI B
BalleM 0O0beauHEHUN.

55. Sprechen Sie zu zweit zu den folgenden Situationen.

1. Sie empfangen den Vertreter einer Firma. Seine Firma ist am Kauf lhrer
Ware interessiert. Sie informieren den Vertreter der Firma Uber lhre Liefer-
moglichkeiten.

2. Vor einiger Zeit haben Sie der Firma Ihr Angebot Ubergeben und treffen
sich jetzt mit dem Vertreter der Firma zur Besprechung des Angebots.

3. Sie lehnen das Angebot der Firma ab. Die Lieferbedingungen sagen
Ihnen nicht zu.

4. Die Firma bittet Sie um ein Angebot, Sie sind aber nicht in der Lage, das
Angebot in der nachsten Zeit zu unterbreiten.

SCHRIFTLICHE AUFGABEN

56. Ubersetzen Sie ins Deutsche.

1. [loroBop nognuca.

2. PaboTta coenaHa.

3. buneTbl 3aka3aHbl.

4. CpoK eLle He cornacoBaH.

5. Korga mMbl npuexanu, Bce ObIS1o yxxe NnogroToBrieHo.
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6. A He 3BoHMN [NeTpoBY, TakK Kak BCe OblNo BbIICHEHO 6€3 ero NoMoLLW.
7. K nucbMy NpunoXKeHbl Katanorn u npocnekThbl.
8. 3ta npobnema eule He peLueHa.

57. Losen Sie die Klammern auf.

1. Ich erinnere mich gut an ... (Sie, Herr Muller, unser Gesprach, dieser Vertrag).
2. Das entspricht ... (die Vertragsbedingungen, das Weltniveau, der Vertrag,
die Spezifikation, der Wunsch des Kunden).

3. Das sagt ... (wir, der Kunde, die Firma) zu.

4. Unsere Firma spezialiesiert sich ... (Fahrrader hochster Klasse, Wasch-
maschinen neuer Typen, die Herstellung dieser Erzeugnisse).

5. Sie durfen ... (die Qualitat unserer Produkte, der Liefertermin, unsere Zu-
sammenarbeit) Uberzeugt sein.

6. Sind Sie weiterhin ... (kleine Fernsehgerate, unser Angebot, die Leferbe-
dingungen) interessiert.

58. Schreiben Sie deutsch.

MN: N'ocnoguH Mionnep, Mbl xoTenn Bbl NepegaTb Bam Halle npeasioxXeHue.
[MpeonoxeHne opmeHTUpoBovHoe. Mbl Hageemcs, YTO OHO BaM Mnogonaer.
PasymeeTcs, Mbl HE NMPOCMM Bac cenyac ckasaTb YTO-TO onpegerieHHoe. A
nosiarato, Bbl U3y4yuTe npeanoxeHne n HpopmupyeTe Hac O pesyrnbTarTe.
M: [a, rocnoguH lNeTpoB, cenyac A He MOry gaTb OKOHYaTernbHOro oTeeTa.
Mbl BHMMATENBbHO WU3Yy4YUM MNpeasioXeHne, nownem ak3emnndap (das
Exemplar) Hawum 3akaszymkam. B npuHUMne OHM 3anHTepecoBaHbl B BalLew
Npoaykumn, U s Aymato, YTo Balle NpeanoXxeHue oTBevaeT UX 3anpocam,
TaK Kak Ball ToBap Bcerga CoOOTBEeTCTBYET MUPOBbLIM CTaHA4apTaM.

59. Schreiben Sie deutsch.

a) 1. Mbl paccuuTbiBaem Ha 6raronpusiTHoble yCroBus.

2. CoobwuTte Ham, noxanymcra, Ha Kakom CPOK NMOCTaBKM Mbl MOXEM pac-
CUYMTbIBATD.

3. Mbl paccynTbiBaeM, YTO MOSTy4YMM OKOH4YaTesbHbIN OTBET Ha crefyoLlen
Hegene.

4. Mbl npyHMMaem Balle npeasioxXeHue.

5. LleHa onsa Hac npuemnema.

6. Mbl xoTenn Obl 06CYANTL KOMMEPYECKME BOMPOCHI, TaK Kak HaM He Mnoa-
XOOSAT YCroBMA Nnartexa.

7. K coXaneHuto, Mbl BbIHY>KOEHbI OTKIMOHUTb Balle MpearioXeHue, Tak Kak B
HACTOSALMA MOMEHT HalUM KNUEHTLI HE 3anHTEpecoBaHbl B 3aKyrnke obopynosa-
HUS.

8. lNpocum coobwnTb, Kakon BMA NnaTtexa Bbl npeanaraeTte. Y Hac NPUHAT
nnaTex rno akkpeauTmey.

9. Mbl xoTenu 6bl 3HaTb, Kakue yCcnoBusi MOCTaBKMU NPUHATBI (SBNAKOTCA TU-
NMMYHBIMN) Ha Bawen pupme.

10. B obwwem 1 uenom npeanoxeHme MoXeT OblTb NPUHATO.
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11. B 06Lwem Mbl cornacHbl C BaMu, 4YTO 3TOT BUA Nfatexa npuemMrnem.

12. Mbl npocum Bac naMmeHuTb 3TOT NyHKT (der Punkt) gorosopa.

13. CpoKk nocTaBkM OOMKEH ObITb M3MEHEH, TaK KakK 3aBO4 HE B COCTOSIHUM
N3roToBUTbL Tpebyemoe KONMMYEeCTBO CTAHKOB K YKa3aHHOMY CPOKY.

14. Mbl NpocMM Bac NMPOBEPUTb CYET, TaK Kak B HEM MMeeTCs olunbka, u
CyMMa B CYETE He COOTBETCTBYET KOHTPAKTY.

15. Kak bygeT npousBoantbca nnatex? — lNnaTtex npoussoantcs no 6e3ot-
3bIBHOMY NOATBEPXKAEHHOMY aKKpeauTUBY.

16. Mbl npegnaraem B kKadecTBe (als) BMaa nnaTexa nratex no MHKacco.

b) 1. Paspewmnte HaMm HacTOAWMM MPeaCcTaBUTb Hally NPOU3BOACTBEHHYIO
nporpammy.

2. Mbl pagbl yCTaHOBUTb [ENOBbIe KOHTAKTbl C Ballen hupmMon n npeanara-
€M BaM Hall ToBap Ha cnegywouwmx ycrnosusx: LleHa noHumaeTca ppaHko
rpaHmua OPIT — Monbwa (Polen) 1 aBnaeTca OENCTBUTESNTbLHON B TeYeHue
OAHOro rofa ¢ gatbl nognucaHuna gorosopa. lNnaTtex nponssogmtcsa no 6es-
OT3bIBHOMY MNOATBEPXAEHHOMY akkpeanTusy B ©OaHke Ne.... AkkpeanTus
AO0IKeH ObITb OTKPbIT B TEYEHME Mecsla Nnocre 3akniyeHns gorosopa. Mbl
roToBbl NPeoCTaBUTb BaM CKMAKY C KonuyectBa B pa3mepe (in Hohe) 5% ot
CTOMMOCTW TOBapa, TakK Kak Bbl OTHOCUTECH K HalLlMM OAAaBHUM KIMEHTaM.

3. MoaTteepxaaem obydeHMe BalMX CNeuuanucToB Ha Halwem 3aBofe, Kak
NpeayCMOTPEHO B KOHTPaKTe.

4. HanomuMHaemMm BaMm, 4YTO CPOK OTIpy3kM OyaeT UM3MEHEH, U Bbl CMOXeTe
paccunTbiBaTb Ha MosyyYyeHMe NepBON NapTUM ToBapa B CEHTAOpPE TeKywero
roga. 5. Hactoawum noarsepxgaem nosyyeHue Ballero 3akasa Ha npowus-
BOACTBO 12 nagenun tTuna X ¢ NoCTaBkoM B SsSHBape cero roga.

60. Schreiben Sie eine Antwort auf die Anfrage nach folgenden Infor-
mationen.

Die Firma LUNEX GmbH (Mowenstrasse 234, 34562 Ludwigshafen) antwor-
tet am 2.12.2011 auf die Anfrage der Firma KONEX AG (Bahnhofstrasse
354, 56643 Mannheim) wegen der Kaffeemaschine KRUPS YA 2056483.
Leider muss die LUNEX GmbH der Firma KONEX AG mitteilen, das lhre
Reaktion auf die Ausstellung in Frankfurt/Main, die in den ersten Aprilwoche
2010 stattfand, zu spat eingetroffen ist. Da das Interesse der Kaufer an der
Kaffeemaschine dieses Typs alle Erwartungen uUbertraf, ist die LUNEX
GmbH zurzeit mit Auftragen Uberhauft und ist bis Ende laufenden Jahres
nicht in der Lage, dieses Gerat zu liefern. Sie ware aber bereit, das ge-
wunschte ausfuhrliche Angebot zu unterbreiten, falls die KONEX AG mit ei-
ner Lieferung erst im ersten Quartal nachsten Jahres einverstanden ware.
Zum Schluss druckt sie die Hoffnung aus, dass das Interesse der Firma
KONEX an der Kaffeemaschine weiterhin besteht und dass die beiden Fir-
men in Geschaftsverbindung treten konnen.

61. Schreiben Sie ein Angebot nach folgenden Informationen.
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Die Fa. Hopferwerke KG (Ludwigstrasse 11, 80237 Munchen) antwortet am
23.4.2011 auf die Anfrage der Fa. TIPEX (Johann Straul3-Alee 9, 1100
Wien) vom 15.4.2011 zu lhrem Kopiergerat XY. Die Hopferwerke KG freuen
sich Uber das Interesse der Fa. TIPEX an lhrem Erzeugnis und Ubersenden
als Anlage den gewunschten Prospekt mit der genauen Beschreibung des
Kopiergerates sowie detaillierte Lieferungs- und Zahlungsbedingungen. Sie
hoffen auf eine Auftragserteilung.

Thema: Vertrag (Teil 1)

1. Merken Sie sich bitte folgende Lexik, Ubersetzen Sie ins Russische
nachstehende Worter, Wortgruppen und Satze.

1. ab|schliefen (schlof ab, hat abgeschlossen) - 3aknto4aTb (KOHTPaKT)
einen Vertrag abschliefen

2. ahnlich - noxoxunn, cxogHbIW, NOAOOHbLIN, aHANOrMYHbIN

ahnliche Waren

3. andererseits - C pyron CTOPOHbI

4. Angaben, die, PI. - naHHbIE

5. auflnehmen (nahm auf, hat aufgenommen) - BKMOYNTL (B KOHTPAKT)
den Punkt in den Vertrag aufnehmen

6. aus|gehen (ging aus, ist ausgegangen) von D - ncxoguntb u3 yero-n.
von Konkurrenzmaterialien ausgehen

7. AuBenwirtschaftsbank, die - BHeluakoHOMbaHK

8. bar: in bar - Hann4yHbIMK

9. berechtigt sein - 6b1Tb Bpase

Syn.: das Recht haben

10. bestehen (bestand, hat bestanden) auf D - HacTanBaTb Ha Yyem-n.
Wir bestehen auf diesem Preis.

11. Bestimmungshafen, der, Bestimmungshafen - nopT - HazHa4eHus
12. Differenz, die, -en - pasHuuya

13. einerseits - c 04HOM CTOPOHBI

14. einigen, sich (einigte sich, hat sich geeinigt) uber A - npuat K
cornaweHuro

sich Uber den Preis einigen

15. entgegen|kommen (kam entgegen, ist entgegengekommen) - ngtn
HaBCTpeyvy

In dieser Frage kommen wir Ihnen gern entgegen.

16. entstehen (entstand, ist entstanden) - Bo3HMKaTh, NOSABNATLCA
entstehende Kosten, Geblhren

17. erhohen (erhohte, hat erhoht) - nosbiwaTh

den Preis, die Anzahl erhdhen

Ant.: senken (senkte, hat gesenkt)

18. ermitteln (ermittelte, hat ermittelt) - yctaHasnuBaTtb, onpenensTtb
den Preis , die Export- und Importmaoglichkeiten ermitteln
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19. fach - B ... ak3emnnsapax

zweifach, dreifach

20. fest - TBepabIN (He Nognexawmnm N3MeHEHNSIM)
21. fest|setzen (setzte fest, hat festgesetzt) - HasHauaTb, ycTaHaBnNMBaTh,
den Preis, die Lieferbedingungen festsetzen

Syn.: festlegen

22. Frachtbrief, der, -e - HaknagHasa (xen.-gop.)

23. Frage, die, -n - BONpocC

Es kommt nicht in Frage. - O6 3aToM He MOXeT BbITb 1 peyu; 3TO OTNagaer.
Ein Rabatt kommt nicht in Frage.

24. Gebuhr, die, -en - cbop, Hanor

Hafen- und Zollgebuhren

25. gegenseitig - B3aMHbIN

gegenseitige Lieferungen

26. gelten (galt, hat gegolten) - cuntatbcsa yem-n.

Als Lieferdatum gilt das Datum des Frachtbriefes.

27. gleichmassig - paBHbI, 04MHAKOBbLIN

in gleichmapigen Partien

28. hinzu|geben (gab hinzu, hat hinzugegeben) - nobasnaTb
2% zum Preis hinzugeben

29. Hochstpreis, der, -e - npegenbHaga ueHa

30. Inhalt, der, ohne PI. — cogepxaHune, cogepxumoe
der Inhalt des Briefes

der Inhalt der Kiste

31. Kiste, die, -en - auiuk

32. Konnossement, das, -e - KOHOCaMeHT

ein voller Satz reiner Bord-Konnossemente

33. Kosten, die, PI. - pacxoapl

Das geht auf unsere Kosten. - 31o ngér 3a Haw cyer.
Auf wessen Kosten geht das? - 3a yen cyeT aTo ngeT?
fur A. Kosten tragen

34. Last, die, -en — rpys, Howa

zu Lasten G gehen, fallen - ngtn 3a c4€T Koro-s.

Die Kosten gehen zu Lasten des Kaufers.

35. laut G und D - cornacHo, B COOTBETCTBUM, NO

laut des Vertrages; laut dem Vertrag

Syn.: gemass

36. losen (Ioste, hat gelost) - pewatb

Probleme, Fragen losen

37. nachstehend - HMXxecneayroLwnn

38. niedrig - H13kMI

ein niedriger Preis

Ant.: hoch

niedrig liegen - HaXOOUTbLCA HA HN3KOM YpOBHE (O LeHax)
Ant.: hoch liegen
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Die Preise liegen niedrig (hoch).

39. offen - oTKpbLITHIN

eine offene Frage

40. Packliste, die, -en - ynakoBOYHbIN NNCT

41. Satz, der, Satze - komnnekT

ein Satz Ersatzteile

42. Schiff, das, -e - napoxoa, cyaHo

mit dem Schiff fahren, transportieren

43. Senkung, die, -en - noHWXeHne (LeHbl)

die Senkung der Preise

44. Standpunkt, der, -e Uber A - Touka 3peHus

Wie ist Ihr Standpunkt dartber?

45. Stuckliste, die, -en - cneundukauus

Syn.: die Spezifikation

46. teilen (teilte, hat geteilt) - pennte, NnogenuTb

die Differenz teilen

47. Ubereinstimmung, die, ohne PI. - cooTBeTCcTBUE

in Ubereinstimmung mit D - B COOTBETCTBUM C YEM-TI.

in Ubereinstimmung mit dem Vertrag

48. sich D etwas A liberlegen (Uberlegte sich, hat sich Uberlegt)
o0ayMbIBaTh, B3BELUMBATDL YTO-I.

Ich Uberlege mir das Problem.

49. uberzeugt sein von D - ObITb YOEXOEHHBLIM B YEM-IT.

Ich bin davon Uberzeugt.

50. um A - Ha (CTOMBKO BorbLUE, MEHbLLE); Ha (CTOMLKO YBENMNYUTD, YMEHbLUUTD)
den Preis um 2% reduzieren, erhdhen

51. unterliegen (unterlag, hat unterlegen) D - nognexatb yemy-n.
einer (keiner) Anderung unterliegen

52. Unterschrift, die, -en - nognuco

53. Verlust, der, -e - ybbITOK, NoTEPS

das Verlustgeschaft - yobiTouHasn coenka

54. verpflichtet sein - 6b1Tb 06513aHHBIM

Der Kaufer ist verpflichtet, ein Akkreditiv zu eroffnen.

Syn.: sich verpflichten

55. Versandgenehmigung, die, -en - pa3peLueHne Ha OTrpy3Ky
eine Versandgenehmigung erteilen - BblgaBaTb pa3peLlueHne Ha OTrpysKky
Syn.: Verladegenehmigung, die, -en

56. Verzeichnis, das, -sse - nepeyeHb, CNNCOK

57. Vorlieferung, die, -en - focpo4Has oTrpyska, noctaBka

58. vorliegend - gaHHbIN, HacTOALLMIA

der vorliegende Vertrag

59. vorlnehmen (nahm vor, hat vorgenommen) - nponssecTtu
die Lieferung, die Prufung vornehmen

60. werden (wurde, ist geworden) - cTaHOBUTLCSA

Die Preise werden hoher.

Nach dem Institut wird er Ingenieur.
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Es wurde Kalt.
61. im Zusammenhang mit D - B cBA3u ¢ 4yem-n.
im Zusammenhang damit, dass ...

2. Merken Sie sich folgende Redewendungen zum Vertrag.
Preis und Gesamtwert des Vertrages — LleHa n o6waa ctoumMocTb

gorosopa
Preis und Gesamtwert des Vertrages LleHa n obuwasa ctommocTb 40-
betragt ... (macht ... aus). ropopa cocTaBnser ... .
Die Preise verstehen sich ... einschliess- LleHbl noHMMaroTCs ... BKNoYas
lich Verpackung und Markierung. YNaKoOBKY U MapKUPOBKY.
Die Preise sind fest. LleHbl TBEPAbIE.
Der Preis schliesst Verladungs- und LleHa BkrnovaeT pacxobl Ha
Stauungskosten ein. MOrpy3Ky v yKnazaky B TPHOM.
Zahlungsbedingungen — YcnoBusa onnarthbl
Wir gewahren lhnen 3 Monate Ziel. Bbl MOXeTe onnatutb B Teye-

HMe 3 MecsLeB.

Bei Bezahlung innerhalb einer Woche [Npn onnarte B Te4eHUe OQHON
klrzen wir den Rechnugsbetrag um HeOernm Mbl COKpaTUM CyMMY Ha
3% Skonto. 3%.
Unsere Zahlungsbedingung: gegen Hawe ycrnosue onnarbl: no
ein unwiderrufliches Akkreditiv, eroff- 6e30T3bIBHOMY aKKpeauTuBy,
net bei der Bank X. OTKpbITOMY B 6aHke X.
Die Zahlung erfolgtin ... . OnnaTta npon3BoAUTCA B ... .
Die Zahlungsfrist lauft ... ab. Cpok nnaTexa uctekaer ... .
Lieferfristen — Cpoku nocraBku
Die Ware muss spatestens am ... ein- ToBap gorkeH 6bITb OCTaBmeH
treffen. He no3aHee ... .
Wir liefern binnen 2 Monaten, frei Mol nocTaBfisieMm ToBap B Teye-
Bahnhof hier. HUe 2 MmecsaiueB dpaHKo-BoK3an.
Wir liefern die Ware im Laufe von 2 Mol nocTaBnsieMm ToBap B Teye-
Monaten. HMe 2 MecsLeB.
... geht zu Lasten des Verkaufers. ... WOET 3a CYET npoaasua.
Als Datum der Lieferung gilt ... . [laTon noctaBku cynTaeTcs ... .

Phonetische Voribungen

3. Lesen Sie die folgenden Worter; beachten Sie die Aussprache.

a) der Preis, kein, leisten, teilen, bereit, leider, zwei, steigen;

b) die Stiickliste, die Ausristung, die Gebuihr, ausfiihrlich, die Ubereinstim-
mung, die Ubersendung, fur, die Prifung, Uberprifen;

c) seemassig, samtlich, die Anderung, die Qualitat, die Bestatigung, andern,
gemass, spatestens, die Klarung, die Verfugung, erganzen, zuverlassig.

4. Uben Sie die Aussprache folgender zusammengesetzter Wérter.
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Die Waschmaschine, der Gesamtwert, die Ersatzteile, die Dienstleistung, die
Stauarbeit, die Aussenwirtschaftsbank, die Versandgenehmigung, die Ex-
portlizenz, die Inkassospesen, die Lieferbasis, die Warenlieferung, Russ-
land, das Transportmittel, die Preisfestlegung, das Konkurrenzangebot.

5. Uben Sie die Aussprache folgender Wérter.

Import, Charakteristik, Transport, Exemplar, Prozent, Waggon, Inkasso, Par-
tie, Datum, Stempel, Spezifikation, Bord, Faktura, Termin, Protokoll, Projekt,
Brutto, Aggregat, Fax, Argument, Methode.

6. Lesen Sie folgende Formen, beachten Sie die Assimilation.

Auf der Lieferbasis, auf dem Eisenbahnfrachtbrief, auf Transportmittel, auf den
Namen, aufgrund der Angebote, auf ahnliche Maschinen, auf der Zahlung.

7. Lesen Sie folgende Worter; beachten Sie die Aussprache des ich-
Lautes.

Mochten, monatlich, mich, gultig, standig, glnstig, erforderlich, einschliess-
lich, unwiderruflich, verpflichten, gegenseitig, unterzeichnen, gleich, nicht,
hochst, unmaoglich, langjahrig, zusatzlich, selbstverstandlich.

8. Lesen Sie folgende Worter; beachten Sie die Aussprache des ach-
Lautes.
Nach, nachstehend, dreifach, Sache, Fach, ausmachen, auch, jedoch, noch.

9. Lesen Sie folgende Verben; beachten sie dabei die Betonung.

a) abschliessen, aufnehmen, angeben, ausstellen, ausgehen, ausdricken,
beilegen, festsetzen, entgegenkommen, zusagen, anfallen, vornehmen;

b) entstehen, bestatigen, ermitteln, erfolgen, eréffnen, enthalten, betragen,
sich verstehen, unterliegen, unterzeichnen, ubergeben, vereinbaren, gewah-
ren, berucksichtigen, Uberzeugen, erledigen, uberlegen, bestehen, bespre-
chen, betonen, erhalten.

10. Lesen Sie folgende Formen; beachten sie die Betonung.

Zu den Bedingungen FOB, in der Anlage Ne2, bei der Aussenwirtschaftsbank,
in den nachstehenden Fristen, zu den folgenden Terminen, flr gegenseitige
Warenlieferung, in drei Exemplaren, bei der Preisfestlegung, laut Inrem Ange-
bot, fur ahnliche Waren, bei diesen Lieferanten, zu lhrem Preis, um 2 %.

11. Lesen Sie die folgenden Satze mit steigender bzw. fallender Melodie.
. Wie ist Ihr Standpunkt in dieser Frage?
. Worlber mussen Sie sich einigen?
. Warum ist dieser Preis nicht annehmbar?
. Wann mochten Sie also die erste Partie erhalten?
. Von welcher Menge geht der Verkaufer aus?
. Kann eine Vorlieferung in Frage kommen?
. Ist das Ihr Hochstpreis?
. Wird das fur Sie ein Verlustgeschaft sein?
. Betragt der Preis 3000 Euro?
10 Ist dieser Preis fur den Lieferanten nicht annehmbar?

OCONOOPR,WN =~

12. Lesen Sie folgende Satze mit den Infinitivgruppen; beachten Sie die
Tonfiihrung.
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1. Wir bitten Sie, uns einen Rabatt von 12% zu gewahren.
2. Wir schlagen vor, die Differenz zu teilen.
3. Sie sind bereit, ihm entgegenzukommen.
4. Sie haben nach der Lieferung nur 20% des Wertes der Ausrustung zu
zahlen.
5. Der Vertreter der Firma verspricht, sich das Problem zu tUberlegen.
6. Die Mengen sind in gleichmassigen monatlichen Partien zu liefern.
7. Die Firma ist bereit, die Ware zum Preis von 57000 Euro zu kaufen.
8. Es freut mich, das zu horen.
9. Wie in den vergangenen Jahren waren wir wiederum bemuht, unser
Preisniveau kaum zu andern.
10. Die Stuckliste und die technische Charakteristik sind in der Anlage Ne2
anzugeben.
Ubungen zur Wortbildung und Wortbedeutung

13. Bilden Sie aus den folgenden Wortern Adjektive.
Das Interesse, die Zeit, das Jahr, der Tag, die Stunde, der Inhalt, die Zahl.

14. Bilden Sie aus den folgenden Adjektiven Substantive.
Gleichmalig, frei, tatsachlich, zeitig, systematisch, gefahrlich, hoch, schnell,
moglich, menschlich, neu.

15. Nennen Sie Bestandteile folgender zusammengesetzter Substantive.
Muster: die Exportlizenz = der Export +die Lizenz

Die Zollgebuhren, der Bestimmungshafen, das Verkauferland, die Fotokopie,
der Eisenbahnfrachtbrief, der Inkassoweg, das Verlustgeschaft, die Grenz-
station, die Bundesrepublik, die Packliste.

16. Nennen Sie die Verben, von denen folgende Substantive abgelei-
tet sind.

Der Vorschlag, das Gesprach, das Argument, das Dokument, die Losung,
die Bedingung, der Korrespondent, die Angabe, die Rechnung, die Abspra-
che, der Eingang, die Finanzierung, die Stimme.

17. Bilden Sie aus folgenden Verben Substantive.
Kaufen, liefern, Uberlegen, zahlen, klaren, verzégern, annehmen, berichten,
empfangen, besprechen, zusammenarbeiten, unterzeichnen, festlegen.

18. Nennen Sie Synonyme zu den folgenden Wortern.

Sich etwas Uberlegen, innerhalb, abschliessen, in zwei Exemplaren, zahlen,
transportieren, die Stuckliste, basieren, die Kosten, der Liefertermin, festle-
gen, der Kaufer, sich in Geschaftsverbindung kommen, die Menge, die
KompromiRlésung.

19. Nennen Sie Antonyme zu den folgenden Wortern.

Verkaufen, ausschliessen, senken, niedrig, gut, schwer, der Verkaufer, ein-
verstanden sein, neu, frei, bekannt, die Einfuhr, das Ausland, innerhalb, ge-
wohnlich.

Lexikalisch-grammatische Ubungen
20. Bestimmen Sie das Geschlecht der Substantive nach ihrer Form.
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Vertrag, Firma, Dokumentation, Datum, Grenze, Meinung, Lieferant, Verpa-
ckung, Dokument, Eingang, Packliste, Verzeichnis, Qualitatszertifikat, Ver-
sandgenehmigung, Fotokopie, Menge, Schreiben, Modus.

21. Nennen Sie die Pluralform folgender Substantive.

Der Kaufer, der Preis, das Schiff, der Bestimmungshafen, der Inhalt, die Partie,
die Frist, die Anlage, der Stempel, der Tag, der Standpunkt, das Angebot, der
Rabatt, das Geschaft, der Vorschlag, das Unternehmen, das Akkreditiv.

22. Setzen Sie die passenden Prapositionen ein.

1. Der Verkaufer verkauft und der Kaufer kauft ... den Bedingungen FOB Ha-
fen Hamburg.

2. Die Stuckliste ist ... der Anlage Ne 1 angegeben.

3. Die Preise verstehen sich FOB Hafen einschliesslich Kosten der Verla-
dung ... Bord des Schiffes.

4. Die Bezahlung erfolgt nur ... komplette Ausrustung.

5. Die Inkassospesen gehen ... Lasten des Verkaufers.

6. Die Lieferungen werden ... zwei Partien vorgenommen.

7. Der Kaufer kauft ... der Lieferbasis CIF Hafen Hamburg.

8. Die Zahlung erfolgt ... Euro ... ein unwiderrufliches bestatigtes Akkreditiv
... der Bank in Minsk. )

9. Der Stempel bestatigt die Ubernahme der Ware ... Transportmittel des
Kaufers.

23. Setzen Sie die eingeklammerten Substantive im Genitiv ein.

1. Der Gesamtwert (die Ausristung) macht 52000 Euro aus.

2. Als Datum (die Lieferung) gilt das Datum (der Stempel) (die Grenzstation)
auf dem Eisenbahnfrachtbrief.

3. Die technischen Angaben (unsere Maschinen) sind viel besser als bei den
Konkurrenzfirmen.

4. Der Vorschlag (der Lieferant) ist es, die Ware bis Ende Mai zu liefern.

5. Die Firma gewahrt einen Kredit in Hohe von 80 % (der Gesamtwert).

6. Die Lieferzeit betragt 9 Monate nach Auftragseingang und Klarung (die
technische Konzeption).

7. Wir danken Ihnen fur die Ubersendung (der Vertrag).

8. Die Kopie (die Exportgenehmigung) ist nicht erforderlich.

9. Den Namen (der Bestimmungshafen) teilen wir Ihnen spater mit.

24. Bilden Sie aus den angegebenen Adjektiven die entsprechenden At-
tribute zu den folgenden Substantiven.

Muster: die Dokumentation (technisch) — die technische Dokumentation

Die Verpackung, das Verzeichnis, die Ware, die Partien, der Vertragstext,
die Dokumentation, die Charakteristik, die Kosten, das Akkreditiv, der Preis,
die Gebuhren, die Grenze, die Ausrustung.

endgultig, zusatzlich, technisch, komplett, seemassig, unwiderruflich, ahn-
lich, gleichmassig, deutsch, billig, samtlich, ausfuhrlich, erforderlich

25. Gebrauchen Sie folgende Wortgruppen in Satzen.
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Zur Verfugung stehen, zur Verfugung stellen, sich in Verbindung setzen, den
Anforderungen entsprechen, schwer fallen, leicht fallen, dabei sein.

26. Ubersetzen Sie ins Deutsche.

B3anmMHbIN, TeXHUYecknin, NnoapobHbIn, Heobxoammbln, 6e30T3bIBHbIN, 060-
t0OHbIA, TPYAHbIA, OKOHYaTenbHbIA, BO3MOXHbIA, 60SbLWON, He3HayuTenb-
HbIA (HU3KKI), NOXOXNIN, BRaronpuATHbIN, OOWHAKOBbLIN (PaBHbIA MO Kosnnye-
CTBY), AONOSTHUTENBHbIN, BLICOKAN, MHOTO, MO34HO, HAL4EXHbIN.

27. Verwenden Sie folgende Verben in Satzen.
Uberzeugt sein von D, bestehen auf D, sich einigen Uber Akk, entgegen-
kommen D, ausgehen von D, sich (D) etwas (Akk) Gberlegen.

28. Bilden Sie Steigerungsstufen folgender Adjektive.
Ausfuhrlich, komplett, schwer, niedrig, gut, gro3, schnell, hoch, nah, alt,
lang, gunstig, viel, billig, spat.
29. Was ist ein Vertrag?
Der Vertrag ist die haufigste Form von Rechtsgeschaften. Rechtsgeschafte
gestalten die rechtlichen Beziehungen zwischen den in einer Wirtschaft
handelnden natlrlichen und juristischen Personen sowie dem Staat.

e Naturliche Personen sind alle Menschen.

e Juristische Personen sind kunstliche Gebilde in Form von Personen-

vereinigungen oder Vermogensmassen.

Ein Vertrag kommt so zustande: Die eine Seite macht ein Angebot, und die
andere Seite nimmt dieses Angebot an. Es sind also beim Vertrag immer An-
trag und Annahme gegeben. Der Antrag muss Gegenstand und Inhalt des Ver-
trags so bestimmen, dass fur die Annahme ein einfaches Ja genugt.
Der Vertrag verpflichtet beide Parteien und gibt ihnen Rechte. So ist z.B. beim
Kaufvertrag der Verkaufer verpflichtet, die Ware punktlich und mangelfrei zu lie-
fern und dem Kaufer das Eigentum daran zu verschaffen, wahrend der Kaufer
seinerseits die Ware abnehmen und punktlich bezahlen muss. Die Rechte der
einen Vertragspartei sind zugleich die Pflichten der jeweils anderen Partei.
Es gibt folgende Vertragsarten:

Vertragsart Inhalt des Vertrages

Kaufvertrag Sachen oder Rechte werden gegen Bezahlung veraus-
sert

Schenkungsvertrag unentgeltliche Zuwendung von Sachen oder Rechten

Werkvertrag Ausfuhrung einer Arbeit an einer fremden Sache, z.B.

eine Reparatur

Werklieferungsvertrag | Herstellung einer Sache, zu der der Unternehmer den

Stoff liefert
Dienstvertrag Leistung von Diensten oder Arbeit gegen Entgelt
Leihvertrag unentgeltliche Uberlassung von Sachen zum Gebrauch
Mietvertrag Uberlassung von Sachen zum Gebrauch gegen Entgelt
Pachtvertrag Uberlassung von Sachen zum Gebrauch gegen Entgelt

Die wichtigste Vertragsform im Geschaftsleben ist der Kaufvertrag.
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Vertrage, die nur einseitig eine Verpflichtung begrianden, heissen einseitige
Vertrage (Schenkungsversprechen, Burgschaft); Vertrage, die fur beide Tei-
le sowohl Forderungen als auch Verpflichtungen begrinden, heissen ge-
genseitige Vertrage. Wichtigster gegenseitiger Vertrag ist der Kaufvertrag.
Im Rahmen der Vertragsfreiheit ist die Ausgestaltung schuldrechtlicher Ver-
trage weitgehend den Vertragsparteien uberlassen.

An einen gultigen Vertrag sind die Beteiligten grundsatzlich gebunden. Sie
konnen sich ihm nur unter bestimmten Voraussetzungen (insbesondere
durch Anfechtung, Kindigung, Widerruf) entziehen. Ein Vertrag kommt re-
gelmassig durch Angebot und Annahme zustande. Die Auslegung erfolgt
nach Treu und Glauben mit Rucksicht auf die Verkehrssitte. Vertrage sind
grundsatzlich formlos; nur in Ausnahmefallen ist Schriftform oder gar notari-
elle oder gerichtliche Beurkundung notwendig (BGB). Im Wirtschaftsleben
besonders haufig ist der Vertragsschluss durch Briefwechsel; soweit durch
das Gesetz Schriftform vorgeschrieben ist, gentgt Briefwechsel zur Wah-
rung der Form nicht.

30. Was ist ein Kaufvertrag.

Kaufvertrag ist in seinem Inhalt moglichst genau zu bestimmen, um spatere
Streitigkeiten zu verhindern. Im Einzelnen sollten Abmachungen uber fol-
gende Punkte enthalten sein:

o Art;

e Beschaffenheit;

e Gute der Ware: Die Art der Ware wird durch den handelstblichen Namen
festgelegt (z.B. Stahl, Buchenholz). Die Glte und Beschaffenheit werden
durch Herstellermarken, Typenbezeichnungen, Guteklassen, Gutezei-
chen, Herkunftsort, Farben, Alter, Muster oder Proben definiert. Fehlt eine
Angabe zu der Beschaffenheit und Glte, so hat der Verkaufer bei Gat-
tungsware eine Ware von mittlerer Art und Gute zu liefern.

e Menge der Ware: Sie wird in gesetzlichen Maleinheiten (z.B. kg, m, I)
oder handelsublichen MalReinheiten (z.B. Stuck, Dutzend, Sack, Pack)
angegeben.

e Preis der Ware: Er wird in Geldeinheiten (z.B. Euro, Dollar, Rubel) pro
Mengeneinheit angegeben. Eine genaue Angabe des Preises muss
folgende Punkte berucksichtigen:

- Verpackungskosten: Die Kosten der Verkaufsverpackung
(Umhallung der Ware) sind in der Regel im Preis enthalten
und vom Verkaufer zu tragen. Die Versandverpackung
dient dem Schutz der Ware beim Versand. lhre Kosten
sind nach dem Gesetz vom Kaufer zu tragen. Andere Re-
gelungen sind jedoch vertraglich moglich.

- Gewichtsabzuge: In bestimmten Branchen ist es Ublich,
vom Preis einen Gewichtsabzug vorzunehmen, weil das
tatsachlich zu verwendende Gewicht mit dem gelieferten
Gewicht nicht Ubereinstimmt. So kann es beim Transport
der Ware zu Gewichtsverlusten kommen, die Ware ist nicht
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100%-ig rein, oder der Kaufer kann unter Umstanden nicht
die gesamte Ware verwenden. (Abschlage flr Leckage,
Refaktie, Fusti).
- Preisabzige: Sofern vereinbart, konnen Abzige vom
Preis vorgenommen werden, z.B. Rabatt oder Skonto.
Lieferzeit: Ist im Vertrag nichts vereinbart, so hat der Verkaufer sofort
zu liefern, der Kaufer die Ware sofort abzunehmen. Davon abwei-
chend kénnen natlrlich Liefertermine vereinbart werden. (z.B. Liefe-
rung innerhalb von 4 Wochen, Lieferung am 3. Mai, Lieferung bis spa-
testens 5. April ).
Versand der Ware: Ist im Kaufvertrag nichts vereinbart, so hat der
Kaufer die Ware beim Verkaufer abzuholen (Warenschulden sind Hol-
schulden). Der Kaufer tragt also die Kosten der Abnahme. Verlangt er
vom Verkaufer die Versendung an einer anderen Ort als den Erful-
lungsort, so hat er die entsprechende Kosten zu tragen. Davon abwei-
chend kénnen die Vertragspartner verschiedene Regelungen treffen.
Zahlungstermin: Gesetzlich kann der Verkaufer die sofortige Zahlung
verlangen. Davon abweichend kann vereinbart werden:
- Zahlungvorlieferung (Vorauskasse),
- Zahlung bei Lieferung (Barkasse),
- Zahlung nach Lieferung (Ziel- oder Kreditkauf).

Die Zahlung hat der Kaufer auf seine Kosten dem Kaufer zu Ubermitteln.
e Erfullungsort: Der Erfullungsort ist der Ort, an dem der Schuldner die

Leistung zu bewirken hat. Der Warenschuldner (Verkaufer) und der
Geldschuldner (Kaufer) werden am Erfullungsort durch rechtzeitige und
eindwandfreie Leistung von ihrer vertraglichen Verpflichtung frei. Der ge-
setzliche Erfullungsort ist damit fur die Ware der Wohn- oder Geschafts-
sitz des Verkaufers, fur die Zahlung der Wohn- oder Geschéftssitz des
Kaufers. Vertraglich kdnnen abweichende Erfullungsorte bestimmt wer-
den (z.B. Erfullungsort fur beide Vertragspartner ist Stuttgart).
- mit Ubergabe der Ware an den Kaufer ohne Ricksicht auf
den Erfullungsort;
- mit Ubergabe an einen Frachtflihrer oder Spediteur, wenn die
Ware auf Verlangen des Kaufers an einen anderen Ort als
den Erfullungsort verschickt wird. Bis zum Gefahrlibergang
tragt der Verkaufer einen entwaigen Schaden an der Ware.
Eigentumsvorbehalt: Haufig vereinbaren Verkaufer und Kaufer, dass
die Ware bis zur endgultigen Bezahlung Eigentum des Verkaufers
bleibt und der Eigentumsubergang erst dann eintritt. Der Kaufer wird
dann zunachst Besitzer, spater Eigentumer. Diese Regelung versetzt
den Verkaufer in die Lage, die Ware zuruckzufordern, wenn sie nicht
bezahlt wird, da er ja dann noch Eigentumer ist. Bei einem verlanger-
ten Eigentumsvorbehalt wird z.B. vereinbart, dass der Kaufer bei Wie-
derverkauf der Ware die nun entstehende Forderung abtritt.
Allgemeine Geschaftsbedingungen (AGB): Bei der gro3en Anzahl
moglicher Regelungen in einem Kaufvertrag kann die vollstandige Auf-
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listung dieser Bedingungen lastig werden. Haufig werden deshalb von
Lieferern oder Kaufern deren ,Allgemeine Geschaftsbedingungen®
zum Vertragsbestandteil gemacht. Bestimmungen in den AGB, die den
Vertragspartner unangemessen benachteiligen, sind unwirksam, Ein-
zelabreden im Vertrag haben Vorrang vor den AGB. Die AGB mussen
Bestandteil des Vertrages werden, also schon bei der Bestellung oder
der Auftragsbestotigung aufgenommen werden. AGB, die auf einer
Rechnung abgedruckt sind, haben rechtlich keine Wirkung.

Texterlauterungen:
die Abschlage (PI)
die Leckage

die Refaktie

die Fusti

der Versand der Ware
der Erfullungsort

der etwaige Schaden
der Gefahrubergang

Der Eigentumsvorbehalt

AGB

Text 1

CKMAKN, YCTYMNKN
yTeyka

CKMOKa 3a MOBPEXOEHHLIN UMK
HW3KOKa4YeCTBEHHbIN TOBap, CKNa-
Ka ¢ opaxTa

CKMOKa 3a MNOCTaBKy 3arpsi3HeH-
HOro ToBapa; OTXOoA4bl B TOPros-
ne; ycyuika

oTnpaska, OTrpy3ka ToBapa
MECTO UCMONHEHNS

BO3MOXHbI gedeKT, nopya

nepexon pucka (npu cny4yamHou

rmbéenu nnu nop4n ToBapa ne-
pexoa MmaTepuanbHOM OTBETCT-
BEHHOCTM OT NpogasLa K
noKynartersio)

orosopka 06 ycrnosusix nepexoga
npasa COOCTBEHHOCTW Ha TOBap
TMNOBOW Oorosop, obuwume ycno-
BUSA 3aKITIOYEHUS TOProBbIX cae-
nokK

31. Horen Sie sich den Text auf CD an, beachten Sie die Aussprache

und die Tonfuhrung.

32. Lesen Sie den Text vor.

VERTRAG

Firma “Import”’, Moskau, RuRland, nachstehend “Kaufer” genannt, ei-
nerseits, und die Firma “Bosch”, Bundesrepublik Deutschland, nachstehend
“Verkaufer” genannt, andererseits, haben den vorliegenden Vertrag wie

folgt abgeschlossen:

Artikel 1. Gegenstand des Vertrages
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Der Verkaufer verkauft und der Kaufer kauft zu den Bedingungen FOB
Hafen Moskau folgende Ausrustung (Waschmaschinen).

Die Stuckliste und die technische Charakteristik der Ausrtstung sind in
der Anlage Nr 2 angegeben.

Artikel 2. Preis und Gesamtwert des Vertrages

Der Gesamtwert der Ausrustung, der Ersatzteile (3anyactu), der techni-
schen Dokumentation und der Dienstleistungen macht 52000 Euro aus.

Die Preise verstehen sich FOB Hafen Moskau einschliesslich Kosten
seemapiger Verpackung, Markierung, Verladung an Bord des Schiffes,
Stauarbeiten und samtlicher entstehenden Gebuhren (Dock-, Hafen-, Kran-
und Zollgebuhren).

Die Preise sind fest und unterliegen keiner Anderung.

Artikel 3. Zahlungsbedingungen

Die Zahlung erfolgt auf dem Inkassowege in Euro innerhalb 30 Tage nach
Eingang folgender Dokumente bei der Aussenwirtschaftsbank, Moskau:

1. Faktura-Rechnung 3-fach;

2. Voller Satz reiner Bord-Konnossemente, ausgestellt auf den Namen
des Kaufers, fur den Bestimmungshafen;
Packliste mit ausfuhrlichem Verzeichnis des Inhaltes jeder Kiste 3-fach;
Qualitatszertifikat flr die Ausristung;
Versandgenehmigung;
Fotokopie der Explortlizenz, falls erforderlich;
Bestatigung der Firma, dass die komplette technische Dokumentation
mit der Ausrustung geliefert ist.
Die Bezahlung erfolgt nur fur komplette Ausrustungen einschliesslich der tech-
nischen Dokumentation. Die Inkassospesen gehen zu Lasten des Verkaufers.

N O R W

Artikel 4. Lieferfristen

Die Lieferungen laut diesem Vertrag werden in zwei Partien in den
nachstehenden Fristen vorgenommen: die erste Partie im April, die
zweite Partie im Mai.

Als Datum der Lieferung gilt das Datum des reinen Bord-
Konnossementes, das auf den Namen des Kaufers ausgestellt ist.

33. Lesen Sie Muster aus anderen Vertragen vor.

Zum Artikel 1
1. Der Verkaufer verkauft und der Kaufer kauft auf der Lieferbasis CIF Hafen
Hamburg ... ... Tonnen (Benennung der Ware). Der Verkaufer ist berechtigt

10% mehr oder weniger zu liefern.
2. In Ubereinstimmung mit dem Protokoll Uber die gegenseitigen Waren-
lieferungen zwischen Rufland und der BRD im Jahre 2010 ist der Verkaufer
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verpflichtet, an den Kaufer zu den Bedingungen franko Waggon Grenze
des Verkauferlandes die Ersatzteile, die in der Anlage zu diesem Vertrag
angegeben sind, zu liefern.

Zum Artikel 3

1. Die Zahlung erfolgt in Euro durch ein unwiderrufliches bestatigtes Akkredi-
tiv, das vom Kaufer bei der Bank in Hamburg zu er6ffnen ist.
2. Die Bezahlung der Erzeugnisse Typ B. erfolgt in bar in Euro wie folgt...

Zum Artikel 4

1. Als Datum der Lieferung gilt das Datum des Stempels der Grenzstation
auf dem Einsenbahnfrachtbrief, welcher bestatigt, dass die Ware die Gren-
ze passiert hat.

2. Als Lieferdatum gilt das Datum des Stempels des LKW -Frachtbriefes, der

die Ubernahme der Ware auf Transportmittel des Kaufers bestatigt.

34. Antworten Sie anhand des Textes.

[. 1. Wer hat den vorliegenden Vertrag abgeschlossen?

2. Welche Artikel enthalt der Vertrag?

3. Was ist der Gegenstand des Vertrages?

4. Zu welchen Bedingungen kauft die Firma “Import” die Ausrustung?

5. Wo sind die Stlckliste und die technische Charakteristik der Ausrustung
angegeben?

6. Was betragt der Gesamtwert der Ausristungen, der Ersatzteile, der tech-
nischen Dokumentation und der Dienstleistungen des vorliegenden Ver-
trages?

7. Wie verstehen sich die Preise?

8. Welche Gebuhren schliessen sie ein?

9. Unterliegen die Preise einer Anderung?

10. Wie erfolgt die Zahlung?

11. Innerhalb wieviel Tage ist die Zahlung zu leisten?

12. Nach Eingang welcher Dokumente erfolgt die Zahlung?

13. Zu wessen Lasten gehen die Inkassospesen?

14. In welchen Fristen und in wieviel Partien werden die Lieferungen vorge-
nommen?

15. Was gilt als Datum der Lieferung bei Bedingungen FOB?

ll. 1. Wie ist die Lieferbasis laut einem anderen Vertrag?

2. Wieviel % mehr oder weniger ist der Verkaufer berechtigt laut dieses Ver-
trages zu liefern?

3. Zu welchen Bedingungen ist der Lieferant verpflichtet, Ersatzteile zu ver-
laden?

4. Welche Zahlungsformen ausser dem Inkassoweg sind noch in der Han-
delspraxis Ublich?

5. Was gilt als Datum der Lieferung bei Transportierung mit der Eisenbahn
und den LKWs?

6. Was bestatigt der Stempel des LKW-Frachtbriefes?
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35. Gebrauchen Sie die folgenden Worter in Satzen auf Grund des Textes 1.
1. Vorliegend, der Vertrag, zu Bedingungen, abschliessen.

2. die Stuckliste, die Anlage, angeben.

2. der Gesamtwert, die Ersatzteile, die technische Dokumentation, die
Dienstleistungen, ausmachen.

3. der Preis, sich verstehen, samtlich, Geblhren, seemassige Verpackung,
die Verladung, das Schiff.

4. der Preis, fest, unterliegen, die Anderung.

5. die Zahlung, per Inkasso, erfolgen, der Eingang, 3-fach, der Satz, ausstel-
len, die Packliste, das Verzeichnis, der Inhalt, die Kiste, die Versandgeneh-
migung.

6. die Inkassospesen, zu Lasten gehen, der Verkaufer.

7. die Lieferung, die Frist, die Partie, vornehmen.

8. das Lieferdatum, das Konnossement, rein, gelten.

9. auf der Lieferbasis, berechtigt sein, 10% weniger oder mehr.

10. in Ubereinstimmung, gegenseitig, franko Waggon, die Erzatzteile.

11. erfolgen, unwiderruflich, eréffnen.

12. in bar, die Bezahlung.

13. das Lieferdatum, gelten, der Frachtbrief, die Ware, passieren.

14. der LKW-Frachtbrief, der Stempel, bestatigen, die Ubernahme.

36. Sagen Sie es anders.

1. Die Firma “Import” und die Firma N. aus der BRD haben den vorliegen-
den Vertrag unterzeichnet.

2. Die Spezifikation und die technische Charakteristik sind dem Vertrag
beigelegt.

3. Der Gesamtpreis der Ausrustung, der Ersatzteile, der technischen Do-
kumentation und der Dienstleistungen betragt 1250 Euro.

4. Die Preise verstehen sich FOB Hafen Hamburg und schlieBen seemassi-
ge Verpackung, Markierung, Verladung an Bord des Schiffes und alle ent-
stehenden Kosten ein.

5. Die Preise konnen nicht geandert werden.

6. Die Zahlung gemass Vertrag wird im Laufe von 30 Tagen nach Eingang
der Faktura-Rechnung in drei Exemplaren bei der Import, der Erlaubnis
des Kaufers zum Versand der Ware geleistet.

7. Die Inkassospesen tragt der Verkaufer. Die Lieferungen erfolgen zu den
folgenden Terminen.

8. Laut dem Protokoll fur gegenseitige Warenlieferungen soll der Verkaufer
die Ersatzteile liefern.

9. Der Verkaufer hat das Recht, 10% mehr oder weniger zu liefern.

10. Der Stempel des Einsenbahnfrachtbriefes bestatigt den Grenziibergang
der Ware.

37. Berichten Sie.

Uber den Gegenstand des Vertrages, den Preis und den Gesamtwert, die
Zahlungsbedingungen, das Lieferdatum bei FOB-Bedingungen; tUber die Lie-
ferbasis, Zahlungsbedingungen und Lieferfristen in anderen Vertragen.
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38. Fuhren Sie Gesprache zu den folgenden Situationen.

1. Der Vertreter einer Firma Ubergibt Ihnen das Projekt des Vertrages und
fragt nach lhrer Meinung Uber einzelne Punkte. Sie vereinbaren den Termin
fur die nachsten Verhandlungen.

2. Sie haben das Projekt des Vertrages studiert. Im Grunde sind die Bedin-
gungen des Vertrages fur Sie annehmbar. Aber die Menge und die Lieferfris-
ten mdchten Sie noch prazisieren.

Text 2

39. Horen Sie sich den Dialog auf CD an; beachten Sie die Aussprache
und die Tonfuhrung.

40. Lesen Sie den Dialog zu zweit vor:

Verkéufer: Heute steht uns ein schwerer Tag bevor. Wir mussen uns Uber den
Preis einigen.

Kaufer: Ich bin Uberzeugt, dass wir die Preise heute endgultig festsetzen.
Verkaufer: Bin auch der Meinung. Bitte, wie ist Ihr Standpunkt in dieser
Frage?

Kaufer: Laut lnrem Angebot betragt der Preis 3000 Euro. Wir finden diesen
Preis zu hoch.

Verkéufer: Aber bei der Preisfestlegung gingen wir von den
Konkurrenzunterlagen aus. Wir haben den Preis auf Grund der Angebote
anderer Firmen fur ahnliche Waren ermittelt.

Kaéufer: Wir haben die Konkurrenzangebote auch studiert. Aber die Preise
liegen bei diesen Lieferanten niedriger.

Verké&ufer: Sie mussen berucksichtigen, dass die Preise auf dem Weltmarkt
steigen.

Kaufer: Das schon. Aber zu lhrem Preis konnen wir die Maschinen nicht
kaufen. Wir bitten Sie, uns einen Rabatt von 12 Prozent zu gewahren.
Verkaufer: Es tut mir leid, aber ein 12%-iger Rabatt kommt nicht in Frage.
Sonst wird das fur uns ein Verlustgeschaft sein. Die technischen Angaben
unserer Maschinen sind viel besser als bei Konkurrenzfirmen. Wir konnen
den Preis nur um zwei Prozent reduzieren.

Kéaufer: Ich muss aber betonen, dass wir bei lhnen 20 Maschinen kaufen. Das
ist eine grofe Partie, und Sie mussen uns in der Preisfrage entgegenkommen.
Unser neuer Vorschlag ist neun Prozent Rabatt.

Verkaufer: Unsere Standpunkte sind nicht sehr weit. Wir schlagen vor, die
Differenz zu teilen.

Kaufer: Einverstanden.

41. Antworten Sie.

. Was steht heute den Geschaftspartnern bevor?

. Worlber mussen sie sich einigen?

. Wovon sind sie Uberzeugt?

. Wie ist der Preis des Angebots nach der Meinung des Kaufers?
. Wovon ging der Lieferant bei der Preisfestlegung aus?

. Auf Grund welcher Materialien hat er den Preis ermittelt?

. Wie liegen die Preise der Konkurrenzangebote?
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8. Was hat der Lieferant bei der Preisfestlegung bertcksichtigt?

9. Wie erklart er, dass die Preise seiner Firma hoher sind als bei anderen
Lieferanten?

10. Um welchen Rabatt bittet der Kaufer den Lieferanten?

11. Warum kommt ein 12%-iger Rabatt fur den Lieferanten nicht in Frage?
12. Um wieviel Prozent ist der Lieferant bereit, den Preis zu reduzieren?

13. Warum soll der Lieferant nach der Meinung des Kaufers ihm in der Preis-
frage entgegenkommen?

14. Wie ist der neue Vorschlag des Kaufers?

15. Welche Methode der Ermittlung des Preises schlagt der Lieferant vor?
16. Ist der Kaufer einverstanden, die Differenz zu teilen?

42. Suchen Sie die Aquivalente im Dialog.

Mo Bawen ueHe, cknaka B 9%, 12%-as ckmgka, CHU3UTL LeHy Ha 2%, ycTa-
HaBnMBaTb LIEHY, YCTAHOBMNEHME LIEHbI, LleHbl pacTyT, JOrOBOPUTLCH O LEHE,
NOWUTN HABCTPEYY B BONPOCE LiEH.

43. Sagen Sie es anders.

V.: Wir haben einen schweren Tag vor uns. Wir mussen den Preis verein-
baren.

K.: Ich bin sicher, dass wir die Preisfrage schnell erledigen.

V.: Wie ist lhre Meinung Uber den Preis?

K.: Ich meine, der Preis ist zu hoch.

V.: Wir haben die Preise auf Grund der Konkurrenzangebote fur analoge
Waren festgesetzt.

K.: Aber die Preise sind bei diesen Lieferanten nicht so hoch.

V.: Sie muUssen berucksichtigen, dass die Preise auf dem Weltmarkt hoch
liegen.

K.: Aber fur uns ist der Preis leider nicht annehmbar. Wir bitten den Preis
um 12% zu reduzieren.

V.: Das ist leider unmoglich.

K.: Wir bestellen eine grope Partie Maschinen. Wir hoffen, dass der Rabatt
von 9% |hnen zusagt.

V.: Unsere Meinungen sind schon fast gleich.

44. Fuhren Sie die Argumente des Kaufers und die Gegenargumente
des Verkaufers zum Preis an.

45. Lesen Sie den Dialog 2 fiir sich und spielen Sie ihn.

46. Fuhren Sie Gesprache zu den folgenden Situationen.

1. Ihr Geschaftspartner findet den Preis lhrer Firma zu hoch. Sie sind bereit,
ihm entgegenzukommen, wenn er eine gropere Menge bestellt.

2. Sie mochten eine Ware bei der Firma X. bestellen. Sie haben Konkurrenzan-
gebote gepruft. Die Weltmarktpreise liegen niedriger als bei lhrem Partner. Sie
bitten ihn um 20 Prozent Rabatt. Aber er kommt Ihnen nicht entgegen, weil die
Firma keine Verluste haben will. Sie konnen sich an diesem Tag Uber den Preis
nicht einigen und setzen den Termin flr das nachste Treffen fest.
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3. Sie besprechen den Preis fur eine Neuentwicklung lhres Unternehmens. Der
Preis ist hoher als flr das alte Modell. Ihr Partner bittet Sie, die langjahrigen Ge-
schaftsbeziehungen zu berilcksichtigen und einen Rabatt zu gewahren. Sie
kommen ihm entgegen, aber nur in der Halfte des gewunschten Rabatts.

Text 3

47. Horen Sie sich den Dialog auf CD an; beachten Sie die Aussprache
und die Tonfiuhrung.

48. Lesen Sie den Dialog zu zweit vor.

Verkaufer: Das vorige Mal haben wir uns Uber den Preis nicht geeinigt. Wir
haben vereinbart, dass wir uns das Problem noch einmal uberlegen.

Kéufer: Wir haben die Sache mit unseren Fachleuten besprochen. Wir
berucksichtigen die bessere Konstruktion lhrer Ausriustung und sind
bereit, sie zum Preis von 57.000 Euro zu kaufen.

Verkéufer: Aber dieser Preis ist nur um 2% hoher geworden, als Ihr erster
Preis. Es ist fur uns nicht annehmbar.

Kaufer: Wir haben ja die Konkurrenzofferten anderer Firmen auf ahnliche
Maschinen bereits vorgelegt. Die Preise liegen viel niedriger als in Ih-
rem Angebot.

Verkédufer: Das schon. Aber alle Konkurrenzangebote sehen die Zahlung
durch ein Akkreditiv vor. Unsere Unternehmen haben sich jedoch uber
eine Zahlung auf Kreditbasis geeinigt. Wir gewahren Ihnen einen Kre-
dit in Hohe von 80% des Gesamtwertes.

Kéaufer: Fur den Kredit werden wir Ihnen 7% jahrlich zahlen.

Verkéufer: Na ja. Sowieso ist das viel gunstiger fur Sie als die Zahlung durch
ein Akkreditiv. Sie haben nach der Lieferung nur 20% des Wertes der
Ausrustung zu zahlen. Wenn Sie unseren Preis nicht akzeptieren konnen,
werden wir auf der Zahlung durch ein Akkreditiv bestehen.

Kéaufer: Gut. Wir geben noch 3% zu unserem Preis hinzu. Aber das ist unser
Hochstpreis.

Verkaufer: Akzeptiert.

49. Antworten Sie.

1. Haben sich die Geschaftspartner Uber den Preis bei der ersten Bespre-
chung geeinigt?

. Was mussten sich die beiden Seiten inzwischen Uberlegen?

. Mit wem hat der Kaufer das Problem besprochen?

. Zu welchem Pereis ist er bereit, die Ware zu kaufen?

. Warum ist dieser Preis fur den Lieferanten nicht annehmbar?

. Was hat der Kaufer dem Partner vorgelegt?

. Wie liegen die Preise bei der Konkurrenz?

. Welche Zahlung sehen die Konkurrenzangebote vor?

. Uber welche Zahlung haben sich die Geschéftspartner geeinigt?
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10. Zu wieviel Prozent des Gesamtpreises gewahrt die Lieferfirma dem Kau-
fer einen Kredit?

11. Warum ist die Zahlung auf Kreditbasis nach der Meinung des Lieferan-
ten gunstiger?

12. Worauf besteht der Lieferant im Fall, wenn der Kaufer den Preis des An-
gebotes nicht akzeptiert?

50. Fuhren Sie die Argumente und Gegenargumente der Geschafts-
partner in der Preisfrage an.

51. Lesen Sie den Dialog 3 fir sich, und spielen Sie ihn.

52. Fuhren Sie Gesprache zu den folgenden Situationen.

1. Sie nennen dem Vertreter einer Importfirma Ihre Preise und erklaren, wo-
von Sie dabei ausgegangen sind. Der Vertreter der Firma verspricht, sich
das Problem zu uberlegen und in den nachsten Verhandlungen seinen
Standpunkt dartber zu aupern.

2. Sie konnten sich mit Ihrem Partner Uber die Zahlungsbedingungen nicht
einigen. Sie drucken lhr Bedauern aus und schlagen vor, sich das Problem
noch einmal zu Uberlegen und auf die Frage in der nachsten Woche zuruck-
zukommen.

3. Sie besprechen mit dem Vertreter einer Lieferfirma die Zahlungsart. Er
schlagt Ihnen eine Zahlung auf Kreditbasis vor und betont, dass sie fur den
Importeur gunstig ist. Aber die Preise werden entsprechend hdher sein. Sie
bestehen auf einem Rabatt und schlagen die Zahlung per Inkasso vor.

4. Der Kaufer besteht auf der Eroffnung eines Akkreditivs 20 Tage vor der
Verladung der Ware, der Lieferant nennt 40 Tage. Die Seiten einigen sich
uber 30 Tage.

Text 4

53. Horen Sie sich den Dialog auf CD an; beachten Sie die Aussprache
und die Tonfuhrung.

54. Lesen Sie den Dialog zu zweit vor.

Verkéufer: Ich hoffe, dass wir heute das letzte offene Problem losen konnen.

Kéufer: Davon bin ich Uberzeugt. Wir missen uns ja nur noch tUber Liefertermine
einigen.

Verkaufer: Zuerst noch einmal zur Menge. Bei den letzten Verhandlungen
haben wir 15000 t Erz (pyaa) vereinbart. Gehen Sie bei den Lieferfristen
von dieser Menge aus?

Kaufer: Ja, selbstverstandlich.

Verkéufer: Wann mochten Sie also die erste Partie erhalten?

Kéaufer: Im Januar nachsten Jahres. Aber eines mochte ich betonen. Unsere

Kunden bendtigen das Erz in gleichmassigen Partien. Wir konnen 25%
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der Jahresmenge pro Quartal in den Vertrag aufnehmen, mit dem Zu-
satz: die Mengen sind in gleichmassigen monatlichen Partien zu liefern.

Verkédufer: Das sagt uns zu.

Kaufer: Es freut mich, das zu hoéren. Ich habe noch eine Bitte an Sie. Kann
eine Vorlieferung in Frage kommen?

Verkéufer: Es tut mir leid. Aber das ist flr uns nicht moglich, da wir sehr vie-
le Auftrage haben. Doch werden wir versuchen, die Lieferungen nach
Moglichkeit friher vorzunehmen. In den Vertagstext wollen wir aber
diesen Punkt nicht aufnehmen.

Kaufer: In Ordnung.

55. Antworten Sie.

1. Welches Problem mussen die Geschaftspartner an diesem Tag losen?

2. Auf welche Frage kommen sie zuruck?

3. Von welcher Menge geht der Kaufer bei der Besprechung der Lieferfristen aus?
4. Wann will er die erste Partie erhalten?

5. Welche Menge Erz pro Quartal ist der Kaufer bereit, in den Vertrag aufzu-
nehmen?

6. Wie soll der Zusatz zu dem Punkt des Vertrages “Lieferfristen” sein?

7. Sagt das dem Lieferanten zu?

8. Welche Bitte noch hat der Kaufer an seinen Partner?

9. Warum kommt eine Vorlieferung nicht in Frage?

10. Was verspricht der Lieferant dem Vertreter der Kauferfirma?

11. Wird der Punkt Uber die Vorlieferung in den Vertragstext aufgenommen?

56. Sagen Sie es anders.
Das Problem erledigen; im Vertrag angeben; eine vorfristige Lieferung, in
gleichmassigen Partien.

57. Geben Sie den Inhalt des Dialogs wieder.
58. Lesen Sie den Dialog 4 fur sich, und spielen Sie ihn.

59. Fuhren Sie Gesprache zu den folgenden Situationen.

1. Dem Lieferanten passen die Lieferfristen nicht, die der Kaufer in den Ver-
trag aufnehmen will. Der Verkaufer hat viele Auftrage. Er bittet den Kaufer,
ihm in dieser Frage entgegenzukommen.

2. Der Kaufer bittet den Geschaftspartner die Lieferung nicht ab erstem, wie
es im Vertrag steht, sondern ab zweitem Quartal vorzunehmen, weil der
Rohstoff (cblpbe) in der Industrie nicht das ganze Jahr Uber (kpyrnbii roa)
gebraucht wird, und der Kunde keinen Bedarf an der Ware gerade im ersten
Quartal hat. Der Geschaftspartner soll sich die Frage Uberlegen.

3. Der Kaufer bittet um eine Vorlieferung. Der Lieferant kommt dem Partner
entgegen, aber die erste Partie muss etwas kleiner als im Vertrag sein.

ZUSAMMENFASSUNG
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60. Lesen Sie folgenden Brief, und geben Sie den Inhalt des Briefes
wieder.

Firma “Import”

Betr. Preise ab 01.01.2010

Sehr geehrte Herren,

mit separater Post erhalten Sie zweifach unsere Brutto-Preisliste, gultig flr
alle Lieferungen ab 01.01.2010.

Wie in den vergangenen Jahren waren wir wiederum bemuht, unser Preisniveau
trotz standig steigender Kosten kaum zu andern. Aber fur die Aggregate N.
mussten wir die Preise etwas erhéhen, da hier technische Anderungen vorge-
nommen wurden, und es sich, also, um zusatzliche Produktionskosten handelte.
Preisstellung: Die Preise, die in der Preisliste angegeben sind, verstehen
sich fur die Lieferung frei deutsche Grenze, erforderliche Verpackung in al-
len Fallen eingeschlossen.

Rabatte: Auf die Preise der Liste von 2009 erhalten Sie einen Rabatt von 10%.
Zahlungsmodus: Kasse gegen Dokumente.

Preislisten fur Ersatzteile: Diese Preisliste erhalten Sie mit getrennter
Post. Hierzu mochten wir sagen, dass Motorteile etwas billiger werden. Fur
die anderen Ersatzteile gibt es eine leichte Erhohung.

Laut Vereinbarung erhalten Sie das vorliegende Schreiben in zweifacher
Ausfertigung. Wir bitten Sie, uns ein Exemplar als Bestatigung, mit Datum
und Unterschrift versehen, zurtickzureichen.

Mit freundlichen Grissen

GmbH “Konsul”

61. Lesen Sie den folgenden Brief, und geben Sie den Inhalt des Brie-
fes wieder.

Import.

Angebot Nr. 780805 fur Packanlage N. gemass Zeichnung P 776

Die Preise verstehen sich FOB Hamburg, einschliesslich seemassiger Ver-
packung 2500 Euro.

Die Preise basieren auf den heutigen Kostenfaktoren. Wenn diese sich bis
zur Lieferung andern, werden die Preise entsprechend korrigiert. Evtl. anfal-
lende Steuern, Zblle, Kosten aller Art, die bei Lieferung in Ihr Land und im
Zusammenhang mit unserer Montage und Finanzierung entstehen, sind
nicht im Preis inbegriffen.

Zahlung: 10% bei Auftragserteilung, 80% bei Lieferung gegen Rechnung, 10%
nach Inbetriebnahme (BBoa B cTpoit), spatestens 9 Monate nach Lieferung.
Lieferzeit: 9 Monate nach Auftragseingang und Klarung der technischen
Konzeption.

Wir hoffen, dass lhnen unser Angebot zusagt. Zu weiteren Absprachen ste-
hen wir lhnen gerne zur Verfugung.

Mit freundlichen Grussen

Firma Nord

62. Fuhren Sie ein Gesprach aufgrund des Briefes.
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63. Lesen Sie den folgenden Brief und geben Sie den Inhalt des Briefes
wieder.

Firma Nord

Sehr geehrte Herren!

Fir die Ubersendung des Vertrages danken wir Ihnen sehr. Bitte entschuldi-
gen Sie die Verzogerung in der Beantwortung, aber die Prufung des Vertra-
ges nahm einige Zeit in Anspruch.

Mit dem Telegramm vom 29. Marz 2011 haben wir Ihnen bereits den Empfang
des Vertrages bestatigt, was jedoch keine endgultige Annahme bedeutet.
Bevor wir lhnen ein Exemplar des Vertrages, mit Unterschrift versehen,
ubersenden, mochten wir unseren Standpunkt Uber Artikel 1, 2, 3 des Ver-
trages erlautern und Sie bitten, den Vertrag zu erganzen.

Zu Paragraph 1. Gegenstand des Vertrages

Wir mochten Sie hiermit um folgende Berichtigung zum vorgenannten Ver-
trag bitten:

“Position 4x200 Stlick Manschetten missen in der Abmessung (pa3mep)
45x65 geliefert werden. Nicht 40x60 wie im Vertrag angegeben.”

Zu Paragraph 2. Liefertermine

Der Liefertermin September 2010, der im Vertrag steht, kann kaum in Frage
kommen. Unsere Kunden bendtigen die Ware dringend, nicht spater als im
Juli 2010.

Zu Paragraph 3. Zahlungsbedinqungen
Wollen Sie bitte diesen Punkt wie folgt erganzen: “Die Zahlung fur die gelie-
ferte Ware erfolgt in Euro durch ein unwiderrufliches Akkreditiv.
Wir mochten noch bemerken, dass die Kopie der Exportgenehmigung, die
unter Punkt “e” angegeben ist, nicht erforderlich ist.
Bitte seien Sie so freundlich, andern Sie den Vertrag in entsprechender
Weise. Sollten noch offene Fragen entstehen, sind wir bereit, uns mit Ihnen
zu treffen.
Mit freundlichen Grissen

Import

64. Fuhren Sie ein Gesprach auf Grund des obigen Briefes.

65. Spielen Sie Verhandlungen aufgrund der folgenden Protokolle.

1. Besprechung der Preise fur Elektromotoren N. Der Kaufer legt Konkur-
renzangebote vor, die zeigen, dass bei gleicher Leistung die Preise des Ver-
kaufers hoher liegen. Darum bittet er, den Preis um 5% zu reduzieren. Der
Verkaufer betont, dass sein Modell zuverlassiger ist. Er ist jedoch mit dem
Rabatt einverstanden, aber unter der Bedingung, dass der Kaufer dieses
Modell im Laufe von 2 Jahren nur bei seiner Firma kauft. Die Seiten einigen
sich Uber einen 5%-igen Rabatt.

2. Besprechung der Liefertermine. Der Kaufer kann die Ware nicht in
gleichmassigen Partien abnehmen, weil dieses Material in der Produktion
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seiner Kunden nicht standig benutzt wird. Er braucht: 2. Quartal — 3000 t, 3.
Quartal — 2000 t, 4. Quartal — 3000 t. Fur den Lieferanten kommt das nicht in
Frage, weil seine neue technologische Linie auch im ersten Quartal arbeiten
soll. Er besteht darauf, dass wenigstens 1000 t im 1. Quartal geliefert wer-
den. Der Kaufer verspricht, eine Kompromissldsung zu finden.

3. Besprechung der Zahlungsbedingungen. Der Verkaufer bietet die Zahlung
durch ein unwiderrufliches bestatigtes Akkreditiv an. Grund: das ist die erste Lie-
ferung nach Belarus; die Bank, mit der die Firma zusammenarbeitet, ist kein
Korrespondent fur die Aussenwirtschafsbank Belarus. Argument des Kaufers: In
Geschaften der Vereinigung mit anderen Firmen ist die Zahlung per Inkasso ub-
lich. Die Seiten einigen sich Uber die Zahlung durch ein Akkreditiv.

66. Berichten Sie:
uber lhre bevorstehenden (letzten) Verhandlungen; Gber lhre Zusammenar-
beit mit der Preis- und Valutaabteilung beim Abschluss der Vertrage; uber
die Vertrage, die sie vor kurzem unterzeichnet haben; Uber die Liefer- und
Zahlungsbedingungen, die in lhrer Praxis Ublich sind; Uber die Festlegung
der Preise in Geschaften mit verschiedenen Landern.

SCHRIFTLICHE AUFGABEN

67. Ubersetzen Sie.

1. Mbl NpocMM Bac NOCTaBUTb TOBap HECKOSbKO paHblue, YeM npenycMoT-
PEHO KOHTPaKTOM.

2. [laBanTe BepHEMCS NyyLle K 3TOMy BOMNPOCY 3aBTpa.

3. BO3MOXHOCTM cObITa Ballero ToBapa 3Ha4uMTesnbHO nyyiwle, Yem y ompm
APYrux CTpaH.

4. OBbeyxaeHue LeH 3aHAano 6onblue BpemMeHu, Yem Mbl Npeanonaranu.

5. MNpocnm Bac coobLWMTL HAM O NPUBLITUM BaLIMX CNEUNanMCTOB HE NO3a-
Hee 10-ro cnegytouiero mecsua.

6. Haww knueHTbl MOryT 3aka3aTb He 6onee Yem 15 annapaToB 3TOW MOAENW.
7. CnoxHble BONpOCHI cnegyeT o0CyanTb HECKOSBbKO NO3XE.

8. MrpoBbI€ LieHbl Ha 3TOT TOBAp CTann 3HAYNTESbHO BbILLIE.

9. LleHbl Ha aTo 0BopygOBaHME TaKMe e BbICOKME, KaK U B NMPOLLIIOM roay.

68. Erganzen Sie die Adjektive im Komparativ als Attribut.

1. Diese Muster sind nicht besonders schon. Wir brauchen ... Muster.

2. Die Qualitat dieser Modelle ist nicht besonders gut. Wir benotigen eine ...
Qualitat.

3. Die Fristen, die Sie nennen, finden wir zu lang. Konnten Sie die Ware zu
... Terminen liefern?

4. Die Leistung der Maschine ist nicht hoch. Unsere Kunden brauchen die
Maschinen mit einer ... Leistung.

5. In lhrem Angebot sind nicht alle Daten genau angegeben. Wir bitten Sie,
... Daten zu nennen.

69. Ubersetzen Sie.
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1. MNMocTaBka 0bopyaoBaHUS COrnacHO KOHTPaKTy AOMMKHA ObITb NnpounsBee-
Ha He No3gHee Masa cero roaa.

2. Mbl npocuM NpOU3BECTU NriaTex No UHKacco. Pacxodbl MO MHKAcco nayT,
pa3ymMmeeTcs, 3a Ball CYeT.

3. MnaTtex gomkeH 6bITb Npou3BedeH No nHkacco B TedeHne 30 gHen nocne
NOCTYNMEHNs cyeTa B 3-X IK3eMnnsapax, NosIHOro KOMMIekTa YNCTbIX OOPTOBbIX
KOHOCaMEHTOB, YNakoBOYHOro n1cta ¢ NOApPO6HLIM NEPEYNCIEHUEM COOEPXKM-
MOTO KaXX0ro SiLuKa, paspeLueHmnsi Ha OTrpy3Ky U 9KCMOPTHOW NIULEH3NN.

4. CornacHo KOHTpaKTy nnatex npoms3BoanTcst No 6e30T3bIBHOMY NOATBEp-
XOEHHOMY aKKpeauTuBY, KOTOPbIN OTKpbiBaeTca BO BHewwakoHoMbaHke. 5. B
COOTBETCTBUM C NPOTOKOSIOM O B3aMMHbIX MOCTaBKax Bbl JOSMKHbI HaM Mo-
cTaBuTb B 3ToM rogy 120 nosuumin 3anyacten Ha cymmy 30000 Espo.

6. Mbl xoTenu 6bl NOOYEPKHYTb, YTO LIEHbI TBEPAbIE M HE NOANEXaT N3BMEHEHMIO.

7. LleHa noHumaeTcs ¢ob raBaHb [[ambypr Bkr4Yasi MOPCKYK YMNaKOBKY,
MapKUPOBKY, NOrpy3Ky Ha 60pT kopabns, WTUBKY U BCE NOLUMNHbLI, KOTOPbIE
MOFYT BO3HUKHYTb B CBSA3WN C BbINOSIHEHNEM KOHTpPAaKTA.

8. Hactoqawum KoHTpakT npeaycmatpmBaeT noctaBky obopyaoBaHud, 3an-
YacTen, TeXHUYeCcKon AokymeHTauuu u ycnyr. Obuwas CTOMMOCTb KOHTakTa
coctaBnsietr 40000 Eepo. Cneundukauma n TexHU4eckas xapakrepucTuka
obopynoBaHusa gaHbl B npunoxeHnn Ne 2, 3, 4.

70. Ubersetzen Sie.

1. Mpowy Bac NOSAICHNTb BaLly TOYKY 3pEHUs N0 3TOMY BOMPOCY.

2. 51 yBEpEH, YTO Mbl JOFOBOPUMCSH CErOAHS O LieHax.

3. lMpoLy Bac NoOUTM HaM B 3TOM BOMPOCE HaBCTPeYy.

4. Mbl cornacHbl NO4ENUTL pasHULLY.

5. Bbl QOMKHbI Y4MTbIBaTb, YTO KAa4yeCTBO HalUMX MaALUMH ropasgo nydule,
YeM Yy KOHKYPEHTOB, a YPOBEHb MUPOBbLIX LieH Ha nogobHoe obopyaoBaHue
MOCTOSIHHO pacTeT.

6. O ckuake B 10% He MoXeT uatn n peudn. lNpn Takon LeHe caenka ans Hac
ByneT yObITOUYHON.

7. K coxxaneHuto, Mbl CErogHsa He MOXXeM AOroBOPUTLCS MO 3TOMY BOMPOCY.
8. MNpu KanbKynaAUUM UEH Mbl UCXOOWUNN U3 NPEONOXEHWUA KOHKYPEHTHbIX
dupM. YpoBeEHb MX LUEH 3HAYUTENBLHO HMXKe. [lo-moemy, ueHa Obina ckanb-
KynMpoBaHa npaBunbHO.

71. Ubersetzen Sie.

1. Mbl 6bl X0Tenu ewe pa3 obcyanTb 3TOT BOMpPOC.

2. K coxaneHuto, Ha NpoLUibiX NeperoBopax Mbl HE MPULLINKU K COrNalleHnio
Mo NoBOAY LiEH.

3. Mbl roToBbl 406aBUTL K Hallen cTtapon ueHe ewwe 2%, HO NPOCUM YyYeCTb,
4YTO 3TO Halla nNpeaenbHas LeHa.

4. A1 xoten Obl NOQYEPKHYTb, YTO NPWU KanbKynsauMM LEeH Mbl UCXOAWUNN U3
nnare)a Ha OCHOBe KpeauTa.

5. Mbl HacTanBaeM Ha TOM, YTOObI LeHbl OblN HECKOMNbKO CHUXEHbI.
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6. Ha npeacrodawmx neperosopax Mbl xoTenn 6bl ewe pa3 obcyguTb 3TOT
Bonpoc. Ha ocHoBaHMM HawKnx MaTtepuanoB Mbl YCTAHOBUIN, YTO BalUM Le-
Hbl 3HAYUTENbHO BbILLE MUPOBbIX.

Thema: Vertrag (Teil 2)

1. Merken Sie sich bitte folgende Lexik, Ubersetzen Sie ins Russische
nachstehende Worter, Wortgruppen und Satze.

1. abl|fassen (fasste ab, hat abgefasst) - coctasnsaTe, popmynunposatb

ein Dokument abfassen

2. Abgemacht! - PeweHo! [lorosopunuce!

3. Ablauf: nach Ablauf no ncredenuto (cpoka)

vor Ablauf

4. ab|laufen (lief ab, ist abgelaufen) - uctekatb (0 cpokax)

Die Garantiefrist ist abgelaufen.

5. Abnahme, die, -en - npnemka (ToBapa)

die Abnahmeprufung, der Abnahmeingenieur

6. abjnehmen (nahm ab, hat abgenommen) - npuHumaTs (TOBap)

7. Anlage, die, -en - ycTaHOBKa, MalLMHa

eine Anlage montieren

8. Anwesenheit, die, ohne PI. - npucyTcTBuMe Koro-n.

Ant.: Abwesenheit

in Anwesenheit - B NpuCyTCTBUM KOro-1.

Ant.: in Abwesenheit

9. Ballen, der, - - TioK, kKnna

10. Beforderung, die, -en - nepeBo3ka, TpaHCNOPTUPOBKA

11. Benennung, die, -en - HaMmeHoBaHWe, Ha3BaHWe

12. Beriicksichtigung: unter Berlcksichtigung - npuH1Mmasi BO BHUMaHue

13. Beschaffenheit, die, -en - cBoncTBO, XapakTep (ToBapa)

14. bewahren, sich (bewahrte sich, hat sich bewahrt) - npoasuTb,
3apekomeHgoBaTtb cebd

sich gut (bestens) bewahren

15. drahtlich - no Tenerpadgy

16. Einlauf, der ohne PI. in D - npubbiTne, 3axoa B nopT (CyaHa)

Der Einlauf des Schiffes im Hafen X.

Ant.: Auslauf

17. entsenden (entsandte, hat entsandt) - noceinatb, HanpasnATbL (NoAen)

Inspektoren zur Prifung der Waren entsenden

18. Erfahrung, die, -en onbIT

gute, schlechte Erfahrungen machen

19. Fass, das, Fasser - bo4yka

20. Fassung, die, -en - popmynunpoBska, pegakumns

die Fassung des Punktes des Vertrages

21. Fehlen, das, ohne PI. - oTcyTcTBME
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wegen des Fehlens der Tonnage

22. fertig|stellen (stellte fertig, hat fertiggestellt) - (okoH4YaTENBHO)
N3roToBSATb, 3aKaH4YMBaTb NPON3BOACTBO

23. Fertigstellung, die, -en - nsrotoBneHne, OKOH4YaHMe NPoOn3BOACTBa

24. geeignet sein fir A - 661Tb NPUrogHbLIM K YEMY-11., YOOOHbBIM

fur Eisenbahnbeforderung geeignet sein

25. gewabhrleisten (gewahrleistete, hat gewahrleistet) - rapaHTupoBsaTs,
obecneumBaTtb

gute Qualitat gewahrleisten

26. Gewicht, das, -e - Bec

27. Grund, der, Grunde - npuymHa

Aus welchem Grund? - no kakon NpuynHe?

Aus dem Grund - no npn4nHe

Das hat seinen (guten) Grund. - 3To MeeT CBOM NPUYUHBI.

28. Inbetriebnahme, die - BBOA, nyck B akcnsyataumio

29. Kollo, das, Kolli - mecTo (rpysa, 6araxa)

30. Lagerung, die, -en - xpaHeHue (Ha cknage)

31. Mangel, der, Mangel - nedekT, HegocTaTok

einen Mangel feststellen

32. Mass, das, -e - pa3mep, rabaput

33. Massenbedarfsartikel, der, - ToBap(bl) LLMPOKOro NOTpebneHus
34. Nahrungsmittel, das, - npogoBONLCTBEHHbIE TOBAPbI

35. nicht nur, sondern auch - He Tonbko, HO U

36. Palette, die, -n - noggoH

Waren auf Paletten befordern

37. priifen (prufte, hat gepruft) - ucnbiTbiBaTh, NPOBEPATL

38. Prufung, die, -en - ucneitaHne, npoBepka

39. Rohstoff, der, -e - cbipbe; cbipbeBO MaTepuan, ToBap

40. Sack, der, Sacke - meLLoOK

41. soweit sein:

Es ist (noch nicht) soweit. - Bpems (eLe He) npuwiso.

Wir sind (noch nicht) soweit. - Mbl 3TO(ro) ewue (He) caenanu.
Wann ist es soweit? - Korga geno go atoro gonget?

42. Stellung nehmen zu D (nahm, hat genommen) - BbickazaTb MHEHWE O YeM-T1.
Bitte, nehmen Sie dazu Stellung.

43. Stellungnahme, die, -n zu D - Touka 3peHUst; MHEHWNE, CY>KOEHME , OT3bIB
Wie ist Ihre Stellungnahme dazu?

44. stichprobenweise - BbI6opo4HO

die Waren stichprobenweise prufen

45. Tonnage, die, -en - TOHHaXx

eine Tonnage befrachten

46. Umladung, die -en - neperpy3ska (ToBapa), nepearka

47. Unterlieferant, der, -en - cybnocraswuk
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48. Unversehrtheit, die, ohne PI. - HeBpeguMOCTb, COXpaHHOCTb, HEMOBpPE-
XOEHHOCTb

49. veranlassen (veranlasste, hat veranlasst) - pacnopsanteca o 4em-n.,
nobyxaaTb KOro-n. 4to-n. genatb

Wir veranlassen die Verladung der Ware.

Wir verlanlassen unsere Hadelsvertretung, Ihnen eine Verladegenehmigung

ZU erteilen.

50. Versandbereitschaft, die, ohne PIl. - roToBHOCTb (TOBapa) K oTrpy3ke
51. Versandbereitschaftsmeldung, die, -n - n3BeLieHne o roToOBHOCTU TO-

Bapa K OTrpyske

52. verschiffen (verschiffte, hat verschifft) - otnpaBnaTe Mopem, rpysunTb Ha

CYAHO

53. Verschiffung, die, -en - oTnpaska (toBapa) MOpeM, Norpyska Ha CyaHO
54. verwenden (verwendete, hat verwendet) - npyumeHaTb
55. verzichten (verzichtete, hat verzichtet) auf A - oTkasbiBaTbCs OT Yero-n.

auf den Urlaub im Sommer verzichten
56. voraussichtlich - npegnonoxutensHo

das voraussichtliche Datum

57. Werkstoff, der, -e - matepunan (cblpbe n matepuansl)
58. Zustimmung, die cornacue, ogobpeHune

Wir erwarten |hre Zustimmung

2. Merken Sie sich folgende Redewendungen zum Vertrag.

Verpackung und Markierung

Die Verpackung muss gegen (vor)
Beschadigungen schutzen.

Die Verpackung muss gegen (vor)
Witterungseinflisse(n) schitzen.

Die Verpackung muss gegen (vor) Be-
raubung schutzen.

Die Verpackung muss die Vorschriften
des Einfuhrlandes genau befolgen.

Die Ware muss in Kisten verpackt
sein.

Die Ware muss in Sacken ver-

packt sein.

Die Ware muss in Fassern verpackt
sein.

Die Ware muss in Containern ver-
packt sein.

Die Packliste wird in jede Kiste gelegt.

YnakoBKa ofmKHa npenoxpa-
HATb OT NOBPEXOAEHUN.
YnakoBKka JormkHa npegoxpa-
HATb OT NOrogHbIX BINSTHUMA.
YnakoBKka JofmkHa npegoxpa-
HATb OT XULLEHUN.

YnakoBka gosfmkHa COOTBeT-
CTBOBaTb UHCTPYKUNAM CTPaHbI-
UMnopTéepa.

ToBap gormkeH ObITb yYNakoBaH B
ALLINKMN.

ToBap gormkeH ObITb ynakoBaH B
MELLIKM.

ToBap gormkeH ObITb ynakoBaH
B AEPEBAHHbIE DOYKM.

ToBap gormkeH 6bITb ynakoBaH
B KOHTENHep®I.

YNakoBOYHbIW NIUCT BKaablBa-
eTCH B KaXXAblIN SILLIUK.
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Die Markierung wird an 2 Seiten jedes
Kollos angebracht (aufgetragen).

Die Markierung wird gemass Anwei-
sungen des Kaufers aufgetragen.

Die Kolli durfen nicht gekantet und
gesturzt werden.

Versandvorschriften
Der Versand erfolgt nach den Ver-
sandvorschriften.

Fur die Abwicklung des Vertrages gel-
ten die allgemeinen Einkaufsbedin-
gungen.

Der Verkaufer hat den Kaufer Gber die
Verladung der Ware per E-Mail zu
benachrichtigen.

Mpoaasey, 0653aH coobLMTb NOKyNna-
TES0 NO 3NEKTPOHHOM NMoYTe O No-
rpyske ToBapa.
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MapknpoBKka HaHOCUTCS C OBYX
CTOPOH Ha Kaxxgoe MecCTo.
MapknpoBKka HaHOCUTCA B COOT-
BETCTBUWN C UHCTPYKUMNAMM MO-
KynaTtensi.

MecTa Henb3sa KaHToBaTb U
BGpocaTtb.

OTI'IpaBKa OCyLUeCTBJ1AETCA B CO-
OTBETCTBUU C nNpeanncaHnAamMmn.

I[lna ocylwecTBrneHus gorosopa
AENCTBYIOT 0OLLEenpuHATbIE
YCrOBUS MOKYMKMW.



Phonetische Voribungen

3. Lesen Sie die folgenden Worter; beachten Sie die Aussprache.

a) oder, sowie, kostenlos, von, ob, erfolgen, die Vorlage, sollen, voll, son-
dern, oben, das Kollo, die Kosten, der Bord, der Rohstoff, wollen, der Monat,
noch, sogar;

b) moglich, konnen, bendtigen, hoher, verzogern, fordern, 16sen;

c) die Abnahme, abgemacht, abfassen, die Abwesenheit, der Ablauf, die An-
lage, der Anfang, das Anreisedatum, annehmbair;

d) die Qualitat, gewahrleisten, langer, spatestens, die Sacke, die Fasser, er-
klaren, gemass, nachst, bewahrt, zusatzlich, die Mangel.

4. Lesen Sie die folgenden zusammengesetzten Substantive; beachten
Sie die Wortbetonung.

Das Herstellerwerk, der Unterlieferant, die Inbetriebnahme, die Unversehrt-
heit, die Versandbereitschaft, die Kistenmasse, das Bruttogewicht, die Ver-
tragsnummer, der Rohstoff, das Endabnahmeprotokoll, die Selbstverstand-
lichkeit.

5. Uben Sie die Aussprache der Wérter.

Der Inspektor, der Export, der Transport, das Datum, das Problem, das
Konnossement, die Probe, die Kontrolle, die Tonnage, der Karton, die Infor-
mation, der Apparat, die Masse, der Ingenieur, der Spediteur.

6. Lesen Sie folgende Verben; beachten Sie die Betonung.

a) mitteilen, angeben, zustehen, teilnehmen, abnehmen, vorschlagen, zu-
senden, abfassen, ausschliessen, einlaufen, durchfihren;

b) entsenden, unterzeichnen, entsprechen, besprechen, beobachten, erfah-
ren, verzichten, veranlassen, beschleunigen, gewahrleisten, Ubergeben, be-
stellen, erwarten.

. Lesen Sie folgende Satze im Fallton.

. Die endgultige Prufung erfolgt in Belarus.

Als Datum der Inbetriebnahme gilt das Datum des Endabnahmeprotokolls.
. Jede Kiste wird in russischer Sprache markiert.

. Der Kaufer teilt dem Verkaufer den Namen des Schiffes mit.

. Die Anlage ist eine Neuentwicklung.

. Was meinen Sie dazu?

. Wir beginnen bald mit der Prtufung der Maschine.

. Das hat aber seinen guten Grund.

. In der Zwischenzeit haben wir ein neues Verpackungsmaterial entwickelt.
10 Das wollte ich Ihnen gerade vorschlagen.

11. FUr diese Probesendung gelten die alten Preise.

12. Ich danke lhnen im voraus.

13. Es liegt auch in unserem Interesse.

14. Das passt uns ausgezeichnet.

©CONOUTARWN= N
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8. Lesen Sie folgende Worter; beachten Sie die Aussprache des [n] im
Suffix.

Die Prafung, die Umladung, die Lagerung, die Beférderung, die Verschif-
fung, die Benennung, die Fertigstellung, die Erfahrung, die Zustimmung, die
Markierung, die Verpackung, die Meinung, die Neuentwicklung.

9. Lesen Sie folgende Formen; betonen Sie den Artikel und die Praposi-
tionen nicht.

In die Werke, fur die Arbeit, bei der Prufung, an der Ausrustung, in der Spra-
che, Uber die Versandbereitschaft, wegen des Fehlens, nach dem Versand,
aus diesem Grund, mit der Fertigstellung, zu dieser Zeit, aus dem Fax, in der
Zwischenzeit, zum alten Preis, in nachster Zeit.

10. Lesen Sie folgende Formen; beachten Sie die Betonung der Geniti-
vattribute.

Die Prufung der Qualitat, in Abwesenheit des Inspektors, gegen Vorlage ei-
nes Protokolls, die Unversehrtheit des Gutes, vor Beginn des Verschif-
fungsmonats, zu Lasten des Kaufers, der Name des Schiffes, das Anreise-
datum der Fachleute, die Erteilung der Verladegenehmigung, die Ergebnisse
der Prufung, die Inspektion der Maschinen.

Ubungen zur Wortbildung und Wortbedeutung

11. Bilden Sie aus folgenden Substantiven Adverbien.
Die Stunde, der Tag, die Woche, der Monat, das Jahr, das Jahrhundert.

12. Bilden Sie aus folgenden Wortern entsprechende Verben.

Der Inspektor, der Hersteller, erforderlich, die Vertretung, die Verpackung,
der Transport, die Lagerung, der Wunsch, der Vertrag, die Fassung, die Zu-
stimmung.

13. Bilden Sie aus folgenden Wortern Adjektive.

Der Ausdruck, die Natur, der Verstand, die Kosten, der See + das Mass, vor
+ die Aussicht, die Landwirtschaft, vertragen, die Schrift, die Obligation, der
Zusatz, der Raum.

14. Ubersetzen Sie die folgenden Gruppen; beachten Sie dabei die Be-
deutung und den Gebrauch der Partizipien mi dem Suffix -end.
Anfallende Kosten, bevorstehende Verhandlungen, nachstehende Doku-
mente, bestehende Preise, zu folgenden Terminen.

15. Nennen Sie Synonyme zu den folgenden Wortern und Formen.
Beginnen, unterzeichnen, erteilen, gelten, die Nahrungsmittel, sich bezie-
hen, das Ergebnis, erforderlich, voraussichtlich, ein paar Tage, innerhalb,
drahtlich, klaren, informieren, die Neuentwicklung.

16. Nennen Sie Antonyme zu den folgenden Woértern.

Die Anwesenheit, der Auslauf, privat, beginnen, sich interessieren, klein,
modern, berechtigt sein, kostenlos, moglich, richtig, schriftlich, regelmassig,
gleichmassig, gewohnlich, kaufen.
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17. Bilden Sie abgeleitete Verben von folgenden Verben.

Muster: lesen — vorlesen.

Sprechen, nutzen, geben, senden, laden, fuhren, fassen, schaffen, zahlen,
laufen.

18. Ubersetzen Sie durch zusammengesetzte Substantive bzw. Adjektive.
3aBoa-nocTtaBLWmK, BbIGOPOYHO, neperpys3ka (ToBapa), BBOA B IKCnryaTa-
LNI0, NPOTOKOM-NPUEMKM, TOYKA 3PEHMS, YNAKOBOYHbIN MaTepuarn, u3seLle-
HWe O rOTOBHOCTW K OTNpaBKe, NMPOAYKTbl MUTaHUS, NOPT Ha3HAYEHUS.

19. Erinnern Sie sich an die Bedeutung des Wortes ,,die Seite” und
ubersetzen Sie die Satze ins Russische.

1. Den vorliegenden Vertrag hat die Firma ,Bosch®, einerseits, und das
Aussenhandelsunternehmen ,Belta“, andererseits, abgeschlossen.

2. Unsererseits wurde alles gemacht, um die Ware zu den Vertragstermi-
nen zu verladen.

3. Der Kunde ist seinerseits bemuht, den Ort fur die Montage rechtzeitig
vorzubereiten.

4. Sie kdnnen uns lhrerseits in dieser Frage helfen.

5. lhrerseits miussen Sie uns auch schriftlich bestatigen, dass die Apparate
in neuer Verpackung zum alten Preis verkauft werden.

6. Ich habe meinerseits mit unserer Handelsvertretung in Wien telefoniert.
7. Meinerseits veranlasse ich sofort unser Werk, die Herstellung, die Pru-
fung und die Verladung der Ausrustung zu beschleunigen.

20. Ubersetzen Sie folgende Satze und beachten Sie dabei Bedeutung
und Gebrauch der Adverbien und Adjektive mit dem Suffix -ens.

1. Das Problem konnen wir bestens so l6sen: Sie fahren ins Lieferwerk und
erledigen alle Fragen selbst.

2. Unsere Kunden bendtigen die Ware spatestens Ende Mai.

3. Uns ist es nicht moglich, die Lieferfristen zu kirzen. Wir kdnnen die Ma-
schinen friihestens Anfang Januar verladen.

4. Unsere Kunden brauchen mindestens 3 Exemplare technischer Unterlagen.

5. Auf der diesjahrigen Ausstellung wurden meistens Messgerate der Bres-
ter Werke ausgestellit.

6. Das neue Verpackungsmaterial ist fur solche Apparate bestens geeignet.
7. Ihre Firma hat sich dabei als Geschaftspartner bestens bewahrt.

21. Bilden Sie zusammengesetzte Substantive mit dem gleichen Grund-
wort.
Muster: - material - Verpackungsmaterial

1. - prufung
2. - name
3. - jahr

4. - tag
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5. - zeug )
Lexikalisch-grammatische Ubungen

22. Setzen Sie die passenden Relativpronomen ein und ubersetzen Sie
die Satze ins Russische.

1. Uber das Ergebnis der Priifung in Anwesenheit der Inspektoren des Kau-
fers wird ein Prufungsprotokoll abgefasst, ... von beiden Seiten zu unter-
zeichnen ist.

2. Die Ausrustungen sind in exportseemaliger Verpackung, ... der Beschaf-
fenheit dieser Ausrustung entspricht, zum Versand zu bringen.

3. Der Kaufer teilt dem Verkaufer den Namen des Schiffes mit, ... ... die Wa-
ren zu verschiffen sind.

4. In der Zwischenzeit haben wir ein neues Verpackungsmaterial entwickelt,
... fur solche Apparate bestens geeignet ist.

5. Wollen Sie nicht diesen Stoff beim Verpacken der Apparate prufen, ... wir
bei Ihnen bestellen haben.

23. Nennen Sie die Bestandteile folgender zusammengesetzter Sub-
stantive.

Die Versandbereitschaftsmeldung, der Verschiffungsmonat, der Massenbe-
darfsartikel, das Verpackungsmaterial, die Spediteurfirma, der Geschafts-
partner, die Qualitatskontrolle, die Handelsvertretung, die Fachleute.

24. Bilden Sie aus den angegebenen Adjektiven die entsprechenden At-
tribute zu den folgenden Substantiven.

Muster: der Raum; erforderlich — der erforderliche Raum

Die Markierung, die Sprache, das Datum, der Preis, die Stellungname, die
Unversehrtheit, die Verpackung, die Apparate, die Qualitat, der Ver-
packungsstoff, die Lagerung, die Prufung, die Adresse.

endgultig, hoch, empfindlich, neu, falsch, voll, exportseemassig, niedrig,
lang, voraussichtlich, schriftlich, russisch, vertraglich.

25. Ersetzen Sie die Nebensatze durch die kongruierenden Attribute.
Muster: der Urlaub, der einen Monat dauert — der einmonatige Urlaub

1. Die Lieferung, die eine Woche in Anspruch nimmt.

2. Die Inspektion, die 2 Monate dauert.

3. Die Sorgen, die Sie jeden Tag haben.

4. Die Dienstreise, die 10 Tage dauert.

5. Die Abnahmeprufungen, die man jedes Jahr durchfuhrt.

6. Die Erlaubnis, die man jeden Monat erteilt.

26. Nennen Sie die Pluralform zu den Substantiven.
Das Datum, das Schiff, der Punkt, der Vertrag, der Hafen, der Ingenieur, der
Fachmann, die Spediteurfirma, das Ergebnis, der Apparat.

27. Bestimmen Sie das Geschlecht und die Singularform der Substan-
tive nach ihrer Pluralform.

Die Abnahmeprufungen, die Mangel, die Fasser, die Kartons, die Wunsche,
die Palleten, die Rechte.
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28. Bilden Sie mit den folgenden Formen die Satze.
Im Laufe von D, Stellung nehmen zu D, verzichten auf Akk, geeignet sein fur Akk.

29. Bilden Sie Partizip Il von folgenden Verben.
Verwenden, bendtigen, mischen, verbringen, befrachten, erfolgen, angeben,
festsetzen, prazisieren, bestellen, leisten.

30. Ubersetzen Sie ins Deutsche.

cnonb3oBaHHOE CbIpbE, CMELLaHHbIM TPaHCNOPTOM, CBSA3aHHbIE C 3TUM 3a-
TpaTbl, 3appaxToBaHHbIM KOpPabnb, OCYLLECTBINEHHAA OTnpaBKa, yKa3aHHbIe
BYAbl YNaKOBKW, YCTAHOBIIEHHbLIW CPOK, YTOYHEHHAsA UeHa, 3aKka3aHHbIN To-
Bap, OCYLLECTBMNEHHbIN NNaTEX. )

31. Bilden Sie mit den Redewendungen aus der Ubung 30 lhre eigenen
Satze.

32. Bilden Sie erweiterte Attribute.
Muster: der festgesetzte Termin (gestern bei den Verhandlungen) —

der gestern bei den Verhandlungen festgesetzte Termin
Der prazisierte Preis (noch nicht); die bestellte Ware (von der deutschen
Firma); die garantierte Lebensdauer der Maschine (vom Lieferwerk); die an-
gebotene Ware (von der Firma ,Bosch®); die geleistete Zahlung (bei der
Bank flr die Partie der Ware); zu den angegebenen Terminen (im Vertrag);
alle erforderlichen Einrichtungen (zur Durchfuhrung der Prufung); die be-
gonnene Montage (im September im Lieferwerk); das unterzeichnete Kon-
nossement (vom Kapitdn des Schiffes); die angebotene Ausrustung (zum
Export nach Deutschland).

33. Verbinden Sie 2 Satze zu einem Satzgefiige.
1. Die Prufung erfolgt in Anwesenheit des Inspektors. Eine Versandgenehmi-
gung wird vom Kaufer oder von der Handelsvertretung im Verkauferlande erteilt.
2. Die Herstellung der Maschinen gemass Vertrag Ne 12/30 ist zu Ende. Herr
Lawrow hat mich informiert.
3. Die Anwesenheit der Inspektoren ist bei der Abnahme vorgesehen. Die
Ausrustung ist eine Neuentwicklung.
4. Ich mochte mitteilen. Die Verpackung der Ware gewahrleistet die Unver-
sehrtheit der Ware nicht.
5. Der Kaufer schickt seine Inspektoren in die Herstellerwerke. Die Inspekto-
ren wollen die Herstellung der Waren beobachten.
6. Ich mochte den Namen des Schiffes erfahren. Die Ware wird mit diesem
Schiff geliefert.
7. Wir begannen mit der Prufung der Maschinen. Die Abnahmeingenieure
sind gekommen.
8. Wir mochten diese Ausrustung unbedingt noch einmal prufen. Diese Aus-
rustung ist eine Neuheit.
9. Die Maschine hat keine Mangel. Der Inspektor erteilt eine Versandge-
nehmigung.
10. Sie mussen schriftlich bestatigen. Die Apparate werden zum alten Preis
verkauft.
11. Es ist soweit. Nehmen Sie bitte Stellung dazu.
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12. Unser Chef fahrt nach Minsk. Der Chef mochte mit den Inspektoren das
Datum der Prafung vereinbaren.

13. Die Verpackung schutzt wahrend der Lieferung die Ware nicht. Das ist
eine seemassige Verpackung.

14. Gewahrleistet diese Verpackung eine langere Lagerung? Ich mochte
wissen.

15. Unser Geschaftsfuhrer spricht mit dem Mann. Dieser Mann ist fur die
Abnahmeprifungen zustandig.

34. Gebrauchen Sie in folgenden Satzen sein + zu + Infinitiv bzw. haben
+ zu + Infinitiv zur Bezeichnung der Notwendigkeit und der Moglichkeit.
1. Das Prufungsprotokoll ... von beiden Seiten zu unterzeichnen.

2. Spatestens 45 Tage vor Beginn des Verschiffungsmonats ... der Verkau-
fer dem Kaufer uber die Versandbereitschaft der Ware mitzuteilen.

3. In der Versandbereitschaftsmeldung ... Vertrags- und Transnummern, Be-
nennung der Ware, Kolli-Anzahl, Gewicht und Masse der Ladung sowie La-
dehafen anzugeben.

4. Die Ausrustungen ... in exportseemassiger Verpackung zu bringen.

5. Was ... wir heute zu besprechen.

6. Die Ware ... mit gemischtem Transport zu liefern.

7. Das Abnahmeprotokoll ... in zwei Sprachen zu unterzeichnen.

8. Der Verkaufer ... das Datum der Prufung drahtlich mitzuteilen.

9. Alles ... noch bis Ende August zu erledigen.

10. Die Kolli-Anzahl ... unbedingt anzugeben.

35. Formen Sie nach dem Muster um. Beachten Sie die Endung des
Partizips Il nach dem bestimmten Artikel.
Muster: das Geld einsetzen — das eingesetzte Geld

. die Guter herstellen
. die Guter anbieten
. die Guter verbrauchen
. die Guter nachfragen
. das Angebot planen
. die Kaufstrategien anwenden
. die Werbung beurteilen
. die Informationsquellen nutzen

. den Gegenwert erzielen
10 die Frage beantworten

©CoONOOTAhWN -~

36. Gebrauchen Sie in den folgenden Satzen die Konstruktion sein +zu
+ Infinitiv.

1. Gutermarkte und Dienstleistungen konnen in viele Einzelmarkte eingeteilt
werden.

2. Auf dem Markt konnen verschiedene Guter angeboten werden.

3. Welche Markte kdnnen auf dem Weltmarkt unterschieden werden?

4. Diese Guter mussen in unserem Betrieb hergestellt werden.

5. Wie kénnen die Geldmittel besser investiert werden?

6. Wie muss wirtschaftlich gehandelt werden?

7. Wie kann das eingesetzte Geld besser benutzt werden?
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8. Wie muss das Geld besser eingesetzt werden?

9. Wie kann fur das eingesetzte Geld ein moglichst hoher Gegenwert erzielt
werden?

10. Das vorhandene Angebot muss durch zusatzliche Dienstleistungen er-
ganzt werden.

11. Beim Kauf von Gutern und Dienstleistungen missen Kaufstrategien an-
gewendet werden.

12. Vor dem Kauf muss die Werbung beurteilt werden.

13. Vor wichtigen Kaufentscheidungen mussen Informationsquellen genutzt
werden.

37. Ersetzen Sie die Konstruktion sein+zu+infinitiv durch Modalverb +
Infinitiv Passiv.

1. Wenn es viele Nachfrager gibt, so sind die Preiserhdhungen am Markt
leicht durchzusetzen.
Die Qualitat und die Preise fur diese Guter sind auszugleichen.
Das Angebot ist nach Wunschen der Kunden zusammenzusetzen.
Dieser Artikel ist vom Angebot auszuschliessen.
Der Verkauf von diesen Gutern ist zu verbieten.
Eine Preiserhdhung ist unbedingt zu begrunden.
Diese Waren sind leicht abzusetzen.
Nach Ansicht der Mineraldlkonzerne ist noch eine Erhdhung der Ben-
zinpreise vorzunehmen.
Die Mitbewerber sind vom Markt nicht so leicht zu verdrangen.
10. Eine neue Preissteigerung ist noch zu verhindern.

© ONOORWN

38. Formen Sie die Attributsatze in die erweiterten Attribute.

1. Die Guter, die von diesem Hersteller angeboten werden, sind von hoher
Qualitat.

2. Ich habe ein Grundstuck, das sehr gunstig liegt, gekauft.

3. Auf dem regionalen Markt treffen die Anbieter und Nachfrager, die aus der
naheren Umgebung kommen, zusammen.

4. Auf dem Weltmarkt treten die Anbieter und Kaufer auf, die aus vielen
Landern kommen.

5. Der Betrieb, der diese Guter herstellt, liegt in unserem Gebiet.

6. Die Gutermenge, die auf dem Markt umgesetzt wird, ist bei diesem Preis
am hochsten.

7. Die Anbieter, die miteinander im Wettbewerb stehen, streben danach, die
Qualitat ihrer Guter zu verbessern.

8. Der Kaufer, der sich fur das gunstige Angebot entscheidet, kann dadurch
den Markt beeinflussen.

9. Das ist die Marktform, die in der Wirklichkeit selten vorkommt.

10. Der Wettbewerb sorgt fur ein Angebot, das nach den Wunschen der
Kaufer zusammengesetzt wird.

39. Formen Sie das erweiterte Attribut in einen Attributsatz um.
1. Das gunstig eingesetzte Geld.
2. Die auf dem Markt angebotenen Guter.
3. Das Preisabsprachen verbietende Gesetz.
4. Die eine Reise planende Klasse.
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5. Die mit seinen Waren auf den Markt kommenden Anbieter.
6. Ein vielen Nahfragern gegenuberstehender Anbieter.

7. Die an neuen Markten interessierten Hersteller.

8. Die schon seit 5 Jahren knapper gewordenen Zuschusse.
9. Die von Herstellern stark hoch angesetzten Preise.

10. Die in Einklang gebrachten Interessen.

11. Die zum Ausgleich gekommenen Preise.

12. Die gesetzlich festgelegte Mehrwertsteuer.

13. Die von dem Anbieter berlcksichtigten Kosten.

14. Der den Selbstkosten zugeschlagene prozentuale Gewinn.
15. Die bei der Produktion von Waren entstehenden Kosten.

Text 1

40. Horen Sie sich den Text auf CD an, beachten Sie die Aussprache
und die Tonfuhrung.

41. Lesen Sie den Text vor.

VERTRAG
Artikel 5. Inspektion und Prifung

Der Kaufer ist berechtigt, seine Inspektoren in die Herstellerwerke oder
in die Werke der Unterlieferanten zur Beobachtung der Herstellung, Pru-
fung der Qualitat der verwendeten Werkstoffe und Ausristungen sowie zu
den Abnahmeprifungen zu entsenden.

Der Verkaufer verpflichtet sich, den Inspektoren bzw. Abnahmeingeni-
euren des Kaufers einen fur deren Arbeit erforderlichen Raum sowie die zur
Durchfuhrung der Prufung bendtigten Werkzeuge kostenlos zur Verfugung
zu stellen. Uber das Ergebnis der Priifungen in Anwesenheit der Inspekto-
ren des Kaufers wird ein Prufungsprotokoll abgefasst, das von beiden Sei-
ten zu unterzeichnen ist. Werden bei der Prufung keine Mangel an der Aus-
rustung festgestellt, so erteilt der Inspektor eine Versandgenehmigung.

Wenn die Prufung in Abwesenheit des Inspektors erfolgt, so wird eine
Versandgenehmigung vom Kaufer oder von der Handelsvertretung im Ver-
kauferlande erteilt und zwar gegen Vorlage eines Prufungsprotokolls oder
Qualitatszertifikate.

Die endgtiltige Prifung und Abnahme der Ausrlistungen erfolgen in
Belarus nach deren Inbetriebnahme. Als Datum der Inbetriebnahme gilt das
Datum des Endabnahmeprotokols.

Artikel 6. Verpackung und Markierung

Die Ausrustungen sind in exportseemassiger Verpackung, die der Be-
schaffenheit dieser Ausrustung entspricht, zum Versand zu bringen. Die
Verpackung soll die volle Unversehrtheit des Gutes bei dessen Beforde-
rung mit Schiff, Einsenbahn, LKW und mit gemischtem Transport unter Be-
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ricksichtigung nicht nur mehrerer Umladungen unterwegs, sondern
auch langerer Lagerung gewabhrleisten. Jede Kiste wird in der Sprache
des Verkauferlandes und in russischer Sprache wie folgt markiert:

Oben Narjad Nr.

Vorsicht Trans Nr.

Nicht kanten Kollo-Nr.

Vertrags-Nr. Bruttogewicht

Kaufer Nettogewicht

Verkaufer Kistenmasse (Lange, Breite, HOhe)

Artikel 7. Versandvorschriften

Spatestens 45 Tage vor Beginn des Verschiffungsmonats hat der
Verkaufer dem Kaufer oder dessen Spediteur uber die Versandbereitschaft
der Ware mitzuteilen. In der Versandbereitschaftsmeldung sind Vertrags-
und Transnummern, Benennung der Ware, Kolli-Anzahl, Gewicht und
Mape der Ladung sowie Ladehafen anzugeben.

Sollte die Verschiffung der Ware wegen des Fehlens der Tonnage nach
Ablauf von 30 Tagen nach Eintreffen der Ware im Hafen nicht moglich sein, so
steht dem Verkaufer das Recht zu, die Ware dem Spediteur des Kaufers zu
Ubergeben. Ab dieser Zeit fallen alle mit der Lagerung der Ware bis deren Ver-
ladung an Bord des Schiffes verbundenen Kosten zu Lasten des Kaufers.

Der Kaufer teilt dem Verkaufer den Namen des von ihm befrachteten
Schiffes mit, mit dem die Waren zu verschiffen sind, und das voraussichtli-
che Datum dessen Einlaufs im Verschiffungshafen.

Innerhalb 24 Stunden nach dem erfolgten Versand ist der Verkaufer
oder der Spediteur verpflichtet, dem Kaufer Versanddatum, Vertrags-Nr.,
Trans-Nr., Konnossements-Nr., Benennung der AusrUstung, Namen des
Schiffes, Bestimmungshafen drahtlich mitzuteilen.

Anmerkungen:

Zum Artikel 5: Bei der Lieferung von Waren industrieller oder landwirtschaft-
licher Massenproduktion einschliesslich Rohstoffe, Nahrungsmittel und
Massenbedarfsartikel erfolgt die Qualitatskontrolle stichprobenweise.
Zum Artikel 6: Fur sonstige Waren werden unter anderem folgende Arten
der Verpackung verwendet: Sacke, Ballen, Kartons, Fasser sowie die an-
gegebenen Verpackungsarten auf Paletten.

42. Antworten Sie anhand des Textes.

Fragen zum Artikel 5.

1. Zu welchem Zweck werden Inspektoren und Abnahmeingenieure in die
Herstellerwerke entsandt?

2. Was soll der Verkaufer den Inspektoren kostenlos zur Verfugung stellen?
3. Was fur ein Dokument wird Uber die Ergebnisse der Prufung oder Ab-
nahme abgefasst?
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4. In welchem Fall erteilt der Inspektor des Kaufers eine Versandgenehmigung?
5. Gegen welche Dokumente und von wem wird dem Verkaufer eine Ver-
sandgenehmigung erteilt, wenn die Prufung in Abwesenheit des Inspektors
des Kaufers durchgefihrt wird?

6. Wo und wann wird die endgultige Prufung und die Endabnahme der Aus-
ristung vorgenommen?

Fragen zum Artikel 6.

1. In welcher Verpackung sollen Ausristungen zum Versand gebracht werden?
2. Was soll die Verpackung gewahrleisten?

3. Wie werden die Kisten markiert?

Fragen zum Artikel 7.

1. Wann soll der Verkaufer dem Kaufer Uber die Versandbereitschaft mitteilen?
2. Was hat der Verkaufer in der Versandbereitschaftsmeldung mitzuteilen?
3. Aus welchem Grund kann eine Verschiffung nicht moglich sein?

4. Wie lange wird die Ware vor dem Versand auf Verkauferkosten gelagert?
5. Zu wessen Lasten fallen die Lagerungskosten?

6. Was und wann teilt der Verkaufer dem Kaufer Uber den erfolgten Ver-
sand mit?

Fragen zu den Anmerkungen:

1. Wie erfolgt die Qualitatskontrolle von Waren industrieller oder landwirt-
schaftlicher Massenproduktion?

2. Welche Arten der Verpackung werden fur solche Waren verwendet?

43. Suchen Sie im Text die erweiterten Attribute, und verwandeln Sie
sie in Attributsatze.

44. Fassen Sie die Information des Textes 1 zusammen.

45. Fuhren Sie Gesprache zu den folgenden Situationen.

1. Die Lieferung wird verzogert. Der Lieferant erklart die Verzogerung durch
das Fehlen der Tonnage und bezieht sich auf sein Recht, die Ware dem Spedi-
teur des Kaufers zu ubergeben. Der Kaufer bittet ihn aber zu berlcksichtigen,
dass nur 20 Tage nach Eintreffen der Ware im Hafen abgelaufen sind.

2. Sie informieren |hren Partner dartber, dass nicht alle Kisten vertragliche
Markierung hatten. Einige Kisten wurden deshalb an falsche Adresse ge-
sandt. Der Lieferant verspricht, die Sache zu klaren.

3. Die Lieferung wird verzogert. Bei der Prufung der Maschinen in Abwesen-
heit der Inspektoren des Kaufers wurden einige Mangel festgestellt. Sie in-
formieren dartber Ihren Geschaftspartner.

Text 2

46. Horen Sie sich den Dialog auf CD an, beachten Sie die Aussprache
und die Tonfuhrung.
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47. Lesen Sie den Dialog zu zweit vor:

Anreise der Inspektoren wird erwartet
Krause: Was haben wir heute zu besprechen, Herr Petrow?
Petrow: Ich glaube, die Entsendung unserer Fachleute in das Herstellerwerk zur
Prifung und Inspektion der Ausristung.
Krause: Haben Sie besondere Winsche zu diesem Punkt des Vertrages?
Petrow: Die Anlage ist eine Neuentwicklung. Aus diesem Grund muss im
Vertrag die Anwesenheit unserer Inspektoren nicht nur bei der Ab-
nahme, sondern auch bei der Herstellung der Ausrustung
vorgesehen werden, glaube ich. Was meinen Sie dazu?
Krause: Das ist Inr gutes Recht, Herr Petrow. Wollen wir lhre Fassung in den
Vertrag aufnehmen.
Petrow: Wann konnen Sie mit der Fertigstellung der Anlage beginnen?
Krause: Voraussichtlich wird es Anfang des nachsten Jahres soweit sein.
Petrow: Das passt uns ausgezeichnet. Ich hoffe, zu dieser Zeit ist unsere
Gruppe schon reisefertig.
Krause: Wir bitten Sie, uns das genaue Anreisedatum lhrer Inspektoren per
Telex mitzuteilen.

48. Antworten Sie auf die Fragen.

1. Uber welchen Punkt des Vertrages miissen sich die Geschéftspartner ei-
nigen?

2. Aus welchem Grunde mochten die Fachleute nicht nur an der Abnahme
teilnehmen, sondern auch die Herstellung der Anlage beobachten?

3. Hat die Firma mit der Fertigstellung der Anlage begonnen?

4. Wann wird es soweit sein?

5. Wann ist die Gruppe reisefertig?

6. Was bittet Herr Krause ihm mitzuteilen?

49. Sagen Sie es anders.

1. Die Ausriistung ist eine Neuentwicklung.

2. Deshalb wird die Anwesenheit der Inspektoren bei der Abnahme und
auch bei der Herstellung der Anlage vorgesehen.

3. Petrow hat das Recht, das zu fordern.

4. Wie ist lhre Meinung?

5. Vielleicht beginnt die Fertigstellung Anfang des Jahres.

6. Die Gruppe ist zur Reise bereit.

7. Das ist fur uns annehmbar.

50. Fassen Sie den Inhalt des Textes 2 zusammen.
51. Lesen Sie den Text 2 fur sich und spielen Sie ihn.

Text 3

52. Horen Sie sich den Dialog auf CD an, beachten Sie die Aussprache
und die Tonfuhrung.
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53. Lesen Sie den Dialog zu zweit vor:

Wir verzichten auf die Abnahmeprifungen der Maschinen

Tilke: Herr Lawrow, man hat mich aus Wien informiert, dass die Herstellung
Ihrer Maschinen gemass Vertrag Nr. 12/20 Anfang nachsten Monats
zu Ende ist.

Lawrow: Danke fur die Information, Herr Tilke. Ich weiss schon daruber
Bescheid, denn ich habe es aus dem E-Mail unserer Handelsvertre-
tung in Wien erfahren.

Tilke: Wir beginnen bald mit der Prifung dieser Maschinen und erwarten lhre
Abnahmeingenieure in unserem Werk.

Lawrow: Sehen Sie, Herr Tilke. Diesmal werden die Maschinen von unseren
Fachleuten nicht abgenommen. Wir haben beschlossen, auf die Ab-
nahme der Ausrustung zu verzichten.

Tilke: Ach so? Ich bin etwas erstaunt.

Lawrow: Das hat aber seinen guten Grund. Erstens haben wir mit lhrer
Firma im Laufe von Jahren gute Erfahrungen gemacht, dabei hat sich
Ihre Firma als Geschaftspartner bestens bewahrt. Zweitens werden
Ihre Maschinen an uns nicht das erste Mal geliefert, und sie waren
immer von hdchster Qualitat.

Tilke: Drittens brauchen Sie die Maschinen dringend, nicht wahr?

Lawrow: Jawonhl, Herr Tilke. Ich habe meinerseits mit unserer Handelsver-
tretung in Wien telefoniert und die Erteilung der Verladegenehmigung
veranlasst, selbstverstandlich, wenn die Ergebnisse der Prifungen gut
sind.

Tilke: Danke fur das Vertrauen, Herr Lawrow. Meinerseits veranlasse ich
sofort unser Werk, die Herstellung, Prufung und Verladung der Ausrus-
tung zu beschleunigen.

Lawrow: Ich danke lhnen im voraus, Herr Tilke.

54. Antworten Sie.

1. Wann ist die Herstellung der Maschinen zu Ende?

2. Wer wird im Herstellerwerke erwartet?

3. Womit kann das Werk bald beginnen?

4. Warum hat die Vereinigung beschlossen, auf die Abnahme der Maschi-
nen zu verzichten?

5. Welche Erfahrungen hat die Vereinigung mit der Firma gemacht?

6. Woflr dankt Herr Tilke?

7. Was hat Herr Lawrow veranlasst?

8. Was verspricht Herr Tilke zu veranlassen?

55. Nennen Sie die Grunde des Verzichtes der Importfirma auf die Teil-
nahme an den Abnahmepriufungen der Maschinen.

Text 4

56. Horen Sie sich den Dialog auf CD an, beachten Sie die Aussprache
und die Tonfuhrung.
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57. Lesen Sie den Dialog zu zweit vor:

Die Ware bekommt eine neue Verpackung

Krause: Herr Petrow, wie haben mit Ihnen Uber die Beschaffenheit der
Verpackung fur empfindliche (xpynkuin, 4dyBcTBUTENBHBLIN) Apparate
mal diskutiert. Erinnern Sie sich noch daran?

Petrow: Sehr gut sogar. Und wenn ich mich nicht irre, haben Sie damals mit der
Prufung eines neuen Verpackungsstoffes begonnen, nicht wahr?

Krause: Stimmt genau. In der Zwischenzeit haben wir ein neues
Verpackungsmaterial entwickelt, das fur solche Apparate bestens ge-
eignet ist.

Petrow: Es freut mich, das zu erfahren. Wollen Sie nicht diesen Stoff beim
Verpacken der Apparate prufen, die wir bei Ihnen bestellt haben?

Krause: Das wollte ich Ihnen gerade vorschlagen. Da aber im Vertrag eine
andere Verpackung vorgesehen ist, benotigen wir |hre Zustimmung.

Petrow: Kein Problem. Die werden wir Ihnen in nachster Zeit zusenden.

Krause: Abgemacht. Wir konnen also die Verladung lhrer Apparate schon in
neuer Verpackung veranlassen. Was meinen Sie dazu?

Petrow: Ja, bitte. lhrerseits mussen Sie uns auch schriftlich bestatigen, dass die
Apparate in neuer Verpackung zum alten Preis verkauft werden.

Krause: FUr diese Probesendung gelten die alten Preise. Das ist selbstver-
standlich. In Zukunft aber wird der Preis wahrscheinlich etwas hoher
liegen. Herr Petrow, ich habe noch eine Bitte an Sie. Wir mochten wis-
sen, ob sich unsere neue Verpackung bewahrt. Nehmen Sie bitte Stel-
lung dazu, wenn es soweit ist, gut?

Petrow: In Ordnung. Wir schicken Ihnen unsere schriftliche Stellungnahme. Es
liegt auch in unserem Interesse.

58. Antworten Sie.

1. Was fur Verpackung hat die Firma in der Zwischenzeit entwickelt?

2. Welchen Vorschlag macht Petrow?

3. Unter welcher Bedingung kann Herr Krause diesen Vorschlag akzeptieren?
4. Was teilt Herr Krause Uber den Preis mit?

5. Wozu bittet Herr Krause, Petrow Stellung zu nehmen?

59. Stimmt es, oder stimmt es nicht? Wie ist es im Dialog?

1. Die Firma hat mit der Prifung eines neuen Verpackungsstoffes noch nicht
begonnen.

2. Leider ist die neue Verpackung fur die Apparate nicht geeignet.

3. Herr Krause will die Verladung der Apparate in der neuen Verpackung
veranlassen.

4. Fur die Apparate in neuer Verpackung gelten die alten Preise.

60. Sagen Sie es anders.

1. Sie haben mit der Prufung eines neuen Verpackungsmaterials begonnen.
2. Das Material passt fur solche Ware sehr gut.

3. Wir brauchen |hre Erlaubnis.

4. Ich lasse die Apparate in neuer Verpackung verladen.
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5. Es ist moglich, dass der Preis hoher sein wird.
6. Herr Krause bittet Herrn Petrow, seine Meinung Uber den neuen Verpa-
ckungsstoff zu aupern.

61. Lesen Sie den Dialog 4 fur sich, und spielen Sie ihn.

62. Antworten Sie auf Grund lhrer Praxis.

1. Entsendet Ihre Vereinigung Inspektoren ins Lieferwerk?

2. Wie grop kann so eine Gruppe der Fachleute sein?

3. Was fur Fachleute sind das?

4. Wie lange dauert eine solche Inspektionsreise?

5. Welche Aufgaben haben die Inspektoren zu I6sen?

6. Ist fur die Erteilung einer Versandgenehmigung die Anwesenheit Ihrer In-
spektoren bei der Prufung der Ware obligatorisch?

7. Wie erfolgt die Qualitatskontrolle Ihrer Ware?

8. Wo und auf welche Weise erfolgt eine stichprobenweise Prufung lhrer
Ware?

9. Wird ein Protokoll Uber die Ergebnisse so einer Prifung abgefasst?

10. Verzichtet Ihre Vereinigung manchmal auf die Inspektionspriufung oder
Abnahme der Ware?

11. Was sind die Grinde daflr?

12. Welche Art der Verpackung ist in lhrer Vereinigung ublich?

13. Ist sie fur langere Lagerung und fuir mehrere Umladungen gut geeignet?
14. Wie werden Ilhre Waren markiert?

15. Wird manchmal irgendwelche spezielle oder zusatzliche Markierung be-
notigt?

63. Fuhren Sie Gesprache zu den folgenden Situationen.

1. Sie informieren die Firma daruber, dass die Verpackung der Ware die Un-
versehrtheit der Ware nicht gewahrleistet. Sie haben auch festgestellt, dass
die Verpackung fur langere Lagerung nicht geeignet ist. Sie bitten Ihren Ge-
schaftspartner, zu dem Problem Stellung zu nehmen.

2. Eine Firma erwartet die Inspektoren in ihrem Werk. Sie teilen Ihrem Ge-
schaftspartner mit, dass lhre Fachleute mit Verspatung kommen. Sie erkla-
ren auch den Grund fUr diese Verspatung.

3. Sie haben in diesem Jahr groBe Schwierigkeiten mit der Tonnage. Es ist
nicht ausgeschlossen, dass das Schiff mit einer gropen Verspatung im Ver-
ladehafen einlauft. Sie setzen lhren Geschaftspartner in Kenntnis, welcher
Spediteurfirma Ihre Ware im Falle einer Verspatung des Schiffes zu uber-
geben ist.

SCHRIFTLICHE AUFGABEN
64. Gebrauchen Sie statt der Attributsatze erweiterte Attribute.
Das Akkreditiv, das bei der Bank eroffnet ist;
das Modell, das zum Preis von 300 Euro angeboten ist;
die Ware, die bei der Firma N. bestellt ist;
die Lieferfrist, die um zwei Monate verzogert ist;
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der Preis, der um drei Prozent ermassigt ist;

der Vertrag, der am Mittwoch unterzeichnet war;
die Frage, die in der vorigen Woche vereinbart war;
die Verladung, die im April vorgesehen ist.

65. Ubersetzen Sie, gebrauchen Sie das erweiterte Attribut in Séatzen.
obopynoBaHue, npubbiBLLIEE B raBaHb H.; ycrnoBusi nnartexa, ykasaHHble B
KOHTPaKTe; NPUIIOXKEHHbIE K HaLleMy NMUCbMY MPOCMNEKTbI; B YCTAaHOBMNEHHbIE
KOHTPaKTOM CPOKW; OTrpy3Ka, Nnpon3sedeHHasi B NopTy B.; Bce, cBA3aHHbIE C
NOCTaBKOW, MOLUMMHbI; pacxodbl, BO3HUKLLNE B CBS3M C 3aE€PXXKOM TOBapa;
NoAnMCaHHbIN HAMWN NMPOEKT KOHTPaKTa.

66. Ubersetzen Sie.

1. WHcnekTopbl MNOKynaTens HanpaeBnslTCA Ha 3aBO4-U3rOTOBUTESb He
TONbKO ANs UCMbITaHMs 0b6opyaoBaHUS, HO U AN MPOBEPKM MPUMEHSIEMbIX
AnNsl ero U3roToBNeHNS MaTepuanos.

2. lMocTaBWMK NpenocTaBnsieT B pacnopsikeHMe WMHCMEKTOPOB HE TOJSbKO
MHCTPYMEHT, HO U Heobxoammoe ansa pabdoTbl NOMeLLEHME.

3. YnakoBKa gormkHa obecrneymBaTb COXPaHHOCTL rpy3a He TOMNbKO BO BPEMS
TPaHCNOPTUPOBKK, HO U ASNTIUTENBHOIO XpaHEHUS!.

4. MNpn dopaxToBaHUN TOHHa)Ka NPUHUMAETCS BO BHUMaHWE HE TONbKO BEC,
HO 1 rabapuTbl rpysa.

5. MNMokynaTenb coobLiaeT NpogaBLy He TOMbLKO HasBaHWe cygHa, HO U npea-
NONOXUTENbHYIO AaTy ero 3axoaa B nopT.

Thema: Vertrag (Teil 3)

1. Merken Sie sich bitte folgende Lexik, libersetzen Sie ins russische
nachstehende Worter, Wortgruppen und Satze.

1. aufmerksam machen j-n. A auf etw. A - o6paLiaTb Ybe-n. BHUMaHue Ha Y-11.
Wir mussen Sie auf diesen Punkt aufmerksam machen.
2. Aufstellung, die, ohne PI. - yctaHoBKa (MaLUVHbI)
3. aus|reichen (reichte aus, hat ausgereicht) - xsataTb, ObITb 4OCTATOUYHBLIM
Syn.: ausreichend sein
4. aus|wechseln (wechselte aus, hat ausgewechselt) - 3ameHaTb
defekte Maschinenteile auswechseln
. Ausweg, der, -e Bbixo (13 NOSIOXeHUs)
Es ware ein Ausweg.
. aus|zahlen (zahlte aus, hat ausgezahlt) - BoinnaynBatb
. Auszahlung, die, -en - Bbinnata
. Baugruppe, die, -en - y3en (MaLu1Hbl)
. Bedeutung: von D. Bedeutung sein - umeTb 3HayeHne
Diese Frage ist von groper Bedeutung.
10. Belegschaft, die, -en - konnektns (npeanpnaTns)
11. bemuhen, sich (bemuhte sich, hat sich bemuht) - crapatscs

a
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Wir bemuhen uns, entsprechende Massnahmen zu treffen.
12. Beschriftung, die, -en - Hagnuco
13. Bestandteil, der, -e - coctaBHas 4yacTb
14. betrachten als A - paccmaTtpuBatb, cumtaTth (Yem-11.)
Wir betrachten dieses Problem als wichtig.
15. Betriebsanweisung, die, -en - MHCTpyKUKNA No akcnnyataumMm (MaLlmHbl)
16. Brand, der, Brande - noxap
wegen des Brandes
17. ein|gehen (ging ein, ist eingegangen) auf A - nonTu Ha 4-n.,
cornacuTbCs ¢ Y-1.
auf den Vorschlag eingehen
18. ein|halten (hielt ein, hat eingehalten) - cobniogatb YTO-1.,
NpuaepXmBaTbCa Y-I.
Lieferfristen einhalten
19. ein|richten (richtete ein, hat eingerichtet) - yctpansatb, 06opynoBatb
ein Ersatzteillager einrichten
20. ein|treten (trat ein, ist eingetreten) - BO3HMKaTb, HAacTynaTb
beim Eintreten der Force-Majeure-Falle
21. Erdbeben, das, - 3emnetpsaceHne
22. Fall: Das auf jeden Fall. - 310 BO BCAKOM crny4yae, 370 HENPEMEHHO
23. Gewahrleistung, die, ohne PI. - rapaHTus
Syn.: die Garantie
24. Hohere Gewalt, die, - Henpeogonumas cuna
Syn.: Force-Majeure
25. infolge G. - Bcnegcraue yero-n.
infolge eines Brandes
26. Instandhaltung, die - yxoa, TexHnyeckoe obcnyxmnsaHue (MaLnHbI)
27. kommen:
es kommt zu... - cnyuyuTcs, nponsongeT, 4eno gonaeT ao. ..
Es kommt zu einer Lieferverzdgerung.
28. in Kraft treten (trat, ist getreten) - Bctynatb B cuny
Der Vertrag tritt in Kraft.
29. Kundendienst, der, -e - TexHn4yeckoe obcnyxunsaHue, cepeuc
Kundendienst ubernehmen
30. Lehrgang, der, Lehrgange — kypc o6y4yeHus
31. Massnahmen treffen zu D (traf, hat getroffen) - npuHumaTs Mepbl
32. mit|liefern (lieferte mit, hat mitgeliefert) - noctaBuTe BMecTe ¢ ToBapom
33. peinlich - HenpuaTHO, HENoOBKO
Es ist mit peinlich, aber ich muss sagen...
34. Schema, das, Schemata - cxema
35. Schild, das, Schilder - Tabnunyka (Ha cTaHke)
36. Schuld, die, - BuHa
durch die Schuld G. - no BuHe koro-.
durch die Schuld des Kaufers
37. separat - oToenbHLIN, cneyuarnbHbIn
Syn.: getrennt, gesondert
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38. spezifiziert - cneundonumpoBaHHbLIN
spezifizierte Rechnungen
39. Streik, der, Streiks - cTblyka, 3abacToBka
40. Tagesgeld, das - cyTouHble
das Tagegeld auszahlen
41. teilweise - yacTnyHo
42. Uberschwemmung, die, -en - HaBOAHEHME
43. Umstand, der, Umstande - obcTtosaTenbcTBO
Umstande der Hoheren Gewalt
44. Unterkunft, die, Unterklnfte - mecTo pasmeLleHuns, KBapTUPOBaHMS
45. untrennbar - HeoTgenMMbIN, HEOTbEMIIEMbIN
ein untrennbarer Bestandteil
46. verantwortlich sein fur A - oTBe4yaTb, HECTM OTBETCTBEHHOCTb 3a YTO-1.
47. Verbot, das, -e - 3anpert, 3anpewieHune
das Einfuhrverbot, das Ausfuhrverbot
48. verlangern (verlangerte, hat verlangert) - npoanesaTtb (Cpok oencTausa n 1.4.)
Ant.: karzen
Die Garantiefrist verlangern
49. zur Verfugung stellen etw. A jmdm. D. - npegoctasnsTb YTO-1. B pac-
NOPSHKEHNEe KOro-nl.
Wir stellen Ihnen die Dokumentation zur Verfugung.
50. Verpflegung, die, ohne PI. - nutaHne
51. verschieben (verschob, hat verschoben) A auf A - nepeHoCUTb YTO-1.
(Ha gp. cpok), oTKNagbiBaTb peLleHne
Die Lieferfrist wird auf das 2. Quartal verschoben.
52. versorgen (versorgte, hat versorgt) mit D - cHabxaTtb, obecneunTts Yem-n.
53. Versorgung, die, ohne Pl. mit D - cHabxeHune, obecneveHne
Versorgung des Kunden mit Ersatzteilen
54. vollkommen - NONMHOCTbIO, LIENTUKOM
vollkommen unmoglich
55. vorlkommen (kam vor, ist vorgekommen) - crniy4atbcs, NponucxogmTb
Es kommt oft vor.
56. widersprechen (wiedersprach, hat widersprochen) - npoTusopeumnTb,
naoTu Bpaspes
Es widerspricht den Erfahrungen.
57. Wille: beim besten Willen npun Bcem xenanum
58. Zeitpunkt, der, -e - MOMeHT, aaTa
59. zufriedenstellend - ynosneTBopuTenbHbIN

2. Merken Sie sich folgende Redewendungen zum Vertrag.

Gewabhrleistung der Qualitat von — rapaHTuA Ka4yecTtBa obopy-

Ausristungen OoBaHus

Die Qualitat der Ware muss durch KayecTBO TOBapa AOSMKHO noa-

Qualitatszertifikat bestatigt werden. TBEPXOATbCA cepTdmKaToM Ka-
YyecTBa.
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Die Qualitat der Ware muss techni-
schen Daten entsprechen.

Die Qualitat der Ware entspricht den
technischen Bedingungen des Her-
stellerwerkes.

Die Ware ist aus hochwertigen Mate-
rialien hergestellt.

Die Ware ist mit echten Farbstoffen
gefarbt.

Hohere Gewalt — Henpeogonumas cuna
Beim Eintreten von Umstanden der
Hoheren Gewalt wird die Frist ver-
schoben.

Jede Partei ist berechtigt, von der
weiteren Erfullung der Vertragsver-
pflichtungen Abstand zu nehmen.
Zu den Umstanden der HOheren
Gewalt gehoren Brand, Naturscha-
den, Krieg, Kriegshandlungen aller
Art, Sperre, Exportverbote.

Die Partei hat unverzuglich Uber das
Eintreten und Aufhoren der Force-
Majeure Falle die andere Partei zu
benachrichtigen.

KayecTBO TOBapa AOMKHO COOT-
BETCTBOBATb TEXHUYECKNM AaH-
HbIM.

KauecTBO TOBapa COOTBETCTBY-
€T TEXHNYECKUM YCITOBUAM 3a-
BOOA-MU3roToBUTENS.

ToBap N3roToBMEH U3 BbICOKO-
Ka4yeCTBEHHOro marepuana.
ToBap okpalleH HaTypanbHbIMK
Kpacutensamu.

[Mpn HacTynneHun obcToAaTENb-
CTB HENPEOJ0NUMON CUSTbl CPOK
BbINONTHEHNE 06A3aTeNnbCTB ne-
peHOCUTCA.

Kaxxgas cTopoHa nmeet npaso
BO34€epXKaTbCs OT BbIMNOIHEHNS
OOroBOPHbIX 0683aTENLCTB.

K obcTtodarenscrBam Henpeoo-
NMMOW CUIbl OTHOCATCS NoXap,
npupogHble KaTtacTpodbl, BOW-
Ha, BOEHHble AencTBus noodoro
Bnaa, amoapro, 3anpeTbl Ha
9KCnopT.

CtopoHa obs3aHa HemeaneHo
N3BECTUTb APYryt0 CTOPOHY O
HaCTYNNeHUM 1 NpekpaLLeHnn
dopc-MaXopHbIX 06CTOATENb-
CTB.

Kundendienstarbeiten — cepBucHble pabdoTbl

Der Auftragnehmer Ubernimmt die
Montage der Anlage.

Zum Zweck der Montage werden
Fachleute entsandt.

Die Montage wird nach einem Monta-
geablaufplan durchgefluhrt.

Die Montagekosten gehen zu Lasten
des Kaufers (des Verkaufers).

Der Auftraggeber hat folgende Kosten
zu tragen.

Fir Uberstunden und fir Arbeit an
Sonn- und Feiertagen wird zusatzlich
gezahilt.
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TaX YCTaHOBKMW.

[nst MOHTa)xa KoMaHaupyTCA
cneynanucTbl.

MoHTax ocyLLecTBnsgeTcd no
rpagouky.

MoHTax Npon3BOANTCA 3a CYET
nokynaTens (npogasua).
3akas3unk HECET crneaytome
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CBepxypoyHble n paboTa B BOC-
KpecHble 1 npasgHuYHble OHU
onfaymBaeTcsa OOMOSTHUTESBHO.



Die Montage ist fur einen Zeitraum [na npoBeaeHUst MOHTaXa
von ... vorgesehen. npegycMmatpusaeTcs ... .

Sonstige Bedingungen — npouune ycnosus

Die Anderungen und Erganzungen N3meHeHnsa 1 oononHeHus K oo-
zum Vertrag sind nur dann gultig, wenn roBOpPY AENCTBUTENbHbI TOSIbKO B
sie schriftlich vollzogen sind. TOM Crny4ae, ecrivm OHW COCTaB-
NeHbl B MMCbMEHHOU (bopMe.
Die Anderungen und Erganzungen N3meHeHna n gononHeHna K go-
zum Vertrag sind nur dann gultig, wenn roBOpy OeNCTBUTESTbHbI TOSNLKO B
sie von den Bevollmachtigten beider TOM cJiy4ae, ecrniv OHU nognuca-
Parteien unterzeichnet sind. Hbl YNONTHOMOY€EHHbLIMK NpeacTa-
BUTENAMN 06ENX CTOPOH.
Alle Bankspesen auf dem Territorium baHkoBCKkMe pacxoabl Ha Teppu-
des Verkaufers gehen zu Lasten des TOpwuM NpoAasua uayT 3a ero
Verkaufers. CYET.

Phonetische Voriibungen
3. Lesen Sie die folgenden Worter; beachten Sie die Aussprache der
langen und der kurzen Vokale.
a) gut, mehr, jedoch, wird, daflr, ab, zu, zwar, periodisch, defekt, separat,
untrennbar, wie, sie, aber, darauf, noch, zufrieden stellend, dankbar, versu-
chen, soweit, dann, unbrauchbar, insgesamt, nachst;
b) der Tag, das Datum, die Frist, die Pflege, die Reparatur, die Woche, die
Kraft, der Ablauf, Hohere Gewalt, der Streik, der Handel, der Force-Majeure-
Fall, der Wille, Englisch, Franzosisch, der Rost, der Ersatz, der Vertreter, die
Belegschaft.
4. Lesen Sie die folgenden Worter; beachten Sie die Aussprache des [l].
Liefern, das Material, als, laut, vollkommen, alle, der Teil, RuRland, die Kon-
trolle, laufend, das Lager, der Besteller, stellen, die Beilagen, die Lage, wohl,
infolge, handeln.

5. Lesen Sie die folgenden Worter; beachten Sie die Aussprache.

a) verlangern, gewahren, auswartig, wahrend, die Mangel, betragt, die An-
derung, die Erganzung, die Falle, die Umstande, auslandisch, regelmalig,
ware, vorlaufig, termingemald;

b) Ubernehmen, fur, die Bemuhung, die Verfugung, die Ruckkosten, die Gul-
tigkeit, die Erfiillung, mussen, in Ubereinstimmung, bezuglich, zurtick, die
Uberraschung, die Ubersetzung, die Uberschwemmung;

c) das Eintreten, seitens, die Parteien, teilweise, ein, die Zeit, einigen, leis-
ten, das Schreiben, verbleiben, vereinbaren, reisen, die Einrichtung;

d) aus, auf, die Aufstellung, auswechseln, ausreichend, aufgrund, die Aus-
bildung, die Auszahlung, der Aufenthalt, aufnehmen, darauf, der Ausweg,
ausfuhrlich, aufmerksam, auftreten.
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6. Lesen Sie die folgenden Worter; beachten Sie die Aussprache der
Suffixe -lich und -ung.

a) unmoglich, voraussichtlich, samtlich, schriftlich, bezlglich, erforderlich,
verantwortlich, peinlich, gewohnlich, ausfuhrlich, freundlich;

b) die Ausrustung, die Verpflichtung, die Versicherung, die Instandhaltung,
die Herstellung, die Bestellung, die Versorgung, die Schulung, die Verpfle-
gung, die Beschriftung, die Unterzeichnung, die Inbetriebsetzung, die Mei-
nung, die Vereinigung, die Verschmutzung, die Wartung.

7. Uben Sie die Aussprache der Woérter.
Die Periode, die Garantie, die Montage, das Prinzip, das Material, normal, der
Chef, die Gruppe, das Modell, das Problem, komplett, der Import, der Export.

8. Lesen Sie folgende Formen; betonen Sie den Artikel und die Praposi-
tionen nicht.

In voller Ubereinstimmung, mit den Beschreibungen, auf eine entsprechende
Zeit, in der Inbetriebsetzung, durch die beiden Parteien, mit den Maschinen,
bei der Verwaltung, an dem Montageort, in dem Schulzentrum, durch die
Schuld, laut dem Vertrag, zu einer Verzdgerung, fur die Versicherung, mit
der Schulung, auf der Ausrustung.

9. Lesen Sie folgende Satze im Fallton.

1. Der Verkaufer ibernimmmt die Garantie.

2. Die Gewahrleistung betragt 12 Monate ab Datum der Inbetriebname.
3. Der Kaufer ubernimmt alle Mihen und Kosten fur die Versicherung der
Ware.

4. Die voraussichtliche Dauer des Lehrganges betragt 7 Wochen.

5. Der Kaufer ubernimmt alle Kosten und Bemuhungen.

6. Alle Beschriftungen mussen in russischer Sprache abgefasst werden.
7. Die Formulierung konnte so bleiben, wie sie ist.

8. Es geht aber um folgendes.

9. Es konnte nur aus Versehen passieren.

10. Im Prinzip ware es moglich.

10. Lesen Sie folgende Satze mit steigender Intonation.

1. Passt Ihnen die Fassung dieses Punktes nicht?

2. Haben Sie damit Probleme?

3. Wird die Aufstellung und Montage der Ausristungen laut Vertragsbedin-
gungen vorgenommen?

4. Tritt der Vertrag mit der Unterzeichnung durch die beiden Parteien in Kraft?

5. Ist diese Frage fur uns von groler Bedeutung?

6. Ist die Versorgung mit Ersatzteilen immer noch nicht zufriedenstellend?

7. Kénnten Sie auch die Ubersetzung ins Russische veranlassen?

8. Fallt normale Abnutzung nicht unter die Garantie?
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9. Konnen Ersatzlieferung und Bezahlung erst nach einer klaren Feststel-
lung der Grinde durch genaue Untersuchung im Werke des Verkaufers ge-
leistet werden?

10. Stellt das Werk den Fachleuten alle Moglichkeiten flr die Schulung zur
Verfugung?

Ubungen zur Wortbildung und Wortbedeutung

11. Bilden Sie aus folgenden Verben Substantive.
Gewahrleisten, ubernehmen, sich verpflichten, einrichten, abfassen, auf-
nehmen.

12. Bilden Sie aus folgenden Substantiven Verben.
Die Versorgung, die Verpflegung, die Beschriftung, die Ergadnzung, die Gul-
tigkeit, die Auswechslung.

13. Nennen Sie Bestandteile folgender zusammengesetzter Substantive.
Die Ruckreisekosten, die Inbetriebsetzung, der Zusammenhang, die Be-
triebsanweisung, der Aufstellungsplan, die Gewahrleistungsfrist, die Uber-
schwemmung, das Erdbeben, die Instandhaltung.

14. Nennen Sie die Verben, die von den folgenden einfachen Verben
abgeleitet sind; verwenden Sie diese Verben in Satzen.
Fallen, nehmen, tragen, sprechen, teilen, schieben, fassen, zeichnen, stellen.

15. Bilden Sie aus folgenden Wortern Adjektive.

Die Technik, die Mdglichkeit, die Periode, die Gultigkeit, das Ausland, das
Jahr, die Regel, der Termin, der Vorlauf, trennen, danken, flllen, die Zahl,
der Zugang.

16. Beachten Sie die Bedeutung und den Gebrauch der Adjektive mit
dem Suffix -bar, Uibersetzen Sie folgende Adjektive.

Lieferbar, machbar, ersetzbar, annehmbar, brauchbar, lesbar, |6sbar, ver-
wendbar, fahrbar, tauschbar, trennbar, erfillbar.

17. Nennen Sie die Verben, von denen die Adjektive aus der Ubung 15
gebildet sind.

18. Nennen Sie Synonyme zu den folgenden Wortern.

Die Garantie, Force-Majeure, liefern, schliellich, schriftlich, sich einigen, ab-
schliessen, die Fassung, rechtzeitig, dauern, vorlaufig.

19. Nennen Sie Antonyme zu den folgenden Wortern.
Hoch, gut, voll, verlangern, alle, voraussichtlich, schriftlich, gelten, gewahr-
leisten, verantwortlich, grof3, sich bemuhen.

20. Bestimmen Sie das Geschlecht der Substantive nach ihrer Form.
Technik, Eintreffen, Arbeit, Kontrolle, Ausweg, Versand, Verfugung, Moment,
Spezifikation, Ablauf, Datum, Instandhaltung, Lieferant.
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21. Bilden Sie aus folgenden Verben Substantive mit den Suffixen -e
oder -t; bestimmen Sie das Geschlecht der Substantive.
Fahren, sprechen, sagen, verlieren, Gbernehmen, sehen, bitten, helfen.

22. Nennen Sie die Pluralform zu den folgenden Substantiven.

Der Streik, der Wille, das Schema, das Tagesgeld, der Umstand, der Fall,

die Gewahrleistung, der Lehrgang, der Brand, das Schreiben, der Tag.
Lexikalisch-grammatische Ubungen

23. Gebrauchen Sie in folgenden Satzen haben+zu+Infinitiv,
sein+zu+infinitiv.

1. Ein Vertrag ... heute abzuschliessen.

2. Unsere Firma ... in dieser Frage entgegenzukommen, um Gewinn zu be-
kommen.

3. Dieser Punkt Uber die Versandgenehmigung ... in den Vertrag aufzuneh-
men.

4. Die Preise ... um 2% zu erhohen.

5. Im Grunde sind die Bedingungen des Vertrages fur uns annehmbar, aber
wir ... die Menge und die Lieferfristen noch zu prazisieren.

6. Die Garantiefrist ... zu vereinbaren.

7. Der Verkaufer ... die Garantie dafur zu Ubernehmen, dass die gelieferten
Maschinen in voller Ubereinstimmung mit den Beschreibungen und den
technischen Spezifikationen fertiggestellt sind.

8. Anderungen und Erganzungen zu diesem Vertrag ... in schriftlicher Form
abzufassen.

9. Der Verkaufer ... die mit der Schulung der Auszubildenden verbundenen
Kosten und Bemuhungen zu Ubernehmen.

10. Nach Ablauf der Garantiefrist ... defekte Maschinenteile und Baugruppen
auszuwechseln, ein ausreichendes Ersatzteillager zur Versorgung der Kun-
den mit Ersatzteilen einzurichten.

24. Ubersetzen Sie ins Deutsche, gebrauchen Sie dabei Konstruktionen
haben+zu+infinitiv, sein+zu+Infinitiv.

1. CornacHO KOHTpaKTy ToBap MOXET ObITb YNakoBaH B SLLMKMN.

2. Mbl gormkHbl BbICTpee noanucatb KOHTPAaKT, Tak Kak HaM CPOYHO HYXKHbI
ToBapbl.

3. Mopckas ynakoBka, MapKknpoBkKa, OTrpy3ka AOSKHbI BKITHOYATLCS B LIEHY.
4. OnnaTy HeobxoanmMo nponsBecTn B TedeHne 30 gHen nocne nocTynmeHus
cyéTta-hakTypbl.

5. WTamnbl xxene3HoaopoXXHOW HaKnagHoW AOMMKHbI NOATBEPXKAATb Nepexos
rpaHuLUbl TOBapamu.

6. Npogasel oormkeH nepefartb BCHO TEXHUYECKYIO JOKYMEHTALUMUIO U CepTu-
domkaTt KadecTBa.

7. Npeanpuatne gormkHo 6bITe 3arpyxkeHo Ha 100%.

8. ObopynoBaHue AOMKHO BbITb NOCTABNEHO He No3aHee 15 anpens.

9. Mnatéx gorkeH ObITb Npon3BeaéH B TeveHne 30 aHen nocne nony4vyeHus
AOKYMEHTOB.

10. B cooTBETCTBMM C AOrOBOPOM TOBap AOSMKEH ObITb NOCTaBMEH A0 NopTa
Ha3Ha4YeHus.

94



25. Schreiben Sie aus den Texten 1-4 die Satze heraus, in denen das
Passiv gebraucht wird. Ubersetzen Sie diese Satze ins Russische.

26. Bilden Sie Satze mit dem Infinitiv Passiv, gebrauchen Sie folgende
Verben.

Schaffen, fuhren, bestimmen, besprechen, vornehmen, erteilen, bezahlen,
einraumen.

27. Ubersetzen Sie ins Deutsche, gebrauchen Sie dabei Infinitiv Passiv.
1. MNMpopasey, oormkeH COOOLWNTL MOKynaTento gaTy OTnpaBKW, HaMMeHOBa-
HWe ToBapa U HOMEpP KOHTpakTa.

2. OTrpy304Hble AOKYMEHTbI AOMKHbI OPOPMIIATLCA.

3. Bbl 4OMKHBI NPON3BECTU MOCTaBKy TPEMSA paBHbIMU MNAPTUAMMN.

4. Bce Bonpockl HEODX0AUMO peLnTb BO BPEMSI NEPErOBOPOB.

5. MNpoaaseLl OOMKEH B3ATb Ha cebsl 3aTpaThl, CBA3aHHbIE C MPOXMBAHUEM.
6. Ecnn no BMHe npogasua npousollna 3agepXka BBoAa B 3KCnsyaTaumio
obopyaoBaHMAa, TO CPOK rapaHTUM O0SKeH OblTb NPOANEH COOTBETCTBYHO-
LM obpasom.

7. Bce n3gepxkn no cTpaxoBaHWo ToBapa OOSMKEH B3SATb Ha cebs nokynartenb.
8. CepsucHoe obcnyxuBaHne MoXeT OblTb MPOM3BEAEHO Ha OCHOBE OT-
AenbHOM JOroBOPEHHOCTM 3a CYET 3aKasuyuka.

9. Bce Haanuncu Ha obopyaoBaHMM OOMKHbI BbITh caenaHbl Ha ABYX SA3blKax.
10. Bce npunoxeHus K 3aTOMy OOroBOpPY MOryT SIBAISAITbCA €ro0 HEOTbEMIIN-
MbIMW YaCTAMWN.

28. Ubersetzen Sie folgende Sitze ins Deutsche. Verwenden Sie bei der
Ubersetzung fur das russische ecmpeyams jeweils die passenden Ver-
ben begegnen, sich treffen.

1. Ham Hy>XHO BCTpPEeTUTbCS 1 00CYyanTb BOMNPOCHI, KacaroLwmecs TEXHNYECKO-
ro obopyaoBaHus.

2. Wed Hawen dompmbl YacTo BCTpeYarncs ¢ NnpeactaBuTensaMmn KpynHenwmx
dupm B gepesonepepabaTbiBatoLlen oTpacnu.

3. A BCTpeTuncsa ¢ HMM CriydanHoO Ha 3aBoae BO BpeMs BBoda obopyanosa-
HUS B 9KCMnyaTauuio n cpasy ero He ysHarn.

4. lNpencrasntenn BeOyLlUX MPeanpuUATAN KaXXOblW ro BCTpevarTCd Ha
MexayHapogHoun sipmapke B boHHe, 4TOObl MO3HAKOMUTBLCS C HOBUHKaMM.

29. Verwenden Sie bei der Ubersetzung ins Deutsche die passenden
Verben: kennen, wissen, kennen lernen.

1. A no3HaKOMMNCA C HUM MpPU NoANUCaHNK 4OroBopa.

2. TONbKO HEMHOrME 3Hamnn, YTo OH ABNSETCA BeAyLMM MapKeTOOroMm.

3. Bce, k10 6bIN1 3HAKOM C HaWMM Wed oM, 3HaNN ero Kak yMHOro U TanaHT-
NIMBOro pykoBoAUTENS.

4. Bbl He 3HaeTe, KTo Bep€eT Ha cebsi Bce 3aTpaThl MO CTPaxoBaHUIO TOBAPOB.

5. £ 3Hato, YTO NpK HaACTyNNeHUN 0BCTOATENLCTB HENPEOAONIMMON CUbl, CPOK
NCMNOSTHEHMS1 00s3aTENLCTB OTOABUraeTCsl Ha COOTBETCTBYIOLLIEE BPEMSI.

6. ObpaTtutecb, noxanyncrta, Kk cekpetapto. OHa XOpoLlo 3HaeT nepeyeHb
yCnyr, KOTopble NpeaocTaBndeT ata oupma BO BpeMSA rapaHTUNHOIO CPOKa.
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30. Konjugieren Sie die Verben im Prateritum Konjunktiv.
Gehen, haben, bleiben, sein, kaufen, kdnnen, mégen, bekommen, kommen.

31. Ubersetzen Sie ins Russische.

1. Wir kdnnten diese Gerate kaufen, aber der Preis ist zu hoch.

2. Diese Fachleute konnten im nachsten Monat die Versandgenehmigung
erteilen, aber es gibt noch einige Defekte.

3. Wir kamen lhnen in dieser Frage entgegen, aber wir mussen diese Frage
zuerst mit unserer Leitung besprechen.

4. Wir kdnnen keinen Rabatt gewahrleisten, sonst ware das flr uns ein Ver-
lustgeschaft.

5. Wir bitten Sie, den Auftrag zu erhdhen, sonst kame ein Rabatt nicht in Frage.

32. Konjugieren Sie die Verben im Konditionalis I.
Vorschlagen, bitten, Gbernehmen, empfehlen, bezahlen.

33. Gebrauchen Sie statt des Prateritums Konjunktiv den Konditionalis I.
1. Wir kénnten auf Ihren Vorschlag eingehen.

2. Ein so hoher Rabatt kame nicht in Frage.

3. Das konnte uns passieren.

4. Wir konnten diese Menge erst in 2 Wochen liefern.

5. Ich konnte lhnen alle erforderlichen Unterlagen Ubersenden.

34. Ubersetzen Sie ins Deutsche. Gebrauchen Sie das Priteritum Kon-
junktiv oder den Konditonalis I.

1. Mbl nepeBenu 6bl 3Ty OJOKYMEHTALMIO HA PYCCKUM S3bIK, HO 3TO 3aMET
MHOIO BPEMEHMN.

2. Mbl 661 NnpuHanu Balwe npennoxeHue, HO CHavana Mbl XoTuMm 06aymartb ero.
3. Mol nownun 66l Bam B 9TOM Bonpoce HaBCcTpeYy, HO Bbl JOMKHbI HAM eLue
nepegaTb HEKOTOPYH OOKYMEHTaLMIO.

4. Bbl 661 MOrnn ¢ 3TUM BONPOCOM 0bpaTunTbea K rocnoxe Miwonnep, HO OHa,
K COXaneHuto, cenyac O4YeHb 3aHATA.

5. Mbl 661 MO NognNUcaTb OOrOBOP YXKe B YETBEPr, HO Mbl JOMMKHbI 06Cy-
AUTb eLE HEKOTOPbIE HEPELLEHHbIE BOMPOCHI.

6. Korga 6b1 y Bac Hawwnocb gng MeHs HEMHOro BpeMeHN?

7. A 6bl npuwén Kk Bam cerogHsa, HO y MEHHA OYEeHb BaXKHble MeperoBopbl C
npeacrtasuteniemM pMbl.

8. A 6bl OXOTHO 3TO caenarn, HO Y MEHS He4OCTaTOYHO OnbITa.

Text 1

35. Horen Sie sich den Text auf CD an, beachten Sie die Aussprache
und die Tonfuhrung.

36. Lesen Sie den Text vor.
VERTRAG
Artikel 8. Gewahrleistung der Qualitat von Ausriustungen
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Der Verkaufer garantiert, dass die gelieferte Ausriastung dem hochsten
Stand der Technik entspricht. Er gewahrleistet die gute Qualitat der fur de-
ren Herstellung verwendeten Materialien. Der Verkaufer tbernimmt die Ga-
rantie dafur, dass die gelieferten Maschinen in voller Ubereinstimmung mit
den Beschreibungen und den technischen Spezifikationen fertiggestellt sind.

Die Gewahrleistungsfrist betragt (12) Monate ab Datum der Inbe-
triebnahme, jedoch nicht mehr als (15) Monate vom Tage der Lieferung.

Die Garantiefrist wird entsprechend verlangert, wenn es durch die
Schuld des Verkafers zu einer Verzogerung in der Inbetriebsetzung der
Ausrustung kommt.

Als Datum der Inbetriebnahme der Ausrustung gilt das Datum des
Endabnahmeprotokolls.

Artikel 9. Hohere Gewalt

Beim Eintreten der Umstande, die die Erfullung der Verpflichtungen
laut diesem Vertrag seitens einer der Parteien vollkommen oder teilweise
unmoglich machen und zwar: Brand, Uberschwemmung, Erdbeben, Ex-
port- und Importverbote, wird die Frist der ErfUllung der Verpflichtungen auf
eine entsprechende Zeit verschoben.

Artikel 10. Versicherung

Der Kaufer dbernimmt alle Muhen und Kosten flr die Versicherung der
Ware bei der Verwaltung der Auswartigen Versicherung Russland vom Zeit-
punkt deren Versand vom Werk des Verkaufers bis zum Zeitpunkt deren
Eingang beim Werk des Kaufers.

Artikel 11. Kundendienstarbeiten

Der Verkaufer verpflichtet sich, die folgenden Kundendienstarbeiten
vorzunehmen:

a) Wahrend der Garantiefrist:

- Aufstellung und Inbetriebsetzung der Maschinen am Montageort;

- periodische Kontrolle und die Instandhaltung (Wartung und Pflege
der Maschinen);

- Reparatur der innerhalb der Gewahrleisungsfrist entstehenden Mangel.

b) Nach Ablauf der Garantiefrist verpflichtet sich der Verkaufer: laufen-
de Reparatur der Ausrlistung vorzunehmen, defekte Maschinenteile und
Baugruppen auszuwechseln, ein ausreichendes Ersatzteillager zur Ver-
sorgung der Kunden mit Ersatzteilen einzurichten. Alle im Punkt b) angege-
benen Kundendienstarbeiten werden aufgrund einer separaten Bestellung
auf Kosten des Bestellers vorgenommen.

Artikel Nr. 12. Schulung (Ausbildung)

Der Verkaufer verpflichtet sich, in seinem Schulungszentrum die Aus-
bildung des Kundendienstpersonals (Monteure, Mechaniker, Elektriker)
durchzufuhren.
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Die voraussichtliche Dauer des Lehrganges betragt 7 Wochen. Der
Verkaufer Ubernimmt samtliche Ausbildungskosten und stellt den Fachleuten
des Kaufers technische Ausbildungsunterlagen zur Verfugung.

Der Kaufer Ubernimmt die folgenden mit der Schulung der Auszubilden-
den verbundenen Kosten und Bemuhungen:

- Anreise und Ruckreisekosten;

- Kosten fur Unterkunft und Verpflegung;

- Auszahlung des Tagegeldes fur den ganzen Aufenthalt der Auszu-
bildenden in der BRD (im Laufe von 30 Tagen.)

Artikel 13. Sonstige Bedingungen

Alle Beschriftungen auf der Ausristung und den Schildern mussen in
russischer Sprache abgefaf3t werden.

Samtliche Anderungen und Erganzungen zu diesem Vertrag haben nur
dann Gultigkeit, wenn sie in schriftlicher Fotm abgefapt und von beiden Par-
teien unterzeichnet sind.

Alle Beilagen zu diesem Vertrag sind untrennbare Bestandteile des
Vertrages.

Artikel 14. Inkrafttreten des Vertrages

Dieser Vertrag tritt mit der Unterzeichnung durch die beiden Parteien in
Kraft.

37. Suchen Sie Antworten im Text.

Zum Artikel 8

1. Was gewahrleistet der Verkaufer bezuglich der Qualitat der Ausrtstung?
2. In Ubereinstimmung mit welchen Unterlagen miissen die Maschinen her-
gestellt werden?

3. Wie lange dauert die Gewahrleistungsfrist?

4. In welchem Fall wird die Garantiefrist verlangert?

5. Was gilt als Datum der Inbetriebnahme der Ausrustung?

Zum Artikel 9

1. Was kann die Erfullung des Vertrages teilweise oder vollkommen unmaog-
lich machen?

2. Welche Umstande gelten als Falle der Hoheren Gewalt?

3. Auf welche Zeit wird beim Eintreten von Umstanden der Hoheren Gewalt
die Erfullung der Verpflichtungen aus diesem Vertrag verschoben?

Zum Artikel 10

1. Wer Ubernimmt alle Mihen und Kosten fir die Versicherung der Ware laut
diesem Vertrag?
2. Fur welche Periode wird die Ware versichert?

Zum Artikel 11
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1. Welche Kundendienstarbeiten verpflichtet sich der Verkaufer zu Uberneh-
men, und zwar: wahrend der Garantiefrist und nach deren Ablauf?

2. Auf welchem Grund und wessen Kosten erfolgen die Kundendienstarbeiten
nach Ablauf der Gewahrleistungsfrist?

Zum Artikel 12

1. Was und zu welchem Zweck verpflichtet sich der Verkaufer in seinem
Schulungszentrum zu organisieren?

2. Wie lange wird der Lehrgang voraussichtlich dauern?

3. Welche Muhen und Kosten ubernehmen der Verkaufer und der Kaufer be-
zuglich Ausbildung der Fachleute des Kaufers in dem Schulungszentrum des
Lieferanten?

Zum Artikel 13

1. In welcher Sprache mussen alle Beschriftungen und Schilder abgefaft
werden? )

2. In welchem Fall sind samtliche Anderungen und Erganzungen zum Vertrag
gultig?

3. Was sind die Beilagen zu diesem Vertrag?

Zum Artikel 14
1. Wann tritt der vorliegende Vertrag in Kraft?

38. Sagen Sie es anders.

Die Garantie, in Ubereinstimmung mit etw., die Inbetriebnahme, zum Teil,
Ende der Prifung, die Schulung, Force-Majeure Falle, die Kurse, das Eintref-
fen der Ware, ausmachen, erforderlich sein, das Essen, gentgend, Kunden-
dienstarbeiten durchfuhren, das Hotelzimmer.

39. Stellen Sie Fragen zu den fettgedruckten Wortgruppen. Lassen Sie
Ihre Kollegen sie beantworten.

1. Die Garantiefrist wird verlangert, wenn es durch die Schuld des Verkau-
fers zu einer Verzogerung in der Inbetriebsetzung der Ausriistung
kommt.

2. Als Datum der Inbetriebnahme der Ausrustung gilt das Datum des End-
abnahmeprotokolls.

3. Beim Eintreten von Umstanden der Hoheren Gewalt wird die Frist der
Erfullung der Vertragsbedingungen verschoben.

4. Der Verkaufer ist verpflichtet, Maschinen und die Auswechslung defek-
ter Maschinenteile vorzunehmen.

5. Die Einrichtung eines ausreichenden Ersatzteillagers zur Versorgung des
Kaufers mit Ersatzteilen erfolgt nach Ablauf der Garantiefrist.

6. Der Kaufer ubernimmt Anreise- und Ruckreisekosten, die Auszahlung
des Tagegeldes sowie Kosten fur Unterkunft und Verpflegung der Aus-
zubildenden. )

7. Alle Erganzungen und Anderungen zum Vertrag werden in schriftlicher
Form abgefasst.

40. Gebrauchen Sie die folgenden Wortgruppen in Satzen.
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Eine gute Qualitat gewahrleisten, in voller Ubereinstimmung mit, nicht mehr
als... betragen, durch die Schuld, zu etw. kommen, das Datum des Endab-
nahmeprotokolls, beim Eintreten von Umstanden der Hoheren Gewalt, die
Frist verschieben, Versicherungskosten ubernehmen, Kundendienstarbeiten
vornehmen, defekte Teile auswechseln, das Ersatzteillager einrichten, sepa-
rate Bestellung, die Ausbildung durchfuhren, die Dauer des Lehrganges, Un-
terkunft- und Verpflegungskosten ubernehmen, die Auszahlung des Tagegel-
des, zur Verfugung stellen, Beschriftungen abfassen, in schriftlicher Form ab-
fassen, untrennbare Bestandteile, in Kraft treten.
41. Erganzen Sie folgende Satze. Gebrauchen Sie dabei den Inhalt des
Textes 1.
. Der Verkaufer garantiert, dass ... .
. Die Gewahrleistungsfrist betragt ... .
. Die Garantiefrist wird verlangert, wenn ... .
. Als Datum der Inbetriebnahme gilt ... .
. Beim Eintreten von Umstanden der Hoheren Gewalt wird ... .
. Der Kaufer Ubernimmt alle Muhen und Kosten fur ... .
. Der Verkaufer verpflichtet sich, folgende ... zu tbernehmen .
. Der Verkaufer verpflichtet sich, in seinem Schulungszentrum ... .

. Die voraussichtliche Dauer des Lehrganges ..
10. Der Kaufer iibernimmt folgende mit der Schulung verbundenen Kosten: .
11. Der Verkaufer stellt ..
12. Alle Beschriftungen und Schilder mussen .
13. Samtliche Anderungen und Erganzungen
14. Alle Beilagen sind .
15. Der Vertrag tritt ... .

42. Berichten Sie.

Uber die Gewahrleistung und die Dauer der Garantiefrist

uber die Umstande der Hoheren Gewalt

uber die Verpflichtungen des Verkaufers im Rahmen des Kundendienstes
uber die Schulung des Kundendienstpersonals

uber die sonstigen Bedingungen des Vertrages

OCONOUPRWN =

43. Fuhren Sie ein Gesprach zu den folgenden Situationen.

1. Die Inbetriebsetzung einer Ausrustung wird durch die Schuld des Lieferanten
verzogert. Im Zusammenhang damit bitten Sie um Verlangerung der Garantie-
frist. Entsprechende Anderungen mussen in den Vertrag aufgenommen werden.
2. Sie nehmen Stellung zum Artikel des Vertrages Uber den Kundendienst und
die Schulung. Sie schlagen den Abschluss eines separaten Kundendienstvertra-
ges vor und begrunden, warum die angebotene Fassung lhnen nicht genigt.

Text 2

44. Horen Sie sich den Dialog auf CD an, beachten Sie die Aussprache
und die Tonfuhrung.

45. Lesen Sie den Dialog zu zweit vor.

Streiks konnen nicht als Umstand der hoheren Gewalt betrachtet werden.
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Miiller: Herr Petrow, wie Sie sich wohl daran erinnern kdnnen, haben wir uns
Uber einige Punkte des Vertrages nicht geeinigt. Ich mochte heute auf
den Punkt Uber HOhere Gewalt zurickkommen.

Petrow: Passt Ihnen die Fassung dieses Punktes nicht?

Miiller: Doch. Die Formulierung kdnnte so bleiben wie sie ist. Es geht aber um
folgendes: In allen unseren Geschaften betrachten wir den Streik der
Belegschaft als einen Force-Majeure-Fall, fir den wir nicht verant-
wortlich sein konnen. Darum wurden wir Sie bitten, den Streik in die-
sen Punkt des Vertrages aufzunehmen.

Petrow: Aber, Herr Muller, es wurde unserer langjahrigen Erfahrung im Han-
del mit auslandischen Firmen widersprechen.

Miiller: Ich verstehe, aber diese Frage ist fir uns von grofer Bedeutung.
Darum mochte ich auf unserer Bitte bestehen. Und wenn Sie darauf
nicht eingehen, so konnen wir den Vertrag beim besten Willen nicht
unterzeichnen.

Petrow: Es tut mir leid, Herr Muller.

46. Antworten Sie.

1. Welchen Punkt des Vertrages mochte Herr Muller bespechen?
2. Als was betrachtet seine Firma die Streiks? Warum?

3. Worauf besteht Herr Muller?

4. Geht Herr Petrow auf seinen Vorschlag ein?

5. Warum lehnt Herr Petrow Mullers Vorschlag ab?

6. Was wird, wenn sich die Perteien nicht einigen kbnnen?

47. Sagen Sie es anders.
Die Formulierung, der Umstand der Hoheren Gewalt, das Personal, wichtig
sein, zur Zeit, Verantwortung tragen, nicht entsprechen, in den Vertrag ein-
tragen, einverstanden sein.

48. Fuhren Sie die Argumente von Herrn Miiller und die Gegenargumente
von Herrn Petrow beziiglich der Aufnahme der Streiks in den Vertrag ein.

49. Lesen Sie den Text 2 fiir sich, und spielen Sie ihn.

50. Fuhren Sie Gesprache zu den folgenden Situationen.

1. Wahrend der Verhandlungen einigen sich die Gesprachspartner daruber,
dass die Fassung der Force-Majeure-Falle den Allgemeinen Lieferbedingun-
gen entsprechen soll.

2. Wegen eines Brandes wurde die Lieferung der Ware verzogert. Der Liefe-
rant informiert dariber seinen Geschaftspartner und bezieht sich auf die
Rechte, die ihm laut dem entsprechenden Artikel des Vertrages zustehen.

3. Der Geschaftspartner schlagt vor, Krieg und Epidemie als Umstande der
Hoheren Gewalt in den Vertrag aufzunehmen. Sie nehmen als Kaufer Stel-
lung dazu.

Text 3
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51. Horen Sie sich den Dialog auf CD an, beachten Sie die Aussprache
und die Tonfuhrung.

52. Lesen Sie den Dialog zu zweit vor.

Der Kaufer hat Probleme mit Ersatzteilen.

Petrow: Herr Mlller, ich mochte Sie wegen des Kundendienstes sprechen.

Miiller: Haben Sie damit Probleme?

Petrow: Es tut mir leid, aber ich muss sagen, dass die Versorgung mit Er-
satzteilen immer noch nicht zufriedenstellend ist.

Miiller: Das ist fir mich aber eine Uberraschung! Laut Angaben, die ich habe,
erfolgt die Lieferung von Ersatzteilen in letzter Zeit regelmapig.
Petrow: Das schon. Die Liefertermine werden eingehalten, aber die Ersatz-

teile werden nicht komplett geliefert.

Miiller: Oh, es ist sehr peinlich! Es konnte nur aus Versehen passieren.
Sonst kommt es bei uns nicht vor. Ich bemiihe mich, entsprechende
MaBnahmen zu treffen.

Petrow: Ich ware |hnen daflr sehr dankbar.

53. Antworten Sie.

1. Welche Probleme mochte Herr Petrow beim heutigen Treffen mit Herrn
Mduller besprechen?

2. Ist die Versorgung mit Ersatzteilen nach Petrows Meinung zufriedenstellend?
3. Warum ist es fiir Herrn Miiller eine Uberraschung, dass die Versorgung mit
Ersatzteilen nicht zufriedenstellend ist?

4. Wie erfolgt die Lieferung von Ersatzteilen in letzter Zeit?

5. Womit ist Herr Petrow unzufrieden?

6. Warum konnte es nach Mullers Meinung vorkommen?

7. Was verspricht Herr Muller seinem Geschaftspartner?

8. Woflr ware Herr Petrow seinem Geschaftspartner dankbar?

54. Sagen Sie es anders.

1. Ich mochte mit lhnen dieses Problem besprechen.

2. Die Versorgung mit Ersatzteilen ist nicht besonders gut. Ich habe damit
Schwierigkeiten.

3. Die Lieferung erfolgt termingemass.

4. Nach den Informationen, die ich habe, werden die Ersatzteile rechtzeitig
geliefert.

5. Oh, es ist mir sehr unangenehm. Uns passiert sowas gewohnlich nicht.
Ich versuche, lhnen zu helfen.

55. Formulieren Sie kurz das Problem des Dialogs.
56. Lesen Sie den Text 3 fur sich, und spielen Sie ihn.

57. Fuhren Sie Gesprache zu den folgenden Situationen.
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1. Sie haben bei der Firma X. Maschinenteile bestellt. Die Partie ist eingetrof-
fen, aber sie ist nicht ganz komplett. Sie bitten die Firma, mdglichst schnell
entsprechende Mapnahmen zu treffen.

2. Die Firma X. hat auf Bestellung der Vereinigung ein Ersatzteillager einge-
richtet. Sie interessiert sich daflr, ob Ihr Kunde die Arbeit des Lagers zufrie-
denstellend findet. Sie nehmen Stellung dazu.

Text 4

58. Horen Sie sich den Dialog auf CD an, beachten Sie die Aussprache
und die Tonfihrung:
59. Lesen Sie den Dialog zu zweit vor.

Welche technische Dokumentation wird mitgeliefert?

Petrow: Herr Krause, wir erwarten im nachsten Quartal die Lieferung der ers-
ten Partie Maschinen Modell A. Konnten Sie mir bitte sagen, welche
technische Dokumentation mitgeliefert wird?

Krause: Aber gerne. Vor allem sind es Montage-, Anschlup- und Betriebs-
anweisungen, aber auch Schemata und Zeichnungen der wichtigs-
ten Baugruppen.

Petrow: Sehr gut. Laut Vertragsbedingungen wird die Aufstellung und Mon-
tage der Ausrustungen, wie Sie wohl wissen, von unseren Kunden mit
eigenen Kraften vorgenommen. Darum, mochte ich Sie bitten, dass
die Aufstellungsplane und die anderen Unterlagen moglichst spezi-
fiziert sind.

Krause: Das auf jeden Fall.

Petrow: Kénnten Sie auch die Ubersetzung ins Russische veranlassen?

Krause: Im Prinzip ware es moglich.

Petrow: Wie lange konnte die Arbeit dauern?

Krause: Einige Zeit wurde sie schon in Anspruch nehmen. Aber hier ware fol-
gendermaBen zu helfen: ich konnte Ihnen vorlaufig die Unterlagen in
Englisch oder Franzdsisch zur Verfugung stellen und dann — wenn es
mit der Ubersetzung soweit ist — in Russisch. Was meinen Sie dazu?

Petrow: Es ware ein Ausweg, Herr Krause.

60. Antworten Sie.

1. Was erwartet der Kaufer im nachsten Quartal?

2. Welche technische Dokumentation wird mitgeliefert?

3. Warum bittet Herr Petrow um maglichst spezifizierte technische Unterlagen?

4. Ist Herr Krause in der Lage, die russische Ubersetzung der technischen
Dokumentation zu veranlassen?

5. Warum schlagt Herr Krause Herrn Petrow vor, vorlaufig die technischen
Unterlagen in Englisch oder Franzosisch zu liefern?

6. Geht Herr Petrow auf den Vorschlag von Herrn Muller ein?

61. Sagen Sie es anders.
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1. Folgende Unterlagen werden gleichzeitig mit den Maschinen geliefert.
2. In erster Linie sind es Montage- und Aufstellungsplane.

3. Die Kunden werden die Aufstellung und Montage der Maschinen selbstan-
dig durchfiihren.

4. Die Unterlagen mussen sehr ausfuhrlich sein.

5. Ich konnte Ihnen englische Ubersetzung tibergeben, und wenn die russi-
sche Ubersetzung fertig ist, bekommen Sie diese Montageplane auch in
Russisch.

6. Es ware eine Losung.

62. Lesen Sie den Dialog fur sich, und spielen Sie ihn.

63. Fuhren Sie Gesprache zu den folgenden Situationen.

1. Sie senden an lhren Geschéaftspartner, die Firma Z. aus Wien, einen Er-
satzteilekatalog. Sie bitten die Firma um Entschuldigung, dass Sie vorlaufig
Kataloge nur in Englisch haben.

2. Sie haben per Fax eine Sendung mit der technischen Dokumentation fur
die Maschinen Modell A. bekommen, aber die Unterlagen sind nicht komplett.

ZUSAMMENFASSUNG

64. Lesen Sie den Brief. Geben Sie den Inhalt des Briefes wieder.
Betr. Ersatz (3ameHa) von Kugellagern (LuapnkonogLmnnHukn)

Sehr geehrte Herren!

Wir nehmen Bezug auf Ihr FS vom 3.7.2011, in dem Sie uns um Ersatz von
Kugellagern bitten. Hinsichtlich Ihrer Bitte erlauben wir uns, Sie auf Punkt
“‘Gewabhrleistung” unseres Vertrages aufmerksam zu machen. Punkt 8 hat
folgenden Wortlaut:

“‘Kugellager, die innerhalb eines Jahres nach Inbetriebnahme, spatestens
aber 15 Monate vom Absendetag an gerechnet, infolge der Material- oder
Herstellungsfehler unbrauchbar (npuatyu B cocTtosiHue HerogHocTu) geworden
sind, werden kostenlos ersetzt. Fur Mangel durch falschen Einbau, Verschmut-
zung (3arpsisHeHune) oder Rost (pxaBumHa) kann ein Ersatz nicht geleistet wer-
den. Normale Abnutzung (n3Hoc) fallt nicht unter die Garantie.

Ersatzlieferung und Bezahlung kénnen erst nach einer klaren Feststellung der
Grunde durch genaue Untersuchung im Werke des Verkaufers geleistet werden.
In dringenden Bedarfsfallen wird nach Moglichkeit Ersatz zum Tagespreis
geliefert.”

Wir bitten Sie, im Sinne dieses Punktes zu handeln (gencTsoBatb, nocTynarb).

In Erwartung lhres Schreibens mit allen noétigen Unterlagen verbleiben wir

mit freundlichen Grissen

Firma N
65. Nehmen Sie als Kaufer Stellung zum Brief.

66. Lesen Sie den Brief. Geben Sie den Inhalt des Briefes wieder.
Betr.: Vertrag Nr. 254 Chefmontage
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Geehrte Herren!

Wahrend der Verhandlungen uber die Durchfuhrung durch die deutschen Fach-
leute der Chefmontagearbeiten im Werk in der Stadt N., die am 20. September
d.J. mit Inrem Vertreter K. stattgefunden haben, wurde wie folgt vereinbart:
Spatestens am 15. November d.J. reist eine Gruppe der deutschen Fachleute
insgesamt vier Mann nach N., um die gemass Vertrag Nr. 254 gelieferte Aus-
ristung zur Montage vorzubereiten. Der Leiter dieser Gruppe ist Herr B. Die
Fachleute kommen ohne Familien. Die obigen Arbeiten in bezug auf die Sor-
tierung der Ausrustungen sind bis zum nachsten Jahr zu beenden. Wahrend
dieser Vorbereitungsarbeiten wird ein Zeitplan der Montagearbeiten und der
Inbetriebnahme abgefapt und abgestimmt.

Im Februar 2011 reisen drei deutsche Fachleute mit Familien, um die Chef-
montagearbeiten vorzunehmen. Das Werk stellt diesen Fachleuten Einzel-
wohnungen zur Verfugung.

Im Paragraf 2, Punkt 4 des Vertrages Nr. 254 ist der Satz “Der voraussichtli-
che Beginn der Montage ist die zweite Jahreshalfte 2007” durch einen neuen
Satz “Der Beginn der Montage ist November 2011” zu ersetzen.

Das vorliegende Schreiben ist ein untrennbarer Bestandteil des Vertrages Nr. 254.

Mit freundlichen Grussen
67. Fuhren Sie ein Gesprach auf Grund des Schreibens.

68. Antworten Sie auf Grund lhrer Praxis. Suchen Sie im Internet Infor-
mationen, die lhnen helfen, diese Fragen zu beantworten.

1. Welche maximale und minimale Garantiefrist kann laut einem Vertrag ge-
wahrt werden?

2. Wie wird sie berechnet?

3. Welche Umstande werden in den Vertragen als Falle der HOheren Gewalt
betrachtet?

4. Kam es in lhrer Praxis vor, dass so ein Umstand einmal aufgetreten war?
5. Wo werden die Waren in der Regel versichert?

6. Wer Ubernimmt gewohnlich die Versicherung bei Import- und wer bei Ex-
portgeschaften?

7. Was versteht man unter einem Kundendienstvertrag?

8. Welche Kundendienstarbeiten verpflichtet sich der Verkaufer wahrend der
Garanriefrist und nach Ablauf der Garantiezeit zu Ubernehmen?

9. Welche Kosten ubernimmt dabei die Firma und welche die Vereinigung?
10. Wie stark kann eine Gruppe der Auszubildenden sein?

11. Wie lange dauert gewohnlich der Aufenthalt der Auszubildenden im Ver-
kauferland?

12. Wovon hangt das ab?

13. In welcher Sprache erfolgt die Beschriftung der Maschinen und Einrich-
tungen?

69. Fuhren Sie Gesprache zu den folgenden Situationen. Suchen Sie
nach einem Ausweg.

1. Die Betriebsanweisungen sind vorlaufig nur in Russisch da.

2. Die Versorgung mit Ersatzteilen ist leider nicht ausreichend.
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3.Wegen des Erdbebens verzogerte sich die Fertigstellung der Maschinen.

4. Die Firma konnte den Auszubildenden leider keinen Dolmetscher zur Ver-
fugung stellen.

5. Das Werk hat mit der Wartung und Pflege der eingekauften Maschinen
groe Schwierigkeiten.

70. Erfullen Sie die folgenden Aufgaben.

Bbl 0b6cyxgaeTe NpoekT KOHTpakTa:

1. MNonpocute upmy yBenNnUUTL rapaHTUMHbBIN CPOK obopyaoBaHMa 0O 18
mMecsaueB. [lonpocute y4yecTb, YTO MOHTaX obopyaoBaHWA Ha 3aBofe Mpo-
ANNTCA HE MeHee 6 MecsILEB.

2. CoobLmte hmpme, 4TO Bbl COrnacHbl B3ATb Ha cebsi pacxodpl Mo CTpaxoBa-
HMt0. CoobLmMTe, YTO CTpaxoBaHWe ToBapa Bbl NOPYYMUTE CTPAXOBOW KOMMNAHUN.
3. CoobwuTe, YTO B CBA3M C 3EMSIETPSICEHNEM Bbl HE CMOXETE BbIMOSTHNTL CBOU
obasaTenbCTBa MO KOHTPAKTY, Tak Kak M3rotoBneHne obopynoBaHus 6bino npu-
OCTaHOBIIeHO. [peanoxunTe nepeHecTn NOCTaBKy Ha CriefyoLWmnin KBapTarn.

4. Obpatnte BHMMaHWe MpMbl Ha TO, YTO CPOKM NOCTABKM 3amnacHbIX YacTen
He MoryT ObITb COBMOAEHbl, eCNN AOMNONIHEHME K KOHTPaKTy He ByaeT noanu-
CaHO U BbICNaHO B Ball agpec B bnuxanilee Bpems.

5. Coobwunte, 4To PaboTbl NO MOHTAXY NPeKpaLleHbl. YKaxuTte npuymHy. Bbl-
CKaXknuTe onaceHue no noBogy CPOKOB OKOHYAHUSA MOHTaXHbIX paboT 1 caayn
obopyaoBaHus B aKcnnyaTaumio.

6. [Monpocnte oMpmy HanpasuTb BaM CNeUManucToB Anga nycka obopyanosa-
HUs. CoobLimnTe, CKOSMbKO CneumanMcToB BaM HYXHO. YKaXute, Kakme pacxo-
Abl Bbl NpumeTe Ha cebs. Nonpocute pupmy coobwmnTe BaM gaHHble, HEOb-
xoaumble ona oopMIIEHUS BU3bI.

SCHRIFTLICHE AUFGABEN

71. Erganzen Sie mit den Verben im Prateritum Konjunktiv oder Konditi-
onalis 1.

A: Ich ... mit Herrn Muller ... (mbgen, sprechen). ... Sie mich bitte ... (wer-
den, verbinden).

B: Ich ... Sie gerne ... (werden, verbinden), aber Herr Muller ist verreist. Er ist
erst morgen wieder da. Vielleicht ... ich lhnen ... (kdnnen, helfen)?

A: ... Sie mir nicht ... .... (werden, Bescheid sagen), ob er mich morgen ... ...?
(empfangen, konnen).

B: Moment mal, ich sehe mal nach. Welche Zeit ... Ihnen ... (recht sein).

A: Am besten vormittags, sagen wir, um 10 Uhr. ... es moglich? (sein)

B: Welchen Namen ... ich ...? (dUrfen, sich notieren)

72. Ubersetzen Sie.

YBaxaemble rocnoga!

Mbl 06s13aHbl Bawmnm agpecom ToprnpeactBsy B MuHcke. Hac mHTepecytoT
MalunHbl mogenb X. n3 Balwen nponsBogcTBeHHOM nporpamMmmbl. Mbl nonpo-
cunun 6l Bac coenate Ham npeanoXxeHne Ha NpobHYH NapTUK0 MalMH MO-

penb X. bbino Obl xenatenbHo Y3HaTb UeHy MallnHbl C ABYMA KOMIJIEKTAMM
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3anyacten. Mbl xoTenun 66l NPOCUTL O KaTanorax u npocrnekrTax Ha aTo 06o-
pyaoBaHune. Hac Takke WHTepecoBasno Obl, Kakne elle maTepuarnbl Ha 3Tu
MaLnHbl Bbl Mmornun 6bl Ham npucnatb? Mornu 6bl Bbl HAM nepenaTtb Takke
LEeHY Ha 9TWU MalUMHbI K 3anyacTn? Mbl nonpocunu Obl Bac Aatb Ham OTBET
no dakcy, Tak Kak nepenucka 3aHsina 6bl CIAULWIKOM MHOro BpemMeHu. Mol
6binn 6bl 0MeHb padbl NOMAyYUTb OT Bac OTBET Kak MOXHO ckopee. U elue:
Mbl Npocunn 6bl Bac yvecTb criegylollee: B criydae 3akasa MalumHam npeg-
ctosina 6bl AnuTenbHas TpaHCNOPTUPOBKA. YNakoBKa AofMKHa obecnevnTb
COXpaHHOCTb ToBapa. Mbl 6b1nn 661 6r1arogapHbl 3a CKOPENLLIMA OTBET.

C yBaxeHuem

73. Ubersetzen Sie.

1. lMNpopasel rapaHTuMpyeT, 4To obopynoBaHue OyneT COOTBETCTBOBATb
HanBbICLLEMY YPOBHIO TEXHUKN.

2. ObopynoBaHne ByaneTt U3roToBrEHO B TOYHOM COOTBETCTBUWN C TEXHUYE-
CKMMM crieundmkaunsamin.

3. [laton nycka obopyaoBaHMa B 3KCNyaTaumMio cYMTaeTcs gara npoTokona
ncnblTaHKUS.

4. B cBA3M C 9KCNOPTHbLIM 3anpeToM hupma YaCTUYHO HE MOXET BbIMOSNHUTL
KOHTPaKT.

5. HmxenepeuncneHHble 06CTOoATENBCTBA OENAOT BbINOSIHEHNE KOHTPAaKTa
NOSTHOCTbIO HEBO3MOXHbIM.

6. MNponaseL 6epeT Ha cebs TpaHCNOPTHbIE pacxodbl U pacxodbl NoO pasme-
LLIEeHMIO TPpYNnbl CNeunanmncToB 3aka3dnka B rocTUHMLE.

7. lNepnognyecknn KOHTPOsb, 3aMeHa AeeKTHbIX AeTanem u PpeMOoHT Ma-
LLUINHBI BO BPEMSI FAPAHTUMHOIO CPOKa NPOn3BOANTCH NOCTaBLUMKOM.

8. ObecneyeHne 3anyacTsaMu MNocre UCTEYEHUA rapaHTUMHOINO CpokKa OcCy-
LLIeCTBNISIETCSA Ha OCHOBE OTAESNIbHOrO 3aKasa.

74. Ubersetzen Sie den Brief ins Deutsche.

B oononHeHun K Hawemy NMCcbMy OT ... MPOCUM COOBLLUNTL HAM, CMOXETE N
Bbl B3sTb Ha cebs Bce pacxoabl N0 cTpaxoBaHuto ToBapa. Mbl Obinu Obl 3a-
NHTepecoBaHbl B TOM, YTObObI ToBap Oblfl 3acTpaxoBaH C MOMEHTA OTrpy3Ku
ero co cknaga 3aBoga-nocTaBsLUuka 4o NpubbITUS ero Ha cknag nokynaTtens.
[Mpocum oTBETUTL OBPATHOM MNOYTOMN.

B oxngaHuu otBeTa octaemcs ¢ NoOYTEHNEM

Erfullen Sie die Aufgabe.
Hanuwwute otBeT. Coobwmte, 4TO Bbl COrnacHbl B3ATb Ha cebsi cTpaxoBa-
Hue. [MoaTBepAnTE YCNoBUs CTpaxoBaHus.

75. Schreiben Sie deutsch.

a) 1. Mbl He HeceMm OTBETCTBEHHOCTU 3a 3a4epPXKy B MOCTaBKe, TaK Kak OHa
nNpousoLuna no BUHe TPaHCNOPTHOW opraHmn3aLnm.

2. Mbl HEe MOXeM CcorfnacuTbCs C BalMM NMpeasioXXeHneM, Tak Kak 3To NpoTu-
BOPEYUT HalLeMy A0SrofieTHEMY ONbITY.

3. XoT4 ata npobnema n nveet 60MbLLIOE 3HAYEHME, Mbl MPU BCEM XEMNaHUK
HE CMOXEM peLlnTb ee CeroHs.
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b) 1. Ham o4eHb HENPUATHO, OQHAKO Mbl AOSTKHbI CKa3aTb, YTO CHabXeHue
3anyacTaMmn HeyoBNEeTBOPUTESTBHO.

2. Mbl noctapaemcs He HapyLlaTb CPOKN NOCTaBKM.

3. Mbl obelaemM NpUHATL COOTBETCTBYHOLLUME MEPLI, N 3aBEPSIEM Bac, YTO
Takune cnyyau 6onblue He ByayT UMEeTb MecCTO.

c) A: lpocm noctaBuTb BMecTe ¢ 0b6opygoBaHWEM CriedyoLlyo TeEXHUYe-
CKYHO OOKYMEHTALMIO: YCTAHOBOYHbIE MfiaHbl, MHCTPYKLMMN MO 3KCAnyaTtaumn,
CXEMbI U YEPTEXM BCEX BAXKHENLLNX Y3I10B.

b: K coxaneHuto, He Bce YepTexu ewle rotoBbl. Mbl MOrnv Obl Noka 4To Bbl-
cnatb Bam obwmi yepTex (die Umrizeichnung).

A: 3710 b6bIn 6bl BbIXOA.

76. Schreiben sie Briefe zu den folgenden Situationen.

1. [na npoBedeHWA MOHTaXHbIX paboT Bam noTpebyeTca WHXeHep-
anekTpuk. MNonpocute pupmy NpuHATL HeOBXoaMMble Mepbl. Bam Obl xoTe-
NOCb 3HaTb 3apaHee NpPeanosioXUTENbHYIO AaTy Bble3aa crneumnanucra.

2. Yepes cBoero npeactasutena B Toprnpeactse B MuHcke Bbl nonyyunu
nnaH obyyeHus cneumanuctoB. NogTeepante nonydeHue nnaHa. Coobuwu-
Te, 4YTo Bbl Mornn 661 04o6puTh NriaH obyyeHns, HO Bbl Obl XOTENN NepeHe-
CTW pgaTy Bblesaa rpynnbl Ha 1 mecsau,

3. B ropoge H. cosgan cknapg 3anyacten. Coobwimnte hupme, 4to B nocnea-
Hee BpeMsa CHabxeHue cknaga 3andactamu Oblno HegocTaTtovHo. bbinu
crnyyam HECBOEBPEMEHHbLIX MOCTABOK M HapYLLUEHNA KOMMNSIEKTHOCTW. [Monpo-
cute PUpmy BbISICHUTb, MO YbEN BMHE 3TO NPOMUCXOOUT, N NPUHATL COOTBET-
CTBYOLLME MEPbI.

77. Ubersetzen Sie folgenden Vertrag ins Russische.

Vertrag Ne 45 .
Die Firma X, Frankfurt/Main, nachstehend VERKAUFER genannt, einer-
seits, und die Firma N, Moskau, nachstehend KAUFER genannt, anderer-
seits, haben diesen Vertrag wie folgt abgeschlossen.

1. Gegenstand des Vertrages
Der Verkaufer verkauft und der Kaufer kauft zu den Bedingungen franko
Waggon BRD-Grenze 50 metrische Tonnen Netto ... (Stoff).

2. Preis
Der Preis fur die Ware wird in US-Dollar ... per 1 metr. Tonne Netto festgelegt
und versteht sich franko Waggon BRD-Grenze einschliesslich Verpackung 50
kg Netto neue Metallfasser, Markierung, plus 0,5% der Reserventara.

3. Qualitat
Die Qualitat der Ware soll folgenden Bedingungen entsprechen: ...
Die Qualitat der gelieferten Ware soll durch das Qualitatszertifikat des Her-
stellers bestatigt werden.

4. Lieferfrist
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Die Ware wird im Januar 2011 geliefert. Als Datum der Lieferung gilt das Da-
tum des Stempels der Grenzstation der BRD auf dem Eisenbahnfrachtbrief,
welcher bestatigt, dass die Ware die BRD-Grenze passiert hat. Der Verkau-
fer ist berechtigt, die Ware nach Vereinbarung mit dem Kaufer vorfristig zu
liefern. Die Ware wird genau in 10-Tonnen-Waggonpartien geliefert.

5. Verpackung und Markierung
Die Verpackung muss genugend haltbar sein, um langen Eisenbahntrans-
port sowie mehrmalige Umladungen zu Uberstehen. Die in diesem Vertrag
vorgesehene Ware wird in folgender Verpackung geliefert: 50 kg Netto neue
Metallfasser.
Auf jedes Kollo soll mit unwaschbarer Farbe folgende Markierung in russi-
scher Sprache aufgetragen werden:
1. ... (Empfanger)
2. Vertrag Ne
3. Kollo Ne
4. Brutto
5. Netto
6. Der rote Warnstreifen 4x40 cm.

6. Ubergabe-Ubernahme der Ware
Die Ware gilt wie folgt als von dem Verkaufer Ubergeben und von dem Kau-
fer Gbernommen:
a) quantitativ-
nach Bruttogewicht und/oder Kollianzahl, welche im Eisenbahnfrachtbrief
angegeben ist; nach Nettogewicht und nach Anzahl der Einheitenlaut der
Spezifikationen des Herstellerwerkes oder des Verkaufers;
b) qualitativ-
gemass den Qualitatsangaben, welche im Qualitatszertifikat des Herstellers
der Ware angegeben sind. Die endgultige quantitative und qualitative Uber-
nahme der Ware erfolgt im Bestimmungsort Russlands innerhalb 60 Tage
nach dem Eintreffen der Ware.

7. Versandavis
Der Verkaufer hat den Kaufer Uber die Verladung der Ware mindestens in-
nerhalb 24 Stunden nach Versand der Ware unter Angabe von Versandda-
tum, Vertrag Ne, Warenbezeichnung, Kollianzahl und Waggon-Nr. drahtlich
zu benachrichtigen.

8. Zahlung
Die Zahlung fur die Waren aus diesem Vertrag erfolgt in US-Dollar. Die Zah-
lung wird gegen Vorlage der folgenden Dokumente vorgenommen:
1. Faktura-Rechnung — 4fach.
2. Frachtbriefduplikat der Abgabestation, welches an den Bahnvorsteher
der Grenzstation der BRD zur Weiterleitung an Station ... (Russland)
ausgestellt werden soll.
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3. Qualitatszertifikat des Herstellers, welches die Ubereinstimmung der
Qualitat der gelieferten Ware mit der aus diesem Vertrag bestatigt —
3fach.

4. Gewichtsspezifikation — 3fach.

5. Ursprungszertifikat — 3fach.

In allen Dokumenten ist der Empfanger anzugeben.

9. Arbitrage.
Irgendwelche Streitigkeiten, die aus diesem Vertrag oder im Zusammenhang
damit entstehen konnen, werden unter Ausschlufd der ordentlichen Gerichte
von einem Schiedsgericht der Aussenhandels-Schiedsgerichtskommission
bei der Handelskammer Moskau in Ubereinstimmung mit den regeln dieser
Kommission entschieden. Der Schiedsspruch dieser Kommission ist endgul-
tig und fur beide Parteien bindend.
10. Hohere Gewalt

Beim Eintreten von Umstanden, die vollkommen oder teilweise die Erfullung
dieses Vertrages seitens einer der Parteien unmoglich machen, und zwar
Brand, Naturschaden, Krieg, Kriegshandlungen aller Art, Sperre, Export- o-
der Importverbote oder etwaige andere Falle der hoheren Gewalt unabhan-
gig von Parteien, wird die Frist der Erfullung der Verpflichtungen entspre-
chend der Zeitperiode, im Laufe derer diese Umstande stattfinden werden,
verschoben. Sollten solche Umstande mehr als 2 Monate dauern, ist jede
Partei berechtigt, von der weiteren Erflllung der Vertragsverpflichtungen
Abstand zu nehmen, wobei keine der Parteien berechtigt sein wird, von der
anderen Partei eine Vergutung der etwaigen Verluste zu fordern. Die Partei,
welche nicht in der Lage ist, ihren Verpflichtungen aus diesem Vertrag nach-
zukommen, hat die andere Partei unverzuglich vom Eintreten und Aufhoren
der die Erfullung der Verpflichtungen hindernden Umstande zu benachrichti-
gen. Als Beweis fur das Vorhandensein der genannten Umstande und deren
Dauer dienen die von der Handelskammer des Landes des Verkaufers bzw.
des Kaufers auszustellenden Zertifikate.

11. Konventionalstrafe

Im Falle der Lieferverzogerung gegenuber den Fristen, welche mit diesem
Vertrag festgelegt sind, zahlt der Verkaufer dem Kaufer die Konventional-
strafe in Hohe von 0,5% vom Wert der nicht fristgemal gelieferten Ware fur
jede angebrochene Woche innerhalb der ersten vier Wochen der Verzoge-
rung und 1% fur jede nachste angebrochene Woche.

Die erwahnte Hohe der Strafe kann durch Arbitrage nicht gekurzt bzw. ver-
grossert werden. Der Verkaufer ist verpflichtet, die Strafe auf Kaufers erste
Forderung zu zahlen. Der Kaufer hat ferner das Recht, die entstandene
Strafe bei der Bezahlung der Verkaufersrechnungen abzuziehen.

Falls die Lieferverzogerung vier Monate ubersteigt, ist der Kaufer berechtigt,
den Vertrag vollig oder teilweise zu annullieren, wobei keine Kosten bzw.
Verluste dem Kaufer vergutet werden, welche im Zusammenhang mit der
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Annullierung des Vertrages entstanden sind. In diesem Fall ist der Verkaufer
verpflichtet, dem Kaufer die Strafe in Hohe von 10% zu zahlen.

12. Sonstige Bedingungen

1. Alle Anderungen und Ergéanzungen zu diesem Vertrag sind nur dann
gultig, wenn sie schriftlich vollzogen und von den Bevolimachtigten
beider Parteien unterzeichnet sind.

2. Nach der Unterzeichnung dieses Vertrages werden samtliche vorheri-
ge schriftliche und mundliche Vereinbarungen bezuglich des Vertrags-
gegenstandes als ungultig betrachtet.

3. Keine der Parteien ist berechtigt, ihre Rechte oder Verpflichtungen aus
diesem Vertrag an dritte Personen ohne schriftliches Einverstandnis
der anderen Partei abzutreten.

4. Alle Bankspesen auf dem Territorium des Verkaufers gehen zu Lasten
des Verkaufers.

5. Moskau gilt als AbschlufRort des Vertrages.

13. Juristische Adressen der Parteien
Verkaufer: Firma X (Adresse)

Kaufer: Firma N (Adresse)
VERKAUFER KAUFER
(Unterschrift) (Unterschrift)

78. Schreiben Sie einen Vertrag uber Fernsehgerate an die Firma
»Salzer*.
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Teil I

GESHAFTS-
KORRESPONDENZ
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1. Machen Sie sich mit dem Inhalt des Textes vertraut und erzahlen Sie
uber die Rolle der schriftlichen Informationen im Geschaftsleben.

Die Rolle der schriftlichen Informationen im Geschaftsleben
Schriftliche Informationen behalten ihre zentrale Bedeutung im Geschaftsleben
eines Unternehmens, obwohl die geschaftlichen Telefongesprache schnell
zunehmen, und die personlichen Besuche sich ebenfalls ausweiten. Das Ziel
der schriftichen Informationen ist Anbahnung und Erhaltung von
Handelskontakten sowie Einleitung und Abschluss konkreter Handelskontakte.
Zu den schriftichen Nachrichten im Geschaftsleben gehéren aulder
Geschaftsbriefen auch Postkarten, Fernkopieren (Telefax) und E-Mails.

Der Geschaftsbrief ist die haufigste Form des Schriftverkehrs. Er hat als
wichtiges Kommunikationsmittel im modernen Unternehmen an Bedeutung
gewonnen und erfullt wichtige Aufgaben. Der Geschaftsbrief

o ersetzt das Gesprach, wenn der Partner nicht oder schwer zu
erreichen ist,
bestatigt und prazisiert mundliche Verhandlungen,
verpflichtet zur Einhaltung von Abmachungen,
genieldt oft mehr Vertrauen als mundliche Zusagen,
gilt manchmal als Beweismaterial in Streitfallen,
ist in vielen Fallen Ublich oder gesetzlich vorgeschrieben,
unterstutzt die Werbung.
Jeder Brief, der die Firma verlasst, ist ein Stick Werbung fur das
Unternehmen und eine Art Visitenkarte des Verfassers.
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Ein gut gestalteter Brief tragt wesentlich zum Image der Firma bei und
beeinflusst den Eindruck, den der Empfanger vom Absender gewinnt.
Deshalb muss jedes Schreiben genau durchdacht und abgefasst werden.

Ubung 1. Welche Substantive der beiden Gruppen sind synonym?

1. der Schriftverkehr a. das Telefax

2. die Information  b. die Zusicherung

3. die Fernkopie c. die Absprache (Verabredung)
4. die Abmachung d. das Unternehmen

5. die Zusage e. das Bild/Ansehen

6. die Werbung f. der Autor

7. die Firma g. die Korrespondenz

8. der Verfasser h. die Nachricht

9. das Image i. die Reklame

Ubung 2. Welche Verben oder Adjektive der beiden Gruppen sind
synonym?

1. zunehmen a. anbahnen

2. sich ausweiten b. bescheinigen

3. einleiten c. gewohnlich

4. ersetzen d. fordern

5. bestatigen e. planen

6. vorgeschrieben sein  f. rechtmalig

7. unterstutzen g. steigen

8. entwerfen h. sich ausdehnen
9. Ublich i. austauschen
10. gesetzlich j. verlangt werden
Ubung 3. Was passt zusammen?

1. eine zentrale Bedeutung a. erflllen
2. ein Geschaft b. gewinnen
3. an Bedeutung C. geniel3en
4. eine Aufgabe d. behalten
5. das Vetrauen e. abschliessen

Ubung 4. Setzen Sie die passenden Verben (in richtiger Form) in die
Lucken ein.

(ersetzen, beitragen, gelten, gewinnen, bestétigen, abschliel3en, erfiillen)

1. Das Ziel der schriftlichen Informationen ist unter anderem, Geschafte ... .
2. Der Geschaftsbrief hat in modernen Unternehmen als wichtiges Kom-
munikationsmittel an Bedeutung ... und ... heute verschiedene Aufgaben.

3. Er ... die Gesprache und ... mundliche Verhandlungen.

4. Der Geschaftsbrief ... oft als Beweismittel in Streitfallen.

5. Ein guter Brief ... wesentlich zum Ruf der Firma ... .
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6. Der Verfasser des Geschaftsbriefes mochte, dass der Empfanger einen
guten Eindruck von ihm ... .

2. Es ist interessant zu wissen.

Inhalt und Stil moderner Geschaftsbriefe

An einen modernen deutschen Geschaftsbrief werden viele Anforderungen
gestellt. Vor allem muss man beachten, dass es schon seit langerer Zeit
kein (wie es friher genannt wurde) Kaufmannsdeutsch gibt. Andererseits
soll dies aber nicht bedeuten, dass man bestimmte Fachausdricke nicht
beherrschen und verwenden muss. Was friher den so genannten ,guten”
Geschaftsbrief ausmachte, gilt heute nicht mehr. Das betrifft in erster Linie:
zu lange Satze, Substantivketten, unnétige Wortzusammensetzungen,
Papierworter und Papierwendungen (nur in geschriebener - burokratischer -
Sprache verwendet), unndtige Passivhaufungen, inhaltsarme Einleitungs-
und Schlussformeln (z.B. ,Unter hoflicher Bezugnahme auf lhr oben
genanntes Schreiben vom ... erlauben wir uns, Ihnen mitzuteilen, dass ... ©
oder ,In der Hoffnung, bald von Ihnen zu horen, und zu lhren Diensten stets
bereit, zeichnen wir ...") sowie indirekte Schlussfragen (z.B. ,Wir waren
Ihnen sehr verbunden, wenn Sie so freundlich sein wollten uns bei Gele-
genheit mitzuteilen, ob Sie in gegenstandlicher Angelegenheit mit uns ein-
verstanden sind.” Besser und kurzer: ,Sind Sie in dieser Angelegenheit mit
uns einverstanden? Teilen Sie uns dies mit. Vielen Dank.”) Gegen all diese
»ounden® der friheren Schreiben wandte sich die Stilreform im schriftlichen
Geschaftsverkehr in den 60er und 70er Jahren. Jeder moderne Geschafts-
brief sollte die 3-k-Formel (klar, kurz, korrekt) bertcksichtigen. Er sollte
also nicht nur stilistisch richtig, in Grammatik und Orthographie fehlerlos,
sondern auch inhaltlich eindeutig sein und zweifelsfreie Aussagen enthalten.
Ruckfragen und damit verbundene Zeitverluste, also erhohte Kosten,
mussen vermieden werden.

Man muss zwischen Sach- und Wirkungsstil in den Geschaftsbriefen unter-
scheiden. Im Sachstil schreiben wir Anfragen, Auftrage, Mahnungen, Ableh-
nungen, Vertrage, Bestatigungen usw. Der Wirkungsstil soll iberzeugen und
die beabsichtigte Wirkung hervorrufen. Den Wirkungsstil finden wir bei Wer-
bebriefen, Beschwerden, Stellenbewerbungen usw.

2.1 Finden Sie im Text Entsprechungen fiur die fett gedruckten
Worter bzw. Wortgruppen.

1. In erster Linie muss man zur Kenntnis nehmen, dass ... .

2. Auf der anderen Seite soll dies nicht bedeuten, dass man bestimmte
Fachausdrucke nicht benutzen soll.

3. Was fruher den so genannten ,guten" Brief kennzeichnete, ist heute
nicht mehr aktuell.

4. Jeder moderne Geschaftsbrief sollte die 3-k-Formel beachten und nicht
missverstandlich sein.
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5. Der Wirkungsstil soll die beabsichtigte Wirkung verursachen.

ausmachen, hervorrufen, berticksichtigen, eindeutig, vor allem, gelten,
beachten.

2.2 Finden Sie im Text Antonyme zu:

1. veraltet (altmodisch)
2. fehlerhaft

einerseits
missverstandlich
direkt

zweifelhaft
mundlich

der Gewinn

©ONO O AW

2.3 Antworten Sie auf die folgenden Fragen zum Text.

1. Was war fur die friheren/alten Geschaftsbriefe charakteristisch?

2. Wann wurde eine Stilreform im schriftichen Geschaftsverkehr
durchgefuhrt?

3. Was versteht man unter der 3-k-Formel ?

4. Warum muss der Inhalt jedes Schreibens eindeutig sein?

5. In welchen Geschaftsbriefen verwendet man den Sachstil?

6. Wo findet man den Wirkungsstil?

3. Beachten Sie folgende 10 Gebote, um einen guten Geschaftsbrief
zusammenfassen zu konnen.

10 ,,Gebote" fiir einen guten Geschaftsbrief

Die wichtigsten Anforderungen, die an einen Geschaftsbrief gestellt werden,

kann man in 10 folgenden Punkten zusammenfassen:

1. Formulieren Sie leichtverstandlich (naturlich statt burokratisch), also klar,
einfach und eindeutig! (z.B. statt: ,lhrer stets sehr geschatzten
RuckaulRerung sehen wir gerne entgegen und zeichnen in dieser
Erwartung mit bester Empfehlung”. Besser: ,Bitte antworten Sie bald. Wir
sind Ihnen daflr dankbar. Mit freundlichem Grul3.”)

2. Schreiben Sie positiv, sachlich, einfuhlsam und hoflich! (z.B. statt: ,Diese
Ausweispapiere haben Sie in 48 Stunden bei uns vorzuweisen.” Besser:
,Durfen wir Sie bitten, diese Ausweise bis zum 15. April abzugeben? Vielen
Dank.”)

3. Machen Sie von ,bitte" und ,danke” moglichst oft Gebrauch. (z.B. statt:
,Die Sendung ist bei der Spedition abzuholen.” Besser: ,Bitte holen Sie
die Sendung bei der Spedition ab.”)

4. Verzichten Sie moglichst auf negative (belehrende, drohende, vorwurfsvolle,
ironische usw.) Formulierungen! Denken Sie stets an das Motto:

Verfasse jeden Brief so,
wie du gerne héttest,
dass man dir schreibt!
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5. Fassen Sie sich kurz! (Jedes Schreiben stellt einen Kostenfaktor dar.)

6. Verwenden Sie nicht zu oft das Passiv! (Es wirkt zu unpersonlich, z.B.:
,ES wird gebeten, beide Formulare zu unterzeichnen.” Besser: ,Bitte
unterschreiben Sie beide Formulare.”)

7. Drucken Sie die Tatigkeiten mit Verben (und nicht zu oft mit
Substantiven) aus! (z.B. statt: ,Wir bitten Sie um Beantwortung unserer
Fragen.” Besser: ,Bitte beantworten Sie unsere Fragen.”)

8. Benutzen Sie ofter ,Sie” als ,Ich” (oder ,Wir’), denn nicht Sie, sondern Ihr
Partner soll im Mittelpunkt stehen, (z.B. statt: ,Wir senden lhnen bald unsere
neueste Preisliste.” Besser: ,Sie erhalten bald unsere neueste Preisliste.”)

9. Verwenden Sie nur solche Abkurzungen, die Ihre Leser sicher verstehen!
( Ein guter Geschaftsbrief enthalt keine Abklurzungen!)

10. Was Sie sagen, soll wahr sein — aber nicht alles, was wahr ist, mussen

Sie sagen.

3.1 Setzen Sie passende Prapositionen ein.
(an, bei, um, fiir, von, auf)
1. Viele Anforderungen werden ... einen Brief gestellt.
2. Ich ware Ihnen ... eine schnelle Antwort dankbar.
3. Bitte holen Sie diese Sendung ... der Spedition ab.
4. Ein guter Geschéaftspartner macht ... ,bitte" und ,danke" oft Gebrauch.
5. Man soll ... negative Formulierungen verzichten.
6. Denken Sie stets ... die Reaktion Ihres Partners.
7. Wir bitten Sie ... Verstandnis.

3.2 Antworten Sie auf die folgenden Fragen zum Text.

Was bedeutet ,leichtverstandlich formulieren™?

Von welchen Woértern soll man mdglichst oft Gebrauch machen?
Worauf soll man im Geschaftsbrief verzichten? Warum?

Warum soll man sich kurz fassen?

Welche grammatische Form wirkt unpersonlich?

Warum soll man ofter ,Sie” als ,Ich” (oder ,Wir”) benutzen?

Wie sieht es mit Abkurzungen in einem guten Geschaftsbrief aus?

NoghRoN=

4. CTpyKTypa HeMeUuKUX AenoBbIX MUCeM.
[enoBble nucbma nevaTarTCHd, Kak MpaBuno, Ha (PUPMEHHbIX OnaHkax.
HemeLkune genosbie NnUCbMa COCTOAT U3 crneayoLwmnx YacTen:
e 3aronosok (Briefkopf)
HanmeHoBaHue 1 agpec nonyyatensa nucbMa (Anschrift des Empfangers)
Ccblfnika u gata nucbma (Bezugszeichen und Datum)
yKaszaHue Ha obLliee coaepxaHue unun temy nucbma (Betreff)
BCTynuTenbHoe obpaweHne (Anrede)
cogepxaHue nucbma (Brieftext)
3aknouunTenbHaa gopmyna sexnmeocTtn (Schlussformel)
nognucek (Unterschrift)
ykaszaHue Ha npunoxeHus (Anlagenvermerk)
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e [OMeTKa O pasfjade Konun nviuam unu otaenam, UMerLwmuM KacaTerb-
ctBo (Verteilervermerk)
e cBeaeHus o gpupme (Geschaftsangaben)

OnucaHue cocTaBHbIX YacTen 4enoBoro nMcbma

3aronoBoK

3aronoBoOK COOEPXUT HaMMeHOoBaHMe W agpec (UPMbl, OTNPaBNAOLLEN
NMMCbMO, a Npun HeobxoaMMOCTN (OUPMEHHBIN, TOBapHbLIWM 3HaK. Kpome Toro,
Ha oMpMEHHOM OnaHke ykasaHbl OOMONHUTENbHbIE OaHHbIE, TaKME KaK HO-
Mepa TenedoHOB, TENETEKCTOB N TenedakcoB, KOppecnoHAeHT 6aHka 1 T.4.
daTta nucbma

[aTta oTnpaBneHns nucbmMa Ob6bIMHO NULWIETCSA B NpaBOM Yyriy nog 3arofos-
KOM nN1Mbo B NIEBOM YINy Hag BCTYNUTENbHbIM ObpaLLeHnem.

MUcxoaHble fgaHHbIe

K mncxogHblM OaHHbIM OTHOCATCS LWMPLI AENOBOro NapTHEpa, a Takke
COBCTBEHHbIE WNAPLI AMKTOBKM, @ BO3MOXHO, U AaTa npeablayLwero nucb-
Ma. MicxogHble gaHHble pacnonaralTca B CTPOKY UMM B NpaBOM Yriy Hag
BCTYNUTENbHbIM OBpalleHnem.

HanmeHoBaHue v agpec nony4yartens

AfQpec cocTtouT 13 bammnum 1 NoYTOBOro agpeca nonydartend. Ecnu nuce-
MO agpecyeTcsl OTAENbHbIM nNuuam, To nepen amunmen crtasmtca obpa-
weHne Herrn, Frau, Fraulein. HanmeHoBaHus npodeccum n OOsmKHOCTU NK-
LWYTCS, Kak npasBuno, psgom co cnosamu Herrn, Frau, Fraulein, 6onee
AJTMHHbIE MO UMEHaMW.

YKa3aHue Ha obLiee coaepxaHMe UM TeMy nNUcbma

KpaTkoe ykaszaHue Ha obLiee cogepXaHue nnu Temy nMcbmMa BblaenseTcs B
OTAENbHYKD CTPOKY M nomeltaeTcss Hag dopmyrnon obpaileHus. B aton
CTPOYKE CXemaTumyeckum coobliaeTcsa copep)xaHne unu Tema nucbma no-
CPEeaCTBOM KIOYEBbIX CMOB UMM HEMNOSHbIX NPeanoXeHun, YTobbl NpuBNeYb
BHMMaHWEe nuua, pasdupatoLero nouyTy.

BcTtynutenbHoe obpalyeHune

BctynutenbHoe obpallueHue npeactaBnsieTr cobon obLEenpuHATLIE CTaH-
AapTHble hopMynbl U NoMeLaeTca nog pybpukon « YkasaHue Ha copepxa-
HUEe UM TeMy NUCbMa» C UHTEPBASIOM B ABE CTPOYKU U C MHTEPBANoMm B O4-
Hy CTPOYKYy Hag coaepxaHumem nucbma. Haumbonee ynotpebutenbHbiMU
dopmynamm obpalleHns SBnaTCS:

Sehr geehrte Frau Mller, sehr geehrter Herr Mlller, sehr geehrte Damen
und Herren.

[Mpyn HanuuuM 3BaHUK, LOIMKHOCTEN, NPOodeCcCUn HEOBXOANMMO UX YKa3biBaTb.
CnegyeT NOMHUTbL, YTO nocrne dopMyrnbl obpalleHna B AeNOBbIX NMUCbMax
cTaBUTCA 3ansaTasi.

TekcT nucbmal cogepxaHme nucbma

[MepBoe CnNoBO TeKCTa NULIETCA CO CTPOYHOM OyKBbI, @ NepBasi CTpo4dka no-
MellaeTca nog obpaweHnem ¢ MHTepBanom B oaHy CTpoky. AG3aubl oTae-
NATCA Apyr OT Apyra C MHTepBarioM B OAHy CTpoOKy. [lenoBoe nucbMo
AOJDKHO coAepKaTb CaMylo BaXHYH U Heobxoaumyto nHdpopmaumo. TekeT
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OOSDKeH BbITb nocregoBaTesSibHbIM, AOCTATOYHO MOSMHBIM U TOYHBIM, @ MbIC-
N n3naratbCHa ACHO, YETKO, MO CYLLLECTBY, OPUEHTUPYACH Ha KITMeHTa.
NMoanuceb

Moanuce noaTBepXaaeT coaep)kaHue AOKYMeHTa unn nucbMa. OHa JormK-
Ha OblTb MHAMBMAOYANbHOW, €OUHCTBEHHOW B CBOEM pone, ObHapyxmBaTb
XapakTepHble Mpu3HakM nogyepka nognucaswero nuua. lNpasBo nognucu
nMerT Bnagesney oupMbl, 3aKOHHblEe NpeacTaBuTenn U YNONTHOMOYEHHbIE
cnyxawme. MNpokypuCT (BOBEPEHHbIN (h1pMbl) NOANUCLIBAET MUCLMO C MPU-
MNCKON «MO OOBEPEHHOCTU». YTNONMHOMOYEHHbIN (OUPMbI (JOBEPEHHbIN TOpP-
rOBOro nNpeanpuaTna) CTaBuT CBOKO NOAMUCH NOCHE MPUMNUCKN «MO NOSTHOMO-
4Ynto, NO AoBepeHHOCTU». [Mpn 0cobbIX NOTHOMOYUAX OObIMHO Nepen Noanu-
Cbl0 MULLYT MPUMNNCKY «MNO nopyyeHuto». NpaBneHne akuMoHepHoro obLue-
CcTBa CTaBUT Noanucb 6e3 NpUnucox.

YKasaHue Ha NpPUNoXeHUs U NOMeTKa O pa3aaye KOnuWu nuvuam unm ot-
Aenam, UMeroLWMUM KacaTernbCTBO

B nomeTke 0 npunoXxeHun nonyyaTtento 4enoBoro nucbma coobliaeTcs, 4YTo
K MMCbMY MpUIioXeHa gokymeHTauma. Hanpumep:

Anlagen:

Preisliste

Prospekt

[TomeTka O NpuoXeHuUM NoMeLLaeTca noa HanevyataHHoOM NOoAMUCLIO C UH-
TepBanom B OAHY CTPOKY B rnieBom yrny. [lomeTka o pacnpeneneHum Konum
nevyaTtaeTcsa noa NOMETKOW «NPUMNOXEHUA» C UHTepBanom B oHY CTPOKy. B
HeW Ha3bIBalOTCA OTAESbl, KOTOPbIE AOSMKHbI NOMYYNUTL KONUKO NUCbMa.

OKOH4YaHMe nucbma

B KoHUe genoBoro nucbMa coaepkaTCca CBEAEHUsI O MEeCTe HaxoXaeHus dmp-
Mbl, O CNy>XeOHbIX NoMeLLeHnsx, o Tenedakce, o TenedoHe, cyetax, cbepera-
TenbHbIX Kaccax, baHkax. B nocnegHee Bpemsi ykasbiBaeTCa MaeHTUOUKaLMOH-
HbI HOMEep Harnora Ha OGaBMEeHHY CTOMMOCTb.

5. Lesen Sie den folgenden Musterbrief und beachten Sie dabei die Be-
standteile des Briefes.

1. Briefkopf 6. Brieftext

2. Anschrift des Empfangers 7. Schlussformel

3. Bezugszeichen und Datum 8. Unterschrift

4. Betreff 9. Anlagenvermerk
5. Anrede 10. Verteilervermerk
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Hans Lange OHG
Weberei
1. Hans Lange OHG - Kirchstrasse 1758123 Hagen Hagen
2. Einrichtungshaus
Hermann Bremer
Am Altgraben 7
20 137 Hamburg
3. Ihre Zeichen, Ihre Nachricht vom Unsere Zeichen, unsere Nachricht vom Hagen
12.02.2011 10.02.2011
4. Angebot liber Dekorationsstoffe
5. Sehr geehrter Herr Bremer,
vielen Dank fur Ihre Anfrage. Erst vor einigen Tagen haben wir unter dem
Markenzeichen ,dekor” einen Dekorationsstoff auf den Markt gebracht,
der lhren Anforderungen sicher entsprechen wird, denn
6. ,dekor”ist knitterfrei,
,2dekor” ist leicht und waschecht,
,2dekor® ist in Farbe und Design ganz neu,
,2dekor® |auft nicht ein.
In einer Woche beginnen wir in Ihrem Gebiet mit einer grossen Werbe-
kampagne, die Ihnen den Verkauf unserer Erzeugnisse erleichtern wird.
Nutzen Sie den Vorteil, mit zu den ersten zu gehoren, die die neue ,de-
kor — Kollektion anbieten und verkaufen konnen.

Wabhlen Sie unter den beigeflgten Mustern aus und bestellen Sie bald.
Es wird bestimmt |hr Vorteil sein.

7. Mit freundlichen Grissen
Weberei Hans Lange OHG

8. Lange

H. Lange — Geschaftsfuhrer
9. 2 Anlagen
10. Verteiler

Andreas Schmidt — Werbung
6. Finden Sie im folgenden Text die Bestandteile des Geschaftsbriefes.

Lars Berger AG — Blumenweg 3472465 Mannheim

Einrichtungshaus
Janz Neuner
Bahnhofstrasse, 6
46 657 Neukirchen

Ihre Zeichen, lhre Nachricht vom Unsere Zeichen, unsere Nachricht vom Mannheim

13.04 .2011 02. 03.2011

betr. die Anfrage uber Gabelstapler fur Export
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Sehr geehrte Herren,
vielen Dank fur Ihre Anfrage. Nachfolgend erhalten Sie wunschgemaf un-
ser Angebot:

Elektro-Gabelstapler B 10- 20

Prospekte und technische Datenblatter sind beigeflugt.

Die angebotenen Gerate sind ausgestattet fur den Einsatz innerhalb von
Waggons/Containern.

Zum Liefertermin mussen wir Ihnen leider mitteilen, dass die angebotenen
12-14 Wochen nicht verkirzt werden kdnnen, da zum einen kein Gerat am
Lager ist, welches die von Ihnen gewunschte technische Spezifikation
aufweist, zum anderen wirken sich die im Juni bei der Firma stattfinden-
den Betriebsferien aus.

Wir hoffen, unser Angebot entspricht lhren Anforderungen, und wirden
uns freuen, Ihren Auftrag zu erhalten.

Mit freundlichen Grussen Berger
Lars Berger — Geschaftsfuhrer
2 Anlagen

Verteiler
Max Reber

Musterbriefe

Geschaftsbrief Ne 1
l. Lesen Sie den Geschaftsbrief N1 und libersetzen Sie ihn ins Russi-
sche.
NATUR UND SPIEL GMBH
72191 Nagold
Natur und Spiel GmbH. Postfach 23, 72191 Nagold

Spielwarencenter
Nicole Reinhardt
Bremer Strasse 28

21073 Hamburg
121



Angebot Uber Holzspielwaren

Sehr geehrte Frau Reinhardt,
wir freuen uns Uber lhr Interesse an unseren Holzspielwaren. Wir senden
Ihnen gern den gewunschten Katalog mit der aktuellen Preisliste.

Holzspielwaren erfreuen sich in einer Zeit, in der immer mehr Wert auf eine
gesunde Umwelt gelegt wird, groRer Beliebtheit. Die runden, weichen For-
men des glatten Holzes fordern zum Anfassen unserer Spielwaren heraus.
Verletzungen, die bei Metallspielwaren leicht auftreten konnen, sind beim
Umgang mit unseren naturlichen Produkten nahezu ausgeschlossen. Samt-
liche Spielwaren unseres Hauses weisen das Umweltlabel des Deutschen
Kinderschutzbundes auf.

Die einfache und klare Gestalt von Holzspielwaren fordert die Fantasie des Kin-
des. Namhafte Kinderpsychologinnen und - psychologen fordern den Einzug
von Holzspielwaren ins Kinderzimmer.

Spielwert und Robustheit aller unserer Erzeugnisse sind in mehreren Kin-
dergarten unserer Umgebung uber lange Zeitraume hinweg sehr erfolgreich
getestet worden. Im Katalog haben wir die Spielwaren danach sortiert, wie

sie von den jeweiligen Altersgruppen bevorzugt angenommen werden.

Mit freundlichen Gruf3en
Annett Prollins

1. die Holzspielware (-n)

AepeBsiHHAsH UrpyLLKa

2. die Preisliste (-n)

NpencKypaHT

3. sich erfreuen

NnoJib30BaATbCHA, UMETb aBTOPUTET

4. Wert auf etw. Akk. legen

npuaasaTtb (4-11) 6onbLoe 3Ha4YeHNe

5. herausfordern

Bbl3blBaTb, TpeboBaTb

6.das Anfassen

NPUKOCHOBEHUE

7.die Verletzung

noBpexgeHund

8.auftreten

BO3HUKATb, NMNOABITATLCA

9.der Umgang

obpalleHne, obxoxageHmne

10.ausgeschlossen sein

NCKIMHO4YaTbCA, HE UMEeTb MEeCTa

11.samtlich

Bce (6e3 UCKNYeHns)

12.aufweisen

obHapyXnBaTb; UMETb, NPOSABNATb

13.die Gestalt

dopwma, Bng, obpas

14 .namhaft C UMEHEM, U3BECTHbIN
15.der Wert CTOMMOCTb, LIeHHOCTb
16.die Robustheit NPOYHOCTb, BLIHOCITMBOCTb
17 .jeweilig COOTBETCTBYHOLUN, JAHHbIV

18.bevorzugt

NPUBUNETMPOBAHHLIN, NPeanoYuTaemMbin

19.beachten

obpallaTtb BHUMaHWE
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20.die Liefer- und Zahlungsbe- | ycriosusi noctaBkm n nnatexa
dingungen

Il. Richtig oder falsch ?

richtig |falsch

1 | Natur und Spiel GmbH stellt die Holzwaren her.

2 | Die Holzwaren sind in der letzten Zeit nicht so stark
nachgefragt wie friher.

3 | Die Holzwaren sind fur Schulen geeignet.

4 | Die Erzeugnisse der Firma sind nicht besonders
lange Zeit auf dem Weltmarkt.

5 | Die Firma ist an der Zusammenarbeit mit Spielwa-
rencenter sehr interessiert.

6 | Annette Prollins verspricht im nachsten Monat Ka-
taloge mit Liefer- und Zahlungsbedingungen zu
schicken.

lll. Erganzen Sie!

1. Firma ,Natur und Spiel GmbH* freut sich Uber Interesse an ... ... Holzwaren.

2. Die Firma sendet den ... ... mit der aktuellen Preisliste.

3. Verletzungen, die ... ... ... auftreten konnen, sind ... ... ... ... ... ... ... ausge-
schlossen.

4. Namhafte Kinderpsychologinnen und - psyhologen fordern ... von ... ins
Kinderzimmer.

5. Im Katalog hat die Firma die Spielwaren danach sortiert , wie von ... ... ...
bevorzugt angenommen werden.

IV. Beantworten Sie folgende Fragen!

1. Worlber ist dieses Angebot?

2. Woran hat die Firma, bei der Annette Prollins arbeitet, Interesse?

3. Warum erfreuen sich die Holzwaren in der letzten Zeit grosser Beliebtheit?
4. Was fur eine Gestalt haben die Holzwaren?

5. Welche Angaben enthalt der Katalog?

V. Ubersetzen Sie ins Deutsche!

1. [lepeBaHHbIE UMPYLLKM NOSb3YIOTCSA B HacTosiLee BpeMsi 00mbLUION no60oBbH0.
2. [NoBpexaeHust, KOTopble MOryT BO3HUKHYTb Npu obpaLleHnn ¢ n3genmsimm
n3 meTanna,

MNONMHOCTbLIO UCKITOYEHBbI B 0BpaLLeHNN C HALIMMKN U3OESNTUSMN.

3. MpocTas n YeTkaa popma Halmx N3genum cnocobecTByeT pa3BUTUIO ddaH-
Tasum pebeHka.

4. brnarogapsi NPOYHOCTU BCE HaLUKM M3OEeNNSA C yCrexoM 3apekoMeHaoBasnm ce-
65 (nony4mnu anpobauuio) B 60MbLUMHCTBE AETCKMX Caf0B HaLleNn MECTHOCTH.

5. dnpma npocut obpaTnTb BHMMaHUE Ha GnaronpusTHbIE YCNOBUS NOCTaB-
K/ 1 onnaTbl B KOHLE KaTanora.

Geschaftsbrief Ne 2
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l. Lesen Sie den Geschaftsbrief N2 und tibersetzen Sie ihn ins Russische.

Sehr geehrter Herr Fischer,
vielen Dank fur Ihre Voranfrage und lhr Interesse an einer moglichen Geschafts-
verbindung mit uns.

Nach Rucksprache mit allen maf3geblichen Stellen in unserem Hause kon-
nen wir lhnen sagen, dass wir in der Lage sind, bis zum 20.05.11 300 Stuck
frei Inrem Werk Hasenheim zu liefern.

Wir garantieren die Einhaltung des gewunschten Liefertermins und akzeptie-
ren bei Verspatung die Zahlung einer Konventionalstrafe von 20 Euro pro
Tag. Es stehen ausreichende Produktionskapazitaten zur Verfigung, und
wir kdnnen |hnen, wenn gewlnscht, Zwischenlieferungen anbieten. Techni-
sche Unterlagen schicken wir Ihnen zusammen mit diesem Brief.

Sollten Sie Informationen Uber unsere Leistungsfahigkeit winschen, so kon-
nen wir lhnen folgende Firmen nennen: Firma Kihn in Kiel, Gesprachs-
partner: Herr K. Rollman (Einkaufsleiter), Telefon-Durchwahl 3456 sowie
Firma Fress in Ludwigshafen, Gesprachspartner: Herr Direktor T. Kraus (Lei-
ter Technik), Telefon-Durchwahl 4563.

Auf Wunsch nennen wir Ihnen gern weitere Firmen, die bei uns unsere Wa-
ren beziehen, weil deren Einsatz fir sie besonders wirtschaftlich erscheint.
Die technischen Daten geben dazu die Erklarung.

Durfen wir Sie in den nachsten Tagen anrufen, um zu hdren, ob Sie noch
erganzende Informationen von uns bendtigen? Wir wurden sehr gern zu |h-
ren Lieferanten zahlen und uns grofde Muhe geben, Sie zufrieden zu stellen.

Mit freundlichen Grissen

Anlagen

1.die Voranfrage npeaBapuTenbHbIN 3anpoc

2.die Geschaftsverbindung Aenosble (TOproBble) CBA3N

3.die Rucksprache KOHCYIbTauus, AONONHUTENbHbIE Nepero-

BOpPbI

4.maldgeblich BaXXHbIW, pellatowmmn, 3Ha4YNTENbHbLIN

5.in der Lage sein ObITb B COCTOSIHUM

6.die Einhaltung cobnogeHne

7.ausreichend J0CTaTOYHbIN

8.die Kapazitat NPOM3BOACTBEHHAA MOLLHOCTb

9.technische Unterlagen TEXHNYECKNE OaHHble

10.die Leistungsfahigkeit NPOU3BOANTENBHOCTb, MOLLIHOCTb

11.der Gesprachspartner KOHTaKTHOE NnLO

12.die Durchwahl npsamMon Habop

13.der Einsatz BHeApEHne

14.zufriedenstellen yOOBNETBOPSATb
Il. Richtig oder falsch ?

richtig |falsch

| 1 |Firma ,Nord“ schlagt vor, frei Werk Hasenheim zu liefern.
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2 |Firma ,Nord“ verfugt Uber ausreichende Produktionskapa-
zitaten nicht.

Dem Brief legt Firma ,Nord“ auch technische Unterlagen bei.
Firma ,Nord“nennt keine Gesprachspartner, mit denen sich
Firma ,West" in Verbindung treten kann, wenn es natig ist.

5 |Firma ,Nord® teilt mit, dass die Zwischenlieferungen im Prin-
zip moglich sind.

W

lll. Erganzen Sie!

1. Vielen Dank fur ... ... und lhr Interesse an ... ... ... mit uns.

2. Firma ,Nord“ ist in der Lage, bis zum ... ... Stuck frei ... ... zu liefern.

3. Auf Wunsch nennt Firma ,Nord“ Firma ,West" gern weitere Firmen, die ...
...... beziehen.

4. Es stehen ... ... zur Verfugung und Firma ,Nord“ kann, wenn gewunscht,
... anbieten.

5. ... ... schickt Firma ,Nord“ zusammen mit diesem Brief.

IV. Beantworten Sie die Fragen!

1. Ist das eine Voranfrage oder ein Angebot?

2. Wie sind die Lieferbedingungen der Firma?

3. In welchem Fall soll die Firma eine Konventionalstrafe zahlen?

4. Warum sind die Zwischenlieferungen moglich?

5. Welche Firmen nennt Firma ,Nord“ als potentielle Gesprachspartner?

V. Ubersetzen Sie ins Deutsche!
1. locne koHcynbTauMm CO BCEMU 3HAYUMbIMU UHCTAHUUSIMM Mbl MOXEM
coodwnTb Bam, 4TO Mbl B COCTOSIHUM NMOCTaBUTbL HeOBXoaMMble MU3denna K
»Xenaemomy CpoKky.
2. dunpma ,Nord” rapaHTupyeT cobntogeHme HeobxoauMoro Cpoka MOCTaBKn U
cornacHa BbINnaTUTb B cnydae 3agepxku wrpad B pasmepe 20 eBpo 3a AeHb.
3. B pacnopspkeHnn dupmbl ,Nord® HaxogaTca OOCTATOYHbIE MPOU3BOA-
CTBEHHbIE MOLLHOCTM W NO XefaHnio ompMa MOXET NPeanoXnuTb NMPOMeEXY-
TOYHbIE NOCTaBKW.
4. Ecnn Bbl xenaete nonyunTb WMHGOPMAaUUKO O MPOU3BOAUTENBHOCTU
Hawen gompmsbl, TO Bbl MOXeTe CBA3aTbLCA CO criegyroLwmnmMmmn dompmamu.
5. Mbl 0XOTHO Obl OTHecnn cebs K ymucny Balmx NOCTaBLUMKOB N NPUITOXKUM
BCE ycunus, Ytobbl yaoBneTBOpuUTb Bawim xenaHus.

Geschaftsbrief Ne 3

l. Lesen Sie den Geschaftsbrief Ne3 und uibersetzen Sie ihn ins Russische.

Sehr geehrte Damen und Herren,

fur unseren Betrieb suchen wir einen neuen Lieferwagen. Neben anderen
scheint uns fur unsere Zwecke der MMV, Typ 300 RT, recht gut geeignet.

Da wir festgestellt haben, dass dieser Wagen zu sehr unterschiedlichen Konditi-
onen im Markt angeboten wird und speziell im Stiden der Bundesrepublik der
tatsachliche Verkaufspreis erheblich unter dem empfohlenen Richtpreis des
Herstellers liegt, ermitteln wir mit dieser Anfrage das fur uns gunstige Angebot.

Sollten Sie Interesse am Verkauf eines 300 RT haben, so nennen Sie uns
bitte lhren aulersten Verkaufspreis. Berucksichtigen Sie dabei bitte, dass
wir den Kaufpreis sofort bei Ubernahme des Fahrzeugs bar zahlen werden.
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Wir stehen gern fur ein Gesprach mit lhnen Uber mogliche Sonderausstat-
tung des Wagens sowie Uber den Liefertermin zur Verfugung.

Wenn Sie noch Fragen haben, bevor Sie lhre Konditionen nennen, oder
wenn Sie einen Gesprachstermin bei uns im Hause vereinbaren mochten,
so rufen Sie bitte unsere Frau Gruber an.

Mit freundlichen Grissen

1.der Lieferwagen aBTOMOOUIb AN1S NepeBO3KKN (JOCTaBKN)
MENKNX NapTuUi rpy3oB; nNukan

2 feststellen yCTaHaBnMBaTb

3.die Kondition (-en) ycnosue

4.tatsachlich dhakTnyeckum

5.erheblich 3HAYUTENbHbIN

6.der Richtpreis OPUEHTMPOBOYHASA LIEHA

7.ein Angebot ermitteln aenartb rnpeasioxXeHue

8.der aullerste Preis npegenbHas ueHa

9.berucksichtigen YYNTbIBATb, MPUHMMATb BO BHUMAHUE

10.bar zahlen nnaTUTb HaNNYHbIMU

11.die Ubernahme npuvemMka, NoKyrka

12.die Ausstattung OCHalleHue, oTaenka

13.vereinbaren cornacoBbliBaTb

Il. Richtig oder falsch ?

richtig [falsch

1 | Firma ,Bosch® wendet sich an Firma ,Konsul“ mit einem
Angebot.

2 | Der Wagen wird im Markt zu unterschiedlichen Konditio-
nen angeboten.

3 | Im Suden und im Westen der Bundesrepublik ist der tat-
sachliche Verkaufspreis so hoch wie der empfohlene
Richtpreis des Herstellers.

4 | Firma ,Bosch” bittet den duldersten Preis zu nennen.

5 | Firma ,Bosch” steht gern fur ein Gesprach mit Firma ,Kon-
sul“ Uber mogliche Sonderausstattung des Wagens sowie
uber den Liefertermin zur Verfugung.

6 | Frau Gruber steht zu jeder beliebigen Zeit ihrem Ge-
sprachspartner zur Verfiigung.

lll. Erganzen Sie!

1. Neben anderen scheint Firma ,,Bosch® fur ihre Zwecke ... ... e e e )
recht gut geeignet.

2. Firma ,Bosch” bittet zu bertcksichtigen, dass sie ... ... sofort bei ... des Fahr-
zeugs ... zahlen wird.

3. Firma ,Bosch” steht fur ... Gesprach mit Firma ,Konsul“ Uber ... ... des
Wagens sowie uber ... ... zur Verfugung.

4. Firma ,Bosch® schlagt Firma ,Konsul“ vor, ... ... anzurufen , wenn sie irgend-
welche Fragen hat.

IV. Beantworten Sie die Fragen!

1. Womit wendet sich Firma ,Bosch“ an Firma ,Konsul“?

2. Was fur einen Wagen sucht Firma ,Bosch® fur ihren Betrieb?
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3. Warum meint Firma ,Bosch®, dass das Angebot, das sie der Firma ,Kon-
sul ermittelt, sehr gunstig ist?

4. Wie wird Firma ,Bosch® bei Ubernahme des Fahrzeuges zahlen?

5. An wen muss sich die Firma ,Konsul“ im Hause der Firma ,Bosch® wen-
den, wenn sie irgendwelche Fragen vereinbaren mochte?

V. Ubersetzen Sie ins Deutsche!

1.®upma ,Bosch” yctaHoBuna, 4TO MalLumMHa AaHHOro TMna npeasiaraeTca Ha
PbIHKE Ha pasfn4YHbIX YCNOBUSIX.

2.Ecnn Bbl 3anHTepecoBaHbl B nokynke 300 RT, To HasoBuTe HaMm npeaeribHyo
LeHy 515 NpoAaxu.

3.®upma ,Bosch” rotoBa BeCcTu neperoBopbl N0 NOBOAY 0CO60ro oCHaLleHns
AaHHOW MOAENN 1 rno NoBoAy Cpoka NOCTaBKMW.

4.dupma ,Bosch® coobuiaeT, 4To Npm NOKYNKe TPaHCMOPTHOro cpeacTBa OHa
rotToBa cpasy onnaTuTb HanNUYHbIMU AeHbraMn NOKYMHYH LEHY.

5.Bbl 4OMKHbI NPUHMMATbL BO BHUMaHWE, YTO LEHbl HA MUPOBOM PbIHKE MO-
CTOSIHHO pacTyT.

Geschaftsbrief Ne 4
l. Lesen Sie den Geschaftsbrief Ne4 und uibersetzen Sie ihn ins Russische.

Sehr geehrter Herr Kramen,

vielen Dank fur Ihre Anfrage. Es ist nett von Ihnen, dass Sie an unsere Firma
gedacht haben. Wenn Sie uns lhren Auftrag erteilen, werden wir uns grol3e
Muhe geben, Ihnen nutzliche Geschaftsfreunde zu sein.

Die Gerate konnen wir Ihnen in der gewunschten Ausfuhrung freibleibend auf
der Basis unserer «Allgemeinen Verkaufs - und Lieferbedingungen» anbieten.
Das Gerat MZW 2002 kostet inklusive Schutzverpackung 530 Euro, und fir
den Adapter berechnen wir 20 Euro. Die Preise gelten ohne Mehrwertsteuer.
Voraussetzung fur die gunstige Preisgestaltung ist die Abnahme von 150
Geraten in einer Partie. Die Lieferung erfolgt bei dieser Stickzahl frei Haus
auf Gefahr des Kunden.

Ihre Zahlung bitten wir Sie so rechtzeitig zu leisten, dass wir 30 Tage nach
Lieferung/ Rechnungsdatum Uber das Geld verfugen konnen. Bei Zahlungs-
eingang nach 14 Tagen erhalten Sie 2% Skonto.

Erfallungsort und Gerichtsstand ware fur beide Parteien Berlin.

Durfen wir uns nach einigen Tagen bei Ihnen erkundigen, ob lhnen unser
Angebot gefallt? Wir wirden gern lhr Lieferant werden.

Mit freundlichen Grissen

1.einen Auftrag erteilen coenaTtb (BblgaTb) 3aKa3
2.sich Muhe geben npunaraTb yCUnuns
3.freibleibend 6e3 obsa3arenscTBa

4 .die Ausflllung MCMNOMHEHWE, BbINOJIHEHNE
5.inklusiv BKIMIOYUTENBHO, BKNOYas
6.die Schutzverpackung 3almMTHas ynakoBka
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7.der Adapter aganrtep

8.die Mehrwertsteuer Hasor Ha 4obaBneHHYH CTOMMOCTb
9.die Voraussetzung npegnochinka

10.gunstig BnaronpuATHbLIN

11.die Gestaltung othopmneHne

12.die Abnahme npuemka, rnokymnka

13.der Zahlungseingang NnocTynneHne onnartbl

14.der Skonto CKMAKa (npv nnaTtexe HanuyHbIMM)
15.sich erkundigen CnpaBndaATbLCA, OCBELOMIIATLCA

Il. Richtig oder falsch?

richtig | falsch

1 | Firma ,Kres" hat schon vor 2 Monaten Firma ,Agro” ihren
Auftrag erteilt.

2 | Firma ,Agro”“ bietet ihre Gerate auf der Basis ihrer ,All-
gemeinen Verkaufs- und Lieferbedingungen® an.

Fur den Adapter berechnet Firma ,Agro“ 20 Euro.
Firma ,Agro” ist einverstanden, bei Zahlungseingang
nach 14 Tagen ihrem Geschaftspartner 2% Skonto zu
zahlen.

5 | Firma ,Agro” bietet gunstige Preise an, wenn Firma
,Kres" 150 Gerate in einer Partie abnimmt.

6 | Firma ,Agro“ist bereit, sich mit Firma ,Kres" in Verbin-
dung zu setzen.

W

lll. Erganzen Sie!

1. Es ist nett von Ihnen, dass Sie an ... ... gedacht haben.

2. Das Gerat MZW 2002 kostet ... ... 530 Euro und fur ... ... berechnet Firma
»+Agro“ 20 Euro.

3. Bei der Abnahme von 150 Geraten erfolgt die Lieferung frei ... auf ... des
Kunden.

4. Die Preise gelten ... ....

IV. Beantworten Sie die Fragen!

1. Worum bittet Firma ,Agro” ihnren Geschaftspartner?

2. Was kostet das Gerat?

3. Ist die Mehrwertsteuer im Preis miteinbegriffen?

4. Welche Liefer- und Zahlungsbedingungen schlagt Firma ,Agro“ vor?
5. In welchem Fall erhalt Firma ,Kres® 2% Skonto?

V. Ubersetzen Sie ins Deutsche!

1. Ecnn Bbl coenaeTe 3akas, TO Mbl MPUNOXMM BonblUMe yCUNUs, YToObI
6bITb A4ns Bac nonesHbIiM AenoBbiM NapTHEPOM.

2. Mbl npocum Bac npousBecTn onnaty CBOEBPEMEHHO, YTOObI Yy HAc vepes
30 gHen nocre noctaBku ObINN B HANUYUN OEHbLIN.
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3. MNpun noctynneHnn nnaTtexa cnycTta 14 aHen Bbl nonyynte 2% CKUOKM.

4. MNpwn nokynke 150 npnbopoB ogHOM NapTMen Mbl Npegoctasum Bam Bbl-
FOOHYH LEHY.

5. Mpnbop MZW 2002 gosrmkeH ObITb NOCTaBEH B 3aLLMTHOW YNakoBKe.

6. Kak Benuk Hanor Ha gobaBneHHyt CTOMMOCTb?

7. Koraa Bbl moxeTe caenatb 3akas?

Geschaftsbrief Ne 5

l. Lesen Sie den Geschaftsbrief Ne5 und uibersetzen Sie ihn ins Russische.
Chemische Werke Hans Hohn
Vanderstralte 4 — 22676 Hamburg
Mobelwerke

Wohnlich & Co. GmbH
Monckebergstr. 5

34121 Kassel

Betr.: Giftfreie Holzlacke

17.5.2011

Sehr geehrte Damen und Herren,

vor etwa einem Monat informierten wir die professionellen Anwender von
Holzlacken Uber unsere neue Holzlackserie Xylo-Safe. Wir sind damit auf
groles Interesse gestossen. Zahlreiche Grossanwender haben sich bereits
fur unser Produkt entschieden und damit auch fur die Umwelt.

Xylo-Safe erflllt schon heute alle gesetzlichen Auflagen von morgen. Da ver-
steht es sich fast von selbst, dass auch standiges Arbeiten mit Xylo-Safe fur
die Gesundheit absolut unschadlich ist.

Sie wissen, dass konventionelle Holzlacke schon bald verboten werden. Wir
mochten Ihnen gern helfen Ihre Produktion kostenglnstig umzustellen.

In der nachsten Woche ist unser Beratungsingenieur, Herr Wurm, im Raum
Kassel unterwegs. Er kdnnte Sie dann besuchen und ausfuhrlich Uber unse-
re neue Holzlackserie informieren.

Herr Wurm wird sich in den nachsten Tagen mit Ihnen in Verbindung setzen.

Mit freundlichen Griuf3en
Chemische Werke
Hans Hohn

1.der Anwender

NnoJNib30BaTEllb

2.stolRen auf Akk.

HaTankMBaTbCA Ha YTO-NMBO

3.zahlreich MHOIOYMCIIEHHbIN

4.sich entscheiden fur Akk. pewaTtbcsa Ha YTOo-NMbo

5.die Auflage HOpMa

6.es versteht sich von selbst camo cobon pasymeeTcs

7.standig NOCTOAHHbIN

8.absolut abCcontTHbIN, NOJTHbIN, 6e3yCNOBHbIN

9.unschadlich sein

ObITb 6e3BpEeAHbIM

10.konventionell

obLWENPUHATLIN, OBbIYHbIN

11.kostengunstig

9P EKTMBHBIN C TOYKM 3peHus 3aTpaTt

129




12.umstellen nepecTtpanBaTb, NepeknyaTb, NnepeBo-
OVTb, NepecTaBnsaTb

13.der Beratungsingenieur NHXXEHepP-KOHCYNbTaHT
14.ausfuhrlich nogpo6bHo
15.sich in Verbindung setzen YCTAHOBUTb C KEM-NTMBO KOHTaKT

Il. Richtig oder falsch?

richtig | falsch

1 | Chemische Werke Hans Hohn produzieren Xylo-Safe
schon lange.

Die Fachleute warnen ihre Kunden, dass standiges Ar-
beiten mit Xylo-Safe flr die Gesundheit schadlich ist.

Herr Wurm beabsichtigt, in der nachsten Woche nach
Kassel zu fahren.

AWDN

Chemische Werke Hohn befinden sich in der Stadt
Hamburg.

5 | Zahlreiche Grossanwender haben sich bereits fur Xylo-
Safe entschieden.

lll. Erganzen Sie!

1. Wir sind damit auf ... ... gestossen.

2. Sie wissen, dass ... ... schon bald verboten werden.

3. Zahlreiche Grossanwender haben sich bereits fur ... entschieden.
4. In der nachsten Woche ist Herr Wurm ... ... ... unterwegs.

5. Herr Wurm wird sich in ... ... ... mit lhnen in ... setzen.

IV. Beantworten Sie die Fragen!

1. An welche Firma ist dieser Brief adressiert?

2. Worum geht es in diesem Brief?

3. Ist neue Holzlackserie Xylo — Safe nachgefragt? Und warum?

4. Mit welchem Zweck mochte der Beratungsingenieur Herr Wurm Kassel
besuchen?

V. Ubersetzen Sie ins Deutsche!

1. dupma coobuiaeT, YTO yXXe MecsiL, TOMY Hasan OHa MO3HaKoMWUa KIneH-
TOB C HOBOW cepuen nakos AN ApeBECUHbI.

2. MHoroumcneHHble onNToBbIE MOKYNaTenvM pewnsiucb NpUodpecTn gaHHbIN
NPOAOYKT.

3. Xylo-Safe yxxe cerogHsi COOTBETCTBYET BCEM HOPMaM.

4. [MocTosiHHasa paboTa C flakoMm JaHHoM cepumn abcontoTHO GesBpeaHa ans
30pOBbA.

5. Haw vHXeHep-KOHCYNbTaHT rotoB noapobHO npouHgopmupoBatb Bac o
Hallen HOBOW cepuun NakoB AN1F APEeBECUHbI.

6. O6blYHbIE NaKK yXXe 4aBHO 3arnpeLLeHb.

Geschaftsbrief Ne 6
l. Lesen Sie den Geschaftsbrief Ne6 und tibersetzen Sie ihn ins Russische.
Sehr geehrter Herr Schulz,
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vielen Dank fur Ihr Angebot. Da Sie auf der Grundlage lhrer ,Allgemeinen Ver-
kaufs- und Lieferbedingungen® anbieten, wir aber auf der Basis unserer ,Allge-
meinen Einkaufsbedingungen® einkaufen, schlagen wir Ihnen im Falle eines Ver-
tragsabschlusses vor, das BGB (Burgerliches Gesetzbuch) als Fundament un-
serer Geschaftsbeziehung zu wahlen.

Den Preis fur das Gerat MZW 2002 von 530 Euro (exkl. MwSt.) kdnnen wir
akzeptieren. Auch der Preis fur den Adapter in HOhe von 20 Euro ist wett-
bewerbsfahig.

Somit sind wir bereit, wie gewlnscht 15 Gerate in einer Partie abzunehmen,
wenn wir mit Ihnen die Lieferung in der 34. Woche fest vereinbaren konnen.
Da Sie auf unsere Gefahr frei Haus liefern wollen, schlieen Sie bitte fur den
Transport der Gerate eine Transportversicherung ab. Die Kosten werden wir
Ihnen auf Nachweis verguten.

Wir werden 30 Tage nach Lieferung und nach rechtzeitiger Vorlage einer ord-
nungsgemalen pruffahigen Rechnung zahlen. Mit dem Erfullungsort und Ge-
richtsstand Kiel sind wir einverstanden.

Mit freundlichen Gruf3en

Kreis

1.vorschlagen npegnaratb

2.im Falle B Crny4yae

3.der Vertragsabschluss 3aKnK4yeHne gorosopa

4.Burgerliches Gesetzbuch | rpaxgaHckum Kogekc

5.exkl. exklusive-ohne ncknoyas, 6es, 3a NCKMYEHNEM

6.Mwst. Mehrwertsteuer Hanor Ha gobaBNeHHy CTOMMOCTb

7.akzeptieren NPUHUMATL K onfarTe

8.wettbewerbsfahig KOHKYPEHTOCNOCOOHbIN

9.abnehmen NoKynaTtb, 3aKa3sblBaTb

10. auf Gefahr Ha CTpax 1 puUckK

11. auf Nachweis N0 NOATBEPXAEHUIO (Hann4ms)

12. verguten BO3MeLLaTh (M3OEPXKKU, YOBITKN)

13. rechtzeitig CBOEBPEMEHHO

14. die Vorlage npeacrasreHne, npeabsBneHne, npoexkT
pelwleHnsd

15. ordnungsgemal NpaBuIibHbIN, Hagnexawmm

16. prufen MCNbITbIBATb, KOHTPONIMPOBATb

17. der Gerichtsstand NoACYOHOCTb, KOPUCONKUMSA

Il. Richtig oder falsch?

richtig [falsch

1 | Firma ,,Agro“ schlagt vor, Burgerliches Gesetzbuch als
Fundament der Geschaftsbeziehung zu wahlen.

2 | Firma ,Agro® hat den Preis fur das Gerat MZW 2002 nicht
akzeptiert.

3 | Firma ,Agro” ist nicht bereit, 150 Gerate in einer Partie
abzunehmen.

4 | Firma ,Kres” soll die Kosten flr Transportversicherung
ubernehmen.

5

Firma ,Agro” schlagt vor, innerhalb von 30 Tagen nach Lie-
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|| ferung zu zahlen. | | |

lll. Erganzen Sie!

1. Den Preis fur das ... ... ... von 530 Euro konnen wir ... .

2. Auch der Preis fur ... ... in Hohe von ... Euro ist wettbewerbsfahig.

3. Da Sie auf unsere Gefahr ... ... liefern wollen, schliessen Sie bitte fur ... ...
der Gerate eine ... ab.

4. Firma ,Agro” wird ... Tage nach Lieferung und nach ... ... einer ordnungs-

gemassigen priffahigen ... zahlen.

IV. Beantworten Sie die Fragen!

1. Ist der Kunde mit dem Preis einverstanden?

2. Welche Anzahl von Geraten beabsichtigt der Kunde abzunehmen?
3. Wer soll eine Transportversicherung fir Gerate abschliessen?

4. Zu wessen Lasten gehen diese Kosten?

5. Ist der Einkaufsvertrag schon abgeschlossen?

V. Ubersetzen Sie ins Deutsche!

1. B cny4ae 3aknodeHus gorosopa, dupma ,Agro“ npegnaraet BblibpaTtb
[paXkgaHCKNIN KOOEKC B KAYECTBE OCHOBbI NS AENOBbIX OTHOLLUEHWUN.

2. Tak kak Bbl ocyuiecTBnsieTe noctaBky Ha CBOM CTpax U PUCK, Mbl PEKO-
MeHOYyeM 3aKnounTb Bam TpaHCNOPTHYHO CTPaxoBky.

3. 3aTpaTbl Mbl BO3MeCTMM Bam no nogreepXaeHuto.

4. Hawm npmnbopbl — KOHKYPEHTOCMOCOOHbI.

5. Hanor Ha no6aBneHHy0 CTOMMOCTb BKITHOYEH B LIEHY.

6. CkonbKko NpubopoB Bbl HAMepeBaeTeCh KynuTb?

Geschaftsbrief Ne 7

l. Lesen Sie den Geschaftsbrief Ne7 und uibersetzen Sie ihn ins Russische.
Firma Delta

Frank Hoffmann

Bahnhofstrasse, 55

5643 Hassloch 27.08.11

Abweichende Geschaftsbedingungen
Sehr geehrter Herr Hoffmann,

vielen Dank fur ihre Bestellung. Leider ergibt sich jetzt ein kleines Problem: lhre
LAllgemeinen Einkaufsbedingungen® weichen in einigen wichtigen Punkten von
unseren ,Allgemeinen Verkaufs- und Lieferbedingungen® erheblich ab.

Wenn wir lhre Bedingungen erfullen, sind wir aufgrund lhrer vielen Auflagen
und der Ubertragung betréchtlicher Risiken auf uns nicht mehr in der Lage,
Sie zu den gunstigen Preisen unseres Angebots zu beliefern.

Wir kdnnten uns mit Ihnen verstandigen, im Streitfalle — zu dem es hoffent-
lich nie kommen wirde — das BGB anzuwenden; wenn Sie jedoch lhrer Be-
stellung ausschlieBlich lhre ,Allgemeinen Einkaufsbedingungen® zugrunde
legen mochten, dann passen wir leider.

Bitte sagen Sie uns in den nachsten Tagen, ob unser Vorschlag fur Sie ak-
zeptabel ist. Im Falle einer positiven Antwort werden wir uns grofe Muhe
geben, Sie zufriedenzustellen.
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Mit freundlichen Gruf3en
Karl Scharnhorst

1.die Bestellung

3aKas3

2.sich ergeben

OKa3blBaTbCA, NMNOJ1yHaTbCA

3.die Einkaufsbedingungen

YCIOBUA 3aKYMNOK

4 _abweichen von Dat.

OTKINIOHATLCA, OTCTYMNAaTb OT yero-nmbo

5.erheblich 3Ha4uTENbHO

6.die Auflage HopMa

7.die Ubertragung nepeHoc, nepefaya (kem-nmdo vyxom
paboTbl)

8.betrachtlich 3HAYNTENbHbIN

9.das Risiko pUCK

10.verstandigen

OOCTNYb B3aNMOMNMOHUMaHUA

11.das BGB Burgerliches Gesetzbuch

rpagaHCKNM KoOeKc

12.anwenden

NPUMEHATb, NCMNMOJ1Ib30BAaTb

13.akzeptabel

npuemnemMbin

14.zufriedenstellen

YAOBIETBOPSATb

Il. Richtig oder falsch?

richtig

falsch

1 | Allgemeine Einkaufsbedingungen weichen erheblich
von ,Allgemeinen Verkaufs- und Lieferbedingungen® ab.

Preisen beliefern.

2 | Die Firma kann zu jeder beliebigen Zeit zu gunstigen

Im Streitfall schlagt die Firma vor,

das BGB anzuwenden.

W

Die Firma ist einverstanden, im Streitfall auch ,Allge-
meine Einkaufsbedingungen® zu nitzen.

schlag die Meinung zu aul3ern.

5 | Die Firma bittet ihren Gesprachspartner tber ihren Vor-

lll. Erganzen Sie!
1. Leider ergibt es sich ... ... ...

2. Wir konnten uns mit Ihnen verstandigen, im Streitfalle ... ... anzuwenden.
Tagen, ob ... ... fur Sie akzeptabel ist.

3. Bitte sagen Sie uns in den nachsten
4. 1m Falle ... ... ... werden wir uns ...

... geben, Sie zufriedenzustellen.

IV. Beantworten Sie folgende Fragen!

1. Woflr dankt die Firma ihrem Geschaftspartner?
2. Sind ,Allgemeine Einkaufsbedingungen® und ,Allgemeine Verkaufs- und
Lieferbedingungen® gleich oder sie weichen in einigen wichtigen Punkten er-

heblich ab?

3. Was benutzt die Firma im Streitfalle?
4. Konnen noch irgendwelche Bedingungen statt ,Allgemeinen Einkaufsbe-
dingungen® im Streitfalle verwendet werden?

V. Ubersetzen Sie ins Deutsche!
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1. Bonblioe cnacmnbo 3a Bawl 3akas.

2. Bawum obLume ycrnoBusa 3Ha4UUMTENBHO OTMYAOTCA (OTKMOHSKOTCS) OT HaLUMX.
3. B crnopHbIx Bonpocax Mbl cornacHbl Nosib3oBaTbea [ paXaaHCKMM KOOEKCOM.
4. Ecnu B OCHOBY 3aKa30B NAryT He obLime ycrioBus, TO, K COXaneHuto, Mbl
HE CMOXXEM BbINOMNHUTb JaHHbIE 3aKas3bl.

5. Mbl npocum coobwnTb Bac B TeyeHMe HECKOSbKUX OHEen ABnsieTcs nu
Halle NpeasioXXeHne npuemMnemMbiMm.

Geschaftsbrief Ne 8
l. Lesen Sie den Geschaftsbrief Ne8 und uibersetzen Sie ihn ins Russische.

Doérnberg-Quelle, Postfach 1 10. 32505 Bad Oeynhausen
Emaillierwerk

Herbert Koster

Postfach 3 16

21311 Luneburg

Sehr geehrte Damen und Herren,

In Threm Verkaufskatalog zeigen Sie unter anderem einen Emaillekessel mit
der Serien-nummer K 73/9 in doppelwandiger Ausfihrung und 3.000 | Fas-
sungsvermogen. Dieser Kessel scheint uns fur die Herstellung einer Zucker-
|6sung, wie wir sie fur unsere Produkte bendtigen, sehr geeignet.

Leider haben die angebrachten Anschlussstutzen fur das Heizwasser zu
kleine Rohrquerschnitte. Um die FlielReigenschaft der Zuckerlosung aber zu
erreichen und ein Verklumpen zu verhindern ist eine Kesseltemperatur von
75° C notig. Deshalb musste das gesamte Rohr- und Steuerungssystem fur
die Warmezufuhrung auf 1 72 Zoll ausgelegt sein.

Wir hoffen, dass diese Anderung ohne besondere Kostensteigerung méglich ist
und der angegebene Liefertermin von 6 Wochen eingehalten werden kann. Bitte
benachrichtigen Sie uns umgehend.

Mit freundlichen Grif3en
Doérnberg Quelle

ppa.
Werner Hoffmann

1.der Emaillekessel AManupoBaHHbIN KOTEN
2.doppelwandig C JBOVHOW CTEHKOM

3.die Ausfuhrung MCNoJSIHEHNE, OCYLLIECTBIEHME
4.das Fassungsvermogen BMECTUMOCTb, EMKOCTb

5.die Losung pacTBOpeHne

6.geeignet sein ObITb NPUrOAHbLIM

7.der Anschlusstutzen coeauHuTENbHbIE NaTpyoKu
8.das Heizwasser ropsyas Boga

9.der Rohrquerschnitt nonepeYyHoe cevyeHne Tpyobl
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10.die FlieReigenschaft CBOWCTBO TEKYYECTU
11.das Verklumpen CryCcTOK
12.verhindern npegoTepawaTtb
13.die Warmezuflhrung nogada tenna
14.umgehend CPOYHbLIN

Il. Richtig oder falsch?

richtig | falsch

1 | Der Emaillekessel ist in doppelwandiger Ausfuhrung.

2 | Die angebrachten Anschlussstutzen fur das Heizwas-
ser haben zu kleine Rohrquerschnitte.

Die Kesseltemperatur muss mehr als 75° C sein.

3
4 | Werner Hoffmann ist einverstanden, den angegebenen
Liefertermin von 6 Wochen einzuhalten.

5 | Der Kessel ist fur die Herstellung einer Zuckerldésung
geeignet.

lll. Erganzen Sie!
1. In Tnrem Verkaufskatalog zeigen Sie unter anderem einen ... in ... Ausfuhrung
und 3.000 Liter ... .

2. Dieser Kessel scheint uns fir ... ... einer Zuckerlosung sehr ... .
3.Um ... ... ... ... zu erreichen und ... zu verhindern ist eine ... von ... notig.
4. Das gesamte Rohr- und Steuerungssystem fur ... ... muss auf 1 1/ 2 Zoll

ausgelegt sein.

IV. Beantworten Sie folgende Fragen!

1. An welche Firma ist dieser Brief adressiert?

2. Wer hat den Brief unterschrieben?

3. Um welche Anderung bittet Werner Hoffmann?

4. Zu welchen Bedingungen ist der Kunde bereit, den Kessel zu bestellen?

V. Ubersetzen Sie ins Deutsche!
1. Mbl npegnaraem Bam aManupoBaHHLIN KOTEN C BOVHOW CTEHKOMN.
2. BmectumocTb gaHHoro kotna 3000 nutpos.
3. OTOT amannpoBaHHbIN KOTEN NPUrodeH ANsl HalnX Lenen.
4. lNonepeyHoe ceyeHne KoTna CNuULLKOM Maro.
5. Heobxoanmo mM3MeHUTb CTPYKTYpY KOoTna, 4Tobbl npefoTBpaTUTb Hapy-
LeHna B pabore.
Geschaftsbrief Ne 9

l. Lesen Sie den Geschaftsbrief Ne9 und tibersetzen Sie ihn ins Russische.

ELS Electronic Assembly Ltd.

On Lok Yen Bldg.

35 des Vaeux Road, C

Hong Kong

Attention: Mr. Lee 15.08.2011

Sehr geehrter Herr Lee,
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zu unserem Bedauern mussen wir Ihnen mitteilen, dass es uns nicht moglich
ist, die von Ihnen am. 02.11. bestellten Messgerate innerhalb der vereinbar-
ten Frist zu liefern.

Wegen des Facharbeitermangels ist es fur uns z.Z sehr schwierig, unseren
Lieferverpflichtungen nachzukommen. Wir sind jedoch nach Kraften bemunht,
vor allem unsere Auslandsauftrage mit so geringer Verzogerung wie moglich
auszuliefern. Obwohl wir erwarten, dass es uns gelingen wird, unseren Auf-
tragsruckstand in etwa 4 Wochen aufzuarbeiten, ist doch damit zu rechnen,
dass sich maximal Verzogerungen bis zu 6 Wochen ergeben. Wir waren lhnen
daher sehr dankbar, wenn Sie durch |Ihre Bank die Verlangerung des zu unse-
ren Gunsten erdffneten Akkreditivs, um 6 Wochen veranlassen konnten.

Es tut uns sehr leid, Ihnen Unannehmlichkeiten verursachen zu mussen,
und wir bitten Sie um Verstandnis fur schwierige Lage. Um das Problem der
Lieferverzogerungen aus der Welt zu schaffen, werden wir demnachst weite-
re Teile unserer Fertigung automatisieren. Bis dahin miussen wir Sie um Ge-
duld und Nachsicht bitten.

Mit freundlichen Griissen
Schwaiger Messtechnik AG

1. zu Bedauern K COXaneHuto

2. mitteilen coobwaTb

3. das Messgerat (e) Nn3MepuTenbHLIN Npnbop

4. der vereinbarte Termin corfacoBaHHbIN CPOK

5. der Mangel HeJoCTaToK

6. z.Z. zur Zeit B HacTosLLee BpeMs

7. den Lieferverpflichtungen nach- | BbINONHATL 0653aTensCTBa Mo noctaske
kommen

8. der Auftrag 3akas

9. der Ruckstand 3a00JIKEHHOCTb

10. den Auftragsruckstand auf- NUKBMAOMPOBATbL OTCTaBaHWE B BbIMOSIHE-
arbeiten HWW 3aKa30B

11. rechnen mit D paccynTbiBaTh, cHUTATHCA (C YeM-1IMB0)
12. sich ergeben COCTaBNATb

13. zu unseren Gunsten Ha HaLIMX YCNOBUSAX

14. veranlassen AasaTtb NoBoj; 6bITb MPUYNHON

15. die Unannehmlichkeiten HENPUATHOCTHU

16. verursachen NPUYNHATD, Bbl3blBaTb (CNOP, THEB)

17. um Verstandnis bitten NPOCUTb O MOHUMAaHUN

18. demnachst B CKOPOM BPEMEHMU, CKOPO

19. die Fertigung N3roToBneHne, NPoM3BOACTBO

20. die Geduld TepneHne

21. die Nachsicht CHUcXoXaeHne

Il. Richtig oder falsch?

richtig | falsch

1 | Schwaiger Messtechnik AG ist nicht in der Lage die bestell-
ten Messgerate zu liefern, weil Sie mit Auslandsauftragen
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zu 100% ausgelastet sind.

Messtechnik AG kann ihren Lieferverpflichtungen nicht
nachkommen, weil sie nicht genug Facharbeiter hat.
Messtechnik AG beabsichtigt zuerst, so bald wie mog-
lich die Auslandsauftrage auszuliefern.

Messtechnik AG hofft, dass sich maximal Verzégerun-
gen bis zu 6 Wochen ergeben.

Messtechnik AG bittet ELS Electronic Assembly Ltd.
das eroffnete Akkreditiv um 6 Wochen zu veranlassen.

ol A WD

lll. Erganzen Sie!

1. Schwaiger Messtechnik AG teilt mit, dass es nicht moglich ist, die am ... ...
zu liefern.

2. Wegen ... ... ist es sehr schwierig, den ... nachzukommen.

3. Schwaiger AG hofft, dass sich maximal Verzogerungen bis zu ... ... ergeben.
4. Die Firma bittet um ... fUr ihre schwierige Lage.

5. Schwaiger AG wird weitere Teile ihrer Fertigung ..., um das leidige Prob-
lem der ... aus der Welt zu schaffen.

IV. Beantworten Sie folgende Fragen!

1. Wann hat ELS Electronic Assembly Ltd. die Messgerate bestellt?

2. Worin besteht das Problem der Schwaiger Messtechnik AG?

3. Um welche Zeit bittet Schwaiger Messtechnik AG das Akkreditiv zu ver-
langern?

4. Welche Plane hat Messtechnik AG, um das leidige Problem der Lieferver-
zogerungen aus der Welt zu schaffen?

5. Worum bittet Messtechnik AG ihren Geschaftspartner?

V. Ubersetzen Sie ins Deutsche!

1.K coxaneHuto, Mbl AOMKHbI coobWnTL Bam, YTO Mbl HE B COCTOSIHUM MO-
CTaBUTb 3TN U3MEPUTESbHbIE NPUBOPBLI B CPOK.

2.B HacTosiLee BpeMsa HaM TSXKeno crnegoBaTb CBOUMM obs3aTenbCTBaM Mno
nocTaBke.

3.Mbl paccunTbiBaeM, YTO MakcMmarnbHasa 3afepkka B NOCTaBKe COCTaBUT 6
Hedesb.

4.Mbl npocum Bac o TeprneHun, CHUCXOXOEHUN N MOHUMaHUM Mo noBoay
HaLlero TSKENOro rnosoXeHus:.

5.47100bI YperynupoBaTb BO3HMKLLYIO NpobnemMy, Hawa dpupma HaMmepeBaeT-
CA aBTOMaTU3NPOBaTb HEKOTOPbIE YacTn NPONU3BOACTBA.

Geschaftsbrief Ne 10
l. Lesen Sie den Geschaftsbrief Ne10 und libersetzen Sie ihn ins Russische.

Firma Siemens

Max Ahlers

Finkstrasse, 56

2548 Bremen 24. 09. 11

Ihre Schadenersatzforderung vom 22. 03. 11
wegen nicht erfolgter Lieferung
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Sehr geehrter Herr Ahlers,

fur lhren Arger haben wir volles Verstandnis, denn wir kénnen uns gut vor-
stellen, welche Probleme Sie jetzt mit Ihrer Kundschaft haben. Auf der einen
Seite mochte man eine gute Ware gunstiger anbieten, als es die deutschen
Hersteller aufgrund des hohen Lohnniveaus konnen, auf der anderen Seite
will man die altbekannte Unzuverlassigkeit der Lieferanten in diesen Export-
landern nicht akzeptieren.

Da wir die Misere kennen, haben wir in unseren ,Allgemeinen Verkaufs- und
Lieferbedingungen® auch geschrieben: ,Die Lieferungen von Importware
aufgrund von Sonderangeboten erfolgen termingerecht unter der Vorausset-
zung rechtzeitiger Beschaffbarkeit. Ist der Importeur nicht in der Lage, die
Ware 6 Wochen nach dem angegebenen Liefertermin zu liefern, so ist der
Kaufer berechtigt, von dem Kaufvertrag zurtckzutreten®. Wir haben sowohl
in unserem Angebot als auch in unserer Auftragsbestatigung darauf hinge-
wiesen, dass es sich um ein Sonderangebot handelt. Bitte verstehen Sie,
dass wir aus den genannten Grunden lhre Schadenersatzforderung ableh-
nen mussen. Es ware nett von lhnen, wenn Sie uns in den nachsten Tagen
mitteilten, ob Sie den Kaufvertrag stornieren und damit auf die Lieferung zu
einem spateren Zeitpunkt verzichten mochten.

Mit freundlichen Grussen

Kurt Richter

1.volles Verstandnis haben MMETb NONHOE NOHUMaHne

2.die Kundschaft nokynartenu, 3aka3duku, notpedurenu
3.das Lohnniveau YypOBEeHb 3apaboTHON nnaTbl

4.die Unzuverlassigkeit HeHaOeXXHOCTb

5.Allgemeine Verkaufs- und Liefer- |obLwime ycrnosus npogaxm n nocTaBku
bedingungen

6.termingerecht B CPOK, CBOEBPEMEHHO

7.die Voraussetzung npeanockbiska

8.die Beschaffbarkeit BO3MOXHOCTb NpMoOBpeTeHUs
9.berechtigt UMETb NPaBo

10.vom Kaufvertrag zurucktreten pPacToOpPrHyTb SOroBOpP Kynnu-npoaaxu
11.hinweisen auf AkK. yKasblBaTb, 00paTUTb BHUMaHWE
12.die Schadenersatzforderung TpeboBaHMe Mo BO3MELLIEHMIO YObITKOB
13.ablehnen OTKIOHATb

14.stornieren aHHynNuMpoBaTb, OTMEHATb
15.verzichten auf Akk. oTKasaTbCHa OT Yero-nmbo

Il. Richtig oder falsch?

richtig | falsch

1 | Firma ,Siemens® ist mit ihrem Geschaftspartner zufrie-
den.
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Der Lieferant liefert die Waren immer termingemass.
Der Importer ist gezwungen, die Ware 6 Wochen nach
dem angegebenen Liefertermin zu liefern.

4 | Wenn der Importeur nicht termingemat liefert, ist der
Kaufer berechtigt, vom Kaufvertrag zurtickzutreten.

5 | Firma ,Bosch® mochte mit Firma ,Siemens® weiter zu-
sammenarbeiten.

WIN

lll. Erganzen Sie!

1. Firma ,Bosch®” mochte eine ... ... gunstiger anbieten.

2. Firma ,Bosch” teilt mit, dass die Lieferungen von ... aufgrund von Son-
derangeboten termingerecht unter ... ... rechtzeitiger Beschaffbarkeit er-
folgen.

3. Firma ,Bosch” teilt mit, dass es um ... ... handelt.

4. Firma ,Bosch“ mochte wissen, ob Firma ,Siemens® ... ... storniert und
damit auf ... ... zu einem sprateren Zeitpunkt verzichten mochte.

IV. Beantworten Sie folgende Fragen!

1. Welche Probleme hat Firma ,Bosch“?

2. In welchem Fall ist der Kaufer berechtigt, von dem Kaufvertrag zurtickzu-
treten?

3. Handelt es sich in der Auftragsbestatigung um ein Sonderangebot?

4. Welche Information bittet Firma ,Bosch® mitzuteilen?

V. Ubersetzen Sie ins Deutsche!

1. dupma ,Bosch” obpawaet BHUMMaHne Ha obLmne ycrnoBmusa Npoaaxku u rno-
CTaBKMW.

2. [MocTaBka MMMOPTHLIX TOBApPOB OCYLLECTBNSAETCS B CPOK.

3. B cnyyae 3agepxkn noctaBKku NoKynaTesrib UMeeT NpaBo pacTOPrHyTb A40-
FOBOpP Kynsiv-npoaaxu.

4. Mbl BbIHYXO€Hbl OTKNOHUTL Balum TpeboBaHUs No BO3MELLEHUIO YObLITKOB.
5. Korga Bbl MmOXxeTe BbicnaTb NOATBEPXAEHME 3aKa3a?

6. B aTOM CTpaHe 04YeHb BbICOKMI YpOBEHb 3apaboTHOM nnaThbl.

Geschaftsbrief Ne 11

l. Lesen Sie den Geschaftsbrief Ne11 und uibersetzen Sie ihn ins Russische.

Firma ,Stern”
den 20.4.2010
Geehrte Herren!
Ihre Adresse verdanken wir der Handelsvertretung der Republik Belarus in
der Bundesrepublik Deutschland. In der Handelsvertretung wurde uns mitge-
teilt, dass von lhrem Unternehmen Spezialmotoren vom Typ A exportiert
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werden. Die Prospekte und Kataloge fur diese Motoren wurden uns eben-
falls Gbergeben. Unsere Kunden haben grossen Bedarf an der obigen Ware,
und wir mdchten eventuell den ganzen Bedarf bei lhnen decken. Wir bitten
sie deswegen, uns lhre Preise, Liefer- und Zahlungsbedingungen mitzutei-
len. Unser Vertreter, Herr Schroder, ist bereit, zu einer beliebigen Zeit nach
Minsk zu kommen und mit lhren Fachleuten alle kaufmannischen und tech-
nischen Fragen Uber die Lieferung noch in diesem Jahr zu vereinbaren. Im
voraus bestens dankend verbleiben wir hochachtungsvoll.

Firma ,Konsul®

ll. Antworten Sie auf die Fragen.

1. Wer schreibt den Brief und in welcher Angelegenheit?

2. Woher hat die Firma die Adresse der belarussischen Vereinigung?

3. Was wurde der westdeutschen Firma in der Handelsvertretung der Re-
publik Belarus mitgeteilt?

4. Woher hat die Firma das Prospektmaterial der Vereinigung?

5. Warum interessiert sich die Firma fur die Ware der Vereinigung?

6. Wie grop kann die Bestellung der Firma sein?

7. Welche Information mochte die Firma von der Vereinigung bekommen?

8. In welcher Angelegenheit ist Herr Schroder bereit, nach Minsk zu kom-
men?

9. Wann beabsichtigt er, sich mit den Vertretern der Vereinigung zu treffen?

lll. Sagen Sie es anders.

1. Fur die Adresse der belarussischen Vereinigung muss die Firma N der
Handelsvertretung der Republik Belarus in der BRD danken.

2. In der Handelsvertretung wurde der Firma N gesagt, dass von der Verei-
nigung Spezialmotoren vom Typ A fur den Export angeboten werden.

3. Die Prospekte und Kataloge wurden der Firma auch Ubergeben.

4. Die Kunden der Firma N benotigen die Ware der Vereinigung.

5. Die Firma mochte alle erforderlichen Waren bei der Vereinigung bestellen.
6. Der Vertreter der Firma, Herr Schroder, ist bereit, nach Minsk zu kommen
und alle Fragen Uber die Lieferung zu besprechen.

7. Die Firma schreibt: “Wir danken Ihnen im voraus und verbleiben hochach-
tungsvoll”.

IV. Geben Sie den Inhalt des Briefes wieder.

Geschaftsbrief Ne 12

l. Lesen Sie den Geschaftsbrief Ne12 und Ubersetzen Sie ihn ins Russische.
Firma N

den 10.5.2010
Geehrte Herren!
Wir beziehen uns auf Ihre Anfrage vom 20.4.2011 Uber die Spezialmotoren
und mochten Ihnen sehr fur die Anfrage danken. Wir bitten Sie ebenfalls um
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Entschuldigung flr die Verzégerung der Antwort. In der Zwischenzeit haben
wir unsere Liefermoglichkeiten genau Uberpruft und miussen Ihnen leider
mitteilen, dass die angefragten Waren von uns in diesem Jahr nicht mehr
angeboten werden konnen. Unsere Betriebe sind fur dieses Jahr zu 100
Prozent ausgelastet, und wir bedauern sehr, dass wir lhnen in diesem Fall
kein Angebot unterbreiten kdnnen. Trotzdem bitten wir Sie, uns in Zukunft
Ihre Anfragen vorzulegen. Wir sind gern bereit, Angebote fur Lieferungen im
nachsten Jahr auszuarbeiten.

Hochachtungsvoll

Konsul

. Antworten Sie auf die Fragen.
. Worauf bezieht sich der Verkaufer?
. Warum entschuldigt sich der Verkaufer?
. Warum hat die Vereinigung ihre Antwort nicht sofort gesandt?
. Kann der Kaufer die angefragten Waren in diesem Jahr bekommen?
. Warum kann in diesem Jahr kein Angebot unterbreitet werden?
. Bedeutet es, dass die Zusammenarbeit zwischen der Vereinigung und der
Firma in Zukunft nicht moglich ist?
7. Worum bittet die Vereinigung ihren Kaufer?

100 O~ WN =

lll. Sagen Sie es anders.

1. Die Firma “Konsul” nimmt Bezug auf die Anfrage der Firma N.

2. Die Firma entschuldigt sich auch flur die Verspatung der Antwort auf die
Anfrage.

3. Inzwischen hat die Firma ihre Liefermoglichkeiten genau Uberpruft.

4. Die angefragten Waren kdnnen von der Firma in diesem Jahr nicht mehr
verkauft werden.

5. Es tut der Firma leid, dass sie in diesem Fall der Firma N kein Angebot
machen kann.

6. Aber die Firma ,Konsul® bittet die Firma N, auch in Zukunft Anfragen zu
schicken.

7. Die Firma “Konsul” ist gern bereit, Angebote fur Lieferungen im nachsten
Jahr vorzubereiten.

IV. Geben Sie den Inhalt des Briefes wieder.
Geschaftsbrief Ne 13

l. Lesen Sie den Geschaftsbrief Ne13 und libersetzen Sie ihn ins Russische.
Moskau

Vereinigung

Firma ,Bosch” den 12.4.2011

Geehrte Herren!
Ihre Adresse verdanken wir Ihrem Handelsburo in Koln. Wir sind seit 25 Jah-
ren Hersteller von Waschmaschinen und sind in der Lage, grosse Mengen
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sehr preisgunstig zu liefern. Normalerweise bieten wir unsere Erzeugnisse
zu folgenden Bedingungen an:

Unsere Preise verstehen sich netto, ab Werk, ausschliesslich Verpackung
und gelten fur Bestellungen im laufenden Jahr.

Fur Verpackung berechnen wir 0,5% des Warenwertes, fur Fracht frei deut-
sche Grenze weitere 1,5%.

Die Zahlung erfolgt durch ein unwiderrufliches bestatigtes Akkreditiv. Das
Akkreditiv soll bei der Bank in Koln im Laufe von 30 Tagen nach Vertragsab-
schluss eroffnet werden.

Die Verladung kann sofort nach Eroffnung des Akkreditivs erfolgen. Da wir die
russische Fachwelt mit unseren Erzeugnissen bekanntmachen wollen, beab-
sichtigen wir im Herbst an der ,Intorg-Technika®“ in Moskau teilzunehmen. Wir
sind zu dieser Ausstellung eingeladen, und der Besuch bei lhnen ist auch vor-
gesehen, da wir lhnen unser Angebot ebenfalls naher bringen wollen.

Wir sind jederzeit bereit, Ihnen weitere Informationen und Unterlagen vorzu-
legen und wurden uns freuen, zu Gesprachen eingeladen zu werden.

Mit freundlichen Grissen

Firma Kramer

Nurnberg

Il. Beantworten Sie die folgenden Fragen.

1. In welcher Angelegenheit schreibt die BRD-Firma an die Vereinigung?

2. Wie lange schon ist die Firma mit der Herstellung und dem Verkauf von
Waschmaschinen beschaftigt?

3. Werden die Erzeugnisse diesmal zu den Ublichen oder zu den Sonderbe-
dingungen angeboten?

4. Wie versteht sich der Preis?

5. Schliesst der Preis die Verpackung ein?

6. Wie wird der Preis fur die Verpackung berechnet?

7. Wie lange qilt der Preis?

8. Wie erfolgt die Zahlung?

9. Wo soll das Akkreditiv eroffnet werden?

10. Im Laufe welcher Zeit soll das Akkreditiv eroffnet werden?

11. Wann kann der Kaufer mit der Verladung der Erzeugnisse rechnen?

12. Warum mochte die Firma Kramer an der Ausstellung ,Intorg- Technika®
teilnehmen?

13. Wo und wann findet diese Ausstellung statt?

14. Ist die Firma zur Ausstellung schon eingeladen, oder muss die Teilnah-
me an der Ausstellung noch arrangiert werden?

15. Zu welchem Zweck ist der Besuch beim eventuellen Kaufer vorgesehen?
16. Genlgt dem Verkaufer der Briefwechsel als Art der geschaftlichen Kon-
takte, oder ist er an personlichen Kontakten interessiert?

lll. Ersetzen Sie die fettgedruckten Ausdriicke durch die sinnverwand-
ten aus dem Brief.
1. Ihre Adresse bekamen wir in lhrer Handelsvertretung in Koln.
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. Im Laufe von 25 Jahren stellen wir Waschmaschinen her.

. Wir kdnnen grosse Mengen zu glinstigen Preisen liefern.

. Meistens werden die Erzeugnisse zu folgenden Bedingungen verkauft.

. Der Preis versteht sich ab Werk, ohne Verpackung.

. Fur Verpackung sollen Sie 0,5% des Warenpreises zahlen.

. Die Zahlungsart ist ein unwiderrufliches bestatigtes Akkreditiv.

. Das Akkreditiv soll im Laufe von 30 Tagen nach Vertragsunterzeichnung
eroffnet werden.

9. Die Ware kann gleich nach Eréffnung des Akkreditivs verladen werden.
10. Wir wollen der russischen Fachwelt unsere Erzeugnisse vorstellen.

11. Man hat uns zur Teilnahme an der Ausstellung in Moskau eingeladen.
12. Ein Besuch bei lhrer Firma ist auch geplant.

13. Wir sind zu beliebiger Zeit bereit, weitere Informationen und Unterlagen
Zzu ubergeben.

ONOO OGO WN

IV. Antworten Sie: Stimmt es oder nicht? Wie ist es im Brief?

1. Der Verkaufer hat die Adresse der Vereinigung aus der Zeitschrift ,Aus-
senhandel” erfahren.

2. Die Firma Kramer besteht erst seit einigen Jahren.

3. Der Verkaufer ist in der Lage, groBe Warenpartien anzubieten.

4. Die Preise der Firma sind ziemlich hoch und flur viele Kaufer nicht an-
nehmbar.

5. Im Brief sind keine Lieferbedingungen angegeben.

6. Der Preis versteht sich franko Grenze, einschliesslich Verpackung.

7. Der Preis, welcher angegeben ist, gilt im Laufe von drei Jahren.

8. Die Zahlung erfolgt per Inkasso.

9. Der Kaufer soll das Akkreditiv bei der Bank in Kéln im Laufe von 30 Tagen
nach Vertragsabschluf3 eroffnen.

10. Die Firma beabsichtigt, an der Ausstellung in Moskau teilzunehmen, weil
sie ihren eventuellen Kunden das Herstellungsprogramm vorstellen will.

11. Die Firma hat schon eine Einladung zur Ausstellung erhalten.

12. Wahrend des Aufenthalts in Moskau sieht die Firma auch einen Besuch
in der Vereinigung vor.

13. Es ist vorgesehen, wahrend des Besuches die Bedingungen des Ange-
botes zu diskutieren.

V. Geben Sie den Inhalt des Briefes wieder.
Zusatzliche Geschaftsbriefe
zum Lesen und Ubersetzen

l. Lesen Sie und ubersetzen Sie ins Russische folgende Briefe.

Brief Ne1
Angebot Giber Waagen

Sehr geehrte Damen und Herren!
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Wir danken Ihnen fur Ihre Anfrage und bieten Ihnen wie folgt an:

Bodenwaage FCS
Entsprechend beigefugten Unterlagen:

Hochstlast 300 kg
Wiegeflache 800* 800 mm
Edelstahlausflihrung

Preis - 10,550 Euro

Die Preisstellung versteht sich fur Lieferung ab Hamburg, zgl. 15% Mehr-
wertsteuer.

Lieferzeit betragt 14 Tage nach Auftragseingang.

Zahlung erfolgt: 1/3 bei Bestellung, 1/3 bei Versandbereitschaft, Rest bei
Lieferung.

Wir hoffen, dass Ihnen unser Angebot zusagt und erwarten gerne lhren Auftrag.

Mit freundlichen Grussen Fa. Kramer.

1. wie folgt cnegyroulee

2. die Bodenwaage HanorsbHbIE BECHI

3. beigefugt NPUNOXKEHHbIN

4. die Hochstlast MaKkcumanbHasa Harpyska

5. die Wiegeflache BecoBas nnowjagka

6. die Edelstahlausfuhrung N3roTOBMNEH U3 BbICOKOKa4e-

CTBEHHOW CcTanu

7. der Auftragseingang nosiydeHue 3akasa

8. die Versandbereitschaft rOTOBHOCTb TOBapa K oTnpaske
Brief Ne2

Angebot uber U-Rohr-Manometer

Sehr geehrter Herr Siegel,

unter Bezugname auf die Besprechung mit unseren Mitarbeitern haben wir
fur Sie das gewunschte Angebot ausgearbeitet.

Unter Zugrundelegung unserer allgemeinen Verkaufsbedingungen bieten wir
Ihnen an: 2 U-Rohr-Manometer. Preis pro Stick betragt 250 Euro.

Lieferzeit ist 3-4 Wochen.

Die Preisstellung versteht sich ab Werk, ausschliesslich Verpackung, zuzug-
lich Mehrwertsteuer.

Preisanderungklausel: Die Preise basieren auf den heutigen Werkstoffnotie-
rungen. Sollten bis zum Tage der Lieferung Kostenerhohungen eintreten, die
die Gestehungskosten um mindestens 5% erhohen, so sind wir berechtigt,
einen entsprechend angeglichenen Preis zu verlangen.

Die Zahlung erfolgt in 30 Tagen nach Rechnungsdatum netto.

Wir warden uns freuen, lhren Auftrag zu erhalten.
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Mit freundlichen Grussen

Fa. Balto.

1. der U-Rohr-Manometer U-oBpasHbli MaHOMETP
2. zuzuglich nntoc (BKoYas)

3. die Kostenerhohung NnoBblLLIEHNE LEeH

4. Gestehungskosten N3OEePXXKM NPOM3BOACTBA
5. berechtigt sein NMEeTb NpaBo

6. einen entsprechend angeglichenen COOTBETCTBEHHO MOBbLICUTb Lie-
Preis verlangen Hbl

7. das Rechnungsdatum aaTa cyeT-hakTypbl

8. unter Zugrundelegung Ha ocHOBe

9. die Preisstellung LeHa

10. die Preisanderungklausel LLeHoBasi OroBopKa

Brief Ne 3
Sehr geehrte Damen und Herren,

Ihre Adresse wurde uns im Presszentrum ,Duo” mitgeteilt. Es scheint uns, dass
Sie fur unsere Erzeugnisse- Luftkompressoren- Interesse zeigen kdnnen.

Wir legen zum Brief unseren Katalog bei, in dem Sie notwendige Spezifikati-
on und Hauptangaben unserer Kompressoren finden konnen, obwohl er
nicht das ganze Assortiment unserer Erzeugnisse erfasst.

Wir legen auch die Preisliste mit den FOB-Preisen bei. Die Preise sind in US
Dollar angegeben. Dabei Uberlassen wir den Rabatt um 25%. Die Preise
schliessen seemassige Verpackung ein.

Die Sendungen werden im Laufe von zwei- drei Monaten ab Erhalt der fes-
ten Bestellung durchgefuhrt. Die Zahlung erfolgt durch das unwiderrufliche
Akkreditiv, das zu unseren Gunsten eroffnet sein soll.

Mit freundlichen Gruf3en

Fa. Kress.

1. die Luftkompressoren BO34YyLLHblE KOMMpPeCcCcopsbI
2. beilegen npunaratb

3. die Hauptangaben OCHOBHas XxapakTepucTuka
4. erfassen oxBaTblBaTb

5. die FOB-Preise ueHbl POBb

6. angeben yKasblBaTb

7. Uberlassen npeaocTaBnsATb

8. einschliessen BKMOYaTh

9. seemassig MOPCKOM

10. durchfuhren OCYLLECTBNATb
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11. unwiderruflich 6e30T3bIBHbIN
12. zu unseren Gunsten B HaLUy Nonb3y

Brief Ne 4
Sehr geehrte Damen und Herren,

wir reprasentieren die Firma ,Salamander®, Niederlassung in Kdln, welche
das komplette Programm preisgunstiger Stiefel von Hoher Qualitat herstellt.

Sie wurden uns als Importeur solcher Waren vorgestellt. Anbei finden Sie
unsere illustrierenden Kataloge. Die Preise verstehen sich ab Werk.

Wir sind gerne bereit, Ihnen CIF-Preise anzubieten, sobald die Bestellgrosse
und die Beforderungsart bekannt sind.

Mindestbestellmenge ist 50 Paar, die verschiedene Grossen und Schnitte
haben kdonnen. Zahlungsbedingung ist bar ohne Rabatt 30 Tagen nach Wa-
renerhalt.

Ihre Auftrage werden rechtzeitig und mit entsprechender Aufmerksamkeit
behandelt.

Mit freundlichen Grissen

Fa. Bingo.

1.reprasentieren npeacTaBnATb

2. die Niederlassung doununan

3. preisgunstig CpaBHUTENBHO HEOOPOron
4. ab Werk C 3aBoja

5. die CIF- Preise ueHbl CND

6. die Bestellgrofle pa3mep 3akasa

7. die Beforderungsart cnocob TpaHCNOPTUPOBKM
8. die Mindestbestellmenge MUHUManbHasa NapTm4a 3akasa
9. der Schnitt dracoH

10. bar HaNNYHbIMU

11. der Auftrag 3aKkas

12. mit Aufmerksamkeit behandeln yOoensartb BHUMaHue

Brief Ne 5
Betr.: Bestellung
Sehr geehrter Herr Menzler,

Sie waren auf der Hannover- Messe so freundlich, mir ausfuhrlich lhre Ko-
piergerate zu zeigen und zu erlautern. Daraufhin bestelle ich jetzt:

20 Kopierer Modell Z zum Stlckpreis von 425,00 Euro, einschliesslich
Verpackung, frei Bahn, gemass den Bedingungen lhres Prospektes.
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Als Anlage erhalten Sie einen Verrechnungsscheck tber 4 250,00 Euro, ausge-
stellt auf die Berliner Diskonto Bank als Vorauszahlung fur meine Bestellung.

Wenn die Gerate halten, was Sie versprechen, kdnnen wir wahrscheinlich
einen grosseren Auftrag erteilen. Ich gehe davon aus, dass Sie mir dann ei-
nen Sonderrabatt und die Ublichen Zahlungserleichterungen einraumen.

Bitte bestatigen Sie den Empfang des beigefugten Schecks, und schicken
Sie mir Ihre Versandanzeige. Danke.

Mit vielen Gruf3en

Roger Denis

1. erlautern KOMMEHTMPOBATb

2. daraufhin Ha OCHOBaHWUKN 3TOro

3. der Verrechnungsscheck PaCYETHbIN Yek

4. als Vorauszahlung npegonnara

5. einen Auftrag erteilen caenaTtb 3aKkas

6. der Sonderrabatt cneuuanbHas ckngka

7. die Zahlungserleichterungen yrnydueHne ycnosuin nnaTtexa
8. beigefugt NPUNOXKEHHbIN

9. die Versandanzeige MMCbMO- U3BeLLEeHME 06 OTrpy3ke

Brief Ne 6
Betr.: lhre Rucksendeanfrage
Sehr geehrter Herr Schulz,

wir beziehen uns auf |hre oben genannte Rucksendeanfrage und mochten
Ihnen mitteilen, dass wir Ihnen durch ein Versehen fur |hre Order je 3
Exemplare von Band 8, 9 und 10 des Titels ,Bayerische Staatsbibliothek,
Alphabetischer Katalog, 1501-1840“ zusandten.

Wir bitten Sie, diesen Fehler zu entschuldigen und je 2 Exemplare der Bande 8,
9 und 10 an uns zurlckzuschicken. Dabei bitten wir Sie, unbedingt darauf zu
achten, dass die Bucher ausserordentlich gut verpackt werden damit sie in ei-
nem einwandfreien und wiederverkaufsfahigen Zustand hier eintreffen. Nach
Eintreffen der Bucher werden wir eine entsprechende Gutschrift ausstellen.

Mit freundlichen Grissen

Fa. Dante

1.Die Ricksendeanfrage 3anpoc Ha Bo3Bpart
2. sich beziehen ccblnaTbCcA

3. aus Versehen no owwndbke

4. der Order 3akas

5. je 3a

6. achten obpaTtnTb BHUMaAHNE
7. ausserordentlich NUCKITIOYUTENBbHO

8. einwandfrei 6e3ynpeyHo
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9. wiederverkaufsfahig NpuUrogHbIN Ans nepenpoaaxm
10. eintreffen npuodbIiBaThb
11. die Gutschrift KpeauT-HoTa

Brief Ne 7

Sehr geehrte Herren,

wir nehmen Bezug auf die zweite Probelieferung von zwei Containern, die
nach den beiliegenden offiziellen neutralen Gewichtsangaben stark unterbe-
laden waren.

Das Gewicht der tatsachlich abgeladenen Fracht betrug lediglich 35.000 kg,
was bedeutet, dass uns 4.560 kg zuviel berechnet wurden. Wir waren des-
halb dankbar, wenn Sie den anfallenden Betrag von 1.800,00 Dollars von Ih-
rer nachsten Rechnung

abziehen konnten.

Wir bitten Sie ausserdem, die Frage des Gewichts eingehend mit lhren Zu-
lieferern zu erortern, insofern es sich hierbei nicht nur um den Gewichtsver-
lust handelt, sondern auch die Tatsache, dass zusatzliche Kosten fir die
Fracht auftreten, da wir das deklarierte Gewicht zahlen und unsere Kosten
auf der Basis der Miete von Containern je 20 t kalkulieren. Es sollen die ent-
sprechenden Mallnamen getroffen werden, diese Gewichtsverluste in Zu-
kunft zu vermeiden.

Mit freundlichen Gruf3en

Fa. BDT
1. Bezug nehmen auf ccblnaTbCs
2. abgeladen BbIFPY>XEHHbI
3. lediglich TONbLKO
4. der anfallende Betrag npuymTaroLLasaca Ham cymma
5. abziehen Bbl4YECTb
6. die Frage des Gewichts erortern obcyantb BoNpoc
7. insofern MOCKOSbKY
8. zusatzliche Kosten auftreten NOSAABMAIOTCA OOMNOSMHUTESbHbIE
pacxonbl
9. auf der Basis Ha OCHOBe
10. die MalRnamen treffen NPUHATbL Mepbl
Brief Ne 8

Sehr geehrte Herren,

hiermit bestatigen wir lhnen den Erhalt von 2500 Armbanduhren, wie in Rech-
nung Ne.244 aufgeflhrt. Aulderdem mochten wir Ihnen mitteilen, dass von 1000
Uhren, die gemass Rechnung Ne243 bezahlt wurden, mehr als 700 unseren
Anforderungen nicht gerecht werden. Wir haben bei einigen Uhrmachern ver-
sucht, sie reparieren zu lassen, was jedoch nicht moglich war.
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Daher mochten wir nun klaren, ob es moglich ist, den Wert dieser 700 Uhren
vom Betrag der Rechnung Ne244 abzuziehen und |hnen diese alternativ
durch eine neue Lieferung ersetzt werden kdnnten, die von unserem Fach-
mann zu prufen ware. Wir stellen die Bezahlung der Rechnung Ne244 zu-
rick, bis wir Nachricht von Ihnen erhalten.

Mit freundlichen Gruf3en

Fa. Kunz.

1. hiermit HacToSALWMM

2. bestatigen noaTeBepXXaaTb
3. der Erhalt nosiydeHve

4. die Armbanduhr Hapy4Hble Yachbl
5. aufgefuhrt YKa3aHHbIN

6. gemass cornacHo

7. gerecht werden oTBeyaTb

8. der Uhrmacher 4acoBOW MacTep
9. der Betrag cymma

10. abziehen BblYeCTb

11. zu prufen ware mor 6bl NpoBepUTb
12. zuruckstellen 3agepxuBaTb

Brief Ne 9
Angebot liber Radiowecker
Sehr geehrter Herr Muller,

wir danken Ihnen fur Ihr Schreiben vom 12.7.2004 und bieten lhnen wie folgt an:
30 Stick Quarz-Radiowecker ,Marina“, Best. Nr.1722R,
gemass Anlage, zum Stlckpreis von 36,50 Euro;
sowie
30 Stuck Quarz- Digital-Radiowecker ,Hit", Best. Nr.1785,
gemal Anlage, zum Stuckpreis von 54,60 Euro
jeweils verpackt im Karton.

Die Preise verstehen sich ohne Mehrwertsteuer. Fracht zu Lasten des Be-
stellers, im Ubrigen gelten unsere beigefugten Geschaftsbedingungen. Un-
ser Angebot gilt verbindlich bis zum 4.8.2011.

Sollten Sie Interesse an regelmassigen Geschaftsbeziehungen haben, ware un-
sere Regionalvertreterin, Frau Besser, gern bereit, Sie zu einem von lhnen ge-
wulnschten Termin aufzusuchen, um Einzelheiten zu besprechen. Einen Ge-
samtprospekt sowie die aktuelle Preisliste legen wir diesem Schreiben bei.

Wir wirden uns freuen, Auftrag zu erhalten, und verbleiben

Mit freundlichen Gruf3en
KONEXA KC

149



Manfred Mellers

1. wie folgt crneayoLwmnm

2. der Quarz-Radiowecker pagmobyannbHMK

3. gemass cornacHo

4. die Anlage npunoxeHue

5. zum Stlckpreis Mo ueHe 3a WTYKY

6. verpackt ynakoBaHHbIV

7. die Mehrwertsteuer HOC

8. zu Lasten des Bestellers 3a CYET 3aKasyuka

9. die Geschaftsbeziehungen AenoBoe coTpyaHMYeCTBO
Brief Ne 10

Sehr geehrter Herr Z,

wir danken lhnen fur lhr Schreiben und freuen uns, dass Sie sich fur unsere
Projektoren interessieren.

Als Drucksache senden wir Ihnen Prospektmaterial Gber alle Gerate, die wir
zur Zeit liefern. Die Prospekte enthalten Abbildungen und Beschreibungen
sowie die Masse und Gewichte der einzelnen Gerate.

Die Preise finden Sie in der beiliegenden Exportpreisliste. Sie verstehen sich
FOB deutscher Hafen oder Flughafen, einschliesslich Verpackung. Preisan-
derungen behalten wir uns vor.

Unsere Zahlungsbedingungen lauten: Bei Erstauftragen Eroffnung eines
unwiderruflichen Akkreditivs zu unseren Gunsten, zahlbar bei der Dresdener
Bank in Braunschweig; bei Nachbestellungen und Angabe von Referenzen
Kasse gegen Dokumente durch eine Bank in Bombay.

Die Lieferzeit fur unsere Gerate betragt derzeit 6-7 Wochen.

Wir sind seit 1950 auf die Herstellung von Projektoren spezialisiert. Unsere
Gerate haben sich aufgrund ihrer Prazision und Zuverlassigkeit im In- und
Ausland einen guten Namen gemacht.

Mit freundlichen Grussen
Kruager Projektionstechnik AG

1. enthalten cogepxaTb

2. die Malde und Gewichte pa3mepbl U BEC

3. vorbehalten OCTaBUTb NpaBo 3a cobon
4. unwiderruflich ©e30T3bIBHbIN

5. zu unseren Gunsten B HaLly Nosib3y

6. die Referenzen pekomeHgauum

7. aufgrund n3-3a

8. die Prazision TOYHOCTb

-_—
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9. die Zuverlassigkeit HaOEXHOCTb

Brief Ne 11
Ruckfrage des Verkaufers vor dem Angebot
Herrn
Enrique Figusiredo Export - Import rua da Vitoria, 24
Lissabon
Portugal

Angebot fur Isolierplatten Ihr Brief vom 18.11.2011

Sehr geehrte Damen und Herren,

wir danken |hnen fur lhre Anfrage und senden Ihnen hiermit unser Informati-
onsmaterial. Es gibt Ihnen Auskunft Uber die Zusammensetzung, die verschie-
denen Materialdicken und die Verwendungsmaoglichkeiten fur unsere Artikel.

Sie finden darin lhre Vermutung bestatigt: Unsere Isolierplatten sind feuerfest;
sie bewahren ihren Glanz unbegrenzt. Die Platten isolieren gegen Schall, Hit-
ze und Kalte, eignen sich fur alle Zonen und lassen sich wie Holz bearbeiten.
Um Ihnen aussagefahige Preise nennen zu kdnnen, brauchen wir noch drei
Informationen von lhnen:

Far welche Zwecke sind die Platten gedacht? Welche Materialdicken kommen
in Frage? Welche Mengen brauchen Sie voraussichtlich?

Sie erhalten dann sofort unser genaues Angebot, das Ihnen sicherlich zusagen
wird. Im voraus vielen Dank fur lhre Antwort.

Freundliche Grufde

Bartsls & Co.

Anlage

Brief Ne 12
ElectrogroBhandlung Renze - Mainzer StralRe 40 - 5400 Koblenz

Betreff.: Nichtannahme auftragsgemal gelieferter Ware
Sehr geehrter Herr Renze,

von unserem Spediteur, der Fa. Behrend & Sohn, Koblenz, wurden wir ges-
tern davon unterrichtet, dass Sie unsere Lieferung Uber 25 Rollen Kabel,
zweiadrig, PU-ummantelt, 500 m nicht abgenommen haben. Gleichzeitig er-
hielten wir heute von lhnen die Mitteilung, dass Sie die Lieferung ablehnen,
da Sie keine Auftragsbestatigung erhalten hatten.
Nach den Vorschriften des Handelsrechts ist die Rechtslage eindeutig. Da
wir mit lhrem Unternehmen seit 10 Jahren in Geschaftsverbindung stehen
und es sich um ein Geschaft unter Kaufleuten handelt, bedurfte lhre Bestel-
lung vom 04.02. d.J. keiner ausdrucklichen schriftlichen oder mundlichen
Bestatigung. Unser Stillschweigen galt als Bestellungsannahme, so dass ein
rechtsgultiger Kaufvertrag zustande gekommen ist. Durch die Ablehnung un-
serer rechtzeitigen und mangelfreien Lieferung befinden Sie sich somit im
Annahmeverzug.
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Da es sich bei der Ware um eine Sonderanfertigung fur Schwachstromzulei-
tungen handelt, sind wir nicht bereit, die Lieferung zurickzunehmen. Wir
setzen lhnen daher eine Nachfrist fur die Abnahme der Ware bis zum
20.03.2011 und lassen die Ware bis zu diesem Zeitpunkt im Lagerhaus der
Spedition Behrend & Sohn in Frankfurt lagern.

Nach Ablauf dieser Frist soll die Ware durch die Firma Behrend & Sohn o6f-
fentlich versteigert werden, Uber den genauen Versteigerungstermin werden
wir Sie noch rechtzeitig unterrichten. Die Kosten der Lagerung und Verstei-
gerung sowie ein eventueller Mindererlos werden zu lhren Lasten gehen.

Hochachtungsvoll
ElektrogroRhandlung
Hoffmann

Il. Machen Sie sich mit den Mustern anderer Geschaftsbriefe aus der
Anlage Ne 2 bekannt.

lll. Ubersetzen Sie diese Briefe ins Russische.
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TEIL 1l

UBERSETZUNGEN

Ubersetzen Sie ins Deutsche.

HdenoBble cBA3WU.

1. Hawa dupma nmeeTt xopollyko penyTauuto He TOSIbKO B Hallen CTpaHe,
HO 1 BO BCEM MUpe.
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2. OOLLeCcTBO C OrpaHMYeHHOM OTBETCTBEHHOCTLIO «MepKypun» MHTepecy-
eTCHA BO3MOXHOCTSIMU MOCTaBKN 3TUX U3OENUN.
3. Mbl 3anHTepecoBaHbl B COTPYAHMYECTBE C Ballen (pupmMon, Tak Kak oHa
OTHOCUTCS K Hanbornee n3BeCTHbIM hupmam B 3TOM OTPACHN U Y HEE 3HAYM-
TeNbHbIN KanuTan.
4. ®dunnanbl 9TON BHELLUHETOProBOM (PUPMbI HAXOOAATCHA BO MHOMMX ropogax
N cTpaHax.
5. Kakown BaHk sBnisieTcs nopyynTenemM y 3Toro COBMECTHOro nNpeanpusaTna?
6. Ha 4ém cneunanmsnpyetcs ata pupma?
7. Ye ponroe BpeMsi Mbl 3aHMMaeMcs CObITOM TOBapOB Ha MUPOBOM PbIHKE.
8. Mbl xoTenu 66l coTpyaHmMyaTtb ¢ Bamu.
9. Ha npowwnon Hegene Haw nNocpeaHuK OCYLLECTBUIT XOpOoLUyto BapTepHyto
COErnKy.
10. ToBapoobopoT aTon pupmbl coctaBnset 250000 Espo.
11. Yem Topryet ata pupma?
12. KOHBIOHKTYpPa pblHKa o4eHb BnaronpusaTHa.
13. Mbl pelumnn BocCTaHOBUTL OenoBble CBA3W, KOTOpble Mbl NMpepBanv B
MpOLLSIOM roay.
14. ToproBoe npeacTaBUTENBLCTBO B KENbHE COOBLWMMO HaM, YTO KOHBbHOHK-
Typa pblHKa BANas.
15. Y Hawen dpumpmbl bonbLiasi NoTPebHOCTb B Chipbe.
16. OTOT AePUUNTHLIN TOBApP SKCMOPTUPYETCS BO MHOIME CTPaHbl.
17. Bbl He mornn Bbl NPegoCcTaBUTL HAM B pacnopsiKeHne NnpocnekTbl U Ka-
Tanoru Ha Bawwy npogykumio?
18. 3101 MHPOpMaLmen Mbl 00s13aHbI Baluemy npeacraBuTtento.
19. BTy caenky Mol npoBenu 6e3 nocpeaHuka.
20. KTo KOMNeTeHTEH B 3TOM Bonpoce?
21. Mbl o6paTunmcb K HUM € NPOCLOOM.
22. BHelwHeTOprosoe npeanpuaTne XodeT paclumpuTb CBOW CBA3WN Laneko
Ha BOCTOK.
23. YacTtHoe npeanpusitne «Mapro» cneuuanusanpyeTcs Ha ONTOBOW TOp-
roene.
24.Y pupmbl ecTb hunmarnsl BO MHOrMX cTpaHax Esponbi.
25. dupma cneumanmsanpyeTcss Ha NPOM3BOACTBE U IKCMOPTE MALUUH.
26. Y aTon ompMbl XopoLlaga penyTtaund, Tak Kak eé npoaykuma MMeeT XO-
poLlee Ka4yecTBo.
27. HekoTtopble oMpMbl UMEKOT CBOMM NopyynTenem 6aHk.
28. ToproBoe npeanpuaTne cneunanmsanpyeTca Ha COBMeCTHOM paboTe.
29. dnpma npegoctaBndeT B pacnopsbkeHne CBou NPOCNEKTbI U KaTasoru.
30. CoBMmeCTHOE nNpeanpuaTme 3akniYmno 3ToT 4OroBop.

MNMeperoBophbl

1. Bbl He MOrnu Gkl NPUHATL MeHA 3aBTpa?
2. N3aBnHUTE 3a ono3agaHue.
3. OyeHb coxaneto, HO 1 BbIHYXXAEH OTKa3aTbCsl OT NpeasioKeHns.
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4. Cnacnbo, 4TO NO3BOHUIN, TaK KaK Mbl MOXEM HaKOHEL-TO Ha3Ha4uTb CPOK
BCTPEYM.
5. lNosBoHUTE MHe, nNoxanyncrta, B 15.30 no aToMmy HOMepy.
6. Ecnun Bbl He Bo3paxaeTe, TO Mbl MOXeM 06CcyauTb 3TOT BOnpoc ¢ Bawwnm
npeacTaBuUTENEM.
7. £ yxxe B Kypce, 4TO Hall OMPEKTOP Npue3KaeT 3aBTpa.
8. Bceueno pasgensto Bawe MHeHMe, 4TO 3TOT BOMPOC HESMb3s pewwartb Nno
TenegoHy.
9. Hu B kOeM cny4yae Hernb3s 3aKkniyaTb 3Ty COENKY, TaK KaK LieHbl Ha 9TOT
TOBap CIINLLKOM HU3KME.
10. eno B TOM, YTO Mbl HE MOXEM NoanucaTb 3TOT 4OroBoP.
11. Y Hac eLé eCTb ps HEPELLUEHHbIX BOMNPOCOB.
12. VickntoyeHo, 4To Hawa dmpma byaet ¢ Bamu coTpyaHuyaTb.
13. Haw meHemxep gormkeH obcyanTb BCe HakonuBeLLMecs Npobriemsl.
14. Hackonbko S 3Hato, OH yreTaeT rnocnesasTtpa pencom 251 bepnvH-Mockea.
15. C ygoBonbCTBMEM NpUHMMaEeM Bawle npeanoxeHue, Tak Kak Ham HYXXHO
eLé MHoroe obcyauThb.
16. Ecnn HMYyero He nomellaeT, TO Mbl MOXEM BCTPETUTLCS Ha CrieayloLLen
Hegene. 3To MEHSA BMNOJSIHE yCTpamnBaeT.
17. K coxaneHuto, 1 AoIMKeH oTkaszaTb Bam BO BCTpeue, Tak Kak B 3TO BPEMS
Yy MeHs neperosopbl C npeacrasutenem pupmol X.
18. He 6ecnokonTecs, y Hac eweé ecTb BpeMms.
19. PaspewnTte OT UMEeHM Halumnx coTpyaHMKoB nobnarogapute Bac 3a Bawy
nobe3HOCTb.
20. Noyemy neperoBopbl Tak 3aTAHYNUCL?
21. A xoten 6bl NOroBOpPUTHL C BalLUMM PYKOBOLCTBOM C a3y Ha rnas.
22. Mbl JomKkHbI 06CyanTb YCIOBUA NOCTaBKM, CTOMMOCTb 3akasa U NpoekT
KOHTpakKTa.
23. Mbl OMKHbI CPOYHO 0OCYAUTL BOMPOC O LiEHE.
24. {1 paBHO xoTen no3HakoMmnTbCs ¢ Bamun n noatomy pag npuBeTCTBOBATb
Bac B Hawewm Btopo.
25. /13BUHUTE 3a ono3gaHune, HO 1 He MOT MPUNTKU paHblUe, Tak Kak caMoneT
ono3gan Ha 1 yac.
26. Bbl He Mornun 66l NPUHATL MEHS 3aBTPa, TaK Kak BOMNPOC OYEHb BaXKHbIN?
27. MHe Hy>XHO noroBopuTb ¢ Bamn No o4eHb BaXKHOMY Aerny.
28. Ecnu Bac He ycTpamBaeT, TO Mbl 006CyauM 3TOT NMPOEKT Ha crneaytoLlee
Hepene.
29. K coxaneHuo, Mon Wed BbIHY)XAEH OoTkasaTb Bam BO BCTpede, Tak Kak
CerofiHA OH OYeHb 3aHAT, a 3aBTpa ero BrosiHe ycTpamBaerT.
30. A npowy Bac HeMHOro nogoxgatb, Tak Kak y rocrnoguHa NeTpoBa OYeHb
CPOYHbIN PasroBop.
31. Mpurnawato Bac cerogHsa Be4epoM Ha YXuMH B pecTtopaH. Coxaneto, HO
3TOT BEYep Y MEHS 3aHAT.
32. Yem mory 6bITb Bam noneseH?
33. A 3agepxxy Bac HeHagonro, Tak Kak Hy)kKHO peLumnTb eLé oaHy npobnemy.
34. [leno B TOM, 4YTO S yXXe B Kypce fena.
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35. He mornu 661 Bl no3eaTh K TenedoHy rocnogmHa LWynbua, Tak Kak g xo-
Ten 6bl BbISICHUTL eLé oanH BONpocC.

36. OTKPOBEHHO roBOpPS, ¥ HAaC €CTb eLWé psa HEPELLEHHbIX BONPOCOB.

37. [NpennonoXxmm, 4To Mbl CMOXeM NnonTn Bam HaBcTpeuy.

38. 'oBopuTe, NOXanynucTa, NnoMeaneHHee, Tak Kak a1 He o4eHb xopowo Bac
NOHMMaNIO.

39. Hawe pykoBoacTBo BceLesno pasgenset Bawe MHeHune.

40. B aToM Bornpoce A npuaepxmBarocb Apyroro MHEHUS.

41. Yto kacaetca Bawen pupmbl, TO 9 SOMKEH NPOKOHCYNbTUPOBATLCS Y
topucCTa.

42. Mexay npoyum, B 3TOT EHb Y MEHS OYEHb Ba)KkHas BCTpeya.

43. Bbl coBepLUEHHO NpaBbl, YTO Yy HALLEro COTpyAHMYeCTBa HeT byayLuero.
44. Ecnv Bbl He Bo3paxaeTe, TO s1 N03BOHI0 Bam eLlé pas 1 Mbl BCTPETUMCS.
45. ObpaTtuTech K Hawemy byxrantepy, oH CMOXeT Bam nomoub.

46. lMonoxeHne Bewen TakoBO, YTO Mbl AOMMKHLI 0bcyauTb Bawe npeano-
XeHune eLlé pas.

Mucbmo

1. VicxogHble faHHble NULWWYT B HaYarne nucbma.
2. A noanvcbiBato 3TU JOKYMEHTbI MO MOpYYEHN0 KOMMEPYECKOro AupeKTopa.
3. Mbl ccbinaemcst Ha nucbMa ot 25 Hosbpa 2011.
4. K nncbMy Mbl npunaraemM 4epTexmn B TPEX AK3eMNsisipax, Karanor Ha Ho-
Bble ToBapbl Ha 2011 rog.
5. OTnpaBuTENb 3TOr0 NMCbMa MHE HEN3BECTEH.
6. 3TO HE OYEHb XOPOLUME NU3BECTUS.
7. Mpocum BbICNaTb Ha HaW agpec Konnekuuo obpasuos.
8. Oxnpaem Bawero otBeTa o6paTHOMN NOYTOMN.
9. Hawa dmpma BbicbiiaeT Bam TeXHUYECKYIO JOKYMEHTALMIO U NPOCNEKThI
Ha PYCCKOM N HEMELLKOM Si3blKax.
10. Kak gonro atm oupmbl HAXOAATCS B repernucke.
11. MNMoyemy Bbl He nepecnanu ganee no MHCTaHUMM 3TK AenoBble bymarw.
12. YNakoBKa He 04YeHb XOpPOLLAsi U OHa He 3aluMLLaeT ToBap OT NSIOXOW Norodpl.
13. Mbl )xgém Bawero MHeHMda No aToMy BOMpPOCY.
14. Ykaxute, noxanynucra, OpueHTUPOBOYHYIO LIeHY OTAENbHO.
15. [NpenckypaHT Mbl npunaraem K 3TomMmy nmcbmy.
16. Mbl 3anpocunun pupmy, MOXET N1 OHa NpoAaaTb HaM 3TOT TOBap Mo yKa-
3aHHOM LieHe.
17. Bbl MOXeTe NonyyYnTb AeHbrY No JOBEPEHHOCTH.
18. Ha Baw d¢akc ot 10 doeBpans Mbl He MOXeM AaTb Bam NonoXutenbHbIN
OTBeET.
19. Mbl o4eHb yauBrieHbl, YTo Bbl He Nony4mnun Hawy 6aHaeporns.
20. Korga Bbel nognuwieTte aTn JOKYMEHTHI.
3anpoc

1. Kak Bbl MOXeTe 00BbSACHUTb TO, YTO 3TOT BOMNPOC He ObiN peweH Ha nepe-
roBopax, NpoOBOANMbIX Ha NPOLUIION Headene.
2. 910 npeanpuaTue 3arpyxeHo Ha 90%.
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3. Kak Bbl 06bACHUTE CBOE JONroe Mon4vyaHme?

4. Cneundumkauma n LeHbl HAXOOATCA B MPUNOXEHNN.

5.Ha Bauwe paccmoTpeHne Mbl NpeactaBfiseM Halwly Mpou3BOLCTBEHHYHO
nporpamMmmy.

6. B yem 3akntovaetcsa Bawa npocbba?

7.TleperoBopbl NPOLLK 3a 3aKpbITLIMU OBEPAMM.

8. A xoTen 6bl yperynmpoBaTb 3TOT BOMPOC €LLE CEroaHs.

9. He mornu 66l Bbl eLle pa3 yTOYHUTL YCrOBUSI MOCTaBKN?

10. Haw npeactaButens cBsXxeTtcda ¢ Bawum npencrasutensctBomM B BoHHe
N BBbIACHUT 3TOT BOMNpPOC.

11.Ycnosua nnartexa He COOTBETCTBYIOT HalleMy OroBopy.

12.Mbl npoBepuM MyHKTbI JOroBopa elle pa3 v npegcrasum Bam ero Ha
paccMOTpeHne.

13.MoTpebHOCTb B 9TOM NPOAYKLMM Mbl MOKPOMM B 3TOM rogy, eCrin HU4Yero
He Npou3onaeT.

14. OkoHYaTenbHbIA OTBET Mbl MOXXEM AaTb NOCIe NeperoBopos.

MpeanoxeHue

1. 3TN ueHbl ANga Hac NpUeMneMmsl.

2. Ha kakux ycnosuax Bbl noctasnsieTe aTn ToBapb!?

3. B obwem 1 uenom Mbl MOXEM MPUHATL 3TN LEHbI?

4.B HacTosiLiee BpemMsi Mbl HUYErO HE MOXEM CKasaTb onpeaesieHHOro rno
3TOMY BOMpPOCY.

5. Hawwu ycnoBumna gencreuTesibHbl 4O KOHLA Mas.

6. X npeanpuaTve noctasnseT ToBapbl 40 NOMbCKOW rpaHuULbI.

7. Mbl noCTaBMM 3TU U3OENNS TaK CKOPO, Kak BO3MOXHO.

8.9Ta dwmpma npousBoguT onmnaty nocpeactBom 6e30T3bIBHOrO Henoa-
TBEPXKOEHHOIO akKKkpeauTmBea.

9. Bbl ewe pa3s OOMKHbI TWATENbHO NPOBEPUTL NpeasioXkeHne (koM. npeasn.)
10.Ha BHYTpeHHEeM pblHKE NpoAaltTCA TOBapbl, MNOSib3yowmecs 6onbLnMm
CNpOCOM.

11.Korga MoxeT 6bITb nognucaH 3ToT 4OoroBop?

12.4 xoTen 661 Bam HAaNOMHUTBL O TOM, 4YTO Bbl AOMKHBI NOCTaBUTb 3TU NMpu-
Oopbl eLle B 3TOM MecsiLe.

13.Bbl He mornu 6bl NogoXaaTb OOHY MUHYTOYKY?

14.KakoBa OpMeHTUPOBOYHASA LieHa?

15.B Hawen Nnpom3BOL4CTBEHHOM NporpamMme npegycMoTpeHo NpomM3BOACTBO
3TUX KOMMbIOTEPOB.

16. Mbl xoTenu 6bl 3akasaTtb y Bac nsgenuna Ha cymmy 250000 EBspo.
17.Hawwm ycnosua nnartexa sBnsarTca o00LLenpUHSTBIMMU.

18.Noyemy npounsoLuna 3agepxka?

19.Tlepe3BoHuUTe, noxanymcra, 3aBTpa, T.K. OUPEKTOP cenyac B KOMaHAu-
POBKeE.

20.YcaxuBantecb yoobHee, HamM Hy>XHO 0OCyOuTb elle MHOro KoMmepye-
CKMX BOMPOCOB U 51 XxoTen Obl Bac o3Hakomutb 6oree noapobHO C Haluewn
NPOV3BOACTBEHHOM NPOrpamMmMon.
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NMocTtaBKa

1. CybnocTaBLUMKM OOMKHBI 06ecnevmBaTb COXPaAHHOCTL Fpy3a npu NepeBO3KE.

2. MNpegnpusaTne oTkasanocb OT NPOBEPKM MaTepmarnos, NPUMEHAEeMbIX O
npounsBoacTea obopynoBaHuS.

3. Mbl oXkugaem Ballero corfiacusi Ha nocTaBky NepBON NapTUMN.

4. YcTpaHeHue aToro gedekra 3aHsn0o MHOro BpEMEHMN.

5. B aToM cny4ae Heo6xoaMmo NPUCYTCTBUE BaLLMX MHXXEHEPOB MO NPUEMKE.

6. OTkas OT BblgayM M3BeLleHNA O FOTOBHOCTM TOBapa K OTrpy3ke umeeT
CBOW MPUYMHbI.

7. OTa ynakoBka npurogHa onsa nepeBo3ku NobbiM BUOOM TpaHcnopTa.

8. MHcnekTopa MOryT npoBepsTb TOBapbl Ha 3aBoAe npoussoauTene BblI0O-
POYHO.

9. lNpencraBuTtens Hawen UpPMbl pacnopsaurica O Norpys3ke ToBapa Ha
CyLHoO.

10. Ham Heo6xo0aMMO NPOBEPUTL CBOMCTBA A4AaHHOMo ToBapa.

11. Haw nHxeHep oTkasancs npuHumaTb obopyaoBaHue mogenu N, T.K. Ka-
4eCTBO He COOTBETCTBOBArIO CTaH4apTaM.

12. Bce pedexTbl 4OMKHbI ObITb YCTpaHeHbl B TeveHne 10 gHen.

13. MNpwu norpyske ToBapa Heob6Xxo0ANMO NMPUHUMATbL BO BHUMaHWE Xapakrep
ToBapa.

14. OTa ycTaHOBKa He npurogHa Ansa TPaHCMNOPTUPOBKU CTEKNa.

15. Mbl OTKasbiBaeMcsi NOANUCHLIBATb KOHTPAKT, T.K. POPMYMpOBKa HEKOTO-
PbIX MYHKTOB HETOYHA.

16. Mbl He MOXXeM TpaHCMoOPTUPOBaTb 3TOT TOBAP Ha NOAAOHAaX, T.K. pasmep
MaLLVH CNULLKOM BESIVK.

17. Hawa dompma rapaHTUpyeT Ka4eCTBO HaLlnX TOBapOB.

18. ToBap ObIn1 OTNpaBnNeH BYEpPa B MOpE.

19. [Insa narotoBneHnsa obopyaoBaHus 6biria NpUMEHeHa HoBasi TEXHOMOMUSI.
20. Coto3nmnopT sBnsieTCca HageXHbIM NapTHEPOM.

21. Ilo ucteveHunto cpoka NpoBepkn 0b6opyaoBaHNA NMPOTOKOM MPUEMKN O0S1-
XeH ObITb chopMUpPOBaH.

22. B npucyTCTBUM HawwmMxX cneunanmcToB 6biniv 0BGHapyXeHbl HeJocTaTkn B
ynakoBke npmbopos.

23. Hawa cmpma nmeet 6onbLion onbiT B Nycke o6opyaoBaHUsa B aKCnsya-
Tauuto.

24. 3ta (pupma oTkaszanacb OT NPOM3BOACTBaA ObITOBOM TEXHUKU U Havana
NPOn3BOAMTL NPOAOBOSIbCTBEHHbIE TOBAPbI.

25. JTO Cblpb€e He NPUrogHoO Ans N3roToBrneHust GbITOBOM TEXHUKN.

26. Ha ocHoBaHun TpeboBaHMi npogasua Oblfia npoBedeHa NpoBepka TOo-
Bapa W BblgaHa paspeLleHne Ha OTrpy3Ky.

27. CybnocTtaBLUMK OTNpaBu nokynatento no tenerpagy n3BeLleHne o ro-
TOBHOCTW TOBapa K OTrpys3kKe.

28. OTn gopormve maTtepuansl MPUMEHSIIOT B Npon3BoacTee mebenu.

29. ToBap ynakoBbIBalOT B MELLUKA U CKNaablBalOT B AWWKMA U OTNPaBsOT
MOpeM.

30. Mbl HanpaBngemMm CBOMX 3KCMEPTOB MO MNPUEMKE ANt TOro, YTodObl OHU
obecneynnu BeIBOPOYHYIO NPOBEPKY NPMOOPOB.
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CepBuUCHOe obcnyxuBaHume

1. Mbl 6epéM Ha cebs exxeroHbl NPOPUITIAKTUYECKUA PEMOHT N 0BCNYXN-
BaHWe YCTaHOBKW.
2. Mbl rapaHTupyem Bam, 4To cBepxypodHas pabota n paboTta B BbIXOAHbIE
N NpasgHuYHble aHW ByaeT onnadnBaTbCAa OOMONMHUTESNBHO.
3. Bo BpemMsa MoOHTaxa HeobxoauMO BECTU MOHTaXHbIN XypHan ¢ noapob-
HbIM OonMcaHueM Bcex paboT, ocyLecTBNAeMbl B NpOLIeCCe MOHTaxa.
4. ObyyeHne Npon3BOANTCA C OTPbIBOM OT MPOU3BOACTBA, U 3aKa3ynK HECET
cnegywLwmne pacxonbl:
a) neyeHune
b) cyTouHble B pa3mepe 30 EBpo
C) pasMeLLeHre crneunanncToB 1 3aTpaTtbl Ha 4opory
5. TexHn4eckoe obcnyxmBaHue aTUX U3ZENUN NPOU3BOAUTCS KaK B TeYeHne
rapaHTUMHOrO Cpoka, Tak M Mo UCTEYEHUN STOrO CPOKA.
6. [1ns MOHTaXka KoMaHAupyeTCcA rpynna Halux crneunanuncTos.
7. Mbl MOXeM npenoctaBuTb Bam ToNbKO nnaTHbIE YCryru.
8. CerogHa Hawmm ompmam HeobxoauMo nognucaTb KOHTPAKT Ha YCNyru.
9. CornacHo KOHTpakTy, cneumanucTbl AOSKHbI BbIMOMHUTL pag pador.
10. Mogpsaunk 6epeT Ha cebst MOHTaX YCTaHOBKW, €€ NOAroTOBKY U BBOA B
aKkcnnyaraumio.
11. Hawa dmpma BO3bMET Ha cebsi pacxodbl MO OCHALWEHUK MaCTEPCKUX
HeoOXoaAMMbIM MHBEHTaApPEM M obopyaoBaHWEM, NO COO4EPXKaHMIO U CHabXe-
HWIO 3an4acTsMu.
12. Ham Heobxogmmo obopynoBaTtb 6asy TEeXHMYECKOro obcnyXmBaHusi no
nocrnegHeMy CnoBy TEXHUKMN.
13. MNogpsaunk 0baA3yeTca KOMaHAMPOBATL B CTPaHy 3akasd4yuka CBOMX crneuma-
NINCTOB A5 00y4YeHUs TEXHNYECKOro NepcoHarna ¢ OTPbIBOM OT NPOM3BOACTBA.
14. TexHun4yeckoe obGCnyXMBaHWEe OXIagUTENbHbLIX YCTAHOBOK MPOUCXOAWUT
KaK B Te4eHue rapaHTUMHOro Cpoka, Tak 1 No UCTEYEHUN €ro.
15. OBy4yeHure cneumanncToB NPOn3BoaNTCS B 0O6bEME nporpaMmmbl O0y4eHNs,
CornacoBaHHOW JOroBapmBaroLLMMUCA CTOPOHaAMU, U OANUTCA 7 MeCALEB.
16. M0 OKOH4YaHUM MOHTaXa noapsAYMK NpoBoaAMT anpobupoBaHue obopy-
AO0BaHUS, O pesynbTaTax KOTOPOro COCTaBnsieTCsa NPOTOKOS, KOTOPbIN noa-
NNCbIBAETCS 3aKa34YnKOM.
17. [Ina opraHn3aumm TeXHUYECKOro obcnyxunsaHmst HeobxoanNMo coopyauTb
HEeCKOSbKO nepeaBMKHbIX MacTEepPCKUX, KOTopble AOSTKHbl COOTBETCTBOBATH
BCeM TpeboBaHUNAM.
18. Kakune ycnyrm moryT 6biTb npegocTtaBneHbl Bawen gpupmon? - Hawa
dovpma npegocTaBnseT BCEBO3MOXHbIE YCIYrn: TpaHCMNOpPTHble, ObITOBbIE,
CTpaxoBble, NTOUMaHCKNe, NPON3BOACTBEHHbIE.

LleHa

1. LleHa, N0 MHEHMIO KOMMEPYECKOro ANPEKTOopa, Obina 3aBbllleHa.
2. Po3Hn4yHas ueHa Bcerga 6onbLue onToBOMW.
3. UTobObI CpaBHUTL LieHbl B COCeQHUX rocyaapcTBax, MX Heobxoanmmo nepe-
cuMTaTb M3 OOHOWN BarnoThl B APYryto.
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4. MNpeonoXxeHHble HAMU LieHbl COOTBETCTBYIOT MUPOBLIM.

5. LleHbl konebnoTcsa Ha pbliHKE B 3@aBUCMMOCTU OT Cripoca nokynaTenen.

6. lNapTHEPBLI HAacTaMBalOT Ha CKOMb3ALLEN LEHE.

7. B aTOM Mecsue Mbl YCTaHOBUNU MUHUMArNbHYIO LIEHY Ha Hall ToBap.

8. LleHa 3a WwTyKy, N0 CpaBHEHWUIO C NPOLUSIbIM rO40OM, MOHU3UNAacCh.

9. LleHa noHnmaeTcs cBOOOAHO OT TAMOXEHHOM MOLUSNHbI.

10. MNpexge yem ycTaHOBUTb OKOHYaTEerNbHYHK LeHYy, NapTHEPLI OOSHKHbI CO-
rnacosaTb €€ mexay cobomn.

11. LleHa noHMmaeTca B fonnapax, BKNYas ynakoBky N MapKuMpOoBKY.

12. [1Nns NOCTOAHHOrO KfIMEHTa Mbl NPeAoCTaBMSEM IIbrOTHbIE LiEHbI.

13. KoHTpakTHas ueHa siBnaeTca yObITOYHOWN.

14. Mbl JOMmKHbI NepecynTaTb M3 OAHOW BanioTbl B APYryl0 Hally LEHY U
onpenennTb SKCNOPTHYHO LIEHY.

15. Mbl HacTanBaem Ha TBEPAOWN LIEHE.

16. [lna KpynHOro nokynaTtensa Mol NpefoCTaBnsaeM CKUAKY.

17. MNMnaTexu npomnsBoaaTcs Yyepesd 6aHK B LUMMSINHraXx.

18. LleHa 3a LWTYKY gBNseTCA MUHUMaNbHON LIEHOMN.

19. OkoHYyaTenbHas LeHa He NoHMXaeTcs.

20. Mbl npogaem ToBap NoO 4OroBOPHOM LieHe 6e3 CKMOOK.

21. Mbl npogaem ToBapbl Mo ueHe 200 KpOH 3a LUTYKY.

22. LleHa Ha bupxe ymeHblumnacbk ¢ 10% B npoLwunom rogy, MeEHeEe YeM Ha
5% B 9TOM.

23. BHelwHeTOproeas LieHa Ha 3TOT ToBap OTSINYAETCS OT BHYTPEHHEMN.

24. Mbl ycTaHaBnNmBaem TBepAayto LIEHY Ha BECb CPOK AENCTBUSA KOHTpaKTa.
25. LleHa noHnmaeTc4a BKNoYasi ynakoBKy M 3aTpaTbl HA MOHTaX.

26. LleHa BkntovaeT 3aTpaTthbl Ha YNakoBKy, MapKMPOBKY, TaMOXEHHbIE COOpbI.
27. LleHbl No cpaBHEHWIO C MPOLIIOrOAHUMU HE N3MEHUITUCH.

28. OnToBas ueHa — 3To LeHa 60sbLoro KofimyecTsa 04MHaKoBOro ToBapa.
29. Mbl npogaem obopyaoBaHue no ueHe 200$ 3a LWTykKy.

30. MakcumarnbHas U1 MMHUMarbHasa LieHa He OeUCTBYIOT, T.K. HEe HacTynuro
COOTBETCTBYHOLLIEE YCIOBUE KOHTpaKTa.

31. HyXHO nepecunTaTtb UeHY M3 OQHOW BanioThbl B Ap., T.K. Kypc gonsapa
CHU3UIICA.

32. B cooTBeTCTBUN C KOHTPAKTOM LieHa NoAHUMAaeTCHa C AOCTaBKOW Ha OOM,
cBOOOAHO OT TAMOXXEHHOW MOLUSINHbI.

33. Mbl npegocTaBnsgemM BaM CKMOKY N9 MOCTOSIHHOMO KrMeHTa, T.K. Bbl HaLl
NOCTOSAHHbLIW MOKynaTenb.

34. Nnatéx Npon3BoaANTCA B HEMELKUX MapKax, HarM4HbIMWN NMPOTUB Npeab-
SIBIIEHNSA CYETA U TPAHCMOPTHLIX JOKYMEHTOB.

35. lNokynaTtenb onnadnBaeT (norallaeT) BeKceslb NPOTUB NpeabsBlieHUs
OTrPy304HbIX JOKYMEHTOB Yepe3 6aHK CTOPOHbI NpoaasLa.

36. [Npogasel, BHOCUT B CHET MOKynaTensa pacxoibl Ha MapKUPOBKY U YNaKOBKY.
37. lNokynaTenb oTkasancs oT nnartexa, T.K. Ka4YeCTBO ToBapa He OoTBeYaeT
KOHTPaKTY.

38. NponaseL ycTaHaBNMBaeT LEeHY Ha MUPOBOM PbIHKE.
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39. Po3HMYHaga ueHa — 9TO neHa eaumHuLbl NPOaYKLNK.
40. 3aHWXKeHHas LieHa yCTaHaBMMBAETCS HA HU3KOWM LiEHE.

KayecTtBo TOBapa. NapaHTuSA.

1. KayecTBO Kaxgoro ToBapa LOOJDKHO MoaTBepXaaTbCs cepTudukaTtom Ka-
YyecTBa.

2. TonbKo Hagnexallee KayeCcTBO TOBApOB MO3BONSAET Hallen oMpMe yxe
MHOrMe rogbl 3aHMMaTb rMaBeHCTBYHOLLEE NOSIOXKEHMNE HA MUPOBOM PbIHKE.
3. ToBapbl 1 nsgenunsa aTon pnpmbl Bcerga KOHKYPeHTOCNOCOOHbI

4. Hawa dumpma o0bssyeTca ycTpaHUTb OedekTbl 00opyaoBaHUs 40 KOHLA
SAHBapS.

5. dnpma-nocraBLUMK rapaHTUpyeT 6e3ynpeyHyto paboTy aToro obopyaoBaHus.
6. MapaHTus He pacnpoCTpaHAeTCa Ha 3anacHble YacTn, KoTopble Obinn no-
CTaBleHbl B CEHTADpeE.

7. Mbl 0653yeMcst BO3MECTUTb yLLepO 1 3aMeHUTb gedekTHble AeTanu.

8. MNMoyemy Bbl NOCTaBUIIN HEKAYECTBEHHLIN TOBap?

9. Mbl He MOXeM nognucaTtb 3TOT AOroBOp, Tak Kak nocrtasndemMble Bamu
TOBapbl HE COOTBETCTBYIOT rocyapCTBEHHbIM TOBapaMm.

10.3aBog rapaHTMpyeT BbICLLEE KAa4eCcTBO MaTtepuanosB, NPUMEHSAEMbIX OIS
N3roToBEHUS

3TUX CTUPAnbHbIX MaLUUH.

11 .Hawa doupma xotena Obl NpoanInTb CPOK rapaHTMM OO CreayroLwero roga.
12. Mbl 3anfiatum 3a PEeMOHT, TaK KaK 3aJep)Xka Mycka B IKCniyatauuio
npounsoLusia rno Hawlen BuHe.

13. Ha kakoun cpok MOXeT ObITb NpoAafieHa rapaHTus?

14. CpoK rapaHTMm Ha 3Tu ToBapbl cocTasnsieT 12 mecdaueB C gaTbl Nycka B
aKkcnnyaraumio.

15. MapaHTuA NpegocTaBnaeTCs Ha BbICOKOKAaYeCTBEHHbIE TOBApbI U TOBapb!
BbICLLEr0 N NepBoro copra.

16. Pacxoabl N0 BO3pacTy HeKa4yeCTBEHHbIX TOBAPOB MAYT 3a CHET npoadasua.
17. NapaHTNA He pacnpocTpaHAeTCca Ha ToBapbl, KOTopble Bbl noctaBunu B
TeyeHue nocrnegHux AByX Heaerb.

18. lNpon3BoanTENbLHOCTL YCTAHOBKM [OJHKHA COOTBETCTBOBATb TEXHUYeE-
CKMM YCNOBUSIM KOHTpaKTa WU rapaHTMpoBaTb NPOU3BOACTBO ©6e3ynpeyvHoro
CbIpbSl.

19. 3a 4yen cyeT MAYT pacxodbl, CBA3aHHbIE C TPAHCNOPTUPOBKOW TOBapa C
3aBoja NpomsBoaUTESNS Ha cKnag notpedutens.

20. Toeap Hawen pupmbl BCerga nonb3oBarcsa xopowen penyTtaumen, obin
KOHKYPEHTOCNOCOBHLIM U COOTBETCTBOBAN rocy4apCTBEHHbLIM CTaHOapTaM.
21. lNpopaseL rapaHTUpyeT XOpOoLLEee Ka4eCTBO MaTepmnasroB NMpUMeEHAEMbIX
AJ151 N3roTOBEHUsI CTaHKOB Moaenu Z.

22. CpoK rapaHTUn UCTEKaEeT B criegytoLem roay.

23.Mbl He nMeeM HMKaKoro npencTaBrieHus, novyemy 310 NpomsoLsio, Bedb
A0 CUX Mop Halle npeanpusitme NpPomM3BOAUIO TOBapbl BbICLLErO KayecTsa.
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24.Pa3Be Bbl He 3Hanu, 4TO BCe TOBapbl AOMMKHbI MNOATBEPXKAATLCSA CEpPTU-
doMKkaToM Ka4yecTBa.

25.Pacxogbl no Bo3BpaTy AOSMKHbI MATU 3a CYET PMPMbI NMOCTaBLUUKA, Tak
Kak nocTtaBrieHHasi Mmebenb HeHaanexallero kadectsa U He COOTBETCTBYET
KayecTBy obpasua.

26.Cpok rapaHTuUu npopasieBaeTcs Ha 2 roga M cocTaBnsieT 5 net ¢ gatol
nycka B 3KCnsyaraumio.

O6wumin 3anpoc

Kac.: TypboreHepaTopos

YBaxaemble rocrnoaa!

C 60MblWNM MHTEPECOM Mbl MpoYUTanM B XKypHane «OHEeproTexHukay, co-
obuieHne o Tom, 4YTo Bawa dmpma npeanaraet HOBOE BbICOKOKA4YECTBEHHOE
NnokoneHue TypboreHepaTopoB pasfM4yHOM MOLLUHOCTH.

HekoTopble 13 npeacTtaBneHHbIX reHepaTopoB MOrnM 6bl HANTU NMPUMEHe-
HWEe M Ha HalMX rmgpoanekTpocTaHumax. Mbl 6binn 661 Bam npusHaTenbHsbl,
ecnu 6bl Bbl HanpaBunn Ham 6onee MNonHble AaHHble MO BCEM MalUMHAM
BMECTe C NPENCKYpaHTOM LEH C yKa3aHMEM YCIOBUI MOCTaBKU Ha 3KCMOPT
3a rpaHuuy. 3apaHee bnarogapum Bac.

C yBaxeHuem

CneumnanbHbIN 3anpoc

Kac.: noctaBku rugpasnnyecknx npeccos

YBaxaemble aambl 1 rocnoaga!

Ha BeHckon oceHHen sipmapke Mbl nocetunu Baw cteHg. Hac ocobeHHo
3anHTepecoBanu Bawwu HoBble rmapaBnuyeckue npeccobl mogenu N468.
CoobwunTe, noxanymncra, MoxeTte nu Bbl caoenaTe HaM nNpeasioXXeHue Ha no-
CTaBKy 25 Takux NpeccoB C NporpamMMHbIM ynpasiieHMeEM B COOTBETCTBUM C
NPUNOXEHHBIMU TEXHUYECKMMWU YCROBUAMK, YKasaB Balwy makcumanbHyro
LeHy, YCINoBUSA NOCTaBKU M NnaTtexa.

Ham >xenaTtenbHO Obino 6bl NONy4YMTb NPeccbl BO BTOPOM N TPETbLEM KBap-
Tanax cneayrowero roga npmbnmanTenbHO NATLIO paBHbIMU NAPTUSMM.
BmecTe ¢ npeanoxeHnem nNpocum BbiCNaTb MOSIHYH TEXHUYECKYH OOKYMEH-
Taumto. [NpeanoxeHne NPoCcUM BbiCNaTb B TPEX IK3EMMApPaXx.

C yBaxeHuem

[MpunoxeHne: TeXxHMYecKasa xapakTepmcTuka NPorpaMmMHOro yrpasneHus
41/35 Ha Tpéx nucTax B ABYX aK3eMnnspax.
3anpoweHHoe npearoxeHue

Kac.: »xeHckon obyBu
YBaxaemble gambl 1 rocrnoaal
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bnarogapum 3a Baw 3anpoc ot 16 maa cero roga. Mel pagbl Bawemy nHTte-
pecy n nocebinaem Bam npeanoxeHne Ha 4000 nap XeHcknx Tydens mMoa-
HbIX pacuBeToK Mapku «[MpnmagoHHa».

B npunoxeHunn BbiCbinaem Bam Haw HOBeWwwn kaTtanor; B HEM npeacras-
fneHa npegnaraemas HaMmu ramma MOHbIX pPacLUBETOK U pasfnyHbIX pasme-
poB. 1o Bawemy xenaHuio Mbl MOXeEM BbicniaTb Bam npobHyt0 napTuto 3a-
NpoLLeHHbIX Bamu Tydenb aTnx pacuseTok. LleHa - 157 eBpo 3a ogHy napy.
LleHa noHnmaeTca dopaHKo-BaroH norpaHudHas ctaHuust bpect, Bknovas
CTOMMOCTb 3KCMOPTHOM YNaKOBKM.

YnakoBka: B KOpobkax, Mo CTO KOPOOOK B AePEBSHHbIX SALLMKAX.

ToBap 6yaeT noctaBneH B TeYeHME TPEX MecAaUeB CO AHS NOMyYeHust 3aka-
3a. [MnaTéx [OoMmKeH Npou3BOAMTBCA MOCPEACTBOM Oe30T3bIBHOrO U Noa-
TBEPXKAEHHOIO akKKpeauTmMBa NPOTMB OTIPY30UYHbIX AOKYMEHTOB.

HacToswee npeanoxeHve gencrtemtensHo Ao 31 aBrycra cero roga.

Mbl BblpaXkaeM Hagexay, YTo Halle npeanioxeHne npuemnemo gns Bac.

C yBaxeHuem

[MpunoxeHue: katanor

MHuumaTtnBHoOe npeproxeHuve

YBaxaemble rocrnoaa!

Mbl npencrasnsem compmy «CanamaHgep». Hawa dovpma narotoBnueaet
BbICOKOKaQ4YeCTBEHHbIE CPaBHUTENBHO HELOPOrMe canoru.

Ham npeacrasunm Bac kak umnoptépa Takoro poga Ttosapa. Mel npunaraem K
MMCbMY KaTanor, WnmoCTPUPYOLWLMIA Hawl accopTUMeHT. LleHa noHumaeTtca ¢
3aBofa IpdypT. Mbl Byaem paabl npeanoxutsb LeHbl CUD, kak Tonbko byaet
N3BECTEH pa3Mep 3akasa M Ccnocod TpaHCMopPTUPOBKU. MunHMManbHaa naptus
3akasa — 50 nap, koTopble MOryT BbITb Pa3fMYHbLIX Ppa3MepoB N hacoHa.
Ycnosusa nnatexa: onnarta HanuyHbiMn 6e3 ckuakm yYepes 30 gHewn nocrne
nonyyeHust Toeapa.

3akasam OyaeT yaeneHo CBOEBPEMEHHOE U AOSMKHOE BHUMaAHME.

C yBaxeHuem

NMoapo6HbIN 3aKka3

Kac.: 3aka3a 4471 Ha MOHTaXHble KpaHbl

YBaxaemble rocrnoaa!

Bnarogapnm Bac 3a Bawe npeanoxeHue ot 12 gekabpsa n NpunioXeHHyr
TEXHUYECKYD OOKyMeHTauuwo. TwaTtenbHO paccMoTpeB Bawe npepnoxe-
HWe, Hanpasndem Bal 3akas:

[MpeameT 3akasa: 18 MOHTaXHbIX KpaHOB Mapku «[MraHT», cCornacHo TeXHu-
YyecknM AaHHbIM Katarnora Ha 2011 roga.

Llena: 125 Tbicay eBpo 3a oauH KpaH. LleHa noHumaeTtcs (ppaHko-BaroH
HeMeuKo-nosibckasa rpaHmua. Obwasa cToumMocTb BCen NapTum 2 MUnnImMoHa
250 TbICAY eBpoO.

Cpoku noctaeku: KpaHbl JOMKHbI BbITb NOCTaBMEHbI B TEYEHUE TPETLENO KBap-
Tana 2011 roga npnbnnanTenbLHO paBHbIMU MECAYHBIMU NAPTUAMMN.
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Ycnosus nnartexa: [Nnatéx npomsBoauTcs nocpeactTsomM 6e30T3bIBHOrO M No-
TBEPXXOEHHOrO akKkpeamnTmea NpOTMB CHETA U TPAHCNOPTHBLIX AOKYMEHTOB.

Bo BcéM ocTanbHOM OeNCTBYHOT 0bLLMe YyCNOBUS MOCTaBKM.

[Mpocum noaTBepAUTb NPUHATUE HACTOSILLErO 3aKka3sa K UCMOSTHEHUIO B TeYe-
Hue 14 gHen co OHS ero nonyYeHus.

C yBaxkeHnem

NMucbmo Ne 1
Kac.: mawmH mogenb A., 3akas 101
YBaxaemble rocrnoaa!
C 6narogapHocTtbto (dankend) noarBepxxgaem nosnydeHne Bawero nucbma
ot 20.07.2011, B KoTOpOM Bbl coobulaeTte, 4To 3 13 5 MalUKWH, 3aKasaHHbIX
Hamu y Bawen oupmbl, yXke roToBbl K UCMbITaHUIO.
CoobLaem, 4To Halwl MHCNeKTop nNpubyaeT Ha Baww 3aBod B KOHLE 3TOW Hepe-
nn. Mbl yBEpEHBbI, YTO KOHCTPYKUUN 1 MaTepuan byayT BnosiHe yaoBneTBOpsTh
HaLLMM TpebOoBaHNAM, Kak 1 MNP BbIMOSTHEHUM HALLIMX MPEXHUX 3aKa30B.
3 Bawero nucbMa Mbl y3Hanu Takke, Yto uU3-3a OTCyTCTBUS HEOHXOAUMBbIX
MaTepuanos NPoOM3BOACTBO ABYX OCTalbHbIX MAalUWH, K COXarneHuto, 3aaep-
XuBaeTcs, U YTO cybnocTasLUuK nocTaBuT Bam 3T matepuarnbl He paHbLue
Havana crnegyroLlero mecsua.
YunTtbiBasi Hawun OONroneTHNne AenoBble KOHTaKTbl, Mbl pewwunu nontn Bam
HaBcTpeuy: Bbl MOXeTe 3aKOHYMTb NPOM3BOACTBO 2-X OCTAKLLMXCS MaLUMH
Ha 3 HeOQenu No3gHee CpPoKa, yKadaHHOro B KOHTPaKTe.
Hapeemcs, 4to Haw uHcnekTop 6yaeT uMeTb BO3MOXXHOCTb HE TOSbKO Mpo-
BECTU UCMbITAHUS FOTOBbLIX MalUMH, HO WU NPOCReauTb 3a M3roTOBIIEHUEM
ocTarowmxca asyx. [laty Bble3dga MHCNEKTOPOB Tenerpagupyem.

NMucbmo Ne 2
Kac.: npubopoB moaenb X., KOHTpakT Ne 325
YBaxaemble rocrnoaa!
Mbl ¢ GnarogapHOCTLIO NOATBEPXKOAEM nonyyeHne Bawwero ¢pakca ot 15 ¢. M.,
N3 KOTOPOro Mbl y3Hanu, 4To Npubopbl Modenb X. No kKoHTpakTy Ne 325 npownm
nabopaTtopHble UCMbITaHUS 1 YTO Bbl OXknaaeTe Hawero npuemMLLmka.
B oTBeT Ha BblleyKasaHHbIM dhakCc coobLaem, YTO Mbl PELLMIIN OTKa3aTbCA OT
y4acTus HalMX NpUeMLLMKOB B NpueMke npnbopos Ha Balwuem 3aBoge, y4uThbl-
Basi NONOXUTENbHbIE pe3yrbTaTbl TabopaTOPHbIX UCMbITAHUA, HALIW OOMroneT-
HWe OTHOLLEeHMS U Halwle gosepue K Bawen dpupme. Mbl fjann ykasaHve Halle-
My ToprnpeacTsy BbldaTb paspelleHne Ha OTrpysKy npubopoB Ha OCHOBaHWUM
npoTokona o6 ucnblTaHWsX, NPOBeAeHHbIX B nabopaTtopum Balwero 3asoga.
Camo cobon pasymeeTcs, OKOHYaTeNbHbIE UCTbITaHUS NpubopoB OyayT Npouc-
XOAWTb Ha 3aBOAe HaLUMX 3aKa34yMKOB B COOTBETCTBUM C YCINOBUSIMU KOHTPaKTA.
CornacHo Hawlen goroBOPEHHOCTU, MHCTPYKLUMM 00 OTrpy3ke npubopoB Bbl-
cnaHbl B Baw agpec nncbmom ot 12 c.m.
C yBaxkeHnem

Mucbmo Ne 3
Kac.: ynakoBku annapaTtoB moaesns A.
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YBaxaemble rocrnoga!

Ccblnaemca Ha Haww neperoBopbl ¢ rocnognHom Kpayse ot 13.03.2011.
Peub Wwna o HoBoM ynakoBke ans annapaTtoB mogesib A. lNpexHasa, kak Bbl
3HaeTe, He OTBevana xapakTepy ToBapa. Hawe obbeguHeHve HanpaBuno
Bam nuceMeHHoe cornacue mcnpoboBaTb HOBYHO YMaKoOBKY ASs NapTum an-
napaTtoB, KOTopble Bbl nsroraeBnueaete no Hawemy 3akady B lll ksaptane
TeKkywero roga. Bel npocunu Hac gatb OLEeHKY HOBOM YNakoBKW. Tak Kak 3To
N B HALLMX MHTepecax, OXOTHO BbinonHAemM Bally npoco6y.

HepaBHO Mbl NONy4YMnn NapTuio annapaToB B HOBOW YNakoBKe U XoTenu Obl
coobwunTtb Bam cnepytolee:

[Mpn ocmoTpe rpy3a, NpmbbIBLLErO Ha 3aBOA NOKynaTensi, HUKaKnx aedgeKkTos
ynakoBkM 0BbHapyxeHo He 6bino. MNpeanoxeHHbin Bamn ynakoBoYHbIM MaTe-
pran nokasan cebs Kak Henb3s nyudle.

Hale MHeHne 0 HOBOW ynakoBKe:

1. YnakoBka obecrneymBaeT COXpaHHOCTb rpya3a.

2. YnakoBka MOXeT ObITb C YCNeXoM UCMnoNb3oBaHa AN annapaToB Takoro
TMna.

3. YnakoBO4HbIN Matepuan npurogeH ans onnTenbHoro XxpaHeHusa Tosapa.
C yBaxeHnem

NMucbmo Ne 4
Kac.: oTrpy3km mawumnH mogenun X. no kKoHTpakty Ne 4007
YBaxaemble rocnoga!
Anst Hac 6bIno BoNbLWOW HEOXMOAHHOCTLID y3HaTb M3 Bawero nucbma oOT
10 c. M., 4TO Bbl nNUwb K 1 MOHA cMoXeTe 3adopaxToBaTb CyAHO A4 Morpys-
KM 3aka3aHHbIX Bamn mawmH moaens X.
Kak Mbl yxxe coobwann Bam nucemom ot 10.05.2011, MaLlumHbl roToBbI K OT-
rpyske ¢ 25 anpensa. Obpawiaem Balwe BHMMaHWe Ha TO, YTO pacxodbl Mo
XPaHEeHU0 MaLlnHbI NonayT 3a Baw cuer.
Mbl xoTenn 6bl Takke NOOYEPKHYTb, YTO M3-3a 3a4EPXKKU MOrPY3KM Mbl HE
MOXXEM CBOEBPEMEHHO BOCMOSIb30BaTbCSA OTKPbITbIM Bamu akkpeanTueom.
Kak Bam u3BecTHO, onnaTta 4epe3 akkpeauTuB MNpPOoM3BOAUTCH, COrfiacHo
YyCroBUSIM JOroBopa, TOSbKO NPOTUB OTIPY304HbIX JOKYMEHTOB.
[MoaTOMYy Mbl HaCcTaMBaeM Ha HeMefeHHOM 3adpaxToBaHun Bamun napoxo-
aa. MNpocum coobwmMTb nNpeanonaraemMyto gaty npubbiTUA U Ha3BaHWe cya-
Ha. B oxxmaaHum CKOporo oTBeTa OCTaeMcsi C NOYTEHMNEM.

NMnucbmo Ne 5
Kac.: noctaBkm ToBapoB no KoHTpakTty Ne 705 o1 04.05.2011
YBaxaemble rocrnoaa!
MoaTeepxgaemMm MNosiydeHne nepBon nNapTum ToBapa MO BblLeyKa3zaHHOMY
KOHTpaKTy ¢ n/X «[BuHa», npuodbisien B nopT H. 10 ceHTAbps C. T.
Bo Bpemsi npuemkn n BbIGOPOYHOro OCMOTpa ToBapa ObIO YCTaHOBIEHO,
YTO MapPKMpPOBKA HEKOTOPbIX SLMKOB He COOTBETCTBOBasnia YCNoBUSIM KOH-
TpakTta n gononHeHna 1. Tak, HanpumMep, Ha HEKOTOPbIX SAWMKaAX He Obinn
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npeacTaBneHbl He TONbKO rabapuTsbl rpysa, HO U HOMep KOHTpakTa. He bbina
Takke HaHeceHa OonoSfIHUTENbHass MapkUpoBKa, O KOTOPOM Mbl ¢ Bamun go-
rOBOPUINKUCb Ha HaWKX neperosopax ot 15 masa c.r.
[Mpocum npocneanTb, YToBbLI BCE ALWMKM BTOPOM napTum 6biniv 3amMapKmpo-
BaHbl B TOYHOM COOTBETCTBMM C YCNOBUSIMU KOHTPaKTa N pacnopsanTbCs O
MapKMpoBKe SLLMKOB B COOTBETCTBMN C JOrOBOPEHHOCTLIO (4OoNoSHEHNE 1).
C yBaxeHuem
dupma «Actop»

Ubersetzen Sie ins Deutsche folgende Vertrége.
Benutzen Sie dabei folgende Worter und Redewendungen:

cepTudmMKaT COOTBETCTBUS das Zertifikat der Ubereinstim-
mung

GaHKOBCKUI OeHb der Banktag

AEeHb UCNOMHEeHUs1 06a3aTenbCTB der Tag der Erfullung von Ver
pflichtungen

cnopbl 1 pasHornacus die Streiten und Differenzen

XO03ANCTBEHHbIN Cya das Wirtschaftsgericht

PEKBU3NTBLI die Angaben

NeHs 3a NPOCPOYKY niarexa die Verzugszinsen

yCcTaB das Statut, die Satzung

NPOTOKOJ1 corfnacoBaHus das Protokoll Uber die Preisab-
stimmung

KOMMJSIEKTHOCTb MPOoaYyKL MK die Vollstandigkeit der Produktion

yOOCTOBEPUTHLCA beglaubibigen, bezeugen

yOOCTOBEPEHNE KayecTBa die Qualitatsbescheinigung

NPUEMKa NPOAYKLNN die Warenannahme

NONOXeHne die Bestimmungen

nocTaHoBfieHNe der Beschluss

NOPSALAOK pacHEToB das Rechenverfahren, der Re-
chen weg

ncrew der Klager )

npocpoYKa der Verzug, die Uberschreitung

B nuue im Namen

Hdorosop Ne1
bpecT, 15 aHBaps 2011 roga
00O « bentopr», bpect, benapycb, uMmeHyemoe BnocneacTemn «llokyna-
Tenb», B nuue aupektopa K. benosa, ¢ ogHon cTtopoHbl,u AO «TPE[y,
MioHxeH, ®PI, nmeHyemoe Bnocneacteum «lpoagasel», B nvue pykoBoam-
Tenda pupmel 'enbmyTa LWynbua, ¢ Apyron CTOPOHbI, 3aKMOYUIIM HACTOALLUN
OOroBOp:

. MIPEOMET OJOIOBOPA

l.I Mpogasey npoaaéT, a lNokynatenb NOKynaeT Ha yCcrnoBusX ¢ 3aBoga CTu-
panbHble MaLUVHbI.
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I.Il Cneundoukaumsa n TexHnyeckas xapakTepuctuyka npunararotca K [Jorosopy.

Il. UHEHA N OBLLUAA CTOMMOCTb JOITOBOPA

[l.I OBwasn ctoumocTb coctaensieT 150 000 EBpo (cTo natbaecaT Toicay EBpo).
[I.1l LleHbl noHMMaloTCA € 3aBoAa, BKNKOYaAA yNaKkoBKy.

[1.1Il LleHbl TBEpPALIE N UBMEHEHMIO HE NOASIEXAT.

lll. YCNNOBUA NMINATEXA

[Il.I OnnaTta npon3BoanTCs No MHKacco B EBpo B TeueHne 30 gHEN Ha CYET
[MpopaBua B [pe3aneHep baHk.

. 11 B 6aHK gOmKHbI ObITb NPpeaoCTaBEeHbl cCreayowme JOKYMEHTbI:

- CYET-haKTypa B TPEX IK3eMNispax;

- cepTudukaTt Ka4yecTBa;

- paspeLLeHne Ha OTrpy3Ky.

IV. YCNnoBusA NOCTABKU N CPOKU NMOCTABKHU

V.l MocTtaBka cTMpanbHbIX MalInH NPOM3BOANTCA ABYMSA MapTUSAMMU.

V.1l TlepBas naptTna oTrpyxaeTca B MapTe, BTOpasa NapTuUsa NocTtaBfiseTcs B
anpene.

IV. 1ll Bce pacxoabl 3a goctaBky HeceT [lokynaTenb.

V. YIAKOBKA U MAPKUPOBKA

V.l. ObopynoBaHMe NOCTaBNSAETCSA B COOTBETCTBYIOLLEN YAKOBKe. YNakoBKa
AO0SMKHa obecnevnTb COXpaHHOCTb ToBapa BO BpeMs TPaHCMNOPTUPOBKMU.

V.II Kaxgbin auwmK AomKeH OblTb NPOMapKMPOBaH HA HEMELLKOM U PYCCKOM
A3blKax crneayrowmm obpasom:

Bepx Bec bpyTTO

OcTOpOoXXHO Bec HeTTO

He kaHTOBaTb Pasmep swmKka (4nvHa, WwWupuHa, BbicoTa
[lorosop Ne

[MokynaTtensb

lNponaseu

Hdorosop Ne2
[loroBop nocraBku

r. bpect 15.03.2011
BIr CIN «benTHO®» OO0 umeHyemoe B aanbHenwem «lpogaseu» B nuue
reHepanbHoOro ampekrtopa Bnacosa VBaHa WMBaHoBMYa, OENCTBYIOLWLENO Ha
OCHOBaHMM YcTaBa, C OAHOM CTOPOHbI, U Punuan PecnybnMkaHCKOro yHu-
TapHOro NpeanpusiTUS anekTpoaHepreTukn «bpectaHepro» bpecTtckue anek-
TpU4EeCKME CeTU, MMEeHyeMbIn B aanbHenweMm «llokynatens» B nuue aMpek-
Topa bysHa MBaHa Nocudosnya, 4eNCTBYOWEro Ha OCHOBAHUM OOBEPEH-
HocTn Ne58 ot 10.02. 2011 ¢ gpyron CTOPOHbLI, 3aKKYMUIN HACTOALNIK O0-
roOBOpP O HMXKEeCNeaylLweM:

. MIPEOMET JOIMOBOPA

I.I Mpoaasel ob6a3yeTcs noctaBuTb, [NMokynaTenb MPUHATH 3TOT TOBap W
onnaTtuTb ero.
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I.Il LleHa egunHuubl TOBapa corfnacoBbiBaeTCA B MPOTOKOSME CornacoBaHuA
LeH, ABNAILWNMCA HEOTbEMIMMOWN YacTbi HACTOSALEro Aorosopa.

I.1Il Llenb nprobpeTteHna ToBapa: Ans cobcTBeHHOro notpedneHuns.

Il. NTOPAOOK PACHETOB

Il.I Onnata npowussoautcs Ha ycrnosusax 100% npegonnata corniacHo npeg-
ctasneHHou [pogaBLoM CHET-(haKType, BbiNMCaHHOM Mo 3asBke [okynaTens.
[I.1I JeHbrn 3a ToBap NepevncnsalTCa Ha pacHETHbIN CYET, yKasaHHbI [1po-
AaBLIOM B Te4eHue 3 AHen CO OHSA BbINUCKU CHET-GaKTYpbI.

. NOPAAOOK UCNOJIHEHUA OBA3ATEJILCTB

[ll.I ToBap otnyckaeTca co cknaga lNpopasua (r. bpect, yn. benopycckas,
68) npu NpeabABNEeHUN KOMMM NNaTEXHOro NopyyveHusi, NoATBEPXKAAIOLEro
onnaTty, AOBEPEHHOCTU C yKasaHWeM pUANYEecKoro agpeca, Kornmm HacTto-
AWero norosopa C opurMHanbHoOM nedatbto. [locTaBka nNpoayKumMm npousBo-
anTca TpaHcnoptom lMokynaTtens 3a ceor c4eT. O nonydeHun ToBapa npea-
BapuUTESbHO COOBLWUTL NO TenedgoHy 41-24-55.

lIl.Il KayecTBO TOBapa COOTBETCTBYET CTaHAapTaM CTpaHbl n3rotosutens MNu
TEXHUYECKUM YCITOBUAM U3rOTOBUTENS.

IV. OTBETCTBEHHOCTb CTOPOH

V.l 3a npocpouky BbinosiHeHNA 3aka3a cBbiwe 30 pabounx gHen No BUHE
[MpogaBua ¢ momeHTa nepeuncneHus 100% npegonnatel, lNpogasey, ynna-
YymBaeT WTpad 3a Kaxabln AeHb NPOCPOYKM 3aka3a B pasmepe 0,1% npepno-
nnaTthl 3a KaXx4blW eHb NPOCPOYKN NOCTaBKM TOBapa.

V.1l Mo Bonpocam OTBETCTBEHHOCTU CTOPOH, HEYyperynmpoBaHHbIM HaCcTO4A-
LLIMM OOroBOpOM, nNpumeHsieTcst 3akoHoaaTenbcTBo Pecnybnuku benapyce.
V.1l Cnopbl, BbiTEKAOLWNE M3 HACTOSILLErO OOroBopa, noasiexxart paccMoT-
PEHWI0 B XO3ANCTBEHHOM Cye NO MECTY HaxOXAeHWs OTBeTUMKa.

V. CPOK AEUCTBUA OOITOBOPA

V.| oroBop BCTynaeTt B CUIly C MOMEHTa NnoannucaHus n OerncTeyeT A0 Bbl-
NOSTHEHUSI CTOPOHaMK 0653aTENbLCTB.

V.ll B ogHOCTOpPOHHEM MopsAaKe AOroBOP MOXET OblTb pacTOprHyT B cryyae
HEBbIMOSTHEHWA OHON N3 CTOPOH MPUHATHLIX Ha ceba 0ba3aTenbLCTB.

VI. OPUONYECKUE AOPECA U NMNATEXHbIE PEKBU3UTblI CTOPOH

[MokynaTtensb:

Bl CI1 «benTHO®» OO0
dunnan PYI1 «bpecTtaHepro» 220108, r. MuHck, yn. KasuHua,
BpecTtckue anekTpuyeckne cetu 86, k.10
224024 r. bpecrT, yn. KpacHorsapaen- YHH 101462622, cyéet
ckad, 92 3012170266015
YHH 200862901, cuéTt: 3012000090025 B OAQO «benBHELLaKOHOMbOAaHK»
B OAO «bennpomcTtponbdaHk» B r. bpect MwuHckoe oTtaeneHne Ne3
[Mpopasel:

AVpeKkTop N.WN. bysH avpekTtop bpecTtkoro omnnmana

BI' CI «benTHO®» OO0

N.0. KoToB

Hdorosop Ne 3
dupma «Malag und Soltauy», dpesgeH, B ganbHenwem nmeHyemoe lNpoaa-
Bel, C OOHOW CTOPOHLI, U pupma «Hukoc — CodT», MMHCK, B AanbHenwem
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nmeHyemoe lNokynaTtenb, C APYro CTOPOHbI, 3aKMioYnUin OOroBOpP O HUXe-
cnegyrLwem:

|. MpepgmeT porosopa
[Mpogasey npogaét, a lNokynatenb nokynaeT KoMmbloTepHoe obopynoBa-
Hue. CrnMCcoK U TeXHMYecKoe onucaHme obopyaoBaHus npuBeneHol B [pu-
noxeHun Ne2. Konn4ectBo 1 KadecTBO NoctaBnsiemMoro ob6opygoBaHna yka-
3aHbl B Cneuundumkauymm Ne1.

Il. LleHa n obwaa cymma poroBopa
LleHa noHumaeTtca CIF Hemeuko-nonbckas rpaHuua 5000 EBpo, Bkntoyas
yNakoBKY U MapKMpOBKY. LleHa siBnsieTca TBEPAOWM M HE MOANEXUT N3MEHe-
Huto. OBLwaa cymma gorosopa coctaensiet 15000 EBpo.

lll. YcnoBusa nnarexa

[MnaTtéx npom3BoaUTCA NOCPEACTBOM HEOT3bIBHOIMO MOATBEPXOEHHOIO ak-
Kpeautmea. B TedeHne 10 gHen nocrne NocTynneHus geHer Ha cyeTt [po-
Aasua oH nepenaert lNokynaTtento crnegyrowmne JOKYMEHTbI:

e CYET-GhakTypa — 3 9K3eMnnsapa;

e YNAKOBOYHbLIN NIUCT — 3 3K3eMNNsapa;

e paspelleHne Ha OTrPy3Ky;

e cepTudumkaT KayecTBa.

IV. YcnoBusi noctaBku
[MlocTaBka ToBapa OCYLLUECTBNSAETCA TPEMSA paBHbIMU MNAPTUAMWU B TeYeHue
ABYX MecaueB CO OHA onnaTtbl. [laTon nocTaBku cYMTaeTCcs Aarta, ykasaHHada
B XXEJIe3HOAO0POXXHOW HaKagHOoWN.

V. YnakoBKa 1 MapKupoBKa

ToBap A0SMKeH OblTb NOCTaBNEH B COOTBETCTBYHOLLEN AKCMOPTHOW YNaKoBKe.
YnakoBKka O0SKHA rapaHTMpOBaTb COXPAHHOCTb rpy3a npuv rnorpyske, TpaHc-
NOPTUPOBKE U BbIrPY3KeE.
MapknpoBKka BbINOSTHAETCA Ha PYCCKOM U HEMELIKOM Si3blkaX M [OOJIKHa Co-
aepxaTb cneayroLyro MHopMaLUmnto:

e [lpogaseu;
[MokynaTtens;
Ne norosopa,;
Macca HeTToO;
mMacca bpyTTo;
pasmep smKa (4nvHa, WupuHa, BbicoTa).

VI. NapaHTUA
[Mpogasey, rapaHTUpPyeET, YTO Ka4eCTBO TOBapa oTBevaeT TpeboBaHnAM, yKka-
3aHHbIM B [MpunoxeHunn Ne1. MNpoaasel Takke rapaHTUpyeT, YTO ToBap U3-
rOTOBSIEH B NOSIHOM COOTBETCTBUWN C TEXHNYECKOMN JOKYMEHTaLMEN.
Cpok rapaHTumn coctaBnset 14 mecsueB cO AHA BBoga obopynoBaHus B
aKcnnyartaumio, Ho He 6onee 18 mecsuUeB CoO AHA NOCTaBKU.
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Ecnu B TeueHne rapaHTUNHOIO cpoka byayT obHapyxeHbl gedekTol, Npoaa-
Bew, 06a3yeTcs UCnpaBuTb NX 3a CBOW CYET.

VIl. dopc-maxop
CTOpPOHbI HE HEeCyT OTBETCTBEHHOCTb 3a BO3MOXHYIO 3aEepXXKy B UCMOSHe-
HUK o0b6A3aTenbLCTB NO AJaHHOMY [OOroBOpY, €Crv 3TO Bbi3BAHO ObCTOATEMb-
cTBaMn Henpeogonumon cunbl. K HUM OTHOCATCH: noXap, HaBOOHEHWe,
3eMIieTpsiCeHNe, BOMHBbI, 3arnpeThbl 9KCnopTa-mmnopTta u T.4.
B aTtom crniydyae cpoku, ykasaHHble B KOHTpPaKkTe, NepeHOCATCH Ha COOTBET-
CTBYIOLLEE BPEMS.

VIIl. Mpoune ycnoBus
Bce gononHeHna n nameHeHnsa K AaHHOMY LOroBOpY AOSMKHbl ObITb BbINOSI-
HEeHbl B MMCbMEHHOW hopMe 1 nognucaHsl 06emmmn CTopoHamMm.
Bce npunoxeHna aBna0TCcs HEOTbEMITMMOW YacTblo HACTOSALEro 4orosopa.
[loroBop BTCynaeT B CUy C MOMEHTa NOANUCaHUs CTOPOHaAMN.

IX. Agpeca CToOpoH
[Mpoaoasel: [MokynaTensb:

Oorosop Ne 4
r. Morunés 25.02.2011
UYTN «ledect-Tpena», r. Morunés, B nuue ampektopa KysHeuosa C.I1.,
MUMeHyeMblil B AanbHeuwem [locTaBLUuK, OENCTBYKOLWEro Ha OCHOBaHWUU
YctaBa ¢ ogHon ctopoHbl, 1 OO0 «UmMnynbcy», MMeHyemMoe B dasibHenLeM
MokynaTtens, B nuue EropkmHa C.H., gencTsytowero Ha ocHoBaHMM YcTaBa
C PYron CTOPOHbI, 3aKITHOYUIN AOrOBOP O HUXECNeayoLLEM.

1. MNpeameT, UeHa, KONMM4YECTBO U CyMMa AoOroBopa.
1.1. MNMocTaBLwmk 0b64a3yeTca npoaaTtb, [okynaTenb KynnTb U onnaTuTb ToBap
COrfacHoO TOBapPHO-TPAHCNOPTHLIM HaKnaAHbIM, NPOTOKOSIOM COrflacoBaHUs
LeH npunaraemMblx K HacTosiLLEMY 4OroBOpY.
1.2. Llenb npnobpeTteHnd
O6uwas cymma forosopa cocTtaBnseT

2. KayecTBO M KOMMNMEKTHOCTb NMPOAYKLUMN.
2.1. KauecTBO yoocToBepseTcs npunaraemMbiMu JOKYMEeHTaMu: yaoocToBepe-
HUAMW KadecTBa U cepTudmKaTtaMmm COOTBETCTBUA.
2.2. Tpnémka npoayKLmm no Konm4ecTBy U Ka4ecTBy NPOU3BOAUTCS B COOTBET-
CTBUM C NPUINOXEHUEM O NPUEMKE TOBAPOB MO KONMYECTBY U Ka4ecTBY, YTBEp-
XOEHHbLIM nocTtaHoBneHnem KabuHeta MuHuctpoB Pb o1 02.01.2011 Ne56.

3. LleHbl 1 nopsaaoK pac4yéTos.
3.1. LleHa ToBapa, npogaBaemMoro no HacTodAwWeMy 4OroBopy, yCcTaHaBnnBa-
eTca B pybnax Pb.
3.2. Ycnosusa onnartel: [Mokynatens npon3sogut onnaty B TedyeHne 20 GaH-
KOBCKMX OHEWN C MOMeHTa NOCTaBKM ToBapa Ha ckrnag NokynaTtens B pa3me-
pe 100%.

4. CpOKM U NOPAAOK NOCTaBKM.
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4.1. lNocTtaBka NPon3BOOMTCH B TeyeHWe OBYX Hedeflb C MOMeHTa nosy4ye-
HUA 3asaBkM [NokynaTtens.

4.2. IHEM ucnonHeHus «llocTaBwukay 0683aTENbCTB NO HACTOSLLEMY [O-
roBopy cuMtaeTcs gata oTrpy3km ToBapa Ha cknag lNokynartens.

4.3. TpaHcnopTHble pacxonbl, CBA3aHHblE C AOCTaABKOW rpysa, ornjadnsaroT-
cs MNocTasLwmkom.

4.4. MNpaBo cobcTBEHHOCTU Ha ToBap OT [ocTaswmka K Nokynatento nepe-
XOOUT C MOMEHTa OTrpy3KM ToBapa Ha cknag [Nokynatens.

5. OTBETCTBEHHOCTb CTOPOH.
5.1. lNpn noctaBke HeEKa4yeCTBEHHOro ToBapa llocTaBlKnK 06s3yeTca 3ame-
HUTb €ro Ha Ka4ecTBeHHbIN B TedyeHne 10 AHEeWn ¢ MOMEHTa NMOCTaBKM.
5.2. 3a HecBOeBpPEMEHHYIO NMocTaBKy [MoCcTaBLLMK YyNriadnBaEeT MeH0 B pasmepe
0,15% oT cToMMOCTK, HE NOCTaBIEHHOM NPOAYKLMM 3a KaXKabI AeHb MPOCPOYKN.
5.3. 3a HecBoeBpeMeHHyto onnaty lNokynaTtenb ynnayMBaeT NEHI0 B pa3mepe
0,15% oT cTOMMOCTN NPOAYKLMN 3a KaxXObl OEHb.

6. Cnopbl n pasHornacus.
6.1. Cnopbl 1 pasHornacus, Bo3HMKLLIME NO HacTosdweMy gorosopy, CTopo-
Hbl CTPEMATCS paspeluartb NyTeM rneperoBopoB. [1pyM HEBO3MOXHOCTM TaKo-
BOro, pasHornacma nognexaT paccMoTpeHuto B XosanuctBeHHoM Cypne. Pe-
weHue Cyaa sengaetcsa obsizatesibHbIM ans 06emx CTOPOH U NOANEXUT UC-
NOJSTHEHUIO NO MecTopacnonoXxeHuto KMctua.

7. Dopc-MaXopHble 0b6cToATEeNbLCTBA.
7.1. CTOpOHbI OCBODOXOAKTCA OT OTBETCTBEHHOCTU 3@ YaCTUYHOE UMW NOSHOE
HeWCnorHeHne ycrnoBui JOroBopa, €Crm OHO ABUOCh CrieacTBMEM HENpeoao-
NMMbIX 06CTOATENBLCTB, KOTOpble CTOPOHA He Morna npeasnaeTb Uu NpeaoT-
BpaTUTb, TakMe Kak: CTUXUIHblE BeaCTBUS, BOEHHbIE AeNCTBUS oboro xapak-
Tepa, 6nokaabl, ambapro, 3abacToBKkn, BMeLLATENBCTBO MOCY4apPCTBEHHbIX Op-
raHoB. CTOpOHa, CchbifaloLascs Ha Takne obctoaTenbcTsa, obsizaHa MHOpP-
MUpPOBaTb APYryt0 CTOPOHY He Nno3aHee 5 AHeE C MOMEHTa UX HacTyMNSeHus.
7.2. Tpn BO3HWKHOBEHUN HEMNPEOAONIUMbIX OBCTOATENLCTB CPOK BbIMOSHE-
HUS 06s3aTenbCTB NO HACTOsILLEMY [AOroBOpPY OTOABUraeTCa CopasMepHo
BPEMEHW, B TeYEHME KOTOPOro AeNCTBYIOT Takme obCcTtosaTenscTBa U ux no-
cnencrTeus.
7.3. DaHHble obcToATenbCTBa AOMKHbI ObITh NOATBEPXKOEHbLI COOTBETCTBY-
IOLLMM JOKYMEHTOM, BblAaHHbIM Toproso-l1pombiwneHHou [NanaThbi.

8. Cpok genctBuA gorosopa, npoyne ycrioBus.
8.1. [loroBop BCTynaeT B CUSTy C MOMEHTA NoAnncaHnsa U oencTeyeT 4o nosi-
HOro BbIMNONTHEHMSI CTOPOHaMM 0683aTeNbCTB NO HACTOSILLEMY A0roBOpY.
8.2. Bce namMeHeHNa 1 OOMOSHEHUA K HACTOSLLEMY OOroBopy, NOAMNMCaHHbIE
obenmMm CTopoHaMK, ABNAKDTCA HEOTHEMITIEMOWN YaCTbi0 HACTOSLLLEro JOroBopa.
8.3. Bo BCEM, 4YTO He NpeayCMOTPEHO HACTOSALMM LOrOBOPOM, CTOPOHbI pY-
KOBOCTBYIOTCH OEMNCTBYIOLWMM 3aKOHO4ATENbCTBOM.
ANLAGE 1
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Cnucok 6a3ncHbIX YCNOBMX NOCTaBKU

dpaHko-nNpeanpuaTue ...
(yKaszaHHOEe MeCTO)

EXW Ab Werk ...
(benannter Ort)

2 | ®paHKo-NepeBoO3yKK ... FCA Frei Frachtfuhrer ...
(yKaszaHHOE MeCTO) (benannter Ort)
3 | CBobogeH y 6opTa cygHa ... FAS Frei Langsseite Seeschiff ...
(yKasaHHbIN NOPT OTIPY3KN) (benannter Verschiffungshafen)
4 | CBoboaeH Ha bopTy cyaHa FOB Frei on Bord ...
(yKasaHHbIN NOPT OTIPY3KM) (benannter Verschiffungshafen)
5 | CtoumocTb 1 ppaxT CFR Kosten und Fracht ...
(yKasaHHbI/ NOPT Ha3Ha4YeHs) (benannter Bestimmungshafen)
6 | CToMmMOCTb, CTpaxoBaHue, CIF Kosten, Versicherung und
dopaxT Fracht...
(YKasaHHbIN NOPT Ha3Ha4YeHus) (benannter Bestimmungshafen)
7 | ®paxT onnadeH Jo ... CPT Frachtfrei ...
(ykazaHHoe MecTo HasHayeHusi) | (benannter Bestimmungshafen)
8 | ®paxT n ctpaxoBaHue onnadeHol | CIP Frachtrei versichert ...
Ao ... (benannter Bestimmungsort)
(yKaszaHHOEe MeCTO HasHa4yeHns)
9 | lMocTtaBka (hpaHKo-rpaHmua ... DAF geliefert Grenze ...
(yKaszaHHOEe MeCTO) (benannter Ort)
10 | NocTaBka dopaHKo-CyaHO ... DES geliefert ab Schiff ...
(YKasaHHbIN NOPT Ha3Ha4YeHus) (benannter Bestimmungshafen)
11 | MNocTtaBka paHko-npuyan (c DEQ geliefert ab Kai ...
ynnaToun nownuHel) ... (ykasaH- | (benannter Bestimmungshafen)
HbI NOPT HA3HaAYeHUs)
12 | MNMocTtaeka 6e3 onnaTbl nowsvHel ...| DDU geliefert unverzollt ...
(ykasaHHOe MecTO HasHa4vyeHns) | (benannter Bestimmungshafen)
13 | MNMocTtaeka ¢ ynnaton nowsinHel ... | DDP geliefert verzollt ...

(yKaszaHHOEe MeCTO Ha3Ha4yeHns)

(benannter Ort)
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B AEJIOBOU KOppecnoHAeHUUU

Abs. — Absender; Absatz

oTnpasuTenn; absal

Abt. — Abteilung

otaen

a.G. — auf Gegenseitigkeit

Ha B3aMMHOCTU

AG — Aktiengesellschaft

aKkunoHepHoe obLeCcTBO

AGB - Allgemeine Geschaftsbedin-
gungen

Ob6wue ycnosus 3aKkro4eHns Top-
roBbIX COEMNOK

Anm. — Anmerkung

npMMeyaHune

B — Brief

BeKcenb, LeHHasa bymara, Kypc npo-
AaBLOB

BAT — Bundesangestelltentarif

Tapud 3apaboTHON nnaTbl CryXxa-
wmx P

BfA — Bundesversicherungsanstalt
fur Angestellte

denepanbHoe ynpaBneHne cTpaxo-
BaHUA CNy>Kallux

BGB — Birgerliches Gesetzbuch

[‘paxxgaHCKNMM KogeKke

BGBI. — Bundesgesetzblatt

doegepanbHbI BECTHUK 3aKOHOB

bzw. — beziehungsweise

nin

Co — Companie

KomnaHus, obLecTBo, ToproBas
doupma

DBGM — Deutsches Bundes- Ge-
brauchsmuster

HemMeLuKknin begeparnbHbI NPOMBbILL-
neHHbIN obpasel

DGB — Deutscher Gewerkschafts-
bund

Ob6beagnHeHMe HeEMELIKMX NpodCcoto-
30B

dgl. — dergleichen

Nogo0HbIN, TAKOro poaa, Takou

d.h. — das heilit TO €CTb, 3TO 3HAYUT
DIHT — Deutscher Industrie- und ['epMaHCKuin KOHrpecc TOproBo-
Handelstag NPOMBbILUNEHHbIX NanaT

DIN — Deutsche Industrienorm

NPOMBbILLNEHHbIN cTaHaapT OPI

einschl. — einschlief3lich

BKIHO4ad

etc. — et cetera — und so weiter

N Tak ganee

e.V. — eingetragener Verein

3apermcTpmMpoBaHHoe 06LLIECTBO

evtl. — eventuell

BO3MOXHbIN

ex|l — exlusive — ohne

ncknoyas, 6e3, 3a UCKIIYEeHneMm

ff. — folgende Seiten

Ha crneaylwmnx cTpaHuLax

fr. — frei, franko

CcBOOOOHbIN OT pacxogoB

gez. — gezeichnet

nognucarn

GmbH — Gesellschaft mit be-
schrankter Haftung

00LLEeCcTBO C OrpaHMYEHHON OTBET-
CTBEHHOCTbIO

HGB — Handelsgesetzbuch

ToproBbI KOOEKC

i.A. —im Auftrag

MO NOPYYEeHNIO

IHK — Industrie- und Handelskam-
mer

ToproBasi NpoMbILLNEHHas nanara

inkl. — inklusive, einschlief3lich

BKJ1HOHad
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i.V. —in Vertretung

3a NoAnuchbio

i.V. —in Vollmacht

no NoOJIHOMO4utIO

KG — Kommanditgesellschaft

TOBapULLECTBO Ha Bepe

It. — laut

corfiacHo

LZB — Landeszentralbank

LleHTpanbHbIM 6aHK 3eMnun

OHG — Offene Handelsgesellschaft

OTKPbITOE TOProBoe 06LIEeCTBO

0.0. — ohne Obligo

0e3 obgasaTenbCcTB

PLZ — Postleitzahl

NOYTOBbLIN UHOEKC

ppa. — per procura

MO JIOBEPEHHOCTH

S.0. — sieh oben

CMOTpPU BblLLIE

u.a. — und andere, unter anderem

N apyrve, B TOM Yncre

usw. — und so weiter W Tak ganee
z.B. — zum Beispiel Hanpumep
z.H. — zu Handen B PYKM
z.T.—zum Tell 4yaCTU4HO

z.Z. —zur Zeit

B HaAcCTosALlEE BPEMA

ANLAGE 2
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MUSTER EINIGER GESCHAFTSBRIEFEN

I. Machen Sie sich mit dem Inhalt folgender Briefe vertraut.
Brief 1. Ablehnung einer Anfrage

Radiowerke Hahn AG
Steinstr. 3
48235 Bielefeld
Fernsehzenter
Franz Moller
Birkenstr.5
45674 Ludwigshafen 22.10.2011

Ihre Anfrage vom 15.10.2011
Sehr geehrter Franz Moller,

wir danken |hnen fur lhre Anfrage. Leider mussen wir lhnen mitteilen, dass
wir derzeit nicht in der Lage sind, Ihrem Wunsch nachzukommen. Den von
Ihnen vorgeschlagen Liefertermin konnten wir keinesfalls einhalten, denn wir
haben bereits viele Auftrage fur die Gerate, an denen auch Sie interessiert
sind, angenommen.

Die von |hnen gewunschte Menge der kleinen Fernsehgerate konnten wir
erst Ende nachsten Quartals liefern. Sollta Ihnen einer dieser Termine zusa-
gen, teilen Sie uns dies moglichst schnell mit. Im Falle einer positiven Ant-
wort schicken wir lhnen gern unser ausfuhrliches Angebot zu.

Wir wurden uns freuen, bald von lhnen zu horen.

Mit freundlichen Grissen

Radiowerke Hahn AG

Unterschrift

Brief 2. Lieferungsverzug

Konrad Leser Buchhandlung
Schreibwaren
An der Gdnsewiese 3, 62345 Lohr

Verlag ,,Gutes Buch®
Fichtestralle 7
30647 Mannheim Lohr, 14.11.2011

Lieferungsverzug
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Sehr geehrte Damen und Herren,

am 8. Oktober 2011 bestellte ich bei Ihrem Vertreter, Herrn Gerd Mohn, laut
Bestellschein Nr. 413 Bilder- und Kinderbucher mit dem ausdrucklichen
Hinweis, dass die Lieferung nicht spater als am 10. November bei mir ein-
treffen muss. In Ihrer Auftragsbestatigung vom 17. Oktober laufenden Jah-
res versprachen Sie mir, diese Lieferzeit einzuhalten.Bis heute warte ich
vergeblich auf Ihre Sendung.

Durch Ihre Verzogerung komme ich in eine auf’erst unangenehme Lage,
denn die Nachfrage nach Bilder- und Kinderbuchern fur den Weihnachts-
tisch setzt erfahrungsgemalf bald ein.

Bitte sorgen Sie daflr, dass die Sendung bis zum 25. November 20.. hier ein-
trifft.

Sollten die Bucher spater eintreffen, muss ich die Annahme ablehnen. Ich werde
dann bei einem anderen Verlag bestellen und Sie fur eventuelle Schaden haft-
bar machen.

Mit freundlichen Grussen

Konrad Leser — Buchhandlung

Brief 3. Antwort auf Mahnung

Verlag ,,Gutes Buch®
Fichtestral3e 7 30647 Mannheim

Buchhandlung

Konrad Leser

An der Gansewiese 7

62345 Lohr Mannheim, 17.11.2010

Lieferungsverzug — Ihr Bestellschein Nr. 413

Sehr geehrter Herr Leser,

die von Ihnen bestellten Bilder- und Kinderbucher haben wir heute an Sie als
Expressgut abgesandt. Die Lieferung hat sich verzdgert, weil viele Mitarbei-
ter in unserer Druckerei an Grippe erkrankt sind und nicht arbeiten konnten.
Leider haben wir Ubersehen, Ihnen dies rechtzeitig mitzuteilen.

Wir bitten Sie, die uns sehr unangenehme Verzogerung zu entschuldigen, und
hoffen, dass unsere Geschaftsverbindung durch dieses Vorkommnis nicht be-
eintrachtigt wird.

Mit freundlichen Grissen

Verlag ,,Gutes Buch®

Brief 4. Mahnung
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,Hans Sachs" Schuhgeschaft
Birkenstralle 13 63257 GielRen

Schuhfabrik AG

Alfred Schuster

Kolner Stralle 23

58312 Hanau 13.11.2010

Damenstiefel — Bestellung Nr. 67

Sehr geehrter Herr Schuster,

leider warte ich immer noch auf die Lieferung der bereits am 13. September
bestellen 50 Paar Damenstiefel. Sie lielen auch meine erste Erinnerung
vom 3. November unbeantwortet.

Da der Winter bevorsteht, fragen meine Kundinnen immer haufiger nach
warmen Stiefeln, und ich werde bereits ungeduldig.

Ich bitte Sie nochmals, die Stiefel unverzlglich abzuschicken.

Wenn Sie bis zum 25.11.2010 nicht liefern, trete ich vom Kaufvertrag zurlck
und bin gezwungen, mich bei einem anderen Hersteller einzudecken.

Mit freundlichen Grussen

,Hans Sachs" — Schuhgeschaft

Brief 5. Mangelriuge

OTTO BENDER HAUSHALTSARTIKEL OHG
Breite Allee 7 76235 Offenburg
Firma
Hans Topfer
Hanauerstr. 11
56385 Horten 25.05.2011

Mangelruge — lhre Lieferung vom 18.05.2011
Sehr geehrte Damen und Herren,

die von mir am 05.05.2011 bestellten 50 emaillierten Kochtopfe und 70 Kup-
ferpfannen habe ich heute erhalten. Beim Auspacken der Kupferpfannen
stellte ich fest, dass sie in einwandfreiem Zustand hier eingetroffen sind.
Leider kann ich das nicht von den Kochtopfen sagen. Die Kontrolle hat er-
geben, dass 15 Topfe erhebliche Emailschaden aufweisen und nicht ver-
kauft werden kdnnen.
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Ich stelle lhnen die beschadigten Topfe zur Verfigung und bitte um sofortige
Ersatzlieferung.

Mit freundlichen Grussen
Otto Bender — Haushaltsartikel OHG
Unterschrift

Brief 6. Antwort auf die Mangelriuge

HANS TOPFER
Hanauerstr. 11 56385 Horton
Otto Bender
Haushaltsartikel OHG
Breite Allee 7
76235 Offenburg 02. 06.2011

Ihre Mangelrige vom 25.05.2011

Sehr geehrter Herr Bender,

ich bedauere, dass Sie mit meiner letzten Lieferung Arger hatten. Die Schaden
an den 15 Kochtdpfen sind mir unerklarlich. Jeder Topf ist vor dem Versand
eingehend gepruft und dann fachmannisch verpackt worden. Die Beschadi-
gung kann daher nur durch unsachgemalie Behandlung auf dem Transport
entstanden sein. Fur diese Auffassung spricht auch die Tatsache, dass nicht
alle Topfe beschadigt sind.

Da ich hier keinesfalls mein Verschulden sehe, kann ich fur den Schaden
nicht aufkommen. Ich empfehle Ihnen, Ersatzanspriiche an den Spediteur zu
stellen.

Bitte teilen Sie mir mit, ob ich die 15 Kochtdpfe nachliefern soll.

Mit freundlichem Gruss

Il. Geben Sie den Inhalt dieser Briefe wieder.
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YyebHoe nsgaHue

CocTaButenu:
O6yxoeckasi OkcaHa AHamosnbeeHa
®edoposuy Hamanbsi HukonaeeHa

METOOUMYECKOE
MOCOBWE

0 HEMEUKOMY S13bIKY

ONs CTYyOEeHTOB 9KOHOMUYECKMX
crneumnanbHOCTEN

OTBeTCTBEHHLIN 3a Bbinyck: Obyxosckaa O.A.
Pepaktop: Ctpokay T.B.
KomnbloTepHas BepcTka: boposukoBa E.A.

MoanucaHo B nevatb 6.06.2011 r. ®opmaT 60%84 '/16. Bymara «CHerypoyka.
Yecn. n. n. 10,5, Yu.-u3ag. n. 11,25, 3akas Ne 585. Tupax 200 3k3.
OTneyartaHo Ha pu3orpade yypexaeHnsa obpasoBaHus
«bpecTckun rocygapcTBeHHbIN TEXHUYECKUN YHUBEPCUTET».

224017, r. bpecrt, yn. MockoBckas, 267.
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