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NPEOUCNOBUE

MeToanyeckne ykasaHusi COCTaBNEHbl B COOTBETCTBMM C TpeBoBaHMsIMI NpOrpaMMbl No
MHOCTPaHHBIM A3bIKaM ANA CTYAEHTOB HEA3bIKOBbIX BY30B 3804HOM HOpMbl 0Dy4eHHs.

QK NpeHasHa4eHs! ANA CTYAEHTOB-3304HWKOB 11 2 KyPCOB 3KOHOMUMECKVIX CrieLuansHOCTeN.

Mpu HanucaHWM [aHHBIX METORVYECKMX YKA3aHUW aBTOPbI CTEBUNM CBOEH. 3afadeit
NOMOUb,. CTYIGHTaM B CKaThie CPOKM CHCTEMATM3MPOBATL rpamMMaTMdeckwit Matepuan,
NpOAREHHLIA B CPEAHEN LUKOME, TO B JarbHEMLEM OK2XKET MM HEOUEHWMYIO NoMOWb B
Pa3BUTVM HABLIKOB HTEHWA W NEPEBOJA NUTEPATYPS! MO CNELUANBHOCTY HA HEMELKOM Ai3biKe,

OcobeHHOCTBIO U3yHEeHUs HEMELKOrO A3bika B 3a04HOW cucTeme ofyyeHus sBnseTcs To,
yTo BonblIan HacTb A3LIKOBOTO MaTepuana AOMKHa NpopabarbiBaTbCs CaMOCTOATENLHO.

[ins Toro 4toBbl OBNErUTL CTYAEGHTAM CaMOCTOSTENbHYI0 PaboTy Haj A3bIKOM, aBTOPGLI
MpeanaratoT NPUAEpPKMBaTLCA CREAYIOLIX PEKOMEHAALINA.

1. OcoBeHHOCTN rpaMMaTUHECKOTO CTPOSt HEMELIKOTO Ai3biKa

[inA Toro YToBk! NpakTU4ECKA OBNaAETL MHOCTPAHHBIM A3LIKOM, HeoBXOauMO yceoUT: Te oco-
DEHHOCTH €0 CTPYKTYPBI, KOTOPbIE OTTIMYAKOT €70 OT PYCCKOro A3bika. Hanpumep, ocooe sHUMaHHe
me%m oBpaTTh Ha paanu4in B NOCTPOEHIMMA NPE/NOXEHNIA B HEMELIKOM ¥ DYCCKOM Si3bIKaX.

5 HEMELIKOrO S3blka XapakTepeH TBEp/ABIA NOPAAOK CNOB B NPEANOKEHNAM, 8 UMEHHO —
cKasyemoe BCErfia CTOUT Ha onpedenéHHoM MecTe. loJ MECToM B NpeANOMeHUM CrieayeT noHu-
MaThb MECTO, KOTOPOE 3aHUMAET uneH NPEANOKEHNS, Aaxe CN OH BLIDBKEH rPynno cnos.

B noBecTsoBaTENbHOM TIPEARDKEHUI CKasyemoe BCerAa CTOWT Ha BTOpOM Mecte. Ecrm
CKasyemoe COCTOWT U3 ABYX 4acTel, TO €f0 U3MeHsemMas YacTb CTOMT Ha BTOPOM MeECTE, a
HeM3MeHseMas — Ha nocneaHeM MecTe B npeanoxeHuu. Hanpumep: Er list dieses Buch. Er
hat dieses Buch gelesen.

B BonpocuTensHOM NpeanoxeHnu Be3 BONPOCUTENLHOMO CI0B3 HA NEPBOM MeCTe CTOUT
ckagyemoe; Liest er dieses Buch?

BOTIPOGUTENBHOM NPESnoXeHuu C BONPOCUTENbHLIM CMIOBOM Ha NEPBOM MecTe CTOMT
BONPOCUTENLHOE CJIOBO, @ CKA3YEMOE UMM €r0 M3MEeHSEMan YacTb — Ha BTOPOM MeCTe.
HenaMersemas yacte CTOMT B BOMPOCHTENbHOM MPEANOKEHAM HA TNOCrefHEM MeCTe.
Hangume : Was liest er? Was hat er gelesen?

nobyauTensHOM MPELNOKEHUM CKAsyeMoe CTOWT Ha repsom MecTe. Hanpumep: Lies
dieses Buch!

B npunatouHoM NPESnoXeHWM CKalyeMOe Wi ero WSMEeHseMas 4acTb CTOMT Ha
nocriegHeM MECTe, @ Hen3MeHseMas — Ha npegnocneaHem. [py nepeeoge ¢ HEMELKOro
A3bIKa Ha PYCCKWA A3bIK HANo, CMEfOBATENLHO, YMMTLIBATL STW OCOBEHHOCTM M, COXpaHan
TOYHOCTH B NEpescae COREpXaHus, BbiGupaTb B PYCCKOM A3bike Taxue OpMbI, KOTOpble
COOTBETCTBYIOT HOPMaM PYCCKOTO NUTEPATYPHOIO A3bIKE.

II. PaboTa Hafj TeKCTOM
MockonbKy GCHOBHOM LENeBOM YCTAHOBKOW OBLIEHUA ABAAGTCA nony4eHre iHgopmauym
M3 WHON3LIMHOrO WCTONHUKE, 0CODOE BHWMAHWE CNEAYeT YAENATb HTEHWID TEKCTOB.
[oHUMaHNe MHOCTPAHHOTO TEKCTA AOCTUFAETCA NPU OCYILECTBIEHUM 4BYX BUAO0B YTEHUR!
1) uteHue ¢ obLLMM OXBATOM COAEPaHWS,
2) M3yyatoWero YTeHmns.

WTaR TEKCT, NPEAHA3HAYEHHbIA ANA NOHMMaHs oBLLero copepxanus, Heobxoaumo, He
06pallasch K CrI0BapIO, NOHATL OCHOBHOW CMbICH NpouMTaHHOrO. MoHMaHve BCex AeTared
TeKCTa He siBnseTcs 06A3aTenbHbIM. oo

1. UreHue c oxsaToM 0DLLErO COAEpXaHNA CKNaALIBaETCS 13 CNERYIOLIMX YMEHUA:

a) [OrafaThCA O 3HAYEHMM HE3HAKOMBIX CIOB Ha OCHOBE CrloBOODPa3EBATENLHOM
aHanuaa v KOHTEeKCTa;
6) BUAETb NHTEPHALMOHENBHBIE CIIOBA ¥ YCTAHABITUBATD UX 3HA4EHNUS;
B) HAXOOWTb 3HAKOMBbIE [PaMMaTMJYeckue IOPMbl W KOHCTPYKUMM W YCTaHaBNMBaTb X
SKBUBANEHTLI B PYCCKOM A3LIKE; )

) MCIONL30BaTS MMEIOLUMMCS B TEKCTE MIMIOCTPAUMOHHLIA MaTepuan, Cxembl, opMymb! U 1.0,

[l) NPUMEHSTb 3HAHWA MO CMIELMAnbHbIM U ODLIETEXHUYECKMM NipeAMETaM B KauecTse
QCHOBbI CMbICTIOBO# ¥ I3LIKOBOH A0rafiki. N

2. TouHOE ¥ MOTHOE NOHUMAEHWE TEKCTa OCYLIECTBMAETCA MYTEM W3YHRIOWEr0 YTeHUs.
Wsyuaioiiee YTeHMe NpeanonaraeT yMenue CamocToATeNbHO NPOBOANTL NEKCUKO-rpaMMaTi-
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YECKWA 2HANW3, MCMIONL3YA 3HaHUE OBLYETEXHUYECKUX M CRELMaribHbIX NPeAMEToB. MTorom
W3YHAIOWEr0 YTEHUA ABNAETCR TOYHLIA NEPEBOS TEKCTa HA POAHOIA A3bIK.

MpoBoas aToT Bug pabotsl, CreayeT pasauBaTL HaBLIKW ABEKBATHOMO NEPeBoAa (YCTHOro
W IMCHMEHHONO) € WCTIOSb30BaHUEM OTDECIEBLIX CrIOBAPEN, TEPMUHONOIMHECKUX COBApEN.

[Il. Yka3sakusi K BLINOMHEHMIO KOHTPOMNLHLIX 33/aHHI 1 OHOPMIEHNIO KOHTPONLHLIX paboT

1. Konu4ecTBO KOHTPOMbHbIX 38[aHWA, BLINONHSEMbiX Bamu Ha Kkaxgom Kypce,
YCTEHABNUBAGTCA YYEOHbIM NNAHOM KHCTUTYTE.

2. TIpu BINONHEHN KOHTPOMNLHBIX 38AaHUIA CTYAEHTI, LWUGP KOTOPIX OKAHYUBAETCS:

* ha 1,2, 3 BuINONHAIOT BapuaHT Ne 1

* Ha4, 5, 6 BLINONHAIOT BapUaHT N 2

* Ha 7, 8, 9, 0 sbnonHsuoT Bapuant Ne3.

Bce ocTanbHble BapuaHTLl MOXHO WCMONb30BATL B Ka4ecTse Marepuana Ans
AOMOSHATENLHOID YTEHUSA U ANiA NOATOTOBKM K 3K3AMEHY.

3. BeinonHATL KOHTPONbHbIE paGioThl CMIEAYET B OTAENLHON TeTpaay. Ha obnoxke TeTpagu
HaNWLLIKTE CBOIO (haMUNI0, MHWLMANBI, WA, aapec, HOMEP KOKTPONLHOM PaboTbl.

4, KontponbHble paboThi gon»mbl BbiTh HanUCaHbI AKKYPATHBIM, YETKUM noqeé)xom. Ipu
BbINONHEHW KOHTPOMNLHOW PaboThi OCTaBNSAIATE WMPOKUE NONA ANA 3aMeNaHWi, 0DbRCHEHUN
1 METORMHECKUX YKa3aHWi PEUEH3EHTa.

Marepuan xoHTponsHoi paboTht criedyet pacnonarate no cnegylowemy obpasuy:
JleBas CTpaHuua IpaBas cTpannua
TNons: Hemewxui Texct Pycckuit TekcT: nons
. RouTponsHbie paboTel [OMKHBI ObiTh BLINOMHEHLI B TOW NOCHEJOBATENHHOCTH, B
KOTOPOWN OHM A2Hb! B NOCODUMN.

6. Ha 3auéTax u ak3amene CTyAeHTaM NPeANaraeTcs NPOMUTaTh 663 CrioBaps HEHaKOMbIN
TEKCT, B KOTODOM €My MOryT BCTPETUTLCA HEU3BECTHbIE eMy cnosa. [ns Toro, utobbl
NPUYNUTL CTYREHTOB K YTEHUID TEKCTOB C OXBATOM OBWEr0 COAepKaHus, B KaXgoMm
KOHTDONBHOM 3alaHWN BBIRENAETCA OAMH WM Apa ab3aua TexcTa ANA NPOBEPKA YMEHWS
uuTath 6e3 CnoBaps, MOHMMATL OCHOBHYIO MBICTTb, M3NIOKEHHYIO B ab3alle.

7. BbiNOMHEHHbIE KOHTPOSbHbIE PabOTLI HanpaBNsATe A4NA NPOBEPKM M PELIEH3MPOBAHMS B
VHCTUTYT 8 YCTEHOBNEHHLIE CPOKW.

8. Ecrm KonTponbHan paboTa BuinonHeHa 6e3 COBMIAEHUA YKasaHMit UMK He NONHOCTLIO,
0OHa B03BpaLLaeTCs CTYAeHTY 6e3 nposepky.

9. KoHtponkHele paboTst fOmKHbI ObITb NPUCAHLI HE MO3HEE YeM 3a B HEfenk 1o
Ha4ana ak3ameHaLWOHHON CECCHH.

IV. Wicnpasnetine KOHTPONLHOK paboThbi Ha OCHOBe peuensnu

1. Tlo nonyyexmo T peyeHseHTa NPOBEPEHHOM UM KOHTPONLHOW PaboTbl BHUMATENBHO
npoYMTaiTe PELEH3Wio, 03HAKOMbTECH C 3aMENaHMAMM DEUEH3eHTa M NpoaHanmaupyiTe
OTMEYeHHbIe B paboTe owmbru.

PYKOBORCTBYSICb  yKa3aHWAMM peLeH3eHTa, npopaboTaiiTe 3aHOBO He BrioNHe
YCBOBHHbI Bamu yueGHbiti Matepuan. Bce npeanoxeHusi, B KOTOPbIX Bbinu 06HapyKeHb!
opchorpacueckue 1 rpaMMaTiyeckue OwMOKM UMM HETOYHOCTW fepesoaa, nepenimTe
Ha41CTO B NCNPABIIEHHOM BAE B KOHLE KOHTPONbHOI paboTs!.

3. Tonbko riocrie Toro, kak GyayT BbINONHEHL! BCE YXa3aHWA PELEH3EHTa W UCnpasneHb!
BCE OWMOKM, MOXHO NPUCTYNUTL K M3Y4eHMI0 MaTepuana o4epeaiHoro KOHTPOMBHOO 3afaHmA
¥ €70 BLINONHEHWIO,

4. OTpeueH3npoBaHHbie KOHTPONbHIE paboTel SBASIOTCA y4eBHbIMU LOKyMeHTaMu,
KoTOpble HEOBXOAUMO COXpaHATb; MOMHMTE O TOM, YTO BO BPEMA 3a4éTa WNW 3K3aMeHa
NPON3BOAUTCS NPOBEPKA YCBOGHMA MaTepuana, BOWELWEro B KOHTPONbHbie patoThl.

V. Moaroroska k ak3aMeHam 1 3a4€tam
B npouecce noaroToBkw k 3a4éTam 1 3k3aMeHam PeKOMEHAYETCS:
a) MOBTOPHO MPOYUTATL W NIEPEBECTM HA PYCCKUM A3bIK T@ TEKCTbI, KOTOPbIE NMOKA3anmch
Bam Haubonee TpyaHbIMM; -
6) npoBepuTL YCBOEHNE BaMu BLINUCAHHBIX COB W BLIPAKEHWH, BXOAALUMX B NEKCHYECKAI
MUHVMYM, NOBTOPUTL rPAMMaTHHECKVE NPABMNA, BXORAWME B KOHTPOTbHbIE PaBoThbl.
8) POCMOTPETH NO OTPELEHIVPOBaHHBIM KOHTPONbHEIM PABOTAM OTMEYEHHBIE B HIX OLLMGKM.
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KOHTPOItbHAS PAGOTA Ne 1

ﬂp_em.qe YEM BLINOMHATL KOHTPOMbHYI0 paboTy, npopaboTaite criepylowmin rpammary-
YecKuil MaTepuat,
1. CKnoHeH1e UMEH CyLeCTBUTENbHbIX.
2. CKNOHeHMEe MM4HBIX ¥ NPUTSKATENLHBIX MECTOUMEHWH.
3. O6pa3oBanme HacTosLLero BpeMeHy (cnabble, cuibHbie, BO3BPATHBIE, MOAANEHbIE FNAronbt).
4, ObpasoBaHue NpoileSLLero BPEMEHU NPETEPUTYM.
5. Obpasosanue bypyiero BpemMenn.

1 BapuauT

1. Packpoitre ckoBku 1 ynorpebuTe crosuime B ckobkax cymeCTauTeanble B HYXHOM nianexe.
1. Der Warter fiittert ... (der Bér).

2. Die Leute glauben ... {der Politiker) nicht.

3. Im Wort fehlt ... (ein Buchstabe).

4. Der Brieftrager bringt ... (die Frau) ... (das Péckchen).

5. Wir danken .. (dre He|fer)

I.BcTaBbTe HEQOCTAKIME MHUYHBIE MecToumeva B 1-3 npeanoXeHMsX M MpUTAXa-
TenbHbIe MECTOMMEHNA B 4-5 npefnoXeHuax.

1. Kommst du morgen? Dann gebe ich ... das Buch. ... ist sehr interessant.

Gib... ... zuriick, wenn du ... gelesen hast.

2. Hier sind herrliche Apfel aus Tirol, meine Dame. Ich gebe ... ... fiir einen Euro fiinfzig das
Kilo. ... sind sehr aromatisch. :

Leg ... gleich in den Kiihischrank, sonst werden ... schlecht.

3. Geh zu den alten Leuten und gib ... die Einladung. ... freuen sich bestimmt, wenn ... ... bekommen.
4 Wir sind in ein anderes Hotel gezogen. ... altes Hotel war zu laut.

5. Die Mutter fragt:* Habt ihr ... Sachen schon ausgepackt?”

Hl. Tnaronks 8 ckobxax nocrasuve B COOTBETCTBYIOLLEM NULIE ¥ “uCTIe Présens.
nepesenure NpeanoxXexus.
. {héren) du morgens die Végel?
2 Der Junge ... (streiten) mit den Madchen.
3. Der Gast .. (treten) in die Wohnung:
4, Sie .. (verlassen) sich nicht gem auf ihn. ... (verlassen) du dich denn auf ihn?
5. Wir ... (sprechen) sofort mit dem Chef. Wann sprichst du mit ihm?

IV. Fnaronbl, faHKbIe B CKOGKaX, N0CTaBLTe B COOTBETCTBYIOUIEM Nuue 4 Yucne Prasens.
OBpatuTe BHUMaHMe HA CKNOHEHHE MeCTONMEHKA Sich. ﬂepesenwre npeanoxeHus.

1. Wir ... (sich ausruhen) nach der Wanderung.

2. Die Kinder .. . (sich beschaftlgen) mit einer Spielzeugeisenbahn.

3. ... (sich treffen) ihr jede Woche im Cafe?

4. W .. . (sich unterhalten) gem mit dem Biirgermeister.

5. Ich ... {sich drgern) {iber seine Antwort.

V. Fnaronbi B ckobkax nocTasbTe 8 COOTBETCTRYIOLIEM Nuuie M Yucne Prasens, OBpatu-
Te BHAMaHKe Ha OTaensieMble ¥ HeOTAeNReMble NpUcTaBky. flepeseauTe npeanoxeHus.
1. Der Zug ... (ankommen) in London um ein Viertel vor acht.

2. Seit einigen Tagen ... (nachdenken) wir iber deinen Vorschlag.

3. Wann .. (veriassen) ihr die Universitat?

4 Der Arzt . . (verschreiben) meinem Vater eine Arznei gegen Kopfschmerzen.

5. Sie ... (zuschliefsen) die Tir.



VL. Tnaronst B cKoGKax nocraBbTe B COOTBETCTBYloweM nuue M uucne Prisens.
MepeBeauTe NpeANOKeHMUA.

1. Momentan habe ich es sehr eilig, ich ... {kbnnen) nicht bleiben.

2. Du ... (miissen) ins Bett.

3. Du ... {diirfen) nicht rauchen.

4. ... (wollen) ihr sehen, wer kommt?

5. Er ... (sollen) einige Tage im Bett bleiben.

VIl Fnaronsi B ckoBKax nocTaBbTe B COOTBETCTBYHOWIEM NUUE ¥ Yucne Prateritum.
1. Er ... (rennen) gestemn Hals {iber Kopf in die Schule.

2. In der Nacht ... {schneien) es stark.

3. Die Konferenz ... (stattfinden) in der vorigen Woche statt.

4. Da ... (einfallen) mir plotzlich ein schoner Witz.

5. Es ... (werden) sehr schnell dunkel.

VIil. Tnaronb! B ckoGkax nocTaBbTe B COOTBETCTBYIOWEM NMtie U Yucne Futurum.
1. Die Mannschatt ... (abreisen) erst am Montag.

2. Sie muss es selbst schaffen, ich ... (helfen) ihr nicht.

3. Zwei Wochen im August ... (verbringen) unsere Familie am Meeresstrand.

4. ... (fliegen) du bald nach Berlin?

5. Das ... (passieren) wahrscheinlich nicht,

IX. MpovuranTe Texct. NepenuwuTe n nepesenute aésaubl 1,2 NMCEMEHHO.
Bundestagswahlen

A\ilélﬁ vier Jahre lduft die Ledislafumerigde des Deutschen Bundestages ab; vorher miissen
NeuWaflen %glfi@n%?n ‘Scfion glcé%we Gmﬁr ﬁnd;g.eﬁbgﬁallew/arwv staltungen statt. Die
Parteien schickeh inte prominéntéSteR Bolitkel ! dié Vyépay'e;/sa %en, /ga;?it sie in ihre,
Partei méglichst viele Wahlerstimmungen gewinnen| 27 #®¢/ re#es 2 A4 [2rni £ 2

Sonntag ist Wahltag. Ab 8 Uhr sind die Wahllokale gedfinet. Die Wahlberechtigten, das sind alle
Blrger {iber 18 Jahre, gehen in ihr Wahllokal und geben dort ihre Stimme ab, indem sie auf dem
Stimmzette! den Namen des Kandidaten oder der Partei ankreuzen, der sie ihr Vertrauen schenken.
Dann falfen sie den Stimmzettel, stecken ihn in einen Umschiag und werfen diesen in die Wahlume.
Um 18Uhr werden die Wahliokale geschlossen, und 6ffentliche Stimmenauszahlung beginnt. Meistens
liegen nach 19 Uhr schon die ersten Hochrechnungen vor, die dem endgliligen Wahlergebnis
Ziemlich nahe kommen. Gegen 21 Uhr kann bereits das inoffiziefle Endergebnis vorfiegen, nach dem
man sich schon ein Bild von der zukiinftigen Zusammensetzung des Bundestages machen kann.

Wenn ein paar Wochen spéter der neu gewshite Bundestag in Berlin zusammentritt, wird
zunachst der neue Bundestagsprésident gewahlt. Seine erste Amtshandlung ist es, die Wahl des
neuen Bundeskanzlers zu leiten. Der Bundeskanzler wird vom Plenum des Bundestages gewshit.
Den Kandidaten schlagt der Bundesprésident auf Grund des Wahlergebnisses vor. Es ist immer
der Kandidat, der Aussicht hat, die meisten Stimmen der Abgeordneten auf sich zu vereinigen.

Der Bundeskanzler stellt die kommende Regierung zusammen und bestimmt die Richtung
der Politik.

Die Legislaturperiode - CPOK CO3biBa

Die Wahliveranstaltung - npeagbibopHasn kamnanus
Die Wahlerstimmung - rofnoca usbuparenen

Das Wahllokal - u3bupatenbHblid y4acTok

Der Wahlberechtigte - IMEIOLYMIA NPaBO rOfI0COBaTHL
Die Stimmenauszahlung - noacuéT ronocos

Vorliegen - BbiTb MPEACTaBNIEHHbIM

Die Zusammensetzung - cocTas
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Die Amtshandlung - op1uHancHoe fecTBIe
Aussicht haben - UMETb NEPCNEeKTUBY
der Abgeordnete - fenytar

X. OTBeTbTe Ha BONPOCH! K TEKCTY NUCLMEHHO.

1. Wann finden Wahlveranstaltungen statt?

2. Von wem wird der Bundeskanzler gewahit?

3. Wie ist die erste Amtshandiung des neu gewahlten Bundestages?

2 Bapuant

. Packpoitre cxobku u ynotpeCute croAwme B cxoﬁlgax CYWECTBUTENLHBIE B HYXHOM Nagexe.
1. Der Wissenschaftler beobachtet ... (der Affe).

2. Wir gratulieren ... (der Freund) zu dem Geburtstag

3.ichhabe ... (dem Name) vergessen, /

4. Der Chef diktiert ... (die Sekretérin) ... (ein Brief).

5. Die Wirtin begegnet ... (die Mieter). P

Il. BctapbTe HeaoCTalolMe NYHbIE MECTOMMEHHA B 1-3° npep,ncx(eumx ¥ NpuUTAXa-
TeNnbHbie MECTOUMEHKS B 4-5 npeanoXeHusX.

1. Besuchst ... deinen Bruder? Glb . bitte dieses Geschenk. ... ist von meiner Schwester. Ich
glaube sie mag .. ,

2. Kommst du morgen mit in die Disko?" ,... weil noch nicht. ... rufe ... heute Abend an und
sage ... Bescheid." _

3. ,,Also Herr Maier, ich sage ... jetzt noch einmal: Drehen ... das Radio etwas leiser!" ,Aber
ich bitte ..., Herr Miiiler, stort ... das denn?*

4. Meine Eltern haben ... Schiafzimmer meinem Zimmer gegentiber.

5. Hierist ... Handtasche und ... Portmonee®, sagt der Vater.

Wil Tnaronbi B cxobKax nocraBhTe B COOTBETCTBYWLIEM nuue M uucne Prdsens,
nepeaegure NPeANOXeHHs.

1. ... (iben) du immer laut?

2. Der Sporﬁer - (reden) mit dem Trainer.

3. Was - (raten) duihm?

4, Wir .. (schlafen) immer bis sieben. Wie lange ... (schlafen) du?

5. lch ... (tragen) den Koffer . (tragen) du die Tasche?

{V. Fnaronbi, nannble B cxoﬁxax, noCTaBLTe B COOTBETCTBYIOWEM nuLie u yucne Prisens.
OB6patTe BHHMaHMe Ha CKNOHeHNe MecToUMEHUS sich. [lepeseanTe npeanoxXeHus.

1. Der Student ... ¢sich-bemiihen) um ein Stipendium.

2. Der Junge .. (S|ch fiirchten) vor der Dunkelheit.

3. Wann ., (sxch trennen) du endlich von deiner Freundin?

4, Wir ... (s:eh verstehen) immer gut.

5. Ruth ... (sich interessiereq) fiir Sport.

V. naronsi B ckofkax nocTaBbTe B COOTBETCTBYIOWEM NKue 1 wucne Prasens. OGpatu-
Te BHAMaHUE Ha OTAENAeMble U HeoTAensembie npucTaeky. lepesennTe Npeanoxexus.
1. Wen ... {mitnehmen) du?

2. Heute abend ... (anrufen) ich meine Freunde.

3. Du ... (zerstdren) unsere Freundschaft!

4. thm ... (gelingen) immer alles.

5. Wir ... (einpacken) die Geschenke.'

Vl. Tnaronbl B cKkobKax nocTaBbTe B COOTBETCTBYIOlieM nuue U yucne Prisens.
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MepeBeanTe NpeanoXexus.

1. Meine Freundin ... (kdnnen) gut Ski laufen.

2. Mein Vater ist krank, ich ... (missen) nach Hause fahren.
3. Hier ... (diirfen) man nicht laut sprechen.

4, Er ... {wollen) uns heifen.

5. ... (sollen) wir hier bleiben?

VII. Fnaronb! B cko6kax nocTaBbTe B COOTBETCTBYIOWEM nuLie U wncne Priteritum.
1. Das Femsehen ... (bringen) gestem ein interessantes Programm.

2. Wir ... (begegnen) gestern im Konzert unserer Lehrerin.

3. Der Zug ... (abfahren) vom Bahnsteig 3.

4. Die Familie meines Freundes ... (umziehen) am Wochenende.

5. Ich ... (sein) den ganzen Tag in der frischen Luft.

VIIl. Tnaronb! 8 ckobKkax nocTaBLTe B COOTBETCTBYIOLIEM NuLe U yncrie Futurum.
1.... (halten) du auch das Wort?

2. Ich bin sicher, es ... (gefallen) Ihnen in dieser Stadt.

3. Wann ... (einziehen) ihr in die neue Wohnung?

4. ... {zurick sein) du nachsten Mittwoch?

5. Die Arbsit ... (sein) knapp.

1X. Npouuraitre Texct. [lepennwnTte v nepeseaute abaalbl 2,4 TKCbMENHHO.
Die Berliner Mauer

Am 13. August 1961 sperrte die DDR ihre Grenze zu West-Berlin. Nachts zog man einen
Stacheldraht zwischen Ost- und West-Berlin. Man blockierte die StraBenverbindungen zum
Westen und kappte die deutsch-deutschen Telefonleitungen.

Bald danach ersetzte man den Stacheldraht durch eine Mauer. In den néchsten Jahren
perfektionierte man die Absperrung noch weiter. Anfang der 80er Jahre ersetzte man
schiiefllich die alte Mauer durch glatte Betonwande. Die bis zu 4,20 Meter hohe und 160
Kilometer lange Mauer schniirte West-Beriin ringsherum ein. Zusétzlich legte man Graben und
Panzersperren an. Zur Uberwachung der Grenze errichtete man Beobachtungstiirme.
Zwischen 1961 und 1989 erschossen Grenzpolizisten fast 80 Menschen an dieser Mauer.

In der Bundesrepublik gedenkt man jedes Jahr am 13. August der Menschen, die
Grenzpolizisten bei Fluchtversuchen erschossen oder verletzt haben.

Wahrend der friedlichen Revolution im Herbst 1989 rissen Ost-Berliner Demonstranten
Teilstlicke der Mauer heraus. In den néchsten drei Jahren entfemte man die Berliner Mauer
ganz. Mit dem Abriss der Berliner Mauer zerstorte man auch die bunten Bilder auf der Mauer.
Anonyme Kiinstler hatten die Wande mit Graffiti bemalt. Viele Mauerstiicke versteigerte man.
Das Geld verwendete man fiir humanitére Zwecke.

Nach und nach stellte man die alten Telefon- und StraBenverbindungen zwischen Ost- und
West-Berlin wieder her.

kappen oTpybartb
perfektionieren YCOBEPILEHCTBOBATD
der Stacheldraht KOMIOYas npoBonoka
die Panzersperren MPOTUBOTAHKOBOE 3arpaxaexve
die Uberwachung HaA30p, KOHTPONb
erschieflen paccTpenaTts
gedenken YTUTb NaMsATb
entfernen yaanatb
der Abriss CHOC
- versteigem NpoJaBath C ayKuMoHa




KOHTPONbHAS PABOTA Ne2

Lins BLINONHEHWA KOHTpOnLHON paboThl Ne2 Bam neobxogumo npopaBoTath cregyloime
TEMbI N0 FPaMMaTHKe: ‘

1. MHOXECTBEHHOE YMCNIO MMEH CYLLECTBUTENLHLIX,

2. CroxHble CyijeCTBUTENbHBIE., - .

3. Npepnorn Akkusativ, Dativ, Akkusativ und Dativ, Genetiv.

4. HeonpeaenéxHo-niyHoe MecToumeHue man. Man ¢ MofianbHBIMU Fnaronam.

1 Bapuanr

I. Haitaute owubkn B chopme MHOXECTBEHHOrO uucna. Hanuwmre nocre Kaxaoro
CYILieCTBUTENLHOTO (POPMY OUHCTBEHHOTO YKCIIA U YKAXKMUTE ONPeAen&HHbLIN apTHKNb.

Hunde, Tagen, Absolvente, Redakteure, Rander, Arme, Wélde, Taten, Gebaude, Gérten.

iI. YnoTpebuTe | COWHbBIE WMEHA CYWECTBHTENbHbIE C onpe.qeneuubm apTUKnem.
MonyepxHuTe. -8 CROKHBLIX - CYW|ECTBATENbHLIX OCHOBHOE CNIOBO M onpegenure
COCTaBHbIE YACTH CROXHLIX UMEH CYU{eCTBUTENbHbIX.

Muster: das Ubungsbuch= die Ubung + das Buch -~ -

Deutschunterricht, Telefonnummer, TlSChdeCk&, Zahnschmerzen Sonnenlicht, Wandspiege!,
Schulgebdude, Sommerferien.

lll. Pacnpefienute cRefylouMe WMEHa CYWECTBUTENbHbIE NO TNy o6pasoBaHks
MHOXECTBEHHOTO NuLa:
| Tun: -e oder “-e
Muster: der Zweig — die Zweige
die Hand - die Hande
IFvn: - (e)n
Muster: der Junge - die Jungen
der Pianist - die Pianisten
il mn: -er oder “ er
Muster: das Bild — die Bilder
das Blatt - die Blatter
IV Tun: 6es cydukcos
Muster: der Arbeiter - die Arbeiter
: der Garten — die Garten
V1 -s
Muster: der Kiub - die Kiubs

Das Tuch, der Biologe, die Nuss, der Strauch, das Auto, der Koffer, der Pullover, die Mitte, der
Jager; das Heft, der Staat; der Franzose das Cafe das Meer, das Land, der Gipfel, das Marchen.

{V. HazoBuTe MHOXECTBEHHOE YUCNO CReayuUX MMEH CYWECTRUTENLHbIX:
Der Anzug, das Auto, die Arznei, der Hase, das Jahr, das Ergebnis, der Fernseher, der Gott,
der Brief, die Studentin.

V. UMeHa cylecTBuTeNbHble B ckobkax ynoTpeOuTe B HYXKHOM nafexe, yMuTbiBan
ynpaenexus npegioros. Nepereaute NpenoKeHus.

1. Mein Schulweg geht durch (der Park).

2. Peter kommt aus {die Schule). -

3. Trotz (die Krankheit) sieht sie heute sehr gut aus:
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4. Warum steht dieser Tisch in (die Mitte)? Stelle ihn an (das Fenster)!
5. Mit (die U-Bahn) kann ich schneller das Zentrum erreichen.
6. Wegen (der Sohn) bleibe ich heute 1anger in der Stadt.

V1. [naronbl B ckoBkax noctasbTe B HYXHOM JIMLE ¥ “KChe,

1. In der Deutschstunde (iibersetzen) man viel aus dem Deutschen ins Russische und aus
dem Russischen ins Deutsche.

2. Man (laden) heute viele ausldndische Gaste zu diesem Feiertag ein.

3. Zuerst (lesen) man diesen Text, dann (stellen) man Fragen zu diesem Text.

4. Auf der Strae (sehen) man viele Autos.

5. In der Stadt (bauen) man ein groRes Shoppingcenter.

6. Hier (verkaufen) man seit diesem Jahr alle nétigen Haushaitsartikel.

7. Wenn man viel (rauchen), (fiihlen) man sich nicht besonders wohi.

Vil.Mnarons! B ckobxax nocrasbTe B HYyXHOM nuue U yucne. MNepeBenuTe NpeanoxeHun.
1. Man (diirfen) hier nicht laut sprechen, weil mein Kind im Nebenzimmer schiéft.

2. Wenn man tiichtig an der Sprache arbeitet, (kdnnen) man grofle Fortschritte machen.

3. Wenn man nicht viel Geld verdient, (miissen} man sparen.

4. Da es in der Nahe sehr viele Schulen gibt, (diirfen) man auf dieser Strae nur mit 40 km
pro Stunde fahren.

5. Man (kénnen) diese Arbeit in einer Woche erledigen.

6. Man (sollen) diese Aufgabe bis Juni erfiillen.

. VIIL. Npovuraitte Texcr. MepenuwmTe 1 nepeBeauTe ab3aubl 1,3 NMCLMERHO.
Ein Englander in Paris

Ein Englander kam nach Paris. Er sprach nur englisch und konnte Ieoder kein Wort Franzo-
sisch. Noch an demselben Tag schickte er eine SMS an seine Frau. Er schrieb; "Gliicklich
angekommen, gesund. Schreib bald. Adresse ..." Ja, wie war aber die Adresse seines Hotels?
Er fragte nach der Adresse, lieB sie sich ausschreiben und schickte diese spéater an seine Frau.

Nun, was sollte er jetzt tun? Sollte er sich nicht die Stadt ein wenig ansehen? Er ging auf
die Strafle hinaus. Neben der Tiir des Hotels standen zwei groRe Baren. Das merkte er sich.

Der Englander ging langsam die Strafie hinunter. SchlieBlich kam er zu einem Restaurant.
Er hatte Hunger. "Wenn ich dem Keliner mit dem Finger auf der Karte zeige, was ich essen
mochte, wird er mich gewiss verstehen. Ich brauche gar nicht zu fragen, was es kostet. Ich
gebe ihm einfach einen groBen Geldschein und er bringt mir den Rest".

So dachte der Englénder und ging ins Restaurant. Dort war es fast leer. Er setzte sich an
einen Tisch und schaute sich um. AuBer ihm befanden sich in dem Raum zwei junge
Madchen. Sie salien beim Kaffee.

Der Kellner brachte dem Englénder die Karte. "Das, das und das", zeigte der Englénder.
Der Kellner machte grofle Augen, sah den Gast erstaunt an, sagte aber kein Wort. Nach fiinf
Minuten brachte er ihm drei Suppen, sonst nichts. Die Madchen am Nachbartisch lachten . Es
war ihm sehr unangenehm.

Vom Restaurant aus ging der Englénder ins Kino. Als er am Abend ins Hotel zuriickkehren
wollte, war es schon spét. Er ging die Stralle hinunter, fand aber sein Hotel nicht. Da ging er
die StraRe wieder hinauf. Er sah mehrere Hotels. Aber nirgends standen Baren an der Tir.
Man hatte sie gewiss am Abend hineingetragen.

Wie solite er jetzt sein Hotel finden? Die Straflen waren leer. Schon das vierte Mal ging er
an einem Polizisten vorbei. Der Polizist wurde auf ihn aufmerksam. "Es fehite noch, dass man
mich verhaftet”, dachte der Englander und frat in das erste beste Hotel. Von hier aus schickte
er noch in derselben Nacht eine SMS an seine Frau: "Schreibe sofort, wo ich in Paris wohne".
Am néchsten Tag bekam er die Antwort.
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IX. OTBeTLTE Ha BONPOCHI K TEKCTY RUCLMEHHO.

1. Wie wollte der Englander das Essen bezahlen?

2. Warum konnte der Englander sein Hotel nicht finden?

3. Von wem und wie erfuhr er wieder seine Pariser Hoteladresse ?

2 gapuant \/

|. Haipgure ownbxu B ¢hopMe MHOXecTBeHHOTO uucna. Hanmwwrte nocne kakgoro
CYLECTBUTENbLHOG HOpMY eANHCTBEHHOIO YNCHa W YKaXUTe onpeaenéHHbIi apTUKIb.

Monaten, Mauser, Professbr’, Nerve, Orte, Staate, Felder, Stadten, Bilde, Hande.

IIl. Ynotpébute CrOXHble MMeHa CYWeCTBATENbHbIe C ONPEJENSHHLIM apTHUKNEM.
NogvepkHuTE B CNOWHLIX CYWECTBATENbHLIX OCHOBHOE CNIOBO W onpedenute
COCTaBHbIe YacTH CIOXKHbLIX HMEH CYLIECTBUTENbHBIX.

Muster: das Sommerwetter = der Sommer + das Wetter
Schneemann, Fragebogen, Arbeitskleidung, Bockwurst Wasserpflanze, Zlgarettenschachtel
Sportzentrum, Feldmaus.

. Pacnpegenute cnefyroujue -MMeHa cyuqec'rawrenbume no Tuny o6paioBaHus
MHOXeCTBEHHOTO nuua: ok

| Tn: - oder “-¢
Muster: das Heft — die Hefte
der Eindruck — die Eindriicke
Il Tvn: - (e)n
Muster: der Affe ~ die Affen
der Bar - die Baren
11l Twn: -er oder “-er
Muster: das Haus— die Hauser
das Kleid — die Kieider
IV Tun: 6es cyddmrcos
Muster: der Kritiker — die Kritiker
der Dampfer — die Dampfer
Vv -s
Muster: der Park — die Parks

Die Endung, das Verb, der Artikel, das Buch, das Rad der Ochs, der Gast, der Kuchen, der
Gott, der Muskel, der Fels, der Park, das Regal, das Lied, das Zlmmer das Kino, die Insel, das
Zelt, der Fluss. , ,

IV. HasoBHMTe MHOXECTBEHHOE YUCNO creayiowinX HMEH cyu;ecrswrenbumx
Der Falke, das Ohr, die Stadt, das Museum, die Antwort, das Prinzip, die Gabel das Haus, der
Kugelschreiber, der Lowe.

V. UmeHa cyujecTBUTENbHble B ckoGKax nocraebTe B nymou nagiexe, y4uTiBas
yripaBneHue npeanoros. Mepeseaute npeanoXexus .
1. Die Familie sitzt auf (die Temasse) und isst zu Mittag.
2. Statt (der Paragraf Nr.1) habe ich den Paragrafen Nr.2 gelesen.
3. Bei (meine GroReltern) wohne ich fast den ganzen Sommer.:
4, Mein Vater fahrt fiir (ein Tag) nach Bonn.
5. Um (die Ecke) befindet sich unsere Schule.
6. Wir gingen immer (die Strale) entlang und kamen endlich zu (eine Burg).



V1. [naronbi B ckobKax nNOCTaBbTe B HYXHOM NMLE ¥ YuCne.

1. Man (mitteilen), dass eine ausldndische Delegation in unsere Stadt kommt.

2. An unserer Universitt (studieren) man viele Facher: angewandte Mathematik, Geschichte,
Deutsch, darstellende Geometrie, Okonomie u.s.w.

3. In diesem Werk (produzieren) man verschiedene Autos.

4. Wenn man in eine fremde Stadt (fahren), (sehen) man viele Sehenswiirdigkeiten.

5. In Deutschland (sprechen) man nicht nur deutsch, sondern auch englisch.

6. Bevor man sich an den Tisch (setzen), (waschen) man sich die Hande.

7. Wenn man Zahnschmerzen (haben), (gehen) man zum Zahnzart.

VH.Mnaronb! B ckobKkax nocTaBbTe B HYXKHOM nKue U uuche. Mepesegure npeanoxeHns.
Man (diirfen) in diesem Restaurant nicht rauchen.

Warum (kénnen) man dieses Auto in dieser Werkstatt nicht lackieren lassen?

Man (missen) um 9 Uhr an Ort und Stelle sein.

Man (dirfen) vor diesem Geschéaft parken.

Man (kdnnen) diesen Zahn noch retten.

. Wie {sollen) man diese Ubung machen?

S e o

IX. Mpounraiire Tekct. Mepenuwnte U nepeseaunte ab3aubi 2,3,4 nucLMeHHo.
Wie alt ist der Regenschirm?

Die ersten Schirme, mit denen sich die Menschen vor den heilen Sonnenstrahlen
schiitzten, waren wohl aus groRen Blattern angefertigt. Spéter wurden sie aus Zweigen oder
aus Bast geflochten, noch spater iiberzog man sie mit Seide oder Papier.

Im alten China - vor einigen Tausend Jahren - galt der Schirm als Zeichen der Wiirde. Man
trug ihn hohen Personlichkeiten voran. Wenn es eine sehr hohe Persdnlichkeit war, so war
auch der Schirm sehr hoch. Es gab damals Schirme, die bis zu vier Stockwerke hoch waren!

In Indien war der Schirm ebenfalls ein Zeichen der Wiirde. Wenn die Maharadschas hoch
oben auf buntbemalten und wundervoll geschmiickten Elefanten zu einem Fest ritten, trugen
ihre Diener die Schirme auf langen Stdcken hinter den Elefanten her, damit die Firsten im
Schatten sitzen konnten,

Auch die alten Rémer kannten den Schirm. Die vomehmen Romerinnen besaflen Schirme
aus schdner Seide und manche Schirme waren sogar mit Gold und Silber geschmiickt.

Alle diese Schirme sollten die Menschen vor den heifen Strahlen der Sonne schiitzen.
Aber die Romer benutzten auch schon Schirme gegen den Regen. Sie waren mit Leder
iberzogen. Nur zusammenklappen konnten sie ihre Schirme nicht.

Das erfand erst im Jahre 1851 der Englander Samuel Fox. Als Herr Fox zum ersten Mal
mit seinem selbstkonstruierten Regenschirm in der Hand spazieren ging, blieben die Leute auf
der Strale stehen und lachten. Aber wahrend sie noch lachten, verschwand die Sonne hinter
grauen Wolken, und groBe Regentropfen fielen auf die Erde. Ein Platzregen begann. Die
Leute rannten nach Hause oder suchten in Hauseingdngen Schutz. Viele wurden durch und
durch nass. Herr Fox aber spannte seinen Regenschirm auf und setzte ruhig seinen
Spaziergang fort. Jetzt lachte er.

Bald wurden iiberall Regenschirme hergestellt. Sie sind ja auch wirklich sehr praktisch!

X. OTBeTbTe Ha BOMPOCHI K TEKCTY NUCHMEHHO.

1. Woraus wurden die ersten Schirme angefertigt?

2. Welche Schirme besalten die vomehmen Romerinnen?

3. In welchem Jahr und von wem wurde der erste Regenschirm erfunden, der vor Regen
schiitzen konnte?
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3 BapuanT

1. Haitpute owmbxu B hopMe MHOXECTBEHHOFO YMCNa. Hanumure nocne Kaxgnoro
CYUeCTBUTENLHOIO (bopmy EAMHCTBEHHOTO YMCNa W YKaXKTe OnpenenéHHLIN apTHKNb.

Wiinschen, Worter Miitter, Bandem Booten, Gefiihle, Fenstem, Mensche, Schiilemn, Tannen.

il. Ynotpebure CROXHbIE HMeHa CYWeCTBUTENbHbIE C ONpPENenéHHbIM apTUKNEM.
MoayepkHuTe B CROXHLIX CyllecTBUTENbHbIX OCHOBHOE CIOBO ¥ Onpenenute
COCTaBHbIE HaCTH CHOXHBLIX MMEH CYUIeCTBUTENLHbIX,

Muster: der Kindergarten= die Kinder+ der Garten

Kopfschmerzen, Ubungsbuch, Gummistiefel, Schaufenster, Hausnummer, Hochschule
Architekturmodell,

Hl. Pacnpepenute cnenymmue MMeHa cyllecTBUTENbHbIE MO TUNY OGpasoBaHus MHO-
XECTBEHHOTO NULa;

1 Tvn: -e oder “-e

Muster: der Tisch ~ die Tische
der Stuhl - die Stiihle

il Tun: - (e)n

Muster: die Schule- die Schulen
der Staat - die Staaten

10l vn: -er oder “- er

Muster: das Kleid- die Kleider
das Buch - die Biicher

1V Tvn: 6e3 cyddurcos

Muster: der Vater - die Vater
das Mittel - die Mittel

Vi -s

Muster: das Auto - die Autos

Die Séngerin, der Pianist, das Blatt, der Vorgang, die Frucht, das Fach, die Zahl, der Ort, der
Kalender, der Park, das Praparat, die Person, das Kino, das Veilchen, das Kleid, die Braut,
das Ei.

V. HasoBuTe MHOXECTBEHHOE YUCNO CNeAyOLHUX MMEH CYWECTBUTENbHbIX: .
Der Spatz, das Stadion, das Thema, die Wahl, das Taschentuch, der Her, der Vogel, das
Zeichen, der Garten, die Nacht .

V. Wmena cyulectBuTenbHLle B CkOOKax NOCTaBbTe B HYXHOM nazexe, y4HThbiBas
ynpaaneuuﬂ fipeanoros. lNepeseauTe npepnoxeHus.

Seine Wohnung besteht aus (zwei Zimmer).

Ich kaufe fiir (mein Freund) ein Geschenk zu (der Geburistag).

Statt (die Mutter) geht mein Vater heute in (das Lebensmittelgeschéft).

Nach (die Universitét) mdchte ich bei (eine Firma) arbeiten.

Unter (der Tisch) sitzt eine schone Katze.

Trotz (die Hitze) fahre ich auf (das Land).

. Tnaronbi B cxobxax nocTaBbTe B HYKHOM NULE U YMChe.
Wenn man in den Seminarraum (kommen}, {begriiien) man sich einander.
Man (zubereiten) viele schmackhafte Gerichte, wenn man Géste (erwarten).
Wenn man eine Wohnung (bekommen), (kaufen) man neue Mabel.

W= OO Rwh=



Im Sommer (baden und schwimmen) man viel.

Wenn man an die Tiir (klopfen), (6ffnen) man die Tir.

Wenn man genug Geld (haben), (konnen) man viel Inferessantes erleben.
Wenn man eine Reise (unternehmen), {mitnehmen) man oft viel Gepéck.

Il. Tnaronb! B cxobkax nocTaBuTe B HYKHOM nuue u yncne. Mepesequte npeanoXeHus.
Man (sollen) immer piinktlich sein.

Man (diirfen) hier nicht rauchen.

Hier (kdnnen) man gutes Bier trinken.

Man (miissen) immer ehrlich sein.

Warum (diirfen) man hier nicht singen?

Diese Aufgabe (kénnen) man sehr leicht losen.

DUAWNAE NOUTA

IX. Mpouwuraitre Texcr. MNepenviuure n nepeseauTe ab3aybi 3, 4, 6 NUCLMEHHO.
Junge Hose — alte Geschichte

Heute trégt fast jeder Jeans. Viele junge und auch ltere Leute kénnen sich gar nicht mehr
vorstellen, jemals eine andere Hose anzuziehen. Jeans sind immer noch modern, obwohl
diese "Superhose" schon mehr als 140 Jahre alt ist.

Erfunden hat sie Levi Strau. Als er im Jahr 1848 nach Amerika kam, hatte er sich be-
stimmt nicht gedacht, dass er einmal eine weltberiihmte Erfindung machen wiirde: die "Blue Jeans".

Levi StrauB, der den Beruf eines Schneiders gelernt hatte, war mit 18 Jahren aus
Deutschland nach Amerika ausgewandert, um dort, wie viele andere Menschen auch, sein
Gliick zu suchen. Seine Familie: Vater, Mutter und acht Geschwister musste er in der Heimat
zuricklassen.

Nach einer langen und beschwerlichen Schiffsreise war er schlieflich nach San Francisco
gekommen. Dort herrschte zu dieser Zeit das Goldfieber. Zu Tausenden kamen Menschen ins
Land, um in den Bergen und Fliissen nach Gold zu suchen. Aber Levi Straul war nicht nach
Amerika gekommen, um nach Gold zu graben.

Er trdumte davon, einmal ein eigenes Geschéft zu erdffnen, und so begann er, in einem
kleinen Laden als Verkaufer zu arbeiten.

Doch eines Tages brach in dem Laden ein Feuer aus und Levi verlor seinen Arbeitsplatz.
Da gab ihm ein Freund einen Rat: ,Geh doch zu den Goldgrabem, die brauchen dich. Du bist
doch Schneider, die Goldgréber kénnen ihre Hosen nicht selber reparieren und Frauen gibt es
dort keine".

So zog Levi StrauB los und wanderte zu Ful in die Berge. In einem kieinen Dorf bei
Sacramento baute er sich ein Hauschen aus Holz und begann zu arbeiten. Sein Geschéft ging
gut. Er kaufte alte Kleider, brachte sie in Ordnung und verkaufte sie wieder mit Gewinn.

Eines Tages wurde ihm zu einem giinstigen Preis ein groRes Stiick eines sehr festen,
blauen Baumwolistoffs angeboten. Er kaufte ihn und machte daraus Decken fiir die
Pferdewagen der Goldgraber. Aber niemand wollte sie kaufen. "Decken brauchen wir keine",
sagten die Goldgraber, "was wir brauchen, sind Hosen!"

Levi Straul erkannte sofort die Gelegenheit und machte aus dem blauen festen
Deckenstoff Hosen. Das war die Erfindung der ,Blue Jeans"

Sie wurde sofort in ganz Amerika ein Erfolg.

X. OTBeTbTe Ha BONPOChI K TEKCTY NUCHMEHHO.

1. Warum verlor Levi seinen Arbeitsplatz?

2. Welchen Rat gab ihm ein Freund?

3. Auf welche Weise wurde die ,Blue Jeans" erfunden?

16



KOHTPOINbHASA PABOTA Ne3

Lins BLINOTHEHWA KOHTPONBHON paboThl Ne3 Bam Heobxoaumo npopaboTath cnepyiowve
TEMb! N0 TPEMMaTHKe:

1. CKNOHEHWe npunaratenbHbIX 1 CTENEHW CPEBHEHNSA NPUNIaraTesbHbIX i Hapeyui.

2. Yucnurenbhbie.

3. CouunuTenbHbIe Coo3bl. g

4, CnoxHocoumHeHHoe npesnoxerme. Mopsgok CNoB B CNOXHOCOUUHEHHOM NPEANOKERUM.

Bapuant Ne1

I. MepenuwuTe 1 nepesenuTe NPeANOXeHNR.

1. Dieser Stoff ist ein Meter siebenunddreilig (Zentimeter) breit.

2. Zweiundsiebzig mai elf ist siebenhundertzweiundneunzig.

3. Das geschah in den achtziger Jahren des vorigen Jahrhunderts.

4, Der groBe russische Dichter A.S. Puschkin wurde am sechsten Juni s&ebzehnhunden-
neunundneunzig geboren.

5. Die ganze Familie mit Kindem und Enkelkindem versammelte sich am Welhnachtsabend
sie waren zu elft.

6. Zwei Drittel der Bevilkerung dieses Landes sind Stadtbewohner.

. HanwwwTe B CRefyloLIMX NPeRANOXEHWAX “MCNUTeNnbHule cnosamu. Tlepesegute
NIPE/NOXKEHHA NUCbMEHHO.

Er verdient 2400 Euro brutto.

Dieses Manuskript ist aus dem XV!. Jahrhundert.

Peter der Erste ist im Jahre 1725 gestorben

% der Bevilkerung dieses Landes sind Bauem.

Unsere Familie hat 2 Wochen in einem kleinen Bergdorf verbracht.

Beriin hat 3.317.000 Einwohner:

5+11=16

Die Géste kommen gegen 10 Uhr abends.

1}. MNepenuwuTe NpeAnoXeHUs U BCTaBbLTE NPONYIIEHHbIE OKOHYaHMS.

1. Auf dem hellgriin...Verlouruswaren seine vorsichtig... Schritte nicht zu héren.

2. Die dunkl... glatt... Haare fielen ihr halb iber das Gesicht.

3. Bella dachte an Moskau, an den nachtlich... Rot... Platz, den nachtblau... Himmel.
4. Diesen blad... Fehler kann aber jeder normal... Mensch tun.

5. Dann ging er durch das menschenleer... Foyer und verschwand.

6. Ich versuche, irgendwelche verniinftig... Worte zu finden, um alle zu Gberzeugen.

{ll. OnpegenuTe, Kakue U3 YKa3aHHLIX HIDKe NpUnaraTenbHbix MOTyT oﬁpasosblsarb cpas-
HUTENbHYI0 CTeneHb. BoinutmTe U nepeBesTe 3TH NpUNAraTeNnbHbIe Ha PyCCKHA A3bIK.
Attraktiv, ‘ausgiebig, bequem, blau, bdse, diinn, dunkel, ehrlich, einfach, gesund, geib, falsch,
heiB, .groB, lehriich, lustig, mager, obligatorisch, ohnmachttg rassig, rof, satt, schlank,
sehnsuchtlg, wunderbar, wumg, zentral, inhaltsreich, voll, elegant.

IV. O6pazsyiire cTeneHn CpaBHeHusi NPUNAraTenbHbIX.
Aktuell, bang, deutlich, egoistisch, farbig, geféhrlich, happig, kahl, lockig, malensch nass,
piinktlich, roh, stumpf, trefﬂlch verlasslich, wahr, zuganglich.

V. MocrasbTe npunaratenbHbie B CRedylowWux NPeanoXeHusix B Tpéx dopMax
CTeneHew CPaBHEHMA.
1. Peterist... (klug).
Helgaist ... .

PNHUTE WD =
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Magdalene ist ... .

2. DerSaftist ... (kalt).
Die Milch ist ... .
Das Bierist ... .

3. Deine Losung ist ... (gut).
Seine Variante ... .
thre Idee ... .

4, Das Fahrrad ist ... (teuer).
Das Mofaiist ... .
Das Rennauto ist ... .

5. Die Stadtoper ist ... (alt).
Das Heimatmuseum ist ... .
Das Rathaus ist ... .

Vi. CocTasbTe COXHOCOMMHEHHbIE NpPeANONEHMA M3 ABYX NPOCTbIX, UCNOML3YSK
yXa3aHHbie B ckobkax cotosbl. llepeBeanTe NpeanOXenns NUCEMEHHO.

Das Wetter ist heute wunderbar; ich gehe nicht spazieren (aber).

Meine Uhr ist pl6tzlich kaputt; ich bin zu spat gekommen (deshaib).

Diese Aufgabe ist nicht leicht; alle haben sie schnell und richtig gemacht (doch).

Die Lehrerin kommt in die Kiasse; die Stunde beginnt (und).

Ich muss schon gehen; es ist schon spét (denn).

Nina liest sehr viel; sie weiB viel (darum).

Alle miissen morgen friih aufstehen; die ganze Familie sieht lange fern (trotzdem).

If. BctaBbTe BMECTO TOYEK NOAXOAALIME 110 CMLICAY COYMHUTENBHbIE COKO3b1.
Die Mutter tadelt die Tochter, ... sie hat die Tasse zerschiagen.

Wir wollten unsere Freunde besuchen, ... unsere Tochter ist krank.

Mein Freund will auch ins Theater, ... er hat keine Zeit.

ich muss heute die Wohnung aufrdumen, ... muss ich noch Eink3ufe machen.
Sie geht immer in dieses Cafe, ... hier ist immer schone Musik.

Man kann das Fahrrad zur Reparatur bringen, ... man kann es selbst reparieren.

~ VIII. Mpounraiite TexcT. MNepenuwiTe u nepeseauTe ab3aubl 1,2,3 NHCEMEHHO.
Till Eulenspiegel und der geizige Meier

Im Dorf war die Sitte, die armen Leute mit Metzelsuppe zu beschenken. Miidtétige Frauen
legten dann wohl noch ein Wiirstlein oder ein wenig Fleisch in den Topf und gaben auch
reichlich Brot dazu. '

“In dem Dorf war aber ein geiziger Meier, der diese milde Gabe gem sparen und den
Bettelleuten den Bitiweg zu seinem Gehdfe verleiden wolite. So rief er eines Tages Till
Eulenspiegel, den Gassenbuben, mit gut gespielter Freundlichkeit heran und lud ihn ein, in
seinem Hause eine schone Metzelsuppe zu kosten.

Till folgte selbstversténdlich der Einladung. Da stellte der fitzige Meier eine groe Schiissel auf
den Tisch, in die er Brotrinden eingebrockt hatte. Das sah nicht begehrenswert aus. Till Eulen-
spiegel kostete davon und wollte dann gehen. Aber der Geizkragen hatte die Tur verschlossen.

"Habe ich dich deshalb hereingerufen, dass du meine schdne Suppe verachten sollst?
fubr er thn an. "ich sage dir, du kommst nicht friiher auf die Gasse, als bis du die ganze
Schilsse! geleert hast."

Ob nun Till wolte oder nicht, er musste die ganze Schiissel ausessen, denn sooft er
absetzte und sich ausruhen wollte, griff der Wirt nach einem Stecken und schlug ihn. Till
wiirgte also die ganze Schiissel voll hinunter und wurde danach krank.

~ Der boshafte Meier aber dachte: Der kommt mir nicht wieder und wird mir auch das andere
18
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Bettelvolk vom Leibe halten.

Einige Zeit darauf begegnete Till dem geizigen Meier. Der redete ihn ganz freundlich an:
“"Wie ist es, lieber Till Eulenspiegel, hast du nicht Lust, bei mir eine leckere Metzelsuppe 2u essen?“

"lch komme vielleicht frither, als dir lieb ist", sagte Till

"Sei nicht dumm, mein Bester, fiir dich habe ich immer eine fette Suppe ibrig, und an der
Zuspeise soll es auch nicht fehlen", sprach hohnisch der Geizhals.

"Ich werde kommen", antwortete Till, "dann sollen sich vier von deinen Hithnern um einen
Brocken streiten."

"Mir scheint doch, dass dir die Lust vergangen ist’, meinte der Meier im Weggehen und -
lachte iiber seinen grof&en Witz.

Till Eulenspiegel aber wartete nur auf eine Gelegenheit, dem Bauern einen garstigen
Streich zu spielen. Als die Hihner des Meiers sich auf der StraBe sehen lieRen, lockte er sie
mit Brocken an, die er ins Gras gelegt hatte. Die Hihner schluckten sie nach ihrer Weise
hastig hinunter und merkten nicht, dass je vier der Bissen mit Faden verbunden waren.

Da standen nun gegen hundert Hithner, immer vier zusammen und schluckten und zerrten
an den Brocken, ohne sie loswerden zu konnen. Der Meier musste sie alle schiachten. Nun
gab es auf einmal wohlfreie und gute Suppen im Dorf.

IX. OTBeTbTE Ha BONPOCHI K TEKCTY MUCLMEHHO.,

1. Was fiir eine Sitte war es im Dorf, in dem Till Eulenspiegel wohnte?
2. Was wollte der geizige Meier gem sparen?

3. Wozu fud er eines Tages Tilt Eulenspiegel zu sich ein?

2 BapuaHT

L nepenumwre 1 nepesegute NpeanoXeHuns.

1. Drittens: vergiss bitte nicht, die Blumen zweimal wéchentlich zu gieRen. °

2. Siebenunddreiig minus vierzehn ist dreiundzwanzig.

3. Der zweischnellste Laufer wurde mit der Sitbermedaille ausgezeichnet.

4.Es gibt dreierlei Himmelskérper: Fixsteme, Planeten und Kometen.

5.1ch habe es dir nicht einmal sondern hundertmal gesagt: mach die Tir zu!

6.Am sechzehnten Dezember siebzehnhunderisiebzig war der weltberuhmte deutsche
Komponist Ludwig van Beethoven geboren.

II. HanuwwTe B criefyiowux NPeANOXeHUsX YHCAUTENLHbIE CIOBaMH. nepeaenme npenn-Hue.
1. Ich hole dich in 20 Minuten ab und wir gehen spazieren.

2. Der Zahler dieses Bruches ist 13, und der Nenner ist 25.

3.6°3=18 -

4.Am 1. August 1914 begann der erste Weltkrieg.

5.1m Sommer ist hier die Tagestemperatur 24 Grad ber Null. :
6. Ich fahre nicht mit: 1. :muss ich mit meinem Vortrag bis zum Wochenende ferug sein, und 2.
finde ich das Programm-langweilig.

7.Diese Kaffeemaschine kostet 78,80 Euro.

8. Meine Eltern haben vor 25 Jahren geheiratet.

1il. Tlepennwnte npeanoxeHns U BCTaBbTE NPONYILEHHbIE OKOHYaHHUS.
1. Der beriihmt... Rockmusiker tritt morgen im Studentenkiub auf.
2. Eine der miide... Kellnerinnen hat das Essen an den ander... Tisch gebracht,
3. Ich schob meinen Sessel in die dunkl... Ecke und wartete, solange der fremd... Mann mit
jemandem telefoniert hat. :
4. In den schattig... Alleen des alt... Parks spielen Klein... und groR... Kinder.
5. Demn neuest... Roman des | jung... Verfassers wurde der erst... Preis verliehen.
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8. Vor dem Fenster unseres klein..., aber gemiitlich... Kinderzimmers wuchs eine ait... Fichte.

IV. Onpenenure, KakWe U3 YKa3aHHbIX HWXe NpunaratenbHbiIX MOryT o5pasosbiBaTh
cpaBHUTENbLHYI0 cTeneHb. BbinMuuTe ¥ NepeseauTe ITH NpunaraTenbHble.

Ahnlich, alt, angenehm, arm, beriihmt, breit, bunt, diinn, dick, erfolgreich, fieiRig, blank, flach,
gut, héflich, klug, langweilig, notwendig, niitzlich, plump, privat, roh, russisch, sanft, schlank,
tiirkisch, toll, wahr, wild, zahm.

V. O6pa3yitte crenenn cpaBHeHNA NpUnaraTenbHbIX.
Akkurat, blind, dankbar, effektiv, fett, glatt, hohl, karg, lesbar, matt, niedrig, plump, rasch, stolz,
trivial, verkauflich, wortkarg, zomig.

Vi.MloctaBsTe NpunaratenbHbie B CAEAYRWMX NpeanoXeHuax B Tpéx ¢opmax
crenexed CpaBHeHUA.

1. Das Auto ist ...(schnell).
Das Flugzeug ist ... .
DieRakete ist ... .

2. Die Maus ist ... (klein).
Die Bieneist ... .

Die Miicke ist ... .

3. DerFluss ist ... (tief).
Der See ist ... .

Der Ozeanist ... .

4. Australien ist ... (groB).
Afrika ist ... .

Asien ist ... .

5. Die Alpen sind ...(hoch).
Die Kordilleren sind ... .
Der Himalaja ist ... .

Vil. CocTaBhTe CAIOXHOCOMMHEHHBIE NPEANOXEHUA M3 [ABYX NPOCTbIX, MCNONbL3YA
yKazaHHble B ckobkax coross. Mepesenute npeasiokeHus.

Sollen wir die Hefte schon abgeben; sollen wir weiter arbeiten (oder)?

Meine Mutter fiihit sich nicht besonders gut; sie ist zur Arbeit gekommen (trotzdem).

Er halt immer sein Wort; man kann sich auf ibn immer verlassen (darum).

Ich rief meine Freundin an; ich wollte sie um 9 Uhr abholen (denn).

Ich hatte mich gut auf Stunde vorbereitet; der Lehrer fragte mich nicht (aber).

Der Wecker rasselt; ich stehe nicht auf und schlafe weiter (doch).

Meine Schwester war lange krank; jetzt sieht sie nicht besonders gut aus (deshalb).

Vill. BeTaBbTe BMECTO TOYEK NOAXOAALME NO CMLICHTY CONUHHTENbHBIE COHO3bI.

1. Geht ihr nach dem Unterricht gleich nach Hause, ... arbeitet ihr noch in der Bibliothek?

2. lch wollte mir dieses Kleid schon kaufen, ... ich hatte nicht genug Geld mit.

3. Meine Schwester studierte sehr lange Germanistik, ... kann-sie viel lber die Bundes-
republik erzéhlen.

4. Die Stunde ist zu Ende, ... alle laufen schnell in den Hof.

5. Mein alterer Bruder interessiert sich fiir Geschichte, ... will er Historiker werden.

6. Die Ampel zeigt rot, ... die Menschen bleiben an der Kreuzung stehen.

iX MpouuTaitre Texc. Mepenuwure ik nepeeaute absaus! 1,4 nUcbMeHHO.
Eulenspiegel tanzt auf dem Seil

Eulenspiegels Vater war friih gestorben. Da blieb die Mutter mit ibrem Sohn ganz allein,
und beide waren sehr arm. Till wollte nicht in die Schule gehen und nichts lernen. Er machte
20
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nur dumme Streiche. ' '

Eulenspiegels Mutter wohnte in einem kleinen Haus. Das stand an einem Fluss. Till war
jetzt neun Jahre alt. Zu dieser Zeit begann er, auf dem Seil zu gehen. Zuerst tat er es im
Hause, wenn die Mutter nicht da war. Einmal kam sie friiher zuriick und sah ihn auf dem Seil
iiben. Sie nahm einen Stock und wollte ihn schiagen. Till aber sprang durch das Fenster und
setzte sich oben auf das Dach, wohin die arme Mutter ihm nicht folgen konnte.

Nicht lange darauf fing er wieder an, auf dem Seil zu gehen und zu tanzen. Er band das
eine Ende des Seiles an das oberste Fenster im Hause seiner Mutter und das andere Ende an
ein gleich hohes Fenster in einem Hause auf der anderen Seite des Flusses. Viele junge und
alte Leute sahen das Seil und kamen an den Fluss, um Eulenspiegels Kunst zu sehen. Als Till
nun auf dem Seil hin und her ging, kam seine Mutter aus dem Dorf zuriick und sah ihn. Da
ging sie heimlich'ins Haus, nahm ein scharfes Messer, lief an das Fenster im oberen Stock
des Hauses und schnitt das Seil ab. Till fiel ins Wasser. Da lachten die Leute tiber ihn, und die
Jungen riefen: "Willst du ein Bad nehmen, Till? Bleibe im Wasser und bade ordentlich; denn
niemand hat es so nétig wie du!"

Kurze Zeit darauf zog Eulenspiege! das Seil aus einem anderen Hause iiber den Fluss.
Viel Volk, jung und alt, lief zusammen: denn alle wollten Eulenspiege! wieder auf dem Seil
tanzen sehen. Till sagte zu den Jungen: "Wenn mir jeder einen finken Schuh gibt, dann werde
ich euch mit den Schuhen ein hilbsches Kunststiick zeigen!* Die Leute glaubten ihm, und die
Jungen zogen ihre Schuhe aus und gaben sie Eulenspiegel. Es waren gegen achtzig linke
Schuhe. Eulenspiegel zog sie alle auf eine Schnur, legte sich die Schnur um den Hals und
stieg damit auf das Seil. Als er nun einige Spriinge gemacht hatte, schnitt er die Schnur
entzwei und warf die Schuhe vom Seil zur Erde, wo sie alle durcheinander sprangen. Jetzt
suche jeder seinen Schuh und ziehe ihn richtig an!" rief Eulenspiegel. Junge und Alte
sprangen herzu. Hier hatte jemand einen Schuh in der Hand, dort einer zwei. Der eine sagte:
*Das ist mein Schuh!* Der andere rief: ,Nein, er gehért mirl* Die Jungen packten einander bei
den Haaren und begannen, sich zu schlagen. Der eine lag unten, der andere oben..Der eine
schrie, der andere weinte, der dritte lachte. Es dauerte nicht lange, da waren die Alten
zwischen den Jungen und taten ordentlich mit. Eulenspiegel aber sal auf dem Seil, sah das
lustige Bild zu seinen FiiBen und lachte. "Wer zuletzt lacht, lacht am besten”, dachte er. Dann
stieg er vom Seil und lieB sich so bald nicht wieder auf der Strale sehen.

X. OTBeTbTE Ha BONPOCH! K TEKCTY MUCHMEHHO.,

1. Wo stand das Haus, in dem Eulenspiegel mit seiner Mutter wohnte?
2. Was fiir eine Kunst iibte Till jeden Tag? v

3. Wozu sammelte der Junge eines Tages linke Schuhe der Menschen?

Bapuanr 3

I Nepenuwute u nepeseauTe NPeNONEHUA. :

1.Heute ist der einunddreiRigste August, morgen am ersten September beginnt die Schule.
2. Tausende von Menschen versammelten sich in der Aula unserer Universitét.

3. Dieser Turm ist schon {iber einhundert Jahre alt. ‘

4. Zweihundertachtundvierzig durch vier ist zweiundsechzig.

5.Drei Viertel vor neun war ich schon an Ort und Stefle.

6.Geben Sie mir bitte zwei Dutzend Eier. ,
I.Hanuwure 8 cneayiowux npeAnoOXeHUsX uMCRUTENbHbie cnoBamu. [lepesegute
npeanoxeHus. o

1.Die 1. Endeckungsreise des Kolumbus begann am 3.08.1492.

2.Dieser Reisekoffer kostet 59,60 Euro. ,

3. Wien hat 2.060.000 Einwohner.
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4.Ich hole dich um 8.45 Uhr ab.

5.Die Gaste kommen gegen 9 Uhr abends.

6.Das Wasser kocht bei 100 Grad Celsius.

7.450-48=402

8.5/7 aller Studenten haben diese Priifung gut bestanden.

I, NepenuwuTe NPEANOXEHNA N BCTABLTE NPONYLIEHHBIE OKOHYaHUA.

1. Die Eltern der junge... Leute sind vom Lande gekommen.

2. Die Sonne schien durch die diinn... Vorhénge auf das blass... Gesicht.

3. Polizisten begannen erst den Kiihischrank und dann die {ibrig... Schrénke zu durchsuchen.
4. in der frisch... Luft lasst sich viel besser nachdenken.

5. Sie nahm den rot... seiden... Schal ab, den sie sich um den dick... Hals gewickelt hatte.

6. In den letzt... Wochen des Monats Juni machte ein franzdsisch... Tourist eine Reise durch
das schén... Osterreich.

IV. Onpepenure, Kakne U3 yKa3aHHbIX HWXKe NMpunararenbHbLIX MoryT obpa3oBbiBaTh
CpPaBHUTENbHYIO CTeneHb. BbinmwnTe n nepeBeaUTe 3TH ApUNararenbHbie.

Austandisch, bildhatt, billig, braun, deutsch, dicht, dumm, blond, friih, genau, gliicklich, griin,
lebenswert, lang, magisch, ozeanisch, notwendig, rasch, zart, weich, vogelfrel, zeichnerisch,
germanisch, bitter, unglaublich, jung, lehrreich, ehrlich.

V. OBpa3zyitte creneHy cpaBHeHNA NpuUnaratenbHbIX.
Aktiv, bleich, delikat, ehrgeizig, froh, geduldig, hart, klar, liebreich, maBvoll, neu, pfiffig, rau,
spiirbar, tugendhaft, voll, windig, zahm.

VI. MocrasbTe npunararerbHbie B Cheylouux npegnoXexnax B TpEx (hopmax
cTeneHei CpaBHEHUA.
1. Die Bluse ist ... (modem).
Das Kieid ist ... .
Die Hose ist ... .
2. Die Couch ist ... (bequem).
Der Sessel ist ... .
Die Sitzecke ist ... .
3. Die Wohnung ist ...(grof3).
Das Landhaus ist ... .
Die Villa ist ... .
4. Der Volvo ist ...(schnell).
Der Pegoist ... .
Der BMWiist ... .
5. Der Fisch ist .. {schmackhatt).
Das Fleisch ist ... .
Das Gemiise ist ... .

Vil.CocTaBbTe CAONHOCOUMHEHHBIE NPEANOXEHNs U3 ABYX NPOCTbIX,
UCNONL3yR yKka3aHHble B ckobkax colosbl, MepeBeanTe NpeanoXeHus.

1. Wir haben mit ihm deutsch gesprochen; er versteht uns gut (und).

2. Er wartete den ganzen Abend auf deinen Onkel; er ist nicht gekommen (aber).

3. lch besuche oft das Konservatorium; ich interessiere mich filr gute Musik (denn).

4. Es ist kalt geworden; er zieht sich die warme Jacke nicht an {doch).

5. Um 3 Uhr essen wir zu Mittag; wir machen eine Stadtrundfahrt mit dem Bus (dann).
6. Meine Schwester hat nicht vie! Zeit; sie nimmt ein Taxi (deshalb).

7. Bleibst du noch lange in der Schule; gehst du bald nach Hause (oder)?
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Viil. BeraBbTe BMECTO TOeK NOAXOAALLME NO CMbICITY CROXHOCOMMHEHHDIE COHO3bI.
1. Ich habe auf dich so gewartet, ... du bist nicht gekommen. '

2. Esist kalt und nass draufien, .. die Kinder wollen spazieren gehen.

3. Morgen haben wir keinen Unterricht, ... stehe ich wie gewdhnlich friih auf.

4. Der Sommer ist schon da, ... es ist noch nicht warm.

5. Zuerst lesen die Schiiler den Text vor, ... analysieren sie ihn.

6. Der Bus ist nicht gekommen, ... komme ich spat zum Unterricht.

X. MpoynTaiire Texcr. MepenuwuTe u nepeseaute absaysl 1,2,3 nUcCLMeHHo.
Eulenspiegel als Arzt '

Eines Tages kam Eulenspiegel in eine groBe Stadt. Er schrieb lange Briefe und schiug sie
an die Tlren der Kirchen und des Rathauses und nannte sich den besten Arzt des ganzen
Landes fiir alle Krankheiten der Welt.

Nun war eine groRe Zah! kranker Menschen im neuen Krankenhaus der Stadt, und der
Direktor wolite gemn einen Teil der Kranken als gesund nach Hause schicken. Also ging der
Arzt zu Eulenspiegel und bat jhn, seine: Kranken zu heilen. Till sprach: "ich will alle deine
Kranken heilen, wenn du.mir dafiir zweihundert Taler gibst." -

Der Direktor antwortete: "Zweihundert Taler will ich gem zahlen, wenn du meine Kranken
heilst und wieder auf die Beine bringst.” Da sprach Till: "Wenn ich deine Kranken nicht heile und
nicht wieder auf die Beine bringe, so soflst du mir keinen roten Pfennig geben.” Diese Worte
gefielen dem Direktor des Krankenhauses so gut, dass er Eulenspiege! sogleich fiinfzig Taler gab.

Da ging Eulenspieget ins Krankenhaus. Er nahm zwei Diener mit und fragte jeden Kranken
nach seiner Krankheit. Zuletzt aber, ehe er von einem Kranken ging, sprach er jedesmal; "Was
ich dir jetzt sage, musst du ganz fiir dich behalten; denn niemand darf es wissen. Versprich
mir, dass du schweigen wirst." Der Kranke versprach, niemand etwas zu erzahlen. Darauf
sagte Eulenspiegel jedem: "Ich will euch alle heilen und wieder auf die FiilRe bringen. Aber um
dies zu tun, muss ich einen von euch zu Pulver verbrennen. Das Pulver aber gebe ich den
anderen zu trinken. Das muss ich tun. Wer also der Krénkste von euch allen ist, den muss und
will ich zu Pulver verbrennen, damit ich den anderen helfen kann. ich werde mich darum mit
dem Direktor an die Tiir des Krankenhauses stellen und laut rufen: "Wer von euch nicht krank
ist, soll sogleich herauskommen! Vergiss es nicht; denn wer nicht kommt, den verbrenne ich
zu Pulver.” So sprach Till zu jedem Kranken, und keiner wolite der Krénkste sein,-und jeder
versprach, aus dem Bett zu kommen. Als nun Eulenspiegel mit dem Direktor an der Tiir des
Krankenhauses stand und rief. "Wer von -euch nicht krank ist, der soll - sogleich
herauskommen!" Da begann alles zu laufen. Einige hatten zehn Jahre im Bett gelegen und
standen nun auf und gingen zur Tir. Das Krankenhaus wurde ganz leer. Nun bat Till den
Direktor um sein Geld, weil er sogleich weiterreisen wolite. Man gab ihm das Geld und dankte
ihm, und Till ritt fort. Nach drei Tagen aber kamen die Kranken alle zuriick und hatten wieder
die alten Krankheiten. Da fragte der Direktor des Krankenhauses: "Habe ich euch nicht den
groRen Arzt Eulenspiegel geschickt? Hat er euch nicht alle geheilt und auf die Beine gebracht?
Seid Ihr nicht allein aus dem Bett gekommen?® Die Kranken erzéhiten nun: ,Der grofle Arzt
hat uns gesagt: "Weér der Krankste von euch ist und nicht gehen kann, den muss und will ich
zu Pulver verbrennen.” Nun wusste der Direktor, dass Eulenspiegel ihm einen Streich gespieit
hatte. Till aber war weit, und niemand brachte ihn zuriick. Also blieben die Kranken wieder im
Krankenhaus, und der Direktor hatte sein Geld verloren. \ ;

IX. OT8eTbTE Ha BONPOCHI K TEKCTY MUCLMEHHO.

1. Wie viel Taler wollte: Eulenspiegel fiir die geheilten Kranken bekommen?

2. Welche Arznei fand Tl gegen alle Krankheiten?

3. Konnte der Direktor des Krankenhauses Till fiir seinen Streich bestrafen? -
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KOHTPOITbHAR PABOTA Ne 4

Ipexne yem BHINOAHUTL KOHTPOMEHYIO paboTy, npopaboTaiite cnemylowmi rpammamqecxuw
Marepuan

1. Obpa3osaHue W ynoTpedneHue LONOAHUTESbHbIX NPAAATOHHbIX NDEASIOKEHIH.

2. Obpasosanue U ynotpebnenre npuaaToUHbIX npennox(enuu NPpUYMHBL,

3. Obpasosahue it ynotpeGneHue NpURATOMHbIX NPEANOXEHHUit BpeMeH!. -

4. Obpasosatue u ynoTpebnenve nPUaATOUHbIX NPEANOKEHUHA Lenu.

5. Obpascsanue u ynotpenenue yeroBHLIX NPUAATOHHLIX NPEANOKEHWIA.

6. Obpa3osanye u ynotpebneHue npuaAaToOHLIX NPEANOKEHWI CrIeACTBUS.

7. Obpasosanue u ynotpebneHue NpUAATOHHLIX OnpeaenuTensHLIX NPEANoKeHUH,

1 BapuanT

|. BerasTe nogxoanwui No cMbicy cow3: was, wofiir, dass, ob, wonach, wortiber.
1. Der Kunde fordert, ... die Ware sofort geliefert wird.

2. Sie ging sehr oft ins Kosmetikstudio, ... sehr viel Geld kostete.

3. Wissen Sie, ... diese Kreditinstitute am Euro-Geldmarkt teilnehmen.

4. Es ist mir sehr wichtig, ... meine besonderen Leistungen anerkannt werden.

5. Alle méchten wissen, ... er sie gefragt hat.

II. Mpeo6pa3yitTe AaHHbie NPeANOXEHUS B NPMAATOYHbIE NPENOKEHHA NPHYKHDI.
Muster: - Dadurch, dass ich krank war, habe ich einige Tage in der Schulegefehit.
- Ich habe einige Tage in der Schule gefehit, weil ich krank war. .
- Ich brauche sehr gute Kenntnisse, deshalb besuche ich alleVorlesungen. -
- Ich besuche alle Vorlesungen, weil ich sehr gute Kenntpisse brauche.
1, Dadurch, dass der Export den import iibersteigt, hat Deutschiand eine positive AuBenhandelsbilanz.
2. Dadurch, dass die europdische Integration weiter voranschreitet, hat die Bedeutung des
AuRenhandels in den letzten Jahren weiter zugenommen.
3. Dadurch, dass die Produkte der deutschen Industrie traditionell eine gute Qualitét haben,
werden sie dberall in der Welt gem gekautt,
4. Der Betrieb hat neue Maschinen gekauft, deshalb produziert er wirtschaftlicher.
5. Der Handler verkauft viel, deshalb ist er mit dem Geschéft zufrieden.

lil. CocraBbTe M3 ABYX NPOCTLIX NPERNOXKEHMH OHO CNOXHONOQYMHEHHOE Npeanoxe-
Hne Bpemenin. Mcnonb3ayitre faHHbINA B CKOOKaxX c0t03.

1. Er machte sich an die Arbeit.Er hatte sich unserer Einwilligung versichert. (nachdem)

2. Die Bank kiindigte das Darlehen. Der Konkurs war nicht mehr aufzuhalten. (als)

3. Der Gesprachspartner ist im Stress, Er wird thnen nur schwer zuhéren. (wenn)

4. |ch diktierte den Brief. Er erledigte andere Arbeiten. (wéhrend).

5. Diese Firma existierte. Er arbeitete dort. (solange)

IV. CocrasnTe M3 ABYX NPOCTLIX NPEANOKEHUA OAHO CAOXHONOQYMHEHHOE NpesIoKe-
HUE Lenn KIv npeanoXeHne ¢ UHHUHUTMBHLIM 0GOpoTOM Um...2u.

1. Der Aktionar solite 6fter mal die Borseninformationen lesen. Er weif}, wie seine Aktien stehen.
2. Die Betriebsleitung kauft neue Bliromdbel. Sie wollen den Empfangsbereich freundlicher
und angenehmer gestalten.

3. Versandhauser vergeben immer héufiger Kredite an ihre Kunden. Die Kunden kaufen mehr Waren.
4. Wir fiihren eine Betriebsbesichtigung durch. Wir wollen alle Produktionsabteilungen kennen lemen.
5. Die Deutsche Bundesbank lasst die Leitzinsen auf so niedrigem Niveau. investoren sind an
billigen Krediten interessiert.
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V. Mpeobpasyiite GeccolozHble YCOBHbIE NPEOKEHHS B COI3HbIE.
1. Gefallt dem Kunden die Ware nicht, so kann er sie zuriickschicken.

2. Haben Sie Fragen, so wenden Sie sich bitte an unseren Kundendienst.
3. Zahit der Kunde innerhalb von 2 Wochen, so erhilt er 2% Skonto.

4. Haben Sie Fragen, dann kommen Sie am Montag zur Konsultation.

5. Ist die Ware teuer, so wird es wenig gekauft.

VI. CocraBbTe U3 ABYX NPOCTLIX NPennoXeHUH OfHO CIIOXHONOAYMHEHHOE Npeanoxe-
HUe ChescTBns.
Muster: Er muss viele Steuern zahlen. Er wird wohl in ein anderes Land ziehen.

Er muss so viele Steuemn zahlen, dass er wohl in ein anderes Land ziehenmuss.
Oder:  Er muss viele Steuemn zahlen, so dass er wohl in ein anderes Land ziehen muss.
1. Die Stimmung in der Regierungskoalition ist verzweifelt. Es ist eine Regierungskrise zu
befiirchten.
2. Die Malinahmen der Regierung stiefen auf heftigen Widerstand der Automobillobby. Das
Gesetz wurde relativ schnell gedndert.
3. Die Tarifverhandlungen filr den 6ffentlichen Dienst sind festgefahren. Es droht ein Streik der
Angesteliten der Transportuntemehmen.
4. Die Produktionskapazitat des Betriebes ist gering. Die bestellte Menge kann erst verspatet
geliefert werden.
5. Die Diskussion iiber die Verringerung des Schadstoffausstofies der Betriebe wird verstarkt.
Viele Betriebe haben bereits MaRnahmen zur Modernisierung ihrer Abgasanlagen ergriffen.

Vil. CocTaBbTe U3 ABYX NPOCTLIX NPeAnOXeHuH o0nHO cnoxmonomuueuuoe onpenenu-
TenLHOe NpeanoxXetHne,

1. Die Lieferung wurde reklamiert. Sie gefiel dem Kunden nicht. -

2. Das Ziel bestand darin, alle Lieferungen pinktiich und in hoher Quahtat durchzufithren. Der -
Betrieb etreichte das Ziel nach wenigen Wochen.

3. Der Firmenchef hat weitreichende Konsequenzen angedroht. Dte Vorkommnisse gefalien
ihm (iberhaupt nicht.

4. Die Firma hatte mit viel Papierkrieg zu kdmpfen. Der Papierkrieg ist kaum vorstelibar.

5. Wir hatten zunachst an der Marktanalyse gezweifelt Die Analyse erwies sich als richtig.

VIli. CocrabTe u3 ABYX NPOCTLIX NPEANOXEHUA OHO CROXHONOAYMHEHHOE npeanoxe-
HUe, HCrIoNb3yA NOAXOAALNIA N0 CMbICNY COH3.

1. Derzeit haben wir stiandigen Bedarf an Kése. Uns interessieren Ihre Preise sowie Liefer-
und Zahlungsbedingungen.

2. Unser Angebot ist thnen recht. Wir kdnnen unsere Ware in 2 Wochen liefern,

3. Der Kunde interessiert sich dafiir. Steht das Gerét in Ihrem Exportprogramm.

4. Sehr beliebt ist die GmbH als Rechtsform fiir kieine und mittiere Unternehmen. Die Haftung
ist nur auf das Stammkapital beschrankt.

5. Er schiiet immer alle Fenster. Er geht aus dem Biiro.

IX. Mpouuraire TekcT. Mepenuiute n nepeBeanTe TEKCT MUCbMEHHO.

Sehr geehrte Damen und Herren,

wir sind Hersteller von Spezialmaschinen fiir die Holzbearbeitung und mochten geme mit
Firmen in Finnland in Verbindung treten, die Bedarf an solchen Maschinen haben.

Um lhnen einen Uberblick Gber unser Fertigungsprogramm zu geben, legen wir einige
Prospekte bei. Wir sind seit Gber 50 Jahren auf die Herstellung von Holzbearbeitungs-
maschinen spezialisiert und verfiigen {iber groRe Erfahrung auf diesem Gebiet.

Wir wéren Ihnen sehr dankbar, wenn Sie uns finnische Firmen nennen kdnnten, die sich even-
tuell fiir unsere Erzeugnisse interessieren. Wir werden uns dann direkt an diese Firmen wenden.
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Mit freundlichen Griien
Maschinenfabrik Stenzl GmbH

X. OtgeruTe Ha BONPOCHI K TEKCTY NUCLMEHHO.

1. In weicher Angelegenheit schreibt Maschinenfabrik Stenz! diesen Brief?
2. Worauf ist Maschinenfabrik Stenz| spezialisiert?

3. Worum bittet Maschinenfabrik Stenz?

2 BapuanT

1. BerasbTe nogxoAAwMiA 1o cMbICy colo3: was, wofiir, dass, ob, wonach, woriiber.
1. Der Kunde beschwert sich darliber, ... die bestellte Ware zu spét geliefert wurde.
2. Sie ging sehr oft ins Kosmetikstudio, ... sehr gut eingerichtet war.
3. Man fragt sich, ... sich die Energiekrise noch verschiimmem wird.
4, Meine Arbeit nimmt mich meistens so in Anspruch, ... ich filr andere Dinge keine Zeit habe.
5. Der Direktor fragte, ... sich der Kunde beschwert.

IL. Npeobpasyire gaHkHbIe NPeANOXKEHNA B NPUAATOYHLIE NPEANOKEHUS TIPUYUHBI,
Muster: - Dadurch, dass ich krank war, habe ich einige Tage in der Schule gefehit.

- Ich habe einige Tage in der Schule gefehlt, weil ich krank war.

- Ich brauche sehr gute Kenntnisse, deshalb besuche ich aile Vortesungen.

- Ich besuche alle Vorlesungen, weil ich sehr gute Kenntnisse brauche.
1. Dadurch, dass Zolle und Beschrankungen schadiich fiir eine Export-Wirtschaft sind,
orientiert die Bundesregierung auf deren Abschaffung.
2. Dadurch, dass den Uberschiissen im AuBenhandel groe Defizite-in der Dienstleistungs-
bitanz gegeniiberstehen, hat die Bundesrepublik eine negative Leistungsbilanz.
3. Dadurch, dass-fiir die Finanzietrung des Aufbaus in den neuen Bundesldndem sehr viel
Kapital benotigt wird, hat Deutschiand seine traditionelle Rolle als Kapitalexporteur verloren.
4. Die Kunden bezahlen fiir die Ware viel Geld, deshalb fordern sie volistandige und piinktiiche
Lieferung.
5. Der Dozent untemichtet schon viele Jahre an der Universitat, deshalb kennt er fast‘aue Studenten.

Il CocrasbTe 3 AByX npocTbix npennoxeuuu OfHoO cnoxuononquueunoe npeanoxe-
Hue BpeMeHn, Mcnonb3ayiTe NanHbIA B cXobKax 0103,

1. Wir haben alles gepriift. Sie haben den Vertrag unterzeichnet. {(nachdem)

2. Man beschuldigte ihn der Unterschiagung. Er wurde wiitend und wollte seinen Posten
enthoben werden. (als)

3. Das Angebot wurde gepriift. Man gab die positive Antwort. (als)

4, Diese Untemehmen haben sich zusammengeschlossen. Sie haben bessere Wettbewerbs-
und Markichancen. (seitdem)

5. Der Kaufmann X gibt eine Unterschrift ab. Er muss das Geschéft abschliefien. (solange)

V. CocraBuTe M3 ABYX NPOCTLIX NPEANOXEHHH OQHO CNOXHONOSHMHEHHOE NpeanoXe-
HUE LenK KNk NpeanoXeHne ¢ HHOUHUTHBHLIM 0BOPOTOM um...2u.

1. Der Betrieb wird vllig neu organisiert. Der Betrieb beseitigt Hemmnisse und komglert alte Fehler,
2. Der Chef fordert eine Anwesenheitskontrolle. Alle sallen kommen. .

3. Der Firmenichef versucht, das Betriebsklima zu verbessem. Er will mehr Kaufer anlocken
und den Umsatz steigem.

4, Forschung und Innovation sind auf allen Gebieten notwendig. Die Betnebe kdnnen im
intemationalen Wettbewerb standhalten.

5. Jede Nationalbank strebt eine stabile Wahrung an. Die Wirtschaft kann problemlos funktionieren.
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V. Mpeo6pasyiite Geccolosnble ycnostble NPeNOXeHNA B COIO3HbIE.

1. Kann der Kunde kurzfristig nicht zahlen, so wird ihm durch den Héndler ein Zahlungsauf-
schub eingerdumt.

2, Erfilllen Sie die vertraglichen Pflichten nicht, so ist eine Vertragsstrafe in Hohe von 5 % der
Vertragssumme vorgesehen.

3. Erhalt der Kunde seine Ware zu spat oder nicht in der gewiinschten Menge, so kann er sie
reklamieren.

4. Ist das Angebot grof3, so ist der Preis niedrig.

5. ist der Untemehmer flexibel in seinen Entscheidungen, so ist er auch auf dem Markt
konkurrenzfahig.

- VI CocraBbTe ¥3 ABYX NPOCTbIX NPEANOKEHUA OOHO cnox(l-lononwueuuoe npeanoxe-
HHe CNencTBun.

Muster: Er muss viele Steuern zahlen. Er wird wohi in ein anderes Land ziehen.

Er muss so viele Steuem zahlen, dass er wohl in ein anderes Land ziehenmuss.
Oder:  Er muss viele Steuem zahlen, so dass er wohl in ein anderes Land ziehen muss.
1. Einige wenige Firmen haben einen groRen Marktanteil. Es kommt in diesem Bereich zu
einer monopoldhnlichen Struktur des Marktes.
2. Die Qualitét der Ware ist schlecht. Die ganze Lieferung musste reklamiert werden.
3. Das Zinsniveau fiir langfristige Kredite ist niedrig. Man kann jetzt giinstig Investitionen tatigen.
4. Die Schlieung des Konzems kam fiir viele Arbeitnehmer piotzlich. Die Gewerkschatten
hatten nicht gentigend Zeit, um entsprechend zu reagieren.
5. Der Chef war die ganze Woche nicht erreichbar. Niemand konnte ihn dariiber mformreren

VIi. CoctasbTe 13 ABYX NPOCTLIX NPERNOXKEHUA OQHO CNOXHOMOAYHHERHOE onpeaenu-
TenbHOe NpeanoxXexue.

1. Der Beschwerdebrief kam heute mit der Post. Der Kunde hatte ihn bereits Ietzte Woche
abgeschickt.

2. Der Umsatz war ein Zeichen fiir die Richtigkeit der MaRnahmen. Man konnte ihn um 5 % ste:gem
3. Solche Vorfalle héufen sich in letzter Zeit. Ihnen sind immer Reklamationen gefolgt.

4. Die Firma hatte so sehr auf einen kostenglinstigen Kredit gehofft. Der kostengiinstige Kredit-
konnte durch die Bank nicht bereitgestelit werden.

5. Die Firma X hatte sich um einen groflen &ffentlichen Auftrag beworben. Leider wurde dieser
Auftrag an eine Konkurrenzfirma vergeben.

Viil. CocTaBbTe u3 gByX npOCTbIX Npeanoxexni OgHO CIIOKHONOA4NHEHHOE NpeanoXe-
Hie, NCTIONb3yA NOAXOAAIMIA NO CMbICAY COI03.

1. Aktien von guten Firmen versprechen hohe Gewinne. Aktien werden an der Bdrse gehandelt.
2. Wir beziehen uns auf Ihr Schreiben vom 7. Januar. Sie mahnen die Lieferung der von thnen
besteliten Bohrmaschine an.

3. Unser Zulieferer war mit Auftragen berhduft. Er war nicht in der Lage seine Lnefettennme
einzuhalten.

4. Der Glaubiger verpflichtet sich, keine Volistreckung einzuleiten. Der Schuldner zahlt die
Raten piinktlich.

5. Teilen Sie uns die Preisnachldsse mit. Wir kénnen disponieren.

IX. Mpouuraitre Texct. Mepenuiinte v niepeBeanTe TEKCT NUCEMEHHO.
Anfrage iiber Wollstoffe
Sehr geehrte Damen und Herren,
die italienische Handelskammer in Minchen war so freundlich, uns lhre Anschrift zur
Verfigung zu stellen. i
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Wir sind Hersteller von Damenkostiimen und bendtigen laufend Wollstoffe guter Qualitét in
den gangigen Farben. Bitte senden Sie uns so bald wie mdglich ein Angebot mit Mustern lhrer
Stoffe und ausfiihriche Angaben iiber Lieferzeiten, Preise, Liefer- und Zahlungsbedingungen.

Auskiinfte {iber unsere Firma erhalten Sie jederzeit von der Dresdner Bank in Miinchen.

Soliten thre Erzeugnisse im Hinblick auf Preis und Qualitét konkurrenzfahig sein, wéren wir
an einer dauerhaften Geschaftsverbindung interessiert.

Mit freundiichen Griien

Hartmann & Co.

Karl Rahner

X. OtBeTbTe Ha BONPOCHI K TEKCTY MUCbMEHHO,

1. Was produziert Hartmann & Co?

2. Worum bittet Herr Rahner? e
3. Unter welcher Bedingung wéren sie an einer Geschaftsverbindung interessiert?

3 Bapuanr.

|. BeraBbTe noAxoaAWMA NO cMbiCAy coto3: was, wofiir, dass, ob, wonach, woriiber.

1. Der Einzelhandler beklagt, ... ihm der Lieferant statt 20 Késten Bier 20 Kartons Milch geliefert hat.
2. Durch das Feuer verlor er alles, ... er sich in den letzten Jahren miihevoll erarbeitet hatte.
3. Die Verbraucher wollen wissen, ... die Mehrweristeuer hoher werden.

4. ... die anderen dber mich denken oder sagen, ist mir gleichgiiltig.

5. Die Leitung der Firma will wissen, ... der Unternehmerverband eintritt.

1|. NpeoGpasyiTe fanHbIe NpeaAnoXeHNs B NPUAATOYHLIE NPESIONEHNA NPUUNHDI,
Muster: - Dadurch, dass ich krank war, habe ich einige Tage in der Schule gefehit.

- Ich habe einige Tage in der Schule gefehit, weil ich krank war.

- ich brauche sehr gute Kenntnisse, deshalb besuche ich alle Vorlesungen.

-lch besuche alle Vorlesungen, weil ich sehr gute Kenntnisse brauche. _
1. Dadurch, dass die deutsche Wirtschaft auf Export ausgerichtet ist, spielt der AuBenhandel
gine Schiiisselrolle.
2. Dadurch, dass die BRD der wirtschaftichen Entwickiung in Ostasien zu wenig
Aufmerksamkeit geschenkt hat, ist es jetzt schwierig, dort neue Mérkte zu erschliefen. v
3. Dadurch, dass die Sowjetunion filr die ehemalige DDR das wichtigste Exportiand war, sind
die Lander der GUS heute noch ein wichtiger Handelspartner fiir Deutschland.
4. Die Fima lieferte die Ware zu spat, deshalb war der Kunde sehr unzufrieden und
reklamierte die Lieferung.
5. Das Angebot ist grof8, deshalb ist der Preis niedrig.

Ill. CocraBbTe U3 ABYX NPOCTLIX NPEANONEHUH OQHO CROXHOMOAYMHEHHOE NpeRnoxXe-
Hue BpeMeHn. Mcnonbaynte AaHHbLIA B ckoOXax coH3. .

1. Wir haben das Angebot studiert. Wir schickten ein Exemplar den Kunden. (nachdem)

2. Die Inflation nahm zu. Der Goldpreis stieg. (als)

3. Wir werden nicht liefern. Er hat nicht bezahlt. {bis)

4, Die Firma wird mit dem Untemehmen verwechsett. Es kann zu einem Rechtsfehler fithren. (wenn)
5. Er kam von der Geschéftsreise zuriick. Sein Chef teilte ihm mit, dass er mit dem Erfolg sehr
2ufrieden ist. (als)

IV. CocTaBbTe M3 4BYX NPOCTLIX NPEANOKEHU OQHO CIIOKHONOAYMHEHHOE MpeanoxXe-
HUe LesH MK NpeanoxeHme ¢ MHDURNTUBHLIM 06opoToM um...zu.

1. Der Chef arbeitet ein neues Pramiensystem aus. Er motiviert Mitarbesiter. ‘

2. Die Firmen bieten immer bessere Dienstleistungen. Sie wollen konkurrenzfahig blelben
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" 3. Wir haben einen Manager aus dem Ausland eingestellt. Wir wollen auslandische Produk-
tionserfahrungen nutzen.

4. Die Banken priifen bei der Kreditvergabe die Bonitét des Kunden. Sie wollen sicher sein,
dass das Geld auch zuriickgezah!t werden kann.

5. Der Empfangsbereich soll freundlicher und angenehmer gestaltet werden. Die Kunden
fiihlen sich wohl.

V. Npeobpazyitre GeccolosHble YCNOBHbiE NPE/NOXEHNUS B COIO3HbIE.

1. Bestellen Sie bis 10.00 Uhr, so liefer wir noch am selben Tag.

2. Bestellen Sie iber 500 Stiick, so gewéhren wir lhnen einen Mengenrabatt

3. Bekommt er den Job, so kann er viet Geld bekommen.

4. Ist die Ware billig, so wird es viel gekauft. ‘

5. Ist der Handler iber die Wiinsche des Kunden gut informiert, so kann er gut auf
Veranderungen der Nachfrage am Markt reagieren.

V1. CoctaBbTe U3 ABYX NPOCTHIX NPEANIONEHMUIN OAHO CROXKHONOAUMHEHHOE CEACTBHA.

Muster: Er muss viele Steuemn zahlen. Er wird woht in ein anderes Land ziehen.

Er muss so viele Steuern zahlen, dass er wohl in ein anderes Land ziehenmuss.
Oder:  Ermuss viele Steuem zahlen, so dass er wohl in ein anderes Land ziechen muss.
1. Der Streik der Belegschaft beeinflusste die Betriebsleitung sehr stark. Sie sah sich zu einer
5% Lohnerhdhung gezwungen.
2. Die derzeitige Konjunkturtage hat sich stabilisiert. Man kann mit einer steigenden Nachfrage
nach Krediten rechnen.
3. Die bestelite Menge war sehr grof8. Der Betrieb musste zusétzliche Arbeitskréfte einstellen.
4. Die Auftragslage des Betriebes war schiecht. Man musste einige hundert Arbeltnehmer auf
Kurzarbeit setzen.
5. Eine Zulieferfirma hat den Vertrag unerwartet gekiindigt. Es kam zu groBen Problemen in
der Beschaffung der notwendigen Teile.

VIi. CoctaBbTe 43 ABYX NPOCTLIX NpeAnoXeHUA OAHO CROXHOMOAYMHERHOE onpeaeny-
TenbHOe NPeANOXEHMe.

1. Die Mitarbeiter wurden mit einer Prémie ausgezeichnet. Der Chef dankte ihnen.

2. Der Lieferant war mit den Vorwiirfen nicht einverstanden. Der Kunde bezichtigte ihn der
Unordentlichkeit und Unpiinktlichkeit.

3. Der Kunde war schlieBlich zufrieden. lhm wurde eine sofortige Ersatzlieferung sowie ein

2%-er Rabatt zugesagt.

4. Ein befreundeter Geschaftspartner hatte mir-zu einer Investition geraten. Die Investition
erwies sich als ein voller Erfolg.

5. Die Firma ist in eine schwierige finanzielle Lage geraten. Diese Lage ist nur durch den
Zusammenschiuss mit einem grofien Konzern zu meistern.

Viii. CoctaBbTe #3 ABYX NPOCTBIX MPEANOKEHUH  OHO CAOXHONOAYMHERHOE NpeasoKe-
HHe, UCNONb3YA NOAXONAWHI NO CMbICTY COI03.

1. Man muss ein Stammkapital von mindestens 50.000 Euro aufbringen. Man will eine GmbH griinden.
2. Ein Komplementdr hat in einer Kommanditgeselischaft meistens die Entscheidungsgewalt.
Er haftet in volier Hohe mit seinem privaten und geschaftlichen Vermégen.

3. Der Kaufer mahnt eine ausstehende Lieferung an. Der Lieferant sollte sich entschuldigen
und die Griinde fiir die Verzogerung angeben.

4, Fiir uns ist das von grofier Bedeutung. Sie kdnnen einen Auftrag innerhalb von 5 Wochen
nach Eingang der Bestellung ausfiihren.

5. Sie konnen sich mit Herm X in Verbindung setzen. Sie haben noch Fragen.
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IX. ipouuraiite TekcT. llepenuunte U NnepeBegUTe TEKCT MUCLMEHHO.
Anfrage iiber Gabelstapler

Sehr geehrte Damen und Herrent
_Von unserem Geschéftspartner, Herm Milller von der Maschinenbau AG in Kéln, erfuhren

wir, dass Sie Elekiro-Gabelstapler herstellen.

Da wir unser Lager betrachtlich erweitert haben, sind wir an einem Fahrzeug interessiert,

Der Gabelstapter muss wendig, stufenlos schaltbar sein und eine Tragfahigkeit von
mindestens 2,0 t haben. Die Hub- und Senkgeschwindigkeit solite regulierbar sein, damit eine
optimale Umschiagleistung erzielt werden kann.

Soliten Sie in lhrem Verkaufsprogramm ber einen entsprechenden Gabelstapler verfiigen,
s0 bitten wir um ein Angebot.

Sollten Ihre Bedingungen uns zusagen und ein Kaufvertrag zustande kommen, werden
sicherlich weitere Auftrége folgen, da wir die Eréffnung einer Filiale in Hanau vorbereiten. -

Mit freundlichen Grifen

Freier
X. OTBeTbTe Ha BONPOCH! K TEKCTY NUCLMEHHO,
1. Wem verdankt Herr Freier die Adresse dieser Firma?
2. Wie muss der Gabelstapler sein?
3. Was bereiten Sie in Hanau vor?

KOHTPONbHAR PABOTA Ne§

Tpex e Yem BLINOAHUTL KOHTPOMBHYIO paboTy, npopaboTaiite CReRyIOLWWA rpaMMaTHy, Ma'repman.
1. Obpasosanue v ynotpebnenue Prasens Passiv.

2. Obpasoeanue u ynotpebnenme Prateritum Passiv.

3. ObpasosaHue u ynotpebnenue Perfekt Passiv.

4. ObpaszosaHue u ynotpebnenme Plusquamperfekt Passiv.

5. ObpasosaHue n ynotpebnerive Futurum Passiv.

6. O6pasosanue 1 ynotpebnenme Infinitiv Passiv.

1 Bapuaur

| Tnaronbi B ckoBxax nocTaBbTe B COOTBETCTBYIOWEM NHLE M YUCTe Prasens Passw .
Nepesenure Npeanoxexua.

1. Die Wirtschaft ... mit der Gesundheit ... . (vergleichen)

2. Der Vertrag ... in 2 Wochen .... . {unterzeichnen)

3. Esist noch nicht bekannt, ob die Unterlagen heute ... ... . ({ibergeben)

4. Alles, was zur Befriedigung unserer Bedirinisse geeignet ist, ... als Gut ... . (bezeichnen)

5. Von uns ... laufend Wollstoffe guter Qualitat und in gangigen Farben ... . {bendtigen)

Il. Fnaronb! B ckoBKax noctaBbTe B COOTBETCTBYIOWEM NMie W Whcne Prateritum Passiv.
lNepesegnte npenoxerus.

1.Es ... ..., dass das Wesen der Wirtschaft das Rationalprinzip ist. (feststellen)

2. Alle stritﬁgen Fragen ... von der Arbitrage ... . (entscheiden)

3. Steuern ... von den Biirgem sténdig ... . (zahlen)

4. Die Umsatzstatistik ... vom Untemehmer sténdig ... . (fiihren)

5. Durch weitreichende Sparmafinahmen ... der Energieverbrauch drastisch ... . (senken)

lIl. OtBeTLTE Ha Bonpocki. B oTBeTax ynotpebute Perfekt Passiv.
1. Hat der Direktor die neuen Preise bestétigt?

2. Haben die Kunden unser Angebot akzeptiert?
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3. Hat man die Ware im laufenden Monat geliefert?
4. Haben die Geschéftspartner diese Fragen heute gekiart?
5. Hat der Verkaufer thnen einen Mengenrabatt gewahrt?

IV. Fnaroni B ckoGkax ynotpebute B Plusquamperfekt Passiv.

1. Nachdem die Verkaufsbedingungen ... ... ... , unterzeichneten die Vertreter der Firmen den
Vertrag. (vereinbaren)

2. Diese Fragen ... noch damals ... ... . (besprechen)

3. Alles .. rechtzeitig ... ... . (erledigen)

4. In der vorigen Woche ... der Vertrag noch nicht ... ... . (unterschreiben)

5. Der Fehler in der Rechnung ... ... ... . (berichtigen)

V. I'naroni B cko6kax ynotpebute 8 Futurum Passiv.

1. Zwei Werkhallen ... noch in diesem Jahr ... ... . (modemisieren)

2. Von wem ... die neuen Technologien ... ... . {einsetzen) :

3. in der Anlage ... thnen unser Katalog mit der neuesten Preisliste ... ... . (senden)
4, Ich ... morgen dem Werkdirektor ... ... . (vorstellen

5. Dieser Auftrag ... an eine Konkurrenzfirma ... ... . (vergeben)

V1. CocTaBbTe M3 cneayloux CNOB U CNOBOCOYETaKMI Npeanoxexnn c Infinitiv Passiv.
1. Der Vertrag, unterzeichnen, kénnen.

2. Die Versandgenehmigung, erteilen, kénnen.

3. Die Kunden, die Ware, in gleichméafigen Partien, liefern, sollen.

4. Der Preis, konnen, um 25%, reduzieren. . :

5. Die Priifung, nur in Anwesenheit der Inspektoren, vomehmen, kdnnen. . -

VII. MpeoGpasyiite npeanoXeHUA C [AeHCTBUTENbHLIM 3arOrOM B NPemnoXeHWs ¢o
CTpapaTenbHbIM 3a0ToM, 4

1. Was erwartet der Kéufer im néchsten Quartal?

2. Die Dokumentation konnte man ins Russische Ubersetzen.

3. Der Kaufer hat die folgenden mit der Schulung verbundenen Kosten iibernommen.

4. Sie haften uns per Telex thre Zahlungsbedingungen mitgeteilt.

5. Das Ankunftsdatum der Fachleute wird man noch nennen.

Vill. MpeoGpa3yiite npeanoxexns co CTpaparenbHbiM 3A0TOM B NPEANOXEHUs ¢
[eHCTBUTENbHbLIM 3aN0TOM.

1. Werden die Erwartungen der Kunden erfiillt, so wird von ihnen viel gekaut.

2. Die Ware wurde in neuer Verpackung geliefert. '

3. Die letzte Rohrpartie ist im vorigen Monat geliefert worden.

4, Der Grund der Verzégerung wird vom Vertreter der Firma erklért werden.

5. Dieses Produkt kann noch giinstiger produziert werden. :

IX. Mpouuraitre Texcr. MNepeseaure TeKCT NUCLMEHHO.
Angebot iber U-Rohr-Manometer

Sehr geehrter Herr Siegel,

unter Bezugname auf die Besprechung mit unseren Mitarbeitern haben wir fir Sie das
gewiinschte Angebot ausgearbeitet.

Unter Zugrundelegung unserer allgemeinen Verkaufsbedingungen bieten wir thnen an; 2
U-Rohr-Manometer. Preis pro Stiick betrégt 250 Euro.

Lieferzeit ist 3-4 Wochen.

Die Preisstellung versteht sich ab Werk, ausschlieBlich Verpackung, zuziiglich Mehrwertsteuer.

Preisanderungkdausel: Die Preise basieren auf den heutigen Werkstoffnotierungen. Soilten bis
zum Tage der Lieferung Kostenerhdhungen eintreten, die die Gestehungskosten um mindes-
tens 5% erhchen, so sind wir berechtigt, einen entsprechend angeglichenen Preis zu veriangen.
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Die Zahlung erfolgt in 30 Tagen nach Rechnungsdatum netto.
Wir wiirden uns freuen, lhren Auftrag zu erhalten.
Mit freundlichen GriiRen Fa. Balto

der U-Rohr-Manometer U-0bpasHbifi MaHoMeTp
zuziiglich nmioc (BkioNasn)

die Werkstoffnotierungen KOTMPOBKA CbIPbEBLIX MaTepuanos
die Kostenerhohung NOBbILLEHHE LiEH
Gestehungskosten V3AEPXKKUA NTPON3BOACTBA
berechfigt sein UMETL ApaBo

einen entsprechend

angeglicheelen Preis verlangen COOTBETCTBEHHO MOBLICHTS LiSHbI
das Rechnungsdatum fata cyeT-(hakTyphl

unter Zugrundefegung Ha OCHoBe

die Preisstellung ueHa

die Preisanderungklausel UEHOBas OroBopka

X. OTBeTbTE Ha BONPOCH! K TEKCTY AUCLMEHHO.
1. Wie verstehen sich die Preise?

2. Worauf basieren die Preise?

3. Wann soli die Zahlung erfolgen?

2 Bapwant

|. Fnaronsl B cko6Kax nocTaBbTe B COOTBETCTBYHOIUEM nnle W uucne Prisens Passiv.
lepeBeauTe npeanoXexus.

1. Welches Ziel ... hier ... ? (anstreben)

2. Morgen ... die Preisfrage ... . (diskutieren) '

3. Wie ... alle Mittel zur Befriedigung der Bediirfnisse ... ? (nennen)

4. Erstkiassige Mobel ... von uns ... . (herstelien)

5. Die Konstruktion dieser Maschine ist schon alt. ... die Konstruktion ... ? (modernisieren)

Il. Fnaronb! B ckoBkax nocTaskTe B COOTBETCTBYloWEM nuLe W wucne Prateritum Passiv.
MepeBeauTe npeanoxeHns.

1. Die mangelhafte Qualitdt der Ware ... vom Kaufer ... . (garantieren)

2. Folgende Waren ... zum Export ... . (anbieten)

3. Eine GmbH ... von den Geschéftsleuten Miller und Lehmann ... . (griinden)

4. Die volistandige Lieferung ... von den Kunden ... . {fordern) »

5. Der Firmensitz ... von vielen Investoren ins Ausland ..., das Lohnniveau in Deutschland
sehr hoch ist. (verlegen)

lil. OrserbTe Ha Bonpockl. B orBetax ynotpebure Perfekt Passiv.
1. Hat man die Delegation vom Flughafen abgeholt?

2. Haben sie die genauen Termine genannt?

3. Wo hat man diese Maschinen hergestelit?

4, Haben die Firmen die Verhandlungen heute gefihnt?

5. Hat man gestern den Text des Vertrages tibersetzt?

IV. I'naronk1 B cko6xax ynotpebure B Plusquamperfekt Passiv.

1. Die Firma, die uns die Offerte schicken sollte, ... uns von unserem Vertreter als sehr
kreditfahig ... ... . (schildern)

2. Bei der Priifung der Maschinen ... von den Inspektoren einige Mangel ... . (feststellen)

3. Wie ... die Preise ... ... . (berechnen)

4, Das Gesprach ... ... ... . (absagen)

5. Eine Terminanderung ... nicht ... ... . (vorsehen)
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V. 'naronbi 8 ckoBkax ynotpebure B Futurum Passiv.

1. Die Termine fiir die Lieferung ... morgen ... ... . (besprechen)

2. Die Steuern ... nach festgelegten Schiiisseln zwischen Bund und Landem ... . (aufteilen)

3. Vieles im AuRenhande! ... (iber Vertrége zwischen Regierungen oder Firmen ... ... . (regeln)
4. Dieses Modell ... sofort nach der Aufiragsbestatigung ... ... . (liefem)

5. Bald beginnt die Ausstellung. Was ... dort ... ... . (ausstellen)

V1. CocTaBbTe U3 cneiyiowux ClIOB U CNIOBOCOMETaHNiA Npeanoxenus ¢ Infinitiv Passiv.
1. Der Preis, bestétigen, soflen.

2. Die Bestellung, erhéhen, kdnnen.

3. Die Maschinen, in diesem Jahr, die Firma, anbieten, kénnen.

4. Mit der Montage, im néchsten Monat, anfangen, sallen.

5. Bei dieser Ware, milssen, andere Verpackungsarten, verwenden.

Vil. NpeoBpasyiite NPeANOKEHUs C AEHCTBUTENLHLIM 3aNOTOM B MPEANOKEHMS CO
CTpajarenHbLIM 3a71070M.

1. Sie haben bei der Firma X die Maschinenteile bestelit.

2. Alle Beschriftungen und Schilder musste man in der russischen Sprache abfassen.

3. Das Werk hatte neue Modifikationen zum Export angeboten.

4. Die PreiserméRigung wird man in den néchsten Verhandlungen vereinbaren.

5. Wir schickten ein Exemplar unseren Kunden.

VIll. NpeoGpasyifte npenoXeHus cO CTpafaTenuHbIM 3a5iorOM B NPEANOXEHUs ¢
ReHCTBUNTENbHbIM 3a10TOM.

1. Das Akkreditiv soll bei der X-Bank eroffnet werden. ,

2. Die Messe wurde taglich von 9.00 bis 18.00 Uhr ohne Mittagspause gedffnet.

3. Die Lieferung ist vorgeschoben worden.

4. Die Zahlungsbedingungen werden noch vereinbart werden.

5. Das Geld kann bei Banken oder Postamtern bar eingezahlt und dem Empfénger auf seinen
Girekonto gutgeschrieben werden. :

IX. Mpouuraitte TexcT. lepeBegnTe TEXCT NMUCLMEHHO.
Angebot tiber Radiowecker

Sehr geehrter Herr Miiller,
wir danken lhnen fiir thr Schreiben vom 12.7.2007 und bieten thnen wie folgt an:
30 Stiick Quarz-Radiowecker ,Marina“, Best. Nr.1722R,
gemaf Anlage, zum Stiickpreis von 36,50 Euro;
sowie '
30 Stiick Quarz- Digital-Radiowecker ,Hit", Best. Nr.1785,
gemal Anlage, zum Stiickpreis von 54,60 Euro
jeweils verpackt im Karton.
Die Preise verstehen sich ohne Mehrwertsteuer, Fracht zu Lasten des Bestellers, im (ibrigen
gelten unsere beigefligten Geschaftsbedingungen. Unser Angebot gitt verbindlich bis zum 4.8.2007.
Solten Sie Interesse an regelmaBigen Geschaftsbeziehungen haben, wére unsere
Regionalvertreterin, Frau Besser, gern bereit, Sie zu einem von lhnen gewlinschten Termin
aufzusuchen, um Einzelheiten zu besprechen. Einen Gesamtprospekt sowie die aktuelle
Preisliste legen wir diesem Schreiben bei.
Wir wiirden uns freuen, Auftrag zu erhalten, und verbleiben
Mit freundlichen Griilen
KONEXA KC
Manfred Mellers



wie folgt Crepyowmuin

der Quarz-Radiowecker panuodyaunsHUK

gemaR COMMacHo

die Anlage NPUNOXEHNE

zum Stickpreis 110 UeHe 3a LTYKY
verpackt YNaKOBaHHbIN

die Mehrwertsteuer HAC

Zu Lasten des Bestellers 33 CYET 3aKazymka

die Geschattsbeziehungen enos0e COTPYAHWUMECTBO

X. OvBeTbTe Ha BONPOCh! K TEKCTY MHCHMEHHO,
1. Wie werden Radiowecker verpackt?

2. Wie verstehen sich die Preise?

3. Was wird dem Brief beigelegt?

3 Bapuaur

I. Fnaronbl B cX0OKax nocTaBbTe B COOTBETCTBYIOWEM nHLle U Yncrne Prisens Passiv .
lepesenure npepnoxexms.

1. Das Angebot ... von unseren Kunden schon ... . (vorbereiten)

2. Die neuen Verkaufsbedmgungen heute in den Verhandlungen ... . {nennen)

3. Produktionsgilter ... zur Herstellung eines neuen Gutes .. (benotlgen)

4. Um Ihnen einen Uberblick iiber unser Femgungsprogramm zu geben, ... von uns einige
Prospekte ... . (beilegen)

5, Wir mochten geme wissen, wann die Preise ... ... . (mitteilen)
IL. Tnaronbl B ckobXax nocTaBbTe B COOTBETCTBYIOWEM nuLe U uucnie Priteritum Passiv.
Nepeseawre npeanoxexns.

1. Alle Anderungen und Ergénzungen zu diesem Vertrag ... von den Bevollméchtigten beider
Parteien ... . (unterzeichnen)

2. Die Preise ... vom Handler ... . (heraufsetzen)

3. Durch neue Produktionsmethoden ... die Rohstoffe besser ... . (ausnutzen) |

4. Dieser Betrieb ... wegen Zahlungsunfahigkeit ... . (schlieRBen)

5. Die Ware ... gegen Diebstah! ... . (versichern)

Hll. OTBeTnTe Ha Bonpocki. B orBeTax ynorpebure Perfekt Passiv.

1. Hat die Firma die Zahlungsart geandert?

2. Hat der Direktor seinen Kollegen in einer dringenden Angaegenhett empfangen'?
3. Hat die Delegation den Betrieb heute besucht?

4. Hat man gestern bei den Verhandlungen die Lieferungsbedingungen. besprochen?
5. Haben die Firmen gestern den Termin fiir weitere Verhandlungen vereinbart?

IV. Tnaronbi B ckobkax ynorpebure B Plusquamperfekt Passiv.

1. Die Ablehnung des Angebots ... ... ... . {begriinden)

2. Diese Angebote ... von der Firma ... ... . (annehmen)

3. Der Vertreter der Firma ... {iber die Liefermdglichkeiten ... (mfonmeren)
4. Das Herstellungsprogramm ... den Kunden .. (vorstellen) ‘

5. Die Teilnahme an der Ausstellung ... ... ... (arrangleren)

V. Fnaronb! B ckobkax ynorpebute 8 Futurum Passiv.

1. Der Vorschlag dieser Firma ... noch griindlich ... ... . (studieren)

2. Kundenbediirfnisse ... in der Zukunft ... ... . (anerkennen)

3. Die gewtinschten Muster ... lhnen so bald wie méglich ... ... . (abschicken)
4. Alles ... ... ... . (kldren)

5. Welche Anzahl von Maschinen ... von den Kunden ... . (anfragen)
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VI. CocTaBLTe U3 CRefytoWmx CNOB W CRIOBOCOMETaHUH npennoxenns ¢ Infinitiv Passiv.
1. Der Liefertermin, andern, wollen.

2. Der Verkaufer, die Qualitét der Waren, erhéhen, sollen.

3. Unter diesen Bedingungen, ein Rabatt, einrdumen, kénnen.

4. Die Benennung des Schiffes, drahtlich, mitteilen, sollen.

5. Das Akkreditiv, sollen, bei dieser Bank, eroffnen.

Vil. lipeobpasyitre npennokeHus ¢ AeHCTBUTENLHLIM 3aNOTOM B NpPENOXEHUA CO
CTpafaTensHLIM 3aN10roMm.

1. Herr Miiller duRert sein Erstaunen.

2. Der Verkaufer garantierte die Qualitat der Waren.

3. Wir hatten thnen die neusten Kataloge unserer Erzeugnisse geschickt.

4. Wir werden wasserdichte Verpackung besteilen.

5. Er hat das Angebot abgelehnt.

VIIL, TlpeoGpasyiiTe NpepnoXeHua co CTPafaTeNbHbIM 3aN0fOM B NPEANOXEHWA C
AEeNCTBUTENbLHLIM 3aMOrom.

1. Kataloge und technische Unterlagen werden in dreifacher Ausfertigung iibersandt.

2. 100 gm Messefldche wurde von russischen Unternehmen gebucht.

3. Viele Fragen sind in den Verhandlungen prazisiert worden.

4. Ein Mengenrabatt in Hohe von 5% wird Ihnen eingerdumt werden.

5. Weintrauben kdnnen in den einzelnen Jahreszeiten in unterschiedlichen

Warenmengen angeboten werden.

IX. Mpounraiite Texcr. Mepeseaute ab3auwi 1,2,3 nucbmento.

Sehr geehrter Herr Z,

wir danken Ihnen fiir thr Schreiben und freuen uns, dass Sie sich fiir unsere Projektoren
interessieren. '

Als Drucksache senden wir lhnen Prospektmaterial (iber alle Gerate, die wir zur Zeit liefem.
Die Prospekte enthalten Abbildungen und Beschreibungen sowie die Mafle und Gewichte der
einzelnen Geréte. <

Die Preise finden Sie in der beiliegenden Exportpreisliste. Sie verstehen sich FOB deutscher
Hafen oder Flughafen, einschlielich Verpackung. Preisanderungen behalten wir uns vor.

Unsere Zahlungsbedingungen lauten: Bei Erstauftrdgen Eroffnung eines unwiderruflichen
Akkreditivs zu unseren Gunsten, zahlbar bei der Dresdener Bank in Braunschweig; bei Nachbe-
stellungen und Angabe von Referenzen Kasse gegen Dokumente durch eine Bank in Bombay.

Die Lieferzeit fiir unsere Gerate betragt derzeit 6-7 Wochen.

Wir sind seit 1950 auf die Hersteliung von Projekioren spezialisiert. Unsere Gerate haben sich
aufgrund ihrer Prézision und Zuverassigkeit im In- und Ausland einen guten Namen gemacht.

Mit freundlichen Griien

Kriiger Projektionstechnik AG

enthalten copepxarh ]
die Maflte und Gewichte pasmepbl ¥ BeC '
vorbehalten OCTaBWTb Npaso 3a cobon
unwiderruflich 6e30T3biBHbLIA

2u unseren Gunsten B HaLUy nonb3y

die Referenzen peKkoMmeHaaLuu

aufgrund n3-3a

die Prazision TOYHOCTb

die Zuverlassigkeit HABEMKHOCTL
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X. OTBeThLTe Ha BONPOCHI K TEKCTY NMUCLMEHHO.
1. Was wird als Drucksache gesandt?

2. Wo kann man die Preise finden?

3. Wie sind die Zahlungsbedingungen?

KOHTPOJIbHASA PAGOTA Ne6

[pexze Yem BLINOHUTL KOHTPONLHYHO paboTy, npopaboraiite cneayoLMiA rpaMMaTy. Matepuan;
1.Kowcrpykupst haben/sein + zu +Infinitiv

2. 33BUCHMBIA UHCMHITHB.

3. VHdurmutuBHbie rpynnbl. HuHUTMBHEIE 060pOTHI UM...Zu, statt...zu, ohne...zu

4. TpuaatouHbie NPEANOKEHNs LEenu.

5. Npwaacua | u

" 6. PacnpoctpaHéHnble onpegenexus.

7. MpuaaTouHbie onpefenuTenbHbie NpeanoXeHus.

1 Bapuaur

. YnotpeGute B cnieayIouMX NPEANOXEHUAX BMECTO MOAANbHLIX MAroNioB KOHCTPYX-
uwn haben/ sein + zu +Infinitiv. [epeseguTe npeanoxexus.

1. Die Waren konnen ohne Werbung schwer verkauft werden.

2. Das Unternehmen muss seine Absatztétigkeit besser organisieren.

3. Der Betrag sofl bis zum 18.11 dieses Jahres gezahit werden.

4. Unsere Firmen miissen die Lieferbasis festsetzen.

5. Dieses Akkreditiv soll bei der deutschen Bank erdffnet werden.

6. Wir milssen diese Waren in gleichen monatiichen Partien liefern.

1. OBpazyifte npuyactus | v i, ynotpebure ux ¢ cywectsurenbHbiMK. lNepeseaute cno-
BOCOYETAHUA.

Muster: das Untemehmen, die Ware (produzieren)
Das produzierende Unternehmen- npouasoacTeexHoe npeanpustue
Die produzierte Ware- npon3BoaCTBEHHbIR TORAP

1. die Schwierigkeiten, das Problem (entstehen)

2. der Preis, die Geldeinheit (bestimmen)

3. das Werk, die Ware (liefern)

4. das Land, die Ausriistung (exportieren)

5. der Chef, der Vertrag (unterzeichnen)

lli. CocrasbTe M3 ABYX NPOCTLIX NPEANOKEHHA OOHO CROXHOMOAYMHEHHOE Ofpeaeny-
TensHoe npearoxeHne.

1. Das Einzelunternehmen ist ein Gewerbebetrieb. Das Eigenkapital des Gewerbebetriebes
wird von einer Person aufgebracht.

2. Die Mitarbeiter haben sich bedankt. Der Abteilungsleiter hat den Mitarbeitem geholfen.
3.Das Untemehmen hatte so sehr auf einen kostengiinstigen Kredit gehofff. Der
kostengiinstige Kredit konnte durch die Bank nicht bereitgestelit werden.

4, Der Betrieb hat sich in den Monaten seiner Existenz gut an die Bedingungen des Marktes
angepasst. Die Bedingungen des Marktes waren auferst kompliziert.

5. Die Partnerfirma hatte sich seit vier Jahren um die staatliche Zulassung bemiht. Die
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staatliche Zulassung wurde erst nach langer und eingehender Prifung durch die
entsprechenden Kommissionen erteilt.

6. Die Aktiengesellschaft wird von Teilhabem gebildet. Sie beteiligen sich mit Einlagen am
Grundkapital,

IV. Ynotpebure BMecTo npnaaToMHOrO ONPEAENUTENBLHOTC NPEMNIOKEHNs Partizip | B
Ka4yecTBe onpefeneHus.

Muster: der Wettbewerb, der fehit — der fehlende Wettbewerb
1. Der Bedarf, der besteht

2. Der Verbraucher, der am Markt teilnimmt.

3. Der Betrieb, der die Giiter herstellt.

4. Die Marktteilnehmer, die in Kontakt treten.

5. Die Anbieter, die miteinander im Wettbewerb stehen.

6. Das Gesetz, das Preisabsprachen verbietet.

V. Ynorpe6ure BMeCTO NpHOaTOMHOro onpegenutensHoro npeanoxenus Partizip 1l B
Kayecrse onpeseneHus.

Muster; das Geld, das eingesetzt wurde. — Das eingesetzte Geld.
1. Die Giiter, die hergestelit wurden.

2. Das Angebot, das geplant wurde.

3. Die Informationsquellen, die genutzt werden.

4. Die Preise, die von Herstellen stark hach eingesetzt wurden.
5. Die Interessen, die in Einklang gebracht sind.

6. Die Kosten, die von dem Anbieter berlicksichtigt wurden.

VL. Ynotpebute  BMECTO  NpMAATOYHOIO  ONpenenuTeNbHOro npenhox(euua
npeanoXeHue ¢ pacnpoCTPaHSHHLIM OnpeenieHneM. :

Muster: Die Gilter, die von diesem Hersteller angeboten werden, sind von hoher Quahtat Die
von diesem Hersteller angebotenen Giiter sind von hoher Qualitat.

1. Ich habe ein Griindstiick, das sehr glinstig ist, gekauft.

2. Auf dem regionalen Markt treffen die Anbieter und Nachfrager, die aus der naheren
Umgebung kommen, ;

3. Der Betrieb, der diese Giiter herstellt, liegt in unserem Gebiet.

4. Die Gutermenge die auf dem Markt umgesetzt wird, ist bei diesern Preis am hochsten

5. Die Anbieter, die Miteinander im Wettbewerb stehen, streben danach, die Qualitét ihrer
Giiter zu verbessem,

6. Der Kaufer, der sich fiir das giinstige Angebot entscheidet, kann dadurch den Markt beeinflussen.

Vil.CocraBuTe M3 ABYX NPOCTbIX NPEANOKEHWN OAHO CIIOXKHONORUUHEHHOE Npenno-
KEeHUe Leny uni npearnoxerne ¢ HUHNTUBHLIM OGOpPOTOM UM...Zu.
1.Die Vertreter unserer Firma sind in Minsk angekommen. Sie méchten an der internationalen
Konferenz teilnehmen.
2.Wir bestellen die Waren in wasserdichter Verpackung. Wir wollen die Ware gegen Witte-
rungseinfiisse schiitzen.
3.Unsere Fachleute fiihren eine Betriebbesichtigung durch. Die Fachleute unserer Partner-
firma wollen sich mit allen Produktionsabteilungen bekanntmachen,
4.Die Banken priifen bei der Kreditvergabe immer die Bonitdt des Kunden. Die Banken
machten sicher sein, dass das Geld auch zuriickgezahlt werden kann.
5.Legen Sie immer dem Brief Zeichnungen bei. Unsere Ingenieure kdnnen die Konstruktion &ndem.
6.Unsere Partner studieren den Vertragsentwurf. Sie wollen mit unserer Firma morgen einen
Vertrag unterzeichnen.
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Viil. CocTaBbre U3 ABYX NPOCTLIX NPEANOXeHW A OAHO CROXHOMOAYMHERHOE npeano-
WeHue Lenu WnM npeanoXeHue ¢ MHBUHUTUMBHbIMM oBopotamu um..zu, statt.zu,
ohne...zu. lepeBeauTe NpeANOXeHNA.

1. Wir haben an dieser Messe teiigenommen. Wir haben dariiber unsere Partnerfirma nicht informiert.
2 Der Betrieb produziert in diesem Jahr das Geld Modell X. Er musste das Gerat Modell Z produzieren.
3. Unsere Firma bittet die Lieferfirma den Preis zu reduzieren. Sie will keinen separaten
Vertrag unterschreiben.

4. Die Anbieter und Nachfragen kénnen in Kontakt treten. Sie brauchen nicht persénlich
zusammenzutreffen.

5. Unser Unternehmen mdchte unbedingt an dieser Konferenz teilnehmen. Es mdchte mit
anderen Firmen ins Geschéaft kommen.

6. Der Betrieb setze den Preis zu hoch. Er musste die Waren zum alten Preis verkaufen.

IX. 3ameHnTe B criefyiowux NpeAnoOKeHNAX MOOANbHbIM TAATON OiHUM M3 CRERYIOWUX
Bbipaxexuit (es immer schwerer haben, gezwungen sein, danach streben, die Moglichkeit
haben, notwendig sein, vorziehen, sich bemiihen, moglich sein, kein Recht haben, brauchen).

Muster: Der Produzent kann heute alle Giiter tiglichen Bedarfs allein nicht herstellen. Der
Produzent ist nicht im Stande, alle Giiter téglichen Bedarfs allein herzustellen .

1. Der Nachfrager muss entweder das Angebot annehmen oder auf seinen Kaufwunsch verzichten.
2. Die Untemehmen diirfen die Preise nicht absprechen.

3. Dieses Untemehmen kann nicht mehr wettbewerbsfahig bleiben.

4. Der Verbraucher muss sich standig an den Markt wenden.

5. Man muss beim Kauf von Kaufstrategien anwenden.

6. Jeder Unternehmer will maglichst viele Waren verkaufen.

X. TNpouwnraitre Tekct. Nepenninte n nepeBegure ab3auibi 2,3 nMCbMEHHO.
Der Wert des Geldes ‘

;Geld regiert die Welt", heift es, oder auch "Geld macht nicht gliicklich, aber es beruhigt".
Unzahlig ist die Menge der Ausspriiche und Sprichworter, die sich auf das Geld beziehen.
Dies zeigt, welche grofRe Bedeutung die Menschen dem Geld zumessen.

Aus téglicher Anschauung kennen wir als Geld die Minzen und Scheine. Die meisten
Menschen denken dabei gar nicht daran, dass dieses Geld im Grunde véllig wertlos ist (nur ein
Stiick Papier oder Metall) und die Bedeutung nur dadurch zustande kommt, dass wir im
allgemeinen immer jemanden finden, der uns dafiir eine Ware oder Dienstleistung gibt, die wir
bendtigen. Sehr héufig erlebten es die Menschen, dass sie fiir Minzen und Scheine nichis
bekamen, dagegen fiir Zigaretten oder Kugelschreiber fast jede beliebige Ware erhielten. In
manchen Landemn erlebt man es, dass man fiir die einheimische Wahrung nichts erhalt, dafir
aber fiir Dollar oder Euro. Wir wissen auch, dass in friheren Zeiten nicht mit Miinzen oder
Scheinen, sondern mit Vieh, Honig, Muscheln, Salz, Gold oder Silber u.a. bezahlt wurde. In
den modemen Volkswirtschaften existiert Geld sogar villig materiellos - als "Buchgeld”, d.h. als
Guthaben auf einem Bankkonto, mit dem man durch Scheck oder Uberweisung bezahlen kann.
.. Im Grunde geht es namlich gar nicht um das "Geld", sondem um ein allgemein
akzeptiertes Austauschmittel, das haufig gar keinen eigenen Nutzen fiir den Besitzer hat, Wie
einfach wére es auch sonst, die Armut vieler Menschen zu beheben: Man brauchte nur die
Druckerpressen fiir neue Banknoten in Bewegung zu setzen, um ihnen soviel Geld zu
verschaffen, wie sie bendtigen. Ein Uberschwemmen des Landes mit Banknoten wiirde aber
die Armut in keiner Weise beheben. Armut ist nicht der Mangel an Geld, sondém an Giitern.
So "verschleiert” das Vorhandensein von Geld oft die wirklichen Wnrtschaﬂsprozesse

Geld. st ein Gutschein fiir Gilter, jedoch ohne festen Wert. Der Wert hangt u.a. von dem
Verhéltnis von Geld- und Giltermenge in einer Volkswirtschaft ab:
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Ist die Geldmenge groRer als die Giitermenge, so spricht man von der Inflation
(=Prozess fortlaufender Preiserhdhungen).

Ist die Geldmenge gleich der Giitermenge, so spricht man von der Preisniveaustabilitat,
st die Geldmenge kleiner als die Giitermenge, so spricht man von der Deflation

(= Prozess fortlaufenden Preisverfalls ).

2 BapuaHT

L Ynmpeﬁwre B Cneaylowux NpeanoXeHuax BMeCTO MOOaNkLHbIX FRAronoe KOHCTpyK-
umu haben/ sein + zu +infinitiv. Nepesenute npeanoxenus.

1. Diese Angelegenheiten kdnnen in der genannten Zeit geregelt werden.

2. Wir mussten rechtzeitig liefem.

3. Der Kaufer muss die Zinsen entrichten.

4. Der Verkdufer muss den Kaufer per Fax (iber die Versandbereitschaft der Ware
benachrichtigen.

5. Die Lieferbasis muss von unseren Firmen festgesetzt werden.

6. Die Warenpartie sollte mit der ,Amsterdam® verschifft werden.

Il. O6pasyiite npudactua | u Il, ynotpebute Mx ¢ cywecTsutenshbiMu. Nepeseaute
CNOBOCO4ETaHUA.

Muster: der Betrieb, die Giiter (herstellen)
der hersteliende Betrieb ~ nponasogsiuee npeanpusve
die hergesteliten Giiter- npousseseHHble ToBaps!

1. die Situation, der Zeuge (darstellen)

2. die Nachfrage, der Preis (steigen)

3. die Belegschaft, die Frage (streiten, bestreiten)

4. die Mangel, die Situation (entstehen)

5. die Maschine, die Ausriistung (verpacken)

6. das Untemehmen, die Waren (fiihren)

lll. CocraBuTe M3 ABYX NPOCTLIX MPEANOKEHUH ONHO CHIOKHONGAYMHEHHOE onpene-
nuTenLHoe npeanoxexue,

1. Die Lieferung wurde reklamiert. Sie gefiel dem Kunden nicht,

2. Die Mitglieder einer Genossenschaft ibemehmen Geschéftsanteile. Auf die ‘Geschéfts-
anteile miigsen sie eine Mindesteinlage von 10% leisten.

3. Die Firma steht mit ihnrem Namen fiir die Qualitét ihrer Produkte Die Qualitét der Produkte
genieft weltweit einen guten Ruf.

4. Ein befreundeter Geschaftspartner hatte mir zu einer Investition geraten. Die Investition
erwies sich als ein voller Erfolg.

5. Man einigte sich auf einen Kompromiss. Beide Seiten waren mit solchem Kompromiss zufrieden.
6. Die Firma ist in eine schwierige finanzielle Lage geraten. Die Situation ist nur durch den
Zusammenschluss mit einem groflen Konzern zu meistern.

IV. Ynotpebure BMecTo npugarouHoro npepnoxenus Partizip | Bravectse
onpefenexus.
Muster: Die Moglichkeit, die besteht ~ die bestehende Mdglichkeit
1. Der Verkéufer, der die Giiter anbietet.
2. Der Verbraucher, der sich an den Markt wendet.
3. Die Anbieter und Nachfrager, die auf dem Markt zusammentreffen.
4. Die Mallnamen, die Preisabsprachen ausschliefien.
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5. Der Anbieter, der vielen Nachfragern gegenuberstellt.
6. Die Nachfrager, die auf ihren Kaufwunsch verzichten.

V. Ynotpebure BMecTo npuaarouHoro npeanoxenus Partizip Il B kavectse onpeneneuuu
Muster: Die Kosten, die beriicksichtigt wurden - die berlicksichtigten Kosten.

1. Der Ort und die Zeit, die im voraus bestimmt wurden.

2. Die Gilter, die zum Export angeboten wurden.

3. Die Einnahmen, die vom Staat filr soziale Zwecke verwendet wurden.

4. Die Lohne und Gehalter, die von Unternehmen an die Haushalte fiir ihre Arbeit gezahit wurden.
5. Die Werbung, die vor dem Kauf beurteilt wurde.

6. Die Probleme, die unter neuen Gesichtspunkten angefasst wurden.

V1. YnoTpeBute BMECTO NPUAATOMHOTO ONPEAENUTENBHOTO NPeaNoXeHys npeanoxeHue
€ PacnpoOCTPaHEHHbLIM ONpPegenexnem.

Muster: Die Waren, die gestern versandt worden sind, sindangekommen. - Die gestem
versandten Waren sind angekommen.

1. Die Lieferfristen, die |hre Firma uns angeboten hat, sagen uns zu.

2. Die zusétzlichen Transportkosten, die im Zusammenhang mit der Lieferverzogerung
entstehen, gehen zu Lasten unserer Firma.

3. Die Ausristung, die in diesem Betrieb hergestelit wird, wird in viele Lander exportiert.

4. In unserem Vertrag wurde geschrieben, dass die Waren, die Ihre Firma liefert, sofort zu
zahlen sind.

5. Zu unserer grofen Freude haben wir erfahren, dass die Bedingungen, die von unserer
Firma angeboten wurden fiir sie glinstig sind.

6. Der Verirag, der im Okfober dieses Jahres unterschrieben wurde, muss. noch einmal
{berpriift und prézisiert werden. o

VIi. CocTaBbTe U3 1BYX NPOCTLIX NPEANOKEHMiA OHO CROXHOMOYNHEHHOE npeanoxe-
HMe LUeny UNn NpeanoxeHue ¢ UHPUHUTUBHEIM 060POTOM um...zu.

1. Forschung und Innovation sind auf aflen Gebieten notwendig. Dte Betnebe kénrén sich im
freien Wettbewerb entwickeln.

2. Die Firmen bieten immer bessere Dienstleistungen. Sie wollen ko,nkurrenzfahlg bleiben.

3. Der Leiter der Firma wendet sich an ddis Herstellerwerk. Er vereinbart die Preisermafigung
fiir die bestellten Waren.

4. Ich muss ihrem Standpunkt Gber diesen Punkt des Vertrages prézisieren. Wir machten
diesen Vertrag noch in dieser Woche unterzeichnen.

5. Der Staat hdlt sich weitestgehend aus den wirtschaftlichen Entscheidungen der
Unternehmen heraus. Die Betriebe kdnnen sich im freien Wettbewerb entwickeln.

6. Den neue Abteilungsleiter wird auf einer Betriebsversammiung vorgestellt. Alle Mitarbeiter
werden ihn kennen lernen.

Viil. CocraBbTe M3 ABYX NPOCTbLIX NPEANOXEHHA OFHO CIIOXHONOAYMHEHHOE NpeanoXe-
HHe UenM MMM NpeanoxeHWe ¢ WHGBUHUTMBHLIMA oboporamu um..zu, statt..zu,
ohne...zu. MlepeseanTe NpeAnNOXeHMA.

1. Die Nachfrager und Anbieter treffen sich am Markt. Sie kénnen die informationen
austauschen.

2. Diese Kenntnisse brauchen alle Marktteilnehmer. Fir das eingesetzte Geld kann man einen
mdéglichst hohen Gegenwert erzielen.

3.Die Bundesregierung bemiht sich, die Eigenkrafte des Marktes zu stérken. Die
Bundesregierung will eine angemessene Rentabilitét der Investition sichern.

4. Unser Manager nahm an diesen Verhandlungen teil. Er musste am Dienstag nach Polen fahren.

40



5. Dieses Untemehmen setzte die Preise zu hoch. Es hat die Situation auf dem Markt nicht
beriicksichtigt.

6. Wir schicken Ihnen unsere Prospekte und Kataloge fiir dieses Jahr. [hre Firma kann volle
Information Gber unser Hersteliungsprogramm bekommen.

IX. 3ameHute B cneaylowux NPEANOKEHWAX MOLANLHLIA FNAron OfHUM U3 cnegyoummnx
Bbipaxenuit (es immer schwerer haben, gezwungen sein, danach streben, die Mdglichkeit
haben, notwendig sein, vorziehen, sich bemiihen, mdglich sein, kein Recht haben, brauchen).

Muster: Die Verkdufer und Kaufer konnen durch Telefon und Fax in Kontakt treten - Die
Verkdufer und Kéufer haben die Mdglichkeit durch Telefon und Fax in Kontakt zu treten.

1. Beim groRen Angebot auf dem Markt kann man die Qualitdt und den Preis bei
verschiedenen Anbietern vergleichen.

2. Der Anbieter muss lber die Marktsituation Bescheid wissen.

3. Diese Firmen kénnen erfolgreich zusammenarbeiten.

4. Die Personen miissen nicht einmal zusammentreffen, damit sich Angebot und Nachfrage
begegnen kénnen.

5. Der Staat kann selbst die Giiter des taglichen Bedarfs nicht herstellen.

6. Diese Unternehmen miissen die Qualitat ihrer Waren erhbhen.

X. Mpouuraiie Texct. Mepenuiumute u nepeseaure ab3aubl 1,5,6 NMCbMeHHO.
Die unbegrenzten Wiinsche und Bediirfnisse

Die Existenz aller Lebewesen héngt davon ab, dass ihre Bediirfnisse befriedigt werden.
Alle stillen Hunger und Durst, um zu iiberleben, brauchen eine Unterkunft, die vor Kalte, Hitze
und Nésse schitzt. Nur der Mensch hat schier unbegrenzte Bediirfnisse. So strebt er zum
Beispiel danach, sie zu steigern. Er begniigt sich nicht mit Wasser, Kartoffeln und Brot. Essen
soll mehr sein als reine Kalorienzufuhr. Der Mensch méchte geniefien:

So werden aus Grundbediirfnissen Wohlstandsbediirfnisse, abzulesen am sich
wandelnden Nahrungsmittelverbrauch. Mehr Gemiise, Fleisch, Salat, Kése und Wurst,
weniger Brot und Kartoffeln. Die Wohnung soll méglichst grof und bequem sein.

Die Kleidung hat [&ngst nicht mehr nur den Zweck, vor Witterungseinfliissen zu schiitzen.
Man zieht sich modisch an. Kleidungsstiicke werden nicht erst dann ausrangiert, wenn sie
verschlissen sind. Man legt sie ab, wenn man sich an ihnen sattgesehen hat, wenn man sich
Neues und Schdneres leisten kann. . .

Eine weitere Steigerung sind die Luxusbediirfrisse. Das sind Statussymbole, wie teure
Uhren und Schmuck, Gemalde, MaRikleidung, das Traumauto. Bei aligemein steigendem
Wohistand kommt es héufig vor, dass Luxusartikel fiir jedermann erschwinglich werden. Zum
Beispiel das Fernsehen. Als es eingefiihrt wurde, kosteten die klobigen Schwarz- WeiR-Gerate
den Lohn von einem halben Jahr.

Nur wenigen war das neue Vergniigen so viel Geld wert. Aber mit ihrem Kauf legten sie
den Grundstein fir die Massenproduktion. Mit dem Geld der Luxuskdufer konnten die
Hersteller Gerate und Produktion vereinfachen. Mit immer groBerer Nachfrage ging der Preis
zuriick. Heute steht praktisch in jeder Wohnung ein Farbfemseher. Ahnlich war die
Entwicklung beim Auto, das von der Luxuskarosse zum Transportmitte! fiir alle wurde.

Neben den materiellen Bediirfnissen gibt es andere, die nicht allein mit Geld zu befriedigen
sind. Dazu zahlen Bildung, Kunst, Sport und Reisen. Ohne die geistigen Fahigkeiten kann man
noch soviel Geld in ein Studium investieren - der Erfolg wird ausbleiben. Wenn einem der
Reisepass verweigert wird, nutzen auch die vorhandenen Devisen nicht viel. Noch weniger als
diese kulturellen Bediirfnisse sind die seelischen Bediirfnisse mit finanziellen Mitteln zu
verwirklichen. Gliick, Geborgenheit lassen sich nicht kaufen.
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. 3 apmanT

I. Ynotpebure B cneflylolyux NpeanoXEHUAX BMECTO MOANbHbIX TNArofloB KOHCTPYK-
umun haben/ sein + zu +infinitiv. lepesegure npeanoxetus.

1. Die Frist dieser Lieferung soll bis zum 10.Oktober veridngert werden.

2.Wir miissen die auslandischen Fachleute heute um 10 Uhr vom Bahnhof abholen.

3.Die Ersatzteile milssen nach Fertigstellung bis Ende Dezember 2007 geliefert werden.
4.Der Verkaufer sol! im Falle der Lieferverzogerung gegeniiber den Fristen-dem Kéufer die
Konventionalstrafe in Hohe von 0,5% vom Wert der nicht frisigemaB gelieferten Ware zahlen.
5.Alle Erganzungen und Anderungen zu diesem Angebot sollen nur.in schriftiicher Form
abgefasst werden.

6.Diese Firma muss die Ausriistung in zwei gleichen monatlichen Partten fiefern.

II.OBpa3yitte npudactua | u I, ynotpebure ux ¢ cywecrButensHbiMu. Mepeseaute
COBOCOYETaHUA.

Muster: der Betrieb, die Giter (herstellen)
der herstellende Betrieb — npouseoasilee npeanpusTue
der hergestellten Giiter — npou3aseaéHHble ToBAPSI

1.das Gewicht, die Produktion (zunehmen)

2.das Land, die Rohstoffe (liefem)

3.die Fachleute, die Delegation (ankommen)

4.der Schlosser, das Auto (reparieren)

5.das Land, die Ware (exportieren)

6.der Fachmann, das Programm (ausarbeiten)

ll.CocraBbTe M3 [AByX NpPOCTLIX NPEANOXEHWA OAHO  CMOXHONOAYUKEHHOE
onpenenuTenbHOE NpeanoxeHue.

1. Das Grundkapital einer AG verteilt sich in der Regel auf viele Aktionére. Sie kénnen die
Aktien iiber ihre Banken an der Wertpapierbérse kaufen oder verkaufen.

2. Diese Vorgange werden demnéchst vom Chef persdnlich behandelt. Er will ihnen aktiv begegnen.
3. Der Umsatz war ein Zeichen filr die Richtigkeit der Malinahmen. Man konnte ihn um 5% steigem.
4. Der Lieferant war mit den Vorwiirfen nicht einverstanden. Der Kunde bezichtigte ihn der
Unordentlichkeit und Unpunkthchkett

5. Solche Vorfalle haufen sich in letzter Zeit. Ihnen sind immer Rekiamationen gefolgt.

6. Der Beschwerdebrief kam heute mit der Post. Der Kunde hatte ihn bereits letzte Woche
abgeschickt.

. ‘YnotpebuTe BMecTO npuaaTodHoro npeanoxenus Partizip | B kasectse bnpeneneﬂm_l.

"Muster: Die Stellung, die den Markt beherrscht - Die marktbetierrschende Stellung.
-1. Die Marktform, die in der Wirklichkeit selten vorkommt.

2. Die Nachfrager, die das Angebot des Anbieters annehmen.

3. Der Betrieb, der diese Giiter herstellt.

4. Die Nachfrage, die besteht.
-5. Der Hersteller, der die Preise sehr hoch festsetzt.

6. Die Verhandlungen, die in der néchsten Woche stattfinden.

V. Ynotpebure Bmecto npuparoyHoro npepnoxenusa Partizip | B Kavectse
onpeneneHua.

Muster: Das Geld, das glinstig eingesetzt wurde. — das giinstigeingesetzte Geld.
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Die Gilter, die auf dem Markt angeboten wurden.

Die Preise, die zum Ausgleich gekommen sind.

Die Mehrwertsteuer, die gesetzlich festgelegt wurde.

Die Kosten, die bei der Produktion von Waren entstanden sind.

Die Preisabsprachen, die gesetzlich verboten wurden.

Das Angebot, das nach Wiinschen der Kaufer zusammengesetzt wurde.

DB W~

V1. ¥YnoTpeGute BMECTO NPUAATONHOTO ONPENENUTENLHOTO NPeNOXeHUs npennoxeHue
€ pacnpocTpaHEHHbIM onpeaeneHueM.

Muster: Die Giiter, die man in diesem Betrieb hergestellt hat, sind von hoher Qualitat. Die in
diesem Betrieb hergestellten Giter sind von hoher Qualitat.

1. Auf dem Weltmarkt treten die Anbieter und Kaufer auf, die aus vielen Landern kommen.

2. Das ist die Marktform, die in der Wirklichkeit selten vorkommt.

3. Der Wettbewerb sorgt fir ein Angebot, das nach den Wiinschen der Kaufer
zusammengesetzt wird.

4. Die Lieferbedingungen, die von unseren Vertretern in der vorigen Woche akzeptiert
werden, sind fiir uns sehr giinstig.

5. Wir bitten Sie die Summe, die wir angegeben haben, unserem Konto bei der Bank X
gutzuschreiben.

6. Die Preise, die thre Firma uns angeboten hat, sagen uns zu.

Vii.CoctaBbTe M3 [BYX NpOCTLIX NPeaNOKEHWA OQHO  CROXHOMOAYMHEHHOE
npeanoxXenue Hesn UK NpocToe npenoXeHue ¢ MHPUHUTUBHLIM 060pOTOM um...zu.
1. Die Banken vergeben immer haufiger Kredite an ihre Kunden. Die Kunden kdnnen mehr kaufen.
2. Der Betrieb kauft neue Maschinen. Der Betrieb mGchte ihre Produktion verbessern.

3. Unser Chef fahrt nach London. Er mdchte einige Vertrage mit unserer Parinerfirma
unterzeichnen.

4. Die Deutsche Bundesbank lasst die Leitzinsen auf so niedrigem Niveau. Die investoren
sind an billigen Krediten interessiert. »

5. Der Leiter versucht, das Betriebsklima zu verbessern. Die Firma will mehr Kaufer aniocken
und den Umsatz steigem. :

6. Ich setze mich mit dem Werk in Verbindung. ich will die Lieferung der Projektoren
beschleunigen.

Vill. CoctasbTe U3 ABYX NPOCTBLIX NPEANOXeHUH OAHO CROXHONO[YUHEHHOE NpeanoXxe-
HUE Lenu unu- npeanoxexnue ¢ UHPUHUTUBHLIMKM FPYNNamMn um...zu, statt...zu, ohne...zu.
lepeseauTe npeanoxeHns.

1. Der stille Gesellschafter ist an einem Geschaft beteiligt. Er nimmt an der Geschéftsfiihrung
nicht teil.

2. Der Anbieter wendet sich an den Markt. Seine Verkaufswiinsche gehen in Erfiillung.

3. Die Firma kann ihre Waren nicht ausfiihren. Die Firma kennt die Marksituation nicht.

4. Dieses Land fiihrt diese Maschinen aus dem Ausland ein. Dieses Land kann sie selbst
bauen.

5. Die Zentralbank wertete den Kurs der Landeswahrung ab. Sie will den Export fordem.

IX. 3ameHuTe B CAEAYIOWMX NPEANOXKEHNAX MOAANBHbIA rNaron OfHUM U3 CMIEAYIWIMX
Bbipaxennit (es immer schwerer haben, gezwungen sein, danach streben, die
Maglichkeit haben, notwendig sein, vorziehen, sich bemiihen, méglich sein, kein Recht
haben, brauchen).
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Muster: Die Leute wollen in Superméarkten einkaufen.
- Die Leute haben den Wunsch, in Supermérkten einzukaufen.
1. Die Hersteller wollen ihre Waren méglich preiswert anbieten. -
2. Die einzelnen Anbieter wollen ihre Konkurrenten durch besoridere Angebote lbertreffen.
3. Man muss vor Kaufentscheidungen die Informationsquellen benutzen.
4. Der Nachfrager kann sich mit seinem Kaufwunsch direkt an den spezialen Markt wenden.
5. Der Verbraucher muss heute alle Giiter des téglichen Bedarfs selbst nicht herstellen.
6. Bei vielen Nachfragern kann man Preiserhéhungen durchsetzen.

X. Mpounraitre vexc. Nepenuwmre u nepeseaute ab3aubi 1,2,3,4 nuChMEHHO.
Die Gilter

Wir verlangen nach einem guten Essen, um unseren Hunger zu stillen, nach. einem
bequemen Sessel, um uns auszuruhen, oder wir wollen ins Kino gehen, um zwei
unterhaltsame Stunden zu verbringen. Womit erfilllen wir diese Wiinsche? Wie nur ist es
maglich, diese Bediirfnisse zu befriedigen?

Alles, was geeignet ist, unsere Bediirfnisse zu befriedigen, wird als Gut bezeichnet. Es
kdnnen Sachigiiter sein, aber auch kdrperliche oder geistige Leistungen, die von anderen fir
uns erbracht werden. Werden die Giiter bei ihrer Verwendung verbraucht, z. B. Nahrungs- und
Genussmittel sowie Rohstoffe, gehdren sie zu den Verbrauchsglitemn; erlauben sie hingegen
eine Nutzung iiber einen langeren Zeitraum hinweg, nennen wir sie Gebrauchsgiiter. Dazu
gehdren z. B, Hauser, Einrichtungen, Maschinen, Werkzeuge.

- Auch Rechte, z. B. ein Patent, ein Guthaben auf einem Bankkonto, ein Wertpapier, eine
Fahrkarte, eine Kapitalbeteiligung an einem Untemehmen usw. zdhlen zu den Giitern.

Jede wirtschaftliche Tatigkeit ist letztlich auf die Befriedigung von Bediirfnissen gerichtet.
Giiter, die unmittelbar der Bediirfnisbefriedigung dienen, heien Konsumgiiter. Es kdnnen
Verbrauchs- oder Gebrauchsguter sein.

Dient ein Gut hingegen zur Herstellung eines anderen Gutes, zahit es zu den
Produktionsgiitern. Hierbei kann es sich um Stoffe handeln, die bei der Produktion verbraucht
werden, oder aber um Gebrauchsgliter, die zur Leistungssteigerung bei der Produktion
eingesetzt werden.

Es hangt also von der jeweiligen Verwendung ab, ob ein Gut zu den Konsumgiitern oder
zu den. Produktionsgitern gehdrt. Koks, der im Haushalt fir Heizzwecke eingesetzt wird, ist
ein Konsumgut. Dient er dagegen in einem Stahlwerk zur Verhiittung von Eisenerz, ist er ein
Produktionsgut.

Einige Giiter, z. B. Edelsteine, kommen nur sehr selten vor. Bei anderen Giter ist das
zwar nicht der Fall, aber auch sie stehen nicht unbeschrénkt zur Verfiigung. Haufig miissen sie
der Natur erst miihselig abgerungen werden. Auch die menschliche Arbeitskraft ist begrenzt.

Wir miissen also davon ausgehen, dass die Giiter bei weitem nicht ausreichen, um alle
Bediirfnisse zu befriedigen. Die Giiter sind knapp.

Ein Gut wird dadurch knapper, dass - bei gleichbleibendem Angebot - die Nachfrage steigt.
Freie Giter, d. h. im Uberfluss vorkommende Giiter, gibt es kaum. Selbst Wasser und Luft
kénnen zu wirtschaftlichen, d. h. knappen Giitern werden.

Wie schon im Zusammenhang mit der Nachfrage als marktwirksamen Bedarf dargestellt,
bilden die insgesamt vom Produktionsbereich bereitgesteliten Giter das Angebot.
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KOHTPOMNbHAS! PABOTA Ne7
Bapuant Ne1

1. NMpounraitte Texct. Mepennwure n nepeseauTe ab3aybi 2,3,4 NHCLMEHHO.
Produktionsfaktoren

Erst durch menschliche Arbeit werden Rohstoffe, die in der Natur vorkommen, fiir unseren
Gebrauch nutzbar gemacht. Ebenso miissen alle Waren zur Deckung unseres Bedarfs unter
Einsatz menschlicher Arbeit hergestellt werden.

Die beiden Disziplinen der Wirtschaftswissenschaft - Volks- und Betriebswirtschaftslehre —
benutzen verschiedene Teminologien, um die Faktoren zu beschreiben, die fiir die Produktion
von Giiten notwendig sind.

Arbeit und Boden sind zwei Produktionsfaktoren der VWL, aber sie allein genligen zur
Gutererzeugung nicht. Der Mensch braucht dariiber hinaus technische und maschinelle
Hilfsmittel, die ihm die Merstellung von Konsumgiitern erméglichen. Diese Werkzeuge und
Maschinen bilden in der VWL den Produktionsfaktor Kapital.

Wesiterhin werden Arbeit und Boden als originére Produktionsfaktoren und das Kapital wird
als derivativer Produktionsfaktor bezeichnet.

In der Betriebswirtschaftsiehre gibt es die Unterscheidung von vier Produktionsfaktoren:
Arbeit, Werkstoffe (Material, Energiestoffe, Hilfsmittel), Betriebsmittel (Anlagen, Maschinen,
Transportmittel) und Betriebsfithrung (Leitung, Planung, Organisation und Kontrolle).

Grundidee des Wirtschaftens ist die Tatsache, dass die Produktivgiiter rationell eingesetzt
werden miissen, um den wachsenden Bedarf an Konsumgiitern der modemen Industriegesel-
Ischaft befriedigen zu kénnen.

Da zur Verbesserung der Produktivgliter menschliches Know-how nétig ist, spielt auch eine
Ausbildung des Menschen eine wichtige Rolie. Der Wissensstand ist folglich ein bedeutender
Faktor fiir die technische Entwicklung, fiir die Bereitstellung von Giitem und Dienstleistungen
und somit auch fir den Lebensstandart der Bevélkerung eines Landes.

vorkommen BCTpeYaTLCcs

nutzbar NPUroAHbIN K UCNOMB30BAHM0

unter Einsatz MpY NIpUMEHEHUK

die Volkswirtschaftslehre TONMT3KOHOMUS:

die Betriebswirtschaftslehre 3KOHOMWKA U OpraHn3aLus NpoM3aBoOACTBa
gentigen ObiTb IOCTATOYHBIM .
die Gutererzeugung NPOU3BOACTBO TOBApOB

die Konsumgtiter notpeburensckie ToBapkI

weiterhin Jlanblie, KpoMe Toro

originar nepBoHayanbHLIN

denvativ NPOM3BOAHbIN

die Betriebsfihrung DYKOBOACTBO NPEANPUATHEM

Dbetfriedigen YAOBNETBOPATL

gdasrhnow-now «HOy-Xay»

il. OTBeTLTE Ha BONPOCHI K TEKCTY MMCLMEHHO.
1. Wie miissen alle Waren hergestelit werden?
2. Wie heiRen zwei Produktionsfaktoren der Volkswirtschaftslehre?
3. Was bildet in der VWL den Produktionsfaktor Kapital?
4, Was wird als origindrer Produktionsfaktor bezeichnet?
5. Was wird als derivativer Produktionsfaktor bezeichnet?
lll. Buinuwure U3 TekcTa npeanoxeHns co CTpagateNbHbiM 3anorom. Onpeaenure ux
BpemeHHylo chopmy. [epeseauTe npeasioxexus.
nf TocTaBbTe 5 BONPOCOB K TEKCTY NUCLMEHHO.
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BapuanT Ne2

1. MpouuTaitte TexcT. NepenuwnTe U nepeseguTe abaaub! 1,2 NUCLMEHHO.
Markt und Markttypen

Ein Markt besteht aus allen potenzielien Kunden mit einem bestimmten Bediirfnis oder
Wunsch, die fahig sind, durch einen Austauschprozess das Bediirfnis oder Wunsch zu
befriedigen. Demzufolge hangt die Grofe des Marktes von der Anzahl der Personen-ab, die
ein bestimmtes Beddrinis zeigen, die Gber austauschbaren Ressourcen verfiigen und die
willens sind, diese Ressourcen gegen das zu tauschen, was sie haben wollen.

Urspriinglich stand der Begriff Markt fiir den Ort, an dem K&ufer und Verkdufer
zusammenkamen, um ihre Giiter zu tauschen. Die Volkswirtschaftler meinen mit dem Begriff
Markt alle Kéufer und Verkaufer, die sich dem Geschatt mit einem bestimmten Produkt oder
einer Produktkategorie widmen.

Die Geschéftswelt verwendet den Begriff Mérkte im téglichen Sprachgebrauch fiir

verschiedene Kundengruppen. Man spricht vom Produktmarkt, vom demografischen Markt,
vom geografischen Markt und vom Markt fiir ein bestimmtes Bediirfnis.

Jede fortschrittliche Volkswirtschaft operiert nach dem Prinzip der Arbeitsteilung, nach dem
sich jede Person auf die Erstellung von bestimmten Leistungen spezialisiert, dafiir Geld
bekommt und mit diesem Geld wiederum Leistungen kauft, die sie bendtigt. Daher gibt es in
jeder entwickelten Volkswirtschaft eine Vielzahl von Mérkten. Die Hersteller wenden sich an
die Ressourcenmérkte (Rohstoffmarkt, Arbeitsmarkt), dort erwerben sie die benétigten
Ressourcen, umwandeln diese in Waren und Dienstleistungen und verkaufen an den
Zwischenhandel, der sie wiederum an den Endverbraucher weiterverkauft. Die Verbraucher
stellen gegen Entgelt ihre Arbeitskraft zur Verfligung und bezahlen mit diesem Einkommen die
erworbenen Waren und Dienstieistungen.

fahig BbiTb CNOCODHbIM
befriedigen YOOBNETBOPATL
demzufolge BCrEeACTBUE 3TOr0
verfugen MMETb B PACrOpsKeHnu
willens sein HamepeBarbCs
zusammenkommen BCTpeyaThest

meinen UMeTb B BUAY

die Geschaftswelt ZenoBOU MUp

die Volkswirtschaft 3KOHOMMKA

die Arbeitsteilung pasjieneHue Tpyaa

die Erstellung U3rOTOBNEHUE, NPOU3BOACTBO
die Leistungen paboTa, ycrnyru

wenden sich obpaulatscst

das Entgelt nnara

ll. OTBeTbTe Ha BONPOCHI K TEKCTY NUCLMEHHO.

1. Was versteht man unter dem Begriff Markt?

2. Wovon héngt die GroRe des Marktes ab?

3. Welche Arten von Mérkten kennen Sie?

4. Nach welchem Prinzip operiert jede fortschrittliche Volkswirtschaft?
5. An welche Mérkte wenden sich die Hersteller?

ll. Boinuiuure U3 3 a63aua CNOXHONOAYNHEHHLIE NPeANOXeHUs.
OnpepenuTe ux Bpemexnyio dopmy. [lepeseaure npeanokeHus.

IV. NocraebTe 5 BONPOCOB K TEKCTY MMCLMEHHO.
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| NpounTaitte Tekc. Nepenuuunte u nepesénme ab3ay 1 nucLMenHo,
Werbung

Werbung ist ein Sammelbegriff fiir alle Mainahmen, das Marktgeschehen zu beeinflussen und
schiieBlich die Menschen zu einer positiven Einstellung zu bewegen, die im Fall der Absatzwer-
bung zum Kaufentschluss filhren soll. Erfolgversprechende Werbung bedarf sorgfaltiger
Vorbereitung. Das beginnt mit der Marktbeobachtung und -analyse, denn selbstverstandiich
muss bekannt sein, wer und wo die mdglichen Kunden sind und was sie héren wollen. Das
Ziel der Untersuchung sind Informationen iiber GréRe, Art und Verteilung des Bedarfs im
Markt; rdumliche Verteilung des Bedarfs im Markt: augenblickliche und zukiinftige Kunden und
Lieferanten; Verhalten der Konkurenz. Der Werbefachmann muss unbedingt wissen, wie viel
er ausgeben kann, und der Untarnehmer, wie viel er ausgeben darf. Nach diesem Etat richtet
sich der Umfang der Werbung. Das Werbeetat ist auf die einzelnen Werbeobjekte zu verteilen.

Jedes Untemnehmen muss aus der Gesamtbevélkerung eine Zielgruppe auswahlen, an die
sich ihr Angebot richtet. Die Werbesubjekte sollen mit der Werbebotschaft erreicht werden. Nach
der Festlegung der Zielpersonen ist zu entscheiden, was in der Werbebotschaft ibermittelt
werden soll und wie sie lbermittelt werden soll. Als Werbebotschaft bezeichnet man die
grundsétzliche Argumentation, mit der ein Untemehmen die Aufmerksamkeit und. Sympathie
ihrer potentietien Abriehmer gewinnen und sie zum Kauf ihrer Produkte motivieren mdchte.

Werbemittel stellen sprachliche und bildliche Formulierung der Werbebotschaft dar, Zu den
wichtigsten Werbemitteln zéhlen: Anzeigen, Femsehspots, Werbefunkdurchsagen, Plakate,
Kataloge, Werbefilme, Werbebriefe, Prospekibeilagen, Schaufensterwerbung, ‘Werbegeschenke,
Werbeproben, Messen und Ausstellungen. Die Werbemitte! und Werbetrager kénnen identisch
sein, wie 2. B. beim Werbebrief, bei der Kundenzeitschrift, oder bei Messen und Ausstellungen,

der Sammelbegriff _ _____ | cbopHoe noHsTve
die Mafinahmen e Twepet

stive Einstellung ~— "7 T | noauTvsHan ycianoeka
ger Kaufentschiuss = "~ —._._| PElUEHME caenath NOKyNky
erfolqversprechend ~— , obewaroumi yenex

urfen ) HYX3aThCR

die Marktbeobachtung HabMIOAEHNE 33 PbIHKOM
die Verteilung des Bedarfs pacnpegeneHue cnpoca
augenblickliche und zukinftige Kunden HacToswwme u byayuime KnveHT!
der Werbefachmann CNeunanucT no peksiame
ausgeben TpaTuTb
der Etat cmera, blogxer
die Zielgruppe ueneeas rpynna
die Femsehspots pexnamHble 06bABNEHUA N0 TENEBUAEHNIO
die Werbefunkdurchsage peknamHble 06LABNEHUA o pagyo

Il. OvaetiTe Ha BONPOCH! K TEKCTY RUCHMEHHO.

1. Was versteht man unter der Werbung?

2. Was bedarf erfolgversprechende Werbung?

3. Was ist das Ziel der Untersuchung?

4. Was muss der Werbefachmann unbedingt wissen?
5. Was bezeichnet man als Werbebotschaft?

IIl. Boinnwmre 13 2 a63aua CNOXHONOAYHHEHHLIE npeanoxeHus.
Onpenenure ux Bpementyto dopmy. Mepesenute npeanoxeHns.

IV. NocTasbTe 5§ BONPOCOB K TeKCTY NUCHLMEHHO.
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